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ABSTRACT 

   This research aimed to study the Thobe in Markaz Yala Market: The Way of life 
on trader with process and Commerce .The objectives were to investigate the history 
and development of the Markaz market, and to study the way of life on trader with 
process and commerce Thobe. Moreover, this area at M.3, Satengnok Sub-district, 
Muang Yala District, Yala Province was used collected. The sample was included 
traders, customers, and Jamaah Dakwah Tabligh. In addition, this research was used 
qualitative research and instruments were participatory observation and in-depth 
interviews. Data analyses were utilized content analysis and descriptive analysis. 
  The results found that the Markaz market initialed confederate Jamaah Dakwah 
Tabligh for event, inviting people to goodness that affect to commence and goods on 
Muslim cloth. Now a day, Muslim cloths are more than 200 stores, including 150 Thobe 
and 50 other stores. Furthermore, almost of traders are Muslim in southernmost 
Thailand and Pattani province is the most Muslim cloth. They have experiences 
tailoring from Saudi Arabia. Besides, Thobe traders are correlation between processes, 
import and export. The findings that affect to economic change in southernmost 
Thailand. 
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37. บรรยากาศคืนตลาดมัรกัส 2      85 
38. ร้านเครื่องแต่งกายมุสลิม       85  
39.  มัสยิดอันนูร์และบริเวณข้างใน      85 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



1 

 

บทที่ 1 

บทนํา 

1.1 ที่มาและความสําคัญ 

 จุดเริ่มต้นของการเกิดตลาดมัรกัส ศูนย์กลางของการผลิต การแลกเปล่ียน ซื้อ ขาย เครื่อง
แต่งกายมุสลิมหลากหลายชนิด นิยามคําว่า ตลาดมัรกัสยะลา หรือตลาดเส้ือโต๊ปมัรกัสยะลา มาจากคํา
ว่า มัรกัส มาจากภาษาอาหรับแปลว่าศูนย์รวม, ยะลาเป็นช่ือของจังหวัดยะลา สองคําน้ีรวมกันหมายถึง
ศูนย์รวมการบริหารงานของกลุ่มดะวะตับลีฆ หรือ หมายถึงศูนย์การค้าขายเครื่องแต่งกายมุสลิม  ซึ่ง
ความเป็นมาของตลาดมัรกัสได้เริ่มต้นจากการรับศาสนาอิสลามของชาวมลายูในอดีต ส่งผลการรับ
อิทธิพลทางสังคมและวัฒนธรรมของชาวอาหรับทําให้ศาสนาอิสลามจึงเป็นกรอบสําคัญในการดําเนิน
ชีวิตของคนมุสลิมในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้ การปฏิบัติตามหลักปฏิบัติข้อท่ี 5 และข้อสุดท้ายซึ่ง
กําหนดสําหรับมุสลิมผู้ท่ีมีศักยภาพให้เดินทางเพื่อประกอบพิธีฮัจญ์ ณ ประเทศซาอุดีอาราเบีย เป็น
จุดเริ่มต้นความเช่ือมโยงทางสังคม วัฒนธรรม และเศรษฐกิจ ซึ่งสามารถสังเกตเห็นวัฒนธรรมการแต่ง
กายของมุสลิมในพื้นท่ีสามจังหวัดฯมีคล้ายคลึงกับวัฒนธรรมการแต่งกายของชาวอาหรับ และยัง
ปรากฏมีการผสมผสานการแต่งกายแบบมาลายูร่วมกับการแต่งกายของชาวอาหรับ ปัจจุบันจะเห็นว่ามี
ลักษณะการแต่งกายมุสลิมท่ีแตกต่างกันไป บางคนแต่งกายด้วย เส้ือแบบมลายู หรือท่ีเรียกว่า 
 “ตือโล๊ะบลางอ” ผ้าโสร่ง โดยมีการผสมผสานให้เข้ากับหมวก “กปิเยาะห์” ซัรบ่ัน และการแต่งกาย
หรือ “ชุดโต๊บ” กปิเยาะห์ ผ้าซัรบ่ัน หรือ “อิมามะฮฺ1” และในกลุ่มสตรีมีการสวมใส่ฮีญาบ 
 และบาญูเบาะ  

การแต่งกายด้วยชุดดังกล่าวขึ้นอยู่กับวัตถุประสงค์ของแต่ละบุคคล สอดคล้องกับคํากล่าว 
 (มูหัมมัดมันซูร หมัดเร๊าะ.2551:202) วัฒนธรรมการแต่งกายแบบอาหรับได้เข้ามีอิทธิพลในสังคมมาลา
ยูหรือมุสลิมในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้มาอย่างช้านาน จึงเป็นส่วนสําคัญในการสร้างค่านิยมในด้าน
การแต่งกายของกลุ่มผู้นําศาสนาส่วนใหญ่โดยเฉพาะกรรมการอิสลามประจําจังหวัดต่าง ๆ นิยมสวม
เส้ือสูททับเส้ือโต๊ป ปัจจุบันการแต่งกายในลักษณะน้ีได้กลายเป็นเครื่องแบบของผู้นําศาสนา และสร้าง
ความน่าเช่ือถือในแง่ของศาสนาอิสลาม และการแต่งกายท่ีผสมผสานด้วย เส้ือโต๊ป กปิเยาะห์ โพกซัร
บ่ัน นิยมในกลุ่มผู้นําศาสนา และโต๊ะครู อุสตาสในสถาบันปอเนาะ ซึ่งเป็นสัญลักษณ์ของผู้มีองค์ความรู้
ทางศาสนาอิสลาม  และนิยมแต่งกายในวันสําคัญของศาสนาอิสลาม เช่น วันฮารียอ  จะเห็นว่า
วัฒนธรรมอาหรับในสังคมมลายูเป็นวัฒนธรรมท่ีสัมพันธ์กับศาสนาอิสลามโดยเฉพาะวัฒนธรรมการแต่ง
กาย ความนิยมดังกล่าวส่งผลต่อการสร้างงานท่ีเกี่ยวข้องกับอาชีพเครื่องแต่งกายมุสลิม ดังจะเห็นได้ว่า
ปัจจุบันมีกลุ่มตัดช่างตัดเย็บหมวกกปิเยาะห์ เส้ือโต๊บ ผ้าคลุม กระจายท่ัวไปในพื้นท่ี ปัตตานี ยะลา 
นราธิวาส 

                                                

1 อิมามะฮฺ ( عمامة ) หรือ ซัรบ่ัน ( سربال ) หมายถึง ผ้าที่ใช้พันศีรษะ 
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อาชีพตัดเย็บเครื่องแต่งกายมุสลิมในอดีตมีการตัดเย็บเพื่อใช้ในครัวเรือน และเริ่มมีการรับจ้าง
ตัดบางในช่วงใกล้ๆเทศกาลสําคัญทางศาสนาอิสลาม  ต่อมาช่างตัดเย็บมุสลิมบางกลุ่มได้เดินทางเพื่อ
ประกอบพิธีฮัจญ์ หรืออุมเราะห์ ณ ประเทศซาอุดีอาราเบีย ได้เห็นช่องทางในการประกอบอาชีพและ
ช่องทางในการสร้างรายได้ หลังจากการประกอบพิธีฮัจญ์เสร็จส้ินมีช่างมุสลิมบางกลุ่มซึ่งมีจํานวนไม่
น้อยท่ีไม่เดินกลับมาประเทศไทยและได้ยึดการประกอบอาชีพตัดเย็บ กปิเยาะห์ เส้ือโต๊ป เป็นอาชีพ
เหตุผลท่ีกลุ่มช่างได้ตัดสินใจประกอบอาชีพอาจเป็นเพราะการประกอบพิธีฮัจญ์หรืออุมเราะห์ ทุกๆปีมี
มุสลิมมาจากท่ัวโลกเดินทางมาแสวงบุญเป็นจํานวนมากและเพิ่มขึ้นทุกปี ส่งผลให้ปริมาณความต้องการ
เครื่องแต่งมุสลิม อาทิเช่น เส้ือโต๊ป ซัรบ่ัน  กะปิเยาะห์มีความต้องการเพิ่มขึ้นอย่างต่อเน่ือง  ธุรกิจท่ี
เกี่ยวข้องกับเครื่องแต่งกายมุสลิมจึงได้รับความนิยมจากกลุ่มช่างตัดเย็บมุสลิม เริ่มต้นการทํางานจาก
การรับจ้างตัดเย็บกะปิเยาะห์ และเส้ือโต๊ป โดยเช่าห้องเล็กๆ ตามเมืองต่างๆ เช่น เมกกะห์ มาดีนะฮ์  
โดยรับงานจากกลุ่มพ่อค้าหรือผู้ประกอบการร้านค้าในเมืองดังกล่าว กลุ่มลูกค้าท่ีสําคัญก็คือ กลุ่มลูกค้า
ชาวอาหรับ และกลุ่มมุสลิมผู้แสวงบุญจากท่ัวโลก ซึ่งนิยมในการซื้อกะปิเยาะห์และเส้ือโต๊ปกลับไปเป็น
ของฝาก ในแต่ละปีมียอดการส่ังซื้อสินค้าในปริมารสูง ท้ังการขายปลีกและขายส่งไปต่างประเทศ ทําให้
อาชีพการตัดเย็บเส้ือโต๊ปเป็นอาชีพท่ีสามารถสร้างรายได้เป็นอย่างดี  ความสําเร็จของช่างตัดเย็บเส้ือ
โต๊ปท่ีมาจากประเทศไทย โดยเฉพาะช่างท่ีมาจากจังหวัดปัตตานีท่ีฝีมือในการตัดเย็บเส้ือโต๊ปท่ีมีความ
ประณีต สวยงาม ทําให้เป็นท่ียอมรับของลูกค้า กลุ่มช่างได้มีการพัฒนาฝีมือการตัดเย็บท้ังเชิงเทคนิค 
และรูปแบบการตัดเย็บส่งผลไห้ช่างบางคนสามารถพัฒนาตนเอง จากระยะแรกเป็นลูกจ้างต่อมาได้
พัฒนาตนเองกลายเป็นผู้ประกอบการร้านค้าตัดเย็บเส้ือโต๊ปรายใหญ่ และได้มีการขยายกิจการร้านค้า
โดยชักชวนเครือญาติจากประเทศไทย และเพื่อนๆเดินทางไปประกอบอาชีพด้วยกัน ซึ่งอาจจะเป็น
เหตุผลหน่ึงท่ีช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ปมีจํานวนเพิ่มขึ้น ปัจจุบันมีช่างตัดเย็บฯประกอบอาชีพตัดเย็บ 
เส้ือโต๊ป มากกว่า 1,000 ราย กระจายในเขตเมืองเมกกะห์ มาดีนะฮ์ และมากท่ีสุดเจดดะฮ์ (อับดุลเลาะ
(ไกด์นําเท่ียว), สัมภาษณ์ 2 กรกฎาคม 2556) การเพิ่มขึ้นของช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ปมีจํานวนเพิ่มขึ้น และ
มุสลิมในพื้นท่ีสามจังหวัดนิยมเดินทางทํางานมากขึ้นเรื่อยๆ ภายหลังรัฐบาลประเทศซาอุดิอาราเบียมี
ความเข้มงวดในการตรวจใบอนุญาตทํางานเพิ่มขึ้น ส่งผลให้ช่างบางส่วนถูกจับกุมส่งตัวกลับประเทศ 
เน่ืองจากไม่ได้รับอนุญาตในการประกอบอาชีพอย่างถูกต้องตามกฎหมาย แต่แรงงานเหล่าน้ีหลังจาก
กลับมาประเทศไทยก็ยังคงประกอบอาชีพตัดเย็บเส้ือโต๊ปเหมือนเดิม ได้หาทําเลเพื่อเปิดร้านค้า  พื้นท่ี
บ้านเปาะยานิ หมู่ 3 ตําบลเสตงนอก อําเภอเมือง จังหวัดยะลา ซึ่งปัจจุบันมีสถานท่ีสําคัญ คือมัสยิด
อันนูร์ เป็นอีกหน่ึงพื้นท่ีช่างหรือผู้ประกอบการให้ความสนใจมาเปิดร้านค้า   

มัสยิดอันนูร์ ถูกสร้างขึ้นจากกลุ่มมุสลิม(ดะวะฮ์ตับลีฆ) ซึ่งปัจจุบันอาจจะเป็นมัสยิดท่ีขนาด
ใหญ่ท่ีสุดของประเทศไทย มัสยิดอันนูร์เป็นสถานท่ีปฏิบัติศาสนกิจ และเป็นศูนย์กลางการบริหารงาน
ดะวะฮ์ระดับประเทศ มีกิจกรรมการประชุม การจัดโยร์ การบรรยายทางศาสนา การเดินไปดะวะฮ์
เกิดขึ้นบ่อยครั้ง  ทําให้เกิดการหล่ังไหลของมุสลิมท้ังในและต่างประเทศนับหมื่นคน ส่งผลให้พื้นท่ีรอบๆ
มัสยิดอันนูร์ เป็นพื้นท่ีมีความสําคัญในกิจกรรมการผลิต การแลกเปล่ียน ซื้อ ขาย สินค้า เครื่องแต่งกาย
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มุสลิมหลากหลายชนิด อาทิเช่น เส้ือโต๊ป โต๊ะบลางอ ชุดกุรง เส้ือบาญูเบาะ ชุดอาบายะห์ และอ่ืนๆ มี
การเปิดค้าขายรูปแบบร้านค้าแบบถาวร และรูปแบบแผงลอย น้ีอาจจะเป็นจุดเริ่มต้นของการเกิด
ตลาดมัรกัสยะลา  สินค้าท่ีเป็นจุดเด่นและเป็นสินค้าท่ีสําคัญของตลาดแห่งน้ี ซึ่งเป็นท่ีรู้จักกันดีของ
มุสลิมในพื้นสามจังหวัดชายแดนใต้ก็ คือ เส้ือโต๊ป  

เส้ือโต๊ปในตลาดมัรกัสยะลา มีแหล่งกําเนิดและความเป็นมาของเส้ือโต๊ปมีความเช่ือมโยงและ
ความสัมพันธ์ทางศาสนาอิสลามอย่างเห็นเด่นชัด เส้ือโต๊ป ซึ่งเป็นชุดวัฒนธรรมการแต่งกายของชาติ
อาหรับ เส้ือโต๊ป ถือกําเนิดจากประเทศซาอุดิอาราเบีย  ปัจจุบันเป็นชุดประจําชาติ นิยมสวมใส่ ในกลุ่ม
ประเทศตะวันออกกลาง มีลักษณะชุดยาวคลุม ไม่เลยข้อเท้า วัฒนธรรมการแต่งกายของอาหรับมี
เครื่องประกอบการแต่งกาย เช่น ผ้าคลุมศีรษะ ผ้าคลุม เชือกถักสีดําสําหรับใช้รัดผ้าโพกศีรษะ หมวก
กะปิเยาะห์ เส้ือคลุม เส้ือโต๊ป (Thobe) เป็นชุดแต่งกายสําหรับชีวิตประจําวัน ใช้สําหรับทํางาน และ
ประกอบศาสนกิจทางศาสนา (ภาวะตลาดเครื่องแต่งกายและส่วนประกอบของชาวอาหรับ. 
http://www.ryt9.com/s/expd/643732 ) และมุสลิมในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้ จะเรียกเส้ือ
โต๊ปว่า บายูโต๊บ เป็นชุดแต่งกายชาย นิยมสวมใน ในชีวิตประจําวันชาวไทยมุสลิมต้องปฏิบัติภารกิจซอ
ลาต วันละ 5 เวลา เมื่อจะไปประกอบศาสนกิจท่ีมัสยิดชาวไทยมุสลิมนิยมใส่เส้ือโต๊บ มีลักษณะท้ังเป็น
คอต้ังหรือคอกลม ด้านหน้าผ่าครึ่งตัว ติดกระดุม 2 เม็ด ตัวเส้ือเป็นทรงตรงหลวมมีตะเข็บคล้าย 
เส้ือตือโล๊ะบลางอ แต่ต่างกันตรงท่ีเส้ือโต๊บมีความยาวจรดตาตุ่ม แต่ไม่เลยตาตุ่ม มีกระเป๋าเส้ือบริเวณ
หน้าอกด้านซ้าย ผ้าท่ีนํามาตัดเย็บจะเป็นผ้าธรรมดา สีขาว ดูเรียบร้อย สะอาด เหมาะสมสําหรับ
ประกอบพิธีกรรมทางศาสนา(รอฮานี กาโอ๊ะและคณะ. 2553) 

 คณะผู้วิจัยจึงเล็งเห็นความสําคัญในศึกษาประวัติความเป็นมาของตลาดมัรกัสยะลาและการ
พัฒนาการต้ังแต่ปี พ.ศ. 2530 ถึงปี พ.ศ. 2556 ซึ่งมีความสําคัญในการท่ีจะเข้าใจถึงปัจจัยท่ีส่งผล
เกิดขึ้นและการพัฒนาการของตลาดในแต่ละช่วง ปัจจัยท่ีส่งผลต่อการเปล่ียนแปลงเชิง และการ
เปล่ียนแปลงทางเศรษฐกิจชุมชน ปัจจุบันพื้นท่ีตลาดได้กลายเป็นพื้นท่ีทางธุรกิจ มีการผลิต การ
แลกเปล่ียน ซื้อ ขายสินค้าเครื่องแต่งกายมุสลิมหลากหลายชนิด พื้นฐานการทําธุรกิจท่ีสอดคล้องกับ
หลักการของอิสลาม  สินค้าท่ีมีความสําคัญของตลาดคือ เส้ือโต๊ป การศึกษาการพัฒนาของเส้ือโต๊ป  จึง
มีความสําคัญท่ีเราจะเข้าใจแนวโน้มของสถานการณ์ตลาดเส้ือโต๊ปในอนาคต จุดแข็ง จุดอ่อน โอกาส 
อุปสรรค รวมถึงการทําความเข้าใจกับวิถีชีวิตของผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ปในตลาดท่ีมีสัมพันธ์กับ
กระบวนการผลิตเส้ือโต๊ป การค้าเส้ือโต๊ปในประเทศและต่างประเทศ ซึ่งการเข้าใจความสัมพันธ์
ดังกล่าว นําไปสู่การเข้าใจกระบวนการผลิต กลยุทธ์ทางการตลาดระหว่างพ่อค้าในตลาดมัรกัส กับ
พ่อค้าประเทศซาอุดิอาราเบีย  กลไกความเช่ือมโยงทางธุรกิจเป็นอย่างไร ข้อมูลในการศึกษาครั้งน้ีจึง
อาจเป็นข้อมูลท่ีสําคัญท่ีจะช้ีให้เราเห็นว่า ตลาดมัรกัสอาจจะเป็นแหล่งผลิตเส้ือโต๊ปท่ีสําคัญ 
ตลาดมัรกัสกําลังบ่งบอกถึงศักยภาพของมุสลิมในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้ ในการพัฒนาผลิตภัณฑ์
เส้ือโต๊ปท่ีมีคุณภาพสูง อาชีพดังกล่าวอาจจะเป็นแหล่งรายได้ท่ีสําคัญของมุสลิมในพื้นท่ี และสามารถ
สร้างความเข้มแข็งทางเศรษฐกิจในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้ได้ในอนาคต 
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1.2 วัตถุประสงค์ 

1) เพื่อศึกษาประวัติความเป็นมาและพัฒนาการของตลาดมัรกัสยะลา ต้ังแต่ ปี พ.ศ. 2530 
 ถึง 2556 

2) เพื่อศึกษาวิถีชีวิตของผู้ประกอบการกับกระบวนผลิตและการค้าขายเส้ือโต๊ป ในรอบ 1 ปี  

( พ.ศ. 2556) 

1.3 ขอบเขตการศึกษา 

พ้ืนที่ศึกษา  ตลาดมัรกัสยะลา หมู่ 3 ตําบลเสตงนอก อําเภอเมือง จังหวัดยะลา  

กลุ่มเป้าหมาย   
กลุ่มผู้นําศาสนา    2  คน  
กลุ่มผู้นําชุมชน   2  คน 
กลุ่มคนในชุมชน   5  คน 
กลุ่มผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป  30  คน 
กลุ่มลูกค้าในประเทศ   40  คน  
กลุ่มพ่อค้าคนกลางในประเทศ 
และต่างประเทศ    20 คน  
กลุ่มมุสลิม(ดะวะฮ์ตับลีฆ)   20  คน 

ด้านเนื้อหา  ประวัติความเป็นมาของตลาดมัรกัส ความเช่ือของมุสลิมกับแนวคิดดะวะฮ์ตับลีฆ 
การศึกษา วัฒนธรรมการแต่งกาย การพัฒนาการของตลาดในแต่ละช่วง วิถีชีวิตของผู้ประกอบการ
ร้านค้าเส้ือโต๊ป  ความเป็นมาของเส้ือโต๊ป บทสัมภาษณ์ช่างตัดเส้ือโต๊ป กระบวนการผลิตเส้ือโต๊ป  และ
การค้าขายเส้ือโต๊ปท้ังในและต่างประเทศ  

เวลา  ศึกษาการพัฒนาการตลาดมัรกัสยะลา ต้ังแต่ปี 2530 ถึง 2556 และวิถีชีวิตของ
ผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ปกับการค้าขายใน รอบ 1 ปี (พ.ศ.2556) 

 

1.4 ทฤษฎีและกรอบความคิดในการวิจัย  

การศึกษาวิจัย เรื่อง “เส้ือโต๊ปในตลาดมัรกัสยะลา: วิถีชีวิตของผู้ประกอบการกับกระบวนการผลิต
และการค้าขาย” ผู้วิจัยมีคําถามหลักในการวิจัยเพื่อเป็นแนวทางในการตอบโจทย์ของการวิจัยไว้ดังน้ี  

 ความเป็นมาของตลาดมัรกัสยะลามีความสัมพันธ์อย่างไรกับกลุ่มมุสลิม(กลุ่มดะวะฮ์ตับลีฆ) 
การพัฒนาการของตลาดมัรกัสในแต่ละช่วงเป็นอย่างไร  การกําเนินเส้ือโต๊ปและประเภทเส้ือโต๊ปใน
ตลาดมัรกัสมีกี่ประเภท วิถีชีวิตของผู้ประกอบการร้านค้าในตลาดมัรกัสเป็นอย่างไร เหตุผลการเดินทาง
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ไปประเทศซาอุดิอาราเบีย และสาเหตุเดินทางกลับ เหตุในการเปิดร้านในตลาดมัรกัส กระบวนการผลิต 
และการค้าขายเส้ือโต๊ปในประเทศและต่างประเทศเป็นอย่างไร 

 ผู้วิจัยได้นําแนวคิดเกี่ยวกับการแลกเปล่ียน (exchange) มาช่วยในการอธิบายพฤติกรรมการ
แลกเปล่ียนซื้อขาย เกิดขึ้นในตลาด แนวคิดเกี่ยวกับการแลกเปล่ียน (exchange)  ซึ่งเช่ือว่าธรรมชาติ
ของมนุษย์ต้องการ หลีกเล่ียงความเจ็บปวดและต้องการความพึงพอใจท่ีสุด ฉะน้ันทฤษฎีแลกเปล่ียน 
(exchange theory) จึงได้กําหนดข้อสมมติ ทางทฤษฎี(assumption) ไว้ ว่า มนุษย์ จะรักษา
ความสัมพันธ์ท่ีมี อยู่เดิมไว้ ถ้าเขาเช่ือว่าจะทําให้ได้รับรางวัล(rewards) มากกว่าทุน (costs) ท่ีเสียไป

 

กิจกรรม ต่างๆ ท่ีมนุษย์ กระทํา จึงเป็นส่ิงท่ีเลือกสรรแล้วจากส่ิงท่ีมิให้ เลือก การตัดสินใจเลือกส่ิงใด
น้ันจะต้อง ช่ังน้าหนักระหว่างผลได้ (profit) กับผลเสีย (cost) และเลือกส่ิงท่ีให้ประโยชน์สูงสุด การ
อธิบายพฤติกรรมแลกเปล่ียนของบุคคล ทฤษฎีแลกเปล่ียนได้วางข้อสมมุติ ไว้ ดังน้ี 1. บุคคลจะ
ปฏิสัมพันธ์ ( Interact) กับผู้ท่ีสามารถตอบสนองความต้องการของตน 2. การกระทํา ทุกอย่างก่อให้ 
เกิดทุนหรือค่าใช้ จ่าย อย่างน้อยท่ีสุดคือเวลา 3. บุคคลพยายามให้ทุนหรือค่าใช้ จ่ายเท่ากับหรือน้อย
กว่าผลตอบแทน (benefit) 4. บุคคลจะเลือกทางปฏิบัติท่ีให้ผลตอบแทนมากท่ีสุดและลงทุนน้อยท่ีสุด 
5. บุคคลจะหยุดการกระทําท่ีขาดทุน (พรชัย นาคสีทอง, และ อภิเชษฐ กาญจนดิฐ. 2550:17) 

 

1.5 วิธีการศึกษา 

ผู้วิจัยได้ใช้การวิจัยเชิงคุณภาพทําการศึกษา (Qualitative Research) เริ่มต้นการดําเนินงาน
โดยการประชุมวางแผนคณะผู้วิจัยเพื่อออกแผนการทํางาน และดําเนินการลงสํารวจพื้นท่ีจริงเพื่อให้
ทราบถึงสภาพพื้นท่ี กลุ่มคนท่ีอาศัยในเขตตลาดมัรกัส ได้ดําเนินการจัดทําแผนท่ีชุมชน และปฏิทิน
ชุมชน ดําเนินการออกแบบวิธีวิจัยท่ีสอดคล้องกับบริบทของพื้นท่ี โดยใช้เครื่องมือการสังเกตแบบมีส่วน
ร่วม การสัมภาษณ์เจาะลึกผู้ให้ข้อมูลสําคัญเป็นเครื่องมือหลักในการวิจัย (พิชิต ฤทธ์ิจรูญ.2547) วิธี
การศึกษาแบ่งออกเป็น 2 ระยะ ดังน้ี 

ระยะที่ 1 การศึกษาประวัติความเป็นมาและพัฒนาการของตลาดมัรกัส ผู้วิจัยได้ทบทวน
เอกสารและงานวิจัยทีเกี่ยวข้อง และได้ลงพื้นท่ีศึกษาโดยใช้เครื่องมือการสัมภาษณ์เจาะลึกผู้ให้ข้อมูล
สําคัญ อาทิ เ ช่น ผู้ นํา ชุมชน ชาวบ้านในชุมชน ผู้ประกอบการร้ าค้ า เ ส้ือโ ต๊ป ก ลุ่มมุส ลิม 
(ดะวะฮ์ตับลีฆ)  

ระยะที่ 2 การศึกษาวิถีชีวิตของผู้ประกอบการกับกระบวนการผลิตและการค้าขายเส้ือโต๊ป 
โดยแบ่งช่วงเวลาท่ีทําการศึกษาดังน้ี 

ช่วงเวลาปกติ คือ วันจันทร์ถึงวันเสาร์  สัมภาษณ์เชิงลึกผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป 
 เพื่อให้ทราบถึงข้อมูลเกี่ยวกับกระบวนการผลิต  และช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ปท่ีรับประกอบเส้ือโต๊ปจาก
ร้านค้าเส้ือโต๊ปในตลาด ซึ่งช่างส่วนใหญ่อาศัยอยู่กระจายตามหมู่บ้านในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้ 
ผู้วิจัยได้เลือกพื้นท่ีศึกษา ช่างประกอบเส้ือโต๊ปใน  อําเภอแม่ลาน จังหวัดปัตตานี และในเขตอําเภอ



6 

 

เมือง จังหวัดยะลา เพื่อศึกษาความเป็นมาช่างและวิถีการดําเนินชีวิตในขณะประกอบอาชีพ ณ 
ประเทศซาอุดีอาราเบีย ผู้วิจัยสนใจถึงกระบวนการผลิตตัดเย็บเส้ือโต๊ป กระบวนการขนส่งเส้ือโต๊ปไปยัง
ร้านค้าในตลาดมัรกัส เครือข่ายทางธุรกิจของผู้ประกอบการร้านค้า 

ช่วงเวลาคืนมัรกัส หรือคืนตลาดมัรกัส คือทุกๆคํ่าคืนวันศุกร์ของทุกสัปดาห์  ผู้วิจัยได้ใช้
การสังเกตแบบมีส่วนร่วม และสัมภาษณ์เชิงลึกกลุ่มพ่อค้าหรือผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ กลุ่มลูกค้า 
และกลุ่มมุสลิม(ดะวะฮฺตับลีฆ)ท่ีมารับฟังบรรยายในมัสยิดอันนูร์ เพื่อทราบถึงวิถีชีวิตของผู้คนในตลาด
กับการค้าขาย 

ช่วงเวลาวันสําคัญหรือเทศกาลสําคัญของศาสนาอิสลาม โดยแบ่งช่วงเวลาในการศึกษา 
ออกเป็น 2 ช่วงดังน้ี   

ช่วงท่ี 1 วันฮารีรายออีดิลฟิตรีโดยทําการศึกษา 3 ช่วงเวลา  
 ก่อนเข้าเดือนรอมฎอน ระหว่างวันท่ี 1-10 กรกฎาคม 2556 สังเกตแบบมีส่วนร่วมและ

สัมภาษณ์ไม่เป็นทางการ กลุ่มลูกค้าชาวต่างชาติท่ีเข้ามาส่ังซื้อเส้ือโต๊ป และกลุ่มลูกค้าในพื้นท่ีสาม
จังหวัดและต่างจังหวัด เพื่อทราบกระบวนการซื้อขาย การส่ังซื้อ และการซื้อขาย  

ช่วงเดือนรอมฎอน ระหว่างวันท่ี 10 กรกฎาคม 2556 ถึง 10 สิงหาคม 2556 สังเกตและ
สัมภาษณ์เชิงลึกผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป กลุ่มลูกค้าท่ีเข้ามาเลือกซื้อสินค้าในตลาด เพื่อทราบ
สถานการทางการตลาดในช่วงเวลาดังกล่าว 

ช่วงหลังวันฮารีรายออีดิลฟิตรี ระว่างวันท่ี 11-22 สิงหาคม 2556 สังเกตแลสัมภาษณ์นักเรียน
ในสถาบันการศึกษาปอเนาะตะฟิตกรุอาน(ท่องจํากรุอาน) มัรกัสยะลา  เพื่อสังเกต รูปแบบแฟช่ันการ
แต่งกายของนักศึกษาฮาฟิต(เรียนท่องจํากรุอาน)ในบริบทต่างๆ  และแนวโน้มความต้องการเส้ือโต๊
ปในกลุ่มนักเรียนฮาฟิต(ท่องจํากรุอาน) 

ช่วงท่ี 2 วันอีด้ิลอัฎฮา ก่อนวันอีด้ิลอัฎฮา 
ระหว่างวันท่ี 14-15 ตุลาคม 2556 สังเกตและสัมภาษณ์เชิงลึก ผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป 

กลุ่มลูกค้า และวันอีด้ิลอัฎฮา ตรงกับวันท่ี 15 -17 ตุลาคม 2556 ทําการสังเกตวัฒนธรรมการแต่งกาย
ของผู้มาร่วมซอลาตในมัสยิดอันนูร์ 

ช่วงการจัดโยร์ หรือการประชุมระดับประเทศ การจัดโยร์ท่ีมัรกัสยะลา ระหว่างวันท่ี 20 -22 
ธันวาคม 2556 ผู้วิจัยสังเกตแบบมีส่วนร่วม สังเกตการประชุมของกลุ่มญามาอะดะวะฮ์ตับลีฆในมัสยิด
อันนูร์ และสัมภาษณ์ไม่เป็นทางการกับกลุ่มพ่อคา้คนกลางจากในประเทศ และต่างประเทศ  และกลุ่ม
ลูกค้าท่ัวไป เช่น กลุ่มวัยรุ่นมุสลิม กลุ่มผู้สูงอายุ กลุ่มข้าราชากร และอ่ืนๆ  
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1.6 ประโยชน์ที่คาดว่าจะได้รับ 

  (1) ทราบประวัติความเป็นมาของตลาดมัรกัสและพัฒนาการของตลาด ต้ังแต่ปี พ.ศ. 2530 ถึง 2556 
  (2) เข้าใจวิถีชีวิตของผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ปท่ีสัมพันธ์กระบวนการผลิตและการค้าขาย
ภายในประเทศและต่างประเทศ 
  (3) สามารถเสนอข้อมูลท่ีเป็นประโยชน์ต่อหน่วยงานท้ังภาครัฐและภาคเอกชนท่ีสามารถจะนําข้อมูล
ไปปรับใช้ในการกําหนดนโยบายและวางแผนพัฒนาเศรษฐกิจท่ีเหมาะสมและสอดคล้องกับพื้นท่ีสาม
จังหวัดชายแดนใต้ 

1.7 นิยามศัพท์เฉพาะ 

ตลาด: สถานท่ีท่ีชุมชนกําหนดขึ้นมีความเกี่ยวข้องกับผู้ซื้อสินค้าและผู้ขายสินค้า    
ได้มีปฏิสัมพันธ์กันเพื่อติดต่อทําธุรกิจแลกเปล่ียนสินค้าและบริการโดยเปิด
ดําเนินกิจกรรมตามวันท่ีกําหนดนัดหมาย 

มัรกัส :  มัรกัสเป็นคํายืมมาจากภาษาอาหรับ หมายถึง ศูนย์กลาง ในงานวิจัย
ศูนย์กลางการบริหารงานกลุ่มมุสลิม (ดะวะฮฺตับลีฆ)  

เส้ือโต๊ป(Thobe): เส้ือโต๊ป หรือ เรียก ญูเบาะ (jubbah) ลักษณะท่ัวไปเป็นชุดยาวคลุม ไม่ถึง
ข้อเท้า ผ่าหน้าความกว้างพอสําหรับสวมหัวได้ เส้ือแขนยาวนิยมใช้ผ้าสีขาว
ตัดเย็บ เส้ือโต๊ปนิยมแต่งกายผสมผสาน กปิเยาะห์ และโพกศีรษะด้วยผ้า
คลุมศีรษะ หรือเรียกว่า ซัรบ่ัน เพื่อใช้ในการประกอบศาสนกิจ ประกอบพิธี
ซอลาต   

ซัรบ่ัน :   ในภาษาอาหรับ เรียกว่า อิมามะฮฺ (�����) หรือ ซัรบ่ัน ( ل���	 ) 
หมายถึง ผ้าท่ีใช้พันศีรษะ เป็นภาษาท่ีชาวไทยมุสลิมใช้เรียก หรือเรียกผ้า
คลุมศีรษะ ผ้าสะบัน หรือผ้าโพกศีรษะ: นิยมใช้ในการประกอบศาสนกิจ 
หรือประกอบพิธีซอลาตร่วมกบักปิเยาะห์   

หมวก Tagiya Taqiyah:  เป็นคํายืมจากภาษาอาระบิคคนไทยใช้ทับศัพท์ว่า 
หมวกกะปิเยาะห์  เป็นหมวกของชาวมุสลิมสวมใส่ในการประกอบศาสนกิจ 
หรือประกอบพิธีซอลาต  

ฮีญาบ:    คือผ้าคลุมของสตรีมุสลิม มีความหมายทางศาสนา คือ การปิดกั้น และ
ความอ่อนน้อมถ่อมตน 

ดะวะฮ์ :  การเรียกร้องเชิญชวน การช้ีชวน การเชิญชวน 

ตับลีฆ :   การเผยแผ่ศาสนา 

ญามาอะ :  กลุ่ม คณะต่างๆ  

ซุนนะฮ์ : แบบอย่างของท่านศาสดามูฮัมหมัด (ซล.) 
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ซอลาต:  การละหมาด 

ญามาอะดะวะฮฺตับลีฆ :   
ญามาอะดะวะฮฺตับลีฆ  กลุ่มดะวะฮฺตับลีฆ   หรือเรียกว่ากลุ่มมุสลิม 
(ดะวะฮฺตับลีฆ) : กลุ่มมุสลิมท่ีรับแนวคิดดะวะฮฺตับลีฆหรือขบวนการฟื้นฟู
ศาสนาอิสลามด้วยผ่านการเผยแพร่ในรูปแบบดะวะฮฺตับลีฆ  

โยร์ :  การรวมตัวของกลุ่มมุสลิม (ดะวะฮฺตับลีฆ) ท่ีอยู่ในระหว่างออกทํางานหรือ
เสร็จส้ิน ในรูแบบการเดินทางไปดะวะฮ์เป็นระยะเวลา 3 วัน 40 วัน  
4 เดือน มีการบรรยายศาสนาหลังเวลาละหมาด การรวมกลุ่มเพื่อพบปะ
หรือฟังบรรยายของกลุ่มดะวะฮ์ตับลีฆ 
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บทที่ 2 

ตลาดมัรกัสยะลา 
 

2.1 สภาพทั่วไป 
  ภูมิศาสตร์  ตลาดมัรกัสยะลา ต้ังอยู่บริเวณรอบๆ มัสยิดอันนูร์ ปัจจุบัน คือ ศูนย์บริหาร 
ดะวะฮฺตับลีฆ (มัรกัสยะลา) ภูมิประเทศโดยท่ัวไป  พื้นท่ีส่วนใหญ่เป็นท่ีราบลุ่ม ต้ังอยู่ หมู่  3 ตําบลเส
ตงนอก อําเภอเมือง จังหวัดยะลา อยู่ริมถนนทางไปสวนส้ม ถนนสายตลาดเก่า วังพญา ห่างจากตลาด
เก่าเพียง 2 กิโลเมตร บนเน้ือท่ี 30 ไร่ ตลาดมัรกัสยะลา 4 ด้านด้วยกัน ทิศเหนือติดกับตลาดเก่า ทิศ
ตะวันออกทิศกับส่วนส้ม ทิศใต้ติดเนินหูกวาง และทิศตะวันตกติดกับใจกลางเมืองยะลา (ศูนย์ข้อมูล
กลางวัฒนธรรม กระทรวงวัฒนธรรม. 2554) 

สถานที่สําคัญในตลาด   มีมัสยิด  5 แห่ง บาลาเสาะ 1 แห่งมัสยิดอันนูร์มัรกัสยะลา มัสยิด
อัลมูบารอก มัสยิดดารุสสาลาม มัสยิดนูรูลอิสลาม มัสยิดนูรูลฮูดาบาลาเสาะ ปตท. วัด 1 แห่ง วัดสวน
ใหม่สถาบันปอเนาะฮาฟีสกรุอานมัรกัสยะลา ศูนย์จริยธรรม 2 แห่ง บ้านพักมัสตูรอ โรงเรียนตาดี
กา ประจํามัสยิดรูรูลฮูดากีรออาตี  - ซอยอัลนูร์ – ซอยลักษมาณ กลุ่มอาชีพประจําศูนย์มัรกัสยะลา
สวนสมุนไพรในโครงการพระราชดําริศูนย์สาธิตและการเรียนรู้ทางการเกษตร 
  

 
ภาพท่ี 1: ทําเลท่ีตั้งตลาดมัรกัสยะลา 

 
 

6 
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2.2 ทําเลที่ต้ังตลาดมัรกัสยะลา 

จากการสํารวจของผู้วิจัย ทําเลท่ีต้ังตลาดมัรกัสยะลา สามารถแบ่งเป็นโซนของตลาดและอาคารท่ี
สําคัญในบริเวณตลาดดังน้ี  โซนท่ีเป็นตลาด คือ หมายเลขท่ี 1 สีแดง เป็นเขตตลาดซึ่งมีร้านค้าเป็น
จํานวนมาก แต่ผู้วิจัยเลือกนําเสนอเฉพาะท่ีร้านค้าเครื่องแต่งกายมุสลิมซึ่งมีอยู่ประมาณ 200 ร้าน 
สามารถแบ่งเป็นร้านค้าเส้ือโต๊ปและอาบายะห์ 150 ร้าน ร้านโต๊ปปากี หรือชุดปากี 3 ร้าน  ร้านกะปิ
เยาะห์  2 ร้าน อ่ืนๆ 45 ร้าน  หมายเลขท่ี  2 สีเขียวอ่อน ท่ีจอดรถบริเวณรอบๆมัสยิดอันนูร์ 
หมายเลขท่ี  3 สีส้ม ท่ีพักอาคารฟอเรนส์ ซึ่งเป็นอาคารท่ีพักสําหรับต้อนรับนักดะวะฮ์ตับลีฆท่ีมาจาก
ต่างประเทศ หมายเลขท่ี  4 สีชมพู บ้านพักมัสตูรอ สถานท่ีพักสําหรับกลุ่มดะวะฮ์ตับลีฆสตรี  
หมายเลขท่ี  5  สีม่วง สถาบันปอเนาะฮาฟิตกรุอาน สถานท่ีสําหรับทําการการเรียนสอนการท่องจํากรุ
อาน หมายเลขท่ี  6  สีฟ้า เป็นสถานท่ีต้ังของมัสยิดอันนูร์ หรือศูนย์บริหารงานดะวะฮฺตับลีฆ (มัรกัส
ยะลา) จาการข้อมูลการสํารวจของผู้วิจัยจะเห็นตลาดเกิดขึ้นรอบๆบริเวณสถานท่ีสําคัญ ของกลุ่มดะ
วะฮ์ตับลีฆ คือ รอบๆมัสยิดอันนูร์  

 

2.3 ปฏิทินเวลาแสดงถึงพัฒนาการของตลาดต้ังแต่ปี 2530-2556 

ปฏิทินเวลาแสดงถึงพัฒนาการของตลาดต้ังแต่ปี 2530-2556 สามารถประมาณช่วงเวลา
พัฒนาการและการเปล่ียนแปลงออกเป็นสามช่วง ช่วงท่ี 1 ประมาณปี พ.ศ. 2530-2536 
 ช่วงท่ี 2 พ.ศ. ประมาณ 2536-2545 ช่วงท่ีสาม พ.ศ. 2545-2536 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
 
  
 
 
 

 

ชุมชนก่อนเกิดตลาดราวๆปี  

การเข้ามาของญามาอะดะวะฮ์ตับลีฆ 

พ.ศ 2530 - 

พ.ศ 2545 - 

พ.ศ 2536 - 

เริ่มต้น 

พ.ศ 2556 - 

การเข้าของพ่อค้าเส้ือผ้ามือสอง 

การเข้ามาช่างตัดเส้ือโต๊ป 

การนําเข้า แลกเปล่ียนซื้อ ขาย สินค้าระหว่างประเทศ  
 
 

การพัฒนาการและการขยายตัวของตลาดมัรกัส 

ส้ินสุด 

ภาพท่ี 2: ปฏิทินเวลา การพัฒนาการของตลาด 
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2.4 ความเป็นมาของตลาดมัรกัสยะลา  

 ความเป็นมาของพื้นท่ีตลาดก่อนท่ีจะเกิดขึ้นตลาดมัรกัส  ในอดีตพื้นท่ีแห่งน้ีก่อนเกิดขึ้นตลาด 
ช่วงประมาณปี พ.ศ. 2530-2536 พื้นท่ีตลาดเป็นเขตชุมชนมุสลิม มีครอบครัวอาศัยอยู่ไม่มากนัก มี
อาชีพทํานา เล้ียงควายเป็นจํานวนมาก และอาชีพเก็บผัดบุงขาย ลักษณะพื้นท่ีชุมชนเป็นพื้นราบลุ่มมี
นํ้าท่วมขังบ่อยครั้ง สาเหตุอาจเป็นเพราะพื้นท่ีชุมชนมีรอยต่อเขตเทศบาลนครยะลา และเขตชุมชน
ตลาดเก่า นํ้าในพื้นท่ีเขตเมืองยะลา และชุมชนตลาดเก่า ถูกปล่อยลงมาจึงทําให้เวลาฤดูฝนนํ้าก็จะไหล
ท่วมในเขตชุมชน จากอดีตเป็นพื้นท่ีไม่เป็นท่ีนิยม ราคาถูก ไม่เกิน 3,000 บาทต่อห้อง สาเหตุท่ีราคา
ถูกเพราะต้องใช้งบประมาณท่ีสูงกว่าจะปรับพื้นให้สม่ําเสมอกัน ซึ่งเดิมเป็นชุมชนเล็กๆหลังเมืองยะลา 
เป็นพื้นท่ีปอเนาะเก่ามีสุเหร่าเล็กๆอยู่หลังหน่ึง  ชุมชนบ้านเปาะยานิ คือ ชุมชนด้ังเดิมก่อนการเกิด
ตลาดมัรกัส  สภาพทางสังคมและวัฒนธรรมของผู้คนท่ีอาศัยในชุมชนมีความเป็นมาลายูมุสลิม คล้ายๆ
กับพื้นท่ีอ่ืนในสามจังหวัดชายแดนใต้ ”(แบซู ,สัมภาษณ์ 15 กรกฎาคม 2556) ปัจจุบันมีประชากรใน
ชุมชนน้ีในเขต หมู่ท่ี 3  องค์การบริหารส่วน ตําบลเสตงนอก มีจํานวนครัวเรือน 1,319  ครัวเรือน  มี
จํานวนประชากรรวมท้ังส้ิน ประมาณ 3,693 คน แยกเป็นผู้ชาย จํานวน 1,829 คน ผู้หญิง จํานวน 
1,864 คน (ณ เดือนเมษายน พ.ศ.2557) การประกอบอาชีพ ส่วนใหญ่ในเขตเทศบาลเมืองเสตงนอก มี
อาชีพหลัก คือ อาชีพเกษตรกรรม เช่น การทําสวน การประมง และอาชีพรับจ้าง (เทศบาลตําบลสเตง
นอก. 2557) 

การเกิดขึ้นของตลาดมัรกัส มีความสัมพันธ์กับกับการสร้างมัสยิดอันนูร์และกิจกรรมของการ
ฟื้นฟูอิสลามของกลุ่มมุสลิม(ดะวะฮ์ตับลีฆ) เพื่อให้เข้าใจถึงความเป็นมาของตลาด ผู้วิจัยของเล่าถึง
ความเป็นมาของการสร้างมัสยิดอันนูร์อย่างสังเขป จากการพูดคุยนักดะวะฮ์ตับลีฆเล่าให้ฟังว่า 
ประมาณ  พ.ศ. 2536 เริ่มมีโครงการก่อสร้างมัสยิดอันนูร์ ก่อนกลุ่มมุสลิม(ดะวะฮ์ตับลีฆ)จะย้ายมา
สร้างมัสยิดอันนูร์ในเขตหมู่บ้านเปาะยานิ กลุ่มดะวะฮ์ตับลีฆได้ใช้มัสยิดกลางจังหวัดยะลาเป็น 
ศูนย์บริหารงานดะวะฮ์ตับลีฆ เน่ืองจากมัสยิดกลางจังหวัดยะลามีสถานท่ีต้ัง และการคมนาคมท่ีสะดวก 
ประกอบกับมี่ทางรถไฟ มีเส้นทางท่ีสามารถการเช่ือมต่อของจังหวัด นราธิวาส ปัตตานี สงขลา  และ
มัสยิดกลางจังหวัดยะลาต้ังอยู่ในเมืองท่ีมีสําคัญทางเศรษฐกิจของสามจังหวัดชายแดนใต้  ส่งผลให้
กิจกรรมของกลุ่มมุสลิม(ดะวะฮ์ตับลีฆ) ได้ดําเนินอย่างสะดวกและต่อเน่ือง มีการประชุม การบรรยาย 
กิจกรรมการเดินทางไปดะวะฮ์ การรวมตัวของกลุ่มเป็นปัจจัยหน่ึงท่ีส่งผลให้บริเวณรอบๆมัสยิดกลาง
จังหวัดยะลา เกิดเป็นพื้นท่ีการแลกเปล่ียนซื้อขายสินค้าซุนนะฮ์เกิดขึ้น ต่อมาทางศูนย์ดะวะฮฺฯมัสยิด
กลางจังหวัดยะลาได้เปิดร้านสหกรณ์เป็นกองทุนกลางบริเวณมัสยิดกลางยะลา และซึ่งเดิม ช่ือร้านว่า 
“อันดา”และมียีห้อหรือตราสินค้าติดเป็นของตนเองจึงคาดว่าเป็นร้านขายเส้ือโต๊ป และเครื่องใช้ 
ซุนนะฮฺร้านแรกเปิดขายเครื่องใช้ซุนนะฮฺต่างๆ และเครื่องมือเครื่องใช้สําหรับเดินทางไปดะวะฮ์  
เดิมร้านสหกรณ์กลางจะเปิดก่อนท่ีจะมีการสร้างมัรกัสอีก เปิดใกล้ๆกับมัสยิดกลางยะลา ร้านโต๊ปร้าน
แรกๆของตลาดแ ห่ง น้ี  กา ร เ ปิดร้ านสหกร ณ์กลางของตนเอง โดยใ ช้ ร ะบบการบริห า ร  
เรียกว่า ระบบไบตุลม้าล หรือระบบกองทุนกลาง (แบแอ, สัมภาษณ์ 17 มกราคม 2557) 
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ภายใต้ศูนย์บริหารดะวะฮฺตับลีฆมัรกัสมัสยิดกลางจังหวัดยะลา การดําเนินการของกลุ่มเป็นไป
อย่างต่อเน่ือง มุสลิมท่ัวไปเริ่มยอมรับแนวคิดดังกล่าวเพิ่มขึ้นเรื่อยๆ ทําให้ประสบความสําเร็จของการ
ดําเนินกิจกรรมเผยแพร่  ส่งผลพื้นท่ีมัสยิดกลางจังหวัดยะลาไม่สามารถรองรับปริมาณกลุ่มดะวะฮฯท่ี
เพิ่มขึ้นได้  การจัดโยร์หรือการร่วมตัวก่อนจะย้าย ศูนย์มัรกัสมัสยิดกลางยะลา เรียกว่าโยร์แม่เมาะ ณ 
ค่ายสิรินธน จังหวังยะลา มีการตัรฆีบการบรรยายสร้างแรงร้าว แก่กลุ่มดะวะฮ์เพื่อสร้างแรงกระตุ้นใน
การขยายงานดะวะฮ์ฯ กลุ่มดะวะฮ์ฯได้มีแนวคิดท่ีย้ายศูนย์บริหารดะวะฮ์จากมัสยิดกลางยะลาไปยัง
พื้นท่ีใหม่ สาเหตุมัสยิดกลางจังหวัดยะลา ไม่สามารถรองรับของกลุ่มดะวะฮฺตับลีฆท่ีมาจากสามจังหวัด 
การประชุมระดับประเทศได้จึงมีการประชุมคณะผู้บริหารของดะวะฮ์  คณะกรรมบริหารดะวะฮฺตับลีฆ
(ซูรอ) เห็นว่ามัสยิดกลางยะลาไม่สามารถรองรับจํานวนคนท่ีมากขึ้นเรื่อยๆ จึงได้มีแผนในการโยกย้าย 
ศูนย์บริหารงานดะวะฮฺ ไปในพื้น ท่ีใหม่และด้วยมติการประชุมคณะกรรมผู้บริหารดะวะฮฺ   
(สาอุดี, สัมภาษณ์ 3 มกราคม 2557) ซึ่งสอดคล้องการมอบหมายงานดะวะฮฺฯโดยผู้อาวุโสหรือคณะ
ผู้บริหารจากศูนย์บริหารงานดะวะฮ์ตับลีฆโลก มัรกัสโลกนิซอมุดีน ประเทศอินเดีย คณะซูรอประเทศ
ไทยมีตัดสินในการสร้าง ศูนย์บริหารงานดะวะฮ์มัรกัสยะลาเป็นศูนย์บริหารงานภาคใต้ และต่อมาได้
จัดซื้อท่ีดินในพื้นท่ีใหม่ท่ีในเขต บ้านเปาะยานิ ประมาณ 10 ไร่ ในเขต หมู่ 3 ตําบลเสตงนอก 
 อําเภอเมือง จังหวัดยะลา  

ต่อมาได้และมีการสร้างบาลาเซาะฮฺ1 ใหม่เป็นศูนย์บริหารงานดะวะฮ์ชั่วคราวและได้ดําเนินถ่ม
ดินและมีการสร้าง มัสยิดอันนูร์เป็นศูนย์บริหารดะวะฮ์ตับลีฆ  โดยสถาปนิกจากประเทศปากีสถาน โดย
ความร่วมมือร่วมใจ ในการระดมงบประมาณ และแรงกายแรงใจ ในการสร้างมัสยิด การก่อสร้างใหญ่
กว่าเดิมพร้อมกับการสร้างสถาบันปอเนาะท่องจํากรุอาน เป็นอาคารคอนกรีตอาคารแรก 3 ช้ัน เมื่อ
มุสลิมในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้หล่ังไหลเข้ามาร่วมกิจกรรมตามแผนงานกิจกรรมของศูนย์บริหาร
ดะวะฮ์ฯเพิ่มขึ้น กลุ่มพ่อค้า เริ่มเห็นช่องทางการประกอบธุรกิจได้เข้ามาค้าขายในพื้นท่ีแห่งน้ีเพิ่มขึ้น 
ต่อมาผู้คนได้เดินเข้ามาในพื้นท่ีมัรกัส ทางมัรกัสก็ได้เปิดร้านนํ้าชาเป็นสหกรณ์กลางร้าน ในช่วงน้ันมี
การจัดโยร์หน่ึง ท่ีจะเปิดเป็นศูนย์มัรกัส ในปัจจุบัน  ไม่มีการรวมตัวกันมากนัก  แค่มียามาอัตท่ีมา
คีรมัต (ช่วยเหลือ)ในการก่อสร้างพื้นท่ีมัรกัส และผู้รับผิดในศูนย์เท่าน้ันเอง   ซึ่งในตอนน้ันมีสุเหร่า
เล็กๆ  มีผู้คนทยอยมากันมากขึ้นและมีการสร้างบ้าน ทําร้านปักหลักกันอยู่ท่ีน่ี ขนาดพื้นท่ีของสุเหร่าไม่
พอกับปริมานคนมาซอลาต  จึงตัดสินใจรื้อสุเหร่าเดิมและสร้างใหม่โดยคํานึงถึงพื้นท่ีท่ีสูงกว่าเดิม  ซึ่ง
พื้นท่ีเดิมเป็นท่ีลุ่มลึกติดนํ้า ท่วมนํ้า ทุกครั้งเมื้อฝนตกหนักและได้พื้นท่ีใหม่สูงกว่าเดิม  

 เริ่มมีโครงการก่อสร้างมัสยิดอันนูร์ ใช้ระยะเวลาประมาณ 6-7 ปี ปัจจุบันการก่อสร้าง
บางส่วนก็ยังไม่แล้วเสร็จ มีการสร้างรั้วกั้นมัสยิดกว้างโดยใช้เน้ือท่ีประมาณ 10 ไร่ รวมพื้นท่ีกับสถาบัน
ปอเนาะฮาฟิตกรุอาน(การสอนการท่องจํากรุอาน)   แต่เน่ืองจากเดิมบริเวณน้ีเป็นป่าไม่ค่อยมีผู้คนมา
อาศัย  พื้นท่ีส่วนใหญ่ว่างเปล่า เมื่อจึงเกิดการขยายตัวของตลาดและท่ีดินบริเวณน้ีเริ่มมีมูลค่ามากขึ้น 

                                                
1 สถานท่ีประกอบพธิีละหมาด มีขนาดเล็กกวา่มัสยิด และไม่ทําการซอลาตวันศุกร์ 
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มีการก่อสร้างอาคารคอนกรีต ท่ีพักส่วนบุคคลและเพื่อเช่าพัก มีท้ังบ้านเช่า แผงหรือล็อกขายของให้
เช่าและห้องพักให้เช่า  ท่ีน่ีเป็นพื้นส่วนใหญ่คนดะวะฮ์อยู่กัน จึงไม่ค่อยมีความหรูหร่ามากนักท้ังท่ีพัก
และร้านค้า เพราะคนท่ีน่ีใช้ชีวิตแบบเรียบๆง่ายๆต่อมามีกลุ่มพ่อค้าจากพื้นท่ีใกล้เคียง ในเขตเมือง
ยะลา นําเส้ือผ้าจากร้านตนเอง มาวางขายส่วนใหญ่เส้ือผ้ามือสอง (อันวาร์, สัมภาษณ์ 7 พฤศจิกายน 
2556) 

 พ่อค้าเครื่องแต่งมุสลิมในพื้นท่ีใกล้เคียงในเขตชุมชนตลาดเก่า ได้นําสินค้าเครื่องแต่งกายมือ
สองมาวางขาย ในรูปแบบการขายแผงลอย ในวันจัดโยร์ และคืนมัรกัส มีสินค้าอาทิเช่น เส้ือยืด เส้ือกัก 
เส้ือกันหนาว โต๊ปมือสอง และอ่ืนๆ เส้ือผ้ามือสองมีแหล่งท่ีมาหลากหลาย ผู้วิจัยได้พูดคุยกับพ่อค้าราย
หน่ึง   

  

 

 

 

 

 

 

แบฟาอิด พ่อค้าเครื่องแต่งกายมือสอง การค้าขายเส้ือผ้ามือสอง มีท่ัวไปในพื้นท่ีสามจังหวัด
ชายแดนใต้ พ่อค้ามือสองในตลาดมัรกัส ส่วนใหญ่มาจาก พ่อค้าเส้ือผ้ามือสองรายใหญ่จาก 
อําเภอยะหริ่ง จังหวัดปัตตานี  และพ่อค้าจากชุมชนมุสลิมตลาดเก่า ซึ่งชุมชนใกล้ๆกับ
ตลาดมัรกัส ชุมชนแห่งน้ันมีโกดังเก็บเส้ือผ้ามือสองท่ีเก็บสินค้าจากหลากหลายประเทศ ซึ่ง
รับมาจาก อรัญประเทศ (สัมภาษณ์  24 ตุลาคม 2556)  
 

ยีเลาะ (ไกด์ท่ัว) ผู้นําเขาเส้ือโต๊ปมือสอง เส้ือโต๊ปมือสอง หรืออาบายะห์มือสอง เป็นเส้ือโต๊ปท่ี
มีคุณภาพเป็นแบรน์ช้ันนําจากประเทศซาอุดีอาระเบีย เส้ือโต๊ปมือสองมีการตลาดขนาดใหญ่
อยู่แถวเมืองเจดดะห์ มีพวกพ่อค้าชาวเอฟฟริกาผิวดํา เป็นพ่อค้ารายใหญ่ ราคาท่ีซื้อขายตลาด
เจดดะห์ ซาอุดีอาระเบีย 30-50 บาท ต่อตัว เมื่อเลือกซื้อเสร็จแล้ว ก็จะมีการบริการขน
ส่งผ่านเรือนขนส่งสินค้าเรือน คาร์โกถูกส่งมาถึงของผู้รับ พอถึงพ่อค้าเส้ือโต๊ปมือสองจะคัด
แยกเส้ือโต๊ป เกรดดี เส้ือโต๊ปบางตัวสามารถขายได้ถึงตัวละ 300 ถึง 1,000 กว่าบาททีเดียว 
(สัมภาษณ์ 26 เมษายน 2557) 
 

ภาพท่ี 3 เสื้อผา้มือสอง 
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 จากข้อมูลดังกล่าวทําให้ทราบว่า พ่อค้าเส้ือมือสองได้เข้ามาค้าขายเส้ือโต๊ป ต้ังแต่ศูนย์มัรกัส

ยังอยู่ท่ีมัสยิดกลางจังหวัดยะลา และมีการนําเข้าเส้ือโต๊ปมือสองจากประเทศซาอุดีอาราเบีย เส้ือผ้ามือ
สอง หรือเรียกว่า เส้ือ กระสอบเป็นท่ีนิยมของกลุ่มดะวะฮ์ อาทิเช่น เส้ือกันหนาว และเส้ือโต๊ปมือสอง 
ในช่วงน้ีเริ่มมีการนํายาสมุนไพรหลากหลายชนิดมาขายในตลาด นักดะวะฮ์ฯบางกลุ่ม ไม่เพียงแต่เป็น
นักดะวะฮ์ฯ หรือพ่อค้าแต่เพียงอย่างเดียว บางกลุ่มมีความเช่ียวชาญ การใช้ยาสมุนไพร ผู้วิจัยได้พูดคุย
กับ 

เดช  (พ่อค้าสมุนไพรในตลาด) สมุนไพรมีความสําคัญ สําหรับนักดะวะฮ์ และผู้คนท่ัวไปมันมี
ราคาถูก  ผมชอบเก็บสมุนไพรจากพื้นท่ีต่างๆท่ีผมได้ออกเดินทางไปดะวะฮ์ฯ มาวางขายบน
ถนนในคําคืนมัรกัส หรือช่วงท่ีมีโยร์ ลูกค้าท่ีซื้อส่วนใหญ่ กลุ่มมุสลิมท่ัวไป และกลุ่มดะวะฮ์ฯท่ี
นิยมสมุนไพร ท่ีมีสรรพคุณช่วยเสริมกําลังร่างกาย แก้ปวด ตามข้อ และกล้ามเน้ือ 
 (สัมภาษณ์  5 กันยายน 2556) 

 สมุนไพรท่ีได้รับการความนิยมจําพวกสมุนไพรบํารุงกําลัง เช่น ฮับยาตุลเซาดะฮฺ นํ้าผ้ึง และ
รากไม้หลากหลายชนิด มีคุณสมบัติรักษาโรค แหล่งท่ีมาของยาสมุนไพรมาจากพื้นท่ีต่างๆ ในสาม
จังหวัด หรือต่างจังหวัด บางทีก็มาจากต่างประเทศในรูปขวด นักดะวะฮ์ฯเดินทางไปดะวะฮ์
ต่างประเทศ และได้เก็บและซื้อยาสมุนไพรบางชนิดกลับมาใช้เองหรือวางขายในตลาด  จากข้อสังเกต
ของผู้วิจัยผู้คนท่ีอาศัยอยู่ในตลาดแห่งน้ีนิยมใช้สมุนไพรในการรักษาโรค และหมอแผนโบราณ  และ
หมอตําแย ยังมีบทบาทในการรักษาผู้คนท่ีอาศัยในเขตตลาด ควบคู่กับการรักษาแผนปัจจุบัน 

ภาพท่ี 4: เสื้อโต๊ปมือสองในตลาด 



 

 

 

 

 
 

  
 
 
 

การค้าขายในช่วงเริ่มแรก
ควบคู่กับการจัดกิจกรรมของกลุ่มดะวะฮ์ฯ ตอนท่ี
กําหนดให้ทุกๆวันศุกร์ 
ซอลาตอัสรีจนถึงหลังซอลาต
อันนูร์ เพื่อกิจกรรมร่วมกัน มุสลิมส่วนใหญ่จะรู้จักและ เรียก
คืนๆทุกวันศุกร์ ซึ่งเป็นจุดเริ่มต้นการเกิดของตลาดมัรกัสซึ่ง
เป็นคําคืนท่ีในกิจกรรมประจําสัปดาห์
สามารถรองรับคนได้นับหมื่นคนเป็นพื้นท่ีประกอบศาสนกิจ การซอลาต และดําเนินกิจกรรมทางด้าน
ศาสนาอิสลาม การบรรยาย อิตีกาฟ   
ซึ่งเป็นนิยมคนในเมืองยะลา
วางซึ่งมีสินค้าอุปโภคและบริโภคหลากหลายชนิด  

 ปฏิทินเวลาของของคืน
พ่อค้าแม่ค้าเริ่มทยอยมาต้ังร้าน ในรูปแบบแผงลอย 
มุสลิมเริ่มเปิดร้านค้า พ่อค้าแม่ค้าแผงลอยมีการขายเครื่องแต่งกา
หนาว เส้ือกัก กลุ่มพ่อค้า
ซุนนะฮ์ ไม้ซูกี (ใช้สําหรั
เกี่ยวกับอุปกรณ์การเดินทางไปดะวะฮ์ กระเป๋า ถุงนอน ไฟชาย มุง  กลุ่มสินค้าประเภทอาหารมีร้านค้า
เปิดเพื่อบริการลูกค้า มากกว่า 
สินค้าอาทิ เช่น ข้าวซุป ข้าวต้ม 
เครื่องแต่งกายมุสลิมหลากหลายชนิด อาทิเช่น กะปิเยาะห์ ผ้าคลุม 

การค้าขายในช่วงเริ่มแรกจะมีการค้าขายเฉพาะ คืนมัรกัส หรือคืนตลาดมัรกัส
ควบคู่กับการจัดกิจกรรมของกลุ่มดะวะฮ์ฯ ตอนท่ีมีการสร้างมัสยิดอันนูร์ ทางศูนย์บริหา

 เป็นคืนมัรกัส มีการร่วมตัวของกลุ่มดะวะฮ์ฯเพื่อทํากิจกรรม
ซอลาตซุบรี ส่งเสริมให้กลุ่มดะวะฮ์และมุสลิมท่ัวไปในพื้นท่ีร่วมตัวกันท่ีมัสยิด

อันนูร์ เพื่อกิจกรรมร่วมกัน มุสลิมส่วนใหญ่จะรู้จักและ เรียกว่า คืนมัรกัส หรือคืนตลาดมัรกัส
จุดเริ่มต้นการเกิดของตลาดมัรกัสซึ่งมีความสําคัญอยู่สองประก
ประจําสัปดาห์ของศูนย์บริหารดะวะฮฺตับลีฆ มีการใช้พื้นภายในมัสยิดอันนูร์ ซึ่ง

สามารถรองรับคนได้นับหมื่นคนเป็นพื้นท่ีประกอบศาสนกิจ การซอลาต และดําเนินกิจกรรมทางด้าน
ศาสนาอิสลาม การบรรยาย อิตีกาฟ   และบริเวณรอบๆมัสยิดกลายเป็นพื้นท่ีพั

นิยมคนในเมืองยะลาและมุสลิมท่ัวไปในเขตใกล้เคียง มาจับจ่ายซื้อขายสินค้า
สินค้าอุปโภคและบริโภคหลากหลายชนิด  สินค้าซุนนะฮ์และสินค้าจําพวก

ปฏิทินเวลาของของคืนตลาดมัรกัส เริ่มต้นหลังซอลาตะวันศุกร์ ประมาณเวลา 
พ่อค้าแม่ค้าเริ่มทยอยมาต้ังร้าน ในรูปแบบแผงลอย มีการปูผ้าขายบนถนน กลุ่มร้านค้าเครื่องแต่งกาย

พ่อค้าแม่ค้าแผงลอยมีการขายเครื่องแต่งกายมือสอง เส้ือโต๊ปมือสอง เส้ือกั
พ่อค้ารถพ่วงข้างคนบังกลาเทศผิวดํามาขายไก่ทอด สามถึงส่ีเจ้า

ใช้สําหรับแปรงฟัน) นํ้าหอมกล่ินต่างๆ กรุอาน ปากกากรุอาน ไม้เท้า 
เกี่ยวกับอุปกรณ์การเดินทางไปดะวะฮ์ กระเป๋า ถุงนอน ไฟชาย มุง  กลุ่มสินค้าประเภทอาหารมีร้านค้า

ารลูกค้า มากกว่า 10 ร้าน ในรูปแบบร้านค้าแบบถาวร และมาเช่าขาย หรือช่ัวคราว 
ข้าวต้ม  อาหารว่างยอดนิยม โรตีโอ่ง โรตีจานา นํ้าชา และชาปากี และร้านค้า

เครื่องแต่งกายมุสลิมหลากหลายชนิด อาทิเช่น กะปิเยาะห์ ผ้าคลุม ซัรบ่ัน  

ภาพท่ี 5 ยาสมุนไพร ท่ีมีการซ้ือขายในตลาดมัรกัส 
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คืนมัรกัส หรือคืนตลาดมัรกัส เกิดขึ้นมา
ทางศูนย์บริหารดะวะฮ์ฯได้

เป็นคืนมัรกัส มีการร่วมตัวของกลุ่มดะวะฮ์ฯเพื่อทํากิจกรรมต้ังแต่หลัง 
ในพื้นท่ีร่วมตัวกันท่ีมัสยิด

คืนมัรกัส หรือคืนตลาดมัรกัส ก็คือค่ํา
มีความสําคัญอยู่สองประการด้วยกัน คือ 

ของศูนย์บริหารดะวะฮฺตับลีฆ มีการใช้พื้นภายในมัสยิดอันนูร์ ซึ่ง
สามารถรองรับคนได้นับหมื่นคนเป็นพื้นท่ีประกอบศาสนกิจ การซอลาต และดําเนินกิจกรรมทางด้าน

ท่ีพักผ่อนและพื้นท่ีค้าขาย
ในเขตใกล้เคียง มาจับจ่ายซื้อขายสินค้า ในตลาดจะมีการ

สินค้าจําพวกเครื่องแต่งกายมุสลิม 

ประมาณเวลา 13.30 น. 
มีการปูผ้าขายบนถนน กลุ่มร้านค้าเครื่องแต่งกาย

ยมือสอง เส้ือโต๊ปมือสอง เส้ือกัน
สามถึงส่ีเจ้า กลุ่มสินค้าเกี่ยวกับ

าน ไม้เท้า และอุปกรณ์
เกี่ยวกับอุปกรณ์การเดินทางไปดะวะฮ์ กระเป๋า ถุงนอน ไฟชาย มุง  กลุ่มสินค้าประเภทอาหารมีร้านค้า

ร้าน ในรูปแบบร้านค้าแบบถาวร และมาเช่าขาย หรือช่ัวคราว 
อาหารว่างยอดนิยม โรตีโอ่ง โรตีจานา นํ้าชา และชาปากี และร้านค้า
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 ร้านค้าเส้ือโต๊ป เริ่มแขวงเครื่องแต่งกายหน้าร้านเพื่อต้อนรับลูกค้าท่ีจะมาเยือน จากการ
พูดคุยกับลูกค้าท่ีเดินทางเข้ามาในเขตตลาด ผู้วิจัยได้สนทนากับกลุ่มพ่อค้าแม่ค้า กลุ่มลูกค้า และกลุ่ม
มุสลิม (ดะวะฮฺตับลีฆ) ท่ีมาร่วมกิจกรรมในมัสยิดอันนูร์ 

แบบดี (นักดะวะฮ์ตับลีฆ) ผมเดินทางจากอําเภอสายบุรีด้วยรถกระบะพร้อมกับเพื่อนๆมากัน
ท้ังหมด 5 คน มาฟังการบรรยายศาสนาและมาอิตีกาฟในมัสยิดอันนูร์ บางครั้งมารายงาน
ความคืบหน้าของงานดะวะฮฺของแต่ละฮัลเกาะฮฺ (ศูนย์ย่อย) “นักดะวะฮ์ทุกคนจะเดินมาร่วม
ฟังยายท่ีศูนย์บริหารงานดะวะฮ์ เพราะถูกําหนดในข้อปฏิบัติ วาต้องมีการเช่ือต่อหรือ
ประสานงานกับศูนย์บริหารงานดะวะฮ์ทุกสัปดาห์ บางคนเมื่อฟังบรรยายเสร็จแล้วก็จะเดิน
กลับ แต่บางคนก็นอนค้างคืนกลับตอนเช้าของวันถักไป (สัมภาษณ์ วันท่ี 16 สิงหาคม 2556) 

อามีน (นักดะวะฮ์ตับลีฆ) ทุกคําวันศุกร์ผมจะเดินทางมาเพื่อฟังบรรยายศาสนา หลังจากเสร็จ
ส้ินการบรรยาย ผมชอบท่ีจะเลือกซื้อสินค้าซุนนะ อาทิเช่น ไม้ซูกี ซัรบ่ัน  ชุดโต๊ปปากี ร้านนํ้า
ชาปากี ร้านนํ้าชาดูเหมือนจะเป็นพื้นท่ีผมมาพบปะเพื่อนๆ ท่ีมาจากพื้นท่ีอ่ืน  ผมมีความเช่ือ
ว่าใช้การสินค้าท่ีซุนนะฮ์ท่ีสอดคล้องกับแบบอย่างของท่านศาสดา มูฮัมหมัด(ซล.)ทําให้ได้รับ
ผลบุญเพิ่มเติม (สัมภาษณ์ วันท่ี 23 สิงหาคม 2556) 

แบกี (นักดะวะฮ์ตับลีฆและเจ้าของร้านเครื่องแต่งกายมุสลิมร้านหน่ึงในเขตตลาดมัรกัส )ใน
ร้านผมขายสินค้าหลากหลายชนิด เส้ือโต๊ป กะปิเยาะห์ ชุดตือโละบลางอ ผ้าโสร่ง ท้ังของเด็ก
และผู้ใหญ่ สินค้าในร้านรับจากพ่อค้าคนกลาง จะมีพ่อค้าคนกลางมาเสนอสินค้าเมื่อใกล้ๆวัน
ฮารีรายอ แบกียังเล่ากี่ว่า มีพ่อค้าคนจีน มาเสนอเส้ือโต๊ปท่ีผลิตมาจากจีน แต่ผมไม่ได้รับซื้อ
แต่อย่างใด สินค้าในร้านมาส่วนเป็นย่ีห้อ อิกาฟ ปัจจุบัน ผมเช่าร้าน 3,500 บาทต่อเดือน
เจ้าของเป็นนักดะวะฮ์ แต่ร้านอ่ืน ราคาเช่าอยู่ท่ี 5,000 บาทขึ้นไป ทุกๆเดือน ผมจะปิดร้าน
เป็นเวลา 3 วัน เพื่อร่วมเดินไปดะวะฮ์ ภรรยาจะใช้ชีวิตแต่เพียงในบ้านแต่งกายด้วยเส้ือดํา 
บาญูเบาะ หรือ อาบายะห์เรียบร้อย และปิดหน้าด้วย(มิกอบ)ในขณะออกจากบ้าน เดินไปไหน
ก็จะเดินไปกับผมซึ่งเป็นสามี สภาพการค้าขายในปัจจุบัน ต้ังแต่ราคายางตกตํ่า ทําให้ลูกค้า
มุสลิมลดลง การปริมาณการเส้ือเส้ือโต๊ป ปัจจุบันรายได้ก็พออยู่ได้ หน้าร้านขายกินเล่นในคืน
วันศุกร์คืนน้ีเต็มไปด้วยผู้คน เวลา 17.30 (สัมภาษณ์ วันท่ี 18 ตุลาคม 2556 

ผู้คนท่ีเขามาในพื้นแห่งน้ี มีสองวัตถุประสงค์ เพื่อมาร่วมกิจกรรมในมัสยิดอันนูร์ และ
การซื้อขายสินค้าในตลาด) ผู้วิจัยได้เดินสํารวจร้านต่อไปและเก็บภาพบรรยากาศการซื้อขาย
สินค้า 
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ในภาพท่ี 6 จะสังเกตว่าร้านค้าไม่ได้ขายเส้ือโต๊ปเพียงอย่างเดียว ในร้านยังมีอ่ืนๆเช่น เส้ือตือ
โละบาลางอ ชุดอินโด ชุดปากี และข้างๆจะมีถุงผ้าขนาดใหญ่ท่ีบรรจุด้วยเส้ือโต๊ปท่ีตัดเย็บเรียบร้อย
แล้ว ได้จัดเตรียมไว้ให้รอให้พ่อค้าคนกลางมารับ  

ประมาณ 17.30 ใกล้ๆ ซอลาตมัฆริบตลาดแห่งน้ีก็จึงเต็มไปด้วยผู้คน และคืนน้ีบรรยากาศใน
ศูนย์ดะวะฮ์ฯ มีผู้คนจากหลายๆ จังหวัดมารวมตัวกันท่ีน่ี และผู้คนท่ีมาจับจ่ายใช้สอยในตลาดมัรกัส 
การเดินทางด้วยรถเครื่อง ท่ีมีปริมาณมากในคืนน้ีส่วนใหญ่จะเป็นคนมาจากพื้นท่ีใกล้ๆ ประมาณเวลา 
18.20 เมื่อมีเสียงอาซาน2 จากมัสยิดอันนูร์ ร้านค้าต่างๆไม่ว่าเล็กหรือใหญ่ จะปิดร้านช่ัวคราว ทุกคนก็
จะเดินทางไปท่ีมัสยิดเพื่อประกอบพิธีกรรมการซอลาตร่วมกัน หลังซอลาตเสร็จจะมีการบรรยายธรรม
ศาสนาโดยผู้อาวุโสของญามาอะดะวะฮ์ฯ ใช้เวลาการบรรยาย ประมาณ 1 ช่ัวโมงกว่า ทุกคนจะอยู ่ใน
มัสยิด 

หลังจากบรรยายธรรมเสร็จ ตลาดก็เริ่มคึกคักอีกครั้ง ผู้คนเดินออกจากมัสยิดและเริ่มจับจ่าย
ซื้อขอ จากการสังเกตของของผู้วิจัยผู้คนท่ีเข้ามาในตลาดมีท้ังในกลุ่มดะวะฮ์ฯ ครูสอนศาสนา นักเรียน 

                                                

2
 เสียงอาซาน เสียงประกาศเพ่ือเรยีกร้องผู้คนไปซอลาต 

ภาพท่ี 6 ลูกค้ากําลังเลือกซ้ือสินค้า  



 

นักศึกษา ผู้สูงอายุ ลูกค้าท่ีเข้า
แต่งกายด้วยชุดทางวัฒนธรรม ผสมผสานระหว่า

 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
คําพูดของลูกค้าคนหน่ึงในตลาด

ผมรู้สึกได้ปล่อยว่าง จากความเครียดจากงานยุ่งยุ่ง หรือปัญหาบาง เมื่อได้เข้ามาในตลาด ผม
รู้สึกว่าตลาดแห่งน้ีมีชีวิตของผู้คนท่ีเต็มไปความศรัทธา  วิถีชีวิตของผู้ในตลาดได้นําศาสนา
ออกแบบการดําเนินชีวิต ภาพท่ีผมเห็นการค้าที
ยุติธรรม ราคาไม่เอาเปรียบลูกค้า สินค้ามีคุณภาพ มีการส่งเสริมการแต่งกายด้วยชุดทาง
วัฒนาธรรม และการแบ่งแยกระหว่างสตรี และชายอย่างชัดเจน
ตุลาคม 2556) 

ตลาดมัรกัสจะส้ินสุดประมาณเวลา 
เดินมาเก็บค่าทําความสะอาดพื้นท่ี ร้านละ
เฉพาะกลุ่มดะวะฮ์ฯ เท่าน้ันท่ีเดินทางเข้าออกพื้นท่ีแห่งน้ี

ข้อสรุปในช่วงน้ี 
มัสยิดอันนูร์ มีการดําเนินกิจกรรม โยร์ การเดินไปดะวะฮ์ ส่งผลต่อการร่วมตัวของผู้คน
มัสยิดอันนูร์ กลายเป็นพื้นท่ีแลกเปล่ียนซื้อขายสินค้าซุนนะฮ์ และยังส่งผลให้พื้นท่ีชุมชนดังเดิมเกิดการ
เปล่ียนแปลงเชิงกายภาพ จากชุมชนท่ีเป็นพื้นท่ีราบลุ่
เป็นพื้นท่ีสําหรับการสร้างมัสยิดอันนูร์ และพื้นท่ีอีกส่วนหน่ึงถูกถ่มขึ้นเพื่อสร้างพื้นท่ีสําหรับการค้าขาย  

ในช่วงน้ีตลาดมัรกัสจะเกิ
ครั้ง ลักษณะการค้าขายในช่วงน้ีเป็นไปในรูปแบบการขายแบบแผงลอย และการขายบนถนน มีส่ิงปลูก
สร้างท่ีเป็นสังกะสี สินค้าท่ีสําคัญ เป็นพวกสินค้าเครื่องแต่งมือสอง ยาสมุนไพร และสินค้าท่ีเกี่ยวกับ

ภาพท่ี

กษา ผู้สูงอายุ ลูกค้าท่ีเข้ามาจากหลากหลายอาชีพ แต่ส่ิงหน่ึงท่ีเป็นเอกลักษณ์ของตลาดก็คือ ก
แต่งกายด้วยชุดทางวัฒนธรรม ผสมผสานระหว่าง เส้ือโต๊ป ตือโละบลางอ ผ้าสโร่ง ชุดปากี 

 

คําพูดของลูกค้าคนหน่ึงในตลาด 

ผมรู้สึกได้ปล่อยว่าง จากความเครียดจากงานยุ่งยุ่ง หรือปัญหาบาง เมื่อได้เข้ามาในตลาด ผม
รู้สึกว่าตลาดแห่งน้ีมีชีวิตของผู้คนท่ีเต็มไปความศรัทธา  วิถีชีวิตของผู้ในตลาดได้นําศาสนา
ออกแบบการดําเนินชีวิต ภาพท่ีผมเห็นการค้าทีเกิดภายใต้หลักการของอิสลาม มีค
ยุติธรรม ราคาไม่เอาเปรียบลูกค้า สินค้ามีคุณภาพ มีการส่งเสริมการแต่งกายด้วยชุดทาง
วัฒนาธรรม และการแบ่งแยกระหว่างสตรี และชายอย่างชัดเจน(ดิง

 

ตลาดมัรกัสจะส้ินสุดประมาณเวลา 22.30 ผู้คนก็เริ่มทยอยกลับ เจ้าหน้าท่ีจากศูนย์มัรกัสจะ
เดินมาเก็บค่าทําความสะอาดพื้นท่ี ร้านละ 20 บาท เช้าในวันถักไปบรรยากาศของตลาดเริ่มเงียบ

เท่าน้ันท่ีเดินทางเข้าออกพื้นท่ีแห่งน้ี 

ข้อสรุปในช่วงน้ี การเกิดขึ้นของตลาดมัรกัสเน่ืองจากการเข้ามาของกลุ่มดะวะฮ์ตับลีฆมีสร้
มัสยิดอันนูร์ มีการดําเนินกิจกรรม โยร์ การเดินไปดะวะฮ์ ส่งผลต่อการร่วมตัวของผู้คน

ายเป็นพื้นท่ีแลกเปล่ียนซื้อขายสินค้าซุนนะฮ์ และยังส่งผลให้พื้นท่ีชุมชนดังเดิมเกิดการ
เปล่ียนแปลงเชิงกายภาพ จากชุมชนท่ีเป็นพื้นท่ีราบลุ่ม นํ้าท่วม ถูกถ่มดินให้สูงขึ้น
เป็นพื้นท่ีสําหรับการสร้างมัสยิดอันนูร์ และพื้นท่ีอีกส่วนหน่ึงถูกถ่มขึ้นเพื่อสร้างพื้นท่ีสําหรับการค้าขาย  

ในช่วงน้ีตลาดมัรกัสจะเกิด ทุกๆวันศุกร์ หรือ เรียกว่าคืนมัรกัส มีการค้าขายแค่สัปดาห์ละหน่ึง
ลักษณะการค้าขายในช่วงน้ีเป็นไปในรูปแบบการขายแบบแผงลอย และการขายบนถนน มีส่ิงปลูก

สร้างท่ีเป็นสังกะสี สินค้าท่ีสําคัญ เป็นพวกสินค้าเครื่องแต่งมือสอง ยาสมุนไพร และสินค้าท่ีเกี่ยวกับ

ภาพท่ี 7 บรรยากาศ การซ้ือ-ขาย คํ่าคืนมัรกัส 

18 

มาจากหลากหลายอาชีพ แต่ส่ิงหน่ึงท่ีเป็นเอกลักษณ์ของตลาดก็คือ การ
ละบลางอ ผ้าสโร่ง ชุดปากี  

ผมรู้สึกได้ปล่อยว่าง จากความเครียดจากงานยุ่งยุ่ง หรือปัญหาบาง เมื่อได้เข้ามาในตลาด ผม
รู้สึกว่าตลาดแห่งน้ีมีชีวิตของผู้คนท่ีเต็มไปความศรัทธา  วิถีชีวิตของผู้ในตลาดได้นําศาสนา

ารของอิสลาม มีความ
ยุติธรรม ราคาไม่เอาเปรียบลูกค้า สินค้ามีคุณภาพ มีการส่งเสริมการแต่งกายด้วยชุดทาง

ดิง, สัมภาษณ์ วันท่ี 18 

เจ้าหน้าท่ีจากศูนย์มัรกัสจะ
บาท เช้าในวันถักไปบรรยากาศของตลาดเริ่มเงียบ มี

การเข้ามาของกลุ่มดะวะฮ์ตับลีฆมีสร้าง
มัสยิดอันนูร์ มีการดําเนินกิจกรรม โยร์ การเดินไปดะวะฮ์ ส่งผลต่อการร่วมตัวของผู้คน และพื้นท่ีรอบๆ

ายเป็นพื้นท่ีแลกเปล่ียนซื้อขายสินค้าซุนนะฮ์ และยังส่งผลให้พื้นท่ีชุมชนดังเดิมเกิดการ
ม ถูกถ่มดินให้สูงขึ้นกว่า 10 เมตร เพื่อ

เป็นพื้นท่ีสําหรับการสร้างมัสยิดอันนูร์ และพื้นท่ีอีกส่วนหน่ึงถูกถ่มขึ้นเพื่อสร้างพื้นท่ีสําหรับการค้าขาย   

มัรกัส มีการค้าขายแค่สัปดาห์ละหน่ึง
ลักษณะการค้าขายในช่วงน้ีเป็นไปในรูปแบบการขายแบบแผงลอย และการขายบนถนน มีส่ิงปลูก

สร้างท่ีเป็นสังกะสี สินค้าท่ีสําคัญ เป็นพวกสินค้าเครื่องแต่งมือสอง ยาสมุนไพร และสินค้าท่ีเกี่ยวกับ
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ความเช่ือ หรือท่ีเราเรียกว่าสินค้าซุนนะฮฺ (แบบฉบับของท่านศาสดามูฮัมหมัด (ซล.)) อาทิเช่น นํ้าหอม 
เครื่องแต่งกายมุสลิม เส้ือโต๊ป กะปิเยาะห์ ซัรบ่ันและอ่ืนๆ 

2.4 การพัฒนาการของตลาดมัรกัส  

การพัฒนาการของตลาดมัรกัส เมื่อตลาดมัรกัสมีการเปล่ียนแปลงทางด้านกายภาพจากพื้นท่ี
ชุมชนท่ีมีลักษณะกายภาพ ท่ีลุ่ม นํ้าท่วมบ่อย ถูกถ่มดินกลายเป็นพื้นทางความเช่ือในแนวคิดของดะ
วะฮ์ตับลีฆ และพื้นท่ีรอบๆกลายเป็นพื้นทางท่ีเศรษฐกิจ มีกิจกรรมการแลกเปล่ียน ซื้อ ขายสินค้า
อุปโภค บริโภค  เดิมตลาดมัรกัสมีขึ้นเฉพาะ ค่ําคืนวันศุกร์ หรือท่ีเรียกกันว่า คืนมัรกัส ผู้วิจัยได้
ประมาณช่วงเวลาท่ีมีการพัฒนาการของตลาด ต้ังแต่ปี พ.ศ. 2545–2556 ตลาดมัรกัส เริ่มมีการ
เปล่ียนแปลงทางกายภาพ จากการค้าขายบนถนนและในรูปแบบแผงลอย เริ่มมีการสร้างอาคาร
พาณิชย์ เพื่อค้าขายเพิ่ม การพัฒนาการดังกล่าวเริ่มจากการย้ายเข้ามาอยู่ของช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ป จาก
ปัตตานีและจังหวัดใกล้เคียงคือ จังหวัดนราธิวาส จังหวัดยะลามาเปิดกิจการร้านค้าเครื่องแต่งกาย
มุสลิมเกิดขึ้น กลุ่มผู้ประกอบการร้านค้า ระยะแรกมีการผลิตเองขายเองภายในร้าน และจําหน่ายผ่าน
หน้าร้านเป็นหลัก ขายเฉพาะทุกๆคืนมัรกัส เริ่มมีการขายเป็นประจําทุกวัน ผู้ประกอบการรายหน่ึงเล่า
ให้ฟังว่า  

“ระยะแรกท่ีผมมีตัดสินใจ เข้ามาเปิดร้านในตลาดแห่งน้ี ผมเห็นการร่วมตัวของกลุ่มดะวะฮ์
ตับลีฆ และการแต่งกายด้วยชุดโต๊ปปากี เส้ือโต๊ปแบบต่างๆ” 

จากวัฒนธรรมการแต่งกายด้วยชุดทางวัฒนธรรม ส่งผลให้มีบรรยากาศมีความน่าสนใจ และ
เป็นจุดเด่นท่ีไม่เหมือนใคร ช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ปส่วนใหญ่ท่ีเข้ามาเปิดร้านส่วนใหญ่มีประสบการณ์การ
ทํางานท่ีประเทศซาอุดิอาราเบียมาก่อน การตัดเย็บเส้ือโต๊จึงมีความปราณีตและคุณภาพสูง ทําให้เส้ือ
โต๊ปจากตลาดแห่งน้ีได้ความนิยมของลูกค้าท้ังในและต่างประเทศ สามารถสร้างรายได้แก่ช่างเหล่าน้ีได้
อย่างดี จากช่างธรรมดาท่ัวไปกลายเป็นผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป 

 ผู้ประกอบการร้านได้มีการพัฒนาแบบเส้ือโต๊ป  และเทคโนโลยีการตัดเย็บ มีการเครื่องตัด
เย็บไฟฟ้า และคอมพิวเตอร์มาช่วยในกระบวนการผลิต และได้มีการลงทุนสร้างอาคารพาณิชย์เพื่อเปิด
ร้านค้า ตลาดแห่งน้ีเริ่มเป็นท่ีรู้จักมากขึ้นและมีการย้ายเข้ามาของกลุ่มช่างตัดเส้ือโต๊ปมากขึ้น จนทําให้
ปัจจุบันมีร้านค้าท่ีผลิตและจัดจําหน่ายเส้ือโต๊ปในตลาดมัรกัสมีมาก 150 กว่าร้าน ทําให้ตลาดแห่งน้ี
เป็นตลาดเส้ือโต๊ปท่ีสําคัญ  

ข้อสรุป พัฒนาการของตลาดมัสกัสมีปัจจัยท่ีส่งผลกระตุ้นให้ตลาดแห่งน้ีเกิดการพัฒนาการ
และขยายตัวได้อย่างรวดเร็ว ภูมิศาสตร์ท่ีต้ังของตลาดมัรกัสยะลาท่ีใกล้เมืองยะลา การคมนาคมท่ี
สะดวก ผู้ประกอบการร้านในตลาดหรือพ่อค้าเส้ือโต๊ป มีเครือข่ายธุรกิจระหว่างประเทศ กับเครือญาติ
ท่ีอาศัยอยู่ในประเทศซาอุดิอาราเบีย ซึ่งเอ้ือในการนําเข้า ส่งออก เส้ือโต๊ประหว่างตลาดมัรกัส กับ
พ่อค้าในประเทศซาอุดีฯ  และอีกช่องหน่ึงคือผู้ประกอบการร้านค้าในตลาดเป็นชาวมาลายูมุสลิมดังเดิม
ในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้ ซึ่งผู้ประกอบการบางรายยังมีเครือญาติพี่น้อง ในประเทศมาเลเซีย 
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บรูไน และอินโดนีเซีย ซึ่งเอ้ือต่อการค้าระหว่างประเทศในโซนเอเซียนตะวันเฉียงใต้ ใกล้วันสําคัญทาง
ศาสนาอิสลามจะมีพ่อค้าคนกลางชาวมาเลเซียเข้ามาเลือกซื้อสินค้าในตลาด 

การพัฒนาการผ่านช่องทางเครือข่ายกลุ่มดะวะฮ์ตับลีฆ กิจกรรมของกลุ่มดะวะฮ์ตับลีฆ มีการ
ประชุม การเดินทางไปดะวะฮ์ การจัดโยร์ คือ การร่วมตัวของคณะทํางานดะวะฮ์ หรือผู้ท่ีมี
ประสบการณ์ในงานดะวะฮ์ เพื่อการประชุมเพื่อติดตามความก้าวหน้าของงานดะวะฮ์ แผนงานในการ
ดําเนินงานดะวะฮ์ รับมอบหมายงานดะวะฮ์ การจัดโยร์ อาจจะมีการจัดโยร์ ระดับประเทศ และระดับ
นานาชาติ( อิจฺติมาอฺ) กิจกรรมดังกล่าวส่งผลเกิด ซื้อขายสินค้าระหว่างประเทศเกิดขึ้น เน่ืองจากการ
เข้ามาของกลุ่มดะวะฮฺจากทุกจังหวัดท่ัวประเทศ และกลุ่มดะวะฮฺท่ีมาจากต่างประเทศ เช่น มาเลเซีย 
อินโด อินเดีย กลุ่มดะวะฮ์ไม่มารวมกิจกรรมประชุมแต่เพียงอย่าง ในกลุ่มดะวะฮฺท่ีเป็นนักธุรกิจ ได้
สนใจมีการส่ังซื้อเส้ือโต๊ป ไปขายในประเทศตน ตลาดมีการขยายตัวอย่างต่อเน่ือง 

 ปัจจุบันยังมีชาวต่างประเทศสนใจเข้ามาเปิดร้าน ชาวจีน ชาวปากีสถาน การพัฒนาการ
เทคโนโลยีการผลิตเส้ือโต๊ปในตลาด จากเดิมการตัดเย็บเส้ือโต๊ป ใช้กรรไกรธรรมดาในการตัด ปัจจุบัน
ได้เปล่ียนมาใช้กรรไกรไฟฟ้า เตารีดไฟฟ้า และใช้ปักจักรคอมพิวเตอร์ช่วยในการปักลายเส้ือโต๊ป มีการ
เทคโนโลยีใช้ในกระบวนการผลิตมากขึ้น สามารถเพิ่มกําลังการผลิตได้มากขึ้น จุดแข็งในความสัมพันธ์
ทางธุรกิจส่งผลให้ตลาดมัรกัสมีการขยายไปยังตลาดในประเทศและต่างประเทศไปอย่างรวดเร็ว ผู้วิจัย
ได้อธิบายถึงวิถีชีวิตของผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ปกับกระบวนการผลิตและการค้า ภายในบทท่ี 4 
สามารถอธิบายถึงชีวิตของพ่อค้ากับกระบวนการผลิตและการค้า ในประเทศและต่างประเทศ 

ผู้วิจัยจึงสรุปให้เห็นภาพดังน้ี 
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ภาพท่ี 8 การกําเนิดตลาดมรักัสและการพัฒนาการ 
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 เมื่อเราเข้าใจถึงสภาพท่ัวไปของตลาดมัรกัส ความเป็นมาและการพัฒนาการดังกล่าวผู้วิจัยจะ
พยายามอธิบายความเช่ือของผู้คนในตลาดกับแนวคิดดะวะฮฺตับลีฆว่ามีท่ีมาอย่างไร 

2.5 ความเชื่อของผู้คนในตลาดกับแนวคิดดะวะฮฺตับลีฆ 

ความเช่ือของผู้คนในตลาดกับแนวคิดดะวะฮฺตับลีฆ ผู้คนในตลาดมัรกัสยะลาส่วนใหญ่นับถือ 
ศาสนาอิสลาม ได้มีบทบาทในการกําหนดวิถีการดําเนินชีวิตของผู้คนโดยมีมัสยิดอันนูร์เป็นศูนย์รวม
จิตใจ ศูนย์การประอบศาสนกิจ และการพื้นฟูศาสนาอิสลามของแนวคิดดะวะฮฺตับลีฆ ได้รับอิทธิพล
ของผู้นําทางความคิดหรือนักปราชญ์จากประเทศอินเดีย ส่งผลให้มุสลิมในพื้นท่ีตลาด รักษาหลักการ
ปฏิบัติและหลักศรัทธาและการรักษาซุนนะฮ์ซึ่งเป็นแบบอย่างของท่านศาสดา มูฮัมหมัด (ซล.) อย่าง
เข้มข้น กว่าพื้นท่ีอ่ืนๆ สามารถสังเกตเห็นได้วิถีการดําเนินชีวิตและวัฒนธรรมการแต่งกายของผู้คนใน
ตลาดนิยมการแต่งกายด้วยชุดทางวัฒนธรรมอาหรับ คือ ผู้ชายแต่งกายด้วยเส้ือโต๊ปสีขาว ประเภท
ต่างๆ กลุ่มสตรีจะแต่งกายด้วยชุดญูเบาะ ชุดอาบายะห์สีดํา และมีมีกอบปิดหน้าหรือท่ีเรา เรียกว่า ผ้า
ปิดหน้า  มีการแต่งกายด้วยชุดทางวัฒนธรรมเป็นกิจวัตรประจําวัน และการรักษาหลักการศาสนา
อิสลามท่ีเคร่งครัด  

บรรยากาศของตลาดถูกควบคุมภายใต้แนวคิดดะวะฮ์ตับลีฆ ท่ีพยายามส่งเสริมการสร้าง
ส่ิงแวดล้อมศาสนาอิสลาม  โดยการเชิญชวนการปฏิบัติตามคําส่ังของอัลลอฮฺ(ซบ.) และส่งเสริมการ
ปฏิบัติตัวแบบอย่างของท่านศาสดามูฮัมหมัด(ซล.) กิจกรรมตามแนวคิดของดะวะฮ์ตับลีฆจึงบทบาท
สําคัญในการกําหนดการเคล่ือนไหว และวิถีชีวิตของผู้คนและกลไกลทางธุรกิจโดยยึดหลักธุรกิจของ
อิสลาม  

 

ส่ิงท่ีเป็นเอกลักษณ์ของตลาดแห่งน้ี ท่ีไม่เหมือตลาดอ่ืนๆในพื้นสามจังหวัดชายแดน
ใต้ คือบรรยากาศของตลาด ถูกจําลองเสมือน เราได้ย้อนเวลากลับไปจับจ่าย ซื้อ 
ขาย สินค้าในตลาดแถวโลกอาหรับหรือตะวันออกกลางในอดีต 
 (หะยีรอแม จือแกปาลัส, สัมภาษณ์ 15 สิงหาคม 2556) 

 

ร้านค้ามีการใช้ภาษาอาหรับในการส่ือสาร มีการใช้ตัวอักษรภาษาอาหรับในการเขียนช่ือร้าน 
ผู้ขายมีการแต่งกายด้วยชุดวัฒนธรรมอาหรับ สินค้าส่วนใหญ่ท่ีขายในตลาดแห่งน้ีถูกต้องตามหลักการ
อิสลามและผู้วิจัยได้ทบทวนเอกสารท่ีเกี่ยวข้อง ทําให้ทราบท่ีมาของแนวคิดดะวะฮ์ตับลีฆมาจากผู้นํา
ทางความคิดและจิตวิญญาณจากประเทศอินเดีย” เมาลานา อิลยาส “ได้ประสบความสําเร็จในการ
ฟื้นฟูอิสลามในประเทศอินเดีย ในปี ฮ.ศ.1353 / ค.ศ.1934 กลุ่มดะวะฮ์ตับลีฆมีอิทธิพลด้านความเช่ือ
ของมุสลิมในประเทศอินเดียและได้สร้างศูนย์บริหารดะวะฮ์ของประเทศ มัรกัส ณ นิซอมุดิน  เพื่อ
บริหารจัดการของกลุ่มฯ จากความสําเร็จของกระบวนการ ญามาอะดะวะฮฺตับลีฆได้ขยายอิทธิพลต่อ
ความเช่ือของมุสลิมไปท่ัวโลก ร่วมถึงประเทศไทย คําว่าดะวะฮ์ตับลีฆ มาจากคํา 2 คําในภาษาอาหรับ 

คือ ดะวะฮ์ (د��ة) ตับลีฆ (����	) หมายถึง เชิญชวน การเผยแพร่  การแสวงหา การเรียกร้องส่ิงหน่ึง
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ไปสู่อีกส่ิงหน่ึงท่ีดีขึ้น โดยยึดหลัก 6 คุณลักษณะ ในการปรับปรุงตัวเองและเชิญชวนผู้คนสู่การปฏิบัติ
ส่ิงท่ีดีงาม ประกอบไปด้วย (1) ยึดมั่นต่อการปฏิญาณตนว่า “ไม่มีพระเจ้าอ่ืนใดนอกจากอัลลอฮ(ซบ.)
และศาสดามูฮําหมัด เป็นศาสนทูตของพระองค์ โดยการปฏิบัติตามคําส่ังของพระเจ้าและศาสดาอย่าง
เคร่งครัด  (2) ปฏิบัติซอลาต ตามเวลาโดยเคร่งครัด ด้วยจิตใจท่ียึดมั่นต่ออัลลอฮฺ (ซบ.) (3) แสวงหา
ความรู้ (อิลมู) และรําลึกถึงพระผู้เป็นเจ้าเสมอ ๆ (4) ให้เกียรติต่อมุสลิมผู้อาวุโส ต่อผู้คนท่ัวไปและให้
ความรักแก่เด็ก ๆ (5) มีความ บริสุทธ์ิใจ (อิคลาส) ต่อการปฏิบัติในทุก ๆ การงาน เพื่ออัลลอฮฺ (ซบ.)  
(6) ต้องเดินทางไปดะวะฮ์ด้วยการเสียสละเพื่อปรับปรุงตัวเองและไปเชิญชวนพี่น้องมุสลิมสู่ความดี (มะ
สาการี อาแด. 2543) 
  หลัก 6 คุณลักษณะ เป็นหัวใจสําคัญ ในกําหนดรูปแบบกิจกรรมต่างๆ ในเขตกิจกรรมท่ีสําคัญ 
ท่ีเกิดขึ้นบ่อย การเดินเชิญชวนผู้คนสู่ความดี วิถีเดินทางการเผยแพร่ศาสนาของกลุ่มดะวะฮฺตับลีฆ มี
ออกเดินทางตามสถานท่ีต่างๆ ตามแผนท่ีกําหนดจากศูนย์บริหารดะวะฮ์ฯและนํากระบวนการเดินทาง 
ตามแบบอย่างของท่านศาสดา มูฮัมหมัด(ซล) และผู้เจริญรอยตามท่านศาสดา(ซอฮาบัต)ในอดีต มา
พัฒนาและปรับปรุงต้นเอง  เพื่อให้เข้าถึงแก่นแท้ของหลัก 6 คุณลักษณะ ตามแนวคิด ของเมาลานา 
“อิลยาส”การเดินทางไปดะวะฮ์มีรูปแบบการเดินทาง อาทิเช่นการเดินทางเป็นระยะเวลา 3 วัน,  
ระยะเวลา 40 วัน  3).ระยะเวลา 4 เดือน  ท้ังในประเทศและต่างประเทศ โดยมีวัตถุประสงค์ในเพื่อ
ต้องการปรับปรุงตัวเอง ศาสนกิจ จิตใจ ความศรัทธา ร่วมถึงการอนุรักษ์การแต่งกายตามแบบอย่าง
ของท่านนบี(ซุนนะฮฺ ) และเชิญชวนผู้คนสู่ความดี( เมาลานา ซัยยิด อบุล หะซัน อะลี อัน-นัดวี. 2542). 
           วิถีการเดินทางของกลุ่มดะวะฮฺตับลีฆ เมื่อเสร็จกระบวนการเดินทาง(ออกดะวะฮ์) จะมีรวมตัว
กันประชุมเพื่อสรุปรายงานผล ประเมินผล หรือเรียกว่า กัรกนซารี3 ด้ังท่ีปรากฏการประชุมฮัลเกาะฮ์ 4

ร่วมกันโยร์ และในแต่ละปี(อิสติมาอฺ)ในกลุ่มประเทศอาเซียน อาทิเช่น ประเทศไทย มาเลเซีย 
อินโดนีเซีย กัมพูชา และมีการสร้างศูนย์บริหารงานดะวะฮ์ตับลีฆ (มัรกัส) ระดับประเทศ ระดับจังหวัด 
ฮัลเกาะ  เขตฮัลเกาะย่อย มัรฮาละ( ฮัจยีอับดุรเราะฮฺมานและบาบูใบ, 2556:4 ) เพื่อบริหารกิจกรรม
ดะวะฮ์ฯและศูนย์การแลกเปล่ียนรู้ด้านศาสนา การประชุมวางแผนงานขยายงานดะวะฮ์ตับลีฆ มีการ
รายงานผลและติดตามผลการดําเนินการ และปรับปรุงการทํางานอย่างต่อเน่ืองเป็นประจําทุกปี นักดะ
วะฮ์ตับลีฆมีเดินการทางร่วมกิจกรรมและเดินไปดะวะฮ์ไปยังประเทศต่างๆท่ัวโลก ทําให้เกิดการ
หล่ังไหลและการแลกเปล่ียนของสังคมและวัฒนธรรม ก่อเกิดการรับวัฒนธรรม และทางอ้อมเกิดผล
ทางเศรษฐกิจด้วย มีการลงทุนธุรกิจท่ีเกี่ยวข้องกับเครื่องแต่งกายมุสลิมเกิดขึ้นตามศูนย์มัรกัสต่างๆ  รูป
กิจกรรมดะวะฮ์ตับลีฆ ระบบการบริหารจึงมีอิทธิพลต่อความนิยมใส่เส้ือโต๊ป ซึ่งได้รับอิทธิพลวัฒนา
ธรรมการแต่งกายของอาหรับ ประกอบด้วย หมวกกปิเยาะห์ ผ้าพันศีรษะ เส้ือโต๊บ และเส้ือคลุม และ
อ่ืนๆ ซึ่งเป็นชุดแต่งกายตามซุนนะฮฺของท่านนบี มูฮัมหมัด(ซล.) ซึ่งเป็นศาสดาของชาวไทยท่ีนับถือ
ศาสนาอิสลาม โดยมีความเช่ือว่าการสวมใส่เส้ือโต๊ปเป็นการแต่งกายตามแบบอย่างของท่านบี ทําให้

                                                
3 กัรกนซารี คือ เป็นภาษา อุรดู การรายงานผล และประเมินผลการดําเนินงานดะวะฮ์เพื่อปรับปรุงงานดะวะฮ์คร้ังต่อไป 
4 ฮัลเกาะฮ์ คือ ศูนย์บริงานดะวะฮ์ ระดับอําเภอและ ตําบล 



 

ได้รับผลบุญในการประกอบศาสนกิจเพิ่มขึ้น เส้ือโต๊ป เป็นอี
และผู้คนท่ีอาศัยอยู่ในเขตตลาด

2.6 การเดินทางไปดะวะฮ์

 มุสลิมส่วนใหญ่ในตลาดรับแนวคิดดะวะฮ์
ของมุสลิมท่ีอยู่ในเขตตลาด 
ได้รับความนิยม และสามารถ
ปรับปรุงตนเอง และปฏิบัติตามแบบอย่างของท่านนบีให้ครบถ้วน ด้วยแรงศรัทธาและความเช่ือมั่นใน
ผลบุญท่ีจะได้รับ ทุกๆเดือนจะมีการ่วมกลุ่มของมุสลิม
คน ร่วมเดินทางไปต่างสถานท่ี 
ประมาณ 17.30 ทํากิจกรรม กัส  

 

 
 
 
 
 
 

 
 
 

 

เพื่อเย่ียมเย่ียม และเชิญชวนพี่น้องมุสลิมท่ีบางละเลยต่อการซอลาต ให้หันกลับมาให้
ความสําคัญกับศาสนาอีกครั้ง 
เดินเท้า จากอ.ยะรัง จังหวัดปัตตานี มีเป้าหมาย คือท่ีศูนย์บริหารดะวะฮฺตับลีฆมัรกัสยะลา
นอก อําเภอเมือง จังหวัดยะลา 
สวยงาม พร้อมท้ังกระเป๋าสําภาระ
เพิ่มกลุ่มดะวะฮ์จะนิยมผสมผสมผสาน 
แต่งกายในขณะเชิญชวนของกลุ่มดะวะฮฺในเขตตลาด
ขาวมีการร่วมตัวของนักดะวะฮฺ
จํากรุอานของมัรกัส นักศึกษาจากมหาวิทยาลัยใกล้เคียง นักเรียนมัธยมศึกษาตอนป
กิจกรรมประจําสัปดาห์ออก
ท่ีมัสยิดอันนูร์ เพื่อเชิญชวนพี่
ภารกิจหลักของกลุ่มดะวะฮฺตับลีฆ  

ภาพท่ี

 

ในการประกอบศาสนกิจเพิ่มขึ้น เส้ือโต๊ป เป็นอีกหน่ึงเอกลักษณ์ของกลุ่มญามาอะ
และผู้คนท่ีอาศัยอยู่ในเขตตลาด 

ไปดะวะฮ์ 

มุสลิมส่วนใหญ่ในตลาดรับแนวคิดดะวะฮ์ตัลลีฆมาใช้ในชีวิตประจําวัน เช่น 
ของมุสลิมท่ีอยู่ในเขตตลาด นอกจากจากกิจกรรมการค้าขาย กิจการเดินทางไปดะวะฮ์
ได้รับความนิยม และสามารถพบเห็นได้ง่าย การเดินทางไปดะวะฮฺ มีโดยวัตถุประสงค์เพื่อต้องการ

และปฏิบัติตามแบบอย่างของท่านนบีให้ครบถ้วน ด้วยแรงศรัทธาและความเช่ือมั่นใน
เดือนจะมีการ่วมกลุ่มของมุสลิม(ดะวะฮ์ตับลีฆ) ร่วมตัวกันท่ีมัสยิดอันนูร์

เดินทางไปต่างสถานท่ี โดยมัสยิดเป็นท่ีพักและปฏิบัติศาสนกิจทางศาสนา และตอนเย็นๆ 
ทํากิจกรรม กัส   

ยม และเชิญชวนพี่น้องมุสลิมท่ีบางละเลยต่อการซอลาต ให้หันกลับมาให้
ความสําคัญกับศาสนาอีกครั้ง ในภาพเราผู้วิจัยได้สังเกตการเดินทางไปออกดะวะฮฺของกลุ่มดะวะฮฺ

ยะรัง จังหวัดปัตตานี มีเป้าหมาย คือท่ีศูนย์บริหารดะวะฮฺตับลีฆมัรกัสยะลา
นอก อําเภอเมือง จังหวัดยะลา มีการแต่งกายผสมผสาน เส้ือโต๊ป ชุดปากี และมีการ
สวยงาม พร้อมท้ังกระเป๋าสําภาระ กิจกรรม กัส การอีกหน่ึงกิจกรรมของการออกไปดะวะฮ์

ผสมผสมผสาน ชุดโต๊ปปากี และชุดโต๊ปซาอุดิฯ ร่วมกับ กปิเยาะห์ ซัรบ่ัน 
แต่งกายในขณะเชิญชวนของกลุ่มดะวะฮฺในเขตตลาดสามารถพบเห็นได้บ่อยครั้ง 

การร่วมตัวของนักดะวะฮฺฯและชาวบ้าน นักศึกษาท่องจํากรุอานจากสถาบันปอเนาะท่อง
อานของมัรกัส นักศึกษาจากมหาวิทยาลัยใกล้เคียง นักเรียนมัธยมศึกษาตอนป

ออกเดินทางไปดะวะฮ์ฯเชิญชวนพี่น้องมุสลิมในเขตตลาดมัรกัสมารวมกิจกรรม
เพื่อเชิญชวนพี่น้องให้มาฟังบรรยาย หรือตระหนักถึงความสําคัญของศาสนา ซึ่งเป็น

ภารกิจหลักของกลุ่มดะวะฮฺตับลีฆ   

ภาพท่ี  9 การเดินไปดะวะฮ์ เชิญชวนผู้คนสู่ความด ี
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ของกลุ่มญามาอะตับลีฆ

ตัลลีฆมาใช้ในชีวิตประจําวัน เช่น การเดินไปดะวะฮ์
การเดินทางไปดะวะฮ์เป็นกิจกรรมท่ี

ดะวะฮฺ มีโดยวัตถุประสงค์เพื่อต้องการ
และปฏิบัติตามแบบอย่างของท่านนบีให้ครบถ้วน ด้วยแรงศรัทธาและความเช่ือมั่นใน

กันท่ีมัสยิดอันนูร์ 7-15 
โดยมัสยิดเป็นท่ีพักและปฏิบัติศาสนกิจทางศาสนา และตอนเย็นๆ 

ยม และเชิญชวนพี่น้องมุสลิมท่ีบางละเลยต่อการซอลาต ให้หันกลับมาให้
ออกดะวะฮฺของกลุ่มดะวะฮฺฯท่ี

ยะรัง จังหวัดปัตตานี มีเป้าหมาย คือท่ีศูนย์บริหารดะวะฮฺตับลีฆมัรกัสยะลา ตําบลเสตง
เส้ือโต๊ป ชุดปากี และมีการโพกซันบ่ันอย่าง

กหน่ึงกิจกรรมของการออกไปดะวะฮ์ฯ ข้อสังเกต
ร่วมกับ กปิเยาะห์ ซัรบ่ัน การ

สามารถพบเห็นได้บ่อยครั้ง บุคคลท่ีในรูปภาพทาง
นักศึกษาท่องจํากรุอานจากสถาบันปอเนาะท่อง 

อานของมัรกัส นักศึกษาจากมหาวิทยาลัยใกล้เคียง นักเรียนมัธยมศึกษาตอนปาลาย ร่วมกัน
เชิญชวนพี่น้องมุสลิมในเขตตลาดมัรกัสมารวมกิจกรรม

ความสําคัญของศาสนา ซึ่งเป็น



 

2.7 การศึกษาของเยาวชนในตลาดมัรกัส

  การศึกษาของเยาวชนท่ีอาศัยอยู่ในเขตตลาดมัรกัสเป็นการศึกษาในรูปแบบดะวะฮฺตับลีฆซึ่ง
รับอิทธิพลการศึกษามาจากอินเดีย ปากีสถาน ในเขตตลาดมีการสถา
ปอเนาะฮาฟิตกรุอานมัรกัสยะลา สถาบันแห่งน้ีเกิดมา
เกิดขึ้นของตลาด สถานบันแห่งน้ีมี
ปัจจุบันสถาบันอาจจะเป็นต้นแบ
ปอเนาะฮาฟิตกรุอานในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้
มาจากท้ังในประเทศเป็นส่วนใหญ่ 
นักเรียนในสถาบันแห่งน้ีจะมาจากลูกหลานของกลุ่มมุสลิม 
จาการลงพื้นท่ีเก็บข้อมูลได้พูดคุยกับนักศึกษาฮาฟิต

ซัลมาล ผมเป็นนักศึกษาอาเลม ช้ัน  
อําเภอสิงหานคร จังหวัดสงขลา ผมเป็นลูกชาย อามีร 
ได้ส่งผมมาเรียนท่ีน้ี ต้ังแต่อายุ 
ต่อการศึกษาระดับอาเลม
เขียน ได้อย่างดี ปีหน้าผมต้องเดิน
ไปดะวะฮ์ ในอนาคตอาจ
15 เมษายน 2557)
 

 

 
 
 
 

 
 
 
 
 
          

 

                                        
5นักศึกษาท่ีท่องจาํกรุอาน เรียกว่าฮาฟิต 

ภาพท่ี 10

ของเยาวชนในตลาดมัรกัส 

การศึกษาของเยาวชนท่ีอาศัยอยู่ในเขตตลาดมัรกัสเป็นการศึกษาในรูปแบบดะวะฮฺตับลีฆซึ่ง
รับอิทธิพลการศึกษามาจากอินเดีย ปากีสถาน ในเขตตลาดมีการสถานศึกษาท่ีสําคัญ คือ สถาบัน

ฟิตกรุอานมัรกัสยะลา สถาบันแห่งน้ีเกิดมาพร้อมกับการสร้างมัสยิดอันนูร์พร้อมกับ
สถานบันแห่งน้ีมีการเรียนการสอนการท่องจํากรุอาน

เป็นต้นแบบของการจัดการเรียนการสอนฮาฟิซ (ท่องจําอัล
ฟิตกรุอานในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้ ปัจจุบันมีนักศึกษาเรียนอยู่

เป็นส่วนใหญ่ และจากต่างประเทศ อาทิเช่น กัมพูชา จีน 
จะมาจากลูกหลานของกลุ่มมุสลิม (ดะวะฮฺตับลีฆ) และกลุ่มมุสลิมผู้สนใจท่ัวไ

จาการลงพื้นท่ีเก็บข้อมูลได้พูดคุยกับนักศึกษาฮาฟิต 

ผมเป็นนักศึกษาอาเลม ช้ัน  8 ดังเดิมผมเป็นคนจังหวัดสงขลา บ้านหัวเข้าใหญ่ 
อําเภอสิงหานคร จังหวัดสงขลา ผมเป็นลูกชาย อามีร (แกนนํา) ดะวะฮฺตับลีฆในพื้นท่ี
ได้ส่งผมมาเรียนท่ีน้ี ต้ังแต่อายุ 13 ปี เริ่มต้นการท่องกรุอาน ใช้เวลา 4-
ต่อการศึกษาระดับอาเลม5อีก 8 ปี ตอนน้ีผมอยู่ช้ัน 8 แล้ว ผมสามารถพูดภาษาอาหรับ อ่าน
เขียน ได้อย่างดี ปีหน้าผมต้องเดินไปดะวะฮ์ เชิญชวนพี่น้องมุสลิมสู่ความดี หรือเรียนกว่า การ

ดะวะฮ์ ในอนาคตอาจจะเดินทางไปเรียนต่อท่ีประเทศปากีสถาน อินซาอัลลอฮฺ 
2557) 

                                                

นักศึกษาท่ีท่องจาํกรุอาน เรียกว่าฮาฟิต และนักศึกษาเรียนกีตาบ(หนังสือเกีย่วกับศาสนาอิสลาม) เรียกว่า

10 นักเรียนฮาฟิตกรุอานรว่มกลุ่มเพ่ือแลกเปลี่ยนเรียนรูร้่วมกันในมัสยิดอันนูร์
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การศึกษาของเยาวชนท่ีอาศัยอยู่ในเขตตลาดมัรกัสเป็นการศึกษาในรูปแบบดะวะฮฺตับลีฆซึ่ง
นศึกษาท่ีสําคัญ คือ สถาบัน

พร้อมกับการสร้างมัสยิดอันนูร์พร้อมกับการ
การท่องจํากรุอาน และการเรียนกีตาบ  

ท่องจําอัลกุรอาน )ของสถาบัน
ปัจจุบันมีนักศึกษาเรียนอยู่ประมาณ 1,108 คน 

เช่น กัมพูชา จีน มาเลเซีย ส่วนใหญ่
และกลุ่มมุสลิมผู้สนใจท่ัวไป 

ดังเดิมผมเป็นคนจังหวัดสงขลา บ้านหัวเข้าใหญ่ 
ดะวะฮฺตับลีฆในพื้นท่ี คุณพ่อ

-5 ปี หลักจากน้ันผมได้
แล้ว ผมสามารถพูดภาษาอาหรับ อ่าน

มสู่ความดี หรือเรียนกว่า การ
เดินทางไปเรียนต่อท่ีประเทศปากีสถาน อินซาอัลลอฮฺ (สัมภาษณ์ 

เรียกว่า อาเลม  

ร่วมกันในมัสยิดอันนูร ์
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นักเรียนท่ีสามารถท่องจําได้แล้ว ถ้าสนใจก็จะเรียนต่อระดับอาเลม6มีท้ังหมด 8 ระดับช้ัน ใช้
เวลาเรียน 8 ปี ผู้เรียนท่ีอยู่ช้ัน 8 จะเรียกว่าช้ัน เมาลนา นักศึกษาท่ีจบหลักสูตรของมัรกัสทุกคน 
จะต้องเดินทางไปดะวะฮ์เป็นเวลา 1 ปี ไปในพื้นท่ีต่างๆท่ัวประเทศ รวมแล้วต้องใช้เวลาเรียนท่ีน้ี
ประมาณ 13 ปี   

ซอลา เดะฮาฟิต ส่ิงท่ีผมได้จะการเรียนท่ีน้ี นักศึกษาท่ีจบการศึกษาจากมัรกัสยะลา จะมี
ทักษะด้านการท่องจํากรุอาน และภาษาอาหรับ เพื่อนผมส่วนใหญ่จะเป็นแกนนํากลุ่มดะวะฮฺ
ฯในพื้นท่ีหรือชุมชนของตัวเอง จากความสําเร็จของการบริหารจัดการเรียนการสอนฮาฟิต ผู้ท่ี
เรียนจบจากท่ีน้ี สามารถเปิดสถาบันปอเนาะฮาฟิต(ท่องจํากรุอ่านชาย) และสถาบันปอเนาะ
ฮาฟิตเซาะ(ท่องจํากรุงอานสําหรับสตรี)มากกว่า 100 แห่งในสามจังหวัดชายแดนใต้ และท่ี
เป็นเอกลักษณ์นักศึกษาฮาฟิตนิยมแต่งกายด้วยเส้ือโต๊ปแบบดังเดิม และชอบส่ังตัดเส้ือโต๊
ปแบบทันสมัย โทนสีตัดกัน ส่วนจะใช้บริการแถวมัรกัส (สัมภาษณ์ 14 กุมภาพันธ์ 2557) 

การเรียนการสอนฮาฟิซอัลกุรอาน ถือเป็นอีกหน่ึงรูปแบบท่ีเน้นให้ผู้เรียนได้อ่านและ 
ท่องจําอัลกุรอานซึ่งเป็นคัมภีร์ทางศาสนาอิสลาม การเรียนการสอนฮาฟิซเป็นอีกหน่ึงทางเลือกท่ี
ผู้ปกครองท่ีอยู่ในกลุ่มดะวะฮฺและผู้ท่ีสนใจและการปฏิบัติตาม หลักจริยวัตรอันดีงามตามท่ีได้บัญญัติไว้
ในหลักการ 

ผมเช่ือว่าลูกชายผมท่ีได้ท่องจํากรุอานได้ เข้าจะเป็นคนดี มีคุณธรรมท่ีดีงาม 
และยังเช่ือว่าคนท่ีสามารถท่องจํากรุอานได้จะได้รับผลบุญมากมาย 
 (ปาเงาะ, สัมภาษณ์ 14 กุมภาพันธ์ 2557) 

ในการส่งบุตรหลานเข้าศึกษา เด็กผู้ชายท่ีเข้ามาเรียนฮาฟิซจะต้องเข้ามาเรียนตามช่วงช้ัน
ต่างๆ โดยในระยะแรก ผู้เรียนต้องเรียนวิชาอัลกุรอานพื้นฐาน หลักการอ่าน  หลักการปฏิบัติทาง
ศาสนา การสอน(การดะวะฮ์) ซึ่งการท่ีเด็กจะสามารถเข้าเรียนตามห้องต่างๆน้ันจะมีการทดสอบเด็ก
เพื่อคัดเลือก โดยการให้เด็กท่องจําคัมภีร์อัลกุรอานประกอบไปกับการตรวจสอบความถูกต้องใน
หลักการอ่านหรือ ตัจวีจ จากน้ันจึงแยกห้องเด็กตามความสามารถดังกล่าว จากข้อมูลท่ีได้ค้นพบซึ่ง
สอดคล้องกับในหนังสือท่ีเรียบเรียงโดย ( รอฮานี กาโอ๊ะ และคณะ.2553) กล่าวว่า ช่วงเดือนรอมฎอน 
ซึ่งเป็นเดือนถือศีลอด ท่ีสถาบันจะหยุดทําการเรียนการสอนในช่วงน้ี ทุกปีๆในช่วงเดือนรอมฎอน มี
ชุมชนในสามจังหวัดและชุมชนจากต่างประเทศ เช่น มาเลเซีย จะมาติดต่อเพื่อให้เด็กไปเป็นอิหม่ามนํา
ซอลาต ตะรอเวียะห์ตามมัสยิดต่างๆ และส่วนใหญ่ทุกๆปีความต้องของชุนท่ีต้องการเด็กท่องจํากรุอาน
ยังไม่เพียงพอ นอกจากน้ีในบางครั้งชาวบ้านจะมีการบริจาคเงิน และข้าวสารเพื่อเป็นอาหารแก่เด็กท่ี
เรียนฮาฟิซอีกด้วย  
 

                                                
6อาเลม เป็นตําแหน่งท่ีใช้เรียกผู้ทรงความรู้ในศาสนาอิสลาม ใช้ในประเทศ อินเดีย ปากีสถาน และบังคลาเทศ 



 

2.8 วัฒนธรรมการแต่งกาย

จากการลงพื้นเก็บข้อมูลภาคสนามใน
ลงพื้นท่ีวันอีด้ิลอัฎฮา ก่อนวันอีด้ิลอัฎฮา  ระหว่างวันท่ี 
ผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป กลุ่มลูกค้า และ
สังเกตวัฒนธรรมการแต่งกายของ
ลูกค้า  และกลุ่มมุสลิมดะวะฮ
ตลาดในบริบทท่ีแตกแต่งกันดังน้ี
จะนิยมแต่งกายผสมผสานด้วย
(ฮาฟิต) นิยมแต่งกายผสมผสาน
สวยงาม กลุ่มลูกค้าท่ีมาเลือกซื้อสินค้าในตลาด มี
ปากี  กปิเยาะห์และบางรายก็โพกผ้าซัรบ่ันด้วย
กายตามซุนนะฮฺของท่านนบี 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 

แต่วัฒนธรรมการแต่งกาย
ด้วยเส้ือโต๊ป กปิเยาะห์ โพก
หรือ ผ้าคลุมศีรษะ ในอดีตผ้าคลุม
สามารถใช้ประโยชน์ ได้หลายอย่าง คือ ใช้ปูนอน ใช้ปู
ความร้อนและกันแดดในทะเลทราย
ประกอบการแต่งกายประจํา
บาห์เรนและสหรัฐอาหรับเอมิเรตส
เป็นผ้าตาหมากรุกสีแดง-
ซีเรียและอิรัค  

ภาพท่ี 11

วัฒนธรรมการแต่งกาย 

การลงพื้นเก็บข้อมูลภาคสนามในช่วงเวลาคืนมัรกัส โดยการสังเกตแบบมีส่วนร่วม
ก่อนวันอีด้ิลอัฎฮา  ระหว่างวันท่ี 14-15 ตุลาคม 2556 เพื่อ

ผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป กลุ่มลูกค้า และวันอีด้ิลอัฎฮา ตรงกับวันท่ี 15 -17 
สังเกตวัฒนธรรมการแต่งกายของผู้มาร่วมซอลาตในมัสยิดอันนูร์ เพื่อศึกษาวัฒนธรรมการแต่งกายกลุ่ม

มุสลิมดะวะฮตับลีฆท่ีมารับฟังบรรยายในมัสยิดอันนูร์  การแต่งกาย
ในบริบทท่ีแตกแต่งกันดังน้ี การแต่งกายในขณะประกอบพิธีกรรมทางศาสนา
แต่งกายผสมผสานด้วยเส้ือโต๊ป กปิเยาะห์ ซัรบ่ัน และการแต่งกายกลุ่มนักศึกษาท่อง

ผสมผสานด้วยเส้ือโต๊ป กปิเยาะห์ และโพกซัรบ่ันหางเดียวและสองหาง
สวยงาม กลุ่มลูกค้าท่ีมาเลือกซื้อสินค้าในตลาด มีผสมผสานการแต่งกายด้วยเส้ือโต๊ป ตือโละบลางอ ชุด

กปิเยาะห์และบางรายก็โพกผ้าซัรบ่ันด้วย ผู้คนเข้ามาในตลาดค่อนข้างให้ความสําคัญการแต่ง
นนะฮฺของท่านนบี  

การแต่งกายท่ีเป็นเอกลักษณ์ของตลาดแห่งน้ีก็คือ การผสมผสาน
โพกซัรบ่ัน  เป็นการแต่งกายท่ีได้รับความนิยม ความเป็นมาการโพกผ้า

ในอดีตผ้าคลุมศีรษะเป็นวัฒนธรรมของชาวอาหรับท่ีใช้ชีวิตอยู่กลางทะเลทราย
ได้หลายอย่าง คือ ใช้ปูนอน ใช้ปูซอลาต ใช้แทนเชือก กันหนาว ป้องกันฝุ่นผง 

ความร้อนและกันแดดในทะเลทราย ปัจจุบันกลุ่มประเทศแทบตะวันออกกลางนิย
ประกอบการแต่งกายประจําวัน แต่ละประเทศมีความนิยมใช้สีลายผ้าแตกต่างกันเช่น ในประเทศ คูเวต 
บาห์เรนและสหรัฐอาหรับเอมิเรตส (ยูเออี) นิยมใช้ผ้าสีขาวล้วน ในประเทศซาอุดิอาระเบีย กาตาร์นิยม

-ขาว หากเป็นผ้าตาหมากรุกสีดํา-ขาวนิยมใช้ในประเทศปาเลสไตน์ จอร์แดน 

11 การแต่งกายในขณะซอลาตและชีวิตประจําวัน 
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สังเกตแบบมีส่วนร่วมช่วงท่ี 2 
เพื่อสังเกตและสัมภาษณ์ 
17 ตุลาคม 2556 ทําการ

เพื่อศึกษาวัฒนธรรมการแต่งกายกลุ่ม
การแต่งกายของผู้คนในเขต

ประกอบพิธีกรรมทางศาสนา เช่น การซอลาต 
กลุ่มนักศึกษาท่องจํากรุอาน
หางเดียวและสองหาง อย่าง

การแต่งกายด้วยเส้ือโต๊ป ตือโละบลางอ ชุด
ค่อนข้างให้ความสําคัญการแต่ง

การผสมผสานการแต่งกาย
ความเป็นมาการโพกผ้าซัรบ่ัน  

เป็นวัฒนธรรมของชาวอาหรับท่ีใช้ชีวิตอยู่กลางทะเลทราย
ใช้แทนเชือก กันหนาว ป้องกันฝุ่นผง 

กลุ่มประเทศแทบตะวันออกกลางนิยมใช้ผ้าซัรบ่ัน สําหรับ
ลายผ้าแตกต่างกันเช่น ในประเทศ คูเวต 

นิยมใช้ผ้าสีขาวล้วน ในประเทศซาอุดิอาระเบีย กาตาร์นิยม
ขาวนิยมใช้ในประเทศปาเลสไตน์ จอร์แดน 



 

การแต่งกายด้วย
การโพกซัรบ่ัน  คือแบบอย่างหน่ึงของท่านศาสดามูฮัมหมัด
จะไปทําอีบาดัต (ไปซอลาต
ในการทํางานและการใช้ชีวิตประจําวัน
ในตลาดแห่งน้ี การแต่งกายด้วยเส้ือโต๊ป สว
ตามบุคลิกของแต่ละบุคคลและความชอบ
แบบท่ีแตกต่างกัน แต่ละแบบบ่งบอกถึงความแตกต่างของ
โพกซัรบ่ัน จะมีทักษะพื้นฐานท่ีเหมือนกัน คือ ให้
ทวนเข็มนาฬิกาตลอดจะดีท่ีสุด 
 

 
 

 

 

 

 

 
 
(1).การโพกซัรบ่ัน แบบหางเดียว

โพกซัรบ่ัน แบบหางเดียว
ท่ีจํากัดข้อกําหนด ซึ่งกําหนดมา 
ยาวประมาณ 1 ศอกผู้ให
สถาบัน  เพราะส่วนใหญ่จะเป็นกฎบังคับของโรงเรียนในแต่ละโรงเรียน  มีรูปแบบท่ีดูเรียบร้อยและ
หลากหลายของรูปทรง ในขณะท่ีมีวิธีการพันท่ีเหมือนกันแต่รูปทรงสามารถออกแบบตามต้องการ  ซึ่
กลุ่มเด็กเยาชนนิยมมาก รองลงมาคือกลุ่มผู้อ
เมาลานา (ผู้มีการศึกษาด้านศาสนาโดยตรง
ซึ่งกล่าวมาข้างต้นแล้วว่าเป็นความชอบส่วนบุคคล 

 
 
 

ภาพท่ี

การแต่งกายด้วยเส้ือโต๊ป การโพกซัรบ่ัน  เป็นเอกลักษณ์ของผู้คนท่ีอาศัยอยู่ในตลาดการใช้ผ้า
คือแบบอย่างหน่ึงของท่านศาสดามูฮัมหมัด (ซล.) ไม่ว่าจะเป็นช่วงของการแต่

ซอลาตหรือปฏิบัติธรรมอ่ืนๆ) ในอิสลามและการปฏิบัติเพื่อตามแบบอย่างซุนนะฮฺ
ในการทํางานและการใช้ชีวิตประจําวัน ซึ่งปัจจุบันมีการนํามาใช้กันหลากหลายสามารถ
ในตลาดแห่งน้ี การแต่งกายด้วยเส้ือโต๊ป สวมกะปิเยาะห์ และโพกซัรบ่ัน  มีความหมายท่ีลึกซึ่งรูปแบบ
ตามบุคลิกของแต่ละบุคคลและความชอบ โดยสรุปในปัจจุบันมีการนํามาใช้โพก
แบบท่ีแตกต่างกัน แต่ละแบบบ่งบอกถึงความแตกต่างของบุคลิก และสถานะในแต่ละบุคคลแต่

ษะพื้นฐานท่ีเหมือนกัน คือ ให้โพกในท่ายืนหันทางกิบลัต (ทางหัน
ทวนเข็มนาฬิกาตลอดจะดีท่ีสุด (ขั้นตอนการโพกซัรบ่ันใน ภาคผนวก ค หน้า 78

แบบหางเดียว 

แบบหางเดียวโดยมีความยาวของผ้าเมื้อพับเสร็จประมาณ 
ท่ีจํากัดข้อกําหนด ซึ่งกําหนดมา 2 รูปแบบ คือ แบบส้ัน ยาวประมาณฝามือผู้ใหญ่ 

ศอกผู้ใหญ่(แบบท่ีถูกต้อง)  บุคคลท่ีนิยมใส่กัน คือกลุ่มนักศึกษาฮาฟิตกรุอาน
สถาบัน  เพราะส่วนใหญ่จะเป็นกฎบังคับของโรงเรียนในแต่ละโรงเรียน  มีรูปแบบท่ีดูเรียบร้อยและ

ในขณะท่ีมีวิธีการพันท่ีเหมือนกันแต่รูปทรงสามารถออกแบบตามต้องการ  ซึ่
รองลงมาคือกลุ่มผู้อาวุโส เช่น บาบอของแต่ละสถาบันปอเนาะ  อุสตาดซฺ

ผู้มีการศึกษาด้านศาสนาโดยตรง)และคนท่ัวไป จริงๆแล้วไม่ได้มีข้อจํากัดสําหรับผู้
นแล้วว่าเป็นความชอบส่วนบุคคล   

ภาพท่ี 12 การแต่งกายผสมผสานด้วยเสื้อโต๊ป กปิเยาะห์ โพกซัรบ่ัน
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คนท่ีอาศัยอยู่ในตลาดการใช้ผ้า
ไม่ว่าจะเป็นช่วงของการแต่งกายเพื่อ

ในอิสลามและการปฏิบัติเพื่อตามแบบอย่างซุนนะฮฺ
ซึ่งปัจจุบันมีการนํามาใช้กันหลากหลายสามารถพบเห็นได้ง่าย

มีความหมายท่ีลึกซึ่งรูปแบบ
โพกซัรบ่ัน  ประมาณ 4 

และสถานะในแต่ละบุคคลแต่ การ
ทางหันซอลาต) และพัน

78) 

โดยมีความยาวของผ้าเมื้อพับเสร็จประมาณ 80 น้ิวหางผ้าพันศีรษะ
รูปแบบ คือ แบบส้ัน ยาวประมาณฝามือผู้ใหญ่ และแบบยาว คือ 

กศึกษาฮาฟิตกรุอานของทุกๆ
สถาบัน  เพราะส่วนใหญ่จะเป็นกฎบังคับของโรงเรียนในแต่ละโรงเรียน  มีรูปแบบท่ีดูเรียบร้อยและ

ในขณะท่ีมีวิธีการพันท่ีเหมือนกันแต่รูปทรงสามารถออกแบบตามต้องการ  ซึ่ง
เช่น บาบอของแต่ละสถาบันปอเนาะ  อุสตาดซฺหรือ

งๆแล้วไม่ได้มีข้อจํากัดสําหรับผู้ใส่มากนัก 

ซัรบ่ัน 



 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

(2).การโพกซัรบ่ัน แบบ
การโพกซัรบ่ัน แบบ

ศอก เส้นแรกจะอยู่ข้างล่างทาบบนหมวกและเส้นท่ี
โดยไว้หางยาวเท่ากับหางล่าง 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
(3).การโพกซัรบ่ัน แบบเยเมน

 การโพกซัรบ่ัน 
ส่วนใหญ่จะไม่ค่อยรู้วิธีการ
เรียนรู้วิธีการพันมาจากผู้อื่นที่รู้
สําหรับผู้เดินทางช่วงอากาศร้อน
ไปทําสวนทําไร่ใสกัน ผ้าที่นิยมใช้กันเป็นผ้า
เลือกใช้ ส่วนใหญ่ใช้กับเส้ือโต๊ปลึกถึงน่อง

 

 

แบบ 2 หาง 
แบบ 2 หางจะมีหางผ้าลงมา 2 เส้น ความยาวของแต่ละเท่าๆกันประมาณ 

ศอก เส้นแรกจะอยู่ข้างล่างทาบบนหมวกและเส้นท่ี 2 พันหน่ึงครั้งจบด้วยการสอดข้างส่วนบนข้างหลัง
โดยไว้หางยาวเท่ากับหางล่าง ไม่มีการจํากัดลายผ้าและสีในการนํามาใส่ของแต่ละคน

แบบเยเมน 
ซัรบ่ัน แบบเยเมนไม่ค่อยมีความนิยมกันมากนักในเขตพื้นที่ตลาดมัรกั

ส่วนใหญ่จะไม่ค่อยรู้วิธีการโพก มากนัก คนที่โพกได้ส่วนใหญ่จะเป็นคนเคยไปอยู่ที่เยเมนหรือคนท่ี
เรียนรู้วิธีการพันมาจากผู้อื่นที่รู้ มีลักษณะเด่นคือหางจะบานปิดต้นคอหลังและบ่าบางส่วนเหมาะ
สําหรับผู้เดินทางช่วงอากาศร้อน ตามขอบจะด้ายขรุ่ยรอบๆผ้า ซึ่งโดยส่วนใหญ่

ผ้าที่นิยมใช้กันเป็นผ้าซัรบั่น คล้ายกับผ้าซัรบั่น ขอซาอุดี
ส่วนใหญ่ใช้กับเส้ือโต๊ปลึกถึงน่อง เช่น โต๊ปซาอุดี โต๊ปบาห์เรน และคูเวต

ภาพท่ี 13 โพกซัรบ่ันแบบหางเดียว 

ภาพท่ี 14 การโพกซัรบ่ันแบบ 2 หาง 
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เส้น ความยาวของแต่ละเท่าๆกันประมาณ 1 
พันหน่ึงครั้งจบด้วยการสอดข้างส่วนบนข้างหลัง

ส่ของแต่ละคน 

มกันมากนักในเขตพื้นที่ตลาดมัรกัสเพราะคน
ได้ส่วนใหญ่จะเป็นคนเคยไปอยู่ที่เยเมนหรือคนท่ี

มีลักษณะเด่นคือหางจะบานปิดต้นคอหลังและบ่าบางส่วนเหมาะ
ซึ่งโดยส่วนใหญ่จะเป็นคนชราที่เข้า

ซาอุดี ไม่เน้นเรื่องสีในการ
และคูเวต เป็นต้น  



 

 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 

(4).การโพกซัรบ่ัน แบบ

 การโพกซัรบ่ัน 
ความยาวซึ่งจะมีลักษณะรูปทรงส่ีเหล่ียมผืนผ้ายาวประมาณ
ตอ(เน้ือผ้าบางนุ่มๆเมื่อการ
ปากีสถานบางครั้งก็จํากัดปริมาณเข้ามาขายจึ
ท่ัวไปท่ีขายตามท้องตลาด  และมีรูปทรงท่ีใหญ่กว่า
ง่ายในกลุ่มมุสลิม(ดะวะฮตับลีฆ
 
 

 
 

 
 
 
 
 

วัฒนธรรมการแต่งกาย
ผสมผสานวัฒนธรรมการแต่งกายอาหรับคือ เส้ือโต๊ป กปิเยาะห์ ซัรบ่ัน การ
หรือการโพกซัรบ่ัน แบบ

ภาพท่ี

"ปากี 

ซัรบ่ัน แบบ "ปากี  "  มีลักษณะท่ีแตกต่างกันในเรื่องการเลือกรูปทรง รูปทรงผ้าและ
ความยาวซึ่งจะมีลักษณะรูปทรงส่ีเหล่ียมผืนผ้ายาวประมาณ 100น้ิว หรือ ) เรียกกันว่า

การโพกกับศีรษะจะเน้นและเข้าทรงเน่ืองจากลักษณะผ้าแบบน้ีเป็นของแท้จาก
ปากีสถานบางครั้งก็จํากัดปริมาณเข้ามาขายจึงไม่ค่อยมีขายมากนักในตลาดมัรกั
ท่ัวไปท่ีขายตามท้องตลาด  และมีรูปทรงท่ีใหญ่กว่าซัรบ่ัน ท่ัวๆไป การโพกแบบน้ีสามารถพบเห็นได้

ดะวะฮตับลีฆ) 

 

 

วัฒนธรรมการแต่งกาย ท่ีปรากฏในตลาดมัรกัสยะลา ส่วนใหญ่มี 4
ธรรมการแต่งกายอาหรับคือ เส้ือโต๊ป กปิเยาะห์ ซัรบ่ัน การโพกซัรบ่ันแบบหางเดียว

โพกซัรบ่ัน แบบ 2 หางเดียว การโพกซัรบ่ัน แบบน้ีนิยมในกลุ่มนักเรียนในสถาบันปอเนาะ

ภาพท่ี 15 การโพกซัรบ่ันแบบเยเมน 

ภาพท่ี16 การโพกซัรบ่ันแบบ"ปากี 
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มีลักษณะท่ีแตกต่างกันในเรื่องการเลือกรูปทรง รูปทรงผ้าและ
เรียกกันว่า ซัรบ่ัน  6-7 ฮัซ

จะเน้นและเข้าทรงเน่ืองจากลักษณะผ้าแบบน้ีเป็นของแท้จาก
งไม่ค่อยมีขายมากนักในตลาดมัรกัสบางคนใช้ผ้าสีเดียว

การโพกแบบน้ีสามารถพบเห็นได้

4 รูปแบบด้วยกันมีการ
โพกซัรบ่ันแบบหางเดียว 

แบบน้ีนิยมในกลุ่มนักเรียนในสถาบันปอเนาะ 
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ฮาฟิสกรุอาน (นักเรียนท่องจํากรุอาน) หรือกลุ่มดะวะฮ์ การโพกในลักษณะอย่างน้ีอาจมีความหมายผู้
ซึ่งเชิญผู้คนสู่ความดี หรือผู้ท่ีเรียนรู้ศาสนาในสถาบันปอเนาะฮาฟิตกรุอาน และรักษาศีลอย่างเคร่งครัด 
ในบางครั้งการแต่งกายเป็นแฟช่ันการแต่งกายของวัยรุ่นท่ัวไปและการแต่งกายผสมผสานเส้ือโต๊ป 
 กปิเยาะห์ และการโพกซัรบ่ัน แบบเยเมน การแต่งกาย ไม่ค่อยเป็นท่ีนิยมมากนักในตลาด แต่สามารถ
พบเห็นการแต่งกายรูปแบบน้ีในกลุ่ม โต๊ะครู และโต๊ะปาแก(นักเรียนในสถาบันปอเนาะ)บางคนและ
การแต่งกายผสมผสานด้วยชุดโต๊ปปากี กปิเยาะห์ และการโพกซัรบ่ัน แบบ "ปากี ส่วนใหญ่จะนิยมใน
กลุ่มนักดะวะฮ์ตับลีฆ ท่ีกําลังออกเดินทางไปดะวะฮ์เพราะสะดวกในการสวมใส่ จุดเด่นของโต๊ปปากีคือ
สวมใส่เส้ือโต๊ปร่วมกับกางเกงทําให้สะดวกและง่ายในการเดินทาง 

ข้อสรุปภาพรวมของบทน้ีความเป็นมาของตลาดจะมีความเช่ือมโยงและความสัมพันธ์ ความ
เป็นมาของกลุ่มดะวะฮ์ตับลีฆ การเข้ามาของกลุ่มดะวะฮ์ ส่งผลต่อการเปล่ียนเชิงพื้นท่ี จากพื้นท่ีลุ่ม นํ้า
ท่วมบ่อย ถูกถมดินจนปัจจุบันกลายเป็นพื้นท่ีท่ีมีราคาสูง กิจกรรมของกลุ่มดะวะฮฺฯ ส่งผลต่อการร่วม
ตัวของมุสลิม ทําให้พื้นท่ีรอบๆมัสยิดอันนูร์ เป็นพื้นท่ีแลกเปล่ียนซื้อขายสินค้า อุปกรณ์ การเดินทางดะ
วะฮ์ เครื่องมือเครื่องใช้ซุนนะฮฺ (แบบอย่างของท่านศาสดา มูฮัมหมัด(ซล.)) แสดงให้วัฒนธรรมการแต่ง
กายของอาหรับท่ีในอดีตนิยมใส่ในวันสําคัญทางศาสดา แต่ปัจจุบันเริ่มนิยมสวมใส่เป็นชุดการแต่งกาย
ประจําวัน ภายใต้แนวคิดดะวะฮ์ตับลีได้มีอิทธิพลต่อวิถีชีวิตความเป็นอยู่ของผู้คนในตลาดอย่างเด่นชัด  
ทางความเช่ือ วัฒนธรรมการแต่งกาย การศึกษา การเดินทางไปดะวะฮ์ ส่งผลให้พื้นท่ีแห่งน้ีมี
เอกลักษณ์ของตลาดท่ีไม่เหมือนพื้นท่ีอ่ืนในสามจังหวัดฯ คือ ตลาดมีบรรยากาศของการซื้อขายสินค้า 
คล้ายๆตลาดแถวตะวันออกกลาง ผสมผสาน มลายู อินเดีย ปากีสถาน สามารถสังเกตเห็นได้จากการ
ใช้ภาษาอาหรับในการส่ือสารระหว่าพ่อค้ากันเอง  มีการใช้ตัวอักษรภาษาอาหรับในการเขียนป้ายร้าน
ร่วมกับภาษาไทย กลุ่มสินค้ากลุ่มเครื่องแต่งกายมุสลิมเป็นแบบวัฒนธรรมอาหรับซึ่งถ่ายทอดผ่าน
วัฒนธรรมการแต่งกายของพ่อค้าและลูกค้าท่ีนิยมมีการแต่งกายด้วยชุดโต๊ป กะปิเยาะห์ ซัรบ่ัน  อาบา
ยะห์ในกลุ่มผู้หญิง  

ความนิยมการแต่งกายด้วยชุดทางวัฒนธรรม  ส่งผลกลุ่มช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ปท่ีเคยมี
ประสบการณ์การตัดเย็บจากประเทศซาอุดีอาราเบีย เห็นช่องทางในการประกอบอาชีพ ได้ย้ายเข้ามา 
เพื่อผลิต ซื้อ ขาย เส้ือโต๊ปเกิดขึ้น สาเหตุดังกล่าวเป็นท่ีมาท่ีไปของการเกิดขึ้นของตลาดมัรกัส 
ตลาดมัรกัส ตลาดทางวัฒนธรรมการแต่งกายของอิสลามท่ีสําคัญพื้นท่ีสามาจังหวัดชายแดนใต้  
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บทที่ 3 

เส้ือโต๊ปในตลาดมัรกัส 
 

3.1 แหล่งกําเนิดและความเป็นมาของเส้ือโต๊ป                                                         

 จากบทท่ีแล้วผู้วิจัยได้อธิบายถึงความเป็นมาและพัฒนาการของตลาด ความเช่ือของมุสลิมใน
ตลาดกับแนวคิดดะวะฮ์ตับลีฆ การศึกษา วัฒนธรรมการแต่งกาย การเดินทางไปดะวะฮ์ ในบทน้ีผู้วิจัย
อธิบายแหล่งกําเนิดและความเป็นมาของเส้ือโต๊ปในตลาดมัรกัสยะลา จากการท่ีผู้วิจัยได้ศึกษาเอกสาร
และพูดสัมภาษณ์กับผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป ทําให้ทราบว่าเส้ือโต๊ปในตลาดแห่งน้ี มีหลากหลาย
ชนิด เส้ือโต๊ปในตลาดมัรกัส ถือเป็นแหล่งผลิตเส้ือโต๊ปขนาดใหญ่ในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้ หรือ
ของประเทศ เส้ือโต๊ป(Thobe) หรือ เรียก ญูเบาะ (jubbah) ลักษณะท่ัวไปเป็นชุดยาวคลุม ไม่ถึงข้อ
เท้า ผ่าหน้าความกว้างพอสําหรับสวมหัวได้ เส้ือแขนยาวนิยมใช้ผ้าสีขาวตัดเย็บ เส้ือโต๊ปนิยมแต่งกาย
ผสมผสาน กปิเยาะห์ และโพกศีรษะด้วยผ้าคลุมศีรษะ หรือเรียกว่า ซัรบ่ัน เพื่อใช้ในการประกอบ
ศาสนกิจ ประกอบพิธีซอลาต   

 ซึ่งสอดคล้องกับวจนะของท่านศาสดาการสวม ท่านศาสดาชอบใส่เส้ือญุบเบาะห์ 
 (เส้ือคลุมหรือเสือโค๊ท) ฮะดีษรายงานโดยติรมีซีและนาซาอี 
เส้ือญุบเบาะห์ (เส้ือคลุม) ของท่านศาสดาจะเลยเข่าลงไปแต่ไม่เลยตาตุ่ม (มีรายงานโดยติรมีซี) 
ซุนนะห์ให้แต่งกายด้วยชุดสีขาว? เพราะท่านศาสดาชอบสวมใส่เส้ือผ้าสีขาว 
 (มีฮะดีษรายงานโดยติรมีซีและอิบนุมาญะห์) 
 (“คุยกับมรูีด”. http://www.mureed.com/mr_talk/bview.asp?id=12919 .) 

จากวจนะข้างต้นทําให้เราทราบว่า ศาสนาอิสลามและแบบอย่างของท่านศาสดามูฮัมหมัด 
เป็นกรอบท่ีสําคัญในการกําหนดวัฒนธรรมการแต่งกายของมุสลิมท่ัวโลก จุดเริ่มต้นของศาสนาอิสลามา
เกิดขึ้นจากประเทศซาอุอาราเบีย และยังเป็นต้นกําเนิดวัฒนธรรมการแต่งกายอิสลามของโลก 
 เส้ือโต๊ปถือกําเนิดจากประเทศซาอุดีอาราเบีย  ซึ่งเส้ือโต๊ปเป็นชุดประจําชาติ สวมใส่ทํางาน ใน
ชีวิตประจําวัน มีลักษณะชุดยาวคลุม ไม่ถึงข้อเท้า เส้ือแขนยาว สวมหมวกทรงกลมใบเล็กหรือกปิ
เยาะห์ ทับด้วยผ้าคลุมศีรษะ มีเชือกสีดําครอบกันผ้าเล่ือนหลุด แต่บางประเทศในแถบอาหรับ ใช้ใน
โอกาสหรือพิธีสําคัญจะมีสวมใส่เส้ือคลุมเน้ือบางสีดําเดินขอบด้วยแถบสีทอง ประจําวัน ผู้วิจัยได้สรุป
รายละเอียดของเส้ือผ้าและเครื่องประกอบการแต่งกายของชาวอาหรับ ซาอุดีฯนิยมสวมใส่ ซึ่งจะทําให้
เราเข้าใจลักษณะเส้ือโต๊ปท่ีมีอยู่ในตลาดมัรกัสได้อย่างดี  

เน่ืองภูมิประเทศซาอุดีฯอยู่ในกลุ่มตะวันออกกลางซึ่งส่วนใหญ่เป็นทะเลทราย วัฒนธรรมการ
แต่งกายของชาวอาหรับซาอุดี จึงแต่งกายค่อนข้างมิดชิด ซึ่งประกอบด้วย  
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1) ผ้าคลุมศีรษะ หรือซัรบ่ัน ในอดีตผ้าคลุมศีรษะเป็นวัฒนธรรมของชาวอาหรับท่ีใช้ชีวิตอยู่
กลางทะเลทรายสามารถใช้ประโยชน์ได้หลายอย่าง ใช้ปูนอน ใช้ปูซอลาต ใช้แทนเชือก กันหนาว 
ป้องกันฝุ่นผง ความร้อนและกันแดดในทะเลทราย 

 2) ผ้าคลุม ท่ีผลิตด้วยผ้าผสมขนสัตว์ตกแต่งด้วยการปักลวดลาย สําหรับใช้ในฤดูหนาว ส่วน
ใหญ่ตัดเย็บด้วยผ้าฝ้ายเน้ือบาง เป็นรูปส่ีเหล่ียม ชายผ้าเป็นครุยโดยรอบ ผ้าบางแบบมีภู่ห้อยท่ีมุง  

 3)  เชือก Ogal /Igal เชือกถักสีดําสําหรับใช้รัดผ้าโพกศีรษะ ซัรบ่ัน ไม่ให้หลุดเล่ือน  
 4) หมวกกปิเยาะห์ เป็นหมวกของชาวมุสลิมสวมใส่ในการประกอบศาสนกิจ หรือประกอบ

พิธีซอลาต 5) เส้ือคลุม เป็นเส้ือคลุมใช้สวมทับดชิ ดาชา ตัด เย็บ ด้วยผ้าฝ้าย ผ้าขนสัตว์ ( ขนอูฐ ขน
แกะ) สีดํา สีนํ้าตาลทอง สีขาว สีเน้ือ ตกแต่งบริเวณสาบเส้ือด้วยแถบผ้าปักสีทอง นิยมในกลุ่มชาว
อาหรับระดับราชวงค์หรือผู้มีตําแหน่งระดับสูง  

6) เส้ือโต๊ป Kandura/Dishdasha / Thobe ชุดประจําชาติอาหรับเรียกแตกต่างกัน ใน
กลุ่มประเทศอาหรับส่วนเหนือ เรียกดิชดาชา (dishdasha) ยูเออีเรียก กันดูร่า (Kandura) ส่วนใน
ซาอุดิอาระเบียเรียก โต๊ป (Thobe) เป็นชุดแต่งกายสําหรับชีวิตประจําวัน โดยเฉพาะในกลุ่มอ่าวอาระ
เบีย ลักษณะชุดยาวคลุม ไม่ถึงข้อเท้า ผ่าหน้าความกว้างพอสําหรับสวมหัวได้ เส้ือแขนยาว นิยมใช้ผ้าสี
ขาวตัดเย็บ  

  
 

บา งประ เทศชายชา วอาหรั บจะสวม ชุด น้ี ทับกา ง เก งขายา วข้ า ง ใน ท่ี  เ รี ย ก ว่ า 
 Sirwal / Sarwal เช่น ยูเออี จะสวมทับผ้าโสร่งลายหมากรุก หรือโสร่งสีขาว หากเป็นชุดอยู่บ้านหรือ
ชุดนอน ส่วนใหญ่เป็นชุดสําเร็จรูป แขนส้ัน ใช้ผ้าฝ้ายผสมโพลีเอสเตอร์และผ้าลายตัดเย็บ เน้ือผ้าจะ
หนาวกว่าชุดสีขาวท่ีส่วนใหญ่มักจะเป็นผ้าฝ้ายเ น้ือ นุ่ม คุณภาพดี ซึ่ ง เ ป็นสินค้าของญ่ี ปุ่น 
 (ผ้า Kanebo) เกาหลี (ภาวะตลาดเครื่องแต่งกายและส่วนประกอบของชาวอาหรับ. ม.ป.ป.) 

จากข้อมูลข้างต้นและผู้วิจัยได้พูดคุยกับผู้ประกอบการร้านเส้ือโต๊ปเพิ่มเติม เส้ือโต๊ป 
 (Thobe) หรือ เรียก ญูเบาะ (jubbah) ท่ีพบในตลาดมัรกัสยะลา เป็นชุดยาวลึกคลุม ไม่ถึงข้อเท้า 
ความกว้างคอพอสําหรับสวมหัวได้พร้อมผ่ากลางหน้าอกใส่กระดุมแขนยาวไม่เลยข้อมือ ผ้าฝ้ายหรือ 
คอตต้อน ท่ีสวมใส่สบายรูปแบบเส้ือโต๊ปในตลาดมัรกัสยะลา เหมือนกับรูปแบบเส้ือโต๊ปในประเทศ

ภาพท่ี 17 รูปแบบการแต่งกายของชาวอาหรับท่ีมา http://www.thelovelyplanet.net  
 



 

อาหรับสวมใส แต่ต่างกันท่ีชาวอาหรับนิยมการแต่งกายท่ีเส้ือผ้าเข้าทรงกับรูปร่าง
แบบหลวมๆ 

3.2 ประเภทเส้ือโต๊ป 

ประเภทเส้ือโต๊ปในตลาดมัรกัส 
เส้ือโต๊ปผู้ชํานาญกว่า 20 
ปรายใหญ่คนหน่ึงในตลาด
มี 7 ประเภท ได้แก่  

1).โต๊ปซาอุดีหรือโต๊ปมักกะฮฺ 
2).โต๊ปบาห์เรน 
 3).โต๊ปโอมาน  
4).โต๊ปโมรอคโค
5).โต๊ปปากีหรืออิ
6).โต๊ปคูเวต  
7).โต๊ปรูปแบบทันสมัย
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 1). เส้ือโต๊ปซาอุดีหรือโต๊ปมักกะฮฺ

ชาวอาหรับซาอุดีอาราเบีย
โต๊ปค่อนข้างเข้าทรง มีแขนส้ันบ้างตามกระแสของวัยรุ่นและเป็นท่ีนิยมมากของคนท่ัวไป โดยส่วนใหญ่
จะนิยมใส่กันมากในกลุ่มนักศึกษา โต๊ะครูและนักธุรกิจอิสลาม ทําให้รูปทรงชุดโต๊ปยังไม่เป็นท่ี
ว่าใส่รูปแบบใด แต่วัยผู้ใหญ่หรือผู้อ

                                        
1แบบอยา่งการแต่งกายของท่านศาสดา

ภาพท่ี

อาหรับสวมใส แต่ต่างกันท่ีชาวอาหรับนิยมการแต่งกายท่ีเส้ือผ้าเข้าทรงกับรูปร่าง

ประเภทเส้ือโต๊ปในตลาดมัรกัส (หะยี อนัส ,สัมภาษณ์ วันท่ี 5 กรกฎาคม 
20 ปี ในประเทศซาอุดีอาระเบีย ซึ่งปัจจุบันเป็นช่างและผู้ประกอบร้านค้าเส้ือโต๊

ตลาดมัรกัสยะลา กล่าวว่า “เส้ือโต๊ปในประเทศไทยและมีขายในตลาดมัรกัสยะลา

โต๊ปซาอุดีหรือโต๊ปมักกะฮฺ  
 
 

โต๊ปโมรอคโค 
โต๊ปปากีหรืออินเดีย หรือเรียกว่า ชุดปากี  

โต๊ปรูปแบบทันสมัย  

 

โต๊ปซาอุดีหรือโต๊ปมักกะฮฺ โต๊ปซาอุดี หรือเรียกโต๊ปเมกกะ เป็นชุดวัฒนธรรมของ
าอุดีอาราเบีย ด้ังเดิมมีลักษณะเป็นรูปทรงท่ีหลวมลึกแขนยาว แต่ปัจจุบันรูปทรงชุด

เข้าทรง มีแขนส้ันบ้างตามกระแสของวัยรุ่นและเป็นท่ีนิยมมากของคนท่ัวไป โดยส่วนใหญ่
จะนิยมใส่กันมากในกลุ่มนักศึกษา โต๊ะครูและนักธุรกิจอิสลาม ทําให้รูปทรงชุดโต๊ปยังไม่เป็นท่ี
ว่าใส่รูปแบบใด แต่วัยผู้ใหญ่หรือผู้อาวุโสส่วนใหญ่จะใส่ชุดโต๊ปรูปทรง ท่ีถูกต้องตามซุนนะฮฺ

                                                

แบบอยา่งการแต่งกายของท่านศาสดา มูฮําหมัด(ซล.) 

ภาพท่ี 18 เสื้อโตป๊ของผู้คนท่ีอาศัยอยู่ในตลาดมัรกัสยะลา 
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อาหรับสวมใส แต่ต่างกันท่ีชาวอาหรับนิยมการแต่งกายท่ีเส้ือผ้าเข้าทรงกับรูปร่าง คนไทยนิยมสวมใส

กรกฎาคม 2556) ช่างตัดเย็บ
งและผู้ประกอบร้านค้าเส้ือโต๊
และมีขายในตลาดมัรกัสยะลา

กกะ เป็นชุดวัฒนธรรมของ
ด้ังเดิมมีลักษณะเป็นรูปทรงท่ีหลวมลึกแขนยาว แต่ปัจจุบันรูปทรงชุด 

เข้าทรง มีแขนส้ันบ้างตามกระแสของวัยรุ่นและเป็นท่ีนิยมมากของคนท่ัวไป โดยส่วนใหญ่
จะนิยมใส่กันมากในกลุ่มนักศึกษา โต๊ะครูและนักธุรกิจอิสลาม ทําให้รูปทรงชุดโต๊ปยังไม่เป็นท่ีแน่นอน

ท่ีถูกต้องตามซุนนะฮฺ1 คือ 



 

ชายเส้ือจะไม่ปิดตาตุ่ม แขนเส้ือจะไม่เลยข้อมือ มีสีอ่อนๆ ผ้าบาง ส่วนใหญ่เป็นสีขาวล้วน ปกเส้ือตํ่า 
กระดุม 2 เม็ด แตกต่างจากรูปทรงชุดโต๊ปสมัยใหม่ คือ 
ปกลายรอบกระดุมในบางตัว

 แต่บางครั้งการใช้ผ้าในการตัดเย็บเส้ือโต๊ปซาอุดี ไม่เป็นท่ีแน่นอนนัก ขึ้นอยู่กับความชอบของ
ผู้สวมใส่ แต่เมื่อช่างต้องตัดในปริมาณมาก เพื่อวางขาย ส่ง และปลีก ก็จะเป็นเน้ือผ้าแบบสมัยปัจจุบัน
ผู้สวมใส่บางท่านจะมาส่ังตัดชุดโต๊ปโดยเฉพาะของตนเอง โดยเปล่ียนเน้ือผ้าและเพิ่มสีสัน ลวดลายบน
เส้ือด้วยตนเอง แต่ราคาต่างจากการขายแบบ ปลีก
เส้ือสีขาว  ผ้าลาย แขนส้ัน รัดรูปและคอปก นิยมสวมใส
 

 

 

 

2) เส้ือโต๊ปบาห์เรน
ผู้ใหญ่โต๊ปบาห์เรนจะใช้ผ้า
ปัจจุบัน เพราะปัจจุบันมีการเปล่ียนแปลงลักษณะเน้ือผ้าในรูปแบบใหม่ โดยเน้ือผ้าเป็นลายแนวต้ัง 
ความแตกต่างท่ีชุดโต๊ปบาห์เรนไม่เหมือนชุดโต๊ปซาอุ
เน้ือผ้ามีรูปแบบธรรมดา คือ ตะเข็บเดียว กระเป๋าแค่เว้นเย็บตะเข็บ เย็บขอบหรือใส่
ท้ัง 2 ข้าง ช่องกระเป๋าเป็นแนวต้ังเหมือนโต๊ปซาอุฯท่ัวไป 

 

 

 

ชายเส้ือจะไม่ปิดตาตุ่ม แขนเส้ือจะไม่เลยข้อมือ มีสีอ่อนๆ ผ้าบาง ส่วนใหญ่เป็นสีขาวล้วน ปกเส้ือตํ่า 
เม็ด แตกต่างจากรูปทรงชุดโต๊ปสมัยใหม่ คือ เน้ือผ้ามีลาย เน้ือผ้าจะผ้า มีกุ้นตามขอบตะเข็บ 

ปกลายรอบกระดุมในบางตัว 

แต่บางครั้งการใช้ผ้าในการตัดเย็บเส้ือโต๊ปซาอุดี ไม่เป็นท่ีแน่นอนนัก ขึ้นอยู่กับความชอบของ
ผู้สวมใส่ แต่เมื่อช่างต้องตัดในปริมาณมาก เพื่อวางขาย ส่ง และปลีก ก็จะเป็นเน้ือผ้าแบบสมัยปัจจุบัน
ผู้สวมใส่บางท่านจะมาส่ังตัดชุดโต๊ปโดยเฉพาะของตนเอง โดยเปล่ียนเน้ือผ้าและเพิ่มสีสัน ลวดลายบน
เส้ือด้วยตนเอง แต่ราคาต่างจากการขายแบบ ปลีก-ส่ง รูปการเลือกสวมใสช่วงเทศการจะยิบสวมใส่ 
เส้ือสีขาว  ผ้าลาย แขนส้ัน รัดรูปและคอปก นิยมสวมใส 

 

 

 

 

 

โต๊ปบาห์เรน มีลักษณะท่ีเน้นไปในเรื่องการสวมใส่สบาย ซึ่งการเลือกส่วนใหญ่จะเป็น
ผู้ใหญ่โต๊ปบาห์เรนจะใช้ผ้าวาโก้เป็นส่วนใหญ่ มีลักษณะเรียบด้านซึ่งเดิมๆรูปแบบจะไม่มีลายเหมือน

เพราะปัจจุบันมีการเปล่ียนแปลงลักษณะเน้ือผ้าในรูปแบบใหม่ โดยเน้ือผ้าเป็นลายแนวต้ัง 
ความแตกต่างท่ีชุดโต๊ปบาห์เรนไม่เหมือนชุดโต๊ปซาอุฯ คือ กระดุมท่ีคอต้ังจะมีเพียง 
เน้ือผ้ามีรูปแบบธรรมดา คือ ตะเข็บเดียว กระเป๋าแค่เว้นเย็บตะเข็บ เย็บขอบหรือใส่

ข้าง ช่องกระเป๋าเป็นแนวต้ังเหมือนโต๊ปซาอุฯท่ัวไป  

ภาพท่ี 19 เสื้อโตป๊ซาอุดีหรือโต๊ปมักกะฮ ฺ
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ชายเส้ือจะไม่ปิดตาตุ่ม แขนเส้ือจะไม่เลยข้อมือ มีสีอ่อนๆ ผ้าบาง ส่วนใหญ่เป็นสีขาวล้วน ปกเส้ือตํ่า 
เน้ือผ้ามีลาย เน้ือผ้าจะผ้า มีกุ้นตามขอบตะเข็บ 

แต่บางครั้งการใช้ผ้าในการตัดเย็บเส้ือโต๊ปซาอุดี ไม่เป็นท่ีแน่นอนนัก ขึ้นอยู่กับความชอบของ
ผู้สวมใส่ แต่เมื่อช่างต้องตัดในปริมาณมาก เพื่อวางขาย ส่ง และปลีก ก็จะเป็นเน้ือผ้าแบบสมัยปัจจุบัน 
ผู้สวมใส่บางท่านจะมาส่ังตัดชุดโต๊ปโดยเฉพาะของตนเอง โดยเปล่ียนเน้ือผ้าและเพิ่มสีสัน ลวดลายบน

รูปการเลือกสวมใสช่วงเทศการจะยิบสวมใส่ 

มีลักษณะท่ีเน้นไปในเรื่องการสวมใส่สบาย ซึ่งการเลือกส่วนใหญ่จะเป็น
เป็นส่วนใหญ่ มีลักษณะเรียบด้านซึ่งเดิมๆรูปแบบจะไม่มีลายเหมือน

เพราะปัจจุบันมีการเปล่ียนแปลงลักษณะเน้ือผ้าในรูปแบบใหม่ โดยเน้ือผ้าเป็นลายแนวต้ัง 
คือ กระดุมท่ีคอต้ังจะมีเพียง 1 เม็ด การเย็บต่อ

เน้ือผ้ามีรูปแบบธรรมดา คือ ตะเข็บเดียว กระเป๋าแค่เว้นเย็บตะเข็บ เย็บขอบหรือใส่ซิปก็เป็นกระเป๋า



 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
3) เส้ือโต๊ปโอมา

แตกต่างจากชุดโต๊ปซาอุดีโดยส้ินเชิง คอเส้ือและขอบกระดุมไม่มีปกเหมือนชุดโต๊ปบาห์เรน
และซาอุฯ การสวมใส่จะสบายมากกว่า เน้ือผ้าส่วนใหญ่
เหมือนกับโต๊ปซาอุดีฯ แต่รูปแบ
ผืนผ้าส่วนเซาะข้าง ซึ่งคล้ายกับการเย็บโต๊ปแบบบาห์เรน แต่โต๊ปโอมานจะเป็นโต๊ปคอกลมธรรมดา มี
ลักษณะเด่นท่ีมีล้ินห้อยออกมากลางหน้า ตรงส่วนท่ีกระดุมอยู่ ไม่มีกระเป๋าหน้า และมีการตกแต่งทรง
ส่วนไหล่ให้มีลักษณะทรงสามเหล่ียม พร้อมปักลายเล็กๆตามขอบไหล่ คอและรอบกระดุม

 

   
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 

 
 

โต๊ปโอมานหรือโต๊ปอามานี  มีลักษณะการเย็บหรือต่อผ้าคล้ายกับโต๊ปบาห์เรน ซึ่ง
แตกต่างจากชุดโต๊ปซาอุดีโดยส้ินเชิง คอเส้ือและขอบกระดุมไม่มีปกเหมือนชุดโต๊ปบาห์เรน
และซาอุฯ การสวมใส่จะสบายมากกว่า เน้ือผ้าส่วนใหญ่ ท่ีนํามาใช้ตัดเส้ือโต๊ปโอมาน คือ เน้ือผ้าสปัน 
เหมือนกับโต๊ปซาอุดีฯ แต่รูปแบบการต่อผ้า คือ ใช้ผ้าสองส่วน หน้าและหลังมาเย็บต่อกัน ไม่มีการติด
ผืนผ้าส่วนเซาะข้าง ซึ่งคล้ายกับการเย็บโต๊ปแบบบาห์เรน แต่โต๊ปโอมานจะเป็นโต๊ปคอกลมธรรมดา มี
ลักษณะเด่นท่ีมีล้ินห้อยออกมากลางหน้า ตรงส่วนท่ีกระดุมอยู่ ไม่มีกระเป๋าหน้า และมีการตกแต่งทรง

มีลักษณะทรงสามเหล่ียม พร้อมปักลายเล็กๆตามขอบไหล่ คอและรอบกระดุม

 

ภาพท่ี 21 เสื้อโต๊ปโอมาน 

ภาพท่ี 20 เสื้อโตป๊บาเรน 
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มีลักษณะการเย็บหรือต่อผ้าคล้ายกับโต๊ปบาห์เรน ซึ่ง
แตกต่างจากชุดโต๊ปซาอุดีโดยส้ินเชิง คอเส้ือและขอบกระดุมไม่มีปกเหมือนชุดโต๊ปบาห์เรน 

โต๊ปโอมาน คือ เน้ือผ้าสปัน 
บการต่อผ้า คือ ใช้ผ้าสองส่วน หน้าและหลังมาเย็บต่อกัน ไม่มีการติด

ผืนผ้าส่วนเซาะข้าง ซึ่งคล้ายกับการเย็บโต๊ปแบบบาห์เรน แต่โต๊ปโอมานจะเป็นโต๊ปคอกลมธรรมดา มี
ลักษณะเด่นท่ีมีล้ินห้อยออกมากลางหน้า ตรงส่วนท่ีกระดุมอยู่ ไม่มีกระเป๋าหน้า และมีการตกแต่งทรง

มีลักษณะทรงสามเหล่ียม พร้อมปักลายเล็กๆตามขอบไหล่ คอและรอบกระดุม 



 

 
4) เส้ือโต๊ปคูเวตหรือ

ท่ีสุด ท้ังกระเป๋าแบบซ่อนรอยเย็บ และตะเข็บเดียว แตกต่างกันแค่
กระดุมแบบง่ายๆ โดยใช้ผ้าส่วนหน้าพับเป็นจีบ แล้วเย็บเป็นปกกระดุมทันทีและมีปกคอสูงกว่า มี
กระดุมสอง 

 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 

5) เส้ือโต๊ปโมรอคโค 
แบบแขนส้ัน ไว้ใส่เป็นชุดนอน แบบแขนยาว ไว้ใส่เดินทางและ
แบบผ้าผืนเดียว (สําหรับแบบชุดนอน

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ภาพท่ี

คูเวตหรือคูเวตี ความด้ังเดิมของโต๊ปคูเวตมีลักษณะคล้ายกับโต๊ปบาห์เรนมาก
ท่ีสุด ท้ังกระเป๋าแบบซ่อนรอยเย็บ และตะเข็บเดียว แตกต่างกันแค่ปกกระดุมซึ่งโต๊ปคูเวตจะสร้างปก
กระดุมแบบง่ายๆ โดยใช้ผ้าส่วนหน้าพับเป็นจีบ แล้วเย็บเป็นปกกระดุมทันทีและมีปกคอสูงกว่า มี

โต๊ปโมรอคโค มีลักษณะเด่นท่ีต่างจากโต๊ปท่ัวไป คือ มีสองลักษณะในการสวมใส่ คือ 
แบบแขนส้ัน ไว้ใส่เป็นชุดนอน แบบแขนยาว ไว้ใส่เดินทางและซอลาตเน้ือผ้าเป็นแบบลายแนวต้ัง 

สําหรับแบบชุดนอน) โมร๊อคโคแบบมีฮูทและแบบคอวี 

ภาพท่ี 22 เสื้อโต๊ปคูเวต 

ภาพท่ี 23 เสื้อโตป๊โมร๊อคโคแบบมีฮูท และคอวี 
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ความด้ังเดิมของโต๊ปคูเวตมีลักษณะคล้ายกับโต๊ปบาห์เรนมาก
ปกกระดุมซึ่งโต๊ปคูเวตจะสร้างปก

กระดุมแบบง่ายๆ โดยใช้ผ้าส่วนหน้าพับเป็นจีบ แล้วเย็บเป็นปกกระดุมทันทีและมีปกคอสูงกว่า มี

มีสองลักษณะในการสวมใส่ คือ 
เน้ือผ้าเป็นแบบลายแนวต้ัง เย็บ



 

 
6) เส้ือโต๊ปปากี

ยาวมีสามระดับ คือ ลึกถึงครึ่งขา หัวเข่า และขา ไม่จํากัดในรูแบบการตัดเย็บและการเลือกวัสดุท่ีจะ
นํามาใช้ เช่น เน้ือผ้า การเลือกใส่ลวดลาย และการออกแบบรูปทรง ไม่มีการใส่ยางท่ีกางเกง แต่ใช้
เชือก และขากางเกงตัดแบะแยกช้ิน ออกเป็น 
ปานกลางผ่าข้างสุดหมายเหตุถ้าไม่มีการผ่าข้างจะเป็นเส้ือโต๊

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
7).โต๊ป รูปแบบทันสมัยใหม่ 
จากเก็บข้อมูลภา

สังเกตและสัมภาษณ์ไม่เป็นทางการ 
รูปแบบแฟช่ันการแต่งกายของนักศึกษาฮาฟิตในบริบทต่างๆ ข้อมูลท่ีค้นพบมีดังน้ี
กายด้วยเส้ือโต๊ปมีการแต่งกาย
อาน มีการแต่งกายผสมผสาน
หลากหลาย แต่ละองค์ประกอบของการแต่งตัวมีความเป็นเอกลักษณ์และผสมผสานอย่างลงตัว 
สวมใสมีความโดดเด่นในรูปแบบ
ร้านค้าในตลาด มีการออกแบบดีไซด์ 
ปัจจุบันแนวโน้มของกลุ่มวัยรุ่น
ร้านค้าในตลาดมัรกัสได้มี
พยายามผลิตเส้ือโต๊ป รุ่นใหม่ๆ

กีม หน่ึงในนักศึกษาฮาฟิต 
ว่าเส้ือโต๊ป ปกติจะสว
เพื่อนๆชอบแต่กายด้วยชุดโต๊ปแฟช่ัน ผมส่ังตัดจากร้านบารากาต ในเขตตลาดมัรกัส

โต๊ปปากี หรือชุดปากี มีลักษณะรูปแบบท่ีเป็นชุดพร้อมใส่เส้ือกับกางเกง ผ่าข้าง ความ
ยาวมีสามระดับ คือ ลึกถึงครึ่งขา หัวเข่า และขา ไม่จํากัดในรูแบบการตัดเย็บและการเลือกวัสดุท่ีจะ
นํามาใช้ เช่น เน้ือผ้า การเลือกใส่ลวดลาย และการออกแบบรูปทรง ไม่มีการใส่ยางท่ีกางเกง แต่ใช้

อก และขากางเกงตัดแบะแยกช้ิน ออกเป็น 2 ช้ิน มีสองตะเขบ ปลายกระเป๋ากางเกงผ่าตลอด ลึก
ปานกลางผ่าข้างสุดหมายเหตุถ้าไม่มีการผ่าข้างจะเป็นเส้ือโต๊ป  

โต๊ป รูปแบบทันสมัยใหม่  
จากเก็บข้อมูลภาคสนามในช่วงหลังวันฮารีรายออีดิลฟิตรี ระว่างวันท่ี 

สังเกตและสัมภาษณ์ไม่เป็นทางการ นักศึกษาในสถาบันปอฮาฟิตกรุอาน มัรกัสยะลา 
รูปแบบแฟช่ันการแต่งกายของนักศึกษาฮาฟิตในบริบทต่างๆ ข้อมูลท่ีค้นพบมีดังน้ี

การแต่งกายเพียงแค่เส้ือโต๊ป ชุดสีขาวเพียงอย่างเดียว แต่ปัจจุบัน
ผสมผสานด้วยเส้ือโต๊ปลวดลายทันสมัย กปิเยาะห์ทันสมัย

หลากหลาย แต่ละองค์ประกอบของการแต่งตัวมีความเป็นเอกลักษณ์และผสมผสานอย่างลงตัว 
สวมใสมีความโดดเด่นในรูปแบบทันสมัยมากขึ้น ปัจจุบันรูปการออกแบบเส้ือโต๊ป

มีการออกแบบดีไซด์ เส้ือโต๊ปให้มีความทันสมัย สอดคล้องกับความต้องการของลูกค้า
ปัจจุบันแนวโน้มของกลุ่มวัยรุ่นมุสลิมมีความสนใจและนิยมสวมใส่เส้ือโต๊ปเพิ่ม

มีบริการรับตัดชุดเส้ือโต๊ป ท่ีลูกค้าสามารถออกแบบเอง และผู้ประกอบการได้
รุ่นใหม่ๆ ท่ีมีความทันสมัยมากขึ้น ผู้วิจัยได้พูดคุย กับ 

นักศึกษาฮาฟิต จากสถาบันปอเนาะฮาฟิตท่องจํากรุอานแห่งหน่ึง 
ติจะสวมใส่แต่สีขาว โพกผ้าซัรบ่ันสีขาวกะปิเยาะห์สีขาว

นๆชอบแต่กายด้วยชุดโต๊ปแฟช่ัน ผมส่ังตัดจากร้านบารากาต ในเขตตลาดมัรกัส

ภาพท่ี 24 เสื้อโต๊ปปากี หรือชุดปากี 
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มีลักษณะรูปแบบท่ีเป็นชุดพร้อมใส่เส้ือกับกางเกง ผ่าข้าง ความ
ยาวมีสามระดับ คือ ลึกถึงครึ่งขา หัวเข่า และขา ไม่จํากัดในรูแบบการตัดเย็บและการเลือกวัสดุท่ีจะ
นํามาใช้ เช่น เน้ือผ้า การเลือกใส่ลวดลาย และการออกแบบรูปทรง ไม่มีการใส่ยางท่ีกางเกง แต่ใช้

ช้ิน มีสองตะเขบ ปลายกระเป๋ากางเกงผ่าตลอด ลึก

สนามในช่วงหลังวันฮารีรายออีดิลฟิตรี ระว่างวันท่ี 11-22 สิงหาคม 2556 
มัรกัสยะลา ผู้วิจัยสังเกต

รูปแบบแฟช่ันการแต่งกายของนักศึกษาฮาฟิตในบริบทต่างๆ ข้อมูลท่ีค้นพบมีดังน้ี จากอดีต การแต่ง
ยว แต่ปัจจุบันนักศึกษาฮาฟิตกรุ

ทันสมัย และ ซัรบ่ันลวดลาย
หลากหลาย แต่ละองค์ประกอบของการแต่งตัวมีความเป็นเอกลักษณ์และผสมผสานอย่างลงตัว ทําให้ผู้

เส้ือโต๊ปของผู้ประกอบการ
ความต้องการของลูกค้า 

เส้ือโต๊ปเพิ่มขึ้น ผู้ประกอบการ
ท่ีลูกค้าสามารถออกแบบเอง และผู้ประกอบการได้

ท่องจํากรุอานแห่งหน่ึง เล่าให้ผู้วิจัยฟัง
กะปิเยาะห์สีขาว แต่ถ้าเป็นวันหยุด 

นๆชอบแต่กายด้วยชุดโต๊ปแฟช่ัน ผมส่ังตัดจากร้านบารากาต ในเขตตลาดมัรกัส ผม



 

สามารถบอกรูป
ตามใจท่ีเราต้องการ 
1000-2000 บาท

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
ข้อสรุป รูปแบบ

อาราเบีย เน่ืองจากมุสลิมท่ัวโลกได้เดินทางเพื่อประกอบพิธีฮัจญ์และอุเราะห์ 
วัฒนธรรมการแต่งกายของซาอุดีฯ 
เป็นเส้ือโต๊ปโมรอคโค เหมาะสมตามความต้องการของลู
ฤดูมีอากาศหนาว เส้ือโต๊ปท่ีผลิตขึ้นในประเทศมอโรคโค จึง
ผลิตจากประเทศปากีสถานจะถูกดักแปลให้เข้ากับภูมิศ
ชาวปากีสถานนิยมสวมใส่เส้ือโต๊ปท่ีลักษณะส้ัน และนิยม
เรียกว่าชุดปากี หรือโต๊ปปากี 

 แต่เส้ือโต๊ปท่ีผลิตในตลาดมัรกัส
ตลาดมัรกัส มีการพัฒนาดีไซต์รูปแบบท่ีทันสมัย
เทคโนโลยีคอมพิวเตอร์ มาปักลวดลายให้กับเส้ือโต๊ป 
ผู้วิจัยได้อธิบาย( ลักษณะต่างของเส้ือโต๊ปแต่ละประเภทในภาคผนวก ก
เข้าใจลักษณะเส้ือโต๊ปประ
เส้ือโต๊ปท่ีสัมพันธ์กับ มีกระบวนการผลิต และค้าขายท้ังในประเทศและต่างประเทศเป็นอย่างไร 
พยายามสะท้อนถึงวิถีชีวิตของช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ปท่ีเคยมีประสบการณ์การตัดเย็บในประเทศซาอุดีอา
ราเบียมีวิถีชีวิตอย่างไร การ
ในตลาดมัรกัส ปัจจุบันกล

รูปแบบ หรือดีไซต์ท่ีผมต้องการได้ เส้ือโต๊ปท่ีผมต้องการได้ ช่างตัดสามารถตัดได้
ตามใจท่ีเราต้องการ  ส่วนราคา แล้วแต่ความอยาก ง่ายของแบบเส้ือ และเน้ือผ้าท่ีใช้ ราคา 

บาท และความพึงพอใจระหว่างสองฝ่าย (สัมภาษณ์ วันท่ี 

 

รูปแบบเส้ือโต๊ปส่วนใหญ่ในตลาดมัรกัส มีต้นแบบและแหล่งกําเนินจากประเทศ
เน่ืองจากมุสลิมท่ัวโลกได้เดินทางเพื่อประกอบพิธีฮัจญ์และอุเราะห์ 

วัฒนธรรมการแต่งกายของซาอุดีฯ เช่น ช่างมุสลิมจากประเทศโมรอคโค ได้นําโต๊ปซาอุดี มาดักแปลง
เหมาะสมตามความต้องการของลูกค้า ภูมิศาสตร์ของประเทศโมรอคโค ท่ีมีบาง
ต๊ปท่ีผลิตขึ้นในประเทศมอโรคโค จึงมีฮูตเพื่อป้องกันความ

ผลิตจากประเทศปากีสถานจะถูกดักแปลให้เข้ากับภูมิศาสตร์ของประเทศ และความนิยมของลูกค้า 
นิยมสวมใส่เส้ือโต๊ปท่ีลักษณะส้ัน และนิยมสวมใส่กางเกงร่วม

เรียกว่าชุดปากี หรือโต๊ปปากี  
แต่เส้ือโต๊ปท่ีผลิตในตลาดมัรกัสยะลา ยังไม่มีรูปแบบของตัวเอง แต่

มีการพัฒนาดีไซต์รูปแบบท่ีทันสมัยมากขึ้น เส้ือโต๊ปมีลักษณะสีสันมากขึ้น
เทคโนโลยีคอมพิวเตอร์ มาปักลวดลายให้กับเส้ือโต๊ป ทําให้ผู้สวมใส่มีความเป็นเอกลักษณ์

ลักษณะต่างของเส้ือโต๊ปแต่ละประเภทในภาคผนวก ก. หน้า 
ประเภทต่างๆมากขึ้น ในบทต่อไปผู้วิจัยจะอธิบายถึงวิถีชีวิตของผู้ประกอบการ

ท่ีสัมพันธ์กับ มีกระบวนการผลิต และค้าขายท้ังในประเทศและต่างประเทศเป็นอย่างไร 
พยายามสะท้อนถึงวิถีชีวิตของช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ปท่ีเคยมีประสบการณ์การตัดเย็บในประเทศซาอุดีอา

การเดินทางกลับมาประเทศไทยด้วยเหตุใด การตัดสินใจ
ในตลาดมัรกัส ปัจจุบันกลายเป็นผู้ประกอบร้านค้าเครื่องแต่งกายมุสลิม ซึ่งผู้วิจัย

ภาพท่ี 25 เสื้อโตป๊รูปแบบทันสมยั 
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ท่ีผมต้องการได้ ช่างตัดสามารถตัดได้
วนราคา แล้วแต่ความอยาก ง่ายของแบบเส้ือ และเน้ือผ้าท่ีใช้ ราคา 

สัมภาษณ์ วันท่ี 12 สิงหาคม 2556) 

และแหล่งกําเนินจากประเทศซาอุดี
เน่ืองจากมุสลิมท่ัวโลกได้เดินทางเพื่อประกอบพิธีฮัจญ์และอุเราะห์ ทําให้เกิดการรับ

ได้นําโต๊ปซาอุดี มาดักแปลง
ของประเทศโมรอคโค ท่ีมีบาง

มีฮูตเพื่อป้องกันความหนาว และเส้ือโต๊ป ท่ี
และความนิยมของลูกค้า คือ 

ใส่กางเกงร่วมกับเส้ือโต๊ป หรือท่ีเรา

ยังไม่มีรูปแบบของตัวเอง แต่ปัจจุบันเส้ือโต๊ปใน
มากขึ้น เส้ือโต๊ปมีลักษณะสีสันมากขึ้น และมีการใช้

ให้ผู้สวมใส่มีความเป็นเอกลักษณ์ของตนเอง  
หน้า 66 )ซึ่งจะทําให้ผู้อ่าน

ถีชีวิตของผู้ประกอบการ
ท่ีสัมพันธ์กับ มีกระบวนการผลิต และค้าขายท้ังในประเทศและต่างประเทศเป็นอย่างไร ผู้วิจัย

พยายามสะท้อนถึงวิถีชีวิตของช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ปท่ีเคยมีประสบการณ์การตัดเย็บในประเทศซาอุดีอา
การตัดสินใจย้ายเข้ามาเปิดร้านค้า

ผู้วิจัยจะอธิบายในบทต่อไป 
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บทที่ 4  

วิถีชีวิตของผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป 

 

จากบทท่ีผ่านผู้วิจัยได้อธิบายสภาพท่ัวไปของตลาดมัรกัส ประวัติความเป็นมา ความเป็นมา
และการพัฒนาการของตลาดในแต่ละช่วง ความเช่ือของผู้คนในตลาดกับแนวคิดดะวะฮ์ตับลีฆ การ
เดินทางไปดะวะฮ์ การศึกษา วัฒนธรรมการแต่งกายของผู้คนท่ีอาศัยอยู่ในตลาด แหล่งกําเนิดและ
ประเภทเส้ือโต๊ปท่ีมีการซื้อขายในตลาด ส่ิงสําคัญท่ีอีกอย่างหน่ึงผู้วิจัยพยายามอธิบาย  วิถีชีวิตของ
ผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ปท่ีมีความสัมพันธ์กระบวนการผลิต และการค้า โดยเริ่มต้นจากการทํา
ความเข้าใจวิถีชีวิตประจําวัน และกิจกรรมทางการผลิตและการค้าในรอบหน่ึงปี มีใครปฏิสัมพันธ์กับ
ใคร มีวัตถุประสงค์อะไร  ความเป็นมาและวิถีชีวิตของผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ปท่ีเปิดร้านใน
ตลาดมัรกัส ผู้วิจัยได้เริ่มสัมภาษณ์กับผู้ประกอบการร้านเส้ือโต๊ป จึงขอนําเสนอบทสัมภาษณ์บางเพียง
ส่วนดังต่อไปน้ี 

5.1 ข้อมูลการสัมภาษณ์ผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป  

ผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป คนท่ี 1 มูฮําหมัด สะนิ อายุ ผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ปใน
ตลาด ดังเดิมมาจากอําเภอบาเจาะ จังหวัดนราธิวาส ท่ีต้ังจําหน่ายและผลิตเส้ือโต๊ป บ้านเลขท่ี 41/22 
ม.3  ต.เสตงนอก อ.เมือง จังหวัดยะลา มีประสบการณ์การประกอบธุรกิจเส้ือโต๊ป มากกว่า  4 ปี ได้
เล่าให้ผู้วิจัยฟังว่า  ร้านค้าตลาดเส้ือโต๊ปมัรกัสยะลา เกิดขึ้นมาแล้วมากกว่า 20 ปี  ผู้ประกอบการส่วน
ใหญ่มากจากนอกพื้นท่ี ส่วนใหญ่ อําเภอมายอ จังหวัดปัตตานี และเคยตัดเย็บเส้ือผ้าจากประเทศซาอุดิ
อาราเบีย มีความเช่ียวชาญทางด้านตัดเย็บเส้ือโต๊ป ค่อนข้าสูง กลุ่มลูกค้าส่วนใหญ่จะเป็น กลุ่มลูกค้า
ชาวไทยท่ีนับถือศาสนาอิสลาม โดยเฉพาะกลุ่มดะวะฮ์  เครื่องแต่งกายท่ีได้รับความนิยมในกลุ่ม ออก
เดินทางดะวะฮ์ ส่วนจะเป็นชุดปากี เพราะสวนใส่ได้ง่าย รองลงมาจะเป็นเส้ือโต๊ปในกลุ่มนักเรียนท่ี
เรียนท่องจํากรุอาน( ฮาฟิส)    ช่วงค้าขายได้ดีท่ีสุดช่วงวันฮารี รายอ และช่วงโยร์ การรวมตัวของผู้ท่ี
ออกดะวะฮ์ตัวกัน   การขยายตัวของกลุ่มดะวะฮ์ทําให้เกิดศูนย์ฮาลาเกาะ ทําให้เกิดการ่วมตัวกันกลุ่ม
ดะวะฮ์ หรือเรียกว่าโยร์ ศูนย์บริหารงานมัรกัสยะลากับการบริหารร้านค้ารอบๆมัสยิด การเปิดร้านค้า
รอบๆ ไม่เงือนไขท่ีชัดเจน ศูนย์บริหารงานมัรกัสยะลาไม่ยุ่งเกี่ยวกับการจัดการร้านค้ารอบๆมัสยิดและ
กรุงเทพฯ และอ่ืนๆและจากต่างประเทศ ประเทศมาเลเซีย(สัมภาษณ์ วันท่ี 20 ตุลาคม 2556) 

ผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ปท่ี 2 ร้านค้าเส้ือโต๊ป นูรีมา มะสาอิ  เดิมเป็นคนตลาดเก่า ถนน 
สิโรรส 4 อ.เมือง จ.ยะลา 95000  เรียนมัธยมโรงเรียนสตรี, ม.ต้น และ ม.ปลายท่ีโรงเรียนพัฒนาวิทยา 
ยะลา และต่ออนุปริญญาทีโรงเรียนธรรมวิทยามูลนิธิยะลา เรียนได้ 1 ปี 2 เดือน การเริ่มต้นกิจการเส้ือ
โต๊ป เริ่มต้นจากการแต่งงานระหว่างญาติๆ กัน ด้วยเหตุผลเล็กๆ น้อย ๆ คือ จะได้ไปมาหาสู่ระหว่าง
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ญาติกัน ต่อมาแล้วขึ้นไปทํางานท่ีนครเมกะ ครอบครัวของสาเหตุมีน้าสาวทํางานท่ีน้ัน จากวันน้ันจนถึง
วันน้ี ก็ประมาณ 10 กว่าปีแล้ว ดิฉันก็เลยติดต่อกับน้าสาวดังกล่าวว่าจะขึ้นไปทํางานท่ีน้ันด้วยได้ไม่? 
พอน้าสาวตอบว่าได้ดิฉันก็เลยตัดสินใจไปหาญาติอีกคนท่ีได้ยินมาว่าปีน้ีเขาจะขึ้นไปทําฮัจจ์ ก็เลยได้ไป
ทํางานท่ีเมกะกับน้าสาว  ตอนแรกๆ ก็ช่วยงานเล็กๆ ทําโน้นทําน้ันไปเรื่อยๆ เช่น ประกอบเส้ือโต๊ป กปิ
เยาะห์ เพื่อความสบายใจและหายเครียดไปก่อนหลังจากกดดันจากครอบครัวท่ีบ้าน อยู่ไปประมาณ 3 
เดือน ก็เลยคิดว่าต้องทําจริงจังสักท่ี เลยปรึกษาน้าสาว หลังจากน้ันดิฉันก็ได้ลงทุนไปจัดซื้อเส้ือผ้า 
ชุดอัลบายะห์มือสองหรือของท่ีราคาถูกๆขายถูกๆขายได้ขายดีมากเลย ก็เลยรู้สึกสนุกกับงานน้ี กําไรก็ดี 
ย่ิงช่วงทําฮัจญ์ขายได้มากเลย ก็ขยายไปเรื่อยๆและคิดว่าน่าจะตัดเองบ้าง จะได้เปิดโอกาสให้ลูกค้า
เลือกแบบท่ีชอบหรือส่ังทําแบบท่ีชอบและได้สัดสวนท่ีพอดีตัวมากขึ้น  

ทําไปเรื่อยๆได้สักพักเริ่มจะทําไม่ทันตามลูกค้าต้องการ ก็ไปหาลูกจ้างตัด แรกๆก็ 1 คน ไม่
นานก็เพิ่มเป็น 2,3 ตอนน้ันมีถึง 8 คน เพราะไม่ทันมากๆ ส่วนเส้ือผ้าท่ีขายในร้านมีบาญูเบาะ เส้ือโต๊ป 
อาบายะห์ สินค้าเกี่ยวกับเครื่องแต่งกายของมุสลิมมีเกือบครบ มีของเด็กเล็กจนถึงของผู้ใหญ่ มีทุกเบอร์
ด้วย และมีชุดกีฬาชุดนอนต่างๆมากมาย ทําได้ประมาณ 4 ปี ร้านเราก็กลายเป็นร้านท่ีใครๆก็จัก และ
เป็นท่ีสนใจ เพราะมีทุกเบอร์ ทุกชนิด เข้าไปแล้วไม่ออกเปล่า ได้แน่นอน พอเขาปีที 5 ดิฉันได้ได้
แต่งงานกับผู้ชายคน 1 ซึ้งเป็นคนไทยแต่ครอบครัวทํางานอยู่ท่ีน้ัน(เมกะ) ครอบครัวของเขาก็ทํางาน
หรือทําอาชีพค้าขายเหมือนกัน หลังแต่งงานก็ทํางานร่วมกันได้ 3 ปีกว่าๆ ครอบครัวของเขาต้องการ
กลับบ้านเกิดคือประเทศไทย ดิฉันก็เลยต้องกลับมาพร้อมกับครอบครัวของสามี ส่วนน้าสาวไม่ได้
กลับมาด้วย 

 ก็เลยขายร้านให้น้าสาวซึ้งปักลักท่ีน้ันอยู่แล้ว หลังจากกลับจากเมกะได้สองเดือนได้บ้านเช่า
ในมัรกัสยะลา 1 ห้อง ก็พักอยู่ท่ีน้ันสองเดือนกว่า ได้ติดต่อน้าสาวให้ส่งเส้ือผ้าจากเมกะให้กับทางเรา
ด้วย น้าก็ส่งมาพร้อมท้ังชุดของประเทศเพื่อนบ้านเช่น ชุดจากอินโด ดุบัย มาเลย์ อียิป ซูดาน เป็นต้น 
ก็เลยเปิดร้านขายเรื่อยๆหลังจากน้ันก็รับตัดเองบ้าง จ้างตัดบ้าง ขายปลีกและส่งระยะเวลาท่ีขายพร้อม
รับตัด 2 ปี 4 เดือนมีลูกจ้างรับตัดชุดท้ังหมด 4 คน ซึ่งทุกคนก็ทํางานดี มีความต้ังใจ ทุ่มเท มีอา
มานะห์ด้วย แล้วท่ีดีกว่าน้ันคือ ถ้าบอกว่าให้เสร็จวันน้ันๆ ก็เสร็จตามวันท่ีกําหนดได้รับตามวันท่ีนัด 
น้อยมากท่ีไม่ได้ตามท่ีนัด สุดวิสัยจริงๆ และมีลูกค้าบ้างคนพูดว่าตัดแล้วใส่สบายสมัครเป็นลูกค้าประ
จําเลย บางคนพูดว่าตัดสวยมาก ได้ตามนัดมาไปไหนแล้วละ นอกจากร้านน้ีส่วนรายได้ อยู่ท่ี 6- 7หมืน
ต่อเดือน และมีบางเดือนไม่ถึง หรือบางเดือนมากกว่าน้ันก็มี ตามฤดูกาล *ชุดเด่นของร้าน คือ เสร็จ
ตามนัด ถ้ามีการผิดพลาด รับซ่อมฟรี ไม่คิดค่าไดๆ *เอาใจใส่ลูกค้า สนใจลูกค้า ท้ังรู้จักและไม่รู้จักก็
ตาม *จ่ายซะกาตทุกๆปี บางปีก็มาก บางปีก็น้อย ตามรายได้ประจําปี  สรุป ณ วันน้ีอยู่ได้ พอมี พอใช้ 
พอกิน พอมีจ้างลูกจ้าง ( อัลฮําดุลิลลาฮฺ)  (นูรีมา มะสาอิ  สัมภาษณ์ ณ วันท่ี 23 มกราคม 57 ) 

ผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ปท่ี 3 ฮาลีเมาะห์ เปาะเตะ อยู่บ้านเลขท่ี 132/5 ต.ธารโต อ.เมือง 
จ.ยะลา  ก่อนท่ีจะมาเป็นคนตัดเย็บเส้ือผ้า ขอบอกตรงเลยว่าไม่เคยคิดเลยสักนิดจะมีวันน้ีได้ เพราะ
ดิฉันคิดต้ังแต่เด็กเลยว่าจะไม่ตัดเย็บหรือทําธุรกิจด้านน้ีเด็ดขาดเพราะคิดว่าเป็นงานท่ีน่ารําคาญและน่า
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เบ่ือสุดๆ ต้องอยู่แต่ในบ้านจะไปไหนก็ไม่ได้ก็เลยรู้สึกว่าน่าเบ่ือมากๆหรือเป็นงานท่ีกดดันตัวเองมากๆ 
แล้วพอเรียนจบก็หางานทําบาง แต่ไม่คิดจะตัดเย็บเลยนะ ทํางานสอนเด็กๆท่ี โรงเรียนแถวบ้านได้3 
เดือน 

  ดิฉันก็ได้แต่งงานกับคนแถวมัรกัสยะลาครอบครัวของเขาทําธุรกิจด้านน้ีเป็นสวนมาก แม่
ยายก็เลยให้ร้านท่ีเขาทําอยู่ให้พวกเราบริหารต่อ เพราะเขาแก่แล้วต้องการจะพักบางก็เลยจําเป็นต้อง
ทําอาชีพน้ีโดยปริยายและท่ีสําคัญสามีก็เห็นด้วย เพราะเขาไม่ชอบให้เราออกไปทํางานนอกบ้านและ
งานตัดเย็บน้ีเหละเหมาะสมกับผู้หญิงมากท่ีสุด คือ อยู่ในบ้านขายผ้าพร้อมๆ กับเล้ียงลูก น้ีคือ
คุณสมบัติของมุสลิมะห์ท่ีดี  ไม่ใช่ไปทํางานนอกบ้านแล้วกลับมาเหน่ือยๆก็หาเรืองทะเลาะกับสามีอีก 
ดิฉันก็เลยไปเรียนตัดเย็บได้ประมาณห้าเดือนก็จบ ก็เลยเปิดรับตัดเย็บเส้ือผ้า พร้อมขายผ้าท่ีแม่ยายยก
ให้ไปพร้อมๆกัน ถึงแม้ว่าผ้าจะไม่เยอะมากแต่ก็พอมีท่ีจะขายปลีกและส่ง คือ ส่ังมาเรื่อยๆ ตัดบางจ้าง
ตัดเรื่อยบาง 3 ปีผ่านไปดิฉันได้มีโอกาสขึ้นไปทําฮัจย์ ก็เลยติดต่อร้านค้าท่ีใหญ่ๆท่ีน้ันเพื่อจัดส่งให้เราท่ี
เหมือนไทย และเรียนรู้เกี่ยวกับเทคนิคหรือวิธีการเรียกลูกค้า,ดึงดูดใจลูกค้าและให้ประทับใจลูกค้ามาก
ขึ้น พอกลับมาเมืองไทยก็สามารถติดต่อให้เขาส่งส่ิงค้ามาตามท่ีเราส่ังน้ัน สามารถติดต่อประเทศอ่ืนๆ
อีกด้วย ธุรกิจของดิฉันเลยต้องขยายไปเรื่อยๆจากขายเฉพาะของประเทศไทยเราก็เพิ่มของต่างประเทศ 
จากเดิมมีเฉพาะเส้ือโต๊ปผู้ชายของเด็กและผู้ใหญ่มีหลายขนาด ผ้าผู้หญิง ส่วนตอนน้ีก็รับตัดชุดนักเรียน
นักศึกษาท่ัวไปด้วยรับตัดผ้าคลุมผมตามส่ังด้วยสีท่ีหลากหลายมากหมายแล้วแต่จะชอบ และตอนน้ีมี
ทีมมารับแล้วไปช่วยขายท่ีร้านของเขาด้วย จะเรียกว่าสาขาก็ได้ เพราะท่ีบ้านของบางคนขายได้ดีด้วย
จะว่าไปก็ได้กําไรไม่น้อยเลยท่ีเด่ียวสวนรายได้ต่อเดือนก็จะกําหนดไม่ได้ เพราะไม่ชัดเจน บางท่ีก็มาก 
บางเดือนก็น้อย และบางช่วงก็มากบางช่วงก็น้อยก็กําหนดไม่ได้ไม่ตายตัว จะมีบางเดือนขายได้น้อย
มากๆเสมือนไม่มีคนเลยยังไงก็ยังงันสวนความรู้สึก ก็บางครั้งรู้สึกเบ่ือๆเหมือนกัน(เวลาเราเพลีย) แต่
บางครั้งก็รู้สึกสนุกกับมันมาก( เวลาเราสบายใจ) *ระยะเวลาทําธุรกิจตัดเย็บ จากวันน้ันจนถึงวันน้ีก็
ประมาณ 15 ปี เขาปีท่ี 16 แล้ว**จุดเด่นของร้านคือ เป็นกันเองติดได้ ยืมได้ ( เฉพาะลูกค้าประจําและ
ไว้ว่างใจ) (ฮาลีเมาะห์ เปาะเตะ สัมภาษณ์ วันท่ี  29 มกราคม  57 ) 

ผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ปท่ี  4 บทสัมภาษณ์ นางสาวสุไฮลา  อาแซ เดิมเป็นคน 
บือนังสตา อ.บือนังสตา จ.ยะลา แม่เป็นคนท่ีน้ัน เขาท้ังสองทําอาชีพเย็บผ้าเริ่มจากผ้าถุงผู้ชายและ
ผู้หญิงต่อมาเป็นผ้าคลุมเด็กๆ ต่อมาเป็นของผู้ใหญ่ ต่อมาได้มีโอกาสไปทําฮัจญ์ ก็เลยธุรกิจขายเส้ือผ้าท่ี
น้ันเลย สวนดิฉันตอนน้ันก็ยังไม่จบ ม. 6 ขึ้นไปเรียนต่อท่ีเมกะ พอจบแล้วก็ทํางานน้ีเลย เพราะทําช่วย
พ่อแม่อยู่แล้ว ดิฉันอยู่ท่ีเมกะ 6 ปี แล้วกลับมาประเทศไทย แต่งงาน ทํางานด้านตัดเย็บโดยตรงเพราะ
พ่อแม่ทําอาชีพน้ีอยู่แล้วดิฉันก็เลยไม่อยากนักในการทําธุรกิจน้ี เช่น การส่ังชุดอัลบายะห์หรืออ่ืนๆจาก
ประเทศนอก ท่ีสําคัญคือชุดของประเทศมาดีนะห์ ท่ีร้านของเราตอนน้ีชุดอัลบายะห์ ถือว่ามากเป็น
พิเศษ พ่อแม่ส่งมาเป็นประจํา แล้วมีบางคนส่ังโดยตรงต้องการจะขายของสวนตัวก็สามารถส่ังได้ ลูกค้า
ประเภทน้ีก็มีเอยะเหมือนกัน สวนชุดของประเทศอ่ืนๆก็มีแต่ก็ไม่มากนัก และท่ีร้านของดิฉันไม่เน้นตัด
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เอง คือเน้นขายผ้าหลาหรือม้วน ลูกค้าซื้อแล้วไปตัด,โต๊ป  ชุดอัลบายะห์ กุโรง,เส้ือธรรมดาแล้วแต่ลูกค้า
ต้องการ สวนลูกค้าก็มาจาก -ยะลา,ปัตตานี,นราธิวาส,สงขลา,หาดใหญ่,ปาดังเบซา,นคาฯ,สตูล,พัทลุง,
ตรัง,พังงาอ่ืนๆท่ีใกล้เคียงเป็นต้น สวนลูกค้าจากกรุงเทพมหานครก็จะส่ังตัดเป็นโหลหรือส่งครั้งละไม่
น้อยกว่า 200 ชุด/ตัวต่อครั้ง สวนผ้าท่ีเราขายก็ส่ังมาจากต่างประเทศเหมือนกัน เช่น ผ้าซาอูดีอาระ
เบีย,ผ้าประเทศดูบัย, ผ้าประเทศปากีสถานเป็นต้น ราคาก็ไม่ถูกเกินไปแล้วไม่แพงจนเกินไป ผ้าถูกๆไม่
มีขาย เพราะตัดแล้วใส่ไม่สบาย  ชนิดผ้ามีท้ังลายสก็อต ดอกในตัว ลูกไม้เล็กๆในตัว 3- 4 สีด้วยกัน 
จุดเด่นร้าน ก็คือ ผ้าใหม่ๆตลอดคือผ้าทีออกมาใหม่ๆ ผ้าสวย ผ้าเกรดดี แล้วเก็บผ้าอย่างดีไม่ปล่อยให้มี
ฝุ่นเกาะท่ีม้วนของผ้า แล้วพยายามจะไม่เกาะจากถุงท่ีหอผ้า เหตุผลคือ เกาะแล้วสกปรกเป็นต้น ผ้าก็
เลยเห็นสะอาดอยู่ตลอดด้วย บางผ้าร้านอ่ืนยังไม่มีขายท่ีร้านของเรามีจําหน่ายแล้ว สรุปคือ มีการเช็ค
ผ้าเป็นประจําจุดน้ีแหละท่ีทําให้ด่ึงดูดลูกค้าท่ีมาบริการร้านของเรา และทําให้ลูกค้าเพิ่มมาเรื่อยๆ 
จนถึงวันน้ี (สุไฮลา  อาแซ ,สัมภาษณ์ วันท่ี  3/2/2557  ตลาดมัรกัสยะลา) 

5.2 วิถีชีวิตของช่างจากช่างตัดเย็บรับจ้างสู่การเป็นผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป 

จากข้อมูลข้างต้นและผู้วิจัยได้สัมภาษณ์กับผู้ประกอบการร้านค้าบางรายเพิ่มเติม ทําให้ทราบ
ว่า วิถีชีวิตของผู้ประกอบร้านค้าเส้ือโต๊ปในตลาดมัรกัสยะลามีความคล้ายกัน ส่วนใหญ่ผู้ประกอบการ
ร้านค้าหรือพ่อค้าในตลาดเป็นผู้เคยมีประสบการการประกอบอาชีพตัดเย็บเส้ือโต๊ปอยู่ในประเทศซาอุดิ
อาราเบียมาหลายสิบปี  เน่ืองจาการการเดินทางไปประเทศซาอุดิอาราเบีย อาจะมีหลายสาเหตุส่วน
ใหญ่  อาทิเช่น การเดินทางเพื่อประกอบพิธีอุมเราะห์ หรือ ฮัจญ์ การเดินทางไปศึกษาต่อศาสนา และ
บางส่วนเดินทางเพื่อประกอบอาชีพโดยตรงเพราะมีญาติท่ีประกอบตับเย็บเส้ือผ้า  

ถ้าเราพิจารณาวิถีชีวิตของมุสลิมในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้ อดีตมีการเดินไปประเทศซา
อุดิอาราเบีย มีวัตถุประสงค์เพื่อไปแสวงบุญตามความเช่ือของศาสนาอิสลาม  แต่เริ่มมีมุสลิมบางกลุ่ม
ไม่ได้เดินทางเพื่อประกอบพิธีกรรมทางศาสนาเพียงอย่างเดียว ได้เห็นช่องทางในการประกอบอาชีพ 
และเห็นช่องทางในการสร้างรายได้ อาชีพท่ีได้รับความนิยมก็คืออาชีพตัดเย็บเครื่องแต่งกายมุสลิม 
อาทิเช่น กปิเยาะห์ เส้ือโต๊ป อาบายะห์ และ อ่ืนๆ ซึ่งจุดเริ่มต้นการกําเนินช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ปฝีมือดี 
ท่ีมาของช่างเหล่าน้ันดังเดิมเป็นมุสลิมในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้ จังหวัดท่ีมากท่ีสุด จังหวัดปัตตานี 
การพัฒนาการของช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ปส่วนใหญ่มาจากการเป็นช่างตัดเย็บกปิเยาะห์ ตัดชุดกุรง หรือ  
ตือโละบลางอ มาก่อน ต่อมาได้พัฒนาเป็นช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ป ฝีมือการตัดเย็บท่ีมีความประณีต 
สวยงาม ตรงตามความต้องการของลูกค้า ทําให้ช่างตัดเย็บในพื้นท่ีจังหวัดปัตตานีเป็นท่ีรู้จักและประสบ
ความสําเร็จ 

กระบวนการพัฒนาของช่างฯมีการถ่ายทอดผ่านเครือญาติ รุ่นหน่ึงต่อรุ่นหน่ึง  เริ่มแรกฝึกตัด
เย็บผ้าคลุม กปิเยาะห์  เส้ือผ้าท่ีใช้ในชีวิตประจําวันพอเริ่มมีความชํานาญ ได้พัฒนาตัวเองช่วยญาติใน
การตัดผ้าเพื่อตัดเย็บเส้ือโต๊ปของลูกค้าชาวอาหรับ โดยเริ่มฝึกประกอบผ้าท่ีตัดเป็นช้ิน แขน คอ ลําตัว 
และประกอบเป็นเส้ือโต๊ป  พอเริ่มชํานาญและมีประสบการณ์ในการทํางาน ก็เริ่มรับงานตัดเย็บด้วย
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ตัวเอง และประกอบกิจการเป็นของตัวเอง จนเป็นท่ีรู้จักของลูกค้า และการพัฒนาการฝึกตัดเย็บเส้ือ
โต๊ปใช้เวลา 5-10 ปี ช่างเหล่าน้ีสามารถตัดเย็บเส้ือโต๊ปท่ีมีคุณภาพสูง มีความประณีต และสามารถตัด
ได้ปริมาณสูงตามลูกค้าต้องการได้ กลุ่มลูกค้าหลักก็คือกลุ่มลูกค้าชาวอาหรับและกลุ่มมุสลิมท่ีเดินทาง
มาประกอบพิธีฮัจญ์และอุมเราะห์ พฤติกรรมการแต่งกายของคนอาหรับนิยมสวมใส่เส้ือโต๊ปท่ีตัดเย็บท่ี
เข้าทรงกับรูปร่างตัวเอง การส่ังตัดแต่ละครั้งจํานวนหลายสิบตัว สามารถสร้างรายได้ได้อย่างดี วิถีชีวิต
ของช่างเหล่าน้ีเปล่ียนไปจากช่างมุสลิมธรรมดา กลายเป็นพ่อค้าท่ีมีฐานะท่ีร่ํารวยมากขึ้น บางรายเป็น
เจ้าของกิจการใหญ่โตในประเทศซาอุดิอาราเบียเลยท่ีเดียว 

ต่อมากลุ่มช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ป เริ่มมีการเดินทางกลับมาประเทศไทย สาเหตุอาจเป็นเพราะ
รัฐบาลประเทศซาอุดิอาระเบีย มีความเข้มงวดในการตรวจสอบใบอนุญาตของผู้ประกอบอาชีพผิด
กฎหมายโดยไม่ได้รับอนุญาต ซึ่งช่างส่วนใหญ่ประกอบอาชีพอย่างไม่ถูกต้องตามกฎหมายของประเทศ
ซาอุดิอาระเบีย ส่งผลให้ช่างทยอยถูกจับกุมตัว และดําเนินส่งตัวกลับประเทศไทยหลังจากเดินทางกลับ
มากประเทศไทยโดยส่วน และบางกลุ่มโดยทางกลับด้วยเหตุผลอ่ืน กลุ่มช่างเมื่อกลับประเทศไทยได้หา
ทําเลเพื่อประกอบอาชีพ พื้นท่ีรอบๆมัสยิดอันนูร์จึงเป็นพื้นท่ีท่ีได้รับความสนใจ ซึ่งเป็นศูนย์บริหาร 
ดะวะฮฺตับลีฆในปัจจุบันจึงเป็นเป้าหมายสําคัญของช่างตัดเย็บท่ีมีประสบการณ์จากประเทศซาอุฯ มา
เปิดร้านค้าเป็นจํานวนมาก ปัจจุบันร้านค้ามีมากกว่า 150 ร้าน ท้ังท่ีมีการจดทะเบียนและไม่จด
ทะเบียน และช่างส่วนท่ีเหลือได้เดินทางกลับภูมิลําเนาของตัวเอง และใช้บ้านตัวเองในการรับงานตับ
เย็บ โดยได้สนับสนุนการผลิตแก่ร้านค้าตลาดมัรกัสเป็นลักษณะเครือข่ายธุรกิจ ปัจจุบันมีช่างตัดเย็บ
เหล่าน้ีท่ีกระจายในพื้นท่ี สามจังหวัดชายแดนใต้ ไม่น้อยกว่า 1,000 ราย (ไซดี,สัมภาษณ์ 13 สิงหาคม 
2556) 

 เมื่อเราเข้าใจเหตุผลของช่างมุสลิมในพื้นท่ีสามจังหวัดเดินทางไปประกอบอาชีพตัดเย็บ 
ประเทศซาอุดิอาราเบีย และสาเหตุการเดินทางกลับประเทศไทย นําไปสู่การเป็นผู้ประกอบร้านค้าเส้ือ
โต๊ปในตลาดมัรกัส ตลาดมัรกัสมีการเคล่ือนไหวในกิจกรรมการผลิต การค้าสัมพันธ์ปฏิทินเวลาในรอบ 
1 ปี 2556 และกิจกรรมทางศาสนาอิสลาม และกิจกรรมของกลุ่มมุสลิม (ดะวะฮฺตับลีฆ ) 
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5.3 ปฏิทินเวลาของตลาดในรอบ 1ปี ใน พ.ศ. 2556 

ปฏิทินเวลาของตลาดในรอบ 1 ปี ใช้แสดงการเคล่ือนไหวของตลาดในการผลิต ซื้อ ขายเส้ือ
กับกระบวนสัมพันธ์กับแผนการดําเนินกิจกรรมของกลุ่มมุสลิม (ดะวะฮ์ตับลีฆ) และเทศกาลวันสําคัญ
ของศาสนาอิสลาม 

ช่วงเวลา กิจกรรม 
ช่วงเวลาปกติ คือ วันจันทร์ถึงวันเสาร์   ร้านค้าเปิดเป็นประจําทุกวัน 

ช่วงเวลาคืนมัรกัส หรือคืนตลาดมัรกัส ทุกๆค่ําคืนวันศุกร์ของทุกสัปดาห์   

ช่วงเวลาวันสําคัญหรือเทศกาลสําคัญ 
แบ่ง 2 ช่วง   
 

ช่วงท่ี 1 วันฮารีรายออีดิลฟิตรีโดยทําการศึกษา 3 ช่วงเวลา 
 ก่อน เข้าเดือนรอมฎอน ระหว่างวันท่ี 1-10 กรกฎาคม 2556  
ช่วงเดือนรอมฎอน ระหว่างวันท่ี 10 กรกฎาคม 2556 ถึง 
 10 สิงหาคม 2556  
ช่วงหลังวันฮารีรายออีดิลฟิตรี ระว่างวันท่ี 11-22 สิงหาคม 2556  
ช่วงท่ี 2 วันอีด้ิลอัฎฮา ก่อนวันอีด้ิลอัฎฮา   
ระหว่างวันท่ี 14-15 ตุลาคม 2556  

ช่ ว ง ก ารประ ชุ ม  หรื อ ก า ร จั ด โ ย ร์ 
ระดับประเทศ 

การจัดโยร์ท่ีมัรกัสยะลา ระหว่างวันท่ี 20 -22 ธันวาคม 2556  

 

ปฏิทินเวลาของตลาดแสดงให้เห็นถึงกิจกรรมทางการตลาดท่ีมีความสําคัญในแต่ละช่วงเวลา 
และมีความสําคัญต่อยอดการซื้อขายเส้ือโต๊ปในตลาด เริ่มต้นจากกระบวนการผลิตเส้ือโต๊ป 
 

5.4 กระบวนการผลิตเส้ือโต๊ป 

ปฏิทินเวลาของตลาดมัรกัสมีสัมพันธ์กับยอดการส่ังซื้อ แผนการผลิต และรูปแบบเส้ือ 
กระบวนการผลิตเส้ือโต๊ปในตลามัรกัสเริ่มจากกระบวนการส่ังซื้อ ของลูกค้า มีส่ังซื้อด้วยตนเอง การ
ส่ังซื้อผ่านโทรศัพท์ การส่ังซื้อผ้าทางอินเตอร์เน็ต จากการสัมภาษณ์ผู้ประกอบการเส้ือโต๊ปบางรายใน
ตลาด  ผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ปในตลาดมัรกัส  ทําการจัดซื้อวัตถุดิบผ้าจากพ่อค้าคนกลางในเขต
ตลาดมัรกัส ทางร้านจะซื้อในปริมาณมาก เพื่อสํารองการตัดเย็บในปริมาณสูง เช่น ช่วงใกล้ๆวันสําคัญ
ทางศาสนาอิสลาม จะมีพ่อค้าท้ังในและต่างประเทศเข้ามาส่ังซื้อเส้ือโต๊ปในปริมาณมาก หลังจากน้ัน
ผู้ประกอบการเส้ือโต๊ปจะนําผ้ามาตัดเป็นช้ินๆด้วยกรรไกรไฟฟ้า มีการตัดตามขนาดท่ีต้องการ เช่น 
เบอร์ เอม แอล หลังจากน้ันก็จัดส่งให้ช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ปท่ีอาศัยตามหมู่บ้านประกอบเป็นตัวสามารถดู
ข้อมูลเพิ่มเติมใน ( กระบวนการตัดเย็บเส้ือโต๊ป ภาคผนวก ข หน้า 72 ) ผู้วิจัยได้เดินไปสัมภาษณ์กับ
ช่างประกอบเส้ือโต๊ปรายหน่ึง ในเขตอําเภอแม่ลาน จังหวัดปัตตานี 
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ยีสะรี  ช่างประกอบเส้ือโต๊ป มีอาชีพตัดเย็บเส้ือโต๊ปมาหลายสิบปี เมื่อก่อนตัดเย็บกะปิเยาะห์ 
และเส้ือโต๊ป ณ ประเทศซาอุอาเบีย ได้เช่าห้อง เล็กๆ ในเมืองเจดดะฮ์ เพื่อรับตัดเย็บเส้ือโต๊ป
ชีวิตตอนอยู่ประเทศซาอุดีฯ ผมต้องอยู่แต่ในบ้าน ไม่ค่อยออกไปไหนมากนัก ออกไปทําธุระ
เท่าท่ีจําเป็น สาเหตุเพราะว่าผมเป็นช่างตัดเย็บท่ีไม่ได้รับอนุญาต ช่างหลายคนเพื่อนผม ออก
จากนอกบ้านไม่ระวัง ถูกตํารวจซาอุดี จัดกุมตัว ส่งตัวกลับประเทศไทย ผมประกอบอาชีพอยู่
ท่ีน้ันหลายสิบปี จนสามารถพูดภาษาอาหรับได้ เริ่มคุยเคยกับคนอาหรับ รู้จักนิสัยของคน
อาหรับ ยีสะรียังเล่าให้ฟังอีกว่า ช่างตัดเย็บท่ีอาศัยอยู่ซาอุดีอาราเบียมีจํานวนมาก อาจจะมี
มากกว่า 1,000 ราย กระจายตามเมืองสําคัญ เมืองเจดดะฮ์ เมืองมาดีนะฮ์ เมืองเมกกะห์  
อาชีพตัดเย็บเส้ือโต๊ป อาบายะห์ กะปิเยาะห์ รวมถึงสินค้าท่ีเกี่ยวข้องซุนนะฮ์ท่านนบีมูฮัมหมัด
(ซล.)เป็นสินค้าท่ีได้รับความนิยมของนักแสวงบุณ แต่ละปีเมื่อถึงฤดูกาลการประกอบพิธีฮัจญ์ 
มีจํานวนยอดการส่ังตัดเส้ือผ้ามุสลิม มีจํานวนเป็นร้อยร้อยตัวทีเดียว ผมสามารถเก็บเงินส่งแก่
ลูกๆท่ีบ้าน และจากเมื่อก่อนผมมีฐานะยากจน ตอนน้ีผมมีฐานะดีขึ้น เมื่อไม่นานผมกับภรรยา 
ยากจะเดินทางกลับประเทศไทยแล้ว เน่ืองจากตํารวจซาอุดีฯมีความเข้มงวดในการจัดกุมตัว ผู้
เดินทางประกอบอาชีพผิดกฎหมายมากขึ้น ผมกับภรรยาเลยวางแผนเดินทางกลับประเทศ
ไทย วิธีการง่ายๆเมื่อต้องการเดินทางกลับ เดินทางไปมอบตัวแก่ตํารวจ ถูกกุมตัว คุมขัง สัก
พักหน่ึง หลักจากน้ันทางรัฐบาลซาอุดี ก็ส่งตัวกลับผ่านเครื่องบินฟรี ทําให้ผมไม่ต้องเสีย
ค่าใช้จ่ายใด ส่วนอุปกรณ์การตัดเย็บ อุปกรณ์เครื่องใช้ผมได้จัดส่งกลับไปล่วงหน้าเรียบร้อย
แล้ว หลังจากกลับบ้านก็ได้ประกอบอาชีพ รับประกอบเส้ือโต๊ปของเพื่อนท่ีเปิดร้านค้าในเขต
ตลาดมัรกัส ผมรับจ้างประกอบเส้ือโต๊ป จากพ่อค้าเส้ือโต๊ปในตลาดมัรกัส ได้ค่าจ้างประกอบ 
เส้ือโต๊ป 50 100 200 บาทต่อตัว ค่าจ้างในการตัดเย็บหรือการประกอบเส้ือโต๊ป ราคาแล้วแต่
ความพึงพอใจระหว่างพ่อค้ากับผม (สัมภาษณ์ 10 ธันวาคม 2556) 

เมื่อประกอบช้ินส่วนเส้ือโต๊ปเสร็จส้ินเรียบร้อยแล้ว จะนําเส้ือส่งแก่พ่อค้าในเขตตลาดมัรกัส 
ทางร้านจะจ้างลูกจ้าเจาะรูเพื่อใส่กระดุมเส้ือ  

โซะ  ลูกจ้างภายในร้านค้าในเขตตลาดมัรกัสแห่งหน่ึงเล่าให้ฟังผู้วิจัยฟังว่า ในวันหน่ึงผมใส่
กระดุมเส้ือโต๊ป เป็นร้อยตัว หลังจากน้ันจะนําเส้ือโต๊ปส่งรีดด้วยเตารีดไอนํ้า จะมีผู้ท่ีรับจ้างรีบ
เส้ือโต๊ปอีกทีหน่ึง (สัมภาษณ์ 20 สิงหาคม 2556)  

หลังจากกระบวนการใส่กระดุม เส้ือโต๊ปก็จะถูกนําไปรีบผู้วิจัยได้สัมภาษณ์กับ 

 มารีแย รับจ้างรีบเส้ือโต๊ป ดิฉันเป็นภารยาของนักดะวะฮ์ตับลีฆคน ได้เล่าให้ผู้วิจัยฟังเพิ่มเติม
อีกว่า ตอนเวลาเย็นๆ เส้ือโต๊ปจากร้านค้าเจาะกระดุมเรียบร้อยแล้ว ส่วนใหญ่ท่ีได้มีการพูก
ขาดเรียบร้อยแล้วจะส่งมาให้ดิฉันรีด ตอนเช้าดิฉันก็จะนําเส้ือโต๊ปท่ีรีบเรียบร้อยแล้วนําส่ง
ร้านค้าในตลาด  มารีแยยังเล่าอีกว่า ในตลาดแห่งน้ีนอกจากผู้ประกอบการร้าน ท่ีมาจาก
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หลากหลายพื้นท่ี ยังมีกลุ่มสตรีท่ีนิยมประกอบอาชีพภายในบ้าน รับจ้างรีดเส้ือโต๊ป มีการ
รับจ้างจํานวนมาก ข้อสังเกต กลุ่มสตรีในเขตตลาดนิยมประกอบอาชีพในบ้าน อาชีพการรบี
เส้ือโต๊ป จึงได้รับความนิยม ค่าตอบแทน 5-10 บาทต่อตัว ราคาตามขนาดของเส้ือโต๊ป  
และเน้ือผ้า สามารถตกลงราคาได้ตามความพอใจของท้ังสองฝ่าย  
(สัมภาษณ์ 13 ธันวาคม 2557) 

กระบวนการผลิตของผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ปมีความสัมพันธ์กับเครือข่ายทางธุรกิจ
ระหว่างช่างตับเย็บเส้ือโต๊ป ผู้ประกอบการร้านค้าส่วนใหญ่จะมีเครือข่ายของช่างตัดเย็บเส้ือผ้าของ
ตัวเอง ร้านค้าร้านหน่ึงมีเครือข่ายการผลิต เส้ือโต๊ป ไม่เพียงแต่ช่างในเขตตลาดเท่าน้ัน ยังมีกระจาย
ท่ัวไปในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้ มากท่ีสุดช่างในเขตจังหวัดปัตตานี และยังมีเครือข่ายของลูกจ้าง
ใส่กระดุมเส้ือ และคนท่ีรับจ้างรีดเส้ือโต๊ป   

ร้านค้าในเขตตลาดสามารผลิตเส้ือโต๊ปได้ในปริมาณมาก ช่างตัดเย็บไม่มีร้านค้าหรือตลาดของ
ตัวเอง ตัดเย็บเส้ือโต๊ปหรือประกอบตามใบส่ังซื้อของร้านค้าในตลาดเส้ือโต๊ปมัรกัสยะลา แต่บ้างรายก็
ตัดเย็บรับจ้างตามหมู่บ้าน ใกล้ๆเทศกาลวันอารีรายอ มีส่ังตัดเส้ือโต๊ปจํานวนมาก ราคาตัวละประมาณ 
800-1500 บาท แล้วแต่ความอยากง่ายในการตัดเย็บและรูปแบบท่ีลูกค้าต้องการ ผู้ชายจะมีบทบาทใน
การกําหนด แผนการผลิต และผู้หญิงเป็นผู้ตาม  กระบวนการผลิตท่ีโดนเด่น ร้านค้าในมัรกัส สามารถ
เพิ่มกําลังการผลิต ได้ตามลูกค้าต้องโดยไม่จํากับจํานวน วิธีการท่ีน่าสนใจของผู้ประกอบการร้านเส้ือ
โต๊ป การผลิตเส้ือโต๊ปใช้วิธีการกระจายการผลิต ไปตามหมู่บ้านต่างๆ ท่ีมีช่างตับเย็บเส้ือโต๊ป  พ่อค้า
เส้ือโต๊ป ในตลาดมัรกัสจะนําผ้าหลา ท่ีตัดเรียบร้อยแล้ว มาตัด ตามเบอร์ต่างๆ  เบอร์เอม เบอร์แอล 
เสร็จแล้วเจ้าของร้าน จะส่งผ้าให้ช่างตัดเย็บเส้ือผ้าตามหมู่บ้านท่ีเคยทํางานตัดเย็บในประเทศซาอุดิฯ 
หรือช่างในเขตพื้นท่ีสามจังหวัด ตัดเย็บให้ และประกอบเป็นตัวเดียวกัน สามารถแสดงกระบวนการ
ผลิตได้ดังน้ี 
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ผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป 

ตัดผ้าเป็นชิ้นตามขนาด 

ติดกระดุม 

ส่งรีด 

เตรียมขาย 

ภาพแสดง 26  กระบวนการการผลิตเสื้อโต๊ปของร้านค้าในตลาดมัรกัสยะลา 

ส่งช่างตัดเย็บประกอบ 

ซื้อวัตถุดิบผ้า 

 
จุดเด่นในการผลิตรูปแบบน้ี ร้านค้าไม่จําเป็นต้องต้ังโรงงานขนาดใหญ่ แต่สามารถผลิตเส้ือ

โต๊ป ตามใบส่ังซื้อ ท่ีมีจํานวนสูง และใช้วิธีดังกล่าวโดยสามารถเพิ่มกําลังการผลิตได้ตามความต้องการ
ของลูกค้า และสามารถควบคุมคุณภาพสินค้าได้ สามารถพัฒนาเส้ือโต๊ปได้อย่างมีคุณภาพเมื่อเสร็จ
ส้ินสุดกระบวนการผลิต การเตรียมเส้ือโต๊ปเพื่อขายแก่ยังลูกค้า การค้าท่ีเกิดมีสองรูปแบบ การค้าใน
ประเทศ และการค้าระหว่างประเทศ 
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5.5 การค้าในประเทศ 

การค้าในประเทศ การค้าเส้ือโต๊ปของผู้ประกอบการเส้ือโต๊ปในเขตตลาดมัรกัส จะเน้นการ
ขายผ่านหน้าร้าน  ช่วงเวลาปกติ คือ วันจันทร์ถึงวันเสาร์   ร้านค้าเปิดเป็นประจําทุกวันและการขายส่ง
ให้พ่อค้าคนกลางในต่างจังหวัด เช่น สงขลา ตรัง กรุงเทพฯ เป็นต้น กลุ่มพ่อค้าคนกลางจะมาส่ังซื้อท่ี
ร้านท่ีตัวเองพอใจ พ่อค้าคนกลางบางคนจะมารับด้วยตัวเอง บางรายก็ให้ส่งผ่านรถไฟ รถตู้ รถบัส 
แล้วแต่ความสะดวก กลุ่มลูกค้ารายย่อยท่ีสําคัญของตลาดมัรกัส น่าจะเป็นกลุ่มนักดะวะฮ์ตับลีฆและ
กลุ่มเด็กนักเรียนท่องจํากรุอ่าน ทุกๆเย็นวันศุกร์ จนถึง 5 ทุ่ม และมุสลิมในพื้นท่ีสามจังหวัดจะรู้จัดกัน
ดีว่าเป็น คืนมัรกัส หรือคืนตลาดมัรกัส ภายในมัสยิดอันนูร์จะมีกิจกรรมท่ีสําคัญหลายอย่างมีการร่วม
ตัวของกลุ่มดะวะฮ์ตับลีฆเพื่อฟังบรรยายและประชุมและอ่ืนๆ ส่งผลให้พื้นท่ีรอบๆมัสยิดอันนูร์ เป็น
พื้นท่ีมีการแลกเปล่ียนซื้อ ขายสินค้าอุปโภคและบริโภคท่ีหลากหลายชนิด  

สินค้าท่ีได้รับความนิยมน่าจะเป็นสินค้าพวกเครื่องแต่งกายมุสลิมชาย สินค้าท่ีโดดเด่นท่ีสุด
และเป็นท่ีรู้จักกันเป็นท่ีนิยมของกลุ่มลูกค้าคือ เส้ือโต๊ป ตลาดแห่งจึงเป็นท่ีได้รับความนิยมของลูกค้า
มุสลิมท่ีนิยมและช่ืนชอบเครื่องแต่งกายอิสลาม กลุ่มลูกค้าท่ีมากในคืนน้ีกลุ่มเด็กนักเรียนท่องจํากรุอาน 
นิยมมาเลือกเส้ือโต๊ป และกลุ่มลูกค้าท่ัวไปท่ีชอบเข้ามาเลือกซื้อสินค้าต่างๆในตลาดแห่งน้ีผู้วิจัยได้
สัมภาษณ์กับลูกค้าท่ีเข้ามาเลือกซื้อสินค้าในตลาดด้ังน้ี  

“มะดารี  เด็กนักเรียนท่องจํากรุอ่าน ผมเรียนท่องจํากรุอาน ท่ีบ้านวังกว้าง อําเภอแม่ลาน
จังหวัดปัตตานี ทุกๆเย็นวันศุกร์ ผมและเพื่อจะเดินทางมาฟังบรรยายในมัสยิดอันนูร์ และถือ
โอกาสหลังจากบรรยายจะมาเลือกซื้อเครื่องแต่งกายมุสลิม โดยเฉพาะเส้ือโต๊ป”สาเหตุนิยมท่ี
เส้ือโต๊ปจากท่ีน้ี เส้ือโต๊ปท่ีน้ีมีการตัดเย็บท่ีมีความประณีต และสามารถส่ังตัดเฉพาะท่ีเรา
ต้องการได้ แล้วแต่แบบท่ีเราต้องการ และอีกหน่ึงเหตุผลก็คือท่ีทําให้เส้ือโต๊ปในตลาดแห่งน้ี
ได้รับความนิยมในกลุ่มน้ีเพราะว่า สถาบันปอเนาะท่องจํากรุอานในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดน
ใต้ส่งเสริมให้ใช้เส้ือโต๊ปเป็นเครื่องแบบการแต่งกายโดยมีความเช่ือมว่าการแต่งกายด้วยเส้ือ
โต๊ป เป็นการแต่งกายตามแบบอย่างของท่านศาสดา มูฮัมหมัด(ซล.) ซึ่งเช่ือกันว่าจะได้รับผล
บุญเพิ่มเติม”( สัมภาษณ์ 14 มีนาคม 57) 

“แบดี คือนักดะวะฮฺตับลีฆ ถ้าเราพิจารณาการแต่งกาย ของกลุ่มดะวะฮ์ในเขตตลาดสามารถ
แบ่งออกเป็นสองกลุ่มกลุ่มออกเดินดะวะฮ์จะนิยมการแต่งกายด้วยชุดโต๊ปปากี ประกอบด้วย 
เส้ือปากี กางเกง กปิเยาะห์ และซัรบ่ันข้อดีของการแต่งตัวด้วยชุดปากีสะดวกในการเดินทาง
ออกดะวะฮ์กลุ่มยังไม่ออกเดินทาง จะนิยมสวมใส่เส้ือโต๊ปในการปฏิบัติศาสนกิจ หรือใน
คืนมัรกัส กลุ่มลูกค้าท่ัวไป (สัมภาษณ์ 14 มีนาคม 57) 
 



 

อายุ พ่อค้าคนกลาจากสงขลา ผมจะเดินทางเขามาส่ังซื้อเส้ือ
เหตุผลเพราะเส้ือโต๊ปท่ีน้ีมีคุณภาพสูง 
ทุกๆปีผมจะเดินมาเลื
(สัมภาษณ์ 18 เมษายน

มูดีรน ผมเป็นคนจังหวัดตรัง
ปัจจุบันทํางานโรงเรียนจง
จะเดินทางเข้ามาเลือกซื้อเส้ือโต๊ปไว้ส่วนใสในวันฮารียอ และใช้ประกอบ ซอลาตฺ
ละหมาด) (สัมภาษณ์ 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 การค้าในประเทศ มีการค้าขายผ่านหน้าร้าน
ศูนย์มัรกัสในประเทศ เช่น มัรกัสโคกเมา จังหวัดสงขลา และยังมีพ่อค้าคนกลาง ปัตตานี นาราธิวาส 
สงขลา สตูล พัทลุง  กรุงเทพฯ และอ่ืนๆ 

5.6 การค้าระหว่างประเทศ

การค้าเส้ือโต๊ประหว่าง
เส้ือโต๊ปท่ีสําคัญของประเทศ
ระหว่างวันท่ี 1-10 กรกฎาคม 
ในตลาดแห่งน้ี ได้รับความสนใจจาก
สําคัญของศาสนาอิสลาม

“คุณรีสกี พ่อค้า
ผู้วิจัยได้สัมภาษณ์
กายมุสลิมอ่ืนๆในตลาดมัสกัสยะลา 

พ่อค้าคนกลาจากสงขลา ผมจะเดินทางเขามาส่ังซื้อเส้ือโต๊ปในตลาดมัรกัสยะลา
เหตุผลเพราะเส้ือโต๊ปท่ีน้ีมีคุณภาพสูง มีความประณีตในการตัดเย็บ ราคาสามารถต่อรอง
ทุกๆปีผมจะเดินมาเลือกซื้อเส้ือโต๊ปในตลาดแห่งน้ี เพื่อขายในช่วง

เมษายน 57) 

คนจังหวัดตรัง เรียนจบจากมหาวิทยาลัยสงขลานคริ
ปัจจุบันทํางานโรงเรียนจงรักสัตย์วิทยา ผมกับเพื่อนลีซึ่งเป็นข้าการครูท่ีโรงเรียนแห่งหน่ึง ผม
จะเดินทางเข้ามาเลือกซื้อเส้ือโต๊ปไว้ส่วนใสในวันฮารียอ และใช้ประกอบ ซอลาตฺ

สัมภาษณ์ 18 เมษายน 57) 

ะเทศ มีการค้าขายผ่านหน้าร้านเป็นหลัก และมีการขายผ่านตลาดมัรกัส รอบ
ศูนย์มัรกัสในประเทศ เช่น มัรกัสโคกเมา จังหวัดสงขลา และยังมีพ่อค้าคนกลาง ปัตตานี นาราธิวาส 
สงขลา สตูล พัทลุง  กรุงเทพฯ และอ่ืนๆ  

ประเทศ 

ประหว่างประเทศ ตลาดมัรกัสยะลา อาจจะเป็นอีกหน่ึงศูนย์กลางในการส่งออก
เส้ือโต๊ปท่ีสําคัญของประเทศไทย ผู้วิจัยได้เดินทางไปตลาดมัรกัสในช่วง ก่อน เข้าเดือนรอมฎอน

กรกฎาคม 2556 ได้สัมภาษณ์กับลูกค้าชาวต่างชาติบางราย ทําให้ทราบว่าเส้ือโต๊ป
ได้รับความสนใจจากลูกค้าชาวต่างชาติ มีการส่ังซื้อจะมากท่ีสุดช่วงเวลาใกล้เทศกาล

 ผู้วิจัยได้สัมภาษณ์ 

พ่อค้าคนกลางจาก รัฐตรังกานู ประเทศมาเลเซีย ในร้านอาหารข้างมัสยิดอันนูร์ 
สัมภาษณ์ทําให้ทราบว่า สาเหตุท่ีคุณรีสกี เดินทางเข้ามาซื้อ เส้ือโต๊ป

ในตลาดมัสกัสยะลา เน่ืองจากเครื่องแต่กายมุสิลมท่ีผลิตจากตลาดแห่งน้ี

ภาพท่ี 26 ลูกค้ากําลังเลือกซ้ือเสือ้โต๊ป 

49 

ในตลาดมัรกัสยะลาบ่อยครั้ง 
ราคาสามารถต่อรองได้ 

เพื่อขายในช่วงวันสําคัญทางศาสนา  

เรียนจบจากมหาวิทยาลัยสงขลานครินท์ วิทยาเขตปัตตานี 
ข้าการครูท่ีโรงเรียนแห่งหน่ึง ผม

จะเดินทางเข้ามาเลือกซื้อเส้ือโต๊ปไว้ส่วนใสในวันฮารียอ และใช้ประกอบ ซอลาตฺ(การ

เป็นหลัก และมีการขายผ่านตลาดมัรกัส รอบ
ศูนย์มัรกัสในประเทศ เช่น มัรกัสโคกเมา จังหวัดสงขลา และยังมีพ่อค้าคนกลาง ปัตตานี นาราธิวาส 

ตลาดมัรกัสยะลา อาจจะเป็นอีกหน่ึงศูนย์กลางในการส่งออก
ก่อน เข้าเดือนรอมฎอน ซึ่ง 

บางราย ทําให้ทราบว่าเส้ือโต๊ป
มีการส่ังซื้อจะมากท่ีสุดช่วงเวลาใกล้เทศกาล

ในร้านอาหารข้างมัสยิดอันนูร์ 
เส้ือโต๊ป และเครื่องแต่ง

เครื่องแต่กายมุสิลมท่ีผลิตจากตลาดแห่งน้ีมี มีดี
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ไซด์ท่ีมีความหลากหลาย ราคาสามารถต่อรองได้ ผมเดินทางมาด้วยรถตู้ผ่านด่านสุไงโกลง 
และเหมารถตู้เพื่อเดินทางมาเลือกซื้อเส้ือโต๊ปด้วยต้นเอง ราคาขั้นตํ่าถ้ามีการเลือกซื้อโต๊ป 
100 ตัวขึ้นไปจะซื้อในราคาตัวละประมาณ 280 บาท พ่อค้ากลางต่างประเทศจะมาประเทศ
มาเลเซีย” (สัมภาษณ์ วันท่ี 2 กรกฎาคม 2556)  

เจ้าของร้านชื่อบังอิบรอเฮม  และมีน้องชายช่ือ สุไลมานเรียน สาขาภาษาอาหรับ ท่ี
มหาวิทยาลัยฟาฏอนี เป็นพ่อค้าชาวจีน นําเข้าเครื่องแต่งกายมุสลิมและสินค้าซุนนะฮ์
หลากหลายชนิด  ร้านของบังอิบรอเฮม ต้ังอยู่ในซอยอันนูร์ 3 ได้เล่าให้ผู้วิจัยฟังว่า ประเทศ
จีนมีการผลิต เส้ือโต๊ปสําเร็จรูป แหล่งใหญ่ของโลก มีการจําหน่ายเส้ือโต๊ปในไปกลุ่มประเทศ
อาหรับ อาทิเช่น ประเทศซาอุดิอาราเบีย มีการตัดเย็บเส้ือโต๊ปสําหรับรูป เส้ือโต๊ปย่ีหออัลบัยต์ 
อัลฮารอมัยต์ กระจายสินค้าของตัวเองไป ยังพ่อค้าในเขตตลาด โดยราคาส่ง การขนส่งสินค้า 
จะใช้การขนส่งผ่านเรือนเป็นหลัก” (สัมภาษณ์ วันท่ี 20 ธันวาคม 2556 ) 

 
 
 
 
 
 
 
  
 

 

จากท่ีผู้วิจัยได้สังเกต ตราสินค้า บนตัวผลิตภัณฑ์ เส้ือโต๊ป สือรบัน ท่ีมีอยูในเขตตลาดมีมีการ
เขียนเป็นภาษาจีน ผู้วิจัยได้เดินสํารวจและสังเกตสินค้าตามร้านต่างๆในตลาด มีสินค้าท่ีผลิตจาก
ประเทศจีนมาว่างขายหลากหลายชนิด  มาวางขายผ่านหน้าร้านอย่างมากมาย สินค้าท่ีผลิตจาก
ประเทศจีนมีราคาถูกกว่า และผู้วิจัยได้ทําการสํารวจ เส้ือโต๊ปท่ีวางขายในตลาด  ในวันเทศกาลสําคัญ
ของมุสลิมวันฮารีรายอ อิลดิลฟิตตรี  และช่วงเดือนรอมฎอน ระหว่างวันท่ี 10 กรกฎาคม 2556 ถึง 10 
สิงหาคม 2556 ได้สัมภาษณ์กับผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป เพื่อถามถึงรายละเอียดของสินค้า และ
สังเกตกลุ่มลูกค้าท่ีเข้ามาเลือกซื้อสินค้าภายในร้าน ส่ิงท่ีพบก็สินค้าเส้ือโต๊ปบางย่ีหอสินค้าขาดตลาด 
อาทิเช่น ยีห้อหรือตราสินค้าเส้ือโต๊ปอัลบัยตฺขาดตลาด พยายามเดินไปซื้อ ร้านอ่ืนไม่พบสินค้า 

“เจ้าของร้านตอบว่า สินค้ากําลังถูกส่งขนส่งทางเรือน จากประเทศซาอุดิอาราเบีย โดยพ่อคน
กลางรายใหญ่เป็นคนจีน และไม่ได้นับถือศาสนาอิสลาม พ่อค้าเส้ือโต๊ปมุสลิมเล่าให้ผู้วิจัยฟังว่า 

ภาพท่ี 27 สินค้าซุนนะฮ์และเสื้อโต๊ปสําเร็จรปูจากประเทศจีน 



 

พ่อค้าจีนคนน้ีเป็นสตรี แต่งกายเรียบร้อยแบบมุสลิม ขณะติดต่อ ค้าขายกับคนพ่อค้ามุสลิมใน
ตลาด พ่อค้าคนจีนคนน้ีไม่นําเขาเส้ือโต๊ปเพียงอย่างเดียว ได้นํา เส้ือตือโละบาลางอ ชุดสโร่ง 
ผ้าสโร่งของสตรี ส่วนใหญ่ร้านในเขตตลาดรับซื้
สิงหาคม 2557 )

 

 

 

 

 

 

 

แบเลาะ ผู้ประกอบ
มาก  เพื่อขายส่งขายประเทศจีน เจ้าของร้านได้เล่าให้ฟังว่า ใกล้
จีนและนักธุรกิจ
พัฒนาแบบเส้ือโต๊ป 
ชอบส่ังซื้อเส้ือโต๊ปแฟช่ัน สาเหตุพ่อค้าจีนยอมรับ ฝีมือกา
และสามารถ เ ลือกแบบเ ส้ื อ โ ต๊ป ไ ด้หลากหลาย  และสามารถ ต่อรองร าคา ไ ด้
 (สัมภาษณ์ 12 

 

การนําเข้า การส่งออก ของผู้ประกอบการเส้ือโต๊ปในตลาดมัรกัส
ระหว่างวันท่ี 1-10 กรกฎาคม 
ลูกค้า บางราย ทําให้ทราบว่าเครื่องแต่งกายมุสลิมท่ีผลิตจากตลาดแห่งน้ีได้รับความสนใจจากลูกค้า
ชาวต่างชาติเข้ามาส่ังซื้อเส้ือโต๊ปในตลาด 
การสังเกตของผู้วิจัย ได้เข้
ร้านมาดีนะห์ และร้านอ่ืนในตลาด เส้ือโต๊ป
แบรน์สินค้า ท่ีติดตลาด เช่น

พ่อค้าจีนคนน้ีเป็นสตรี แต่งกายเรียบร้อยแบบมุสลิม ขณะติดต่อ ค้าขายกับคนพ่อค้ามุสลิมใน
พ่อค้าคนจีนคนน้ีไม่นําเขาเส้ือโต๊ปเพียงอย่างเดียว ได้นํา เส้ือตือโละบาลางอ ชุดสโร่ง 

ผ้าสโร่งของสตรี ส่วนใหญ่ร้านในเขตตลาดรับซื้อ พ่อค้าคนจีนคนน้ี“
2557 ) 

ผู้ประกอบร้านเส้ือโต๊ปในตลาดอีกร้านหน่ึง  ร้านน้ีมีการตัดเย็บเส้ือโต๊ปแฟ่
มาก  เพื่อขายส่งขายประเทศจีน เจ้าของร้านได้เล่าให้ฟังว่า ใกล้ๆวันฮารีรายอ นักดะวะฮ์ชาว

นักธุรกิจชาวจีน  ชอบมาดูตัวอย่างเส้ือโต๊ปแฟช่ันภายในร้าน  และส่ังให้เจ้าของร้าน 
พัฒนาแบบเส้ือโต๊ป เพื่อเป็นตัวอย่างในการส่ังเส้ือครั้งต่อไป กลับประเทศจีน  พ่อค้าชาวจีน 
ชอบส่ังซื้อเส้ือโต๊ปแฟช่ัน สาเหตุพ่อค้าจีนยอมรับ ฝีมือการตัดเย็บของช่างตับเย็บเส้ืบโต๊ป 
และสามารถ เ ลือกแบบเ ส้ื อ โ ต๊ป ไ ด้หลากหลาย  และสามารถ ต่อรองร าคา ไ ด้

12 กรกฎาคม 2556) 

การส่งออก ของผู้ประกอบการเส้ือโต๊ปในตลาดมัรกัส ก่อน เข้าเดือนรอมฎอน
กรกฎาคม 2556 ผู้วิจัยได้เก็บข้อมูลภาคสนามสังเกตและสัมภาษณ์

ทําให้ทราบว่าเครื่องแต่งกายมุสลิมท่ีผลิตจากตลาดแห่งน้ีได้รับความสนใจจากลูกค้า
ชาวต่างชาติเข้ามาส่ังซื้อเส้ือโต๊ปในตลาด มาท่ีสุดช่วงเวลาใกล้เทศกาลสําคัญของศาสนาอิสลาม

ได้เข้าไปสินค้าท่ีขายภายในร้าน เช่น ร้านเมกกะห์คียาเตาะ ร้านบุคอรีคียาเตาะ 
ร้านมาดีนะห์ และร้านอ่ืนในตลาด เส้ือโต๊ปสําเร็จรูปท่ีเขาจากจากประเทศซาอุอาร

เช่น อัลบัยตฺ, อัลฮารอมัยต์  

ภาพท่ี 28 เสื้อโต๊ปนําเข้าแบร์นอัลบัยต ์
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พ่อค้าจีนคนน้ีเป็นสตรี แต่งกายเรียบร้อยแบบมุสลิม ขณะติดต่อ ค้าขายกับคนพ่อค้ามุสลิมใน
พ่อค้าคนจีนคนน้ีไม่นําเขาเส้ือโต๊ปเพียงอย่างเดียว ได้นํา เส้ือตือโละบาลางอ ชุดสโร่ง 

“(มิง,สัมภาษณ์ วันท่ี 1 

ร้านน้ีมีการตัดเย็บเส้ือโต๊ปแฟ่ชันจํานวน
ๆวันฮารีรายอ นักดะวะฮ์ชาว

ชอบมาดูตัวอย่างเส้ือโต๊ปแฟช่ันภายในร้าน  และส่ังให้เจ้าของร้าน 
กลับประเทศจีน  พ่อค้าชาวจีน 

รตัดเย็บของช่างตับเย็บเส้ืบโต๊ป 
และสามารถ เ ลือกแบบเ ส้ื อ โ ต๊ป ไ ด้หลากหลาย  และสามารถ ต่อรองร าคา ไ ด้” 

ก่อน เข้าเดือนรอมฎอน 
สัมภาษณ์กับพ่อค้า และ

ทําให้ทราบว่าเครื่องแต่งกายมุสลิมท่ีผลิตจากตลาดแห่งน้ีได้รับความสนใจจากลูกค้า
มาท่ีสุดช่วงเวลาใกล้เทศกาลสําคัญของศาสนาอิสลาม จาก

าไปสินค้าท่ีขายภายในร้าน เช่น ร้านเมกกะห์คียาเตาะ ร้านบุคอรีคียาเตาะ 
ท่ีเขาจากจากประเทศซาอุอาราเบีย ตราสินค้าหรือ



 

ผู้วิจัยได้เดินสํารวจร้าน
วัตถุดิบ ผ้า ส่วนใหญ่จะนําเข้าจากประเกาหลีใต้
Made in Korea และอุปกรณ์ต่างๆในการตัดเย็บ

แบกี เจ้าของร้านในเขตตลาดมัรกัส 
โรงงานผลิตผ้าจากประเทศเกาหลี
ไทยท่ีเพียงผู้เดียว พ่อค้าคนกลาง
ตัวแทนจําหน่ายผ้

 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
ยีแอ ดังเดิม อาศัยอยู่ อําเภอโคกโพธ์ิ จังหวัดปัตตานี ไกด์
ประกอบประกอบ
เดินทางแต่ละครั้งจะนําสินค้า ก
เป็นแหล่งผลิต 
ปัตตานี จากตลาดไปส่งขายประเทศซ
ซาอุฯ ก็จะมีพ่อค้าคนกลางมารั
จะนําเส้ือโต๊ป ตราสินค้าฮารามัย
ต่างๆในเขตมัรกัส

ผู้วิจัยได้ลงเก็บข้อมูลภาคสนามในช่วงการประชุม หรือการจัดโยร์ ระดับประเทศ การจัดโยร์
ท่ีมัรกัสยะลา ระหว่างวันท่ี 
กลุ่มญามาอะดะวะฮ์ตับลีฆท่ีร่วมประชุม  จากการสังเกตแบบมีส่วนรวมในวันจัดโยร์หรือการประชุ
ระดับประเทศของกลุ่มญามาอะดะวะฮ์
20 ธันวาคม 2556  ในช่วงโยร์ มีการหล่ังไหล ของนักดะวะฮ์ และพ่อค้าชาวต่างชาติ หลายหลาย
ประเทศ เท่าท่ีผู้วิจัยสังเกตได้ อาทิเช่น พ่อค้าจีน มาเลเซีย อินโดนีเซีย

ภาพท่ี

สํารวจร้านค้าท่ีขายวัตถุดิบผ้า ทําให้ทราบวัตถุดิบผ้าในตลาดแห่งน้ี 
วัตถุดิบ ผ้า ส่วนใหญ่จะนําเข้าจากประเกาหลีใต้สักส่วน สามารถสังเกตได้จาก ตราสินค้า ท่ีติดผ้า

และอุปกรณ์ต่างๆในการตัดเย็บ เช่น เครื่องจักรเย็บผ้า มาจาก

เจ้าของร้านในเขตตลาดมัรกัส แหล่งวัตถุดิบผ้าท่ีสําคัญ การนําเข้ามาจาก 
จากประเทศเกาหลี มีพ่อค้าคนกลางรายใหญ่ 1 เจ้า ซึ่งตัวแทนของประเทศ

ไทยท่ีเพียงผู้เดียว พ่อค้าคนกลาง จากอําเภอยะหริ่ง จังหวัดปัตตานี 
ตัวแทนจําหน่ายผ้าคน” (สัมภาษณ์ วันท่ี 8 กรกฎาคม 2556 ) 

ดังเดิม อาศัยอยู่ อําเภอโคกโพธ์ิ จังหวัดปัตตานี ไกด์ท่ัวผู้นําผู้แสวงบุณ เดินทางไป
ประกอบประกอบพิธีฮัจญ์ และอุมเราะห์ ณ ประเทศซาอุดิอาระเบียเป็นประจําทุกปี 
เดินทางแต่ละครั้งจะนําสินค้า กปิเยาะห์ จากตําบลกือมิยอ อําเภอยะหริ่ง จังห
เป็นแหล่งผลิต กปิเยาะห์รายใหญ่ นําเส้ือโต๊ป อาหาร เช่น สะตอ ปลาแห้งตัวเล็กๆ จ
ปัตตานี จากตลาดไปส่งขายประเทศซาอุดีอาระเบีย พอถึงสนามบิน ณ เมือเจดดะห์ ประเทศ

อค้าคนกลางมารับถึงสนามบินเสร็จส้ินการประกอบพิธีฮัจย์ และอุมเราะห์ ยีแอ 
จะนําเส้ือโต๊ป ตราสินค้าฮารามัย เป็นจํานวนมาก มาขายส่งในตลาดมัรกัสยะลา แก่ร้านค้า
ต่างๆในเขตมัรกัส” (สัมภาษณ์ วันท่ี 10 กรกฎาคม 2556)  

ได้ลงเก็บข้อมูลภาคสนามในช่วงการประชุม หรือการจัดโยร์ ระดับประเทศ การจัดโยร์
ท่ีมัรกัสยะลา ระหว่างวันท่ี 20 -22 ธันวาคม 2556 ผู้วิจัยได้สังเกตแบบมีส่วนร่วมโดยเข้าร่วมประชุม 
กลุ่มญามาอะดะวะฮ์ตับลีฆท่ีร่วมประชุม  จากการสังเกตแบบมีส่วนรวมในวันจัดโยร์หรือการประชุ
ระดับประเทศของกลุ่มญามาอะดะวะฮ์ตับลีฆ จัดขึ้น ณ มัสยิดอันนูร์ มีผู้เข้าร่วม มากกว่าหมื่นคน วันท่ี 

ในช่วงโยร์ มีการหล่ังไหล ของนักดะวะฮ์ และพ่อค้าชาวต่างชาติ หลายหลาย
สังเกตได้ อาทิเช่น พ่อค้าจีน มาเลเซีย อินโดนีเซีย เข้าติดต่อค้าขายทางธุรกิจกับ

ภาพท่ี 29 ผ้าและพ่อค้าคนกลางขายวัตถุดิบผ้า 
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ท่ีขายวัตถุดิบผ้า ทําให้ทราบวัตถุดิบผ้าในตลาดแห่งน้ี การนําเข้า
ได้จาก ตราสินค้า ท่ีติดผ้า 

เช่น เครื่องจักรเย็บผ้า มาจากมาเลเซีย   

การนําเข้ามาจาก ท่ีสุด มาจาก
เจ้า ซึ่งตัวแทนของประเทศ

จากอําเภอยะหริ่ง จังหวัดปัตตานี รายอ่ืนต้อง ต้องมารับ

ท่ัวผู้นําผู้แสวงบุณ เดินทางไป
เบียเป็นประจําทุกปี การ

ตําบลกือมิยอ อําเภอยะหริ่ง จังหวัดปัตตานีซึ่ง
อาหาร เช่น สะตอ ปลาแห้งตัวเล็กๆ จาก

น ณ เมือเจดดะห์ ประเทศ
ธีฮัจย์ และอุมเราะห์ ยีแอ 

เป็นจํานวนมาก มาขายส่งในตลาดมัรกัสยะลา แก่ร้านค้า

ได้ลงเก็บข้อมูลภาคสนามในช่วงการประชุม หรือการจัดโยร์ ระดับประเทศ การจัดโยร์
ได้สังเกตแบบมีส่วนร่วมโดยเข้าร่วมประชุม 

กลุ่มญามาอะดะวะฮ์ตับลีฆท่ีร่วมประชุม  จากการสังเกตแบบมีส่วนรวมในวันจัดโยร์หรือการประชุม
มีผู้เข้าร่วม มากกว่าหมื่นคน วันท่ี 

ในช่วงโยร์ มีการหล่ังไหล ของนักดะวะฮ์ และพ่อค้าชาวต่างชาติ หลายหลาย
ติดต่อค้าขายทางธุรกิจกับ
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กับกลุ่มผู้ประกอบการในตลาดมัรกัส มีการนําตัวอย่างสินค้าจากประเทศตัวเองมาเสนอขายกับพ่อค้า
ในตลาด การเสนอขายไม่แต่เฉพาะ เครื่องแต่งกายแต่เพียงอย่างเดียว แต่ยังมีเครื่องหอม นาฬิกา ชา 
กาแฟ ยาสมุนไพร แหวน เครื่องประดับ มากแลกเปล่ียนซื้อ ขายภายในตลาดอีกด้วย 

จากข้อมูลท่ีผู้วิจัยค้นพบ การส่งออกเส้ือโต๊ปจะเกิดเมื่อใกล้ๆเทศกาลสําคัญของศาสนาอิสลาม 
เช่นวันฮารีรายอ และช่วงการโยร์ของกลุ่มดะวะฮ์ฯ โดยผ่านตลาดมัรกัสในต่างประเทศ เช่น 
ตลาดมัรกัสมาเลเซีย ตลาดมัรกัสอินโดนีเซีย เป็นต้น มีการนําเข้าเครื่องแต่งกายมุสลิมหลากกลายชนิด
จีน และส่งออกเส้ือโต๊ปไปยัง ประเทศมาเลเซีย และเครือข่ายทางธุรกิจ ญาติและเพื่อนในประเทศซา
อุดิอาราเบีย การค้าขายมีความสัมพันธ์กับปฏิทินเวลาของกิจกรรมทางศาสนาอิสลาม และกิจกรรม
ของกลุ่มดะวะฮ์  

5.7 เส้นทาง การนําเข้าและส่งออกสินค้าในตลาดมัรกัส 

จากข้อท่ีผู้วิจัยได้ทําให้สามารถสรุปเส้นทาง การนําเข้าและส่งออกสินค้ามี ท้ังหมด 3 รูปแบบ 
รูปแบบท่ี 1 การนําเข้า และส่งออก ร่วมกับเดินทางไปดะวะฮ์ นักดะวะฮ์ นักดะวะฮ์บางราย เดินไปดะ
วะฮ์ต่างประเทศ ก็จะนําสินค้าในตลาดแห่งน้ีไปส่งในต่างประเทศ และนําเข้าสินค้ามาวางขายในตลาด 
รูปแบบท่ี 2 การนําเข้า และส่งออก ผ่านกระบวนกรมศุลกากร กลุ่มนักธุรกิจเครื่องแต่งกาย มีการ
ลงทุนร้านค้า และมีการส่ังซื้อสินค้ามีการขนส่งผ่านเรือนขนส่งสินค้า ผ่านทางเครื่องบิน รูปแบบท่ี 3 
นําเข้า ส่งออกผ่านร่วมกับกลุ่มผู้เดินทางประกอบพิธีฮัจย์ และอุมเราะห์ โดยการใส่สินค้าในกระเป๋า
เดินทาง 
 

จากข้อมูลท่ีได้ค้นพบข้างต้นผู้วิจัยสรุปความสัมพันธ์ทางธุรกิจ ผู้ประกอบการเส้ือโต๊ป ช่างตัด
เย็บเส้ือโต๊ป พ่อค้าคนกลาง และลูกค้า ได้ดังน้ี วิถีชีวิตของประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ปในตลาด มี
สัมพันธ์ทางเครือญาติ และเครือข่ายทางธุรกิจเครื่องแต่งกายกับกลุ่มพ่อค้าหรือช่างตัดเย็บในประเทศ 
ซาอุดิอาราเบีย มีการติดต่อทางธุรกิจมีนําเข้าสินค้า และส่งออก อาทิเช่น เส้ือโต๊ปสําเร็จรูปจาก
ประเทศซาอุดิอาราเบีย มีการผลิตภัณฑ์เส้ือโต๊ปในตลาดเพื่อส่งไปขายยังประเทศซาอุดีอาราเบีย  
ความสัมพันธ์ทางเครือญาติดังกล่าวเป็นจุดแข็งในการดําเนินงานทางธุรกิจ และยังถ่ายทอดกรรมมาวิธี
หรือเทคนิคการผลิตผ่านเครือญาติ และมีการสนับสนุนทางธุรกิจภายในเครือญาติของตนเอง 

ผู้ประกอบการร้านค้าหรือพ่อค้าในตลาดมีความสัมพันธ์ ช่างตัดเย็บเส้ือผ้าหรือเส้ือโต๊ป ใน
พื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้ มีการกระจายการผลิตเส้ือโต๊ป ไปช่างตัดเย็บท่ีอยู่ในหมู่บ้านต่างๆ
ผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป มีความสัมพันธ์กับพ่อค้าคนกลางในประเทศและต่างประเทศ ในการ
ติดต่อทางธุรกิจ การซื้อ ขาย เส้ือโต๊ป และกลุ่มลูกค้ารายย่อย ท่ีมาจากกลุ่มดะวะฮ์ กลุ่มมุสลิมท่ัวไป 
กลุ่มวัยรุ่น และอ่ืนๆ 

จุดเด่นอีกอย่างหน่ึงของตลาดแห่งน้ี ความสัมพันธ์เครือข่ายทางธุรกิจ ผ่านศูนย์มัรกัสประเทศ 
อาทิเช่น ศูนย์มัรกัสโคกเมา  ตลาดมัรกัสโคกเมา จังหวัดสงขลา เส้ือโต๊ปในตลาดถูกกระจายสินค้าตาม



54 

 

ศูนย์มัรกัส และนําส่งไปยังตลาดต่างประเทศอาทิ เช่น ศูนย์มัรกัสสือริติปลิง กรุงกัลลัเปอร์ ตลาดมัรกัส
รอบศูนย์มัรกัส ประเทศมาเลเซียและอีกมากหมาย ตามศูนย์บริหารงานดะวะฮ์ตับลีฆท่ัวโลก 
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ภาพท่ี 30 ความสัมพันธ์ทางธุรกิจ พ่อค้า ช่างตัดเสื้อโต๊ป พ่อค้าคนกลาง และลูกค้า 
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บทที่ 5  

บทสรุป  

 บทสรุปผลการวิจัยการศึกษาตลาดมัรกัส วิถีชีวิตของผู้ประกอบการกับกระบวนการผลิต 
การค้าขาย โดยมีวัตถุประสงค์เพื่อศึกษาประวัติความเป็นมาและพัฒนาการของตลาด และวิถีชีวิตของ
ผู้ประกอบการกับกระบวนการผลิตและการค้าขายในพื้นตลาดมัรกัสยะลา 

5.1 บทสรุปความเป็นมาและพัฒนาการของตลาดมัรกัสยะลา 

จากการศึกษาความเป็นมาของตลาดมัรกัสยะลา ทําให้ทราบว่าความเป็นมาของตลาดมัรกัส 
เน่ืองจากการร่วมตัวของกลุ่มญามาอะดะวะฮฺตับลีฆเพื่อจัดการประชุม การจัดโยร์ ณ มัสยิดอันนูร์ ทํา
ให้เกิดการร่วมตัวของผู้คนมุสลิมท้ังในประเทศและต่างประเทศ ส่งผลพื้นท่ีรอบๆมัสยิด เป็นพื้นส่งผลมี
แลกเปล่ียนซื้อขายสินค้าเครื่องแต่งกายมุสลิมเกิดขึ้น และสินค้าอุปโภคบริโภค และเครื่องแต่งกาย 
มุสิลมท่ีได้รับความนิยมในตลาดมัรกัสยะลา อาทิเช่น เส้ือโต๊ป อาบาญะห์ โสร่ง กปิเยาะห์ ซัรบ่ัน  ผ้า
คลุม และอ่ืนๆ สอดคล้องกับคํากล่าว (รุสพี มะดีเยาะและมุหเซน ลาเตะ. 2555). ผู้ผลิตสินค้าส่วน
ใหญ่เป็นสมาชิกในชุมชนตลาดมัรกัสยะลาท่ีเคยทํางานในซาอุดิอาระเบียหรือผู้ท่ีประสบการณ์ในการ
ตัดเย็บเครื่องแต่งกาย การเข้ามาของช่างตัดเส้ือโต๊ปเป็นจุดเริ่มการผลิต และการซื้อขายเส้ือโต๊ปใน
ตลาดมัรกัส และจากศึกษาการพัฒนาการตลาดมัรกัส การพัฒนาการตลาดมัรกัสเริ่มขึ้นต้ังแต่ปี 2530 
ถึง 2556 สามารถพิจารณาออกเป็น 3 ช่วง 

 ช่วงท่ี 1 ก่อนปี 2536 พื้นท่ีตลาดเดิมในอดีตเป็นพื้นท่ีของชุมชนบ้านเปาะยานิ ลักษณะทาง
ภูมิศาสตร์เป็นท่ีราบลุ่มนํ้าขัง ฤดูฝนมีนํ้าท่วมบ่อยครั้ง ไม่ค่อยได้รับความนิยมของกลุ่มนักธุรกิจ การ
เข้ามาของกลุ่มญามาอะดะวะฮฺตับลีฆ ได้มีการจัดซื้อท่ีดิน ประมาณ 10 ไร่และทําการถ่มดินเพื่อสร้าง
มัสยิดอันนูร์เป็นศูนย์บริหารดะวะฮฺตับลีฆ การสร้างมัสยิดอันนูร์ส่งผลให้ท่ีดินรอบๆมัสยิดอันนูร์ได้รับ
ความสนใจจากกลุ่มนายทุนได้เข้ามาซื้อและทําการถมดินเพื่อสร้างร้านค้า ท่ีพักอาศัย ส่งผลทําเกิดการ
เปล่ียนแปลงเชิงกายภาคของพื้นท่ีชุมชน จากท่ีดินราบลุ่มนํ้าขังไม่ค่อยมีราคา กลายเป็นท่ีดินท่ีมูลค่าสูง 

 ช่วงท่ี 2 ราวปี พ.ศ. 2536 กลุ่มมุสลิม (ดะวะฮ์ตับลีฆ) ได้สร้างมัสยิดอันนูร์ เพื่อใช้พื้นท่ีใน
มัสยิดใช้ประกอบศาสนกิจ การประชุม การจัดโยร์ การเรียนการสอนศาสนาอิสลาม การบรรยายธรรม
ประจําสัปดาห์ กิจกรรมดังกล่าวส่งผลต่อการหล่ังไหลของมุสลิมในเขตพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้ เข้า
มาเพื่อฟังบรรยาย และการค้าขายบริเวณรอบๆมัสยิด พ่อค้าเส้ือผ้ามือสองและพ่อค้าสมุนไพร พ่อค้า
แม่ค้านําอาหารและเครื่องด่ืมมาขาย เครื่องด่ืมท่ีได้รับความนิยมคือ ชาปากี และโรตี 

ช่วงท่ี 3 ประมาณปี พ.ศ. 2545-2556 ตลาดมีการพัฒนาอย่างต่อเน่ือง ต่อมามีการย้ายเข้ามา
ช่างตัดเส้ือโต๊ปท่ีเคยมีประสบการณ์ประเทศซาอุดีอาราเบีย มาเปิดร้านมากกว่า 150 ร้าน ความสําเร็จ
ของช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ป ในการผลิตเส้ือโต๊ท่ีมี ความปราณีและคุณภาพสูง ส่งผลให้เส้ือโต๊ปจาก
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ตลาดมัรกัสยะลาได้ความนิยมของลูกค้าท้ังในและต่างประเทศ สามารถสร้างรายได้แก่ช่างเหล่าน้ีได้
อย่างดี จากช่างธรรมดาท่ัวไป กลายเป็นผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป ผู้ประกอบได้มีการพัฒนาเส้ือ
โต๊ป และได้มีการลงทุนสร้างอาคารเพื่อเปิดร้านค้า อาชีพตัดเย็บเส้ือโต๊ป จึงเป็นอาชีพท่ีได้รับความ
นิยม ของกลุ่มช่างตัดเส้ือโต๊ปท่ีเคยมีประสบการณ์จากประเทศซาอุดิอาราเบีย ทําให้ตลาดแห่งน้ีเป็น
ตลาดท่ีเครื่องแต่งกายมุสลิมท่ีสําคัญ โดยเฉพาะเส้ือโต๊ป  เส้ือโต๊ปได้พัฒนาจากตลาดแห่งน้ี  
มี 7 ประเภท หลัก ได้แก่ (1).โต๊ปซาอุดีหรือโต๊ปมักกะฮฺ (2).โต๊ปบาห์เรน (3).โต๊ปโอมาน (4).โต๊ปโม
รอคโค (5).โต๊ปปากีหรืออินเดีย หรือเรียกว่า ชุดปากี (6).โต๊ปคูเวต (7).เส้ือโต๊ปรูปแบบทันสมัย 

 

ความเชื่อของผู้คนในตลาดกับแนวคิดดะวะฮฺตับลีฆ ผู้คนในตลาดมัรกัสยะลาส่วนใหญ่นับ
ถือ ศาสนาอิสลาม ได้มีบทบาทในการกําหนดวิถีการดําเนินชีวิตของผู้คน โดยมีมัสยิดอันนูร์เป็นศูนย์
รวมจิตใจ ศูนย์การประอบศาสนกิจ การเข้ามาของแนวคิดดะวะฮฺตับลีฆมีอิทธิพลต่อมุสลิมดังเดิม และ
ใกล้เคียง  แนวคิดดังกล่าวสามารถฟืนฟูการรักษาหลักการปฏิบัติและหลักศรัทธา และการรักษาซุน
นะฮ์ซึ่งเป็นแบบอย่างของท่านศาสดา มูฮัมหมัด(ซล.) ได้อย่างเข็มแข็ง สามารถสังเกตเห็นได้จากวิถีชีวิต
การดําเนินชีวิต และวัฒนธรรมการแต่งกายของมุสลิมในตลาดนิยมการแต่งกายด้วยชุดทางวัฒนธรรม
อาหรับ คือ ผู้ชายแต่งกายด้วยเส้ือโต๊ปสีขาว ประเภทต่างๆ กลุ่มสตรีจะแต่งกายด้วยชุดญูเบาะ ชุดอา
บายะห์สีดํา และมีมีกอบปิดหน้าหรือท่ีเราเรียกว่าผ้าปิดหน้า  มีการแต่งกายด้วยชุดทางวัฒนธรรม เป็น
กิจวัตรประจําวัน  แนวคิดดะวะฮ์ตับลีฆยังส่งผล การสร้างส่ิงแวดล้อมท่ีมีบรรยากาศของศาสนาอิสลาม 
แนวคิดดะวะฮฺตับลีฆจึงมีบทบาทสําคัญในการกําหนดการเคล่ือนไหวของผู้คน ตลาดมีกลไกลทางธุรกิจ
ภายใต้หลักธุรกิจของอิสลามได้อย่างเด่นชัดกว่าพื้นอ่ืนในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้ ทําให้ตลาดมัรกัส
ยะลมีความเป็นเอกลักษณ์ของวัฒนธรรมอาหรับผสมผสาน วัฒนธรรมมลายูและ วัฒนธรรมปากีสถาน
และ อินเดียอย่างลงตัว  

วัฒนธรรมการแต่งกายของมุสลิมในตลาด วัฒนธรรมการแต่งกายท่ีเป็นเอกลักษณ์ของตลาด
แห่งน้ีก็คือการผสมผสานการแต่งกายด้วยเส้ือโต๊ป กะปิเยาะห์ โพกซัรบ่ัน  เป็นการแต่งกายท่ีได้รับ
ความนิยม การนํามาใช้โพกซัรบ่ัน  ประมาณ 4 แบบท่ีแตกต่างกัน แต่ละแบบบ่งบอกถึงความแตกต่าง
ของบุคลิก และสถานะในแต่ละบุคคลแต่ การโพกซัรบ่ัน จะมีทักษะพื้นฐานท่ีเหมือนกัน คือ ให้โพกใน
ท่ายืนหันทางกิบลัต (ทางหันซอลาต) และพันทวนเข็มนาฬิกาตลอดจะดีท่ีสุด (1) การโพกซัรบ่ัน 
 แบบหางเดียว (2) การโพกซัรบ่ัน แบบ 2 หาง(3)  การโพกซัรบ่ัน แบบเยเมน (4) การโพกซัรบ่ัน 
แบบ"ปากี 
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 5.2 บทสรุปวิถีชีวิตของผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป 

วิถีชีวิตเริ่มต้นจากการตัดเย็บในครัวเพื่อใช้ในครัวเรือน และการเดินทางเพื่อแสวงบุญ ฮัจย์ ณ 
ประเทศซาอุดิอาราเบีย ทําให้ช่างมุสลิมบางกลุ่มได้เห็นช่องทางการประกอบอาชีพการตัดเย็บเครื่อง
แต่งกาย อาทิเช่น เส้ือโต๊ป กปิเยาะห์ อาบายะห์ เกิดขึ้นและพัฒนากลายเป็นผู้ประกอบการร้านเส้ือ
โต๊ป ประกอบอาชีพ ณ เมืองสําคัญต่างๆในประเทศซาอุดิอาราเบีย สามารถรายได้แก่ครอบครัว ต่อมา
กลุ่มช่างได้เดินทางกลับประเทศไทยได้เข้ามาเปิดร้านค้าในเขตตลาดมัรกัสยะลา ถ้าพิจารณาวิถีชีวิต
ของผู้ประกอบการร้าค้าเส้ือโต๊ปจะมีความสัมพันธ์กระบวนการผลิตเส้ือโต๊ป และการค้าขายในประเทศ
และต่างประเทศ  การเริ่มวงจรการผลิตต้ังแต่ การวางแผนกระบวนการผลิตเพื่อตอบสนองปริมาณ
ความต้องการของตลาด ต้ังแต่การกําหนดปริมาณการผลิตในแต่ละครั้งโดยทําการพิจารณาใบส่ังซื้อ  
และความต้องการของตลาดแต่ละช่วงท่ีมีความแตกต่างกัน อาทิเช่น ช่วงเวลาปกติ ปริมาณการส่ังซื้อ
จะตํ่า แต่ถ้าเป็นช่วงเวลาเทศกาลสําคัญทางศาสนา จะมีปริมาณการส่ังซื้อในปริมาณสูง 

กระบวนการผลิตผู้ประกอบการร้านค้ากับไม่ได้ผลิตจากร้านค้าโดยตรง แต่กระจายการผลิต
เส้ือโต๊ปไปยังเครือข่ายช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ปในพื้นท่ีสามจังหวัดฯ ผู้ประกอบการร้านมีบทบาทในการวาง
แผนการผลิต กําหนดรูปแบบเส้ือโต๊ปท่ีจะผลิต ปริมาณการผลิต และการกําหนดราคาท่ีเหมาะสม ตัด
ช้ินส่วนผ้า และส่งให้ช่างตัดเย็บ  ช่างมีบทบาทเพียงประกอบช้ินส่วน ผ้า ประกอบเป็นเส้ือโต๊ป 
ดําเนินการแล้วเสร็จส่งกลับมายังร้านเส้ือโต๊ป บทบาทการผลิตก็จะกลับมาอยู่กับเจ้าของร้าน จ้าง
ลูกจ้างเพื่อใส่กระดุม และส่งจ้างรีด โดยส่วนใหญ่ชาวบ้านในพื้นท่ีจะรับจ้างรีดและกลุ่มภรรยาของนัก
ดะวะฮ์ท่ีอาศัยอยู่ในเขตตลาด  เมื่อทําการรีดเสร็จเรียบร้อยก็จะนํามาติดตราสินค้าของร้าน  

การค้าในประเทศและการค้าระหว่างประเทศ ถ้าเราพิจารณาการค้าในประเทศ ช่องทาง
การตลาดท่ีสําคัญ การขายผ่านหน้าร้าน การขายผ่านตัวแทนขาย หรือพ่อค้าคนกลาง ส่ิงท่ีเป็นข้อ
สังเกตุเส้ือโต๊ปจะถูกจําหน่ายตลาดมัรกัสบริเวณศูนย์มัรกัสย่อยในต่างจังหวัด  อาทิเช่น ตลาดมัรกัส
โคกเมา จังหวัดสงขลา ตลาดมัรกัสนาประดู่ จังหวัดปัตตานี ส่งผลให้เส้ือโต๊ปถูกกระจายสินค้าอย่าง
รวดเร็ว และพ่อค้าในตลาดได้นําเข้าเส้ือโต๊ปสําเร็จรูปจาก ประเทศซาอุอาราเบียน และจากประเทศจีน 
และแหล่งวัตถุดิบในการผลิตเส้ือโต๊ปมีการนําเข้าวัตถุดิบผ้าจากประเทศเกาหลี ผู้ประกอบการร้านเส้ือ
โต๊ปส่วนใหญ่ มีการนําเข้าวัตถุดิบจากโรงงานผลิตผ้าจากเกาหลีผ่านพ่อค้ากลาง และขายผ่านตัวแทน
ขาย ในเขตตลาดมัรกัสมีเก็บสตองวัตถุดิบผ้าเป็นจํานวนมาก จากการสังเกตเน้ือผ้าของนักวิจัย เน้ือผ้า 
จะสัญลักษณ์ประเทศซาอุดีฯ เช่น ต้นอิลทพาลัม รูปดาบสองอัน เพื่อบ่อบอกผ้าท่ีใช้ตัดเย็บเส้ือโต๊ปเป็น
ผ้าจากเมกะหรือซาอุดีฯ ผ้าท่ีนําเข้าจะนิยมตัดเส้ือโต๊ป ชุดซาฟารี ชุดตือโละบลางอ  
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5.3 อภิปรายผล  

การวิจัยครั้งน้ีนักวิจัยใช้เครื่องมือการวิจัยเชิงคุณภาพ เพื่อแสดงถึงความเป็นมาและ การ
พัฒนาการของตลาด และวิถีชีวิตของผู้ประกอบการกับกระบวนการผลิตเส้ือโต๊ป และการค้าขาย 
เครื่องมือหลักท่ีใช้คือการสังเกตแบบมีส่วนร่วม การสัมภาษณ์เจาะลึกผู้ให้ข้อมูลสําคัญ เครื่องมือท่ีใช้ 
ยังไม่สามารถเก็บข้อมูลได้ตามแผนได้ท่ังหมดอาจเป็นเพราะผู้ประกอบการร้านค้านบางรายผู้วิจัยไม่
สามารถสัมภาษณ์เจาะลึกได้ ผู้วิจัยจึงได้ใช้การสัมภาษณ์ไม่เป็นทางการเข้ามาช่วยในการเก็บข้อมูล
เพิ่มเติมและประสบความสําเร็จเป็นอย่างดี  ขอบเขตของงานวิจัยครอบคลุมงานวิจัยเชิงคุณภาพ ยังไม่
ครอบคลุมวิจัยเชิงปริมาน ส่งผลให้ผู้วิจัยยังไม่มีข้อมูลท่ีสามารถประเมินยอดการซื้อ ขายเส้ือโต๊ป ในแต่
ละช่วงได้ 

ผู้วิจัยได้นําแนวคิดเกี่ยวกับการแลกเปล่ียน(Exchange) มาอธิบายการเปล่ียนแปลงของตลาด 
ซึ่งแนวคิดน้ีสามารถอธิบายการเปล่ียนแปลงท่ีเกิดขึ้นในตลาดมัรกัสยะลาได้อย่างดี คือ การค้าขายใน
ตลาดส่งการเปล่ียนแปลงในระบบเศรษฐกิจท่ีให้ความสําคัญระบบเงิน ผลกําไรและขาดทุนเป็นปัจจัย
หลัก โดยเริ่มต้นการปฏิสัมพันธ์ทางกิจแลกเปล่ียนสินค้าตลาดมัรกัส ประกอบด้วยผู้ซื้อท่ีมาจากพื้นท่ีใน
ประเทศและต่างประเทศ เดินทางเข้ามาในตลาดมัรกัส ผู้ขายก็คือผู้ประกอบการร้านค้าท่ีเคยมีประสบ
การจากประเทศซาอุดิอาราเบีย ท่ีสามารถพัฒนาผลิตภัณฑ์ คือ เส้ือโต๊ป ท่ีสามารถตอบสนองความ
ต้องการและความพึ่งพอใจของลูกค้าเป็นส่วนสําคัญในเลือกสินค้าในตลาด 

ปัจจัยที่ส่งผลการเกิดขึ้นของตลาด ความเป็นมาของตลาดมัรกัสยะลา การรับแนวคิดดะวะฮ์
ตับลีฆมุสลิมในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้ มาปรับปรุงและฟื้นฟูตนเอง ส่งเสริมการทําความดี ใน
รูปแบบกิจกรรมดะวะฮ์ ส่งผลให้มุสลิมท่ีเริ่มห่างเหินจากศาสนาอิสลาม กลับมาสู่การปฏิบัติตามคําส่ัง
ของพระองค์อัลลออฮฺ(ซบ.)และแบบอย่างของท่านศาสดามูฮัมหมัด(ซล.)อีกครั้ง ปัจจุบันแนวคิด
ดังกล่าวกําลังเป็นท่ีนิยมของมุสลิมในพื้นท่ี ท่ีร่วมกลุ่มเพื่อทํากิจกรรมดังกล่าว มัรกัสยะลาจึงกลายเป็น
พื้นท่ีร่วมตัวของผู้คนในทํากิจกรรมในรูปแบบดะวะฮ์ฯการร่วมตัวของ กลุ่มมุสลิม(ดะวะฮ์ตับลีฆ)เพื่อ
ดําเนินกิจกรรม การดะวะฮ์ การประชุม การจัดโยร์ ณ มัสยิดอันนูร์ เป็นปัจจัยหลักท่ีส่งผลต่อการร่วม
ตัวของผู้มุสลิมท้ังในประเทศและต่างประเทศ ส่งผลให้บริเวณรอบๆมัสยิดอันนูร์ กลายเป็นพื้นท่ีการซื้อ 
ขาย แลกเปล่ียนสินค้าอุปโภค บริโภคและเครื่องแต่งกายมุสลิมเกิดขึ้น   

 การพัฒนาการของเชิงพ้ืนที่ การพัฒนาการของตลาด จากตลาดท่ีมีรูปแบบการค้าขาย 
สัปดาห์ละหน่ึงครั้ง ตลาดจะเกิดขึ้นบริเวณรอบมัสยิดอันนูร์ ซึ่งเป็นท่ีรู้จักกักดี เรียกว่า ค่ําคืนมัรกัส 
หรือคืนตลาดมัรกัส การย้ายเข้ามาของช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ป ส่งผลต่อการการเปล่ียนแปลงเชิงกายภาพ
ของพื้นท่ีและรูปแบบการขาย จากระยะแรกพื้นท่ีราบลุ่มนํ้าท่วมบ่อย กลุ่มนายทุนทําการถ่มดิน เพื่อ
สร้างอาคารร้านค้าเกิดขึ้น รูปแบบตลาดจากค้าขายบนถนน แผงลอย และรถโชเล่ ปัจจุบันกําลังจะ
ย่านการค้าเครื่องแต่กายมุสลิมท่ีสําคัญของสามจังหวัดชายแดนใต้  

การพัฒนาผลิตภัณฑ์เส้ือโต๊ป 
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การพัฒนาการกระบวนการผลิตผู้ประกอบการร้านค้ากับไม่ได้ผลิตจากร้านค้าโดยตรง แต่
กระจายการผลิตเส้ือโต๊ปไปยังเครือข่ายช่างตัดเย็บเส้ือโต๊ปในพื้นท่ีสามจังหวัดฯ ผู้ประกอบการร้านมี
บทบาทในการวางแผนการผลิต กําหนดรูปแบบเส้ือโต๊ปท่ีจะผลิต ปริมาณการผลิต และการกําหนด
ราคาท่ีเหมาะสม ตัดช้ินส่วนผ้า และส่งให้ช่างตัดเย็บ  ช่างมีบทบาทเพียงประกอบช้ินส่วน ผ้า ประกอบ
เป็นเส้ือโต๊ป ดําเนินการแล้วเสร็จส่งกลับมายังร้านเส้ือโต๊ป บทบาทการผลิตก็จะกลับมาอยู่กับเจ้าของ
ร้าน จ้างลูกจ้างเพื่อใส่กระดุม และส่งจ้างรีด โดยส่วนใหญ่ชาวบ้านในพื้นท่ีจะรับจ้างรีดและกลุ่มภรรยา
ของนักดะวะฮ์ท่ีอาศัยอยู่ในเขตตลาด  เมื่อทําการรีดเสร็จเรียบร้อย ก็จะนํามาติดตราสินค้าของร้าน  
ถ้าเราพิจารณากระบวนการผลิตของผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป มีการปฏิสัมพันธ์ระหว่างช่างตัดเย็บ
เส้ือโต๊ป ผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ปมีการลงทุนในพัฒนาผลิตภัณฑ์เส้ือโต๊ป ท่ีมีคุณภาพตรงตาม
ความต้องการของลูกค้า และพยายามสร้างกลไกในการผลิตท่ีมีกระจายการผลิตไปยังช่างท่ีอาศัยอยู่
ตามหมู่ในเขตปัตตานี และยะลา วิถีการดังกล่าวส่งผลในการลดขั้นตอนการผลิต ทําให้สามารถผลิต
เส้ือโต๊ปได้ตามความต้องการของลูกค้าในปริมาณมากๆ และลดความเส่ียงในการผลิต เพราะจะการ
ผลิตเส้ือโต๊ป ตามใบส่ังซื้อของลูกค้า กระบวนการดังกล่าวส่งผลการผลตอบกําไรท่ีสูง 

การพัฒนาการของเส้ือโต๊ปรูปแบบที่ทันสมัย รูปแบบดังเดิมก็คือเส้ือโต๊ปซาอุดี มีลักษณะ
เป็นชุดยาวลึกไม่คลุมข้อเท้า ความกว้างคอพอสําหรับสวมหัวได้พร้อมผ่ากลางหน้าอกใส่กระดุมแขน
ยาวไม่เลยข้อมือ ผ้าฝ้ายหรือคอตต้อนท่ีสวมใส่สบายรูปแบบนิยมตัดเย็บผ้าสีขาว และสอดคล้องกับ
งานวิจัย ( มูหัมมัดมันซูร หมัดเร๊าะ.2551:201) ได้กล่าวว่า เส้ือโต๊บ โต๊บ มีลักษณะเป็นเส้ือยาว มีท้ัง
คอกลม และคอปก ผ่าด้านหน้าประมาณ 1 ฟุต หรือบางแบบอาจฝ่าตลอด ทําจากผ้าฝ้ายสีขาว และ

ผ้าขนสัตว์ ในประเทศอาหรับเรียกเส้ือชนิด น้ีว่า “ดิชดาชะฮฺ” (Dishdāshah) หรือ “โษ๊บ” (Thowb) 
ส่วนจังหวัดปัตตานีเรียกเส้ือชนิดน้ีว่า“โต๊บ” ซึ่งเป็นการเรียกตามสําเนียงของชาวอียิปต์ เป็นเส้ือท่ีโต๊ะ
ครู อุสตาส ส่วนใหญ่ท่ีสําเร็จ การศึกษาจากประเทศอาหรับนิยมสวมใส่ โดยสวมเข้าชุดกับหมวกกปิ
เยาะห์ และผ้าเซอเฆอแบ ในกรณีบุคคลท่ัวไปนิยมสวมใส่เฉพาะเวลาละหมาดเน่ืองในวันอีดฟิตร์ 
อีดอัฎฮา และอาจมีการสวมใส่บ้างในละหมาดวันศุกร์ แต่ปัจจุบันเส้ือโต๊ปปัจจุบันได้ถูกพัฒนา ให้ตรง
ความต้องการของลูกค้าในกลุ่มวัยนิยมส่ังตัดเส้ือโต๊ปท่ีเข้าทรงกับรูปร่าง มีการดีไซด์โทนสีท่ีหลากหลาย 
เช่น สีขาวกับสีดํา สีแดงตัดกับสีขาว และมีการใช้ลวดหลายบนเส้ือโต๊ปมาย่ิงขึ้น เส้ือโต๊ปท่ีมีการ
พัฒนาขึ้นในเขตตลาดมัรกัส มีท้ังหมด 7 ชนิด ได้แก่ (1).โต๊ปซาอุดีหรือโต๊ปมักกะฮฺ (2).โต๊ปบาห์เรน 
(3).โต๊ปโอมาน (4).โต๊ปโมรอคโค (5).โต๊ปปากีหรืออินเดีย หรือเรียกว่า ชุดปากี (6) โต๊ปคูเวต  (7). เส้ือ
โต๊ปแบบทันสมัย 

การผลิตเส้ือโต๊ปสัมพันธ์กับเวลา  การผลิตเส้ือโต๊ปจะมีความสัมพันธ์ปฏิทินกิจกรรมของ
ศูนย์ดะวะฮ์ ซึ่งมีผลต่อยอดขายเส้ือโต๊ปในตลาด กิจกรรมของศูนย์ดะวะฮ์ฯ เช่น ช่วงเวลาท่ีการจัดโยร์
เส้ือโต๊ปจะการผลิตตามใบส่ังซื้อจากต่างประเทศ พ่อคนกลางชาวจีนส่ังซื้อโต๊ปรูปแบบทันสมัย 
ผู้ประกอบการเส้ือโต๊ปตัดเย็บตามแบบท่ีลูกค้าต้องการ พร้อมท้ังบริการจัดส่ง และการผลิตเส้ือโต๊ปจะมี
ความสัมพันธ์และช่วงเวลาเทศกาลสําคัญในศาสนาอิสลาม ผู้ประกอบการร้านเส้ือโต๊ป ท่ีมีกว่า 150 
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ร้าน มีการเพิ่มกําลังการผลิตในช่วงเวลาสําคัญทางศาสนาอสิลาม เช่น วันฮารีรอยอ และมียอดขาย
มากกว่าช่วงเวลาอ่ืน  

การผลิตเส้ือโต๊ปสอดคล้องกับความเชื่อของมุสลิม มุสลิมมีความเช่ือว่าการแต่งกายท่ี
สอดคล้องกับการแต่งกายของท่านศาสดาซึ่งประกอบด้วยเส้ือโต๊ป กะปิเยาะห์  และโพกศรีษะ ด้วยซัร
บ่ัน  เพื่อใช้ในการประกอบศาสนกิจ ประกอบพิธีซอลาต  หรือใช้ในชีวิตประจําวันทําให้ได้รับผลบุญ
เพิ่มเติม ซึ่งสอดคล้องกับวจนะของท่านศาสดามูฮัมหมัด(ซล.)จะทําให้ได้รับผลบุญเพิ่มเติม และเป็น
การอนุรักษ์วัฒนธรรมการแต่งกายแบบอิสลาม ในอดีตเราสามารถพบเห็นการแต่งกายด้วยชุดเหล่าน้ี 
ในกลุ่มผู้ท่ีครูสอนศาสนาอิสลามในกลุ่มสถาบันปอเนาะ และมุสลิมในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้นิยม
แต่งกายในวันสําคัญทางศาสนาอิสลาม แต่ปัจจุบันเส้ือโต๊ปกําลังเป็นเครื่องแต่งกายท่ีสวมใส่ในกิจวัตร
ประจําวัน  
การพัฒนาการช่องทางการตลาดของผู้ประกอบการร้านค้า  

การพิจารณาช่องทางการตลาดของผู้ประกอบการร้านค้าในเขตตลาดมัรกัส สถานท่ีต้ังของ
ตลาด  ภูมิศาสตร์ท่ีต้ังของตลาดมัรกัส ติดต่อเขตเทศบาลเมืองยะลา ซึ่งการคมนาคมท่ีสะดวก ส่งผลต่อ
การขนส่งสินค้าได้ง่าย  

เครือข่ายญาติของกลุ่มผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ป ส่งผลต่อดําเนินการธุรกิจมีการการ
ขยายลงทุนธุรกิจผ่านเครือญาติ การสืบทอดการลงทุนผ่านลูกหลาน ความสัมพันธ์เครือข่ายญาติท่ี
อาศัยในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้และในต่างประเทศ ได้ส่งผลให้ร้านค้าในตลาดมัรกัสสามารถหา
ช่องทางการตลาดในต่างประเทศได้ด้วยตนเอง ร้านค้ามีนําเข้าเส้ือโต๊ปแบรน์ช้ันนําจากต่างประเทศ
ผ่านเครือญาติในต่างประเทศ และส่งออกผลิตภัณฑ์เส้ือโต๊ป ตลาดเส้ือโต๊ปท่ีสําคัญในปัจจุบัน คือ 
ตลาดในกลุ่มประเทศตะวันออกกลาง อาทิเช่น ประเทศซาอุดิอาราเบีย  

เครือข่ายศูนย์มัรกัสในต่างจังหวัดและต่างประเทศ เส้ือโต๊ปในตลาดแห่ง มีการส่งขายผ่าน
เครือข่ายศูนย์มัรกัสย่อยในต่างจังหวัดและต่างประเทศ ตลาดมัรกัสยะลาจะมีความเช่ือมโยงระหว่าง 
ตลาดรอบศูนย์บริหารงานฯท้ังในประเทศไทย อาทิเช่น ตลาดมัรกัสมินบุรี กรุงเทพฯ และตลาดมัรกัส
ยะลา  จังหวัดยะลา ส่วนระดับจังหวัด และศูนย์มัรกัสในต่างประเทศ เช่น ศูนย์มัรกัส มาเลเซีย ศูนย์
มัรกัสอินโดนีเซีย 

เครือข่ายสถาบันปอเนาะท่องจํากรุอานที่เพ่ิมขึ้นในพ้ืนที่สามจังหวัดชายแดนใต้ และ
ประเทศใกล้เคียง อาทิเช่น มาเลเซีย อินโดนีเซีย ส่งผลต่อความต้องการเส้ือโต๊ปในตลาดมากขึ้น 
เน่ืองจากสถาบันปอเนาะท่องจํากรุอานส่งเสริมให้นักเรียนแต่งกายด้วยเส้ือโต๊ป 

เครือข่ายทางธุรกิจ มีการนําเข้า และส่งออกสินค้าในตลาดมัรกัส ท้ังหมด 3 รูปแบบ 
รูปแบบท่ี 1 การนําเข้า และส่งออก ร่วมกับเดินทางไปดะวะฮฺ นักดะวะฮ์ นักดะวะฮฺบางราย เดินไปดะ
วะฮฺต่างประเทศ ก็จะนําสินค้าในตลาดแห่งน้ีไปส่งในต่างประเทศ และนําเข้าสินค้ามาวางขายในตลาด  
รูปแบบท่ี 2 การนําเข้า และส่งออก ผ่านกระบวนกรมศุลกากร กลุ่มนักธุรกิจเครื่องแต่งกาย มีการ
ลงทุนร้านค้า และมีการส่ังซื้อสินค้ามีการขนส่งผ่านเรือนขนส่งสินค้า ผ่านทางเครื่องบิน  รูปแบบท่ี 3 
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นําเข้า ส่งออกผ่านร่วมกับกลุ่มผู้เดินทางประกอบพีธีฮัจย์ และอุมเราะห์ โดยการใส่สินค้าในกระเป๋า
เดินทาง 

การค้าเส้ือโต๊ปในต่างประเทศ ถ้าเราพิจารณาการค้าในต่างประเทศ ประเทศท่ีนําเข้าเครื่อง
แต่งกายมุสลิมเกือบทุกประเภท อาทิเช่น หมวกกปิเยาะห์ ซัรบ่ัน  เส้ือโต๊ป และอ่ืนๆ คงจะเป็น
ประเทศซาอุดิอาระเบียเป็นผู้นําเข้ารายใหญ่ ประเทศซาอุดีฯส่วนใหญ่ยังไม่โรงงานผลิตเครื่องแต่งกาย
มุสลิมเป็นของตัวเอง  ผลิตภัณฑ์ท่ีเกี่ยวข้องเครื่องแต่งมุสลิมส่วนใหญ่นําเข้าจากหลากหลายประเทศ 
เช่น การนําเข้าหมวกกะปิเยาะห์รายสําคัญ เพราะแต่ละปีมีผู้เดินทางเข้าไปแสวงบุญ เช่น อุมเราะห์ 
ฮัชญ์ ปีละหลายล้านคน  และมักจะซื้อหมวกกะปิเยาะห์ เส้ือโต๊ป กลับไปเป็นของฝากท่ีประเทศตน 
โดยมีจีนเป็นประเทศผู้ส่งออกรายสําคัญ อีกท้ังมีโรงงานขนาดใหญ่ ผลิตกะปิเยาะห์ในบังคลาเทศโดย
ร่วมลงทุนกับนักลงทุนซาอุดิอาระเบีย มุสลิมในกลุ่มประเทศแอฟริกาตอนเหนือและตะวันออก (ภาวะ
ตลาดเครื่องแต่งกายฯ. http://www.ryt9.com/s/expd/643732.) ซึ่งสอดคล้องกับข้อมูลท่ีนักวิจัย 
พ่อค้าจีนได้นําเข้าสินค้าเครื่องแต่งกายมุสลิม อาทิ เช่น เส้ือโต๊ปสําเร็จรูป กะปิเยาะห์ ซัรบ่ัน มา
วางขายท่ีตลาดมัรกัส โดยกระจายสินค้าไปร้านขายเครื่องแต่งกายมุสลิมในเขตลาดมัรกัส และในย่าน
ธุรกิจของเมืองยะลา ข้อดีสินค้าของนําเข้าจากจีนจะมีราคาถูกกว่าสินค้าท่ีนําเข้าซาอุดีฯ และคุณภาพ
สินค้าใกล้เคียงท่ีนําเข้าจากประเทศซาอุดีฯ สินค้าจากประเทศจีนกําลังการขยายช่องทางการตลาด
มายังตลาดประเทศไทย และกําลังส่งผลต่อกระทบต่อยอดขายเครื่องแต่งกายมุสลิมในตลาดมัรกัส การ
พัฒนารูปแบบเส้ือโต๊ปให้ตรงกับความต้องการของลูกค้าจึงมีความจําเป็น และการส่งเสริมการรวมกลุ่ม
ของผู้ประกอบการเส้ือโต๊ป เพื่อสร้างความเข้มแข็งในเชิงธุรกิจเครื่องแต่งกายมุสลิมจึงมีความจําเป็นใน
สร้างพลังในผู้นําการส่งออกเส้ือโต๊ปสําเร็จรูปในอนาคต 
 

5.4 ข้อเสนอแนะเชิงวิจัยและพัฒนาข้อเสนอเชิงยุทศาสตร์   
ข้อเสนอแนะเชิงวิจัย  ในพื้นเขตตลาดยังมีข้อมูลสําคัญท่ีน่าจะเป็นประเด็นวิจัย การศึกษา

เชิงสํารวจ และพัฒนาฐานข้อมูลช่างตัดเส้ือโต๊ปในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้ การศึกษาเชิงปริมาณ
เพื่อให้ทราบปริมาณ การซื้อ ขายท่ีเกิดขึ้นในตลาด ผู้ประกอบการร้านค้าเส้ือโต๊ปส่วนใหญ่มีตราสินค้า
ของตัวเอง ทําการตลาดแบบไม่มีการรวมกลุ่ม ยังไม่ตราสินค้าท่ีเป็นกลาง ภาครัฐควรมีศึกษาแนว
ทางการส่งเสริมและการพัฒนาเส้ือโต๊ปเป็นสินค้า OTOP  

การศึกษาเชิงการตลาดเส้ือโต๊ปเพื่อสถานการตลาดเส้ือโต๊ปในประเทศไทยและต่างประเทศ 
จุดแข็ง จุดอ่อน โอกาส และอุปสรรค กลยุทธ์ท่ีจะสนับสนุนการตลาด สามารถเป็นผู้นําในการผลิตเส้ือ
โต๊ปได้ในอนาคตและการศึกษาความเป็นมาและอิทธิพลของแนวคิดดะวะฮฺตับลีฆมีผลกับการ
เปล่ียนแปลงของมุสลิมในพื้นท่ีอย่างไร  และการสํารวจและศึกษาความเป็นมา เครือข่ายสถาบัน
ปอเนาะฮาฟิตกรุอาน(ท่องจํากรุอาน)ในพื้นท่ีสามจังหวัดชายแดนใต้ และความสัมพันธ์ สถาบันปอเนาะ
ฮาฟิตกรุอานในประเทศมาเลเซียมี ความสัมพันธ์ และความเช่ือมโยงอย่างไร และการศึกษาวัฒนธรรม
การแต่งกาย ท่ีมีการผสมผสานวัฒนธรรมอาหรับ วัฒนธรรมมลายูและ วัฒนธรรมปากีสถานและ 
อินเดียท่ีปรากฏในพื้น 
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การพัฒนาข้อเสนอเชิงยุทศาสตร์   

ตลาดมัรกัสยะลาสามารถพัฒนาเป็นศูนย์รวมของสินค้าประเภทเครื่องแต่งกายมุสลิม ของพื้น
สินค้า จุดเด่นของตลาดแห่งน้ี การสามารถผลิตเส้ือโต๊ปท่ีคุณภาพสูงได้ในการพัฒนาเศรษฐกิจในสาม
จังหวัดชายแดนใต้ ภาครัฐควรพลัดดันให้ตลาดมัรกัสเป็นศูนย์กลางการผลิต และจําหน่ายเส้ือโต๊ป 
 ในระดับอาเซียนและส่งขายประเทศมุสลิมในตะวันออกกลาง 

การศึกษาเพื่อพัฒนาผลิตภัณฑ์ บรรจุภัณฑ์ การจัดการด้านการตลาดเพื่อส่งออก สามารถการ
ขยายช่องทางการตลาดในแทบเอเชียตะวันออกเฉียงใต้และกลุ่มประเทศแทบตะวันออกกลาง 

ปัจจุบันเงือนไขทางกฎหมายของประเทศซาอุดิอาราเบีย ท่ีเข้มงวดในการออกใบอนุญาต กับ
คนไทย ส่งผลให้ช่างท่ีมีฝีมือเหล่าไม่สามารถขอใบอนุญาตได้ ถูกจัดกุมตัวส่งกลับมายังประเทศไทย
อย่างต่อเน่ือง ภาครัฐความให้ความช่วยเหลือในทางนโยบายระหว่างประเทศ มีส่งเสริมการประกอบ
อาชีพต่างประเทศซึ่งสามารถนําเม็ดเงินกลับสู่ประเทศได้ในอนาคต 

5.5 อุปสรรคและข้อเสนอแนะ  

การลงพื้นสํารวจและการเก็บข้อมูลภาคสนามยังมีข้อจํากัดหลายอย่าง  ตลาดแห่งน้ีมีความ
ตลาดแห่งน้ีมีความส่วนตัวค่อนข้างสูง และเข้มข้นของวัฒนธรรมและประเพณีอิสลามสูง การบริหาร
จัดการตลาดเส้ือโต๊ปเป็นแบบไม่เป็นทางการ ไม่มีการรวมกลุ่ม  เป็นการจัดการลักษณะแบบเครือญาติ 
รวมกลุ่มในเครือญาติ ข้อเสนอแนะการลงพื้นท่ีเก็บข้อมูลมีความจําเป็นต้องรู้จักกับกลุ่มตัวอย่าง และ
เข้าใจแนวคิดดะวะฮฺตับลีฆ 

สถานการณ์ความไม่สงบมีผลต่อการลงพื้นเพื่อทําการศึกษา ทีมวิจัยต้องใช้ความระมักระวังใน
การเก็บข้อมูลภาคสนาม และรู้จักคนในพื้นท่ีเป็นอย่างดีและการลงพื้นทีศึกษาต้องเข้าใจบริบทของ
พื้นท่ีเป็นอย่างดี 
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ภาคผนวก ก. 
ลักษณะต่างของเส้ือโต๊ปแต่ละประเภท 

1.เส้ือโต๊ปซาอุดี หรือโต๊ปมักกะฮฺ 

ชายเสื้อจะไม่ปิดตาตุ่ม แขนเสื้อจะไม่เลยข้อมือ มีสีอ่อนๆ ผ้าบาง ส่วนใหญ่เป็นสีขาวล้วน 

ปกเสื้อตํ่า กระดุม 2 เม็ด แตกต่างจากรูปทรงชุดโต๊ปสมัยใหม่ คือ เนื้อผ้ามีลาย เนื้อผ้าจะผ้า มีกุ้น

ตามขอบตะเข็บ ปกลายรอบกระดุมในบางตัว แต่บางครั้งการใช้ผ้าในการตัดเย็บเสื้อโต๊ปซาอุดี  

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

แบบคอต้ังสูง2-4 น้ิว กระดุม

สองเม็ด แนวต้ัง(ช่างอาหรับ

เรียกว่าคอซาดะห์) 

แยกเยบ็ช้ินส่วนผ้าด้านข้างท้ังสอง

ข้าง หรือเรียกว่าแปะเซาะ 

สาบธรรมดามองเห็นกระดุม

หรือภาษามาลายู ดาดออีบ ู

แยกเยบ็ช้ินส่วนไหล่ 1 ช้ินผ้า 

ด้วยรูปทรงตามต้องการ 



 

 

2. เส้ือโต๊ปบาห์เรน 

โต๊ปบาห์เรนมีความแตกต่างท่ีชุดโต๊ปบาห์เรนไม่เหมือนชุดโต๊ปซาอุ คือ กระดุมท่ีคอต้ังจะ

มีเพียง 1 เม็ด การเย็บต่อเนื้อผ้ามีรูปแบบธรรมดา คือ ตะเข็บเดียว กระเป๋าแค่เว้นเย็บตะเข็บ เย็บ

ขอบหรือใส่ซิปก็เป็นกระเป๋าท้ัง 

ดังนี้ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

กระเป๋าข้างแบบบาอีน 

(เห็นรอยเย็บ)ติดซิบ 

ความแตกต่างท่ีชุดโต๊ปบาห์เรนไม่เหมือนชุดโต๊ปซาอุ คือ กระดุมท่ีคอต้ังจะ

เม็ด การเย็บต่อเนื้อผ้ามีรูปแบบธรรมดา คือ ตะเข็บเดียว กระเป๋าแค่เว้นเย็บตะเข็บ เย็บ

ขอบหรือใส่ซิปก็เป็นกระเป๋าท้ัง 2 ข้าง ช่องกระเป๋าเป็นแนวต้ังเหมือนโต๊ปซาอุฯท่ัวไป ซ่ึงมีรูปแบบ
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ความแตกต่างท่ีชุดโต๊ปบาห์เรนไม่เหมือนชุดโต๊ปซาอุ คือ กระดุมท่ีคอต้ังจะ

เม็ด การเย็บต่อเนื้อผ้ามีรูปแบบธรรมดา คือ ตะเข็บเดียว กระเป๋าแค่เว้นเย็บตะเข็บ เย็บ

ข้าง ช่องกระเป๋าเป็นแนวต้ังเหมือนโต๊ปซาอุฯท่ัวไป ซ่ึงมีรูปแบบ

แบบคอตั้งต่ําประมาณ 1  น้ิว 

กระดุม 1 เม็ด 

 

กระเป้าหน้าแบบมอฟฟี

(ซ่อนรอยเย็บ) 
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3.เส้ือโต๊ปโอมาน หรือโต๊ปโอมานนี 

มีลักษณะการเย็บหรือต่อผ้าคล้ายกับโต๊ปบาห์เรน ซ่ึงแตกต่างจากชุดโต๊ปซาอุดีโดยสิ้นเชิง 

คอเสื้อและขอบกระดุมไม่มีปกเหมือนชุดโต๊ปบาห์เรนและซาอุฯ การสวมใส่จะสบายมากกว่า 

เนื้อผ้าส่วนใหญท่ีนํามาใช้ตัดโต๊ปโอมาน คือ เนื้อผ้าสปัน เหมือนกับโต๊ปซาอุดีฯ แต่รูปแบบการต่อ

ผ้า คือ ใช้ผ้าสองส่วน หน้าและหลังมาเย็บต่อกัน ไม่มีการติดผืนผ้าส่วนเซาะข้าง ซ่ึงคล้ายกับการ

เย็บโต๊ปแบบบาห์เรน แต่โต๊ปโอมานจะเป็นโต๊ปคอกลมธรรมดา มีลักษณะเด่นท่ีมีลิ้นห้อยออกมา

กลางหน้า ตรงส่วนท่ีกระดุมอยู่ ไม่มีกระเป๋าหน้า และมีการตกแต่งทรงส่วนไหล่ให้มีลักษณะทรง

สามเหลี่ยม พร้อมปักลายเล็กๆตามขอบไหล่ คอและรอบกระดุม 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

กระเป๋าข้างธรรมดาแบบ 

(บาอีน) 

 

คอเสื้อและขอบกระดุม

ไม่มี



 

4.เส้ือโต๊ปคูเวต หรือ โต๊ปคูเวตี

ความด้ังเดิมของโต๊ปคูเวตมีลักษณะคล้ายกับโต๊ปบาห์เรนมากท่ีสุด

รอยเย็บ และตะเข็บเดียว

ใช้ผ้าส่วนหน้าพับเป็นจีบ แล้วเย็บเป็นปกกระดุมทันที

ปก 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

หรือ โต๊ปคูเวตี 

ความด้ังเดิมของโต๊ปคูเวตมีลักษณะคล้ายกับโต๊ปบาห์เรนมากท่ีสุด

รอยเย็บ และตะเข็บเดียว แตกต่างกันแค่ปกกระดุม ซ่ึงโต๊ปคูเวตจะสร้างปกกระดุมแบบง่ายๆ โดย

ส่วนหน้าพับเป็นจีบ แล้วเย็บเป็นปกกระดุมทันทีและมีปกคอสูงกว่า มีกระดุมสอง

พับผ้าให้เป็นจีบและปกกระดมุ
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ความด้ังเดิมของโต๊ปคูเวตมีลักษณะคล้ายกับโต๊ปบาห์เรนมากท่ีสุด ท้ังกระเป๋าแบบซ่อน

ปกกระดุม ซ่ึงโต๊ปคูเวตจะสร้างปกกระดุมแบบง่ายๆ โดย

และมีปกคอสูงกว่า มีกระดุมสองเม็ดแนวต้ังท่ี

พับผ้าให้เป็นจีบและปกกระดมุ 



 

 

4.เส้ือโต๊ปโมร็อคโค 

        เสื้อโต๊ปโมร็อคโค

แขนสั้น ไว้ใส่เป็นชุดนอน แบบแขนยาว ไว้

แบบผ้าผืนเดียว (สําหรับแบบชุดนอน

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ฮูท 

โต๊ปโมร็อคโคมีลักษณะเด่นท่ีต่างจากโต๊ปท่ัวไป คือ มีสองลักษณะใน

ส่เป็นชุดนอน แบบแขนยาว ไว้ใส่เดินทางและละหมาดเนื้อผ้าเป็นแบบลายแนวต้ัง เย็บ

สําหรับแบบชุดนอน)และโต๊ปโมร๊อคโค แบบมีฮูท 
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คือ มีสองลักษณะในการสวมใส่ คือ แบบ

ส่เดินทางและละหมาดเนื้อผ้าเป็นแบบลายแนวต้ัง เย็บ

 

คอวีแบบกิโมโน 



 

 

5.เส้ือโต๊ปปากี หรือชุดปากี
        มีลักษณะรูปแบบท่ีเป็นชุดพร้อม
ครึ่งขา หัวเข่า และขา ไม่
เลือกใส่ลวดลาย และการออกแบบรูปทรง 
แบะแยกชิ้น ออกเป็น 2 
หมายเหตุถ้าไม่มีการผ่าข้างจะเป็นเสื้อโต๊ป
 

 

 

 

โต๊ปปากี หรือชุดปากี 
มีลักษณะรูปแบบท่ีเป็นชุดพร้อมใส่เสื้อกับกางเกง ผ่าข้าง ความยาวมีสามระดับ คือ ลึกถึง

ไม่จํากัดในรูแบบการตัดเย็บและการเลือกวัสดุท่ีจะนํามาใช้ เช่น
ส่ลวดลาย และการออกแบบรูปทรง ไม่มีการใส่ยางท่ีกางเกง แต่ใช้เชือก และขากางเกงตัด

2 ชิ้น มีสองตะเขบ ปลายกระเป๋ากางเกงผ่าตลอด ลึกปานกลางผ่าข้างสุด
ถ้าไม่มีการผ่าข้างจะเป็นเสื้อโต๊ป 
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ผ่าข้าง ความยาวมีสามระดับ คือ ลึกถึง
ท่ีจะนํามาใช้ เช่น เนื้อผ้า การ

ไม่มีการใส่ยางท่ีกางเกง แต่ใช้เชือก และขากางเกงตัด
มีสองตะเขบ ปลายกระเป๋ากางเกงผ่าตลอด ลึกปานกลางผ่าข้างสุด 



 

 การตัดเย็บเส้ือโต๊ปมีวิธีการท่ีแตกต่างกันไม่มาก  ท่ีเราเลือกโต๊ปซาอุดี

กว่าเส้ือโต๊ปท่ัวไป  ช่างท่ีมีความชํานาญก็มีไม่มาก  มีเฉพาะช่างท่ีผ่านงานมาจากประเทศซาอุดีฯเท่าน้ันท่ีจะเย็

ได้รวดเร็วและสวยงาม  

1.ขั้นตอนการออกแบบเนื่องจากรายละเอียดของเส้ือมีความหลากหลายในรูปแบบ

ต่างๆ ปกเส้ือ อกไก่ (รางกระดุม

2.ขั้นตอนการวัดตัว เริ่มจาก 

ตามต้องการ 2.4 รอบอกตามต้องการต้งการ

ตาตุ่ม  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ภาคผนวก ข 

ขั้นตอนการตัดเย็บเส้ือโต๊ป 

การตัดเย็บเส้ือโต๊ปมีวิธีการท่ีแตกต่างกันไม่มาก  ท่ีเราเลือกโต๊ปซาอุดีฯ  เพราะมีความซับซอ้นและยาก

กว่าเส้ือโต๊ปท่ัวไป  ช่างท่ีมีความชํานาญก็มีไม่มาก  มีเฉพาะช่างท่ีผ่านงานมาจากประเทศซาอุดีฯเท่าน้ันท่ีจะเย็

ขั้นตอนการออกแบบเนื่องจากรายละเอียดของเส้ือมีความหลากหลายในรูปแบบ

รางกระดุม) กระดุม และส่วนอ่ืนๆ โดยออกแบบตามความชอบส่วนตัวของผู้ใ

เริ่มจาก 2.1 หัวไหล่ ซ้ายถึงหัวไหล่ขวา 2.2 แขน จากหัวไหล่ถึงข้อมือ

รอบอกตามต้องการต้งการ 2.5 รอบสะโพก 2.6 ความสูง วัดจากไหล่ถึงน่องหรือไม่ลงเลย

ภาพที่ 31 ภาพวากแบบเส้ือโต๊ป 
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ฯ  เพราะมีความซับซอ้นและยาก

กว่าเส้ือโต๊ปท่ัวไป  ช่างท่ีมีความชํานาญก็มีไม่มาก  มีเฉพาะช่างท่ีผ่านงานมาจากประเทศซาอุดีฯเท่าน้ันท่ีจะเย็บ

ขั้นตอนการออกแบบเนื่องจากรายละเอียดของเส้ือมีความหลากหลายในรูปแบบ เช่น ช่องกระเป๋า

ความชอบส่วนตัวของผู้ใส่ (ใส่แบบ) 

แขน จากหัวไหล่ถึงข้อมือ 2.3รอบคอ

ความสูง วัดจากไหล่ถึงน่องหรือไม่ลงเลย
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3.ขั้นตอนการตัดหรือฉีกผ้า 

        3.1 โดยซ้อนผ้าให้เป็นสองผืนตัดเท่าๆกันในบางช้ินส่วนท่ีเหมือนกันคือส่วนหน้าอกและแผ่นหลังพร้อมๆ
กันในหน่ึงช้ิน 
 

 

 

 

3.2 ซ้อนผ้าให้เป็นสองผืนตัดเท่าๆกันในบางช้ินส่วนท่ีเหมือนกัน คือ ส่วนแปะเซาะข้างและแปะเซาะ
เล็กส่วนบน 4 ช้ินซ้อนตัดเท่ากัน (ดาดออาเนาะและดาดออีบู)  

 

 

3.3 ตัดส่วนแขนสองส่วนตัดตามขนาดความยาวท่ีวัดและความกว้างตามท่ีชอบหรือตามมาตรฐาน 
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3.4 สร้างปกกระดุมในและนอก (ดาดออาเนาะและดาดออีบู) พร้อมๆกับประกอบสองช้ินส่วนน้ีคือ เริ่ม

ประกอบส่วนในก่อน ตามด้วยส่วนนอก 
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3.5.ตัดส่วนไหล่ 

 

 

 

 

 

 

 

3.7.สร้างปกคอ(แบบซาดะ)พรอ้มประกอบ ไหล่และตัวเส้ือติดกัน 
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 6.ประกอบแขน แปะเซาะบนและล่าง เข้ากันพร้อมเจาะกระเป๋าข้าง2ข้าง 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

7.ประกอบช้ินส่วนท้ังหมดเข้ากัน 
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     ภาคผนวก ค 

วิธีการโพกซัรบ่ัน 

 

1.วิธีการโพกผ้าซัรบ่ันแบบหางเดียว 

ใช้ผ้าสี่เหลี่ยมจตุรัส 50’’*50’’พับแนวขนานเป็นรูปสามเหลี่ยม โดยจะได้ความยาวประมาณ80นิ้ว 

 

 

ขั้นท่ี 1 ขั้นท่ี 2 ขั้นท่ี 3 

ขั้นท่ี 4 ขั้นท่ี 5 ขั้นท่ี 6 

ขั้นท่ี 7 ขั้นท่ี 8 ขั้นท่ี 9 
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2.วิธีการโพกผ้าซัรบ่ันแบบ 2 ทาบ 2 หาง ใช้ผ้าไม่ยาวมากประมาณ 60-70 นิ้ว และไม่แน่นสี 

 

 

ขั้นท่ี 1 ขั้นท่ี 2 ขั้นท่ี 3 

ขั้นท่ี 4 ขั้นท่ี 5 ขั้นท่ี 6 
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3.การโพกผ้าซัรบ่ันแบบเยเมน 

 

ขั้นท่ี 7 

ขั้นท่ี 5 ขั้นท่ี 6 ขั้นท่ี 7 ขั้นท่ี 8 

ขั้นท่ี 4 ขั้นท่ี 3 ขั้นท่ี 2 ขั้นท่ี 1 
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4.การโพกผ้าซัรบ่ันแบบปากี 

 

ขั้นท่ี 14 ขั้นท่ี 13 

ขั้นท่ี 12 ขั้นท่ี 11 ขั้นท่ี 10 ขั้นท่ี 9 

ขั้นท่ี 1 ขั้นท่ี 2 ขั้นท่ี 3 ขั้นท่ี 4 
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ขั้นท่ี 9 

ขั้นท่ี 8 ขั้นท่ี 7 ขั้นท่ี 6 ขั้นท่ี 5 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ภาพท่ี 34 การแต่งการขณะเดินเลอืกซ้ือสินค้า

ภาพที 32 ตัวอย่างเสื้อโต๊ปซาอุดี

ภาคผนวก  ง 

 ร้านค้าในตลาดมัรกัสยะลา 

ภาพท่ี 33 ร้านเครื่องแต่งกายมสุลมิ

การแต่งการขณะเดินเลอืกซ้ือสินค้า 

ตัวอย่างเสื้อโต๊ปซาอุดีฯในตลาด 

ภาพท่ี 35 บรรยากาศตลาดในโซนเครื่องแต่งกายมือสอง
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ร้านเครื่องแต่งกายมสุลมิ 

บรรยากาศตลาดในโซนเครื่องแต่งกายมือสอง 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

ภาพท่ี 36 บรรยากาศคืนตลาดมัรกัส

ภาพท่ี 38 ร้านเครื่องแต่งกายมุส

คืนตลาดมัรกัส 1 

 

ภาพท่ี 39 มัสยิดอันนูร์ร้านเครื่องแต่งกายมุสลิม 

ภาพท่ี 37 บรรยากาศคืนตลาดมัรกัส
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มัสยิดอันนูร์และบริเวณข้างใน 

คืนตลาดมัรกัส 2 


