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การสร้างการพัฒนากลไกการตลาดพริกปลอดภัย โดยกลุ่มเกษตรกรบ้านหนองโจด ต.โคกก่อ อ.เมือง 
จ.มหาสารคาม เพ่ือให้ชุมชนได้เรียนรู้เรื่องของกลไกการตลาดขายพริกปลอดภัย เพ่ือขายส่งและจัดการผลผลิต
ให้สอดคล้องกับตลาด เกษตรกรในชุมชนรวมตัวกันขายพริกของชุมชน เพ่ือสามารถต่อรองเรื่องราคาที่เป็น
ธรรมของระบบขายส่งพริกปลอดภัย และจากข้อมูลเบ้ืองต้น พบว่าเกษตรกรบ้านหนองโจดยังขาด
ประสบการณ์ในการขายพริกในปริมาณมากๆ เช่นการขายส่งด้วยตนเอง ดังน้ันการพัฒนากลไกตลาดพริก
ปลอดภัยโดยกลุ่มเกษตรกรจงึมีความสําคัญอย่างย่ิง และเป็นที่มาในการรวมกลุ่มศึกษาโดยใช้งานวิจัยในครั้งน้ี  
 ทีมวิจัยได้ดําเนินการศึกษา ปริมาณและคณุภาพของผลผลิตพริกปลอดภัย  และการศึกษาระบบตลาด
ค้าส่งผลผลิตพริก กลไกการกําหนดราคาพริก ปริมาณผลผลิตพริกและราคาที่เปลี่ยนแปลงไปในแต่ละช่วงปี
เพ่ือสามารถวางแผนการผลิตและแผนการตลาดได้    ทีมวิจัยหวังเป็นอย่างย่ิงว่า ข้อมูลจากการศึกษาครั้งน้ีจะ
ช่วยให้เกิดองค์ความรู้ในการจัดการตลาดพริกโดยกลุ่มเกษตรกร อันจะเป็นประโยชน์ทั้งต่อกลุ่มเกษตรกรอ่ืนๆ
ที่ทําการตลาดผลผลิตการเกษตรอินทรีย์ และจะเป็นบทเรียนสําคัญในการพัฒนาเรื่องดังกล่าวในอนาคต  
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บอกเลา่เพื่อความเข้าใจร่วมกัน 
 

งานวิจัยเพ่ือท้องถิ่นเป็นกระบวนการที่คนในชุมชนได้มาร่วมคิดทบทวนสถานการณ์ ต้ังคําถาม 
วางแผน หาข้อมูล ทดลองทํา วิเคราะห์ สรุปผลการทํางานและหาคําตอบเพ่ือปรับปรุงงานต่อไป” กล่าวคือ 
งานวิจัยเพ่ือ   ท้องถิ่นเป็นเคร่ืองมือหน่ึงที่เน้นการให้ “คน” ในชุมชนเข้ามาร่วมในกระบวนการวิจัย ต้ังแต่การ
เริ่มคิด การต้ังคําถาม การวางแผน และค้นหาคําตอบอย่างเป็นระบบเป็นรูปธรรม โดยเรียนรู้จากการ
ปฏิบัติการจริง (Action Research) อันทําให้ชุมชนได้เรียนรู้ สร้างผลงาน มีความเก่งขึ้นในการแก้ปัญหาของ
ตนเอง และสามารถใช้กระบวนการน้ีในการแก้ไขปัญหาอื่น ๆ ในท้องถิ่น โดยมีกระบวนการศึกษาเรียนรู้อย่าง
เป็นเหตุเป็นผล ดังน้ัน จุดเน้นของงานวิจัยเพ่ือท้องถิ่น จึงอยู่ที่ “กระบวนการ” มากกว่า “ผลลัพธ์” เพ่ือให้
ชาวบ้านได้ประโยชน์จากงานวิจัยโดยตรง และให้งานวิจัยมีส่วนในการแก้ปัญหาของชาวบ้าน รวมทั้งเกิดการ
เปลี่ยนแปลงขึ้นจริงในชุมชน ซึ่งจะต้องอาศัย “เวที” (การประชุม เสวนา พูดคุยถกเถียง) เป็นวิธีการเพ่ือให้คน
ในชุมชน ทั้งชาวบ้าน ครู นักพัฒนา สมาชิกอบต. ข้าราชการ หรือกลุ่มคนอ่ืนๆ เข้ามาร่วมหา ร่วมใช้ 
“ปัญญา” ในกระบวนการวิจัย 

 “กระบวนการวิจัยเพื่อท้องถ่ิน” หมายถึง การทํางานอย่างเป็นขั้นตอน เพ่ือตอบ “คําถาม”  หรือ 
“ความสงสัย” บางอย่าง ดังน้ันสิ่งสําคัญคือประเด็น “คําถาม” ต้องคมชัด โดยมีการแยกแยะประเด็นว่า  ข้อ
สงสัยอยู่ตรงไหน มีการหา “ข้อมูล” ก่อนทํา มีการวิเคราะห์ความน่าเช่ือถือของข้อมูล มีการ “วางแผน” การ
ทํางานบนฐานข้อมูลที่มีอยู่ และในระหว่างลงมือทํามีการ “บันทึก” มีการ “ทบทวน” ความก้าวหน้า 
“วิเคราะห์” ความสําเร็จและอุปสรรคอย่างสม่ําเสมอ เพ่ือ “ถอด”  กระบวนการเรียนรู้ที่เกิดขึ้นออกมาให้
ชัดเจน ในที่สุดก็จะสามารถ “สรุปบทเรียน” ตอบคําถามที่ต้ังไว้แล้วอาจจะทําใหม่ให้ดีขึ้น ตลอดจนสามารถ
นําไปใช้เป็นบทเรียนสําหรับเรื่องอ่ืน ๆ หรือพ้ืนที่อ่ืน ๆ ต่อไป  ซึ่งทั้งหมดน้ีกระทําโดย “ผู้ที่สงสัย”  ซึ่งเป็นคน
ในท้องถิ่นน่ันเอง ดังน้ันกระบวนการงานวิจัยเพ่ือท้องถิ่นจึงเป็นงานวิจัยอีกแบบหน่ึงที่ไม่ยึดติดกับระเบียบแบบ
แผนทางวิชาการมากนัก แต่เป็นการสร้างความรู้ในตัวคนท้องถิ่น โดยคนท้องถิ่น เพ่ือคนท้องถิ่น โดยมุ่งแก้ไข
ปัญหาด้วยการทดลองทําจริง และมีการบันทึกและวิเคราะห์อย่างเป็นระเบียบ การวิจัยแบบนี้จึงไม่ใช่เครื่องมือ
ทางวิชาการ ไม่ใช่ของศักด์ิสิทธ์ิที่ผูกขาดอยู่กับครูบาอาจารย์ แต่เป็นเครื่องมือธรรมดาที่ชาวบ้านก็ใช้เป็น เป็น
ประโยชน์ในชีวิตประจําวันได้ 

 สกว.ฝ่ายวิจัยเพ่ือท้องถิ่น ได้ใช้วิธีการสนับสนุนงานวิจัยเพ่ือท้องถิ่นตามแนวคิดและหลักการดังกล่าว
มาแล้วในระยะเวลาหน่ึง พบว่า ชาวบ้านหรือทีมวิจัยส่วนใหญ่สามารถสะท้อนการดําเนินงานด้วยการบอกเล่า
ได้เป็นอย่างดี  ในขณะเดียวกันก็พบว่า การเขียนรายงาน เป็นปัญหาที่สร้างความหนักใจให้แก่นักวิจัยเป็น
อย่างย่ิง ดังน้ัน ด้วยความตระหนักถึงสถานการณ์ปัญหาดังกล่าว สกว.ฝ่ายวิจัยเพ่ือท้องถิ่น จึงได้ปรับรูปแบบ
การเขียนรายงานวิจัย ให้มีความยืดหยุ่น และมีความง่ายต่อการนําเสนองานออกมาใน รูปแบบที่นักวิจัยถนัด 
โดยไม่ยึดติดในเรื่องของภาษาและรูปแบบที่เป็นวิชาการมากเกินไป ซึ่งเป้าหมายสําคัญของรายงานวิจัยยังคง
มุ่งเน้นการนําเสนอให้เห็นภาพของกระบวนการวิจัยมากกว่าผลลัพธ์ที่ได้จากการวิจัย โดยกลไกสําคัญที่จะช่วย



ให้นักวิจัยให้มีความสามารถเขียนรายงานที่นําเสนอกระบวนการวิจัยได้ชัดเจนย่ิงขึ้น คือ ศูนย์ประสานงานวิจัย 
(Node) ในพ้ืนที่ ซึ่งทําหน้าที่เป็นพ่ีเลี้ยงโครงการวิจัยมาต้ังแต่เริ่มต้นจนกระทั่งจบการทํางานวิจัย ดังน้ัน 
Node จะรับรู้พัฒนาการของโครงการวิจัยมาโดยตลอด บทบาทการวิเคราะห์เน้ือหาหรือกิจกรรมของโครงการ
จึงเป็นการทํางานร่วมกันระหว่าง Node และนักวิจัย ซึ่งความร่วมมือดังกล่าวได้นํามาซึ่งการถอดบทเรียน
โครงการวิจัยสู่การเขียนมาเป็นรายงานวิจัยที่มีคุณค่าในที่สุด 

 อย่างไรก็ตาม รายงานวิจัยเพ่ือท้องถิ่นอาจไม่สมบูรณ์แบบดังเช่นรายงานวิจัยเชิงวิชาการโดยทั่วไป 
หากแต่ได้คําตอบและเรื่องราวต่างๆ ที่เกิดขึ้นจากกระบวนการวิจัย ซึ่งท่านสามารถเข้าไปค้นหา ศึกษาและ
เรียนรู้เพ่ิมเติมได้จากพ้ืนที่ 

 

 

สกว.ฝ่ายวิจัยเพ่ือท้องถิ่น 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



บทสรุปสาํหรบัผู้บริหาร 
 

 การศึกษากลไกการจัดการตลาดพริกปลอดภัยโดยกลุ่มเกษตรกรบ้านหนองโจด  ผลการวิจัยพบว่า  
ในด้านปริมาณและคุณภาพของผลผลิตพริกปลอดภัยของบ้านหนองโจด  น้ัน โดยภาพรวมแล้วชุมชนสามารถ
ผลิตพริกที่มีคณุภาพตรงตามความพึงพอใจของเกษตรกร และตรงกับความต้องการของตลาด โดยเกษตรกร
ผลิตพริกในปี 2559-2560 ได้ 26,140 กิโลกรัม ผลิตพริกได้มาตรฐานที่กลุ่มต้ังไว้ ใน 4 ข้อ ได้แก่ ปริมาณเม็ด
พริกต่อ 1 กิโลกรัม ผลิตได้เฉลี่ย 856 เม็ดต่อกิโลกรัม คุณภาพเม็ดพริกพบว่าเม็ดพริกมีผลสมบูรณ์เฉลีย่ 87.14 
% ผลไม่สมบูรณ์และผลเน่ารวมกันเฉลี่ย 11.91 % ส่วนขนาดของเม็ดพริกทั้ง 2 รุ่น ได้ตามมาตรฐาน ได้แก่ 
รุ่นที่ 1 ความยาวเฉล่ีย 10.37 ซม. และรุ่นที ่2 ความยาวเฉล่ีย 8.58 ซม. ด้านมาตรฐานสีของพริกที่ผลิตได้ 
พริกสีแดงก่าและสีแดงล้วนรวมกันเฉลี่ย 76.18 % ด้านความปลอดภัยในการผลิตพริกพบว่า ไม่พบสารพิษ
ตกค้างในเม็ดพริกร้อยละ 100 อย่างไรก็ตามข้อมูลที่ศึกษาน้ีจําเป็นต้องศึกษาเปรียบเทียบกับข้อมูลการผลิต
พริกในปีถัดไปด้วย เพราะการผลิตพริกในปี 2559/2560 มีปัจจัยส่งผลให้เกษตรกรผลติพริกได้น้อยลงหาก
เทียบกับปีก่อน เพราะมีสถานการ์การขุดลอกหนองนํ้า พ้ืนที่บางแห่งใหม่สําหรับการเพาะปลูกพริก ทําให้การ
ผลิตพริกของชาวบ้านต่างจากปีก่อนๆ   

ด้านต้นทุนการผลิต การเก็บผลผลิต และต้นทุนการขายพริก พบว่าในการผลิตพริกปี 2559/2560 
เกษตรกรมีต้นทุนการผลิตพรกิเฉลี่ย 12,394.44 บาทต่อไร และได้ผลผลติเฉล่ีย 934 กิโลกรัมต่อไร่ 

ด้านความต้องการปลกูพริกในฤดูกาลผลิตถดัไป เกษตรกรต้องการปลูกพริกในฤดูกาลจํานวน 45 ราย 
คิดเป็นพ้ืนที่ 217.1 งาน และต้องการปลูกพริกนอกฤดูกาลจํานวน 10 ราย คิดเป็นพ้ืนที่ 47.2 งาน ซึ่งแน่นอน
ว่าหากเกษตรกรต้องการผลิตพริกตามฤดูกาลจํานวนมาก จําเป็นต้องวางแผนการจัดการพริกที่ออกสู่ตลาด
พร้อมกัน ทั้งเรือ่งการเผชิญราคาที่ไม่เป็นไปตามต้องการ และการจัดการผลผลิต  
  ในด้านระบบตลาดค้าส่งผลผลิตพริก กลไกการกําหนดราคาพริก ปริมาณผลผลิตพริกและราคาที่
เปลี่ยนแปลงไปในแต่ละช่วงปีเพ่ือวางแผนการผลิตและแผนการตลาด  ผลการศึกษาพบว่า ด้านสถานการณ์
ปริมาณและราคาการขายพริกของชุมชนบ้านหนองโจด ราคาขายพริกแห้งและพริกสดของชุมชนโดยขายผ่าน
พ่อค้าคนกลาง ขายพริกได้ในราคาตํ่ากว่าที่ต้องการ และตํ่ากว่าการนําพริกไปขายปลีกเองของชุมชน 
ขณะเดียวกันด้านราคาพริก พริกสดราคาเฉล่ียสูงสุดอยู่ในช่วงเดือนธันวาคม และราคาเฉล่ียตํ่าสุดอยู่ในช่วง
เดือนเมษายน ส่วนพริกแห้งราคาเฉล่ียสูงสุดอยู่ในช่วงเดือนมีนาคม และราคาเฉล่ียตํ่าสุดอยู่ในช่วงเดือน
เมษายน 
 ด้านการสรุปต้นทุน/กําไรการขายพริกของชาวบ้านหนองโจดพบว่า ชาวบ้านมีต้นทุนการผลิตพริก
เฉลี่ยต่อไร 12,394.44 บาท และจะได้กําไรจากการขายพริกประมาณ 52,237.60 บาท ต่อไร หากขายได้ตาม
สถานการณ์ราคาตลาดพริกเบ้ืองต้น  
 ด้านเส้นทางตลาด และแหลง่ขายพริกของชุมชนบ้านหนองโจดพบว่า เกษตรกรขายพริกให้พ่อค้าคน
กลางในหมู่บ้านและนอกหมูบ้่านปริมาณพริกเฉลี่ยรวม 39.68 % และนาํพริกไปขายเองยังตลาดค้าปลีกต่างๆ 
ในจังหวัดมหาสารคาม ได้แก่ ตลาดธ.ก.ส., ตลาดเขียวศรีสวัสด์ิ, ตลาดแวงน่าง, และตลาดมมส. ปรมิาณพริก
เฉลี่ยรวม 60.32 % นอกจากน้ีมีการศึกษาช่องทางการขายพริกแบบค้าส่งในตลาดศรีเมืองทองขอนแก่น เพ่ือ
เปรียบเทียบราคาขายส่งในหมู่บ้าน และขายปลีกนอกหมูบ้่านพบว่า ราคาขายปลีกนอกหมู่บ้านสูงกว่าช่องทาง
อ่ืนๆ ส่วนราคาขายส่งในตลาดศรีเมืองทองขอนแก่น ได้ราคาตํ่ากว่าการขายส่งในหมู่บ้าน  

ด้านบทเรียนการจัดการตลาดพริกที่ผ่านมา พบว่าชาวบ้านหนองโจดปลูกพริกในฤดูแลง้เป็นหลัก ทํา
ให้ผลผลิตออกพร้อมกับผลผลิตพริกในตลาดทั่วไป ซึ่งเป็นช่วงที่พบปัญหาเร่ืองราคาพริกตกตํ่า ถา้ราคาพริก



ตกตํ่า เกษตรกรจะตากเป็นพริกแห้งขาย แต่จะต้องเสียเวลาในการตาก เกิดความยุ่งยากในการจัดการ ส่วน
การจัดการขายพริกที่ผ่านมามี 2 ระยะ ได้แก่ ระยะที่ 1 มีพ่อค้าคนกลางในชุมชนมารับซื้อ และเอาพริกไปขาย
ปลีกในตลาดต่างๆ และระยะที่ 2 มีพ่อค้าคนกลางจากนอกชุมชนมารับซื้อ อีกทั้งเกษตรกรต่างคนต่างขายผ่าน
พ่อค้าคนกลางทําให้ไม่มีพลังในการกําหนดราคา 

ช่องทางการตลาดที่เป็นระบบการขายผลผลิตพริกของชุมชนส่งตรงถึงที่ให้แก่ร้านส้มตํา/ร้านอาหาร
ตามสั่งเป็นช่องทางที่มีความเป็นไปได้ในแง่ของการลงทุนและได้กําไร  ถอืว่าช่องทางนี้เป็นช่องทางหน่ึงที่จะทํา
ให้ชาวบ้านหนองโจดที่ผลิตพริกปลอดภัยสามารถขายพริกได้ในปริมาณมาก  มีความต่อเน่ือง  ซึ่งจะทาํให้
สามารถแก้ไขปัญหาเรื่องพริกล้นตลาดและการกดราคาจากพ่อค้าคนกลางได้  
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บทที่  1  บทนํา 
 
1.1 ความสําคญัและความเป็นมาของการศึกษา 
 บ้านหนองโจด หมู่ที ่9 ตําบลโคกก่อ อําเภอเมืองมหาสารคาม จังหวัดมหาสารคาม อยู่ห่างจากตัวเมือง
มหาสารคามประมาณ 13 กิโลเมตร จํานวนพ้ืนที่มีพ้ืนที่ทั้งหมด 1,481 ไร่ พ้ืนที่ทําการเกษตร 1,019 ไร่ เป็นพ้ืน
ที่ต้ังบ้านเรือน 400 ไร่ ที่สาธารณะประโยชน์ 40 ไร่ เป็นอ่างเก็บนํ้าขนาดเล็ก 1 แห่ง ขนาด 4 ไร่จํานวนครัวเรือน
ในหมู่บ้านหนองโจด หมู่ที่ 9 มีทั้งหมด 138 ครัวเรือน มปีระชากร รวม 402 คน ชาย 176 คน หญิง 226 คน 

บ้านหนองโจดมีแหล่งทรัพยากรธรรมชาติที่สําคัญคือ ป่าไม้มีพ้ืนที่ 200 ไร่ มีความอุดมสมบูรณ์มีต้นไม้
น้อยใหญ่ เป็นที่อาศัยของสัตว์นานาชนิด ทํารายได้เข้าชุมชนเลี้ยงปากท้องของชุมชนได้ตลอดมา อ่างเก็บนํ้าหิน
เหิบมีคลองส่งนํ้าตามไร่นา ใช้ในฤดูการทํานาและหลังการเก็บเก่ียวผลิต ทําให้คนในชุมชนสามารถเพาะปลูกพืช
นานาชนิดได้ อ่างหินเหิบสามารถรับนํ้าจากป่ามาเก็บไว้ได้มาก เพ่ือที่จะสามารถทําการเพาะปลูกและส่งนํ้าตาม
คลองรับนํ้าลงไปให้ชาวบ้านได้ทํานาและเก็บไว้ในสระเล็กๆ ในที่นาเพ่ือทําการเกษตรหลังเก็บเก่ียวผลผลิตอ่าง
เก็บนํ้าห้วยคะคางเป็นแหล่งนํ้าขนาดใหญ่ของคนในชุมชน ซึ่งมีคลองสาขาย่อยใช้ในการส่งนํ้าในการปลูกข้าวและ
หลังการเก็บเก่ียวเป็นการปลูกผัก เพ่ือเป็นอาหารและเพ่ิมรายได้ให้แก่ครอบครัวบ่อหนองโจดเป็นบ่อนํ้าสาธารณะ
ประโยชน์ในหมู่บ้าน  
 บ้านหนองโจด เป็นหมู่บ้านทีม่ีการปลูกพริกมากเป็นพิเศษ โดยเร่ิมปลูกมาต้ังแต่ปี พ.ศ.2510    จากที่
เริ่มปลูกพริกในปี 2510 จํานวน 7 คนต่อมาปี พ.ศ. 2520 จํานวนคนปลูกพริกเพ่ิมขึ้นเป็น 20 ราย   เน่ืองจากมี
การขุดคลองอ่างเก็บนํ้าโคกก่อ คนจึงไปจับจองพ้ืนที่ปลูกพริกบริเวณรอบอ่างโคกก่อ สําหรับคนที่ไม่ได้จับจอง
พ้ืนที่ ก็จะปลูกในพ้ืนที่ของตนเอง การขายพริกในตอนน้ัน จะมีแม่ค้าที่เป็นคนในชุมชนรบัซื้อพริกไปขายต่อที่
ตลาดสดในจังหวัดมหาสารคาม ต่อมาปี พ.ศ. 2530 เริ่มมีแม่ค้าจากภายนอกชุมชนเข้ามารับซื้อพริกภายในชุมชน 
จึงได้มีคนปลูกพริกเพ่ิมขึ้นจาก 20 ราย เป็น 40 ราย เพราะแม่ค้าเริ่มเข้ามาซื้อเยอะขึ้นโดยวิธีการขายจะมี 2 
แบบ ได้แก่ แบบที่ 1 ขายผา่นคนในชุมชน โดยจะนําพริกไปขายต่อที่ตลาด และแบบที ่2 ขายที่แปลงโดยจะมี
แม่ค้าจากภายนอกเข้ามาซื้อปัจจุบันบ้านหนองโจด ตําบลโคกก่อ อําเภอเมือง จังหวัดมหาสารคาม มีเกษตรกร
ปลูกพริกประมาณ 70 ครัวเรือน พ้ืนที่ปลูกของเกษตรกรแต่ละคนจะใช้พ้ืนที่ 1 ไร่ – 2 ไร่ ได้ผลผลิต 800 – 
1,000 กิโลกรมัต่อปี ใช้เวลาปลูกและเก็บผลผลิต 6 เดือน ช่วงระหว่างเดือน พย. – เมย. ทั้งน้ีปัญหาสําคัญของ
การปลูกพริกของเกษตรกรคือ เรื่องการตลาด เน่ืองจากผลผลิตส่วนใหญ่จะถูกขายผ่านแม่ค้าคนกลางและเร่ือง
ราคาพริกที่เกษตรกรไม่สามารถกําหนดราคาเองได้ โดยเฉพาะฤดูกาลท่ีพริกออกสู่ตลาดมาก ทําให้ราคาตกตํ่า 
และการมารับซื้อที่ไม่ตรงเวลาของแม่ค้า 
 พันธ์ุพริกที่ชาวบ้านหนองโจดนิยมปลูก โดยปลูกมาต้ังแต่ พ.ศ.2510 ซึ่งชาวบ้านเรียกว่าพริกพันธ์ุโคกก่อ
น้ัน เป็นพันธ์ุพริกขี้หนูผลใหญ่ ที่เรียกว่าพันธ์ุจินดา ทั้งน้ี พริกจินดาเป็นที่ต้องการของตลาดไม่ว่าจะในรูปพริกสด
หรือพริกแห้งและยังสามารถนําไปแปรูปในรูปแบบต่างๆ ได้อีกมากมาย เป็นพริกที่มีรสชาติเผ็ดกลาง มีผลโต สีสัน
สวยงาม โดยเมื่อยามที่ผลยังอ่อนอยู่จะมีสีเขียวแก่ แต่เมื่อแก่จัดจะเปลี่ยนเป็นสีแดงเข้ม เมื่อเก็บผลผลิตแล้ว
สามารถอยู่ได้นาน ทนทานไม่เหี่ยวง่าย สามารถนําไปประกอบอาหารได้ทุกชนิดตามที่ต้องการ จึงเป็นที่ถูกอก
ถูกใจเหล่าพ่อค้าแม่ค้าและผูบ้ริโภคเป็นอย่างมาก โดยสามารถพบเห็นพริกจินดาในแผงที่ขายผักแทบจะทุกแผง 
ชาวบ้านหนองโจดนิยมปลูกพริกพันธ์ุน้ีโดยไม่ยอมปลูกพรกิพันธ์ุอ่ืนเลย เน่ืองจากมีคุณสมบัติเด่น คือ ลูกดก ทน
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ต่อโรค เหมาะกับสภาพพ้ืนที่ นํ้าหนักดี รสชาติดี เผ็ด หอม สสีวย ปลูกง่ายแห้งไว เก็บไว้ได้นาน แตกก่ิงดี ผิวบาง 
และเมล็ดเยอะ กระบวนการปลูกพริกของชาวบ้านหนองโจดจะปลูกในช่วงปลายปีหรือปลูกฤดูแล้ง เพราะช่วงฤดู
ฝนจะปลูกได้ยากและมีโรคมากทําให้ต้องใช้สารเคมีมากขึน้ แต่การปลูกในฤดูแล้งจะไม่ค่อยมีโรคและไม่ต้องใช้
สารเคมีมาก กระบวนการปลูกจะเริ่มจากการเพาะกล้าพริกช่วงเดือนกันยายนถึงตุลาคม จากน้ันจะนําพริกลง
ปลูกช่วงเดือนพฤศจิกายนถึงมกราคม และเก็บเก่ียวผลผลติต้ังแต่เดือนกุมภาพันธ์ถึงเมษายน ทั้งน้ีช่วงเวลาที่
ผลผลิตพริกออกเป็นช่วงเวลาที่ราคาพริกในตลาดจะตํ่า เน่ืองจากมีพริกออกสู่ตลาดเยอะ จึงเป็นที่มาของปัญหา
ทางการตลาดพริกของชาวบ้านโคกก่อ  
 บทเรียนจากการทํางานวิจัย จากสภาพปัญหาที่เกิดขึ้นทําให้ชุมชนได้ทําวิจัยพัฒนาช่องทางการตลาด
พริกปลอดภัย กรณีศึกษา บ.หนองโจด ต.โคกก่อ อ.เมือง จ.มหาสารคาม เพ่ือศึกษาหาวิธีในการพัฒนาช่องทาง
การตลาดพริกปลอดภัยของชุมชนที่ทําให้ชาวบ้านสามารถขายพริกได้ในราคาที่ดี โดยจากการเก็บข้อมูลปี 
2557/58 บ้านหนองโจดมีจํานวนคนปลูกพริก 73 ราย ใช้พ้ืนที่ปลูกพริกทั้งหมด 57.1 ไร่ ได้ผลผลิตพริกทั้งหมด 
116,558 กิโลกรัม หรือ 116.558 ตัน โดยผลผลิตทั้งหมดชาวบ้านจะเก็บไว้บริโภคจํานวน 2,749 กิโลกรัม หรือ 
2.749 ตัน ขายเป็นพริกสด 56,548 กิโลกรัม หรือ 56.548 ตัน นําผลผลิตไปผลิตพรกิแห้งสําหรับกินเอง 1,520 
กิโลกรัม หรือ 1.520 ตัน แบ่งพริกแห้งไปขาย 14,902 กิโลกรัมหรือ 14..902 ตัน ส่วนระบบการขายน้ัน จะขาย
ผ่านแม่ค้าคนกลาง แบ่งเป็นขายพริกสด 52,608 กิโลกรัม หรือ 52.608 ตัน ขายเป็นพริกแห้ง 31,659 กิโลกรัม 
หรือ31.659 ตัน นําพริกสดไปขายเองในตลาดสดแวงน่าง1,813 กิโลกรมั หรือ 1.813 ตัน ขายเองในตลาดนัดสี
เขียวมหาสารคาม ขายพริกสด 4,576.5 กิโลกรัม หรือ 4.576 ตัน ขายพริกแห้ง 210 กิโลกรัม และขายเองใน
ตลาดสดแบ่งเป็น ขายพริกสด 5,547 กิโลกรัม หรือ 5.547 ตัน ขายพริกแห้ง 1,206 กิโลกรัม หรือ 1.206 ตัน 
ผลผลิตพริกทั้งหมดเมื่อนําไปขายจะคิดเป็นเงินรวมทั้งสิ้น 3,770,460 บาท คิดเป็นเงินที่ขายพริกสดได้ 
2,328,400 บาท คิดเป็นเงินที่ขายพริกแห้งได้ 1,442,060 บาท ทั้งน้ีผลผลิตพริกและส่วนแบ่งการตลาดส่วนใหญ่
จะตกอยู่กับแม่ค้าคนกลาง จากการประเมินกําไรที่แม่ค้าคนกลางจะได้ไปคือ 20 – 40 บาทต่อกิโลกรัม หรือ
ประมาณ 1 ลา้นบาทต่อปี 

แม้ว่าชาวบ้านจะมีการทําการตลาดหลายแบบ แต่ช่องทางตลาดหลักคือ การขายผ่านแม่ค้าคนกลาง ซึ่ง
ข้อดี คือสามารถขายได้ในปริมาณมาก แต่ขอ้เสีย คือไม่สามารถกําหนดราคาเองได้ ต้องขึ้นอยู่กับราคาตลาด และ
หลายคร้ังราคาตกตํ่า ส่วนการแปรรูปพริก เช่น พริกป่น มีข้อจํากัดในการผลิต เน่ืองจากต้องใช้เวลานานในการ
คั่ว ตํา ร่อน ซึง่ชาวบ้าน ยังไม่มีเครื่องมือทีท่ันสมัย ส่วนการแปรรูปเป็นพริกแห้งจะเลือกช่วงที่พริกราคาตกตํ่า 
และไม่คุม้ที่จะขายพริกสด ก็จะนํามาทําพริกแห้ง แต่ทั้งน้ีก็ต้องใช้เวลาและสถานที่ในการตาก และมคีวามยุ่งยาก
มากขึ้น การขายพริกสดจะสะดวกกว่าและคุ้มค่ากว่ามาก ส่วนการนําพริกไปขายเอง ชาวบ้านจะนําไปขายตลาด
สดและขายในตลาดนัดสีเขียวมหาสารคาม ซึ่งมีข้อดี คือ ขายได้ในราคาที่กําหนดเอง แต่ข้อเสยี คือ ขายได้ใน
ปริมาณน้อยไม่เพียงพอต่อปริมาณผลผลิตพริกที่มี ทั้งน้ีจากการศึกษาวิจัยชาวบ้านได้เห็นช่องทางการตลาดพริก
มากขึ้น ทั้งตลาดค้าส่ง ตลาดพริกอินทรีย์ โดยกระบวนการผลิตชาวบ้านหนองโจดมีความรู้ในการปลกูพริกให้มี
คุณภาพและปลอดภัย เพียงแต่ยังขาดการทําการตลาดพริกโดยเกษตรกร และการขายผลผลิตพริกในปริมาณ
มากๆ มีความจําเป็นอย่างมาก แต่จะทําอย่างไรที่กลุ่มเกษตรกรจะมีความสามารถในการจัดการผลผลิตและทํา
การตลาดได้เอง โดยลดการผ่านคนกลางให้มากที่สุด และนําผลผลิตไปขายเองที่ตลาดค้าส่งผลผลิต เพ่ือให้ผล
กําไรคืนกลับมาสู่เกษตรกรให้มากที่สุด การศึกษาวิจัยที่ผ่านมาเกษตรกรยังไม่สามารถทําการตลาดได้เอง เพราะ
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ยังขาดการจัดรูปองค์กรและกลไกการจัดการตลาดโดยกลุ่มชาวบ้านเอง ชาวบ้านยังขาดการพัฒนาระบบการ
บริหารจัดการและการสร้างความเข้มแข็งและความมั่นใจในการทําตลาด ด้วยเหตุน้ีจึงต้องมีการศึกษาวิจัยต่อว่า
ชุมชนบ้านหนองโจดจะมีวิธีการจัดการตลาดพริกปลอดภัยโดยกลุ่มเกษตรกรได้อย่างไร โดยมีการพัฒนากลไกการ
จัดการผลผลิตพริกของกลุ่มเกษตรกรและนาํผลผลิตพริกไปสู่ตลาดได้เองโดยลดกลไกพ่อค้าคนกลางให้มากที่สุด 
   
1.2 โจทย์การวิจัย  

ชุมชนบ้านหนองโจดจะมีวิธีการจัดการตลาดพริกปลอดภัยโดยกลุ่มเกษตรกรได้อย่างไร ทั้งการพัฒนา
กลไกการจัดการผลผลิตพริกของกลุ่มเกษตรกรและการนําผลผลิตพริกไปสู่ตลาดค้าส่ง 
 
1.3 วัตถุประสงค ์
 1. เพ่ือศึกษาปริมาณและคณุภาพของผลผลิตพริกปลอดภัยบ้านหนองโจด นําไปสู่การวางแผนการผลิต
พริกให้สอดคลอ้งกับตลาด 

2. เพ่ือศึกษาระบบตลาดค้าส่งผลผลิตพริก กลไกการกําหนดราคาพริก ปริมาณผลผลติพริกและราคาที่
เปลี่ยนแปลงไปในแต่ละช่วงปีเพ่ือสามารถวางแผนการผลิตและแผนการตลาดได้ 

3. เพ่ือศึกษาแนวทางการพัฒนากลไกการจัดการผลผลิตและการจัดการตลาดพริกปลอดภัยโดย 
กลุ่มเกษตรกร บ้านหนองโจด 
 
1.4 ความสําคญัของการศึกษา 

เพ่ือค้นหาว่าชุมชนบ้านหนองโจดจะมีวิธีการจัดการตลาดพริกปลอดภัยโดยกลุ่มเกษตรกรได้อย่างไร ทั้ง
การพัฒนากลไกการจัดการผลผลิตพริกของกลุ่มเกษตรกรและการนําผลผลิตพริกไปสู่ตลาดค้าส่ง 
 
1.5 ขอบเขตของการศึกษา 

1. ขอบเขตพ้ืนที่วิจัย บ้านหนองโจด หมู่ที่ 9 และ หมู่ที ่13 ตําบลโคกก่อ อําเภอเมือง จังหวัด
มหาสารคาม  

2. ขอบเขตกลุม่เป้าหมาย 
- กลุม่เป้าหมายหลัก ได้แก่ เกษตรกรผู้ปลูกพริกระดับปลอดภัย จํานวน 45 ราย สาเหตุที่เลือก  

45 ราย เพราะมีขอ้มูลความปลอดภัยในการผลิตและรูร้ะบบการผลิต  
- กลุม่เป้าหมายรอง เกษตรกรผู้ปลูกพริกระดับอินทรีย์ จํานวน 5 ราย และเกษตรกรปลูกพริก

ค้าเมล็ดพันธ์ุ 1 ราย 
 3. ขอบเขตเน้ือหา 
 4. ขอบเขตระยะเวลาดําเนินงาน 13  เดือน (มีนาคม  2560 – เมษายน  2561) 
 
1.6 นิยามศัพท์เฉพาะ 
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1.7 กรอบแนวคิดการศึกษา 
การทําการตลาดพริกปลอดภัย โดยมีกลุ่มเกษตรกรเป็นหน่วยธุรกิจของชุมชนในการจัดการตลาดพริก ที่

นําผลผลิตพริกส่งตลาดค้าส่ง ที่เอ้ือให้กับเกษตรกรทั้งในเรื่องปริมาณการรับซื้อ และราคาซื้อขายที่เป็นธรรม โดย
มีการสนับสนุนระบบการปลูกพริกที่เน้นความปลอดภัยให้กับสมาชิกกลุ่ม  
 
1.8 ผลที่คาดว่าจะได้รับ 

1. ทีมวิจัยได้ขอ้มูลปริมาณและคุณภาพของผลผลิตพริกปลอดภัย บ.หนองโจด 
2. ได้แผนการผลิตและการตลาดพริกของกลุ่มเกษตรกร 
3. ทีมวิจัยมีความรู้ความเข้าใจระบบตลาดค้าส่งผลผลิตพรกิ กลไกการกําหนดราคาพริก  

ปริมาณผลผลติพริกและราคาที่เปลี่ยนแปลงไปในแต่ละช่วงปี เพ่ือสามารถสร้างวางแผนการผลิตและการตลาดได้ 
4. ได้พัฒนากลไกการจัดการผลผลิตและการจัดการตลาดพริกปลอดภัยโดยกลุ่มเกษตรกรบ้านหนองโจด 
5. ได้ความรู้และประสบการณ์การทําตลาดและการค้าพรกิปลอดภัย โดยกลุ่มเกษตรกรบ้านหนองโจด 
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บทที่ 2 
บริบททีเ่ก่ียวข้องกับการศึกษาวิจัย 

 
2.1 ประวัติศาสตร์ชุมชน 
       บ้านหนองโจด  
หมู่ที่ 9  ตําบลโคกก่อ อําเภอเมืองมหาสารคาม จังหวัดมหาสารคาม เดิมมีชนกลุ่มน้อยย้ายถิ่นฐานมาจากบ้าน
เปลือยไฟไหม้จังหวัดร้อยเอ็ด และอีกกลุม่อพยพมาจากอําเภอแกดําหรือสมัยก่อนเป็นก่ิงแกดํา ได้มาพบหนองนํ้า
ที่มีความอุดมสมบูรณ์มี กุ้ง หอย ปู ปลามากมายและมีต้นโจด1ขึ้นรายรอบหนองน้ํา จึงได้ลงหลักปักฐานต้ังเป็น
หมู่บ้านโดยให้ช่ือว่า “บ้านหนองโจด” และมีผู้ใหญ่บ้านมาจนถึงปัจจุบันเป็นจํานาน 14 คน ดังน้ี 

1. นายราช่าบาล 
2. นายตีต้า 
3. นายขุนศักด์ิ 
4. นายแก้วดวงตา 
5. นายตีต้า 
6. นายปิ ยะวร 
7. นายถา 
8. นายคูณ 
9. นายจานตุ่น 
10. นายกา 
11. นายป้ิ ยะวร 
12. นายทองอิน ชมภูหลง 
13. นายสมพร บาลศร ี
14. นายดาวเรือง สุริยะ2 

 
2.2 ข้อมูลทางภูมิศาสตร ์
 บ้านหนองโจด หมู่ที ่9  ตําบลโคกก่อ อําเภอเมืองมหาสารคาม จังหวัดมหาสารคาม มีระยะทางห่างจาก
องค์การบริหารส่วนตําบลโคกก่อประมาณ 2 กิโลเมตร มีระยะห่างจากตัวเมืองมหาสารคามประมาณ 13 
กิโลเมตร โดยมีทิศเหนือจรดบ้านหนองปลิง ตําบลหนองปลิง มีทิศใต้จรดบ้านโคกก่อ ตําบลโคกก่อ มทีิศ
ตะวันออกจรดบ้านหนองคู ตําบลหนองปลิง และมทีิศตะวันตกจรดบ้านหัวช้าง ตําบลโคกก่อ  
 จํานวนพ้ืนที่มีพ้ืนที่ทั้งหมด 1,481 ไร่ พ้ืนที่ทําการเกษตร 1,019 ไร่ เป็นพ้ืนที่ต้ังบ้านเรือน 400 ไร่ ที่
สาธารณะประโยชน์ 40 ไร่ เป็นอ่างเก็บนํ้าขนาดเล็ก 1 แห่ง ขนาด 4 ไร่ 
 
                                                            
1

 ต้นโจดมีลักษณะคล้ายต้นไผ่แต่มีลําต้นเล็กกว่า 
2

 ผู้ใหญ่บ้านบ้านหนองโจด หมู่ที่ 9 คนปัจจุบัน 
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2.3 ข้อมูลทางสังคม 
จํานาวนครัวเรือนในหมู่บ้านหนองโจด หมู่ที่ 9  มทีั้งหมด 138 ครัวเรือน ไม่อยู่จริง 12 ครัวเรือน 

เน่ืองจากอพยพแรงงาน  จํานวนประชากรในหมู่บ้านหนองโจด หมู่ที่ 9 มีประชากรรวม 402 คน ชาย 176 คน 
หญิง 226 คน 
 

การปกครอง 
         การปกครองบ้านหนองโจด หมู่ที่ 9 ตําบลโคกก่อ อําเภอเมืองมหาสารคาม จังหวัดมหาสารคาม เป็น
หมู่บ้านขนาดกลางมีนายดาวเรือง สุริยะ เป็นผู้ใหญ่บ้าน มีผู้ช่วย 2 คน คือ นายธงชัย อุทัยดา และนาย 
ประชาธิการ บาลศรี 

มีสมาชิกองค์การบริหารส่วนตําบล 2 คน คอื นายประดิษฐ์ พารหาร (ประธานสภา) และนายต่อต้าน 
อุทัยดา  

ฝ่ายผู้บริหาร คือ นายธารณ ภักดีสวรรค์ (นายกองค์การบริหารส่วนตําบล) และมีนาย รัตนชัย งามดี 
เป็นกํานันตําบลโคกก่อ โดยเพ่ือพัฒนาชุมชนให้เข้มแข็งจึงได้แบ่งชุมชนออกเป็น 5 คุ้ม ได้แก่ 

คุ้มตะวันยอแสง  มีนางทองวาด สุริยะ เป็นหัวหน้าคุ้ม 
คุ้มมะลิวัลย์  มีนางดม มาล ี  เป็นหัวหน้าคุ้ม 
คุ้มริมดร   มีนางชารี ชมพูหลง เป็นหัวหน้าคุ้ม 
คุ้มศรีไสว  มนีางหนูพูน อุทัยดา เป็นหัวหน้าคุ้ม 
คุ้มตะวันลับฟ้า  มีนางทองศูนย์ ใหตาส ี เป็นหัวหน้าคุ้ม 

      
หัวหน้าคุ้มทุกคนจะเป็นผู้ประสานงานและสร้างความสัมพันธ์และร่วมพัฒนาชุมชนให้เข้มแข็ง โดยจะอยู่

ภายใต้การกํากับแลของผู้ใหญ่บ้าน ผู้ช่วยผูใ้หญ่บ้าน และสมาชิกองค์การบริหารส่วนทอ้งถิ่น เป็นผู้สนับสนุนการ
ปฏิบัติงาน 
 
 
 
2.4 ข้อมูลด้านการศึกษา 
 บ้านหนองโจด มีโรงเรียนประถมศึกษาในหมู่บ้าน 1 แห่ง คือ โรงเรียนบ้านหนองโจดสวนม่อน เป็น
โรงเรียนร่วมระหว่าง 2 หมู่บ้านได้แก่ บ้านหนองโจดและบ้านสวนม่อน ซึ่งในอดีตคนในชุมชนจะส่งลูกหลานเข้า
โรงเรียนประถมแห่งน้ีก่อนไปเรียนต่อระดับสูงกว่าในโรงเรียนตําบล หรือโรงเรียนในตัวเมืองมหาสารคาม แต่เมื่อ 
10-20 ปี มาน้ี ชาวบ้านหนองโจดประมาณ 70 % เลือกทีจ่ะส่งลูกหลานไปเรียนในโรงเรียนนอกหมู่บ้าน ส่วนหน่ึง
เป็นปัจจัยทางด้านเศรษฐกิจของคนในชุมชนที่มีรายได้เพ่ิมมากขึ้นจากการทําอาชีพ และอีกเหตุผลหน่ึงคือ เรียนที่
โรงเรียนหมู่บ้าน “เด็กน้อยบ่ได้หนังสือ” เมือ่เด็กๆจบจากโรงเรียนประถมในหมู่บ้านแลว้ ประมาณ 50% ของคน
ในชุมชนส่งลูกหลานไปเรียนต่อที่โรงเรียนมัธยมประจําตําบลโคกก่อ สัดส่วนข้อมูลด้านการศึกษาของคนในชุมชน
จําแนกได้ดังน้ี อายุระหว่าง 18-45 ปี จบการศึกษาระดับมัธยมศึกษาปีที่ 6 และปริญญาตรี ส่วนอายุ 45 ปี ขึ้นไป
จบการศึกษาระดับประถมศึกษาปีที่ 6  
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2.5 ข้อมูลด้านเศรษฐกิจ 

ชุมชนหนองโจดซึ่งนอกจากยึดอาชีพทํานาเป็นกิจกรรมหลักทุกปีแล้ว ชาวบ้านได้ประกอบอาชีพอ่ืนๆ
ตลอดทั้งปีไปด้วยดังน้ี  

 ชาวบ้านประมาณ 45 % ยึดอาชีพ ปลูกพริกขาย มีรายได้เฉลี่ยครอบครัวละ 30,000 บาท/ปี  
 ทําอาชีพรับจ้างประมาณ 22 % โดยออกไปรับจ้างในโรงงานแหอวน และโรงงานเย็บผ้านอก

หมู่บ้านมีรายได้เฉลี่ยครอบครัวละ 50,000 บาท/ปี  
 ทําอาชีพเก็บเห็ดขายประมาณ 45 % ชุมชนมีป่าชุมชนดอนปู่ตาที่เป็นแหล่งทรัพยากรอาหาร

ของชุมชน ชาวบ้านจึงเข้าไปหาเห็ดในช่วงที่เห็ดออก ซึ่งอาชีพน้ีมีความสัมพันธ์กับสภาพฝน ฟ้า 
อากาศในแต่ละปีด้วย เพราะเป็นปัจจัยทําให้เกิดเห็ดธรรมชาติ โดยส่วนใหญ่ระยะเวลาการเก็บ
เห็ดได้อยู่ช่วงระหว่างเดือนเมษายนถึงเดือนตุลาคม ชาวบ้านมีรายได้จากการเก็บเห็ดขายเฉลี่ย
ครอบครัวละ 35,000 บาท/ปี  

 ทําอาชีพปลูกผักขายประมาณ 20 % มีรายได้เฉลี่ยครอบครัวละ 50,000 บาท/ปี  
 
ทั้งน้ี จากข้อมลูการประกอบอาชีพที่หลากหลายของชุมชน ทําให้ครอบครัวหน่ึง จะมีรายได้จากการ 

ประกอบอาชีพดังกล่าว เฉลี่ยประมาณครอบครัวละ 50,000-200,000 บาท/ปี  
 
 
2.6 ข้อมูลด้านสาธารณสุขอนามัย 

สถานให้บริการด้านสาธารณะสุข มีโรงพยาบาลส่งเสริมสขุภาพต้ังอยู่ที่บ้านโคกก่อห่างจากหมู่บ้านหนอง
โจดประมาณ 1 กิโลเมตร มี อ.ส.ม. ประจําหมู่บ้าน 10 คน มีการช่ังนํ้าหนักเด็กอายุ 0-5 ปีทุกๆ 3 เดือน ถ้าเด็กมี
นํ้าหนักตํ่ากว่ามาตรฐานจะมงีบประมาณจากโรงพยาบาลส่งเสริมสุขภาพตําบล เพ่ือมาทําอาหารเสริมให้เด็ก
รับประทานให้เด็กมีนํ้าหนักเพ่ิมขึ้นตามเกณฑ์มาตรฐาน มีการดูแลผูสู้งอายุและผู้ด้อยโอกาสมีการดูแลสุขภาพโดย
การช่ังนํ้าหนัก วัดคามดันโลหิต ผู้ป่วยโรคเรื้อรัง ฯลฯ  โดย อ.ส.ม. จะแบ่งเขตการดูแลรับผิกชอบลกูนํ้ายุงลาย
ทุกๆวันศุกร ์เพ่ือป้องกันการเป็นโรคไข้เลือดออก 
         ภูมิปัญญาชาวบ้าน จะมีหมอเป่ากําเลิบเด็กอ่อน หมอยาน้ํานม หมอนวดแผนโบราณ หมอนํ้ามนต์ หมอ
กําเลิบเด็กร้องไห้ หมอกําเลิบตัวเขียว หมอกําเลิบชักกระตุก หมอจะเป่ามนต์และผูกสายสินธ์ ให้ครบสามวัน และ
ทุกวันพระจะต้องมาผูกแขนจนกว่าอาการจะอายุ 1-2 ปี ตามความเหมาะสมแต่สมควร  
         หมอยาน้ํานม สําหรับคุณแมห่ลังคลอดบุตรถ้าไม่มีนํ้านมหมอจะไปขอหายานํ้านมกับหมอสมุนไพรใน
หมู่บ้าน 
         หมอนวดแผนโบราณ เมื่อมีอาการเคล็ด ขัด ยอกตามร่างกาย ก็จะไปนวดกับหมอนวดแผนโบราณ จะ
ช่วยบรรเทาอาการ คลายเส้น และลดอาการเจ็บปวดลงได้       
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         หมอน้ํามนต์ เมื่อมีคนเกิดอุบัติเหตุ ขาหัก แขนหัก ก็จะไปขอบูชานํ้ามนต์และเป่าคาถากับหมอจนกว่าจะ
หายดี 
 
 
2.7 ข้อมูลด้านประเพณีวัฒนธรรมชุมชน 
 ชุมชนยังคงมีกิจกรรมสําคญัของหมู่บ้านซึ่งปฏิบัติขึ้นทุกปี ได้แก่ 

เดือนอ้าย – ทาํบุญปีใหม ่
      ทุกวันรวมญาติ เหตุเพราะลูกหลานไปทํางานต่างถิ่น จะกลับบ้านเพราะเป็นงานเทศกาล และมีการ
สังสรรค์กินเลีย้งส่งท้ายปีเก่าต้อนรับปีใหม่ 
       เดือนย่ี – เอาบุญคูนลานหรือบุญก้มข้าวใหม่  
      คือ การนําข้าวไปรามกันที่วัดและทําพิธีสู่ขวัญข้าวหรือคือทุกครัวเรือนในหมู่บ้านที่ทํานาจะต้องนําข้าวไป
รามกันที่วัดเพ่ือบูชาพระแม่โพสพ ทําพิธีเสร็จจึงนําข้าวไปขายได้ และนําเงินส่วนน้ันมาสร้างสาธารณะประโยชน์
และเป็นคาน้ํา ค่าไฟ ในวัด โดยอีกส่วนหน่ึงจะแบ่งให้คนในชุมชนที่ไม่มทีี่นาทํากินในราคาถูก 
 
 
 
         เดือนสาม – บุญข้าวจี่  
      พอถึงเดือนสามจะมีการประชุมบุญ พ่อมัดกะทายกแม่ทายิกา และลูกบ้านทุกครัวเรือนว่าจะทําบุญข้าวจี่
ในเดือนสาม และทุกครัวเรือนพอถึงวันรวมจะพากันจี่ข้าวและทําข้าวเกรียบ เพ่ือนําไปทําบุญที่วัด เป็นการสืบ
ทอดประเพณีแต่โบราณ 
        เดือนสี่ – บุญผะเหวด 
       เก่ียวกับพระเวสสันดรชาดก ทุกครอบครัวในหมู่บ้านต้องลงไปที่วัดเพ่ือจับสลาก 13 กัณฑ์ แล้วแต่จะจับ
ได้อันไหน แลว้แต่งเป็นกัณฑ์เทศไปถวายพระ มีการแห่ดอกไม้รอบหมู่บ้าน และแห่ข้าวพันก้อน  
        เดือนห้า – บุญสงกานต์  
      มีการทําบุญขนทรายเข้าวัด มีการสรงนํ้าพระ สรงปู่ดอน ปู่หนอง และทาํบังสุกุลอัฐิใหแ้ก่บรรพบุรุษ 
ลูกหลานที่ไปทํางานที่ต่างจังหวัดจะกลับบ้านมาเพ่ือสรงนํ้าขอพรจากผู้ใหญ ่
        เดือนหก – บุญบ้ังไฟ  
      มีการทําบ้ังไฟถวายพญาแถนเพ่ือขอฝน มขีบวนแห่บ้ังไฟ ขบวนฟ้อนรํา มาแดงกับนางไอ่คํา และมีการ
จุดบ้ังไฟที่เสลี่ยง มีทั้งหมด 4 บ้ัง บ้ัง 1 บ่าวสาว  บ้ัง 2 เสีย่งฝน บ้ัง 3 วัว บ้ัง 4 ควาย บ้ังไหนจุดแล้วขึ้นสูงสุด
แสดงว่าสิ่งน้ันดี 
         เดือนเจ็ด – มีการทําบุญกลางบ้านหรือเรียกอีอย่างว่า “บุญชําฮะ” 
      มีการนิมนต์พระสงฆ์มาสวดเวลาเย็นเป็นเวลา 3 คืน โดยชาวบ้านจะเอาน้ํามารวมกันเพ่ือทํานํ้ามนต์ และ
นําหิน ทราย มารวมกันเพ่ือนําไปหวานรอบบริเวณบ้านของตัวเอง เพ่ือกันเสนียดจรรไร และมีการนําสายสินธ์มา
รวมกันเพ่ือให้พระสงฆ์สวดบุญแสกให้ครบ 3 คืน แล้วตอนเช้าค่อยทําบุญตักบาตรจนเสร็จ จึงได้นํานํ้ามนต์ และ
สายสินธ์มาผูกข้อมือให้ลูกหลานเพ่ือความอยู่เย็นเป็นสุข 
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         เดือนแปด – บุญเข้าพรรษา  
      ชาวบ้านได้นําธูปเทียน ผ้าอาบนํ้าฝน และเครื่องบริขารนําไปถวายพระสงฆ์ที่กําลังจะจําพรรษาที่วักและ
ทุกๆปีจะมีการทอดเทียนรวมหรือทุกวัดในตําบลโคกก่อและหนองโน ได้นําต้นเทียนและปัจจัยมาทอดกบินที่วัด
บ้านหนองโจดในวันที่คณะกรรมการนัดหมาย 
        เดือนเก้า – บุญข้าวประดับดิน 
      เป็นการทําบุญเพ่ืออุทิศส่วนบุญส่วนกุศลแด่ญาติๆที่ล่วงลบัไปแล้ว โดยจะนําเคร่ืองทัยทานไปรวมกัน
(สมัยก่อนนําไปฝังดิน) แต่ปัจจุบันนําไปวางไว้ 4 ทิศ เพ่ืออุทิศแด่เจ้ากรรมนายเวร บุญข้าวประดับดินเป็นวันเดือน
ดับของเดือนเก้า 
         เดือนสิบ – บุญข้าวสาก 
      ทําคล้ายบุญขา้วประดับดินแต่ทําเป็นต่อง เอาไปกระจายท่ีธาตุของบรรพบุรุษของแต่ละครอบครัว คือ 
บุญข้าวสากเป็นวันเพ็ญเดือน 11 ของทุกปี ลูกหลานจะนําอาหารต่างๆท้ังของคาวหวานทุกอย่างไปรวมกัน โดย
ญาติผู้ใหญ่จะนําของที่มีไปแลกเปลี่ยนกับอีกหลายคน เพ่ือนําไปอุทิศส่วนกุศลให้แก่บรรพบุรุษที่ล่วงลบัและเจ้า
กรรมนายเวร 
          เดือนสิบเอ็ด – บุญออกพรรษา 
      บุญตักบาตรเทโว บุญกฐิน หลังจากครบสามเดือนที่พระสงฆ์จําพรรษาจะมีการตักบาตรเทโว คือ การที่
ชาวบ้านจะนําดอกไม้ธูปเทียน ข้าวสาร อาหารแห้งไปใสบ่าตร บุญกฐินชาวบ้านจะพากันทอดทุกปี บางปีอาจเป็น
กฐินสามัคคี รวมหมดบ้าน) บางทีเป็นกฐินอุทิศ (ส่วนตัว) 
         เดือนสิบสอง – งานลอยกระทง 
     ในวันเพ็ญเดือนสิบสอง ชาวบ้านจะทํากระทงไปลอยเพ่ือขอขมา แม่นํ้าคงคา บางกลุ่มไปลอยที่อ่างเก็บ
นํ้า(อ่างหินเหิบ) บางกลุ่มลอยที่สระบาดาล และส่วนมากจะไปลอยที่งานที่ อ.บ.ต. จัด และมีการประกวดนางนพ
มาศ และกระทง 
 
2.8 ข้อมูลด้านทรัพยากรและสิ่งแวดล้อม 
 บ้านหนองโจดถือเป็นชุมชนที่มีแหล่งทรัพยากรท่ีอุดมสมบูรณ์แห่งหน่ึง ทีช่าวบ้านสามารถเข้าไปพ่ึงพา
อาศัยได้ตลอดทั้งปี แหล่งทรพัยากรต่างๆ ได้แก่  
 

ป่าไม้ 
           สภาพป่ามีพ้ืนที่ 200 ไร่ ทศิเหนือติดบ้านหนองปลิง ทิศตะวันออกติดถนนวาปี ทิศตะวันตกติดบ้าน
หนองโจด ทิศใต้ติดบ้านหนองโจด สภาพป่ามีความอุดมสมบูรณ์มีต้นไม้น้อยใหญ่ เป็นทีอ่าศัยของสัตว์นานาชนิด 
ทํารายได้เข้าชุมชนเสียงปากท้องของชุมชนได้ตลอดมา 
          ป่าเปรียบเสมือนตู้เย็นขนาดใหญ่ของคนในชุมชน ซึ่งตู้น้ีจะมีอาหารตามฤดูกาล เช่น ตอนฤดูฝนจะมีเห็ด 
อ่ึงอ่าง แย้ ไข่มดแดง จี้นูน ดอกกระเจียว แมงแดง ต๊ักแตน แมงทับ จกัจั่น ก่ิงกา จิ้งโกร่ง หนู พังฟอน กระต่าย 
อีเห็น กระรอก ฯลฯ และยังผลไม้มากมาย เช่น มะขามป้อม ฯลฯ อาหารเล่าน้ีล้วนเป็นทั้งอาหารและสมุนไพรได้
ทั้งน้ัน และป่าก็ยังเป็นตู้เก็บยาสมุนไพรขนาดใหญ่ของคนในชุมชนและเป็นหมอโบราณอีกด้วย 

ดิน  
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ประโยชน์ของดินในที่ต่างๆ 
 ดินตีนโคก เป็นดินร่วนสามารถปลูกป่า มันสําปะหลัง และแตงโมได้ 
 ดินที่ราบตีนโคก  เป็นที่สาธารณะรอบอ่างหินเหิบ เป็นที่ราบลุ่มเหมาะแก่การเพราะปลูกพริก

และผักรอบอ่าง ใต้อ่างสามารถใช้ทํานาหลงัเก็บเก่ียว และสามารถปลูกพริก ข้าวโพด มัน
สําปะหลัง แตงโม ถั่ว ฯลฯ 

 ดินที่โนน เป็นดินร่วนปนทราย สามารถทําการเลี้ยงสัตว์และทําการเกษตรปลูกพริกและพืชสวน
ครัว เป็นรายได้เลี้ยงปากท้องคนในครอบครัว อีกทั้งยังสามารถเป็นสินคา้เพ่ิมรายให้แก่
ครอบครัว 

 ดินที่ดอน เป็นที่อยู่อาศัย และเลียงสัตว์ 
 ดินที่ราบลุ่ม เป็นดินร่วนปนทรายเหมาะแก่การเพราะปลูก ทํานา ปลกูพริก โดยใช้นํ้าจากคลอง

นํ้าที่ไหลลงมาจากห้วยคะคาง 
น้ํา 
อ่างเก็บนํ้าหินเหิบ 

      อ่างเก็บนํ้าหินเหิบมีคลองส่งนํ้าตามไร่นา ใช้ในฤดูการทํานาและหลังการเก็บเก่ียวผลิต ทาํให้คนในชุมชน
สามารถเพาะปลูกพืชนานาชนิดได้ อ่างหินเหิบสามารถรับนํ้าจากป่ามาเก็บไว้ได้มาก เพ่ือที่จะสามารถทําการ
เพาะปลูกและส่งนํ้าตามคลองรับนํ้าลงไปให้ชาวบ้านไดทํานาและเก็บไว้ในสระเล็กๆในที่นาเพ่ือทําการเกษตรหลัง
เก็บเก่ียวผลผลิต 

อ่างเก็บนํ้าห้วยคะคาง 
         เป็นแหล่งนํ้าขนาดใหญ่ของคนในชุมชน ซึ่งมีคลองสาขาย่อยใช้ในการส่งนํ้าในการปลูกข้าวและหลังการ
เก็บเก่ียวเป็นการปลูกผัก เพ่ือเป็นอาหารและเพ่ิมรายได้ให้แก่ครอบครัว 

บ่อนํ้าบาดาล 
          เป็นบ่อนํ้าสาธารณะประโยชน์ในหมู่บ้าน บ่อที่ 1 ได้มกีารปล่อยปลาเพ่ือทําประโยชน์ในชุมชน เมื่อมีงาน
บุญก็จะจับปลามาประกอบอาหารในงานบุญ และได้ใช้ประโยชน์จากนํ้าในการเพาะปลูกพืช 

บ่อหนองโจด 
          เป็นบ่อนํ้าสาธารณะประโยชน์ในหมู่บ้าน บ่อที่ 2 บ่อนํ้าจะมีพ้ืนที่นารอบและมีการปลอ่ยปลาเพ่ือทํา
ประโยชน์ในชุมชนหลังฤดูการทํานาได้มีการเพาะปลูกพืชรอบๆบริเวณอีกด้วย 

ห้วยคะคางและห้วยน้อย 
เป็นที่ระบายนํ้าในฤดูฝนและใช้นํ้าในการเพาะปลูกพืชผักต่างๆ เพ่ือบริโภคและขายเพ่ิมรายได้ให้แก่

ครอบครัว 
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สภาพอากาศ 
ฤดูร้อน 

        สามารถปลูกพริกได้แต่ไม่ได้ในจํานวนมาก โดยส่วนมากเพาะปลูกใกล้แหล่งนํ้า อีกปัจจัยหน่ึง คือ 
อากาศท่ีร้อนทําพริกไม่สามารถเจริญเติบโตได้เท่าที่ควร หนําซ้ํานํ้าในแหล่งนํ้าก็เริ่มต้ืนเขิน จึงนิยมปลกูพืชที่ใช้นํ้า
ในปริมาณที่น้อย เช่น ถั่ว ข้าวโพด ถั่วลิสง เป็นต้น 
ฤดูฝน 
        ฤดูฝน 

จะมีการเพาะปลูก ทํานา และมีการหาของป่าของชุมชนมาบริโภค และปลูกพริกได้ เช่น การปลูกพริก
ทําโพนหรือตามโดนเพราะจะได้ไม่ช้ืน รักษาง่าย หากเราปลูกในที่ราบไม่ได้ผล 

ฤดูหนาว 
         เป็นฤดูที่สามารถปลูกพืชไดหลากหลายกว่าฤดูอ่ืน เพราะมีอากาศหนาวเย็นเหมาะแก่การเพาะปลูกพริก 
เพราะในชุมชนมีการปลูกพรกิมากเป็นอันดับหน่ึง เพราะพริกเป็นพืชที่คนทั่วไปบริโภคเป็นหลังรองจากข้าว 
เพราะพริกส่วนประกอบของอาหารหลายๆอย่าง เพราะคนไทยชอบนิยมรับทานอาหารรสจัด คนในชุมชนจึงนิยม
ปลูกพริก เพราะสามารแปลรูปได้หลากหลาย 
 
2.9   พัฒนาการการปลูกพริกบา้นหนองโจด  

สภาพพ้ืนที่ของบ้านหนองโจด มีความเหมาะสมกับการปลกูพริก ทั้งสภาพดิน สภาพแหล่งนํ้า และมพัีนธ์ุพริก
เฉพาะถิ่น  จากการศึกษาบ้านหนองโจดเริ่มปลูกพริกมาตั้งแต่ปี 2510  โดยผลการศึกษาวิจัยครั้งก่อนได้แบ่ง
ประวัติศาสตร์การปลูกพริกออกเป็น 4 ยุค ได้แก่ 

1. ยุคริเริ่มการปลูกพริก 
 เริ่มจากปี 2510  ที่เริ่มมีคนนําพริกพันธ์ุโคกก่อมาปลูก โดยได้พันธ์ุมาจากบ้านโคกก่อ ที่อยู่ใกล้ๆกัน  

เน่ืองจากพ่ีน้องที่เป็นเครือญาติได้ให้พริกเป็นของฝาก จึงได้นําเอาเมล็ดพันธ์ุไปเพาะกล้าแล้วปลูก เมื่อปลูกจนถึง
เวลาออกผล ก็พบว่าพริกมีผลดกจึงเป็นที่สนใจของคนในชุมชน   ในช่วงแรกมีคนปลูก7 คน ได้ปลูกพริกอยู่รอบ
อ่างหินเหิบ  เป็นการปลูกพริกเพ่ือกินเป็นหลัก    

ปีพ.ศ. 2520 จํานวนคนปลูกพริกเพ่ิมขึ้นเป็น 20 ราย ในปีดังกล่าวมีการขุดคลองอ่างโคกก่อ ชาวบ้านจึง
ไปจับจองพ้ืนที่ปลูกพริกบริเวณรอบอ่างโคกก่อ  ในช่วงน้ีเริ่มมีแม่ค้าซึ่งเป็นคนในชุมชนรับซื้อพริกไปขายต่อที่
ตลาดสดในจังหวัดมหาสารคาม โดยจะรับซื้อวันละ 10-20 กิโลกรัม  

ปีพ.ศ. 2525 เริ่มมีแม่ค้าจากนอกชุมชนเข้ามาซื้อ  แม่ค้าจะเข้ามาซื้อพริกอาทิตย์ละครั้ง จุดซื้อจะซื้อที่
แก่งหินเหิบ และมาซื้อที่บริเวณคลองของหมู่บ้าน โดยจะมีการนัดหมายการซื้อขาย พริกที่ขายได้จะเป็นพริกที่
กําลังจะสุกกับพริกที่สุกแล้ว แต่ละคร้ังคนปลูกจะเก็บได้ครั้งละ 5-10 กิโลกรัม  เพราะมีพ้ืนที่ปลูกคนละ 1-2 งาน  

2. ยุครุ่งเรืองการปลูกพริก 
จากการที่มีแม่ค้าจากนอกชุมชนมาซื้อมากขึ้น ปีพ.ศ. 2530 จึงมีคนในชุมชนปลูกพริกเพ่ิมขึ้นจาก 20 

ราย เป็น 40 ราย  โดยการขาย จะขายผ่าน 2  รูปแบบ ได้แก่ 
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รูปแบบที่ 1 ขายผ่านคนในชุมชน  โดยจะนําพริกไปขายต่อที่ตลาด 
รูปแบบที่ 2 ขายท่ีแปลง โดยจะมีแม่ค้าจากนอกชุมชนเข้ามาซื้อ  ในช่วงน้ีแม่ค้าจะเข้ามารับซื้อพริกถี่ขึ้น 

แต่ปริมาณการซื้อแต่ละครั้งยังเท่าเดิม ในการขายแต่ละครั้งคนปลูกพริกจะกําหนดราคาพริกไม่ได้ เพราะไม่รู้
ราคาพริกในตลาด จึงทําให้ต้องขายพริกตามราคารับซื้อของแม่ค้าที่ต้ังไว้ 

ปีพ.ศ. 2535  มีคนปลูกพริกเพ่ิมขึ้นเป็น 60 ราย เพราะว่ามีตลาดเข้ามาสั่งซื้อ แต่ปริมาณผลผลิตยังไม่
เยอะ เน่ืองจากยังใช้วิธีการปลูกแบบเดิม ในช่วงน้ีช่องทางการขายพริกเพ่ิมขึ้นอีก 2 รูปแบบได้แก่  

รูปแบบที่ 1 ตลาดพริกแปรรูป คือ ทําพริกป่นส่งขายให้กับโรงงานมาม่า  โดยมีหน่วยงานราชการมา
สนับสนุน  แต่ขายได้เพียงคร้ังเดียวจึงล้มเลิก เน่ืองจากข้ันตอนทําพริกป่นใช้เวลานาน และลําบาก และชาวบ้าน
ใช้วิธีตํา คั่ว ด้วยมือ ยังไม่มีเครื่องมือที่ทันสมัย  กับโรงงานมาม่าเห็นว่าพริกโคกก่อมีความเผ็ด ต้องหาสิ่งเจือป่น
อ่ืนมาผสม เพ่ือทําให้ความเผ็ดของพริกลดลง แต่ชาวบ้านไม่ทําจึงล้มเลิกไปในที่สุด   

รูปแบบที่ 2 ขายตามงานกิจกรรมของหน่วยงานราชการ โดยฝากไปกับเจ้าหน้าที่พัฒนาชุมชนไปขาย 
โดยสินค้าประเภทพริกที่นําไปขายเป็นสินค้าแปรรูปที่ได้รับการส่งเสริมจากเกษตรจังหวัด เช่น นํ้าพริกนรก 
นํ้าพริกปลาร้า  นํ้าพริกแมงดา   พริกป่น นํ้าส้มพริก  แต่ขายไม่บ่อย เดือนละคร้ัง 2 ครั้ง ขายไม่ค่อยดี  การบรรจุ
ภัณฑ์ไม่สวยงาม   

หลังจากน้ันไม่นานกลุ่มที่รวมตัวกันทําพริกแปรรูปก็ได้ปิดตัวลง เน่ืองจากชาวบ้านยังทําการตลาดไม่เก่ง 
เจ้าหน้าที่หน่วยงานราชการที่มาส่งเสริมก็ย้ายไปที่อ่ืน  งานจึงไม่มีความต่อเน่ือง และล้มเลิกไปในที่สุด 

3. ยุควิกฤตของคนปลูกพริก 
ปีพ.ศ. 2537 – พ.ศ. 2538 หน่วยงานคือเกษตรจังหวัด ได้มาสนับสนุนการแก้ไขปัญหาเรื่องผลผลิตพริก 

โดยได้ก่อต้ังกลุ่มคนปลูกพริก และให้มีตัวแทนกลุ่มทําหน้าที่เป็นฝ่ายการตลาดคือเป็นคนรวบรวมผลผลิตจาก
สมาชิกและเอาไปจําหน่าย โดยนําไปจําหน่ายที่ตลาดสด   ในการดําเนินงานสมาชิกในกลุ่มจะออกหุ้นกันแล้วซื้อ
พริกจากสมาชิก มีเง่ือนไขว่า ได้กําไร 10 บาท ตัวแทนกลุ่มที่นําพริกไปขายจะได้  6 บาท สมาชิกในกลุ่มจะได้ 4 
บาทซึ่งจะมีการปันผลกัน ตอนน้ันจะนําพริกไปขายทุกวัน วันละ 40 – 50 กิโลกรัม ขายเพียง 3 เดือน ก็ประสบ
กับปัญหา เพราะตัวแทนที่ไปขายไม่อยากเสียสละ เพราะมีความยุ่งยาก ตนเองไม่ได้กําไร จึงกลับไปเป็นแม่ค้าคน
กลางเหมือนเดิม   

หลังปีพ.ศ. 2540  จากการพัฒนาแหล่งนํ้าในชุมชน การใช้อุปกรณ์เครื่องทุนแรง เช่นการรดนํ้าพริกด้วย
เครื่องสูบนํ้า  ทําให้ชาวบ้านสามารถขยายพ้ืนที่การปลูกพริก การเพ่ิมผลผลิต จึงทําให้คนในชุมชนปลูกพริกเพ่ือ
ขายอย่างจริงจัง โดยเริ่มการใช้สารเคมี โดยเฉพาะนาฆ่าแมลง มาใช้ในการปลูกพริก  ขณะท่ีราคาพริก บางปี ก็
ราคาสูง บางปีก็ราคาตํ่า ช่วงต้ังแต่ปี 2550 เป็นต้นมาชาวบ้านต้องเผชิญกับปัญหาการตลาดพริก โดยเจอปัญหา
ราคาพริกตกตํ่าโดยเฉพาะในช่วงที่ผลผลิตพริกออกมาเยอะ   ทําให้ต้องขายพริกในราคาตํ่าให้กับแม่ค้าคนกลาง  
ชาวบ้านบางส่วนที่ไม่อยากขายเพราะราคาตํ่าเกินไป ก็ต้องนําพริกมาตากแห้งไว้ขายในภายหลัง      
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4. ยุคหาทางออกของคนปลูกพริก  
จากปัญหาการขายพริกที่เกิดขึ้น ปี 2554 คนปลูกพริกบางส่วนเริ่มมีการต้ังกลุ่มเพ่ือร่วมกันหาทางออก

ในการแก้ไขปัญหาตลาดพริก   กลุ่มผู้ปลูกพริกที่ได้ต้ังไว้ได้เข้าร่วมเป็นสมาชิกกลุ่มตลาดเขียวมหาสารคาม 
เพ่ือที่จะนําผลผลิตทางการเกษตรไปจําหน่าย ในช่วงน้ีสมาชิกในกลุ่มเริ่มกลับมาปลูกพริกแบบปลอดภัย เพราะ
หลังจากเข้าร่วมขายสินค้าในตลาดเขียว สมาชิกได้แลกเปลี่ยนกับเครือข่ายตลาดเขียว  ทําให้สมาชิกมีแนวคิด
เรื่องการปลูกและจําหน่ายอาหารท่ีปลอดภัย รวมทั้งตระหนักถึงผลกระทบที่เกิดจากการใช้สารเคมีในการผลิต 

 
2.10 ข้อมูลลกัษณะพนัธุพ์ริกบ้านหนองโจด 

พริกพันธ์ุโคกก่อ ซึ่งเป็นช่ือพันธ์ุพริกที่ชาวบ้านในเขตตําบลโคกก่อใช้เรียกกันน้ัน จากการเทียบเคียงกับ
ช่ือพันธ์ุพริกมาตรฐาน พบว่าคือพันธ์ุพริกจินดา  จัดอยู่ในกลุ่มพริกขี้หนูผลใหญ่ที ่มีความสําคัญในฐานะพืช
เศรษฐกิจของไทยเช่นกัน ใช้ทั้งในรูปพริกแห้ง พริกสด และซอสพริก มแีหล่งผลิตที่สําคญัอยู่ในภาค
ตะวันออกเฉียงเหนือ รองลงมาคือภาคเหนือ ภาคตะวันออก และภาคกลาง  

ผลมีขนาดเล็กเรียวยาว ผลช้ีขึ้นเป็นส่วนมาก ผลดิบมสีีเขยีวแก่ ผลสุกสแีดงเข้ม ใช้ได้ทั้งผลผลิตสดและ
แห้ง ผลที่ตากแห้งแล้วจะมีสสีวย กรอบ ตําให้แหลกง่าย มีจํานวนเม็ดมาก นํ้าหนักมาก ทนทานต่อโรค 
เจริญเติบโตดีและสามารถปลกูได้ตลอดทั้งปี  ทรงพุ่มกว้างประมาณ 50-60 ซม. ต้นสูงประมาณ 45-60 ซม. ผลมี
สีเขียว และสีแดง รสชาติเผ็ดจัด ผลผลิตต่อต้นผลสดประมาณ 1.5-2 กก. ผลแห้งประมาณ 0.7 กก. อายุเก็บเก่ียว
หลังการย้ายกล้าประมาณ 90 วัน และสามารถเก็บเก่ียวผลผลิตได้ประมาณ 60-90 วัน  ทั้งน้ีพันธ์ุพริกโคกก่อจาก
ข้อมูลของชาวบ้านคือจะมีลักษณะพันธ์ุ คือ ลูกดก ทนต่อโรค เหมาะกับสภาพพ้ืนที่ นํ้าหนักดี รสชาติดี เผ็ด หอม 
สีสวย ปลูกง่ายแห้งไว เก็บไว้ได้นาน แตกก่ิงดี ผิวบาง และเมล็ดเยอะ ซึ่งคุณสมบัติทีเ่ป็นจุดเด่น จึงทําให้คนใน
บ้านหนองโจด นิยมปลูกพันธ์ุพริกโคกก่อหรือพริกจินดาน้ี โดยไม่ปลูกพริกพันธ์ุอ่ืนเลย  

 
2.11  กระบวนการปลูกพริก และรูปแบบการจัดการผลผลิตพริก 

พริกโคกก่อจะมีลักษณะพันธ์ุ คือ ลูกดก ทนต่อโรค เหมาะกับสภาพพ้ืนที่ นํ้าหนักดี รสชาติดี เผ็ด หอม สี
สวย ปลูกง่ายแห้งไว เก็บไว้ได้นาน แตกก่ิงดี ผิวบาง และเมล็ดเยอะ ซึ่งคุณสมบัติที่เป็นจุดเด่น จึงทําให้คนในบ้าน
หนองโจด นิยมนํามาพันธ์ุพริกโคกก่อมาปลูก โดยจะมีขั้นตอนการปลูกพริก และจัดการผลผลิตพริกต้ังแต่เดือน
กันยายนจนถึงเดือนตุลาคมของปีถัดไป ซึ่งมีรายละเอียดดังน้ี 
ตารางที่ 1 แสดงระยะเวลากระบวนการปลูกพริก และรูปแบบการจัดการผลผลิตพริก 
 เดือน ม.ค. ก.พ. มี.ค. เม.ย. พ.ค. มิ.ย. ก.ค. ส.ค. ก.ย. ต.ค. พ.ย. ธ.ค.

ขั้นตอน  

ช่วง
เพาะ
กล้า 
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 เดือน ม.ค. ก.พ. มี.ค. เม.ย. พ.ค. มิ.ย. ก.ค. ส.ค. ก.ย. ต.ค. พ.ย. ธ.ค.

ขั้นตอน  

ช่วง
ปลูก 

             

เก็บ
เก่ียว 

             

จําหน่าย
พริกสด 

             

ตาก
พริก
แห้ง 

             

จําหนา่ย
พริก
แห้ง 

             

  
           จากตารางดังกล่าวข้างต้น สามารถอธิบายเพิ่มเติมเปน็รายละเอียดขัน้ตอนต่างๆ ได้ดังนี ้
การเตรียมเมลด็พันธุ์ (การเพาะกล้า) 

1. นําเมล็ดพันธ์ุไปตากแดดให้แห้ง แล้วนําไปตําใส่ครกหรือทบุเอาแต่เมล็ดพันธ์ุ 
2. นําเมล็ดพันธ์ุห่อใส่ผ้าขาวบาง แล้วนําไปแช่นํ้าอุ่นอุณหภูมิไม่เกิน 50 องศา ทิ้งไว้ประมาณ 10 -

15 นาที แล้วนําไปแช่ทิ้งนํ้าไว้ 1-2 คืน นําไปไว้ที่ชุ่มช้ืน หรือฝังดินแล้วรดน้ําให้ชุ่ม ทิ้งไว้ 5 -7 วัน เมื่อรากเริ่มงอก
แล้วนําไปหว่านลงแปลง การนําเมล็ดพันธ์ุไปแช่ในนํ้าอุ่น จะช่วยกระตุ้นการงอกของเมล็ดพันธ์ุให้เร็วขึ้นและฆ่า
เช้ือราในเมล็ด) หรือสําหรับคนที่ไม่มีเวลาจะนําพริกแห้งไปตําใส่ครกหรือทุบเอาแต่เมล็ดพันธ์ุ นําไปหว่านลงแปลง 

ซึ่งในช่วงการเตรียมเมล็ดพันธ์ุ จากการสํารวจ พบว่า ชาวบ้านมีวิธีการนําเมล็ดพริกห่อผ้า(การหม่า) 
จํานวน 20 ราย สาเหตุที่เลือกวิธีการนําเมล็ดพริกห่อผ้า เพราะช่วยเร่งการงอดของรากพริก  ผลที่เกิดขึ้นต้นกล้า
จะงอกพร้อมกัน ลดปัญหาวัชพืช และส่วนใหญ่ชาวบ้านจะเลือกวิธีการหว่านเลย 45 ราย สาเหตุที่เลือกการหว่าน
เพราะความสะดวกและเหมาะสมกับสภาพพ้ืนที่ของแต่ละบุคคล   ผลที่เกิดขึ้นต้นกล้างอกไม่พร้อมกันและมี
วัชพืชขึ้นเร็ว   
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การเตรียมพื้นที่ และวิธีการเลือกพื้นที่ในการเพาะกล้า 
1. ที่โนนระบายนํ้าได้ดี 
2. เป็นดินร่วนปนทราย 
3. ใกล้แหล่งนํ้า 
4. เดือนที่เหมาะสมกับการเพาะต้นกล้าคือ เดือนสิงหาคม – เดือนตุลาคม 
จากการสํารวจ พบว่า การเตรียมดิน มีการเลือกพ้ืนที่โนน 16 ราย สาเหตุที่เลือกพ้ืนที่โนน เพราะ

เป็นพ้ืนที่สําหรับปลูกตอนปลายฤดูฝน ส่วนใหญ่จะเลือกพ้ืนที่ราบ  39 ราย สาเหตุที่เลือกเพราะเหมาะสําหรับ
การปลูกในตอนต้นฤดูหนาว  และบางส่วนเลือกพ้ืนที่ราบ-โนน 10 ราย สาเหตุที่เลือกเพราะปลูกได้ทั้งปลายฤดู
ฝนและต้นฤดูหนาว   

 
การเตรียมเพาะกล้า 

1. ถ้าทําแปลงเดือนสิงหาคม ต้องยกพ้ืนที่ปลูกขึ้นจากพ้ืนปกติ 10 – 15 เซนติเมตร เพราะต้อง
ระบายนํ้าได้ดี แปลงต้องมีลักษณะพ้ืนดินคล้ายหลังเต่า 

2. ถ้าทําแปลงเดือนตุลาคม ไม่ต้องยกพ้ืนที่ปลูกสูงมาก 
3. แปลงไม่ควรกว้างเกิน 1.20 เมตร เพราะถ้ากว้างกว่าน้ีจะดูแลยาก และความยาวพอประมาณ 
4. เตรียมแปลงเสร็จรดนํ้าพอชุ่ม หว่านเมล็ดพันธ์ุลงไปในแปลงพอประมาณ เสร็จแล้วนําปุ๋ยคอก

ไปหว่านให้ทั่วแปลง นําฟางมาคุมอีกรอบและรดนํ้า พอ 5-10 วัน เมล็ดเร่ิมงอก ให้นําฟากออก
จากแปลง รดนํ้าเช้า-เย็น 

การดูแลต้นกล้า 
จากการสํารวจ พบว่า ชาวบ้านไม่มีการใช้สารเคมี 15 ราย สาเหตุที่ไม่ใช้สารเคมี เพราะชาวบ้านใช้

ปุ๋ยหมักและปุ๋ยคอก นอกจากน้ันชาวบ้านส่วนใหญ่ยังคงเลือกที่จะใช้สารเคมีในปริมาณปลอดภัยจํานวน 50 ราย 
สารเคมีที่ยังใช้อยู่ คือ ปุ๋ยสูตร 15-15-15 สาเหตุที่ยังมีการใช้สารเคมีอยู่ เพราะดินยังขาดความอุดมสมบูรณ์และ
อีกทั้งยังคงเป็นความเคยชินของคนปลูก 
วิธีการย้ายต้นกล้า 

1. กล้าที่เหมาะกับการปลูกจะอยู่ที่ 25 – 30 วัน  
2. ควรรดนํ้าก่อนถอนต้นกล้า เพราะจะทําให้ถอนง่าย 
3. เลือกต้นที่สมบูรณ์ เด็ดยอดกล้า หากต้นกล้ามีอายุมาก การเด็ดยอดต้นกล้าจะทําให้แตกก่ิงมาก

ขึ้น และตาไม่ดีขึ้น 
4. ควรตัดรากแก้วออก เพราะจะทําให้แตกตาดี  
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จากการสํารวจ พบว่า ชาวบ้านมีการถอนทั้งแปลง 7 ราย สาเหตุเพราะไม่อยากไปถอนบ่อยและจะนํามา
คัดต้นที่ไม่สมบูรณ์ทิ้ง มีผลดี คือ ไม่เสียเวลาไปลดนํ้าแปลงต้นกล้าอีก ผลเสีย คือ ไม่มีต้นกล้ามาซ่อมแซมต้นกล้า
ที่เสียไป(ต้นกล้าที่ตายไปในแปลงปลูก) 

มีการเลือกกล้าต้นที่สมบูรณ์ 52 ราย สาเหตุเพราะจะได้ต้นกล้าที่แข็งแรงและสมบูรณ์ตามต้องการ 
ผลเสีย คือ เสียเวลาในการรดน้ําและการรอต้นกล้าให้ได้ความสมบูรณ์   

มีการตัดรากแก้ว  6 ราย สาเหตุเพราะรากแก้วยาวเกินไป ตอนปลูกจะทําให้ต้นล้มง่าย  มีผลดี คือ ทํา
ให้ไม่ล้มเวลาปลูก  ผลเสีย คือ เมื่อนําต้นกล้าไปปลูกจะทําให้ฟ้ืนตัวช้า   

มีการตัดยอดกล้า 62 ราย สาเหตุเพราะทําให้ต้นกล้าติดเร็ว มีผลดี คือ แตกตาดี ไม่มีผลเสีย 
วิธีปลูกและลักษณะการปลูก  

การปลูกพริกให้ได้ผลดีจะปลูกเดือนตุลาคม ถ้าเกษตรกรรายไหนผลผลิตออกก่อนก็จะได้ราคาพริกที่
สูงกว่าเกษตรกรรายอ่ืน แต่การปลูกพริกแบบดังกล่าวมีปัญหา/อุปสรรค คือจะต้องเจอกับฝนที่ตก หญ้าจะเยอะ 
กล้าจะเน่าตาย เป็นเช้ือรา ถ้าใครใส่ใจก็จะแก้ไขปัญหาดังกล่าวได้ ในการแก้ปัญหาเรื่องโรคเน่าเกษตรกรบางราย
จะใช้วิธีการยกร่องให้สูงหรือไปกล้าพริกไว้ตามโพน บางวิธีการชาวบ้านจะไม่เอานํ้าฝน ชาวบ้านได้บทเรียนว่า 
การที่จะขายพริกให้ได้ราคาดีต้องการพริกให้ได้แต่หัวปี ต้องรีบปลูกก่อนตุลาคม เพ่ือให้ไปผลผลิตออกก่อนปีใหม่ 
เพ่ือที่จะได้ราคาดี ระยะเวลาการปลูกพริกของบ้านโคกก่อ 3 เดือน จะได้ผลผลิต ทั้งน้ีคนปลูกพริกบ้านหนองโจด
จะมีวิธีการการปลูกพริกอยู่ 6 รูปแบบ ดังน้ี 

รูปแบบที่ 1 แถวเด่ียว ต้นเดียว 
รูปแบบที่ 2 แถวเด่ียวต้นคู่ 
รูปแบบที่ 3 แถวคู่ ต้นเด่ียว 
รูปแบบที่ 4 แถวคู่ ต้นคู่ 
รูปแบบที่ 5 แถวคู่ ต้นเด่ียวสับหว่าง 
รูปแบบที่ 6 แถวคู่ ต้นคู่สับหว่าง 

ซึ่งการปลูกรูปแบบที่ 1 และรูปแบบที่ 2 จะมีแปลงปลูกขนาดความกว้าง 20 – 25 เซนติเมตร ระยะห่าง
ระหว่างแถว 70 – 100 เซนติเมตร  

 การปลูกรูปแบบที่ 3 - 6 จะปลูกพริกระยะห่างระหว่างแถว 10 – 15 เซนติเมตร    ระยะห่างระหว่าง
ต้น 15 – 20 เซนติเมตร ความกว้างระหว่างแปลง 70 – 100 เซนติเมตร 

 จากการสํารวจ พบว่า  มีการเลือกปลูกแถวเดียว-ต้นเดียว  7 ราย สาเหตุเพราะมีต้นกล้าน้อย มีผลดี 
คือ ดูแลง่ายและประหยัดต้นกล้า ผลเสีย คือ หากดินไม่อุดมสมบูรณ์จะทําให้ผลผลิตตํ่าลง  

การปลูกต้นเดียว-แถวคู่มี  16 ราย สาเหตุเพราะป้องกันการสูญเสียผลผลิตหากต้นใดต้นหน่ึงตาย ผลดี 
คือ ดูแลง่าย ผลเสีย คือ สิ้นเปลืองต้นกล้า  
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การปลูกแถวคู่-ต้นเด่ียวมี 6 ราย สาเหตุเพราะพ้ืนที่ในการเพาะปลูกน้อย มีผลดี คือ ผลผลิตเพ่ิมขึ้น 
ผลเสีย คือ ดูแลยาก  

การปลูกต้นคู่-แถวคู่มี  13 ราย สาเหตุเพราะพื้นที่ในการเพาะปลูกน้อย มีผลดี คือ ผลผลิตเพ่ิมขึ้น 
ผลเสีย คือ ดูแลยากและเปลืองต้นกล้า  

การปลูกสับหว่างระหว่างต้นมี 18 ราย สาเหตุเพราะทําให้ต้นพริกไม่ต้องแย่งอาหารกันและได้รับ
สารอาหารที่เพียงพอ มีผลดี คือ กําจักวัชพืชง่าย ผลเสีย คือ เปลืองต้นกล้า 
ข้อควรระวังในการปลูกพริก 

หากนํ้าในสระขุ่นห้ามนําไปรดใบพริกเด็ดขาด เพราะจะทําให้พริกไม่สามารถสังเคราะห์แสงได้ดี ทําให้ผล
ผลิตไม่สวยงาม 
ความเช่ือในการปลูก 

คําพูด คือ “มะลิดต๊ิดต่ิง แตกกิ่งละหย้า เก็บได้สามตะกล้า เหลือห้าเล่มเกวียน เป็นหน่วยมาอย่าขูอย่า
แป้ว เป็นหน่วยแล้วอย่าแป้วอย่าแมง เก็บแต่เซ่าเท่าแลง ให้เหลือเท่าเก่า โอม… สวุย ป๊ิด”  

วันปลูก คือ ปลูกพริกวันพฤหัสบดีจะทําให้พริกออกลูกมาก  พริกมีลูกดก 
การดูแลพริกพันธุ์โคกก่อ 

1. เตรียมแปลงเสร็จรดน้ําพอชุ่ม นําต้นกล้าที่เตรียมฝังลงในแปลง หลังจากน้ันรดน้ําพอชุ่มเช้า และเย็น 
ปลูกได้ 3 – 5 วัน ควรใส่ปุ๋ยคอก แล้วใส่ปุ๋ยสูตร 15 – 15 – 15 ลงไปพอประมาณ 
2. วันที่ 7 ให้หว่านปุ๋ยสูตร 15 – 15 – 15 พอประมาณ แล้วรดน้ําให้พอชุ่ม ฉีดยาฆ่าแมลง หรือนํ้า
หมักไล่แมลง และฉีดฮอร์โมนแตกตา 

3. อายุได้ 2 เดือน จะแตกพุ่มใหญ่ ให้หมั่นกําจัดวัชพืช พรวนดิน และรดน้ําพอชุ่ม เช้าและเย็น 
4. อายุได้ 3 เดือน จะออกดอก ผล ที่ยังไม่สุกมาก อายุ 110 – 120 วัน จะเร่ิมสุกพร้อมเก็บ
ผลผลิต  ช่วงน้ีต้องฉีดฮอร์โมนให้ดอกผลติดดีไม่ร่วงงายและให้น้าให้เพียงพอ 

จากการสํารวจ พบว่า ช่วงการดูแลรักษามีการใช้ปุ๋ยอินทรีย์    1 คน สาเหตุที่เลือกเพราะลดค่าใช้จ่าย
ลดสารเคมี ผลดี คือ ประหยัดและง่ายต่อการหาวัสดุในการทําปุ๋ยอินทรีย์ ผลเสีย คือ ใช้ระยะเวลานานในการทํา
ปุ๋ยหมัก  

มีการใช้ปุ๋ยเคมีผสมปุ๋ยอินทรีย์ 65 ราย สาเหตุที่เลือกเพราะต้องการลดการใช้สารเคมีในระยะแรกไป
จนถึงไม่มีการใช้สารเคมี ผลดี คือ ดีต่อสุขภาพของผู้ผลิตและผู้บริโภค ลดต้นทุนการผลิต 
โรคและวิธีการแก้ไข 

1. โคนเน่า เกิดจากการให้นํ้ามากจนเกินไป ควรอย่าให้นํ้าท่วมขังนานเกิน 24 ช่ัวโมง หาก       
เกิดอาการโคนเน่า ให้ถอนต้นพริกทิ้ง 
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2. กุ้งแห้ง   ถอนตนพริกทิ้ง 
3. ใบหยิก  เกิดจากเพลี้ยกินใบ ใส่ปุ๋ยคอกแล้วให้นํ้าไม่เพียงพอ วิธีการแก้ไขฉีดยาฆ่าเพลี้ย 
4. แมลงศัตรูพริก  ได้แก่ เพลี้ย หนอน แมลงเต่าทอง แมงจิซอน และหนู ถ้าเป็นหนอนให้หมั่นเก็บ

ออกตอนกลางคืน เพราะหนอนจะกินใบตอนกลางคืน หัวค่ํา และใกล้สว่าง  

การเก็บผลผลิตและการจัดการผลผลิต 
การเก็บพริกให้ดูที่ผลพริกจะมีสีแดง นํ้าตาล(ห่าม)  ช่วงเวลาดังกล่าวผลผลิตจะออกมาจํานวนมาก

ประมาณ 300 – 400 กิโลกรัม แต่แม่ค้าจะรับซื้อเพียง 100 กิโลกรัมเท่าน้ัน ในส่วนพริกที่เหลือชาวบ้านจะตาก
เป็นพริกแห้ง  ซึ่งเป็นวิธีการจัดการพริกสดที่ขายไม่หมด  

จากปัญหาผลผลิตล้นตลาดคนปลูกพริกแก้ปัญหาโดยเอาพริกมาตากแห้ง เพ่ือจะขายพริกแห้ง เพราะ
พริกแห้งจะขายได้นาน ตากตามหลังคาบ้านเรือนเพ่ือให้พริกแห้ง ถ้าตากใส่สังกะสีสีของพริกจะสดใสกว่าตากที่
พ้ืน ชาวบ้านจะไม่นิยมตากบนพ้ืนดินเพราะจะแห้งช้า และสกปรก พริกจะมีสีคล้ําเพราะอากาศไม่ถ่ายเท บางคน
จะนํามุ้งมารองก่อนค่อยตาก เพ่ือแก้ปัญหาเวลาฝนตกจะได้เก็บพริกได้ทัน วิธีการดูพริกว่าแห้งหรือไม่จะใช้วิธีการ
บีบพริก ถ้าพริกกรอบแสดงว่า พริกแห้งแล้ว บางทีก็จะหักขั้วพริกดู ว่าขั้วแห้งหรือยัง  ถ้าขั้วแห้งสนิทแสดงว่า
พริกแห้งแล้ว  

การเก็บพริกแห้ง จะเก็บช่วงบ่าย  3-4 โมงเย็น ถ้าอากาศเย็นพริกจะไม่แห้ง จากน้ันนําพริกแห้งใส่ถุง
มัดไว้  จะเก็บได้ 1 ปี ถ้าเก็บพริกที่ยังไม่แห้งพริกจะเปลี่ยนเป็นสีดํา ก็จะนําพริกมาตากอีกครั้ง ก่อนที่จะนําไป
ตากจะบ่มพริกไว้ 2 คืน เพ่ือให้พริกเปลี่ยนสีให้สีแดงสดอีกที ในการเก็บพริกมาตากชาวบ้านจะเลือกพริกที่ยังไม่
แก่ออก เลือกก้านพริกและใบออก เพ่ือแก้ไขปัญหาพริกเน่า เน่ืองจากใบพริกที่ปนมา  การตากพริกจะใช้เวลาตาก 
10 วัน ปริมาณพริกที่ตาก สถานที่ตาก มีผลกับการแห้งของพริก ถ้าเด็ดก้านพริกออกจะแห้งช้า เพราะถ้าไม่มีก้าน
พริกจะทําให้พริกกองถี่กัน  มีความหนาแน่นมากเกินไปไม่มีระยะห่างให้อากาศถ่ายเท ทําให้พริกแห้งช้า  

ในอดีตชาวบ้าน เคยทําที่ตากพริกโดยตีไม้ขึ้นเป็นร้าน และมีสังกะสีรอง แต่ก็ไม่เป็นผล เพราะปริมาณ
พริกมีมากเกินไป บางคนเน้ือที่มีน้อยในการทําที่ตาก จึงต้องตากบนหลังคาบ้าน 

    
2.12 บทเรียนการทํางานทีผ่า่นมา 
 ชุมชนบ้านหนองโจดเคยมีการศึกษาวิจัยเรื่องการพัฒนาช่องทางการตลาดพริกปลอดภัย กรณีศึกษาบ้าน
หนองโจด ตําบลโคกก่อ อําเภอเมือง จังหวัดมหาสารคาม ซึ่งมีข้อมลูที่เป็นประโยชน์ในการนํามาใช้วิเคราะห์การ
พัฒนากลไกตลาดพริก โดยเฉพาะการศึกษาบทเรียนการทํางานตลาดของบ้านหนองโจดที่ผ่านมา ได้แก่ 
  

1. บทเรียนเร่ืองเสน้ทางการขายพริก/ตลาดรับซ้ือพริกในรูปแบบต่างๆ และความเป็นไปได้ของ
ช่องทางตลาดแต่ละรูปแบบ 

ต้ังแต่อดีตจนถึงปัจจุบันบ้านหนองโจดมีช่องทางการจําหน่ายพริกอยู่ 6 รูปแบบ ได้แก่  
 รูปแบบที่ 1 ขายผ่านคนกลางในชุมชน  โดยจะนําพริกไปขายต่อที่ตลาด   
 รูปแบบที่ 2 ขายท่ีแปลง คือ การขายให้แมค่้าคนกลางจากนอกชุมชนเข้ามาซื้อผลผลิตในแปลง   
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 รูปแบบที่ 3 ขายพริกแปรรูป คือ ทําพริกป่นส่งขายให้กับโรงงานมาม่า 1 ตัน โดยมีราคาตันละ 
50,000 บาท ซึ่งมีการรวมกลุ่มแม่บ้าน 50 คน ในการผลติพริกป่น โดยมีการประสานงานติดต่อ
โรงงานโดยหน่วยราชการ คือ เจ้าหน้าที่พัฒนาชุมชน และเจ้าหน้าที่เกษตรจังหวัด ในการขาย
พริกให้โรงงาน ขายได้เพียงคร้ังเดียว เน่ืองจากขั้นตอนพริกใช้เวลานาน และลําบาก ต้องคั่ว ตํา 
ร่อนแบบชาวบ้าน ยังไม่มีเครือ่งมือที่ทันสมยั ต้องใช้เวลาในการแปรรูปนาน 15 วัน และอีก
สาเหตุที่เลิกส่งพริกให้กับโรงงานเพราะรับเง่ือนไขการแปรรูปไม่ได้ ที่ระบุว่า พริกโคกก่อมีความ
เผ็ด ต้องหาสิ่งเจือป่นอ่ืนมาผสม เพ่ือทําใหค้วามเผ็ดของพริกลดลง   

 รูปแบบที่ 4 ขายตามงานกิจกรรมของหน่วยงานราชการ ขายเป็นสินค้าแปรรูปที่ได้รับการ
ส่งเสริมจากเกษตรจังหวัด   

 รูปแบบที่ 5 ขายในตลาดสด การปลูกและการขายด้วยตนเอง โดยนําไปขายในตลาดสดใกล้
หมู่บ้าน  

 รูปแบบที่ 6 ขายในตลาดนัดสีเขียว เป็นการนําผลผลิตของตนเองมาขายให้ผู้บริโภคโดยตรง 
โดยผลผลิตที่นํามาขายจะเป็นผลผลิตที่มีความปลอดภัย  

 
ประเด็นสําคัญก็คือรูปแบบการขายพริก 4 รูปแบบของบ้านหนองโจดนั้น เป็นระบบการขายตรงระหว่าง

มือผู้ผลิตกับผูบ้ริโภค ซึ่งสามารถขายผลผลติพริกได้ระดับหน่ึง แต่ยังไม่เพียงพอต่อความต้องการขายพริกของ
ชุมชน ทําให้เกิดพริกแห้งจํานวนมาก ส่วนรูปแบบการขายส่งอีก 2 รูปแบบ คือ ขายส่งผา่นคนกลางในชุมชน ซึ่ง
กลุ่มไมส่ามารถกําหนดราคาได้เอง ขึ้นอยู่กับกลไกราคาตลาดพริก ทําให้ได้ราคาขายที่ไม่เป็นธรรม ส่วนการขาย
ส่งผ่านโรงงานมาม่า ไม่ได้ส่งขายแล้วเน่ืองจากยอมรับเง่ือนไขการแปรรูปที่ต้องใส่สิ่งเจือปนในพริกไม่ได้  
 

2. บทเรียนการสรา้งมาตรฐานพริกปลอดภัยของชุมชน 
 ปัจจุบันผู้ปลูกพริกบ้านหนองโจดมีมาตรฐานในการรับรองผลผลิตพริกปลอดภัย ซึ่งมีอยู่ด้วยกัน 2 
มาตรฐาน ได้แก่  มาตรฐานตลาดเขียวมีการติดตามตรวจสอบผลผลิตของผู้ผลิตที่นํามาขายในตลาดเพ่ือดูแล
คุณภาพของผลผลิตให้สะอาด ปลอดภัยจากสารเคมี และสนองตอบกับความต้องการของผู้บริโภคได้จริง  
และมาตรฐาน GAP  เป็นมาตรฐานรับรองการผลิตของเกษตรกรเพ่ือให้เกิดความน่าเช่ือถือแก่ผู้บริโภค  ซึ่งทั้ง 2  
มาตรฐานจะมุง่เน้นการผลิตที่ปลอดภัย  สะอาด 
 การมีมาตรฐานและการติดตามตรวจสอบผลผลิตของกลุ่ม ช่วยให้สมาชิกผลิตพริกได้ตามมาตรฐาน 
เพราะยอมรับข้อตกลงร่วมกัน สมาชิกให้ความร่วมมือในการทํางาน ทําให้กลุ่มไม่มีปัญหาในการผลิตพริกที่สะอาด 
ปลอดภัย ตรงตามความต้องการของผู้บริโภค  
 

3. บทเรียนการพัฒนาช่องทางการตลาดพริกปลอดภัยของชุมชนท่ีทําให้ชาวบา้นสามารถขายพริกได้
ในราคาดีและมีความเป็นธรรม 
 จากการทดลองปฏิบัติการในงานศึกษาวิจัยปีที่ผ่านมา ทําให้เห็นช่องทางตลาดพริกที่ทําให้ชาวบ้านหนอง
โจดสามารถขายพริกได้ในราคาดีและมีความเป็นธรรม ได้แก่   
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(1) การพัฒนาคุณภาพของพริกให้มมีาตรฐานทั้งในระดับอินทรีย์และปลอดภัย  ทั้งน้ีทั้งน้ันถ้ามีตรา
รับรองจากหน่วยงานที่เช่ือถือได้จะเป็นการการันตีคุณภาพเวลาขาย  สร้างความเช่ือมั่นให้กับผู้บริโภค  จะทําให้มี
ตลาดที่เปิดกว้างมากข้ึน  สามารถขายพริกได้ในราคาที่สูง   

(2) การใช้เทคโนโลยี  เช่น  เทคนิคเพาะต้นกล้า  เทคนิคการทํานํ้าหยดมาใช้ในแปลงพริกจะทําให้
ชาวบ้านสามารถผลิตพริกได้นอกฤดู  ประหยัดนํ้า  ดูแลง่าย  อีกทั้งไม่ต้องเสียเวลาดายหญ้า  ลดต้นทุนในการ
ผลิต  เมื่อผลิตพริกได้นอกฤดู  ราคาขายพรกิจะมีราคาสูง  อย่างไรก็ตามการปลูกพริกนอกฤดูควรปลูกในช่วงต้น
เดือนกุมภาพันธ์เป็นต้นไป  ไม่ควรปลูกในฤดูฝน  เพราะจากการปฏิบัติการในช่วงฤดูฝนจะทําได้ยาก  เน่ืองจาก
ดินมีความช้ืนสูง  ทําให้พริกเป็นโรคได้ง่าย   

(3)  การปลูกพริกโดยใช้เทคนิคการตกแต่งก่ิงพริกจะทําให้พริกแตกก่ิงได้เยอะ  ต้นสูง  ทําให้ลมผ่านได้ดี  
ลดการเป็นโรคในพริก  ซึ่งก็จะทําให้สามารถเก็บผลผลิตได้มากขึ้น   อีกทั้งลดต้นทุนในการผลิต   

(4)  การปลูกพริกเหลื่อมฤดูกาลหรือการปลูกก่อนฤดูปกติประมาณ 2 เดือนตามคําแนะนําของ
ผู้เช่ียวชาญท่ีมาให้ความรู้  ซึง่ปกติคนในชุมชนจะปลูกพริกประมาณเดือนกันยายน  เมือ่มีการปลูกก่อนฤดูปกติ 2 
เดือน  อาสาสมัครในชุมชนทีท่ดลองปฏิบัติการ 6 ราย ได้เริ่มเพาะกล้าพริกในเดือนกรกฎาคม  ซึ่งยังอยู่ในช่วงฝน
กําลังตกชุก  ผูท้ดลองปฏิบัติการได้ใช้วิธีการเพาะกล้าในถาดหลุมแทนการหว่านเมล็ดในแปลง  เน่ืองจากเป็นการ
ทดลองคร้ังแรกชาวบ้านยังไม่มีความชํานาญในการดูแลกล้าพริก  ทําใหม้ีผู้ทดลองที่ทาํได้สําเร็จ 3 ราย  เมื่อมีการ
เก็บผลผลิตที่ออกก่อนฤดูปกติ 2 เดือนทําให้ผู้ทดลองสามารถขายพริกได้ในราคาสูง  ขายได้ง่ายเน่ืองจากความ
ต้องการของตลาดมีมาก ผูผ้ลิตสามารถกําหนดราคาเองได้ในราคาที่สูงตกราคากิโลกรัมละ 80 บาท-140 บาท  
เมื่อเทียบกับราคาในฤดูกาลปลูกพริกที่ราคา 25-50 บาทต่อกิโลกรัม  ถงึแม้ว่าผลผลิตของการปลูกพริกเหลื่อมฤดู
มีผลผลิตต่อไร่อาจน้อยกว่าการปลูกพริกตามฤดูกาลปกติ เช่น การปลูกตามปกติจะได้ผลผลิตอยู่ที่ไรล่ะ 2 ตัน 
(2,000 กิโลกรมั X ราคาพริกโดยเฉลี่ย 30 บาท/ ก.ก. คิดเป็นเงินที่ขายพริกได้ต่อไร่คือ 60,000  บาท)  ในขณะที่
การปลูกพริกเหลื่อมฤดูผลผลิตตกไร่ละ 800 กิโลกรมั (800 ก.ก.X ราคาพริกโดยเฉลี่ย 100 บาท/ก.ก. คิดเป็นเงิน
ที่ขายพริกได้ต่อไร่คือ 80,000 บาท)  อย่างไรก็ตามยังถือได้ว่าการปลูกพริกเหลื่อมฤดูสามารถขายผลผลิตต่อไร่ได้
สูงกว่าการปลูกในฤดูกาลปกติถึง 20,000 บาทต่อไร่  ดังน้ันการปลูกพริกเหลื่อมฤดูกาลจึงเป็นช่องทางการตลาด
หน่ึงทียังเปิดกว้างที่จะทําให้ผู้ผลิตพริกสามารถผลิตและขายพริกได้ในราคาที่เป็นธรรม  

(5) การรวมตัวกันของชาวบ้านเพ่ือที่จะรวบรวมพริกของสมาชิกไปขายเองโดยตรงยังตลาดค้าส่ง  เป็นอีก
ช่องทางหน่ึงที่ทีมนักวิจัยคาดว่าจะสามารถทําให้ขายพริกได้ในราคาที่เป็นธรรม   
 (6) ช่องทางการขายพริกที่ทําให้กลุ่มได้ราคาขายที่เป็นธรรม ได้แก่ การขายตรงในตลาด ธกส.
มหาสารคาม และขายในตลาดเขียวศรีสวัสด์ิ เพราะเป็นพ้ืนที่เฉพาะผู้ผลติที่ผลิตแบบปลอดภัย ซึ่งสามารถกําหนด
ราคาขายได้เอง ส่วนการขายผ่านช่องทางการตลาดอ่ืนๆ ได้แก่ ขายส่งในชุมชน การกําหนดราคายังขึ้นอยู่กับ
กลไกราคาตลาด 
 
2.13 รายงานวิจัยที่เก่ียวข้อง  
 โครงการวิจัยได้ทบทวนรายงานวิจัยที่เก่ียวกับการตลาดพริกในภาคอีสาน โดยเน้นที่รายงานวิจัยของ 
สกว. ซึ่งศึกษาเรื่องพริกไว้หลายพ้ืนที่คือ  

1. การศึกษา เรื่อง “การศึกษาสถานภาพการตลาด การแปรรปู และ ตลาดของผลิตภัณฑ์พริกในเขต 
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พ้ืนที่จังหวัดอุบลราชธานี และ ศรีสะเกษ”  โดย ผศ.ดร.บุญส่ง เอกพงษ์ และคณะ 2549  ผลจากการศึกษา
ช้ีให้เห็นว่าการตลาดพริกในพ้ืนที่ศึกษายังมปัีญหาอยู่หลายประการ โดยเฉพาะราคาซื้อขายพริกของเกษตรกรไม ่
สามารถจะกําหนดราคาซื้อขายได้ แต่จะถูกกําหนดโดยพ่อค้าขายส่งในตลาดระดับถัดไป ซึ่งจะแปรผนัไปตาม
ปริมาณผลผลติที่เข้าสู่ตลาดมากน้อยในแต่ละวัน อย่างไรก็ตามอาชีพในการปลูกพริกของเกษตรกรแม้ว่าจะมี
ความเสี่ยงต่อการขาดทุนสูง แต่ก็นับว่าเป็นอาชีพหน่ึงที่ทํารายได้ให้เกษตรกรกว่าพืชหลักหลายๆชนิดที่มีปลูกอยู่
ในปัจจุบัน    ระบบการซื้อขายพริกในพ้ืนที่ศึกษาจะเริ่มต้นในเดือนพฤศจิกายน และจะหยุดทําการซื้อขายพริก
ภายในเดือนพฤษภาคมหรือเดือนมิถุนายนของทุกปีซึ่งใกล้เคียงกับระยะเวลาการปลูกพริกของบ้านหนองโจด โดย
พริกที่ทําการซือ้ขายจะประกอบไปด้วยพริกเขียวสด พริกแดงสด และพรกิแห้ง มีผู้เข้ามาเกี่ยวข้องในวิถีตลาดที่
สําคัญ 2 ระดับ คือ 1) ผู้รวบรวมมีหน้าที่รวบรวมผลผลิตพริกจากเกษตรกร เพ่ือขายส่งต่อให้กับพ่อค้าส่ง และ 2) 
พ่อค้าส่ง รวบรวมผลผลิตพริกจากผู้รวบรวมและเกษตรกรเพ่ือขายส่งต่อให้กับพ่อค้าส่งในตลาดกลาง   การ
กําหนดราคาการรับซื้อพริกในแต่ละวันราคาพริกในตลาดท้องถิ่นจะถูกกําหนดมาจากตลาดระดับต่อไปส่วนการ
รวบรวมข้อมูลการแปรรูปพริก และผลิตภัณฑ์พริก จังหวัดอุบลราชธานี และจังหวัดศรีสะเกษ ไม่พบว่ามีโรงงาน
แปรรูปพริกขนาดใหญ่ในเขตพ้ืนที่ศึกษา การแปรรูปพริกสว่นใหญ่จะเป็นอุตสาหกรรมครัวเรือน หรือกลุ่มแม่บ้าน
ที่ทําการเฉพาะฤดูกาลท่ีมีพรกิออกในปริมาณมากๆเท่าน้ัน หรือเป็นการแก้ปัญหาเฉพาะหน้าในช่วงฤดูกาลท่ีมี
ผลผลิตพริกลน้ตลาด อุตสาหกรรมครัวเรือนที่ทําการแปรรูปพริกของกลุ่มแม่บ้านทีส่ําคัญได้แก่ การทําพริกแห้ง 
การแปรรูปพริกแห้งเป็นพริกป่น และการทาํนํ้าพริกชนิดต่างๆ 

ทั้งน้ีปัญหาและอุปสรรคที่เก่ียวข้องกับการตลาดคือราคาผลผลิตพริกตกตํ่า และไม่แน่นอน ไม่มีตลาด
รองรับผลผลิตอย่างพอเพียง ค่าขนส่งและคา่ถุงพลาสติกสําหรับบรรจุพริกมีราคาสูง ซึ่งงานวิจัยได้เสนอแนวทาง
แก้ปัญหาดังกล่าวคือการส่งเสริมใหม้ีการจัดต้ังโรงงานอุตสาหกรรมแปรรูปพริกในพ้ืนที่ และอุตสาหกรรมต่อเน่ือง
ที่สร้างมูลค่าเพ่ิม เพ่ือการส่งออก  การวิจัยเพ่ือเพ่ิมผลผลติและประสิทธิภาพการผลิตโดยการคัดเลือกสายพันธ์ุที่ 
ให้ทั้งปริมาณสารแคปไซซินและผลผลิตสูง การเขตกรรมที่ปลอดภัยจากสารเคม ีและการจัดการหลังการ 
เก็บเก่ียวที่เหมาะสม 
 

2. งานการศึกษารูปแบบการจัดการห่วงโซ่อุปทานพริกสดอําเภอเกษตรสมบูรณ์และอําเภอจัตุรัส  
จังหวัดชัยภูมิ ของ วีระ ภาคอุทัย และคณะ  2551   งานวิจัยได้เน้นให้เกษตรกรมีการรวมกลุ่มกันเพ่ือผลิตพริก
ปลอดภัยได้มาตรฐาน GAP และสร้างรูปแบบการจัดการห่วงโซ่อุปทานพริกสด เพ่ือลดความเสี่ยงภัยและสร้าง
ความเช่ือมั่นให้แก่เกษตรกรที่เข้าร่วมโครงการ โดยใช้วิธีการวิจัยเชิงปฏิบัติการแบบมีส่วนร่วม ( Participatory 
Action Research ) จํานวน 2 กลุ่มใน 2อําเภอมีสมาชิกทั้งหมด 59 ราย อยู่ในอําเภอเกษตรสมบูรณ ์34 ราย
และอําเภอจัตุรัส 25 ราย สามารถผลิตพริกปลอดภัยออกสู่ตลาดในรูปแบบพริกสด 122.97 ตัน และพริกแห้ง 
5.91 ตัน โดยพบว่ากลุ่มเกษตรกรที่ผลิตพรกิแบบปลอดภัย สามารถมีกําไร จากการขายทั้งพริกสดและพริกแห้ง 
สูงกว่าเกษตรกรที่ไม่ได้เข้าร่วมโครงการเกือบ 2 เท่าตัว เน่ืองจากพริกปลอดภัยเป็นที่ต้องการของตลาดและ
สามารถขายได้ราคาดีกว่าพริกทั่วไป มีพ่อค้าส่งออกมารับซื้อเป็นการเฉพาะโดยให้ราคาสูงกว่าพริกทั่วไป ปัญหา
ด้านราคาพริกจึงลดน้อยลงและเกษตรกรมคีวามพอใจในราคาพริกที่ได้รับ 
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  ทั้งน้ีการปลูกพริกเกษตรกรจะต้องมีการจัดการการผลิต ให้เช่ือมโยงกับตลาดและผู้บรโิภค โดยต้องมี 
แนวคิดในการลดต้นทุนการผลิต และมีการตัดสินใจในกระบวนการผลิตอย่างอิสระ 
บนพ้ืนฐานทางด้านข้อมูลการตลาด เช่น 1. จะปลูกพริกพันธ์ุอะไรถึงจะตรงกับความต้องการของพ่อค้าเพราะ
พ่อค้าต้องขายส่งต่อไปยังตลาดภายในประเทศและตลาดต่างประเทศ ซึ่งมีความเข้มงวดเรื่องคุณภาพแลมาตรฐาน 
ขนาด สี นํ้าหนักต่อผล ก้านพริก ขั้วพริก ต้องได้ตามกําหนด  2. จะปลูกพริกจํานวนเทา่ไหร่ ทั้งน้ีเกษตรกรต้อง
ประเมินความพร้อมของครัวเรือนตนเองทั้งเรื่องที่ดิน แรงงาน ทุน แหล่งนํ้า 3. จะปลูกพริกเมื่อไร  โดยมีข้อมูล
เรื่องราคาพริกที่ขายได้ในแต่ละช่วงของเกษตรกร เพ่ือบริหารความเสี่ยงเรื่องราคาผลผลิตตกตํ่า  เช่น มีการเพาะ
กล้าเป็น 2 ช่วง    สําหรับรูปแบบการจัดการห่วงโซ่อุปทานน้ัน จะต้องมีความเช่ือมโยงระหว่างผู้ผลิต ตลาดและ
ผู้บริโภค โดยผู้ผลิตจะต้องมีแนวคิดในการลดต้นทุนการผลติ เพ่ือลดความเสี่ยงภัยด้านราคาไม่ว่าจะด้วยการเพ่ิม
ผลผลิตต่อไร่หรือการลดค่าใช้จ่ายต่าง ๆ ในการผลิต และจะต้องสร้างแนวคิดให้เกษตรกรมีการใช้ขอ้มูลในการ
วางแผนการผลิตให้สอดคล้องกับภาวะตลาดและความต้องการของผู้บริโภค ซึ่งต้องมีหน่วยงานเช่น สํานักงาน
เศรษฐกิจการเกษตร กรมวิชาการเกษตร ให้การสนับสนุนข้อมูลด้านการผลิตและการตลาดพริกทั้งของประเทศ
ไทยและของโลก เช่นข้อมูลเก่ียวกับชนิดและลักษณะของพริกที่ตลาดต้องการในแต่ละช่วงเวลา การกําหนด
ช่วงเวลาในการปลูกพริกในแต่ละพ้ืนที่ การรับรองมาตรฐานพริก และการใช้เทคโนโลยีที่เหมาะสม เป็นต้น    
   งานวิจัยได้สรุปว่าถ้ามีการขยายระบบการปลูกพริกปลอดภัยในหมู่บ้านอ่ืน ๆ ออกไปอีก ควรดําเนินการ
ในลักษณะของการรวมกลุ่ม กลุ่มละประมาณ 30 ราย เพ่ือให้ได้ผลผลิตพริก 1-2 ตันต่อวัน เพ่ือจูงใจให้พ่อค้าเข้า
มารับซื้อ ซึ่งจะช่วยลดค่าใช้จ่ายต่าง ๆ ด้านการตลาดได้ ทั้งน้ีเกษตรกรที่เข้าร่วมในกลุม่ควรมีพ้ืนที่ปลูกพริกอยู่
ใกล้เคียงกัน เพ่ือสะดวกต่อการติดตามของเจ้าหน้าที่และการเข้าไปรับซื้อพริกของพ่อค้า ตลอดจนลดปัญหาข้อ
ขัดแย้งกับเกษตรกรที่ยังคงฉีดพ่นสารเคมีซึง่จะทําให้แมลงศัตรูพืชเคลื่อนย้ายมายังพ้ืนที่ที่ปลูกพริกระบปลอดภัย    
การกําหนดช่วงเวลาการปลูกพริกเป็นเรื่องสําคัญเพ่ือลดความเสี่ยงด้านราคา ซึ่งช่วงเวลาที่เหมาะสมในการปลูก
พริกของเกษตรกรแต่ละรายอาจแตกต่างกันบ้างขึ้นอยู่กับสภาพพ้ืนที่และการคาดคะเนผลผลิตพริกที่จะออกสู่
ตลาดจากพ้ืนที่อ่ืน ซึ่งเกษตรกรต้องร่วมกันวิเคราะห์และเลือกตัดสินใจบนพ้ืนฐานของข้อมูลดังกล่าวในแต่ละ
ฤดูกาลผลิต   การสร้างตราสินค้าสําหรับพริกปลอดภัยมีความสําคัญเพ่ือให้แตกต่างจากพริกทั่วไป และถ้า
สามารถระบุหมายเลขหรือช่ือของสมาชิกผู้ปลูกพริกปลอดภัยตลอดจนท่ีอยู่ได้ก็จะทําให้เกิดความม่ันใจทั้งแก่
พ่อค้าและผู้บรโิภค ซึ่งสามารถตรวจสอบย้อนกลับได้ เกษตรกรก็จะได้ราคาพริกที่สูงขึ้น  ควรวางแผนร่วมกัน
ระหว่างผู้ปลูกพริกปลอดภัยกับพ่อค้าที่รับซื้อ จะช่วยสร้างความเข้าใจและความเช่ือมั่นระหว่างกัน โดยพ่อค้า
สามารถแจ้งภาวะตลาดเก่ียวกับชนิดและมาตรฐานของสินค้าที่ตลาดต้องการ ตลอดจนช่วงเวลาที่เหมาะสมใน
การปลกูและราคาพริกได้ในระดับหน่ึง ทําให้เกษตรกรมีความเข้าใจในเรือ่งการตลาด และให้ความสําคัญกับ
การตลาดเพ่ือนําไปสู่การวางแผนการผลิตได้ดีขึ้น 
 

3. งานวิจัยเรื่องการขยายและการพัฒนาเครือข่ายการจัดการห่วงโซ่อุปาทานพริกสดปลอดภัย อําเภอ 
เกษตรสมบูรณแ์ละอําเภอจัตุรัส จังหวัดชัยภูมิ ของ วีระ ภาคอุทัย และคณะ  2552  ซึ่งเน้นการขยายและการ
พัฒนาเครือข่ายกลุ่มเกษตรกรผู้ปลุกพริกปลอดภัยให้กว้างขวางมากข้ึน โดยมีเกษตรกรเข้าร่วมปลูกพริกปลอดภัย 
224 รายในอําเภอเกษตรสมบูรณ์และ 156 รายในอําเภอจัตุรัส  ทั้งน้ีในงานศึกษามีเรื่องการตลาดพริกที่น่าสนใจ
คือ  ในเรื่องของระบบการปลูกพริกสามารถแบ่งได้ 3 ระบบคือ  1. พริกฤดูฝน เกษตรกรจะเริ่มเพาะกล้าเดือน
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มกราคม และพริกออกสู่ตลาดเดือน สค.-ตค. 2. พริกฤดูแล้ง จะเพาะกล้าเดือน พย.-ธค.  ผลผลิตพรกิจะออกสู่
ตลาดเดือน เมย.-มิย.  3. พริกปลายฤดูแล้ง จะปลุกช่วงเดือน พค. และออกสู่ตลาดเดือน กค.-กย.  
 ทั้งน้ีแต่ละพ้ืนที่จะมีการปลูกพริกในช่วงระยะเวลาที่แตกต่างกันขึ้นอยู่กับความเหมาะสมของสภาพพ้ืนที่ ความ
ชํานาญ และความต้องการของตลาด โดยมีข้อมูลช่วงที่พริกสดจากแหล่งผลิตต่างออกสู่ตลาดคือ 

 พริกจังหวัดชัยภูมิ จะออกสู่ตลาด 3 ช่วงคือ  พริกฤดูแล้ง จะออกช่วงเดือน มีค.-เมย.    พริกฤดู
แล้งต้นฝนจะออกช่วงเดือน มิย.-สค.   พริกฤดูฝน จะออกช่วงเดือน สค—พย 

 พริกจังหวัดอุบลราชธานีและศรีษะเกษ จะออกสู่ตลาด 2 ช่วงคือ . เดือน มค.-มีค.  และเดือน 
มีค.-มิย. 

 พริกจังหวัดนครราชสีมา/เลย/พิษณุโลก  จะออกสู่ตลาด ช่วงเดือน สค.-กย.  
 พริกจังหวัดนครสวรรค์ จะออกสู่ตลาด เดือน มค.-กพ.  
 พริกจังหวัดอยุธยา จะออกสู่ตลาด เดือน พค.-สค.  

ทั้งน้ีระบบตลาดพริก การกําหนดราคาตลาดกลางจะทําหน้าที่ในการกําหนดราคาคือ ตลาด 4 มุมเมอืง 
ตลาดไท เพราะเป็นตลาดค้าส่งขนาดใหญ่  ราคาพริกจะเปลี่ยนแปลงตลอดเวลาแม้แต่ในวันเดียวกัน โดยระบบ
ตลาดพริกจะมีพ่อค้าหรือคนรวบรวมผลผลิตคือ 1.พ่อค้ารวบรวมผลผลิตในหมู่บ้าน  2. พ่อค้าขายส่ง จะมี 3 กลุ่ม
คือ 2.1 พ่อค้าขายส่งในท้องถิ่น  2.2 พ่อค้าขายส่งจากต่างถิ่นโดยอาจจะเป็นพ่อค้าจากตลาด4มุมเมอืง ตลาดไท 
เข้ามารับซื้อ  2.3 พ่อค้าขายส่งพริกปลอดภัยเป็นพ่อค้าที่เข้ามาซื้อเฉพาะพริกปลอดภัยที่ผ่านมาตรฐาน GAP   
ทั้งน้ีพริกสดจะถูกนําเข้าสู่ระบบตลาดโดยพ่อค้าในแต่ละระดับจะทําหน้าที่การตลาดต่างๆกัน มีการเคลื่อนย้าย
หรือขนส่งจากแหล่งผลิตในตอนเย็นหรือกลางคืนให้ถึงตลาดปลายทางเช่นตลาด 4 มุมเมือง ตลาดไท ฯลฯ ใน
เวลากลางคืนถึงตอนเช้าและกระจายพริกไปยังแหล่งต่างๆต่อไป 

ทั้งน้ีในการศึกษาพบว่าการปลูกพริกปลอดภัยทําให้มีช่องทางการตลาดมากขึ้น โดยเฉพาะพริกสดจะเน้น
คุณภาพและมาตรฐาน เช่นพริกสดส่งออกต่างประเทศ ตลาดช้ันนํา โรงงานแปรรูป ที่ต้องการใบรับรองมาตรฐาน  
ทั้งน้ีการปลูกพริกปลอดภัยเกษตรกรต้องมีการวางแผนการผลิตก่อนปลูก ต้องเข้าใจและมีความรู้การปลุกพริก
ปลอดภัย เง่ือนไขทางการตลาด เน่ืองจากการปลูกพริกปลอดภัยต้องใช้แรงงานในการดูมาก เป็นการเกษตรแบบ
ประณีต  ทําให้ไม่สามารถปลูกต่อครัวเรือนได้มากนัก ปลูกน้อยเพียงพอกับเง่ือนไขแรงงานของครอบครัว ผลผลิต
พริกได้มาก ขายพริกได้ราคาสูงกว่าพริกแบบทั่วไป แต่ปัจจัยสําคัญคือเกษตรกรต้องมีการรวมกลุ่ม เพ่ือให้ได้
ผลผลิตพริกในปริมาณที่มากพอที่พ่อค้าพริกปลอดภัยสามารถทําธุรกิจได้ ซึ่งจะก่อให้เกิดผลประโยชน์ทั้ง
เกษตรกร พ่อค้าและผู้บริโภค หรือได้ประโยชน์ร่วมกันทั้งห่วงโซ่อุปาทาน 

 
4.  “สถานการณท์างการผลิต และสถานการณท์างการตลาดของพริกพ้ืนเมืองพันธ์ุหัวเรือเพ่ือการ 
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พัฒนาเครือข่ายและสร้างอาชีพอย่างย่ังยืน: กรณีศึกษาจังหวัดอุบลราชธานี”   สถานการณ์ทางด้านการตลาด
ของพริกพ้ืนเมืองพันธ์ุหัวเรือ  ยังต้องขึ้นลงตามกลไกด้านราคาของตลาดต้ังแต่ระดับราคา 30–100 บาทต่อ
กิโลกรัม โดยมีพ่อค้ามารับซื้อถึงที่สวน ในทางการตลาดอาจกล่าวได้ว่าเป็นการจําหน่ายผลผลิตทางตรง เกษตรกร
ไม่ต้องขนส่งผลผลิตไปจําหน่ายเองที่ตลาด ในแง่โอกาสทางการตลาดมีสูง ทั้งน้ีเพราะผู้บริโภคส่วนหน่ึงนิยม
บริโภคพริกสดอีกส่วนหน่ึงนิยมบริโภคพริกที่แปรรูปในการปรุงอาหารเช่น พริกแห้ง พริกป่น ซอสพริก และ
นํ้าพริกในรูปแบบต่างๆ สอดคล้องกับรูปแบบการดําเนินชีวิตของแต่ละบุคคล  ในด้านจดุแข็งด้านการตลาด 
เกษตรกรมีตลาดรับซื้อแน่นอน จึงไม่มีความเสี่ยงในการขายผลผลิตเน่ืองจากมีพ่อค้ารายใหญม่ารับซื้อถึงสวน 
เป็นการเน้นการบริหารความเสี่ยงตํ่าของเกษตรกรและเกษตรกรส่วนใหญ่พึงพอใจลักษณะตลาดแบบน้ี เน่ืองจาก
ไม่ต้องแบกรับความเสี่ยงในระหว่างการขนส่ง   แต่ก็พบจุดอ่อนด้านการตลาดคือ ราคาที่เกษตรกรได้รับมีความ
ผันผวนมากต้ังแต่ 30-100 บาท เกษตรกรไม่มีอํานาจต่อรองราคาเท่าที่ควร ราคาจึงขึ้นอยู่กับผู้รับซื้อ นอกจากน้ี
เกษตรกรขาดความรู้ทางด้านกลไกการตลาด และการบรหิารจัดการด้านการตลาดโดยเฉพาะข้อมูลที่เก่ียวข้องกับ
ผู้บริโภคยุคใหม่   การขาดการวางแผนการตลาดกับผู้รับซือ้และโรงงานแปรรูป เกษตรกรได้รับการบอกเล่าจาก
ผู้ประกอบการรับซื้อให้ผลิตให้อย่างเดียว โดยไม่มีการไหลของข้อมูลข่าวสารที่จําเป็นอย่างอ่ืน อีกทัง้ผู้บริโภค
บางส่วนยังไม่มั่นใจในคุณภาพของพริกและการตกค้างของสารเคมีเน่ืองจากเกษตรกรผู้ปลูกพริกพ้ืนเมืองพันธ์ุหัว
เรือยังไม่ได้เสนอขอรับใบรับรองมาตรฐานการปลูกพริกแบบปลอดภัย (good agricultural practices: GAP) 

  โดยสรุปจากงานวิจัยน้ัน ต้นทุนผลตอบแทนของเกษตรกรผู้ปลูกพริกพ้ืนเมืองพันธ์ุหัวเรือในเชิงเศรษฐกิจ 
เกษตรกรมีกําไรในการปลูกพริก มีทุนทางสังคมที่ยึดเหน่ียวคือการรวมกลุ่มกันเป็นเครือข่ายภายใต้กลุ่มเกษตรกร
อาสาช่วยเหลือเก้ือกูลกันในระบบการผลิต ด้วยเป้าหมายร่วมกันคือการสร้างมูลค่าเพ่ิมด้วยแนวทางการผลิตที่
ดําเนินการมาตรฐานการปลูกแบบปลอดภัยของกรมวิชาการเกษตร เพ่ือการสร้างอาชีพอย่างยาวนานแต่ทั้งน้ีมี
ข้อเสนอคือจะต้องส่งเสริมความรู้ความเข้าใจในระบบการตลาด การวางแผนการผลิตให้สอดคล้องกับความ
ต้องการของตลาดเพ่ือลดความเสี่ยงในการผันผวนของราคาพริกในบางฤดูกาล   ส่งเสริมให้เกิดช่องทางการจัด
จําหน่ายที่หลากหลายให้เกษตรกรให้มากกว่า 1 ทางเลือกซึ่งปัจจุบันมทีางเลือกเดียวคือการขายใหกั้บผู้รับซื้อซึ่ง
มาซื้อที่สวน สง่เสริมทักษะการขายให้เกษตรกรจําหน่ายด้วยตนเองทั้งการขายปลีกและขายส่งเพ่ือเป็นทางเลือก
ที่มากว่าทางเลือกเดียว แต่อาจเน้นขายในตลาดท้องถิ่น เพ่ือลดต้นทุนในการขนส่ง    สร้างการตระหนักรับรู้
ให้กับเกษตรกรอย่างต่อเน่ืองในการรักษามาตรฐานการผลติพริกปลอดภัยเน่ืองจากผู้บริโภคในปัจจุบันได้ใส่ใจกับ
การรักษาสุขภาพ จึงเลือกบริโภคอาหารหรือวัตถุดิบประกอบอาหารท่ีมีมาตรฐานไม่มีสิ่งปนเป้ือนของสารเคมีที่
เกินปริมาณ สนับสนุนการจัดอบรม ให้ความรู้ วิธีดําเนินการ เพ่ือเตรียมความพร้อมขอใบรับรองมาตรฐานการ
ปลูกพริกพ้ืนเมืองพันธ์ุหัวเรือให้เกิดขึ้นอย่างเป็นรูปธรรม  ควรได้ร่วมมือกันกับเกษตรกรผู้ปลูกพริกในการพัฒนา
สายพันธ์ุให้พริกมีความทนทานต่อโรค ก่อนที่เกษตรกรจะหันไปรับพันธ์ุพริกทางเลือกอ่ืนๆ เข้ามาปลูกในพ้ืนที่
เพ่ือทดแทนพริกพ้ืนเมืองพันธ์ุหัวเรือ 
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บทที่ 3 
วิธีดําเนนิการวิจัย 

 
3.1 วิธีดําเนนิการศึกษา 

การศึกษาวิจัยครั้งน้ีเป็นการวิจัยเชิงปฏิบัติการแบบมีส่วนร่วมของชาวบ้าน กลุ่มเป้าหมายหลัก ทมี
วิจัย และนักพัฒนาเอกชนในพ้ืนที่ เป้าหมายสูงสุด คือ การสร้างการเรียนรู้ให้กับชุมชนด้วยกระบวนการวิจัย
เพ่ือท้องถิ่น เพ่ือนําไปสู่การพัฒนากลไกการจัดการผลผลิตและการจัดการตลาดพริกปลอดภัยโดยกลุ่ม
เกษตรกร บ้านหนองโจด วิธีดําเนินการวิจัยประกอบด้วย 2 ระยะ คือระยะแรกเป็นการเตรียมความพร้อมของ
ทีมวิจัยและพ้ืนที่ พร้อมทั้งการเก็บข้อมูลทัง้ เชิงปริมาณ เชิงคุณภาพ โดยเน้นการมีส่วนร่วมต้ังแต่การให้ข้อมลู
จนถึงการเรียนรู้ร่วมกันของกลุ่มเป้าหมายและทีมวิจัย พรอ้มทั้งมีการตรวจสอบข้อมูลโดยชุมชนเป็นระยะๆ  
ส่วนการวิเคราะห์ข้อมูลในชุมชนน้ัน มีการเช่ือมโยงกับความรู้จากนอกชุมชนเข้ามาร่วมในการวิเคราะห์ด้วย 
เพ่ือให้ชาวบ้านําได้เรียนรู้การเปลี่ยนแปลงและผลจากจากเปลี่ยนแปลงภายนอกชุมชนต่อปรากฏการณ์ใน
ชุมชน เพ่ือออกแบบแนวทางในการทดลองให้เหมาะสมกับสถานการณ์   

ส่วนช่วงที่ 2 ของการวิจัย เป็นการปฏิบัติการทดลองโดยทีมวิจัยและกลุ่มเป้าหมาย ซึ่งกิจกรรมที่จะ
ทดลองนั้น ขึ้นอยู่กับชุดความรู้ที่ได้จากการดําเนินการในระยะที่หน่ึง และเน้นการนําเสนอและเผยแพร่
ผลการวิจัยในชุมชน โดยกระบวนการวิจัยต้ังแต่เริ่มต้นจนสิ้นสุดโครงการน้ัน จะเน้นการมีส่วนร่วมของ
กลุ่มเป้าหมายในทุกขั้นตอน ต้ังแต่การพัฒนาโครงการ การค้นหาปัญหาของชุมชน การกําหนดกลุ่มเป้าหมาย 
การกําหนดกรอบเน้ือหาและออกแบบเคร่ืองมือการเก็บข้อมูล การวิเคราะห์ข้อมูล การตรวจสอบข้อมูล 
รวมทั้งการออกแบบปฏิบัติการทดลอง การสรุปผลการทดลอง และการนําเสนอผลการทดลอง ต้ังแต่ร่วมคิด
จนถึงร่วมรับผลประโยชน์ 
 
3.2 ขอบเขตการวิจัย 

1) ขอบเขตพ้ืนที่วิจัย บ้านหนองโจด หมู่ที่ 9 และ หมู่ที ่13 ตําบลโคกก่อ อําเภอเมือง จังหวัด
มหาสารคาม  

2) ขอบเขตกลุม่เป้าหมาย 
 กลุ่มเป้าหมายหลัก เกษตรกรผู้ปลูกพริกระดับปลอดภัย จํานวน 45 ราย สาเหตุที่เลือก 45 

ราย เพราะมีข้อมูลความปลอดภัยในการผลติและรู้ระบบการผลิต  
 กลุ่มเป้าหมายรอง เกษตรกรผู้ปลูกพริกระดับอินทรีย์ จํานวน 5 ราย และเกษตรกรปลูกพริก

ค้าเมล็ดพันธ์ุ 1 ราย 
 ระยะเวลาดําเนินงาน  13  เดือนมีนาคม  2560 – เมษายน  2561 

 
 

3.3 เครื่องมือที่ใช้ในการเก็บข้อมูล 
1) แบบสอบถามและ Time line (เส้นเวลา) ใช้ในการเก็บวิเคราะห์ข้อมูลและศึกษาปริมาณคุณภาพ

ของผลผลิตพรกิปลอดภัยบ้านหนองโจด นําไปสู่การวางแผนการผลิตพรกิให้สอดคล้องกับตลาด 9.2 แบบ
สัมภาษณ ์
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 สัมภาษณ์รายบุคคล เช่น ลกูค้าประจํา สมาชิกกลุ่ม หน่วยงานท่ีสนับสนุน เพ่ือศึกษาระบบ
ตลาดค้าส่งผลผลิตพริก กลไกการกําหนดราคาพริก ปริมาณผลผลิตพริกและราคาที่
เปลี่ยนแปลงไปในแต่ละช่วงปี เพ่ือสามารถวางแผนการผลิตและแผนการตลาดได้ 

 ประชุมกลุ่มย่อย เพ่ือศึกษาแนวทางการพัฒนากลไกการจัดการผลผลิตและการจัดการตลาด
พริกปลอดภัย  

2) การวิเคราะห์ข้อมูล 
 เชิงปริมาณ ใช้สถิติเชิงพรรณนา ได้แก่ ร้อยละ ค่าเฉล่ีย คา่เบ่ียงเบนมาตรฐาน 
 เชิงคุณภาพ นําข้อมูลเชิงคุณภาพมาวิเคราะห์เช่ือมโยงปัจจัยภายในภายนอก  ผลกระทบที่

เกิดขึ้น เป็นต้น 
 
3.4 ขั้นตอนการวิจัย 

การดําเนินงานโครงการการพัฒนากลไกการจัดการตลาดพริกปลอดภัยโดยกลุ่มเกษตรกร บ.หนอง
โจด ตําบลโคกก่อ อําเภอเมือง จังหวัดมหาสารคาม แบ่งช่วงการดําเนินงานออกเป็น 2 ระยะ ดังน้ี   

ระยะที่ 1  การเก็บรวบรวมข้อมูลใช้เวลา  7  เดือน  (ม ีค . – ส.ค. 60)      
1. ประชุมทีมวิจัยประจําเดือน  
2. ช้ีแจงโครงการต่อชุมชน  
3. อบรมแนวคิดการแตกกรอบการวิจัย 
4. อบรมพัฒนาศักยภาพนักวิจัย 8 ครั้ง  
5. เวทีออกแบบเคร่ืองมือการเก็บข้อมูล 
6. เก็บข้อมูลเกษตรกรผู้ปลูกพรกิ 45 ราย 

- เก็บข้อมูลพ้ืนที่การผลิตพรกิ  
-  เก็บข้อมลูปริมาณผลผลิตพริกปี พ.ศ.60  
- เก็บข้อมูลเปรียบเทียบการปลูกพริก ก่อน-ระหว่าง-หลังฤดู 
- เก็บข้อมูล ประเมิน ความเข้มแข็งในการจัดการตลาดของกลุ่ม 

7. เก็บข้อมูลตลาดค้าส่งผลผลิตพริก 
- ตลาดศรีเมืองทอง   
- โรงงานอุตสาหกรรมแปรรูปพริก  

8. เวทีสรุปวิเคราะห์ข้อมูล 
9. รายงานความก้าวหน้าผลการดําเนินงานระดับชุดประเด็น 
10. รายงานความก้าวหน้าระดับศูนย์ประสานงาน 
เวทีคืนข้อมูลกับชุมชนและออกแบบแผนการปฏิบัติการวิจัย  

 ระยะที่ 2  ทดลองปฏิบัติการวิจัยใช้ระยะเวลา 6 เดือน  (ก.ย. 60 – เม.ย. 61) 
1. เพ่ิมศักยภาพเกษตรกรผู้ปลูกพริกศึกษาดูงาน 1 ครั้ง  
2. อบรมการปลูกพริกนอกฤดู  
3. อบรมกลยุทธ์ทางการตลาด  
4. ทดลองขายส่งผลผลิตพริก 8 ครั้ง  
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5. สรุปการทดลองปฏิบัติการวิจัย  
6. เวทีรายงานผลการวิจัยระดับชุดโครงการ 
7. เวทีคืนข้อมลูผลการวิจัยกับชุมชน 
8. เวทีนําเสนอผลการวิจัยกับศูนย์ประสานงานและจัดรายงานวิจัยฉบับสมบูรณ ์

 
3.4.1 การดําเนินกิจกรรมวิจัย 
1. กิจกรรมพัฒนาโจทย์การศึกษาวิจัย ณ ศาลาอเนกประสงค์หมู่ที่ 9 บ้านหนองโจด โดยมีชุด

โครงการวิจัยและที่มพ่ีเลี้ยงวิจัย ได้จัดประชุมเพ่ือพัฒนาโจทย์วิจัย โดยนําบทเรียนจากการศึกษาวิจัยเรื่อง 
“การพัฒนาช่องทางการตลาดพริกปลอดภัย ของชาวบ้านหนองโจดฯ” เมื่อปี 2558 มาพัฒนา ประเด็นที่ทีม
วิจัยสนใจได้แก่ ช่องทางการขายส่งพริกปลอดภัยและกลไกในการจัดการตลาดพริกปลอดภัยโดยชาวบ้าน  

2. ร่วมเวทีพัฒนาโครงการวิจัยเพ่ือเสนองบประมาณต่อ สํานักงานกองทุนสนับสนุนการวิจัย โดยมี
ตัวแทนทีมวิจยัเข้าร่วมประชุม เมื่อวันที่ 16 กุมภาพันธ์ 2560 ณ ศูนย์ประชุมบ้านสวนซุมแซง ในที่ประชุมทีม
วิจัยได้นําเสนอหัวข้อการศึกษาวิจัยเรื่อง การพัฒนากลไกลการจัดการตลาดพริกปลอดภัย โดยมีขอบเขตเวลา
ศึกษาวิจัย 15 เดือน ผู้ทรงฯเห็นสมควรให้ปรับเวลาศึกษาวิจัยเหลือ 13 เดือน และมีการปรับช่ือโครงการใหม่
ให้เหมาะสม 

3. เข้าร่วมเวทีกลั่นกรองโครงการ ที่ศูนย์ประชุมแก่งเลิงจาน ทีมวิจัยได้สง่ตัวแทนเข้าร่วมเพ่ือทําความ
เข้าใจเก่ียวกับรายละเอียดโครงการ การจัดการโครงการ และขั้นตอนการทํางานวิจัย โดยมีทีมเจ้าหน้าที่โหนด
วิจัยเพ่ือท้องถิ่นมหาสารคาม เป็นผู้สร้างกระบวนการเรียนรู้ 

4. เข้าร่วมเวทีปฐมนิเทศโครงการวิจัยปี 60 โดยมีตัวแทนทีมวิจัยเข้าร่วมทั้งหมด 8 คน ที่ห้องประชุม
แก่งเลิงจาน ในเวทีมีการให้ความรู้เรื่องการใช้เครื่องมือในการศึกษาวิจัย โดยมีการแบ่งกลุ่มเพ่ือส่งตัวแทนทีม
วิจัยไปเรียนรู้เครื่องมือวิจัยแต่ละอย่าง มีการฝึกการเก็บขอ้มูลและนําเสนอข้อมูล 

5. กิจกรรมอบรมแตกกรอบการใช้เครื่องมือ ณ ศาลาอเนกประสงค์หมู่ที่ 9 บ้านหนองโจด โดย
อาจารย์วิเชียร แสงโชติ ที่ปรกึษาชุดโครงการวิจัยฯ จากสถาบันวิจัยเพ่ือการพัฒนา มหาวิทยาลัยขอนแก่น มา
ให้ความรู้การแตกกรอบคําถาม เรื่องจุดอ่อนจุดแข็งในการปลูกพริก ต้นทนุการปลูกพริก กระบวนการวิจัย 
การต้ังคําถาม การบริหารจัดการพริกและกระบวนการการกําหนดราคาพริก 

6. ประชุมทีมวิจัยเพ่ือแบ่งบทบาทหน้าที่ กิจกรรมจัดขึ้นในวันที่ 17 เมษายน 2560 ณ ศาลา
อเนกประสงค์หมู่ที่ 9 บ้านหนองโจด ทีมวิจัยมีการแบ่งบทบาทหน้าที่ดังน้ี 1. หัวหน้าทีมวิจัย นายโกสินทร์ โค
ช่วย 2. เลขาทมีวิจัย นางสาวพัชรี ตันเสดี 3. เหรัญญิก 2 คน ได้แก่ นางสังเวียน อนุศรี และนางทองวาส 
สุริยะ 4. ฝ่ายประชาคม 2 คน ได้แก่ นางสาวสีหา สุริยะ 
และนางฉวี มลคลวีราพันธ์ 5. ฝ่ายประชาสัมพันธ์ 2 คน ได้แก่นางชม บาลศรี และนายสุที ธรรมเสริฐ 
นอกจากน้ีมีพ่ีเลี้ยงชุดโครงการวิจัย ได้ให้ความรู้เรื่องขอบเขตเวลาทํางาน ระยะที่ 1 ช่วงมีนาคม 2560 – 
สิงหาคม 2560 เป็นเวลา 6 เดือน ระยะที่ 2 ช่วงกรกฎาคม 2560 – เมษายน 2561 เป็นเวลา 7 เดือน และ
การบริหารจัดการบัญชีการเงิน โดยได้รับงบประมาณวิจัย เป็นเงิน 244,485 บาท ทมีวิจัยได้มีการตกลงกันว่า
จะมีการจัดประชุมประเดือนๆละ 1 ครั้ง ทกุวันที่ 5 ของเดือน  

7. เวทีทบทวนและสร้างการเรียนรู้เรื่องกรอบการศึกษาวิจัย ณ ศาลาอเนกประสงค์หมู่ที ่9 บ้านหนอง
โจด โดยทีมพ่ีเลี้ยงชุดโครงการวิจัยเป็นผู้สรา้งการเรียนรู้ หัวข้อการเรียนรู้ได้แก่ การแตกกรอบวิจัย การต้ัง
คําถามวิจัย การใช้เครื่องมือศึกษาวิจัยให้สอดคล้องกับข้อมูลที่ต้องการ 
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8. กิจกรรมช้ีแจงโครงการวิจัยฯ ต่อชุมชน ณ ศาลาอเนกประสงค์หมู่ที่ 9 บ้านหนองโจด โดยได้เชิญที่
ปรึกษาทีมวิจัยได้แก่ นางสาวประนอม ทะวะ จาก อบต. โคกก่อ มีผู้ช่วยผู้ใหญ่บ้านหมูท่ี่ 9  หัวหน้าโหนดวิจัย 
หัวหน้าชุดโครงการ กลุ่มเกษตรกรผู้ปลูกพรกิบ้านหนองโจด 45 ราย และทีมวิจัย เข้ารว่มกิจกรรม โดยหัวหน้า
ทีมวิจัยฯ ได้นําเสนอโครงการวิจัย และรายละเอียดโครงการ โดยมีพ่ีเลี้ยงชุดโครงการให้ความเห็นเพ่ิมเติมและ
หัวหน้าโหนดวิจัยกล่าวทําความเข้าใจเก่ียวกับขั้นตอน วิธีการศึกษาวิจัย 

9. กิจกรรมตรวจคุณภาพพริก และตรวจสารพิษตกค้าง ณ อาคารเอนกประสงค์บ้านหนองโจด หมู่ 9  
โดยมีทีมวิจัยเข้าร่วม 8 คน และทีมพ่ีเลี้ยงชุดโครงการฯ โดยนําพริกจากสมาชิกกลุ่มเกษตรกรปลูกพริก
ปลอดภัยบ้านหนองโจดจํานวน 21 ราย มาตรวจคุณภาพมาตรฐานพริก 5 ด้าน ได้แก่ ปริมาณเม็ดพริกต่อ
กิโลกรัม, ความสมบูรณข์องเม็ดพริก, ขนาดของเม็ดพริก, สีของเม็ดพริก และตรวจหาสารตกค้างในเม็ดพริก 
ผลการตรวจคณุภาพพริกทั้งหมด จะได้นําเสนอในบทที ่4 ต่อไป 
 10. กิจกรรมสรุปและวิเคราะห์ข้อมูลงานวิจัย จัดที่บ้านหัวหน้าโครงการวิจัย หมู่ที ่9 บ้านหนองโจด 
โดยมีทีมวิจัยเข้าร่วม 4 คน และพ่ีเลี้ยงชุดโครงการ 2 คน โดยนําข้อมูลที่เก็บรวบรวมได้ มาวิเคราะห์และ
สรุปผล เช่น การสรุปเรื่องราคาการขายพริกในแต่ละเดือน ปริมาณการขายพริกทั้งการขายส่งและขายปลีก 
สรุปต้นทุนการผลิตพริก เป็นต้น   
 11. กิจกรรมการเขียนรายงานการวิจัย นําข้อมูลที่รวบรวมและสรุปมาได้ มาเขียนเรียบเรียงเป็น
รายงานการศึกษาวิจัย มีการตรวจเช็คข้อมูลวิจัยกับทีมวิจัย โดยยึดกรอบการเขียนรายงานตามกรอบของโหนด
วิจัยท้องถิ่นมหาสารคาม   

12. นําเสนอผลการศึกษาหรือรายงานความก้าวหน้าโครงการวิจัยกับผู้ทรงคุณวุฒิ บ้านสวนซุมแซง อ.
เมือง จ.มหาสารคาม 

13. หลังจากรายงานความก้าวหน้าแล้วทางทีมวิจัยได้ประชุมวางแผนออกแบบแผนปฏิบัติการในวันที่ 10 
มกราคม 2561 โดยมีผู้ประสานงานโหนดทบทวนวัตถุประสงค์ และหวัหน้าชุดประเด็นวางแผนการ
ปฏิบัติงานร่วมกับทีมวิจัย โดยวางแผนการปฏิบัติการทดลองขายพริกให้กับร้านส้มตําในเมือง
มหาสารคามและลงรายละเอียดเรื่องขั้นตอนการปฏิบัติการ 

14. ในวันที่ 16 มกราคม 2561พัฒนาศักยภาพ ครั้งที่ 1 มีทีมวิจัยส่งตัวแทนรว่มประชุม 3 ท่าน 
15. ในวันที่ 5 กุมภาพันธ์ 2561 มีการจัดประชุมประจําเดือน เพ่ือแลกเปลี่ยนความคิดเห็นและเก็บข้อมูล

การปฏิบัติงาน 
16. ในวันที่ 6 กุมภาพันธ์ 2561  ทีมวิจัยลงพ้ืนที่สํารวจกลุ่มเป้าหมายในเขตเทศบาล และได้สํารวจโดย

การแจกแบบสอบถามและรวบรวมเก็บเป็นข้อมูล โดยการแบ่งหน้าที่ของทีมวิจัยทั้งหมด 8 คน มี
ค่าใช้จ่ายเยอะ เพราะต้องเหมารถรับจ้างเพ่ือดําเนินงาน อย่างไรก็ตามกลุ่มเป้าหมายก็ให้ความร่วมมือ
เป็นด้วยดี โดยแสดงความคิดเห็นที่หลากหลายและบอกความต้องการพริกได้อย่างชัดเจน ส่วน
บทเรียนที่ได้จากการเก็บข้อมูลในครั้งน้ีน้ัน  ทําให้นักวิจัยทราบช่องทางการตลาดและความต้องการท่ี
หลากหลายของกลุ่มเป้าหมาย 

17. ต่อมาในวันที่ 7 กุมภาพันธ์ 2561  ทางทีมวิจัยก็ได้ประชุมวางแผนการปฏิบัติงาน เพ่ือกําหนด
แผนงานที่แน่ชัด 

18. ในวันที่ 11 กุมภาพันธ์ 2561 ทางทีมวิจัยประชุมเตรียมการส่งผลผลิตใหก้ลุ่มเป้าหมาย จํานวน 8 คน  
โดยการคัดเลือกผลผลิตพริกให้ได้มาตรฐาน และบรรจุใส่บรรจุพันธ์ เพ่ือจัดจําหน่ายแก่ลูกค้าต่อไป 
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19. ในช่วงระหว่างวันที่  12– 17 กุมภาพันธ์ 2561 ทางทีมวิจัยได้ทดลองขายพริกให้กับร้านส้มตํา/
ร้านอาหารตามสั่ง  แต่มีอุปสรรค คือ ต้นทุนสูงเพราะปริมาณทีมวิจัยมีมากต้องเหมารถ ค่ากินค่าอยู่
แพง  อย่างไรก็ตามทางกลุ่มสามารถจําหน่ายหมดตามปริมาณที่ต้ังไว้ จากการส่งพริกขายให้ลูกค้าโดย
ส่วนมากแล้วรา้นค้าต้องการพริกที่เด็ดขั้ว ทําให้ทีมวิจัยต้องรวมตัวกันเพ่ือเด็ดขั้ว ไม่มีเวลาให้
ครอบครัวตัวเอง เน่ืองจากพริกที่รับมาในแต่ละวันต้องสดใหม่ หากกินเวลาหลายวันนํ้าหนักจะลดลง 
จึงต้องทําวันต่อวัน 

20. ในวันที่ 5 มีนาคม 2561  ทีมวิจัยทั้ง 8 คนได้สรุปผลการทดลองขายร่วมกัน และเห็นว่าการทดลอง
ขายใน 7 วันทีผ่่านมาเมื่อคิดเรื่องจุดคุ้มทุนแล้วถือว่าขาดทุนมาก  ทางกลุม่จึงได้วิเคราะห์หาสาเหตุว่า
ทําไมถึงขาดทุน  และจึงหาวิธีการแก้ปัญหาร่วมกัน  โดยเฉพาะในเรื่องการจัดการเช่น ลดต้นทุนการ
ขนส่งจากที่เคยเหมารถยนต์ไปเปลี่ยนเป็นรถพ่วง  การบริหารคนภายในทีมจากเดิมทีต้่องไปด้วยกัน
ทั้งหมดเหลือแค่เพียง1-2 คนในการจัดส่งพริก  ซึ่งกลุ่มคิดว่าจะสามารถลดต้นทุนในการจัดการได้ 

21. ในวันที่ 21 มีนาคม 2561 สรุปแผนปฏิบัติการ ณ ห้องประชุมสวนซุมแซง เพ่ือเพ่ิมศกัยภาพการ
ทํางานให้กับนักวิจัยชุมชน โดยส่งทีมวิจัยไปร่วมเวทีด้วย 4 คน จากน้ันหัวหน้ากลุ่มได้นําความรู้ที่
ได้มาถ่ายทอดให้กับนักวิจัยชุมชนคนอ่ืนต่อ 

22. หลังจากได้รับการพัฒนาศักยภาพแล้วในวันที่ 22 มีนาคม 2561 ทางทีมวิจัยได้ทดลองขายพริกที่
ตลาดเทศบาลมหาสารคาม โดยนําผลผลิตพริก 200 กิโลกรัม การขายซบเซามาก ทําให้ขายได้เพียง 
50 กิโลกรัมเพียงเท่าน้ัน โดยลูกค้าให้เหตุผลว่าเน่ืองจากอยู่ในช่วงนักเรียนและนักศึกษาปิดภาคเรียน
จึงทําให้ขายไมดี่ 

23. จากน้ันในวันที่ 28 มีนาคม 2561 ทีมวิจัยทัง้ 8 คน ได้ร่วมกันสรุปผลปฏิบัติการขายพริก นําข้อมูลที่
ได้มาพูดคุยแลกเปลี่ยนสรุปผลร่วมกัน  จากน้ันนํามารวบรวมให้เป็นระบบมากขึ้น 

24. วันที่ 6 พฤษภาคม 2561 ทางทีมวิจัยประชุมเตรียมความพร้อมไปศึกษาดูงาน ณ อําเภอเกษตร
สมบูรณ์ จังหวัดชัยภูมิ 

25. เช้าวันที่ 7 พฤษภาคม 2561  ทีมวิจัยได้จัดกิจกรรมศึกษาดูงาน ณ บ้านกุดเลาะ ตําบลกุดเลาะ 
อําเภอเกษตรสมบูรณ์ จังหวัดชัยภูมิ มีทีมวิจัย 8 คน เกษตรกรกลุ่มเป้าหมาย 7 คน พ่ีเลี้ยงชุด
ประเด็น 3 คน และเจ้าหน้าทีโ่หนด 2 คน รวมท้ังสิ้น 20 คน ผลที่ได้รับคือความรู้เรื่องการปลูกพริก
และการจัดการตลาดของกลุ่มปลูกพริก GAP  บ้านกุดเลาะ 

26. ในเช้าวันต่อมาคือวันที่ 8 พฤษภาคม 2561สรุปผลการศึกษาดูงาน โดยทีมวิจัยทั้ง 8 คน และ
เกษตรกรกลุ่มเป้าหมายอีก 7 คนได้มาสรุปสิง่ที่ได้เรียนรู้จากการดูงานร่วมกัน 

27. จากน้ันทีมวิจัยได้นําข้อมูลที่ได้ศึกษาทั้งหมดมาวิเคราะห์และสรุปเพ่ือจัดเตรียมทํารายงานฉบับร่าง
และเตรียมความพร้อมเพ่ือนําเสนองานวิจัยปฏิบัติการแก่ผู้ทรงคุณวุฒิต่อไป 
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บทที่ 4  
ผลการศึกษา 

 
4.1 ปริมาณและคณุภาพของผลผลิตพริกปลอดภัยบ้านหนองโจด สู่การวางแผนการผลิตพริกใหส้อดคล้อง
กับตลาด 
 การศึกษาปริมาณและคุณภาพพริกบ้านหนองโจดเพ่ือกําหนดแผนการผลิตให้สอดคล้องกับตลาด แม้มี
การศึกษาปริมาณการผลิตพริกบ้านหนองโจดไว้แล้วในงานวิจัยท้องถิ่นบ้านหนองโจดเร่ือง “การพัฒนา
ช่องทางการตลาดพริกปลอดภัย กรณีศึกษาบ้านหนองโจด ตําบลโคกก่อ อําเภอเมือง จังหวัดมหาสารคาม” 
เมื่อปี 2558 แต่เน่ืองจากมีการขุดลอกหนองโจดเมื่อปี 2559 ทําให้สภาพพ้ืนดินที่ปลูกพริกและการดูแลพริก
ตลอดปี 2559 ไม่อยู่ในสภาพเดิม ผลผลิตพริกที่ได้จึงไม่สม่ําเสมอเหมอืนก่อน ทีมวิจยัจึงศึกษาข้อมูลปริมาณ
และคุณภาพพริกใหมท่ั้งหมด โดยเก็บข้อมูลจากพ้ืนที่การปลูกพริก จํานวน 58 แปลง รวม 27 ไร่ ผลการศึกษา
ตามตารางที่ 1 แสดงข้อมูลผลผลิตพริกทุกรุน่ในประเภทต่างๆ จําแนกตามกิโลกรัม ปี 2559/2560  พบว่า 
เกษตรกรบ้านหนองโจดผลิตพริกสดได้ทั้งสิ้น 26,140 กิโลกรัม หรือ 26.14 ตัน โดยมีการแปรรูปนําไปขาย
แยกเป็นประเภทได้แก่ พริกสด 13,947 กิโลกรัม ประเภทพริกแห้ง1 3,220 กิโลกรัม ประเภทพริกผง2 90 
กิโลกรัม ซึ่งหากเปรียบเทียบข้อมูลผลผลิตพริกปี 2558 พบว่าผลผลิตพริกปี 58 ทุกประเภทสูงกว่าผลผลิตพริก
ปี 59/60 มาก เน่ืองจากมีการขุดลอกหนองนํ้าเป็นเวลานาน และมกีารนําดินมาถมในพ้ืนที่ปลูกพริกใหม่ทํา
ให้ผลผลิตพริกลดลง โดยผลผลิตปี 2558 ผลิตพริกได้ทั้งสิ้น 116,558 กิโลกรัม หรือ 116.5 ตัน แยกเป็นพริก
สด 56,548 กิโลกรัม และพรกิแห้ง 14,902 กิโลกรัม ทั้งน้ียังไม่นับการนําไปใช้ประโยชน์อ่ืนๆ เช่น บรโิภคพริก
สดและพริกแห้งในครัวเรือน 
 
ตารางที่ 2 แสดงข้อมูลผลผลิตพริกประเภทต่างๆ จําแนกตามกิโลกรัม ปี 2559/2560 (พื้นที่การปลูกพริก 
จํานวน 58 แปลง 27 ไร่) 

ประเภทผลผลติพริก ปริมาณกิโลกรัม 
ผลผลิตพริกสดทั้งสิ้น 26,140 

พริกสด 13,947 
พริกแห้ง 3,220 
พริกผง 90 

เมล็ดพันธ์ุพริก 83.9 
 
 ดังน้ันการใช้ประโยชน์จากข้อมูลการผลิตพริกในปี 2559/2560 จึงยังไม่สามารถสรุปภาพรวม
ศักยภาพการผลิตพริกอย่างต่อเน่ืองของชุมชนได้ ซึ่งจําเป็นต้องศึกษาปริมาณผลผลิตในปีถัดไปด้วยว่าหลังการ
ขุดลอกหนองนํ้า และสภาพดิน นํ้า อยู่ในสถานการณ์ปกติแล้ว การผลติพริกของชุมชนบ้านหนองโจดจะเป็น
อย่างไร 
 นอกจากการศึกษาข้อมูลปริมาณผลผลิตพริกของชุมชนบ้านหนองโจด ปี 2559/2560 ได้มีการเก็บ
รวบรวมพริกจากกลุ่มเกษตรกรตัวอย่างที่ปลูกพริกปลอดภัยจํานวน 21 รายๆละ 1 กิโลกรมั เพ่ือสํารวจ
คุณภาพผลผลติพริกต่อกิโลกรัมโดยศึกษาอยู่ 4 ด้าน ได้แก่ ศึกษาปริมาณเม็ดพริกต่อกิโลกรัม, ศึกษาความ
                                                            
1

 (โดยพริกสดประมาณ 3.5 กก.ทําพริกแห้งได้ 1 กก.) 
2

 (โดยพริกแห้งประมาณ 1 กก. ทําพริกผงได้ 8 ขีด) 
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สมบูรณ์ของเมด็พริก, ศึกษาสขีองพริก, ศึกษาขนาดของพริก และตรวจวัดสารตกค้างในพริก ดังแสดงในตาราง
ที่ 2  
 
ตารางที่ 3 ข้อมูลพลผลิตพรกิของเกษตรกร 21 ราย จําแนกตามปริมาณ,คณุภาพ,สี,ขนาด,ผลตรวจสาร
ตกค้าง และขอ้สังเกต 

ชื่อเจ้าของ
พริก 

ปริมาณ
เม็ด
พริก/

กิโลกรัม

คุณภาพ 

สี ขนาด 
ผลตรวจ

สาร
ตกค้าง 

ข้อสงัเกต / 
ข้อสรุป สมบูรณ ์

ไม่
สมบูรณ ์ เน่า 

1. แมส่ังเวียน   
 

889 781 39 69 สีก่า 
50% 
สีแดง 
50% 

ผลยาว   
7    

ซม. 
ผลสั้น   

6    
ซม. 

ไม่พบ - ผลปลาย
รุ่นสอง 
- ขนาดผล 
เบอร์ 3 

2.แมฉ่วี 
 

990 830 160 - สีก่า 
50% 
สีแดง 
50% 

ผลยาว   
8    

ซม. 
ผลสั้น   

7    
ซม. 

ไม่พบ - ผลปลาย  
- ขนาดผล 
เบอร์ 3 

3.พัชรี 
 

1,702 618 55 29 สีก่า 
10% 
สีแดง 
90% 

ผลยาว   
11    
ซม. 

ผลสั้น   
7    

ซม. 

ไม่พบ - ผลรุ่นแรก 
- ขนาดผล 
เบอร์ 2 

4.บัวพัน 
 

968 823 82 63 สีก่า 
50% 
สีแดง 
50% 

ผลยาว   
8    

ซม. 
ผลสั้น   

5    
ซม. 

ไม่พบ - ผลรุ่นสอง 
- ขนาดผล 
เบอร์ 3 

5.สมหมาย 
 

690 643 35 12 สีก่า 
60% 
สีแดง 
40% 

ผลยาว   
8.5   
ซม. 

ผลสั้น   
5.5    

ไม่พบ - ผลรุ่นสอง 
- ขนาดผล 
เบอร์ 3 
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ชื่อเจ้าของ
พริก 

ปริมาณ
เม็ด
พริก/

กิโลกรัม

คุณภาพ 

สี ขนาด 
ผลตรวจ

สาร
ตกค้าง 

ข้อสงัเกต / 
ข้อสรุป สมบูรณ ์

ไม่
สมบูรณ ์

เน่า 

ซม. 
6.วงวรรณ 
 
 

1,101 833 104 164 สีก่า 
30% 
สีแดง 
70% 

ผลยาว   
8.5    
ซม. 

ผลสั้น   
5    

ซม. 

ไม่พบ - ผลรุ่นสอง 
- ขนาดผล 
เบอร์ 3 

7.สุภาภรณ์ 
 

878 827 - 51 สีก่า 
10% 
สีแดง 
90% 

ผลยาว   
8     

ซม. 
ผลสั้น   

6     
ซม. 

ไม่พบ - ผลแดงสุก
พร้อมตาก 
- ขนาดผล 
เบอร์ 3 

8.โกสินทร ์
 

743 716 - 27 สีก่า 
20% 
สีแดง 
80% 

ผลยาว   
10     
ซม. 

ผลสั้น   
7     

ซม. 

ไม่พบ - ผลและสี
สวย 
- ขนาดผล 
เบอร์ 2 

9.สีดา 
 

975 916 37 22 สีก่า 
10% 
สีแดง 
50% 
สีเขียว
40% 

ผลยาว   
8     

ซม. 
ผลสั้น   

6    
ซม. 

ไม่พบ - ผลขนาด
กลาง 
- ขนาดผล 
เบอร์ 3 

10.เกษร 
 

873 753 120  
- 

สีก่า 
30% 
สีแดง 
40% 
สีเขียว
30% 

ผลยาว   
7     

ซม. 
ผลสั้น   

5     
ซม. 

ไม่พบ - ผลขนาด
กลาง 
- ขนาดผล 
เบอร์ 3 

11.ดวง 
 

562 548 14  
- 

สีก่า 
50% 
สีแดง 

ผลยาว   
10.5    
ซม. 

ไม่พบ - ผลรุ่นแรก 
- ผลตรง
สวย มี
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ชื่อเจ้าของ
พริก 

ปริมาณ
เม็ด
พริก/

กิโลกรัม

คุณภาพ 

สี ขนาด 
ผลตรวจ

สาร
ตกค้าง 

ข้อสงัเกต / 
ข้อสรุป สมบูรณ ์

ไม่
สมบูรณ ์

เน่า 

50% ผลสั้น   
7.5     
ซม. 

นํ้าหนัก 
- ขนาดผล 
เบอร์ 1 

12.สุธี 
 

568 566 2  
- 

สีก่า 
50% 
สีแดง 
50% 

ผลยาว   
10     
ซม. 

ผลสั้น   
6     

ซม. 

ไม่พบ - ผลรุ่นแรก 
- ผลตรง
สวย มี
นํ้าหนัก 
- ขนาดผล 
เบอร์ 1 

13.แม่ชม 
 

1,100 1,004 26  
70 

สีก่า 
20% 
สีแดง 
60% 
สีเขียว
20% 

ผลยาว   
11     
ซม. 

ผลสั้น   
6     

ซม. 

ไม่พบ - ผลรุ่นสอง 
- ขนาดผล 
เบอร์ 3 

14.แม่ยูไร 
(เม็ด / 1 กก. 
) 

846 739 53 - สีก่า 
30% 
สีแดง 
70% 

ผลยาว   
8      

ซม. 
ผลสั้น   

5      
ซม. 

ไม่พบ - ผลรุ่นสอง 
- ขนาดผล 
เบอร์ 3 

15.มาย 
 

768 690 78  
- 

สีก่า 
20% 
สีแดง 
40% 
สีเขียว
40% 

ผลยาว   
8 .5    
ซม. 

ผลสั้น   
5.5     
ซม. 

ไม่พบ - ผลรุ่นสอง 
- ขนาดปาน
กลาง 
- ขนาดผล 
เบอร์ 3 

16.บุญเพ็ง 
 

724 638 86  
- 

สีก่า 
20% 
สีแดง 
30% 
สีเขียว
50% 

ผลยาว   
9.5     
ซม. 

ผลสั้น   
6      

ซม. 

ไม่พบ - ผลรุ่นสอง 
- ขนาดผล 
เบอร์ 3 
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ชื่อเจ้าของ
พริก 

ปริมาณ
เม็ด
พริก/

กิโลกรัม

คุณภาพ 

สี ขนาด 
ผลตรวจ

สาร
ตกค้าง 

ข้อสงัเกต / 
ข้อสรุป สมบูรณ ์

ไม่
สมบูรณ ์

เน่า 

17.บัวพันธ์ 
 

1,040 600 365 75 สีก่า 
30% 
สีแดง 
70% 

ผลยาว   
7.9     
ซม. 

ผลสั้น   
5.5     
ซม. 

ไม่พบ 

- ผลรุ่นสอง 
- ขนาดผล 
เบอร์ 3 

18.อุไรวรรณ 
 

809 758 27  
34 

สีก่า 
20% 
สีแดง 
20% 
สีเขียว
60% 

ผลยาว   
10.7    
ซม. 

ผลสั้น   
5.2     
ซม. 

ไม่พบ - ผลรุ่นสอง 
- ขนาดปาน
กลาง 
- ขนาดผล 
เบอร์ 3 

19.สีดา 
 

912 772 12  
28 

สีก่า 
20% 
สีแดง 
80% 

ผลยาว   
9.1     
ซม. 

ผลสั้น   
6.5     
ซม. 

ไม่พบ - ผลรุ่นสอง 
- ขนาดปาน
กลาง 
- ขนาดผล 
เบอร์ 3 

20.ไว้ 
 

989 878 90 21 สีก่า 
50% 
สีแดง 
50% 

ผลยาว   
7.8     
ซม. 

ผลสั้น   
5.4     
ซม. 

ไม่พบ 

- ผลรุ่นสอง 
- ขนาดผล 
เบอร์ 3 

21.ดาว 862 734 128 - สีก่า 
20% 
สีแดง 
70% 
สีเขียว
10% 

ผลยาว   
10.5    
ซม. 

ผลสั้น   
7      

ซม. 

ไม่พบ - ผลรุ่นสอง 
- ขนาดปาน
กลาง 
- ขนาดผล 
เบอร์ 3 

 
จากการสรุปขอ้มูลผลการศึกษาปริมาณเม็ดพริกต่อกิโลกรัมตามตารางที่ 3 พบว่า ปริมาณเม็ดพริกต่อ

กิโลกรัมสูงทีส่ดุได้แก่ผลผลิตของคุณพัชรี คือ 1,702 เม็ดต่อกิโลกรัม ปรมิาณเม็ดพริกต่อกิโลกรัมตํ่าที่สุดได้แก่
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ผลผลิตพริกของคุณดวง 562 เม็ดต่อกิโลกรัม ข้อมลูเฉลี่ยรวมผลผลิตพริกต่อกิโลกรัมของเกษตรกร 21 ราย 
ได้แก่ 856 เมด็ต่อกิโลกรัม  
 
 
ตารางที่ 4 แสดงข้อมูลปริมาณพริกที่เก็บได้จากเกษตรกร 21 ราย จําแนกตามกิโลกรัม  

ปริมาณ เม็ดพริก/กิโลกรัม 
สูงสุด (พัชรี) 1,702 
ตํ่าสุด (ดวง) 548 

เฉลี่ย (21 ราย) 856 
 
 ส่วนผลการศึกษาข้อมูลคุณภาพเม็ดพริกโดยเฉลี่ยของเกษตรกร 21 ราย ตามตารางที่ 4 พบว่า โดย
ส่วนใหญคุ่ณภาพเม็ดพริกของเกษตรกรมีผลที่สมบูรณ์เฉลี่ย 746 เม็ดต่อกิโลกรัม คิดเป็นร้อยละ 87.14 ส่วน
เม็ดพริกที่ผลไม่สมบูรณ์เฉลี่ย 72 เม็ดต่อกิโลกรัม คิดเป็นร้อยละ 8.41 และพบผลพรกิเน่าเฉล่ีย 30.38 เม็ดต่อ
กิโลกรัม หรือคิดเป็นร้อยละ 3.50 ซึ่งถือว่าเป็นผลผลิตพรกิที่น่าพึงพอใจสําหรับความคาดหวังของเกษตรกร 
 
 
ตารางที่ 5 แสดงข้อมูลคณุภาพเม็ดพริกโดยเฉลี่ยของเกษตรกร 21 ราย จําแนกตามกิโลกรัม 

คุณภาพเม็ดพริกโดยเฉลี่ย เม็ดพริก/กิโลกรัม อัตราร้อยละ 
ผลสมบูรณ ์ 746 87.14 % 

ผลไม่สมบูรณ ์ 72 8.41 % 
ผลเน่า 30.38 3.50 % 

 
 ผลการศึกษาขอ้มูลขนาดเม็ดพริกโดยเฉลี่ยของเกษตรกร 21 รายจําแนกตามรุ่นผลผลิตพริก ตาม
ตารางที่ 5 พบว่าขนาดของเม็ดพริกในรุ่นที่ 1 พบขนาดความยาวมากสุดเฉล่ีย 10.37 เซนติเมตร ส่วนเม็ดพริก
ผลสั้นสุดเฉล่ีย 6.87 เซนติเมตร ขณะเดียวกันในรุ่นที่ 2 พบขนาดพริกความยาวมากสุดเฉล่ีย 8.58 เซนติเมตร 
และผลขนาดสัน้สุด 5.74 เซนติเมตร ข้อสังเกตจากการศึกษาขนาดของพริกอาจกล่าวได้ว่า ขนาดของเม็ดพริก
ในรุ่นที่ 1 และ 2 มีขนาดที่ยาวและสั้นใกล้เคียงกัน ซึ่งยังเป็นที่พึงพอใจของผู้ผลิตพรกิ และความต้องการของ
ตลาดอยู่ 
  
ตารางที่ 6 แสดงข้อมูลผลเฉลี่ยขนาดเม็ดพริกของเกษตรกร 21 ราย จําแนกตามรุน่ผลผลิตพริก 

รุ่นที่ 1   รุ่นที่ 2 
ความยาวมากสุด ความสั้นสุด ความยาวมากสุด ความสั้นสุด 

10.37 ซม. 6.87 ซม. 8.58 ซม. สั้นสุด 5.74 ซม. 
 
 ส่วนข้อมูลสรุปผลการศึกษาสขีองพริก จําแนกตามผลผลิตของเกษตรกร 21 ราย ตามตารางที่ 6  
พบว่าสีของพริกที่มีสแีดงล้วนพบมากที่สุดในผลผลิตของเกษตรกรจํานวน 9 ราย คิดเป็นร้อยละ 42.85 
รองลงมาได้แก่พริกที่มีสแีดง+ก่า(เขียวที่กําลังแดง) พบในผลผลิตของเกษตรกรจํานวน 7 ราย คิดเป็นร้อยละ 
33.33 และสุดท้ายพริกสีเขียวพบในผลผลิตของเกษตรกรจํานวน 5 ราย คิดเป็นร้อยละ 23.80 ซึ่งสอดคล้อง
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กับความต้องการของตลาดเพราะโดยส่วนใหญ่ผู้บริโภคต้องการบริโภคพริกที่มีสแีดง+ก่า และสแีดงล้วน 
มากกว่าความต้องการบริโภคพริกที่มีสีเขียว 
 
ตารางที่ 7 แสดงข้อมูลสีพรกิ จําแนกตามผลผลิตของเกษตรกรท้ัง 21 ราย 

สีพริก จํานวนเกษตรกร อัตราร้อยละ 
แดง+ก่า(เขียวที่กําลังแดง)  7 ราย 33.33 % 

แดงล้วน   9 ราย 42.85% 
สีเขียว   5 ราย 23.80% 

 
 ส่วนข้อมูลการตรวจหาสารพิษตกค้างในพริกของเกษตรกร 21 ราย ใช้วิธีตรวจด้วยเครื่องมือตรวจวัด
ที่ผู้เช่ียวชาญฝึกอบรมให้ สุ่มตรวจจากเกษตรกรโดยไม่ได้นัดหมายไว้ ข้อมูลดังแสดงในตารางที่ 7 พบว่า 
ผลผลิตพริกของเกษตรกรท้ัง 21 ราย ไม่พบสารพิษตกค้างในพริก คิดเป็นร้อยละ 100 ซึ่งแสดงให้เห็นว่ากลุ่ม
เกษตรกรเองมีมาตรฐานการผลิตพริกที่สะอาด ปลอดภัย เป็นเคร่ืองมือยืนยันได้ว่าผู้บริโภคท่ีต้องการบริโภค
พริกที่ปลอดภัย สามารถไว้วางใจกลุ่มเกษตรกรผลิตพริกปลอดภัยบ้านหนองโจดได้ ขณะเดียวกันก็สะท้อนให้
เห็นว่าเกษตรกรเองก็ปฏิบัติตามข้อตกลงการผลิตพริกปลอดภัยซึ่งเป็นข้อตกลงร่วมกันของกลุ่มไว้ได้อย่าง
เคร่งครัด 
 
ตารางที่ 8 แสดงข้อมูลผลการตรวจสารตกค้างในพริกของเกษตรกร 21 ราย จําแนกตามระดับความ
ปลอดภัย 

ระดับความปลอดภัย 

พบในระดับปลอดภัย พบในระดับไม่ปลอดภัย ไม่พบ 

จํานวน ร้อยละ จํานวน ร้อยละ จํานวน ร้อยละ 

- 0 - 0 21 100 
 

สรุปผลการศึกษาปริมาณและคุณภาพพริกชุมชนบ้านหนองโจด พบว่าผลผลิตพริกที่นํามาตรวจส่วน
ใหญ่อยู่ในช่วงรุ่นที่ 1 และรุ่นที่ 2 ของการเก็บผลผลิต ซึ่งผลผลิตเหล่าน้ีถือว่ายังอยู่ในมาตรฐานความต้องการ
ของผู้ผลิตพริก กล่าวคือ 500-800 เม็ดต่อกิโลกรัม รวมทั้งมาตรฐานคุณภาพความสมบูรณ์ ขนาดพริก สีของ
พริก และมาตรฐานความปลอดภัยในการผลิตพริก ก็เป็นไปตามความต้องการของตลาดด้วยเช่นกัน ขณะที่
ผลผลิตพริกรุ่นที่ 3 โดยภาพรวม แมม้ีค่าเฉล่ียเม็ดพริกต่อกิโลกรัมมากกว่ารุ่น 1 และรุ่น 2 แต่คุณภาพความ
สมบูรณ์ของเมด็พริกกลับไม่เป็นไปตามความต้องการของผู้ผลิตพริก รวมทั้งความต้องการของตลาดด้วย ซึ่ง
เกษตรกรเองมีความต้องการขายผลผลิตพริกรุ่นที่ 1 และรุน่ที่ 2 มากกว่า 
 
 เมื่อศึกษาข้อมลูปริมาณคุณภาพการผลิตพริกบ้านหนองโจดไปแล้ว ซึ่งผลการศึกษาได้เห็นข้อมูลที่เป็น
ประโยชน์ต่อการวางแผนการผลิตพริกอย่างไรให้สอดคล้องกับตลาด ขณะเดียวกันก็จําเป็นอย่างย่ิงที่ต้องศึกษา
ถึงต้นทุนที่เกิดขึ้นจากการผลติพริกให้ได้ตามมาตรฐานปรมิาณและคุณภาพท่ีค้นพบ เพ่ือให้รู้ว่า “ต้นทุน” ที่
เกิดขึ้นทั้งหมดมีความสอดคลอ้งกับผลผลิตหรือไม่ อย่างไร โดยศึกษาต้นทุนการผลิต, ต้นทุนการเก็บผลผลิต 
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และต้นทุนการขาย โดยคํานวณจากพ้ืนที่การผลิตพริกปลอดภัยบ้านหนองโจดจํานวน 27 ไร่ ผลการศกึษาตาม
ตารางที่ 8 พบว่าด้านต้นทุนการผลิตพริกมีคา่ใช้จ่ายได้แก่ ค่าไถ ค่าเมล็ดพันธ์ุ ค่าปลูก ค่าดูแลรักษา มีต้นทุน
รวม 156,550 บาท ด้านต้นทุนการเก็บผลผลิตมีค่าใช้จ่ายได้แก่ ค่าจ้างแรงงานเก็บ และค่าจ้างเก็บเอง มี
ต้นทุนรวม 118,270 บาท ด้านต้นทุนการขาย มีค่าใช้จ่ายได้แก่ ค่าถุง คา่รถบรรทุกไปขาย และค่ารถไปเก็บ
ผลผลิต มีต้นทนุรวม 59,830 บาท ผลรวมต้นทุนการผลิตพริกบ้านหนองโจดจํานวน 27 ไร่ คือ 334,650 บาท 
เฉลี่ยต้นทุนต่อไร่ในการผลิตพริกบ้านหนองโจด ได้แก่ 12,394.44 บาท ต่อไร่ โดยมผีลผลิตพริกเฉลี่ย 934 
กิโลกรัมต่อไร่ ดังน้ันต้นทุนการผลิตพริกของชาวบ้านหนองโจดเฉล่ียต่อกิโลกรัมคิดเป็น 18.2 บาท ต่อกิโลกรัม  
 
ตารางที่ 9 แสดงข้อมูลต้นทนุการผลิตพรกิบ้านหนองโจด ปี 2559/2560 

ต้นทุนการผลติ ต้นทุนการเก็บผลผลิต ต้นทุนการขาย 
ค่าไถ ค่าเมล็ด

พันธ์ 
ค่าปลูก ค่าดูแล

รักษา 
จ้าง

แรงงาน 
เก็บเอง ค่าถุง ค่ารถไป

ขาย 
ค่ารถไปเก็บ

ผลผลิต 
15,300 
บาท 

5,320 บาท 19,700 
บาท 

116,230 
บาท 

18,200 
บาท 

100,070 
บาท 

9,730 
บาท 

36,940 
บาท 

13,160 บาท 

รวม 156,550 บาท รวม 118,270 บาท รวม 59,830 บาท 
รวมต้นทุนทั้งสิ้น  334,650 บาท 
ต้นทุนเฉลี่ย 12,394.44 บาท ต่อไร่ 

ต้นทุนต่อกิโลกรัม 18.2 บาท ต่อกิโลกรัม 
ผลผลิตเฉล่ีย 934 กิโลกรัม ต่อไร่ 

  
 สรุปภาพรวมต้นทุนการผลิตพริกของชาวบ้านหนองโจดเมื่อคํานวณออกมาเป็นต้นทุนเฉลี่ยต่อ
กิโลกรัมแล้วได้ 18.2 บาท ต่อกิโลกรัม หากเปรียบเทียบกับราคาขายผลผลิตพริกในช่วงที่ราคาตลาดตํ่าที่สุด
คือประมาณเดือนมีนาคม-เดือนเมษายน อยู่ที่ราคากิโลกรัมละ 30 บาท เกษตรกรก็ยังสามารถมีกําไรจากการ
ผลิตพริกขายได้ ดังน้ันข้อมูลต้นทุนการผลิตพริกของชาวบ้านหนองโจดถือว่าอยู่ในระดับความพึงพอใจของ
เกษตรกรอยู่ ซึง่เมื่อสอบถามข้อมูลความต้องการในการผลติพริกของเกษตรกรบ้านหนองโจดตามตารางที่ 9 ก็
พบข้อมูลที่สอดคล้องกัน กลา่วคือ เกษตรกรต้องการปลูกพริกในฤดูกาลจํานวน 45 ราย คิดเป็นพ้ืนที่ 54.27 
ไร่  (217.1 งาน)  และต้องการปลูกพริกนอกฤดูกาลจํานวน 10 ราย คิดเป็นพ้ืนที่ 11.8 ไร่  (47.2 งาน)   
 
ตารางที่ 10 ความต้องการปลูกพริกในฤดูกาลผลิตถัดไป จําแนกตามจํานวนผู้ต้องการปลูกและ 
พื้นที่การปลูก  

ต้องการปลูกพริกในฤดูกาลถัดไป จํานวนผู้ต้องการปลูก พื้นที่การปลูก
(ไร่) 

ปลูกในฤดูกาล 45 คน 54.27 
ปลูกนอกฤดูกาล 10 คน 11.8 

 
 
4.2 ระบบตลาดค้าส่งผลผลติพริก กลไกการกําหนดราคาพริก ปริมาณผลผลิตพริกและราคาที่
เปลีย่นแปลงไปในแต่ละช่วงปีเพื่อวางแผนการผลิตและแผนการตลาด 
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 การศึกษาข้อมลูการค้าขายผลผลิตพริกของเกษตรกรปลูกพริกบ้านหนองโจด ได้ทําการศึกษาการขาย
พริกทั้งในชุมชนและนอกชุมชน โดยแยกเป็นการขายพริกสด การขายพริกแห้ง และการขายพริกป่น ตาม
แหล่งขายต่างๆ เพ่ือศึกษาว่าช่องทางการขายพริกในแหล่งค้าขายต่างๆ แหล่งขายใดที่มคีวามเป็นไปได้ในการ
ขายส่งพริก ช่วงใดที่มีความเหมาะสมต่อการขาย และขายพริกได้ในราคาที่เป็นธรรม อย่างไรก็ตามเพ่ือให้ง่าย
ต่อการทําความเข้าใจภาพรวมทั้งหมดของหัวข้อน้ี จึงแยกอธิบายเป็น 2 ประเด็นใหญ่ๆ ได้แก่ สถานการณ์
ปริมาณและราคาการขายผลผลิตพริกสดและพริกแห้งของชุมชนบ้านหนองโจด และเส้นทางตลาด และแหล่ง
ขายพริกของชุมชนบ้านหนองโจด 
 

4.2.1 สถานการณ์ปริมาณและราคาการขายผลผลิตพรกิสดและพริกแห้งของชุมชนบ้านหนองโจด  
 ในหัวข้อน้ีได้อธิบายผลการศึกษาราคาพริกในแต่ละเดือน รูปแบบการขายพริก และสัดส่วนการขาย
พริกในและนอกชุมชน ซึ่งจะได้อธิบายเป็นลําดับไป  

การศึกษาราคาขายพริกระหว่างเดือนธันวาคมปี 2559 ถึง เดือนเมษายน ปี 2560 แยกเป็นพริกสด 
และพริกแห้ง โดยมีพ่อค้าคนกลางทั้งในหมูบ้่านและนอกหมู่บ้านมารับซื้อ ดังแสดงในตารางที่ 10 พบว่า 
ราคาขายพริกสดในหมู่บ้านเดือนธันวาคม ราคาสมํ่าเสมอตลอดทั้งเดือนคือ 80 บาทต่อกิโลกรัม ซึ่งเป็นราคา
สูงสุดของราคาพริกสดทุกเดือน ส่วนเดือนเมษายนเป็นเดือนที่มีราคาขายพริกสดตํ่าสุดกว่าทุกเดือน โดยราคา
สูงสุดอยู่ที่ 50 บาทต่อกิโลกรัม และราคาขายตํ่าสุดอยู่ที่ 30 บาทต่อกิโลกรัม ดังน้ันราคาเฉล่ียพริกสดในเดือน
เมษายนอยู่ที่ 38.75 บาทต่อกิโลกรัม  
 ส่วนการขายพริกแห้งในหมู่บ้าน เดือนธันวาคมราคาขายสม่ําเสมออยู่ที่ 110 บาทต่อกิโลกรัม เดือน
มกราคม ราคาขายสม่ําเสมออยู่ที่ 100 บาทต่อกิโลกรัม ส่วนเดือนที่มีราคาขายพริกแห้งเฉล่ียสูงสุด คือเดือน
มีนาคม คือ 143.45 บาทต่อกิโลกรัม โดยราคาขายสูงสุดในเดือนน้ีคือ 120 บาทต่อกิโลกรัม และราคาขาย
ตํ่าสุดคือ 110 บาทต่อกิโลกรัม ส่วนราคาเฉลี่ยเดือนกุมภาพันธ์กับเดือนเมษายนมีราคาเฉลี่ยเท่ากัน คอื 115 
บาทต่อกิโลกรัม 
ตารางที่ 11 แสดงราคาขายพริกในหมู่บ้านแต่ละเดือน โดยมีพ่อค้าคนกลางในหมู่บ้าน และนอกหมู่บ้านมา
รับซ้ือ จําแนกตาม ประเภทพริกสดและพริกแห้ง   

เดือน ราคาเฉลี่ย/กก. ราคาสูงสุด/กก. ราคาตํ่าสุด/กก. 

พริกสด พริกแห้ง พริกสด พริกแห้ง พริกสด พริกแห้ง 

ธันวาคม 80 - 80 - 80 110 

มกราคม 65 - 80 - 50 100 

กุมภาพันธ์ 54.28 115 80 120 35 110 

มีนาคม 47.5 143.45 70 120 30 110 

เมษายน 38.75 115 50 120 30 100 
 
 ขณะเดียวกันการนําพริกออกไปขายเองนอกหมู่บ้าน ก็มีราคาแตกต่างจากที่คนกลางมารับซื้อใน
หมู่บ้านแล้วไปขายต่อ ผลการศึกษาตามตารางที่ 11 แสดงราคาขายพริกนอกหมู่บ้านระหว่างเดือนธันวาคมปี 
2559 ถึง เดือนเมษายน ปี 2560 แยกเป็นพริกสด และพริกแห้ง โดยคนในหมู่บ้านนําพริกออกไปขายเอง 
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พบว่าการขายพริกสดนอกหมู่บ้าน เดือนธันวาคมคือเดือนที่พริกสดมีราคาเฉลี่ยสูงสุดคือ 105 บาทต่อกิโลกรัม 
โดยราคาสูงสุดอยู่ที่ 120 บาทต่อกิโลกรัม และราคาตํ่าสุดอยู่ที่ 90 บาทต่อกิโลกรัม ส่วนเดือนที่มีราคาขาย
พริกสดนอกหมู่บ้าน ราคาเฉลี่ยตํ่าสุดคือเดือนเมษายน อยู่ที่ 55 บาทต่อกิโลกรัม โดยราคาสูงสุดของเดือนน้ีคือ 
80 บาทต่อกิโลกรัม และราคาตํ่าสุดอยู่ที่ 30 บาทต่อกิโลกรัม 
 ส่วนการขายพริกแห้งนอกหมู่บ้าน จะเริ่มขายได้ต้ังแต่เดือนกุมภาพันธ์ ถึงเดือนเมษายน โดยเดือนที่มี
ราคาขายพริกแห้งเฉล่ียสูงสดุได้แก่เดือนมีนาคม คือ 162.5 บาทต่อกิโลกรัม ราคาขายสูงสุดในเดือนน้ีคือ 200 
บาทต่อกิโลกรัม และราคาขายตํ่าสุดคือ 110 บาทต่อกิโลกรัม 
 
ตารางที่ 12 แสดงราคาขายพริกนอกหมู่บา้นแต่ละเดือน โดยคนในหมู่บ้านนําพริกออกไปขายเอง จําแนก
ตาม ประเภทพริกสดและพริกแห้ง 

เดือน ราคาเฉลี่ย/กก. ราคาสูงสุด/กก. ราคาตํ่าสุด/กก. 

พริกสด พริกแห้ง พริกสด พริกแห้ง พริกสด พริกแห้ง 

ธันวาคม 105 - 120 - 90 - 

มกราคม 83.33 - 120 - 50 - 

กุมภาพันธ์ 75 158.57 100 200 50 110 

มีนาคม 60 162.5 80 200 40 110 

เมษายน 55 152.5 80 190 30 110 
 
 จากข้อมูลราคาการขายพริกสดและพริกแห้งของชุมชนบ้านหนองโจดทั้งในหมู่บ้านและนอกหมู่บ้าน 
จะพบว่า ราคาขายพริกนอกหมู่บ้านโดยคนในหมู่บ้านนําออกไปขายเอง ราคาขายจะสูงกว่าการขายในหมู่บ้าน
โดยผ่านคนกลางมารับซื้อ เพราะไม่สามารถกําหนดราคาเองได้ แม้เป็นช่วงที่ราคาตลาดพริกมีมูลค่าสงูก็ตาม 
ในทางกลับกัน การนําไปขายเองนอกหมู่บ้านแม้ได้ราคาขายท่ีสูง แต่ความต้องการขายพริกของเกษตรกรไม่
เพียงพอต่อปริมาณผลผลิตพริกที่ผลิตได้ ทาํให้เกิดพริกแห้งจํานวนมาก ซึ่งโดยปกติแล้วตลาดจะนิยมบริโภค
พริกสดมากกว่าพริกแห้ง 
  
 อย่างไรก็ดี เมื่อนําข้อมูลต้นทุนการผลิตพรกิของชาวบ้านหนองโจดบนพ้ืนที่ 27 ไร่ ในปี 2559/2560 
และข้อมูลราคาขายพริกสดและพริกแห้งทั้งในและนอกหมูบ้่าน มาคํานวณหารายได้การขายพริกของชาวบ้าน
หนองโจดดังแสดงในตารางที่ 12 จะพบว่า เกษตรกรบ้านหนองโจดใช้ต้นทุนการผลิตพรกิปลอดภัยเฉลี่ยไร่ละ 
12,394.44 บาท มีต้นทุนการผลิตพริกต่อกิโลกรัมอยู่ที ่18.2 บาท ซึ่งหากสามารถขายพริกสดได้ในราคาเฉลี่ย 
69.7 บาทต่อกิโลกรัม และขายพริกแห้งได้ในราคาเฉลี่ย 127.5 บาทต่อกิโลกรัม จะทําให้เกษตรกรมีรายได้ไม่
ตํ่ากว่า 65,099.8 บาทต่อไร่ และเมื่อหักต้นทุนแล้ว จะมีกําไรจากการขายพริก 52,237.6 บาทต่อไร่  
 
ตารางที่ 13 สรุปภาพรวมต้นทุน/รายได้ และราคาเฉลีย่ของพริกสดและพริกแห้ง  

ผลผลิตพริกสดท้ังสิน้ 26,140 กิโลกรัม (26.1 ตัน) 
ต้นทุนการผลิต 334,650 บาท 
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เฉลี่ยต้นทุนต่อไร่  12,394.44 บาท ต่อไร่ 
เฉลี่ยต้นทุนต่อกก. 18.2 บาทต่อกิโลกรัม 
ราคาขายพริกสดเฉล่ีย 69.7 บาทต่อกิโลกรัม 
ราคาขายพริกแห้งเฉล่ีย 127.5 บาทต่อกิโลกรัม 
รายได้ 65,099.8 บาทต่อไร่ 
กําไร 52,237.6 บาทต่อไร่ 

  
เพ่ือให้เห็นรายละเอียดเรื่องสัดส่วน และปรมิาณการขายพริกสด/พริกแห้งในหมู่บ้าน และการขาย

ปลีกนอกหมู่บ้านในแต่ละเดือน จึงได้ศึกษาข้อมูลการขายพริก ผลผลิตที่ขายได้ และรายได้แต่ละเดือนของ
ชาวบ้านหนองโจดปี 2559/2560 ตามตารางที่ 13 ผลการศึกษาพบว่า การขายพริกสดของชาวบ้านหนองโจด
เดือนที่มีปริมาณการขายผลผลิตมากที่สุดคอืเดือนมีนาคม ได้แก่ 5,590 กิโลกรัม คิดเป็นขายปลีกนอกหมู่บ้าน 
3,300 กิโลกรมั เป็นเงิน 232,800 บาท และขายในหมู่บ้าน 2,290 กิโลกรัม เป็นเงิน 128,800 บาท รวม
รายได้การขายพริกในเดือนมีนาคม คิดเป็นเงิน 361,600 บาท ส่วนเดือนที่มีปริมาณการขายพริกสดได้น้อย
ที่สุดคือเดือนธันวาคม ขายผลผลิตได้ 300 กิโลกรัม คิดเป็นเงิน 28,500 บาท โดยเป็นการขายปลีกนอก
หมู่บ้าน 150 กิโลกรัม เป็นเงิน 16,500 บาท และขายในหมู่บ้าน 150 กิโลกรัม เป็นเงิน 12,000 บาท รวม
ปริมาณการขายพริกสดตลอดระยะเวลา 6 เดือนระหว่างเดือนธันวาคม 2559 ถึง เดือนเมษายน 2560 รวม 
13,947 บาท คิดเป็นเงิน 972,470 บาท 
  
ตารางที่ 14 แสดงข้อมูลปรมิาณการขายพริกสดในหมู่บ้านและขายปลีกนอกหมู่บา้น ในแตล่ะเดือนของ
ชาวบ้านหนองโจด ปี 2559/2560 

เดือน 
จํานวน ขายในหมู่บ้าน ขายปลีก 

รวมรายได้ 
ผลผลิต จํานวน 

กิโลกรัม ราคาขาย รวมเงิน จํานวน 
กิโลกรัม ราคาขาย รวมเงิน 

ธ.ค. 300 150 80.2 12,000 150  16,500 28,500 
ม.ค. 1,720 520  35,000 1,200  119,100 154,100 
ก.พ. 3,577 1,117  70,860 2,460  208,800 279,660 
มี.ค. 5,590 2,290  128,800 3,300  232,800 361,600 
เม.ย. 2,760 750  34,400 2,010  114,210 148,610 
รวม 13,947 4,827  281,060 9,120  691,410 972,470 

 
 ส่วนข้อมูลปริมาณการขายพริกแห้งในหมู่บ้านและขายปลีกนอกหมู่บ้าน ในแต่ละเดือน ของชาวบ้าน
หนองโจด ปี 2559/2560 จากข้อมูลตารางที่ 14 แสดงข้อมูลปริมาณการขายพริกแห้งในหมู่บ้านและขายปลีก
นอกหมู่บ้าน ในแต่ละเดือนของชาวบ้านหนองโจดพบว่า เดือนที่ขายพริกแห้งได้มากที่สุดคือ เดือนมีนาคมขาย
ได้ 1,413 กิโลกรัม คิดเป็นเงิน 153,180 บาท แบ่งเป็นขายในหมู่บ้าน 1,004 กิโลกรมั คิดเป็นเงิน 92,590 
บาท และขายปลีกนอกหมู่บ้านขายได้ 409 บาท คิดเป็นเงิน 60,590 ส่วนเดือนที่ขายพริกแห้งได้น้อยที่สุด
ได้แก่เดือนกุมภาพันธ์ ขายได้ 406 กิโลกรัม คิดเป็นเงิน 59,060 บาท แบ่งเป็นการขายในหมู่บ้าน 195 
กิโลกรัม คิดเป็นเงิน 22,800 บาท และขายปลีกนอกหมู่บ้าน 211 กิโลกรัม คิดเป็นเงิน 36,260 บาท ส่วน
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เดือนที่ไม่มีการขายพริกแห้งได้แก่ เดือนธันวาคม และเดือนมกราคม ดังน้ันหากคํานวณปริมาณ และรายได้
การขายพริกแห้งต้ังแต่เดือนกุมภาพันธ์ ถึงเดือนมีนาคม 2560 ขายพริกแห้งได้ทั้งหมด 3,220 กิโลกรมั คิดเป็น
เงิน 410,700 บาท  
 
ตารางที่ 15 แสดงข้อมูลปรมิาณการขายพริกแห้งในหมู่บ้านและขายปลีกนอกหมู่บ้านในแต่ละเดือนของ
ชาวบ้านหนองโจด ปี 2559/2560 
เดือน จํานวน ขายในหมู่บ้าน ขายปลีก รวมรายได้ 

ผลผลิต จํานวน 
กิโลกรัม 

ราคาขาย รวมเงิน จํานวน 
กิโลกรัม 

ราคา
ขาย 

รวมเงิน 
 

ธ.ค. - -      - 
ม.ค. - -      - 
ก.พ. 406 195 120 = 4 คน 

110 = 1 คน 
22,800 211  36,260 59,060 

มี.ค. 1,413 1,004 120 = 10 คน 
110 = 2  คน 
100 = 4 คน 

92,590 409  60,590 153,180 

เม.ย. 1,401 628 120 = 13 คน 69,030 773  129,430 198,460 
รวม 3,220 1,827 110 = 1 คน 184,420 1,393  226,289 410,700 

 
จากตารางแสดงข้อมูลปริมาณและรายได้การขายพริกสดและพริกแห้งในหมู่บ้าน-ขายปลีกนอก

หมู่บ้าน ในแต่ละเดือน จะพบว่าปริมาณการขายพริกสดในหมู่บ้าน ขายได้น้อยกว่าขายปลีกนอกหมูบ้่าน โดย
ขายพริกสดในหมู่บ้านได้คิดเป็นร้อยละ 34.60 ส่วนขายปลีกนอกหมู่บ้านคิดเป็นร้อยละ 65.40 หากอธิบาย
ตามข้อมูลน้ี จะพบว่าชุมชนหนองโจดเองพยายามขายพริกแบบขายปลกีมากกว่าขายส่ง เพราะราคาขายปลีก
ดีกว่า ส่วนราคาขายในหมู่บ้านซึ่งเป็นการขายในราคาส่ง ต้องยึดราคาตามกลไกตลาด ทั้งที่มาตรฐานการผลิต
พริกของชุมชนเป็นมาตรฐานปลอดภัย แต่ก็ได้ราคาเท่ากับราคาตลาด ซึ่งหากราคาขายส่งมีราคาเทียบเท่าหรือ
ดีกว่าราคาขายปลีก ชุมชนเองก็ต้องการขายพริกแบบขายส่งมากกว่า เพราะพยายามระบายพริกในช่วงที่
ผลผลิตพริกออกพร้อมกัน ไม่ให้พริกกลายเป็นพริกแห้งมากเกินไป อย่างไรก็ตามชุมชนเองพยายามพัฒนา
กลไกตลาดค้าส่งที่มีมาตรฐานราคาเป็นธรรมและสอดคล้องกับการผลิตพริกปลอดภัยของชุมชนด้วย  
 
 4.2.2 เส้นทางตลาด และแหล่งขายพริกของชุมชนบ้านหนองโจด 

ในหัวข้อน้ีจะอธิบายเร่ืองเส้นทางตลาด และแหล่งขายพริกของชุมชนบ้านหนองโจด เพ่ือให้เห็นการ
เดินทางของพริกต้ังแต่ต้นทางจนถึงปลายทางต่างๆ รวมถึงราคาและและปริมาณผลผลิตพริกที่ถูกส่งไปยัง
ตลาดเหล่าน้ี  

โดยเบ้ืองต้นได้ศึกษาตลาดค้าส่งศรีเมืองทองขอนแก่น เพ่ือนําข้อมูลมาวิเคราะห์เปรียบเทียบกับราคา
ขายส่งในหมู่บ้าน และขายปลีกในมหาสารคาม การจากการศึกษาราคาพริกทั้ง 3 ตลาด ระหว่างเดือนธันวาคม 
2559 ถึงเดือนเมษายน 2560 เมื่อนําราคามาเปรียบเทียบกันดังแสดงข้อมูลในตารางที่ 15 พบว่า ราคาขาย
ปลีกในตลาดมหาสารคามสูงกว่าราคาขายส่งในหมู่บ้าน และราคาขายส่งที่ตลาดศรีเมืองทองทุกเดือน เดือนที่
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ราคาขายปลีกในตลาดมหาสารคามสูงที่สุดได้แก่ เดือนธันวาคม คือ 100 บาท/กิโลกรัม ส่วนเดือนที่ราคาขาย
ปลีกตํ่าสุดได้แก่ เดือนเมษายน คือ 45 บาท/กิโลกรัม ส่วนราคาขายส่งในหมู่บ้านกับราคาขายส่งในตลาดศรี
เมืองทอง ราคาขายส่งในหมูบ้่านสูงกว่าราคาขายส่งในตลาดศรีเมืองทองเกือบทุกเดือน มีเพียงแค่เดือน
ธันวาคมเท่าน้ันที่ราคาขายสง่ในตลาดศรีเมืองทองสูงกว่าราคาขายส่งในหมู่บ้าน ได้แก่ 83.16 บาท/กิโลกรัม 
ต่อ 80 บาท/กิโลกรัม  

จากข้อมูลราคาขายพริกในตลาดค้าส่งศรีเมืองทองขอนแก่นกับค้าส่งในหมู่บ้าน จะเห็นว่าราคาขายส่ง
ในหมู่บ้านดีกว่า ซึ่งหากราคาค้าส่งในตลาดศรีเมืองทองยังเท่าเดิม มีแนวโน้มว่าชุมชนน่าจะเลือกการขายพริก
แบบค้าส่งในหมู่บ้านต่อไป เพราะราคาดีและไม่ต้องเสียค่านํ้ามันขนส่งพริก อย่างไรก็ตามราคาขายส่งใน
หมู่บ้านก็ยังถือว่าได้ราคาที่ไม่เป็นธรรมเท่าที่ควรหากมองว่าผลผลิตพริกของชุมชนน้ันผลิตแบบปลอดภัย ส่วน
การขายปลีกในมหาสารคามก็ยังเป็นทางเลือกที่ดีของผู้ผลติพริก แต่การค้าปลีกยังไม่สามารถระบายพริกช่วงที่
ผลผลิตออกมาเยอะได้ 

 
ตารางที่ 16 เปรียบเทียบราคาพริกในตลาดศรีเมืองทอง, ตลาดมหาสารคาม และตลาดค้าส่งในหมู่บ้าน
ระหว่างเดือนธันวาคม 2559 ถึงเดือนเมษายน 2560 

เดือน ตลาดศรีเมืองทอง 
ขอนแก่น 

ขายปลีกตลาด
มหาสารคาม ขายสง่ในหมู่บ้าน 

ธันวาคม 83.16 100 80 

มกราคม 47.54 80 65 

กุมภาพันธ์ 40.53 75 54.28 

มีนาคม 33.22 65 47.5 

เมษายน 27 45 38.75 
* ราคาตลาดศรีเมืองทองคิดจากราคาตลาดไทบวกเพ่ิมอีก 5 บาท  
  
 ขณะที่ผลการศึกษาเรื่องราคาพริกในตลาดต่างๆ ของชาวบ้านหนองโจด ช้ีให้เห็นว่าการขายพริกสด
แบบขายปลีก ชาวบ้านได้ขายพริกในราคาที่เหมาะสมท่ีสดุ เพราะเป็นตลาดที่มีมาตรฐานปลอดภัยและ
ผู้บริโภคยอมรับได้ เช่น ตลาดเขียวศรีสวัสด์ิ ตลาด ธ.ก.ส. ตลาดมหาวิทยาลัยมหาสารคาม เป็นต้น อย่างไรก็
ตามการขายปลีกก็ยังมีข้อจํากัดเรื่องการขาย เพราะชาวบ้านต้องใช้ระยะเวลาในการขายเพ่ือขายให้ได้ปริมาณ
มาก ต่างจากการขายแบบค้าส่งที่ขายได้ปริมาณมากๆ ภายในเวลาไม่นาน แต่ได้ราคาไม่ดี ดังน้ันจึงเป็นโจทย์
สําคัญของชุมชนต่อไปว่า หากจะขายพริกแบบค้าส่งที่ได้ราคาที่เหมาะสม หน้าตาของตลาดค้าส่งดังกล่าวจะ
เป็นอย่างไร ชุมชนจะมีส่วนรว่มในการจัดการตลาดและกําหนดราคาได้อย่างไร  
 เพ่ือให้เห็นว่าปริมาณการขายพริกในตลาดมหาสารคามเป็นอย่างไร จะนําไปสู่การวิเคราะห์และ
วางแผนการตลาดค้าส่งพริกของชาวบ้านหนองโจดอย่างไร จึงได้สรุปปริมาณการขายพริกทั้งขายส่งและขาย
ปลีกของชุมชนบ้านหนองโจด ในตลาดจังหวัดมหาสารคาม ดังแสดงข้อมูลในตารางที่ 16 ผลการศึกษาพบว่า 
ชาวบ้านหนองโจดขายพริกแบบค้าส่งให้กับพ่อค้าคนกลางในชุมชนในปรมิาณมากที่สุดถึง 4,817 กิโลกรัม โดย
แยกเป็นพริกสด 3,292 กิโลกรัม และพริกแห้ง 1,525 กิโลกรัม รองลงมาได้แก่การขายพริกในตลาดเขียวศรี
สวัสด์ิ ปริมาณรวม 4,685 กิโลกรัม แยกเป็นพริกสด 3,805 กิโลกรมั และพริกแห้ง 840 กิโลกรมั แหล่งขายที่
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ขายพริกได้น้อยที่สุดได้แก่ ตลาดมหาวิทยาลัยมหาสารคาม ขายได้ 1,045 กิโลกรมั แยกเป็นพริกสด 1,030
กิโลกรัม พริกแห้ง 10 กิโลกรัม และพริกป่น 5 กิโลกรัม  

สรุปสัดส่วนการขายพริกของบ้านหนองโจด พบว่าการขายพริกแบบค้าส่งมีสัดส่วนปริมาณการขาย 
คิดเป็นร้อยละ 39.68 ของพริกที่ขายได้ทั้งหมด และสัดสว่นการขายปลีกในตลาดต่างๆในจังหวัดมหาสารคาม
คิดเป็นร้อยละ 60.32 ซึ่งทําให้เห็นว่าการขายพริกแบบค้าส่งของชุมชนมีสัดส่วนน้อยกว่าการขายแบบปลีก  
  
ตารางที่ 17 สรุปข้อมูลปริมาณการขายพริกคิดเปน็กิโลกรัมทั้งขายส่งและขายปลีกของชุมชนบ้านหนอง
โจด ในตลาดจังหวัดมหาสารคาม  

                                       ผลผลิตพริก   
แหล่งขาย พริกสด พริกแห้ง พริกป่น รวม 

อัตราส่วน
การค้าส่ง

และคา้ปลีก
ตลาด ธ.ก.ส. 2,180 300 - 2,480 

60.32 %
ตลาดเขียวศรีสวัสด์ิ 3,805 840 40 4,685 
ตลาดแวงน่าง 1,925 230 45 2,200 
ตลาด มหาวิทยาลัยมหาสารคาม 1,030 10 5 1,045 
ตลาดสดเทศบาล - - - 0 
พ่อค้าคนกลางนอกชุมชน 1,715 315 - 2,030 39.68 %พ่อค้าคนกลางในชุมชน 3,292 1,525 - 4,817 
รวม 13,947 3,220 90 17,257 100 % 

 
 และเพ่ือให้เหน็ภาพเส้นทางการขายพริกของบ้านหนองโจดชัดเจนขึ้น จึงได้มีการศึกษาเส้นทางการ
ขายพริกของชุมชนโดยนําเสนอเป็นแผนผังตามแผนผังที่ 1 ผลการศึกษาพบว่า เมื่อเกษตรกรผลิตพรกิได้จะ
นําไปขายผ่าน 2 ช่องทางได้แก่ ช่องทางที่ 1 การขายผ่านพ่อค้าคนกลางนอกชุมชน โดยมีพ่อค้าจากภายนอก
ประมาณ 3 ราย มารับซื้อพรกิจากเกษตรกร จากน้ันพ่อค้าเหล่าน้ีนําพริกไปขายต่อในตลาดจังหวัด
มหาสารคาม และจังหวัดใกล้เคียงทั้งการขายส่งและขายปลีก ช่องทางที่ 2 การขายผ่านพ่อค้าคนกลางใน
ชุมชน โดยมีพ่อค้าในหมู่บ้านประมาณ 5 ราย มารับซื้อพรกิจากเกษตรกรไปขายต่อยังตลาดต่างๆในจังหวัด
มหาสารคาม ได้แก่ ตลาดเขียวศรีสวัสด์ิ ตลาดแวงน่าง และตลาด ธ.ก.ส. โดยแบ่งขายแบบปลีก  
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แผนผงัที่ 1 เส้นทางการค้าพริก ของชาวบ้านหนองโจด 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 จากแผนผังเสน้ทางการขายพริกของบ้านหนองโจดจะพบว่า เกษตรกรปลูกพริกปลอดภัยบ้านหนอง
โจดมีทางเลือกในการขายพริกแบบค้าส่งผ่านพ่อค้าคนกลางได้เพียง 2 ช่องทางเท่าน้ัน ซึ่งการขายผ่านทั้ง 2 
ช่องทางนี้ การกําหนดราคาพริกยังคงขึ้นอยู่กับกลไกราคาตลาด และขายพริกได้ในราคาไม่เป็นธรรม อย่างไรก็
ตามภายหลังได้มีการศึกษาการขายส่งที่ตลาดศรีเมืองทองขอนแก่น แต่ยังพบว่าราคาที่ได้น้อยกว่าการขาย
ส่งผ่านพ่อค้าคนกลางที่มารับซื้อในชุมชน อีกทั้งยังมีค่าใช้จ่ายในการขนส่งเพ่ิมเติมเข้ามาด้วย ดังน้ันชุมชน
จําเป็นต้องศึกษาช่องทางการค้าส่งผ่านตลาดอ่ืนๆ ที่เหมาะสม ทั้งเรื่องราคาและการมีส่วนร่วมในการจัดการ
กลไกตลาดค้าส่งของชุมชน เพราะที่ผ่านมาเกษตรกรยังคงต่างคนต่างขาย ทําให้ไมม่ีพลังในการกําหนดราคา
ร่วมกัน 
 

4.2.3 บทเรียนการจัดการตลาดพริกที่ผา่นมา 
 ชาวบ้านหนองโจดจะปลูกพริกในฤดูแล้ง เป็นหลัก ทาํให้ผลผลิตออกเยอะช่วงปลายเดือน 

กุมภาพันธ์ ถึง เดือนเมษายน ซึ่งช่วงน้ีจะพบปัญหาเรื่องราคาพริกตกตํ่า 
 การจัดการขายพริกที่ผ่านมามี 2 ระยะ ได้แก่ ระยะที่ 1 มีพ่อค้าคนกลางในชุมชนมารับซื้อ และ

เอาพริกไปขายปลีกในตลาดต่างๆ และระยะที่ 2 มีพ่อค้าคนกลางจากนอกชุมชนมารับซื้อ 
 เกษตรกรต่างคนต่างขายผ่านพ่อค้าคนกลาง 
 ราคาถูกกําหนดจากพ่อค้าคนกลาง 
 มีเกษตรกรนําพริกไปขายปลีก 18 ราย จาก 45 ราย  
 ถ้าราคาพริกตกตํ่า เกษตรกรจะตากเป็นพริกแห้งขาย แต่จะต้องเสียเวลาในการตาก เกิดความ

ยุ่งยากในการจัดการ  
 ยังไม่มีกลไกการจัดการตลาดผ่านกลุ่มเกษตรกร  
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4.3 แนวทางการพัฒนากลไก การจัดการผลผลิตและการจัดการตลาดพริกปลอดภัยโดยเกษตรกรบ้าน
หนองโจด 

จากเวทีรายงานความก้าวหน้างานวิจัยต่อผู้ทรงคุณวุฒิ  นักวิจัยชาวบ้านได้รับคําแนะนําจาก
ผู้ทรงคุณวุฒิในเร่ืองการจัดการผลผลิตและการจัดการตลาดพริกที่เหมาะสมและมีความเป็นไปได้ในการ
ปฏิบัติการว่าควรจะมีการปฏิบัติการกับกลุ่มเป้าหมายที่เป็นพ่อค้าแม่ค้าสม้ตําในเขตเมืองมหาสารคาม  เพราะ
ไม่ต้องเดินทางไกลและเป็นกลุ่มเป้าหมายทีใ่ช้พริกเป็นวัตถุดิบหลักในการปรุงอาหารอยู่แล้วแทนการไปขายส่ง
กับตลาดใหญท่ี่อยู่ต่างจังหวัดซึ่งต้องอาศัยการจัดการหลายระดับ  อีกทั้งพริกโคกก่อเป็นพริกจินดาที่เหมาะกับ
การทําส้มตําจึงควรเจาะกลุ่มแม่ค้า/พ่อค้าสม้ตําโดยเฉพาะ  จากเวทีดังกล่าวทีมวิจัยและพ่ีเลี้ยงนักวิจัยได้
ปรึกษาหารือกันและได้แผนปฏิบัติการดังน้ี 

1. ทดลองปฏิบัติการขายพริกส่งให้กับร้านส้มตําในเมืองมหาสารคาม 
2. กิจกรรมศึกษาดูงานเพ่ือพัฒนาศักยภาพสมาชิกกลุ่มในเรือ่งการพัฒนาช่องทางการตลาดจากกลุ่ม

ปลูกพริกบ้านกุดเลาะ  ต.กุดเลาะ  อ.เกษตรสมบูรณ ์จ.ชัยภูมิ 
 

1. ทดลองปฏิบัติการขายพริกสง่ให้กับร้านส้มตําในเมืองมหาสารคามมีรายละเอียดขั้นตอนดังนี ้
 

1) ประชุมวางแผนออกแบบแบบสอบถามร้านค้าส้มตํา เพ่ือต้องการถามความต้องการของร้านส้มตํา
ว่าร้านส้มตํามีการใช้พริกในแต่ละวัน  จํานวนพริกที่ใช้เท่าไหร่  

2) สํารวจตลาดขายตรงร้านส้มตํา เพ่ือส่งพริกให้ร้านส้มตําเพ่ือทราบถึงความต้องการในการใช้พริก
ของกลุ่มเป้าหมาย  ลักษณะพริกที่ใช้เป็นอย่างไร  โดยกลุ่มได้นัดหมายวัน เวลา และสถานที่ที่
ต้องการสํารวจ  เมื่อสอบถามร้านค้ากลุ่มเป้าหมาย  ทางทมีได้ร้านค้าที่สาํรวจทั้งหมด จํานวน 25  
ร้าน  มีร้านค้าที่สนใจ 21 ร้านร้านค้าที่ไม่สนใจ 4  ร้าน เน่ืองจากทั้งสี่ร้านค้ามีลูกค้าประจําที่จะซื้อ
ด้วยแล้ว และเขาไม่ใช้พริกพันธ์ุโคกก่อ  เน่ืองจากไม่ชอบรสชาติ  จากการสํารวจความต้องการของ
ร้านค้าพบว่าร้านค้าใช้พริกลักษณะแตกต่างกัน บางร้านชอบพริกเขียว  บางร้านชอบพริกแดง  บาง
ร้านชอบทั้งพริกเขียวพริกแดง  นอกจากน้ันยังมีข้อสังเกตว่าหากไปสํารวจร้านค้าที่ตลาดโต้รุ่ง 
จังหวัดมหาสารคาม ต้องไปสํารวจตอนเย็น เพราะกลุ่มเป้าหมายจะเริ่มเปิดร้านช่วงบ่าย  หากไป
สํารวจร้านส้มตําต้องไปสํารวจตอนเช้า เน่ืองจากช่วงเกือบเที่ยงและช่วงบ่าย กลุ่มเป้าหมายไม่มี
เวลาในการพูดคุย  เน่ืองจากต้องขายอาหารในช่วงน้ัน  นอกจากพริกแลว้ ทางกลุ่มเป้าหมายที่
สํารวจยังต้องการผักอ่ืนๆด้วย เช่น ต้นหอม ถั่วฝักยาว และผักต่างๆท่ีใช้เป็นวัตถุดิบในการทําส้มตํา 
เช่น มะละกอ  มะนาว  มะเขอืเทศ  มะกอก มะเขือลาย ฯลฯ  นอกจากน้ันยังพบว่าไม่เฉพาะ
ร้านค้าส้มตําที่ต้องการซื้อพริก ทว่าร้านขายอาหารตามส่ังก็ต้องการซื้อเช่นกัน  

3) การรวบรวมผลผลิต  เพ่ือให้ได้พริกเพ่ือนําไปส่งกลุ่มเป้าหมาย  เพ่ือรู้จํานวนพริกที่จะนําไปส่ง 

และได้ทราบจาํนวนผลผลิตพริกของกลุ่ม จากน้ันจึงได้ประสานกลุ่มปลกูพริก  รวบรวมผลผลิตส่งตาม
จํานวนที่กลุ่มเป้าหมายสั่ง  โดยการแบ่งบทบาทหน้าที่ของทีมวิจัย ตามความรับผิดชอบในการรวบรวม
ผลผลิต ให้ได้ 60 กิโลกรัม/วัน หากไม่พอต้องหามาเพ่ิม  คัดแยกผลผลิตตามความต้องการ  แบ่ง
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บทบาทหน้าที่ที่จะรวบรวม จัดคิวที่จะซื้อผลผลิต และสามารถรวบรวมผลผลิตตามความต้องการ ได้
กําหนดราคาที่จะรับซื้อกับสมาชิก และราคาที่จะส่งกลุ่มเป้าหมาย 

4) ประชุมกลุ่มวางแผนซื้อพริกกลุ่มผู้ปลกูพริกทั้ง 45 ราย ได้แผนและวิธีรวบรวมผลผลิตการซื้อพริก 
แบ่งบทบาทหน้าที่ที่จะรวบรวม จัดคิวที่จะซื้อผลผลิต  ได้คิวการจัดซื้อพริกจากกลุ่มสมาชิก  ได้
กําหนดราคาที่จะรับซื้อกับสมาชิก และราคาที่จะส่งกลุ่มเป้าหมาย 

5) ทดลองขายพริกส่งร้านส้มตํา 
6) ทดลองขายส่งตลาดเทศบาลมหาสารคาม  มีเป้าหมายกิจกรรมเพ่ือจะได้ขายพริกในปริมาณมาก 

โดยนําพริกไปขาย 200 กิโลกรัม ออกจากบ้านตีสองไปถึงตลาดตีสองคร่ึง ไปเดินสํารวจตลาดหาที่
จัดจําหน่าย พร้อมสํารวจราคาพริก  ประมาณหกโมงเช้า กลับบ้านและเตรียมตัวไปขายของที่ตลาด 
ธกส. จ.มหาสารคามต่อ ผลที่เกิดขึ้นคือได้ขายพริก 50 กิโลกรัม  เน่ืองจากไม่มีที่วางขาย เพราะมี
เจ้าประจําอยู่แล้ว ทําให้เมื่อเกิดการเลือกซือ้ ลูกค้าจึงซื้อกับเจ้าประจําของตนเอง ทีมวิจัยที่เป็น
แม่ค้าหน้าใหมจ่ึงขายราคาที่ตํ่ากว่าเล็กน้อยเพ่ือดึงดูดความสนใจของลกูค้า  สิ่งที่ได้เรียนรู้จาก
กิจกรรมน้ีคือ ถ้าจะขายพริกให้ได้ปริมาณมากต้องมีแผงในตลาดเป็นของตัวเอง  ต้องติดต่อกับ
แม่ค้าที่จะขายพริกก่อน  ตลาดซบเซาเพราะแม่ค้าขายของไม่ดี  เน่ืองจากเป็นช่วงนักเรียนปิดเทอม 

4.3.1 สรุปผลกิจกรรมทดลองปฏิบัติการขายพริกส่งใหกั้บร้านส้มตําในเมืองมหาสารคาม 

เป้าหมายของกิจกรรม 

- ได้กลุ่มลูกค้าทีเ่ป็นร้านส้มตํา 

ประเด็นที่ต้องการคําตอบ 

- กลุ่มจะสามารถขายพริกส่งให้กับแม่ค้า/พ่อค้าร้านส้มตําได้หรือไม่ 
- ร้านค้าดังกล่าวสามารถรองรับผลผลิตของชุมชนได้หรือไม่ 
- ได้รู้ผลปฏิบัติการว่ามีกําไร / ขาดทุน อย่างไร 
- ได้ช่องทางตลาดขายพริกให้กับชุมชน 
- เมื่อไปขายแล้วสามารถส่งผลผลิตได้ตลอดหรือไม่ 
- ทราบความต้องการของร้านส้มตําว่าต้องการพริกแบบใดบ้าง 

กระบวนการดําเนนิงาน 

1. วางแผน 
- ประชุมออกแบบคําถาม 
- กําหนดเส้นทางดําเนินงาน 
- กําหนดคนที่เดินทางเพ่ือสํารวจและติดต่อแม่ค้า/พ่อค้าร้านส้มตํา ซึ่งอยู่ในทีมนักวิจัยชาวบ้าน 
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- กําหนดวันเวลาที่จะไปให้แน่ชัด 
- เตรียมเทคนิคในการถาม 
- แบ่งบทบาทหน้าที่ของนักวิจัย 
- เตรียมพริกไปแนะนํา 
2. สํารวจร้านส้มตํา 
- สอบถามตามความต้องการของร้านส้มตําต้องการพริกแบบใด ปริมาณเท่าไหร่ หากนําพริกมา

เสนอขายจะสนใจหรือไม ่
3. สรุปผล 
- กําหนดจํานวนร้านส้มตําที่สนใจ 
- รูปแบบปริมาณของพริก 
4. วางแผนส่ง 
- ซื้อพริกจากสมาชิกวันละกี่กิโลกรมั 
- แบ่งหน้าที่รับผดิชอบ 

หลังจากวางแผนการปฏิบัติการแล้ว  ทีมวิจัยได้ทําตามขั้นตอนที่วางไว้  โดยสามารถติดต่อและส่งพริก
ให้แมค่้า/พ่อค้าร้านส้มตําและร้านอาหารตามสั่งทั้งหมด 21 ร้านในเขตเมืองมหาสารคามดังน้ี ร้าน  

1. ร้านส้มตํายายใจ ส่งทุกวัน วันละ 4 กิโลกรมั พริกเด็ดขั้วแบบผสมแดง-เขียว ร้านยายใจเป็น
ลูกค้าที่ดีที่สุด เพราะไม่ต่อรองราคาพร้อมทั้งพอใจในคุณภาพของพริก และเวลามีเหตุปิดร้าน
จะแจ้งล่วงหน้าให้ทราบก่อน 

2. ร้านส้มตําไก่ย่างยายนาง ส่งทุกวัน วันละ 3-4 กิโลกรัม เป็นพริกเด็ดขั้วแบบผสมแดง-เขียว จะ
ซื้อมะเขือเทศ และถั่วฝักยาวด้วย หากส่งผิดเวลาที่ตกลงกัน ทางร้านจะโทรตาม เพราะทางร้าน
ติดใจในคุณภาพของพริกและมีความพึงพอใจในราคาของพริก 

3. ร้านสมตําแม่สมปอง ส่งทุกวัน วันละ 2 กิโลกรัม พริกเด็ดขั้วแบบเขียวแก่ สาเหตุทีซ่ือ้พริกเขียว
เพราะทําให้สมตํามีกลิ่นหอม รสชาติดี ทําให้เป็นเอกลักษณ์ของร้าน หากมีมะเขือเทศก็จะซื้อแต่
ต้องเป็นมะเขือเทศลูกเล็กสีเขียวแก่ นอกจากน้ีแล้วทางร้านสมปองยังซื้อมะเขือลาย ตระไคร้ 
ผักชี กะหล่ําปลี และอ่ืนๆ 

4. ร้านลูกชิ้นยายแมว ส่งทุกวัน วันละ 2-3 กิโลกรัม เป็นพริกเด็ดขั้วแบบแดงล้วน เพราะเอาไปทํา
นํ้าจิ้ม จะทําให้นํ้าจิ้มมีสสีวยและรสชาติดี  

5. ร้านส้มตําแก้มแดง ส่งทุกวัน วันละ 4 กิโลกรัม พริกเด็ดขั้วผสมแดง-เขียว และมะเขอืเทศลูก
ใหญ ่เวลามีเหตุปิดร้านจะแจ้งล่วงหน้าให้กลุ่มทราบก่อน 

6. ร้านลูกชิ้นแม่อ้อมห้าแยก สง่ทุกวัน วันละ 2 กิโลกรัม พรกิเด็ดขั้วแบบผสมแดง-เขียว ทางร้าน
จะทําอาหารตามสั่ง รับทําข้าวกล่อง เวลามีออเดอร์จากลูกค้าทางร้านจะสั่งซื้อของเพ่ิม เช่น พริก 
มะเขือเปาะ ผักชี ต้นหอม คะน้า เป็นต้น 
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7. ร้านเบ่ิงจันทร ์เป็นร้านอาหารตามสั่ง ทางร้านจะซื้อพริกไม่เด็ดขั้ววันเว้นวัน หากขายหมดทาง
ร้านจะโทรสั่ง และยังซื้อผักต่างๆ เช่น ชะพลุ ถั่วฝักยาว แตงกวา มะเขือลาย ตระไคร้ ต้นหอม 
มะเขือเทศ ผักชี กะหล่ําปลี สะระแหน่ ผักชีฝรั่ง 

8. ร้านยายนวลอาหารตามสั่ง ทางร้านจะซื้อพริก 2-3 วัน / ครั้ง  เป็นพรกิเด็ดขั้วแบบผสมแดง-
เขียว หากขายหมดทางรา้นจะโทรสั่งกับทางกลุ่ม 

9. ร้านยายฉวีวรรณ์ห้าแยก เป็นร้านสมตํา 2-3 วัน / ครั้ง แล้วแต่ว่าขายดีหรือไม่ และซือ้ผักต่างๆ
ด้วย เช่น แตงกวา ต้นหอม ผักชี ถั่วฝักยาว มะเขือลาย มะเขือเทศ 

10. ร้านขายผักห้าแยก พริกไม่เด็ดขั้วแบบผสมแดง-เขียว ครั้งละ 2-3 กิโลกรมั และผักต่างๆ จะซื้อ 
2-3 วัน / ครั้ง แล้วแต่จะขายหมดหรือไม ่เพราะทางร้านจําหน่ายผักสด  ไม่ได้ขายอาหาร 

11. ร้านอาหารตามสั่ง จะซื้อพริกคร้ังละ 1-2 กิโลกรัม วันเว้นวัน แบบเด็ดขั้วผสมแดง-เขียว 
12. ร้านราํไพ ขายส้มตํา ไก่ย่าง ปลาเผา ขนมจีน และอาหารสําเร็จรูป จะซือ้พริกทุกวัน วันละ 1 

กิโลกรัม แบบผสมแดง-เขียวไม่เด็ดขั้ว และทางร้านจะสั่งซื้อผักด้วย เช่น ตระไคร้ ใบมะกรูด 
มะเขือเทศ มะเขือลาย ถั่วฝักยาว ต้นหอม ต้นหอม ผักชี แตงกวา เป็นต้น 

13. ร้านขายอาหารสําเร็จรปูห้าแยก ทางร้านจะซื้อพริก 2 วัน / 1 กิโลกรัม พริกแบบเด็ดขั้วสีแดง
ล้วน 

14. ร้านตัว พ. เป็นร้านขายอาหารตามส่ัง ทางร้านจะซื้อพริก 2 วัน /  1  กิโลกรัม พริกเด็ดขัวแบบสี
แดงล้วน 

15. ร้านกกยางลาบก้อย ส้มตํา ปลาเผา ทางร้านจะซื้อพริกแบบแดง-เขียวไม่เด็ดขั้ว 2 วัน /  1  
กิโลกรัม และซือ้ผักด้วย เช่น ผักชี ผักชีฝรั่ง ชะพลู ผักชีจีน ต้นหอม  

16. ร้านตานลิลาบเป็ด(กกยาง) ทางร้านจะซื้อพริก 2 -3 วัน / ครั้ง  ครั้งละ 1 กิโลกรัม พริกไม่เด็ด
ขั้วแบบผสมแดง-เขียว 

17. ร้านพี่อ้วนกกยาง ทางร้านขายส้มตํา ปลาเผา  ลาบก้อย จะซื้อพริกวันเว้นวัน ไม่เด็ดเด็ดขั้วแบบ
ผสมเขียว-แดง ครั้งละครึ่งกิโลกรัม และผกัต่างๆท่ีใช้สําหรับทําลาบก้อย 

18. ร้านขาหมูหา้แยก ทางร้านจะซื้อพริกแบบเด็ดขั้วสีแดงล้วน ครั้งละ 1 กิโลกรัม วันเว้นวัน สําหรับ
ทํานํ้าจิ้มขาหม ู

19. ร้านดาวเนื้อย่าง ทางร้านจะซื้อพริกเด็ดขั้วแบบสีแดงล้วน ครั้งละ 5 กิโลกรัม ซื้อทุกวัน 
20. ร้านยายสีส่ิบห้า เป็นร้ายขายของชํา ทางร้านจะซื้อวันเว้นวัน ครั้งละ 1 กิโลกรัม พริกไม่เด็ดขั้ว

แบบผสมแดง-เขียว และซื้อมะเขือเทศด้วย 
21. ร้านขายอาหารตามสั่งตรงแยกกล้วยปิ้ง ขายส้มตําและปลาเผา ทางร้านจะซื้อพริกไมเ่ด็ดขั้ว

ผสมแดง-เขียว ครั้งละ 1 กิโลกรัม วันเว้นวัน และยังซื้อมะเขือเทศและมะเขือลายด้วย 

ลักษณะของพรกิที่จัดจําหนา่ยต่อวัน 

1. พริกแดงเด็ดขั้ว 5  กก. 
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2. พริกเขียวเด็ดขั้ว 1   กก. 
3. พริกแดงผสมเขียว เด็ดขั้ว    6   กก. 
4. พริกแดงผสมเขียว ไม่เด็ดขั้ว    9   กก. 

ปริมาณพริกทีข่ายได้แบ่งตามระยะเวลาท่ีส่งขาย 

- ส่งทุกวัน   
ทั้งหมด 8 ร้าน รวม 25 กิโลกรัม 

- ส่งวันเว้นวัน 
จํานวนร้านที่ซื้อพริกวันเว้นวัน มี 5 กิโลกรมั 

- ส่ง 2-3 วัน / ครั้ง 
จํานวนร้านที่ซื้อพริก 2-3 วัน / ครั้ง มี 6 กิโลกรัม 

- ส่ง1-2 วัน / ครั้ง 
จํานวนร้านที่ซื้อพริก 1-2 วัน / ครั้ง มี 1 กิโลกรัม 

- ส่ง 2 วัน / ครัง้ 
จํานวนร้านที่ซื้อพริก 2 วัน / ครั้ง มี 3 กิโลกรัม 

กล่าวโดยสรุปแล้วทางทีมวิจยัสามารถขายพริกให้กับร้านประจํา 6 ร้าน  ได้แก่ 

1. ร้านส้มตํายายใจ วันละ 4 กิโลกรัม สัปดาห์ละ 28 กิโลกรัม   
2. ร้านปากแดง วันละ 4 กิโลกรมั สัปดาห์ละ 28 กิโลกรัม   
3. ร้านสมปอง พริกเขียว วันละ 2 กิโลกรัม สัปดาห์ละ 14 กิโลกรัม  
4. ร้านยายแมวลกูช้ินทอด วันละ 3 กิโลกรัม สัปดาห์ละ 21 กิโลกรัม (พริกแดงเด็ดขั้ว)   
5. ร้านส้มตํายายแก้มแดง โต้รุ่ง วันละ 4 กิโลกรัม สัปดาห์ละ 28 กิโลกรัม   
6. ร้านอาหารรําไพ วันละ 2 กิโลกรัม สัปดาห์ละ 14 กิโลกรัม 

นอกน้ันเป็นร้านที่ไม่ได้รับประจํา 16 ร้าน โดยส่งพริกได้ในปริมาณ 45 กิโลกรัม / วัน หรือประมาณสัปดาห์ละ 
315 กิโลกรัม  ทั้งน้ีร้านค้าจะอยู่ในรัศมีไม่เกิน 25 กม. นับจากหมู่บ้านหนองโจด โดยมักจะเป็นร้านอาหาร
ส้มตําในย่านโต้รุ่ง  ตลาดห้าแยก  
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บานหนองโจด

 

 

แผนท่ีเสน้ทางส่งพริกและรา้นค้าพริก 

เมื่อดูในส่วนของความคุ้มทุนหรือผลกําไรขาดทุนจากการขายส่งพริกแลว้จะทําให้เราทราบว่ามีความ
เป็นไปได้ในการพัฒนาช่องทางตลาดแบบน้ีหรือไม่  ในช่วง7 วันแรกทางทีมวิจัยได้ทดลองส่งพริก โดยใช้
งบประมาณจากโครงการวิจัย ดังตารางที่ 18 (ด้านล่าง) 

จากตารางแสดงให้เห็นว่าในช่วงทดลองปฏิบัติการงานวิจัยใน 7 วันแรกน้ันทีมวิจัยได้ซือ้พริกทั้งหมด
จํานว372.3 กิโลกรัม ในราคา 35 บาท / กโิลกรัม  รวมค่าซื้อพริกทั้งหมดเป็นเงิน  12,995 บาทขายพริกได้
ทั้งหมดเฉลี่ยกิโลละ 50.1 บาท รวมเป็นเงินทั้งหมด 16,630 บาท รายจ่ายทั้งหมด 24,285 บาท (ค่าซือ้พริก + 
ค่าขนส่ง) รายได้ทั้งหมด 16,630 บาท รวมค่ายใช้จ่ายทั้งหมด – รายได้ทั้งหมด =  -7,655  (ขาดทุน)   

   จากการทดลองขายพริกใน 7 วันแรก  เมื่อมาสรุปผลกําไร-ขาดทุน  พบว่าทางกลุ่มขาดทุนไป 7,655 
บาท  จึงทําใหท้ีมวิจัยได้หาทางออกว่า ทําอย่างไรจะไม่ขาดทุน ทางกลุ่มจึงพบว่าค่าใช้จ่ายในเรื่องการขนส่ง
พริกมากเกินไปเพราะในช่วงแรกใช้วิธีเหมารถยนต์ไปส่ง  ในขณะที่ส่งพรกิในจํานวนที่ไม่มากนัก  อีกทั้งนักวิจัย

           รานที่รับซื้อพริก 
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ก็ไปด้วยกันหลายคนในการสง่ผลผลิตพริกแต่ละคร้ัง  ทําให้ต้องเสียค่าใช้จ่ายมาก  จึงวางแผนจัดแบ่งคนส่ง
พริกใหม่  โดยผลัดเวรกันไม่จาํเป็นต้องไปด้วยกันทุกคน  สว่นรถขนส่งก็ใช้รถมอเตอร์ไซด์พ่วงแทน  ซึ่งนํามาสู่
การทดลองปฏิบัติการในช่วงที่ 2 ซึ่งใช้งบประมาณของกองทุนเกษตรกรกันเอง  โดยได้ทดลองปฏิบัติการ
ทั้งหมด 1 เดือนต้ังแต่วันที่ 19 กุมภาพันธ์ 2561-19 มีนาคม 2561 ดังตารางที่ 18 (ด้านล่าง)  จากการทดลอง
ในรอบที่ 2 หลงัจากหักค่าใช้จ่ายแล้วพบว่าได้กําไรจากการส่งพริกจํานวน 3,819 บาท  ซึ่งทางกลุม่เห็นว่าการ
ขายส่งพริกเองให้กับร้านขายส้มตําหรือร้านอาหารตามสั่งเป็นช่องทางการตลาดช่องทางหน่ึงที่สามารถระบาย
พริกของกลุ่มได้และสามารถทําได้อย่างย่ังยืน    ซึ่งกลุม่ทีท่ดลองปฏิบัติการในงานวิจัยมีสมาชิก 45 ครัวเรือน
โดยปกติแล้วพริกบ้านหนองโจดจะเร่ิมเก็บผลผลิตได้ต้ังแต่เดือนมกราคม- เดือนเมษายน  ปีน้ีเป็นปีที่2 
หลังจากขุดลอกคลองทําให้ปริมาณพริกยังมีไม่มาก  เน่ืองจากดินยังไม่ดี ประกอบกับแม่ค้าที่มารับซื้อจาก
ภายนอกไม่ค่อยเข้ามารับซื้อเหมือนเมื่อก่อนเน่ืองจากเห็นว่ามีพริกน้อย  ไม่คุ้มกับการเขา้มาซื้อ  ทําให้
เกษตรกรในบ้านหนองโจดที่เคยปลูกเฉพาะพริกขายเริ่มลดพ้ืนที่การปลูกพริกลง ในทางตรงกันข้ามชาวบ้าน
เริ่มปลูกพืชที่หลากหลายมากขึ้น โดยจะเน้นปลูกพืชผักตามฤดูกาล  ทําให้มีการใช้ประโยชน์พ้ืนที่ตลอดปี  โดย
ผลผลิตพืชชนิดอ่ืนชาวบ้านจะฝากญาติพ่ีน้องไปขายยังตลาดต่างๆ  เช่น ตลาดเขียว  ตลาดแวงน่าง  ตลาด 
ธกส. ตลาดคลองถม  ตลาดหน้าเสริมไทยคอมเพล็กมหาสารคาม  อย่างไรก็ดีหากประเมินเรื่องการรองรับ
ผลผลิตจากสมาชิกกลุ่ม 45 ราย  หากมีการผลิตเฉพาะพริกได้ในปริมาณที่เคยผลิตได้ในการทําวิจัยช่วงแรก 
ร้านค้า 21 ร้านที่ทางกลุ่มไปส่งผลผลิตให้จะสามารถรองรับผลผลิตได้เพียง 30-40 เปอร์เซ็นต์  แต่เน่ืองจากปี
น้ีผลผลิตพริกมีปริมาณไม่มาก  ร้าน 21 ร้านจึงสามารถรองรับผลผลิตของกลุ่มได้พอดี  อย่างไรก็ตามหาก
ปริมาณพริกมจีํานวนมากทางทีมวิจัยคาดว่าจะสามารถหารา้นส้มตํา/ร้านค้าที่สามารถส่งพริกได้โดยตรง  
เพราะจากการทดลองปฏิบัติการ  การตอบรับจากร้านค้าต่างๆค่อนข้างมีความพอใจต่อผลผลิตพริกของกลุ่ม    
ต่อคําถามที่เคยต้ังไว้ว่ากลุ่มสามารถกําหนดราคาพริกได้ในราคาที่เป็นธรรม  พบว่ากลุ่มเกษตรกรพอใจกับ
ราคาพริกที่ขายได้เพระได้ราคาสูงกว่าขายให้แม่ค้าคนกลางจากภายนอกชุมชน
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ตารางที่ 18 แสดงผลกําไร-ขาดทุนการทดลองขายพริกส่งร้านส้มตํา (ใช้งบประมาณโครงการวิจัย) 

วัน / เดือน / ปี พริกที่รับจากกลุ่ม พริกที่สง่ตลาด ค่าขนสง่ กําไร / ขาดทนุ 

กก. ราคา/
กก. 

ค่าซื้อพริก กก. ราคา / กก. 

โดยเฉลี่ย 

รายได้ เหลือ 

(กก.) 

12 กุมภาพันธ์ 61 60 35 2,100 60 49 2,960 - 2,790 -1,930 

13 กุมภาพันธ์ 61 66 35 2,310 43 50 2,150 23 2,800 -2,960 

14 กุมภาพันธ์ 61 74.3 35 2,600 69 52 3,650 5 1,100 -50 

15 กุมภาพันธ์ 61 74 35 2,555 24 50 1,200 47 1,100 -2,455 

16 กุมภาพันธ์ 61 20 35 700 52.3 50 2,615 14.7 2,500 -585 

17 กุมภาพันธ์ 61 30 35 1,050 23.2 50 1,160 11.5 600 -490 

18 กุมภาพันธ์ 61 48 35 1,680 58.5 50 2,895 - 400 815 

รวม 372.3 35 12,995 372.3 50.1 16,630 - 11,290 -7,655 

 

ตารางที่ 19  แสดงผลกําไร-ขาดทุนจากการทดลองปฏิบัติการขายส่งพริกให้รา้นส้มตํา  โดยใช้เงนิกองทุนของกลุ่มเกษตรกร 
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วัน / เดือน / ปี พริกที่รับจากกลุ่ม พริกที่สง่ตลาด ค่าขนสง่ กําไร / ขาดทนุ 

กก. ราคา/
กก. 

ค่าซื้อพริก 

 

กก. ราคา / กก. 

โดยเฉลี่ย 

รายได้ เหลือ 

(กก.) 

19 กุมภาพันธ์ 61 34 30 1,020 28 45 1,260 2 200 220 

20 กุมภาพันธ์ 61 33 30 990 33 44 1,455 2 200 260 

21 กุมภาพันธ์ 61 41.5 30 1,245 24 45 1,080 14.5 200 160 

22 กุมภาพันธ์ 61 19 30 570 31 45 1,395 - 200 265 

23 กุมภาพันธ์ 61 24 30 720 22 45 990 - 200 130 

26 กุมภาพันธ์ 61 33 30 990 25 45 1,125 5 200 165 

27 กุมภาพันธ์ 61 21 25 525 20 45 900 - 200 100 

28 กุมภาพันธ์ 61 22 25 550 21 45 945 - 200 115 

1 มีนาคม 61 14.5 25 375 14.9 45 670 - 200 23 

2 มีนาคม 61 42.2  25 1,055 38 45 1,710 - 200 370 

5 มีนาคม 61 32  25 800 29 44 1,270 - 200 200 
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วัน / เดือน / ปี พริกที่รับจากกลุ่ม พริกที่สง่ตลาด ค่าขนสง่ กําไร / ขาดทนุ 

กก. ราคา/
กก. 

ค่าซื้อพริก 

 

กก. ราคา / กก. 

โดยเฉลี่ย 

รายได้ เหลือ 

(กก.) 

6 มีนาคม 61 36 25 900 33 45 1,485 - 200 295 

7 มีนาคม 61 24 30 720 22 45 990 - 200 130 

8 มีนาคม 61 47.6 30 1,428 43 40 1,720 - 200 230 

9 มีนาคม 61 42.6 30 1,278 38 40 1,520 - 200 180 

10 มีนาคม 61 15 30 450 14 40 560 - 200 -80 

11 มีนาคม 61 51.5 30 1,545 46 40 1,840 - 200 260 

12 มีนาคม 61 22.2 30 666 20 40 800 - 200 - 

13 มีนาคม 61 37.8 30 1,134 23 40 920 3 200 -414 

14 มีนาคม 61 56.5 30 1,965 50 40 2,000 - 200 300 

15 มีนาคม 61 21.4 30 642 19 40 760 - 200 -10 

16 มีนาคม 61 50.2 30 1,526 45 40 1,800 - 200 250 
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วัน / เดือน / ปี พริกที่รับจากกลุ่ม พริกที่สง่ตลาด ค่าขนสง่ กําไร / ขาดทนุ 

กก. ราคา/
กก. 

ค่าซื้อพริก 

 

กก. ราคา / กก. 

โดยเฉลี่ย 

รายได้ เหลือ 

(กก.) 

17 มีนาคม 61 24.5 30 735 22 40 880 - 200 20 

18 มีนาคม 61 75 30 2,250 67 40 2,680 - 200 470 

19 มีนาคม 61 42.3 30 1,269 38 40 1,520 - 200 180 

รวม 862.8 30 25,530 765.9 42.52 32,566 26.5 5,000 2,036 
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ปัญหา/อุปสรรคและวิธีการแก้ปัญหาในการขายพริกส่งให้ร้านขายส้มตํา/ร้านอาหารตามสั่ง 

ปัญหา วิธีแก้ปัญหา 

1. ในช่วงแรกต้นทุนในการไปขายสูง 
เน่ืองจากไปทั้งทีมวิจัย ทําใหต้้องเหมา
รถยนต์ไป และมีค่าใช้จ่ายต่างๆ เช่น
ค่าแรง ค่าอาหารของทีมวิจัย 

- วางแผนการส่งพริกใหม่โดยการลดจํานวนคนไปส่งพริกให้น้อยลง
และต่อรองราคาค่าเหมารถให้น้อยลง 

- เปลี่ยนรถไปขายจากรถยนต์เป็นรถพ่วงและไปส่งสินค้าเพียง 1-2 
คนเพ่ือลดค่าใช้จ่าย 

2. ในช่วงที่พริกออกเยอะลูกค้าติเรื่อง
ราคาว่าสูงกว่าท้องตลาดทั่วไป เช่น 
ราคาพริกตลาอยู่ที่กิโลกรัมละ 30 บาท
แต่ทางกลุ่มขายกิโลกรัมละ 35 บาท 

- เจรจาซื้อพรกิจากสมาชิกในราคาที่ตํ่าลง 

- ช้ีแจงคุณสมบัติพริกพันธ์ุโคกก่อให้ลูกค้าเข้าใจ เปรียบเทียบให้
เห็นข้อดี เช่น ส่งถึงที่  บริการเด็ดขั้วให้ด้วย อีกทั้งพริกของกลุ่มเก็บ
ได้นานกว่าพริกทั่วไป  ทําใหลู้กค้ายอมรับเรื่องราคา 

3. ลูกค้าขายของไม่ดี ทําให้ซือ้พริก
น้อยลง 

- หาลูกค้าเพ่ิม 

4. ผลผลิตพริกไม่เพียงพอต่อความ
ต้องการ 

- หาสมาชิกผูผ้ลิตเพ่ิม 

- วางแผนการผลิตพริกใหม ่

 

ปัญหาการรวบรวมผลผลิตและแนวทางการแก้ปัญหา 

การรวบรวมผลผลิต วิธีแก้ปัญหา 

1.เก็บผลผลิตไม่ทัน - จ้างแรงงานเพ่ิม 

2.เด็ดขั้วพริกไม่ทันตามเวลาที่ส่งพริก - จ้างแรงงานเพ่ือเด็ดขั้ว 

3.สมาชิกติดธุระทําให้ไม่มีเวลาเก็บพริก
ให้ เน่ืองจากติดงานบุญประเพณี
หมู่บ้าน 

- เว้นวันไปส่ง 

- ซื้อผลผลิตกักตุนไว้ในปริมาณที่มากขึ้น 

4.พริกสุกไม่ทนัตามเป้าหมาย เน่ืองจาก
พริกของสมาชิกเริ่มมีไม่เพียงพอ เพราะ

- ซื้อจากกลุ่มนอกเป้าหมาย แต่อยู่ในเขตชุมชน 



65 
 

ผลผลิตพริกน้อยลง 

5.ใช้เวลาในการเด็ดขั้วนาน - แบ่งผลผลิตไปจัดการที่กลุ่มย่อยเอง 

6. การแบ่งบทบาทหน้าที่ยังไม่ชัดเจน - ประชุมช้ีแจงต่อสมาชิกให้ทราบบทบาทหน้าที่ของตนอย่างชัดเจน 

7.ไม่มีเวลาทานอาหารเย็นกับครอบครัว 
เพราะมาเด็ดขั้วพริกอยู่ที่ทําการกลุ่ม 

- แบ่งไปเด็ดขั้วพร้อมคัดแยกคุณภาพพริกที่บ้านของตนเอง ตาม
ความรับผิดชอบ 

 

บทเรียนที่ได้จากการขายพริกส่งตรงให้ร้านส้มตํา/ร้านอาหาร  

1. ร้านส้มตําใช้พริกตําส้มตําไม่เหมือนกัน บางร้านชอบพริกดิบ  บางร้านชอบพริกสุกทั้งหมด  บาง
ร้านชอบแบบคละพริกดิบและพริกสุก  บางร้านชอบพริกเด็ดขั้ว  บางร้านไม่ชอบพริกเด็ดขั้ว  
ประเด็นน้ีทําให้ทีมต้องมีการวางแผนบริหารจัดการมากข้ึน  เช่น การคัดพริก  การจัดการเพ่ือจ้าง
แรงงานเด็ดขั้ว 

2. การขายพริกแบบส่งตรงถึงที่  ตอนแรกต้ังเป้าหมายไว้เฉพาะร้านส้มตํา  แต่เมื่อทดลองปฏิบัติการ
แล้วพบว่าไม่เฉพาะร้านส้มตําที่ต้องการซื้อพริก  แต่ร้านอาหารตามสั่ง ร้านเน้ือย่าง หรือคนที่เดิน
ผ่านไปมาก็สนใจซื้อพริก  ทําให้ทางกลุ่มมมีมุมองและเห็นช่องทางการจําหน่ายพริกที่กว้างขึ้น 

3. การไปขายส่งพริกคร้ังละหลายๆคนหรือการเหมารถยนต์เพ่ือขนพริกไปขายทําให้เกิดต้นทุนที่สูง  
จากปัญหาดังกล่าวทําให้ทีมวิจัยได้เรียนรู้เรื่องการคิดต้นทุนกําไรจากความเป็นจริงและพยายาม
ปรับตัว  นําไปสู่การวางแผนบริหารจัดการและแบ่งงานกันทําที่เป็นระบบ 

4. จากการขายส่งพริกถึงที่ให้กับทางร้านส้มตํา/ร้านอาหาร  ทําให้ทราบว่าทางร้านไม่ต้องการแค่
พริก แต่ยังต้องการผักชนิดอ่ืนๆ ที่เป็นวัตถดิุบในการทําสม้ตําและการทาํอาหารด้วย  ดังน้ันทาง
ทีมวิจัยจึงได้นําผักที่ทางลูกคา้ต้องการไปส่งขายให้ด้วย  ทาํให้เห็นช่องทางการขายผักชนิดอ่ืน  
นําไปสู่การวางแผนการผลิตพืชผักในแปลงให้มีความหลากหลายมากข้ึนและสามารถขายได้ในทุก
ฤดูกาล 

5. การจัดการผลผลิตใหท้ันและตรงความต้องการของผู้ซื้อเป็นสิ่งสําคัญทีจ่ะทําให้รักษาลูกค้าและ
เกิดความย่ังยืนในการส่งพริกขายให้กับร้านส้มตํา/ร้านอาหาร 

จากการปฏิบัติการนอกจากทีมวิจัยจะได้เรียนรู้เรื่องการคิดต้นทุน-กําไรจากการขายพริกในฐานะกลไกหน่ึง
ของชุมชนที่จัดการผลผลิตไปสู่ตลาดแล้ว การปฏิบัติการในคร้ังน้ียังทําให้ทีมวิจัยได้ทราบและเรียนรู้เรื่องความ
ต้องการของพ่อค้า/แม่ค้าร้านส้มตํา และร้านอาหารตามสั่ง  ได้รู้จักวิธีการเจรจาต่อรอง การนําเสนอสินค้าของ
กลุ่มว่าพริกของกลุ่มตนมีความโดดเด่นในด้านใดบ้าง  ซึ่งก็ได้การตอบรับที่ดีถึงแม้บางครั้งราคาพริกของกลุ่ม
บ้านหนองโจดจะมีราคาแพงกว่าท้องตลาดทั่วไป  แต่ด้วยคุณภาพที่พริกมีความสด ใหม่  สามารถเกบ็ได้นาน
ทําให้ลูกค้าติดใจ  สั่งซื้อพริกต่อเน่ือง  รวมทั้งระบบการส่งตรงถึงที่ทําให้เกิดความสะดวกแก่ผู้ซื้อ และที่สําคัญ
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การปฏิบัติการครั้งน้ียังทําให้ทีมวิจัยได้คําตอบเร่ืองช่องทางการขายและการจัดการตลาดพริกปลอดภัยว่า การ
ขายส่งพริกโดยตรงให้กับแมค่้า/พ่อค้าร้านส้มตําเป็นช่องทางการตลาดที่เป็นไปได้  ปฏิบัติได้จริง  มีผลกําไร
จากการจําหน่ายและมีความย่ังยืนในการขายได้อย่างต่อเน่ือง 

2. กิจกรรมศึกษาดูงานเพื่อพัฒนาศักยภาพสมาชิกกลุ่มในเรื่องการพัฒนาช่องทางการตลาดจากกลุม่
ปลูกพริกบ้านกุดเลาะ  ต.กุดเลาะ  อ.เกษตรสมบูรณ์ จ.ชัยภูมิ 

โดยมีเป้าหมายกิจกรรมคือเพ่ือศึกษาการบริหารจัดการการตลาดของกลุ่ม 

ประเด็นที่ต้องการคําตอบ 

- ขายพริกอย่างไร 
- รวมกลุ่มอย่างไร 
- บริหารจัดการภายในกลุ่มอย่างไรในการขายพริก 

4.3.2 ผลจากการปฏิบัติการศึกษาดูงาน ณ บ้านกุดเลาะ ตําบลกุดเลาะ  อําเภอเกษตรสมบูรณ์  จังหวัด
ชัยภูมิ  

ทีมวิจัยประชุมเตรียมความพร้อมในการไปศึกษาดูงาน  นัดหมายเวลา ติดต่อรถที่จะพาไป  โดยออก
เดินทาง 6 นาฬิกาของวันที่ 7 พฤษภาคม 2561 เดินทางถึง อ.เกษตรสมบูรณ์ประมาณ 10 นาฬิกา  ทาง
เกษตรอําเภอกล่าวภาพโดยรวมของอําเภอเกษตรสมบูรณ ์ให้ทมีวิจัย กลุม่เป้าหมาย และคณะพ่ีเลี้ยงทราบ
โดยสังเขป 

จากน้ันวิทยากรซึ่งเป็นผู้ใหญบ้่านและเป็นประธานของกลุ่มวิสาหกิจของ ตําบลกุดเลาะ มาให้ความรู้เรื่องการ
ปลูกพริกและการจัดการกลุ่ม รวมถึงวิธีการขาย การปลูก การดูแลและพาเย่ียมชมแปลงปลูกพริก  

จากการศึกษาดูงานพ้ืนที่ปลูกพริกของอําเภอเกษตรสมบูรณ์ เป็นพ้ืนทีท่ี่มีลักษณ์เป็นดินเหนียวปน
ทราย มีคุณสมบัติคือนํ้าซึมผ่านได้ดี ทําให้สามารถปลูกพริกในฤดูฝนได้  เมล็ดพันธ์ุที่ปลกู จะใช้พันธ์ุดวงเศรษฐี
และซุปเปอร์ฮอต เป็นพันธ์ุลูกผสมไม่สามารถเก็บพันธ์ุได้ ต้องซื้อเมล็ดพันธ์ุทุกปี ต้นทุนเมล็ดพันธ์ุอยู่ที่ 1,200 
บาท / ไร่ โดยส่วนใหญ่ชาวบ้านกุดเลาะจะปลูกพริกแปลงใหญ ่ใช้วิธีการยกร่อง หน่ึงแปลงมี 3 – 4 แถว
ระยะห่างระหว่างต้น 30-40 ซม. ระยะห่างระหว่างแถว 1 เมตร  ส่วนการดูแลรักษาปลอ่ยนํ้าลงร่องและใช้
กระบวยวิดนํ้า รดต้นพริก และยังใช้ยาฆ่าแมลงและปุ๋ยเคมี บางส่วนใช้นํ้าหมักชีวภาพหรือยาชีวภาพในการ
ดูแลรักษา มีการใช้กาวดักแมลง 

สําหรับช่องทางการตลาดและกลไกในการจดัการผลผลิตพริกจะมีแมค่้าคนกลางมารับซือ้ โดยแม่ค้า
คนกลางจะนํ้าเมล็ดพันธ์ุ ปุ๋ย ยาฆ่าแมลงมาให้ เน้นการขายแบบผูกขาด และต้องขายให้แม่ค้าคนกลางที่เอา
เมล็ดพันธ์ุมาให้เท่าน้ัน มีการซ่อมราคาพรกิ เช่น วันน้ีซื้อกิโลละย่ีสิบบาท แต่อีกเจ้าหน่ึงซื้อย่ีสิบสองบาท วัน
ถัดมาเจ้าที่ซื้อย่ีสิบบาท ต้องมาจ่ายย้อนหลังกิโลละสองบาท เรียกว่าการซ่อมราคา ไมส่ามารถต่อรองราคาได้ 
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โดยในแต่ละวันราคาจะไม่คงที่ จะผันขึ้นลงตามราคาตลาดแล้วแต่แมค่้าคนกลาง พริกที่ได้มาตรฐานGAP จะได้
ราคาสูงกว่าปกติสองบาท    

สิ่งที่ได้เรียนรู้จากการศึกษาดูงานคือปลูกพริกให้พอดีไม่มากเกินไป  เพราะจะทําให้ราคาตํ่า เน่ืองจาก
พริกล้นตลาด และไม่น้อยเกินไป เพราะจะไม่คุ้มทุนในการผลิต  ทางกลุม่บ้านกุดเลาะมีช่องทางการตลาดที่
ค่อนข้างขึ้นอยู่กับแม่ค้าคนกลาง  ซึ่งซื้อพรกิไปขายต่อที่ตลาดไทและตลาดโคราช  นอกจากน้ันพ้ืนที่บ้านกุด
เลาะยังเป็นแหล่งผลติเมล็ดพันธ์ุแตงโมและข้าวโพด  ทําให้มีการใช้สารเคมีและยาฆ่าแมลงมาก 
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บทที่ 5 
สรุปผลการศึกษา บทเรียน และข้อเสนอแนะ 

 
5.1 สรปุผลการศึกษา  
 จากการศึกษากลไกการจัดการตลาดพริกปลอดภัยโดยกลุ่มเกษตรกรบ้านหนองโจด พบประเด็นที่
น่าสนใจ ที่นําไปสู่การวิเคราะห์เพ่ือวางแผนจัดการตลาดพริกของชาวบ้านหนองโจด ดังน้ี  
 
 1. ปริมาณและคุณภาพของผลผลิตพริกปลอดภัยบ้านหนองโจด สู่การวางแผนการผลิตพริกให้  
สอดคล้องกับตลาด  

สรุปผลการศึกษาในประเด็นน้ีพบว่า โดยภาพรวมแล้วชุมชนสามารถผลติพริกที่มีคุณภาพตรงตาม
ความพึงพอใจของเกษตรกร และตรงกับความต้องการของตลาด โดยเกษตรกรผลิตพรกิในปี 2559-2560 ได้ 
26,140 กิโลกรัม ผลิตพริกได้มาตรฐานที่กลุ่มต้ังไว้ ใน 4 ข้อ ได้แก่ ปริมาณเม็ดพริกต่อ 1 กิโลกรัม ผลิตได้
เฉลี่ย 856 เม็ดต่อกิโลกรัม คุณภาพเม็ดพริกพบว่าเม็ดพริกมีผลสมบูรณ์เฉลี่ย 87.14 % ผลไม่สมบูรณ์และผล
เน่ารวมกันเฉลีย่ 11.91 % ส่วนขนาดของเม็ดพริกทั้ง 2 รุ่น ได้ตามมาตรฐาน ได้แก่ รุ่นที่ 1 ความยาวเฉล่ีย 
10.37 ซม. และรุ่นที่ 2 ความยาวเฉล่ีย 8.58 ซม. ด้านมาตรฐานสีของพริกที่ผลิตได้ พรกิสีแดงก่าและสีแดง
ล้วนรวมกันเฉลี่ย 76.18 % ด้านความปลอดภัยในการผลติพริกพบว่า ไม่พบสารพิษตกค้างในเม็ดพริกร้อยละ 
100 อย่างไรก็ตามข้อมูลที่ศกึษานี้จําเป็นต้องศึกษาเปรียบเทียบกับข้อมูลการผลิตพริกในปีถัดไปด้วย เพราะ
การผลิตพริกในปี 2559/2560 มีปัจจัยส่งผลให้เกษตรกรผลิตพริกได้น้อยลงหากเทียบกับปีก่อน เพราะมีสถาน
การ์การขุดลอกหนองนํ้า พ้ืนที่บางแห่งใหมส่ําหรับการเพาะปลูกพริก ทาํให้การผลิตพรกิของชาวบ้านต่างจาก
ปีก่อนๆ   

ด้านต้นทุนการผลิต การเก็บผลผลิต และต้นทุนการขายพริก พบว่าในการผลิตพริกปี 2559/2560 
เกษตรกรมีต้นทุนการผลิตพรกิเฉลี่ย 12,394.44 บาทต่อไร และได้ผลผลติเฉล่ีย 934 กิโลกรัมต่อไร่ 

ด้านความต้องการปลูกพริกในฤดูกาลผลิตถดัไป เกษตรกรต้องการปลูกพริกในฤดูกาลจํานวน 45 ราย 
คิดเป็นพ้ืนที่ 217.1 งาน และต้องการปลูกพริกนอกฤดูกาลจํานวน 10 ราย คิดเป็นพ้ืนที่ 47.2 งาน ซึ่งแน่นอน
ว่าหากเกษตรกรต้องการผลิตพริกตามฤดูกาลจํานวนมาก จําเป็นต้องวางแผนการจัดการพริกที่ออกสู่ตลาด
พร้อมกัน ทั้งเรือ่งการเผชิญราคาที่ไม่เป็นไปตามต้องการ และการจัดการผลผลิต  

 
2. ระบบตลาดค้าส่งผลผลิตพริก กลไกการกําหนดราคาพริก ปริมาณผลผลิตพริกและราคาที่

เปลี่ยนแปลงไปในแต่ละช่วงปีเพ่ือวางแผนการผลิตและแผนการตลาด 
 สรุปผลการศึกษาในประเด็นน้ีพบว่า ด้านสถานการณ์ปริมาณและราคาการขายพริกของชุมชนบ้าน
หนองโจด ราคาขายพริกแห้งและพริกสดของชุมชนโดยขายผ่านพ่อค้าคนกลาง ขายพริกได้ในราคาตํ่ากว่าที่
ต้องการ และตํ่ากว่าการนําพริกไปขายปลีกเองของชุมชน ขณะเดียวกันด้านราคาพริก พริกสดราคาเฉล่ียสูงสุด
อยู่ในช่วงเดือนธันวาคม และราคาเฉล่ียตํ่าสุดอยู่ในช่วงเดือนเมษายน ส่วนพริกแห้งราคาเฉล่ียสูงสุดอยู่ในช่วง
เดือนมีนาคม และราคาเฉล่ียตํ่าสุดอยู่ในช่วงเดือนเมษายน 
 ด้านการสรุปต้นทุน/กําไรการขายพริกของชาวบ้านหนองโจดพบว่า ชาวบ้านมีต้นทุนการผลิตพริก
เฉลี่ยต่อไร 12,394.44 บาท และจะได้กําไรจากการขายพริกประมาณ 52,237.60 บาท ต่อไร หากขายได้ตาม
สถานการณ์ราคาตลาดพริกเบ้ืองต้น  
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 ด้านเส้นทางตลาด และแหลง่ขายพริกของชุมชนบ้านหนองโจดพบว่า เกษตรกรขายพริกให้พ่อค้าคน
กลางในหมู่บ้านและนอกหมูบ้่านปริมาณพริกเฉลี่ยรวม 39.68 % และนาํพริกไปขายเองยังตลาดค้าปลีกต่างๆ 
ในจังหวัดมหาสารคาม ได้แก่ ตลาดธ.ก.ส., ตลาดเขียวศรีสวัสด์ิ, ตลาดแวงน่าง, และตลาดมมส. ปรมิาณพริก
เฉลี่ยรวม 60.32 % นอกจากน้ีมีการศึกษาช่องทางการขายพริกแบบค้าส่งในตลาดศรีเมืองทองขอนแก่น เพ่ือ
เปรียบเทียบราคาขายส่งในหมู่บ้าน และขายปลีกนอกหมูบ้่านพบว่า ราคาขายปลีกนอกหมู่บ้านสงูกว่าช่องทาง
อ่ืนๆ ส่วนราคาขายส่งในตลาดศรีเมืองทองขอนแก่น ได้ราคาตํ่ากว่าการขายส่งในหมู่บ้าน  

ด้านบทเรียนการจัดการตลาดพริกที่ผ่านมา พบว่าชาวบ้านหนองโจดปลูกพริกในฤดูแลง้เป็นหลัก ทํา
ให้ผลผลิตออกพร้อมกับผลผลิตพริกในตลาดทั่วไป ซึ่งเป็นช่วงที่พบปัญหาเร่ืองราคาพริกตกตํ่า ถ้าราคาพริก
ตกตํ่า เกษตรกรจะตากเป็นพริกแห้งขาย แต่จะต้องเสียเวลาในการตาก เกิดความยุ่งยากในการจัดการ ส่วน
การจัดการขายพริกที่ผ่านมามี 2 ระยะ ได้แก่ ระยะที่ 1 มีพ่อค้าคนกลางในชุมชนมารับซื้อ และเอาพริกไปขาย
ปลีกในตลาดต่างๆ และระยะที่ 2 มีพ่อค้าคนกลางจากนอกชุมชนมารับซื้อ อีกทั้งเกษตรกรต่างคนต่างขายผ่าน
พ่อค้าคนกลางทําให้ไม่มีพลังในการกําหนดราคา 

3. กลไกการจัดการผลผลิตและการจัดการตลาดพริกปลอดภัยโดยกลุ่มเกษตรกรบ้านหนองโจดเป็น
ระบบการรวบรวมผลผลิตพริกจากสมาชิกในชุมชน โดยแบ่งความรับผิดชอบให้กับทีมวิจัยทั้ง 8 คนในการ
รวบรวมผลผลิตจากสมาชิกแต่ละจุดมารวมกันตามปริมาณที่ลูกค้าสั่งในแต่ละวัน  จากนั้นนํามาจัดการตามออ
เดอร์ของลูกค้าเช่น  การแยกสีของพริก การเด็ดขั้ว การบรรจุ  เสร็จแล้วตัวแทนกลุ่มซึ่งเป็นทีมวิจัยในชุมชนได้
นําผลผลิตทีร่วบรวมได้ไปส่งตรงถึงที่ให้แก่ร้านส้มตํา/ร้านอาหารตามสั่ง  กลไกการจัดการตลาดพริกปลอดภัย
ดังกล่าวถือได้ว่าเป็นช่องทางท่ีมีความเป็นไปได้ในแง่ของการลงทุนและได้กําไร  ถือว่าช่องทางนี้เป็นช่องทาง
หน่ึงที่จะทําใหช้าวบ้านหนองโจดที่ผลิตพริกปลอดภัยสามารถขายพริกได้ในปริมาณมาก  มีความต่อเน่ือง  ซึ่ง
จะทําให้สามารถแก้ไขปัญหาเรื่องพริกล้นตลาดและการกดราคาจากพ่อค้าคนกลางได้  

4. สิ่งที่ได้เรียนรู้จากการศึกษาดูงานจากบ้านกุดเลาะ ต.กุดเลาะ อ.เกษตรสมบูรณ ์จ.ชัยภูมิ คือการ
ปลูกพริกให้พอดีไม่มากเกินไป เพราะจะทําให้ราคาตํ่า เน่ืองจากพริกล้นตลาด และไมน้่อยเกินไป เพราะจะไม่
คุ้มทุนในการผลิต ทางกลุ่มบ้านกุดเลาะมีช่องทางการตลาดที่ค่อนข้างขึ้นอยู่กับแม่ค้าคนกลาง ในขณะที่กลุ่มผู้
ปลูกพริกบ้านหนองโจดมีช่องทางการตลาดที่ค่อนข้างหลากหลาย ทั้งตลาดทั่วไป  ตลาดปลอดสารพิษ และ
ตลาดขายตรงกับร้านส้มตํา/ร้านอาหาร  ทาํให้ผลผลิตพรกิบ้านหนองโจดขายได้ในราคาที่ค่อนข้างสูงเมื่อ
เปรียบเทียบกับราคาขายพริกของกลุ่มบ้านกุดเลาะ 

 
 

5.2 ข้อจํากัด ปัญหาอุปสรรคท่ีพบในการศึกษา 
1. ในช่วงแรกทีมวิจัยมีข้อจํากัดเรื่องการวิเคราะห์ข้อมูล และการนําข้อมูลไปใช้ประโยชน์  และยังมี

ข้อจํากัดเรื่องการเขียนและเรยีบเรียงงานวิจัยเป็นภาษาวิชาการ  ปัจจุบันทีมวิจัยเริ่มวิเคราะห์
อย่างเป็นระบบมากขึ้น  สามารถเขียนรายงานได้ 

2. ในช่วงปฏิบัติการขายส่งพริกให้ร้านค้าในช่วง 7 วันแรก  เมื่อคิดคํานวณต้นทุนและเงินที่ขายได้  
ทําให้พบว่าทางกลุ่มขาดทุนเน่ืองจากการบริหารจัดการเรื่องคนและค่าขนส่ง  ดังน้ันทางทีมวิจัย
จึงได้หาทางออกและวางแผนการจัดการใหม่  ทําให้การทดลองขายอีก 1 เดือนถัดมามีผลกําไร
เกิดขึ้น 

3. การจัดการผลผลิตเพ่ือส่งลูกค้าในช่วงแรกยังมีปัญหาเน่ืองจากไม่มีประสบการณ์ เช่น  เด็ดขั้วพริก
ไม่ทัน  หรือผลผลิตไม่มีขายหากในหมู่บ้านมงีานบุญประเพณี  เพราะไม่มคีนเก็บพริกขาย  ทาง
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กลุ่มได้แก้ปัญหาโดยการจ้างคนเด็ดขั้วพริกเพ่ิมและถ้ามีบุญประเพณีในหมู่บ้านก็จะต้องมีการ
จัดการเก็บพริกไว้ก่อนวันงานหรือโทรแจ้งทางลูกค้า  ซึ่งการทดลองปฏิบัติการถือว่าเป็น
ประสบการณ์ให้ทีมวิจัยได้เรียนรู้การแก้ไขปัญหาและคิดเรื่องการจัดการที่เป็นระบบมากขึ้น  

 
5.3 บทเรียนสําคญัจากงานวิจัย 

1. การศึกษาเรื่องข้อมูลปริมาณ/คุณภาพผลผลติพริกของชุมชนในปี 2559/2560 เป็นข้อมูลสําคัญ
ในการวิเคราะห์การผลิตพริกในรอบใหม ่เพราะพบข้อมูลต่างจากปีก่อน เน่ืองจากบริบทแวดล้อม
การปลูกพริกปีน้ีมีปัจจัยเรื่องการขุดลอกหนองนํ้าที่ใช้ปลูกพริกเข้ามาเก่ียวข้อง  ทําให้ปริมาณ
พริกที่ปลูกได้มจีํานวนน้อยลง  

2. จากการศึกษางานวิจัยทําให้ทีมงานวิจัยและชาวบ้านรู้ต้นทุนในการผลิตและการจําหน่ายพริก  
รวมทั้งรู้ข้อมูลราคาการขายพริกในตลาดต่างๆ สําหรับการวางแผนจัดการตลาด  

3. จากการพัฒนากลไกและค้นหาช่องทางการตลาดพริกปลอดภัย  ทําใหท้ีมวิจัยเห็นช่องทางในการ
ผลิตเมล็ดพันธ์ุพริกสําหรับขาย ทําให้มีช่องทางการจําหน่ายพริกเพ่ิมขึ้นอีกช่องทางหน่ึง   

4. ร้านส้มตําใช้พริกตําส้มตําไม่เหมือนกัน บางร้านชอบพริกดิบ  บางร้านชอบพริกสุกทั้งหมด  บาง
ร้านชอบแบบคละพริกดิบและพริกสุก  บางร้านชอบพริกเด็ดขั้ว  บางร้านไม่ชอบพริกเด็ดขั้ว  
ประเด็นน้ีทําให้ทีมต้องมีการวางแผนบริหารจัดการมากข้ึน  เช่น การคัดพริก  การจัดการเพ่ือจ้าง
แรงงานเด็ดขั้วพริก 

5. การขายพริกแบบส่งตรงถึงที่  ตอนแรกต้ังเป้าหมายไว้เฉพาะร้านส้มตํา  แต่เมื่อทดลองปฏิบัติการ
แล้วพบว่าไม่เฉพาะร้านส้มตําที่ต้องการซื้อพริก  แต่ร้านอาหารตามสั่ง ร้านเน้ือย่าง หรือคนที่เดิน
ผ่านไปมาก็สนใจซื้อพริก  ทําให้ทางกลุ่มมมีมุมองและเห็นช่องทางการจําหน่ายพริกที่กว้างขึ้น 

6. การไปขายส่งพริกคร้ังละหลายๆคนหรือการเหมารถยนต์เพ่ือขนพริกไปขายทําให้เกิดต้นทุนที่สูง  
จากปัญหาดังกล่าวทําให้ทีมวิจัยได้เรียนรู้เรื่องการคิดต้นทุนกําไรจากความเป็นจริงและพยายาม
ปรับตัว  นําไปสู่การวางแผนบริหารจัดการและแบ่งงานกันทําที่เป็นระบบมากขึ้น 

7. จากการขายส่งพริกถึงที่ให้กับทางร้านส้มตํา/ร้านอาหาร  ทําให้ทราบว่าทางร้านไม่ต้องการแค่
พริก แต่ยังต้องการผักชนิดอ่ืนๆ ที่เป็นวัตถดิุบในการทําสม้ตําและการทาํอาหารด้วย  ดังน้ันทาง
ทีมวิจัยจึงได้นําผักที่ทางลูกคา้ต้องการไปส่งขายให้ด้วย  ทาํให้เห็นช่องทางการขายผักชนิดอ่ืน  
นําไปสู่การวางแผนการผลิตพืชผักในแปลงให้มีความหลากหลายมากข้ึนและสามารถขายได้ในทุก
ฤดูกาล 

8. การจัดการผลผลิตใหท้ันและตรงความต้องการของผู้ซื้อเป็นสิ่งสําคัญทีจ่ะทําให้รักษาลูกค้าและ
เกิดความย่ังยืนในการส่งพริกขายให้กับร้านส้มตํา/ร้านอาหาร 

5.4 การเปลี่ยนแปลงที่เกิดขึ้นในชุมชนจากการทํางานวิจัยท้องถ่ิน 
1. จากการศึกษาและปฏิบัติงานวิจัยด้วยตนเองเป็นระยะเวลา 2 ปี ทําให้ทมีงานวิจัยที่เป็นนักวิจัย

ชุมชนบ้านหนองโจดมีความกลา้แสดงออก  มีความมั่นใจในการนําเสนอข้อมูลงานวิจัย  การ
สื่อสารกับวงภายนอกหรือแมแ้ต่การเจรจาต่อรองกับพ่อค้า/แม่ค้าร้านส้มตํา/ร้านอาหารตามสั่ง
ซึ่งมีความชัดเจนและน่าเช่ือถือ 
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2. ทีมวิจัยได้เรียนรู้ทั้งจากการแลกเปลี่ยนในเวทีต่างๆและการศึกษาดูงาน  ทําให้ทมีวิจัยได้เกิด
กระบวนการคิด  วิเคราะห์ว่าปลูกพริกอย่างเดียวหลายๆแล้วขายบ่ได้สิปลูกเฮ็ดหยัง  ต้องปลูก
พืชหลากหลาย  

3. จากการจัดกิจกรรมในระหว่างการทํางานวิจัยทําให้เกิดเวทีแลกเปลี่ยนเรียนรู้  รู้จักปัญหากัน
และกัน มีการเรียนรู้ระหว่างสมาชิกในชุมชน  เช่นการบอกเคล็ดลับของคนที่ปลูกพริกดกได้
ผลผลิตดี  ซึ่งแต่เดิมจะไม่ค่อยเปิดเผยให้คนอ่ืนรู้ งานวิจัยได้มาเพ่ิมความรู้ และมีทุนให้
ดําเนินการ  ทําให้การรวมกลุม่เข้มแข็งมากขึ้น ชาวบ้านมีการต่ืนตัว  อยากฟังความรู้ใหม่  
เด๋ียวน้ีเอ้ินบ่ยาก มาพร้อมกัน  อยากมาฟังว่าจะมีความรู้ใหม่ๆอะไรเกิดขึ้นบ้าง 

4. ทีมวิจัยพบว่า ชุมชนต่ืนตัวกับการผลิตพริกแนวทางใหม่ เช่น การปลูกพริกเหลื่อมฤดู การปลูก
พริกนอกฤดูกาลท่ีสามารถหาตลาดขายได้ และได้ราคาสูง 

5.  การทําให้เห็นเป็นตัวอย่างโดยไม่ต้องบอกสอน ยังคงเป็นแนวทางที่ดีสําหรับสร้างการ
เปลี่ยนแปลงกบัคนในชุมชน เช่น การเปลี่ยนแปลงเร่ืองการลดใช้สารพิษ สารเคมีในการ
เพาะปลูกพริก  การปลูกพืชผักหลากหลายชนิดแทนที่การปลูกพริกเพียงอย่างเดียว  คนใน
ชุมชนพบว่าการผลิตพริกแบบปลอดภัยยังสามารถทําผลผลิตได้เท่าเดิม โดยเห็นตัวอย่างจากทีม
วิจัยที่ทําแล้วได้ผล จึงลองทําตามจากการสํารวจพบว่าสมาชิก 45 รายที่ขายพริกให้กลุม่ลดการ
ใช้สารเคมีลงดังน้ีคือไม่มีการฉีดยาฆา่แมลงเลย แต่จะใช้สารชีวภาพและสมุนไพรในการไล่แมลง
และปลูกดอกดาวเรืองไล่แมลง  รวมท้ังปลกูพืชที่หลากหลายในแปลงด้วย  สําหรับปุ๋ยเคมีมีการ
ลดปริมาณการใช้ลง โดยมีการใช้นํ้าหมักกับปุ๋ยหมักมาทดแทน   จากสมาชิก 45 ราย  ปัจจุบัน
มี30 ราย  ที่ไม่ใช้ปุ๋ยเคมีเลย ส่วนอีก15 ราย ลดการใช้ในปริมาณที่น้อยลงซึ่งแต่เดิมชาวบ้านจะ
ใช้ปุ๋ยเคมีประมาณ 1-3 กระสอบต่อไร่   ปัจจุบันลดเหลือครึ่งกระสอบต่อไร่  กรณีน้ีถือว่าเป็น
ผลสะเทือนที่เกิดขึ้นจากงานวิจัยโดยตรง 

6. งานวิจัยทําให้สามารถตัดวงจรพ่อค้าคนกลางได้   พ่อค้าคนกลางหมดไปเพราะชาวบ้านไม่มี
ผลผลิตขายให้พ่อค้าคนกลาง    อันเน่ืองมาจากกลุ่มสามารถจัดการตลาดได้เอง  หาตลาด/คนที่
ต้องการพริก  จัดการขายตรงกับผู้ประกอบการร้านอาหาร  ปัจจุบันคนในชุมชนขายพริกและ
ผลผลิตเอง สมาชิกในชุมชนเป็นแม่ค้าขายเองเดิมมี 18 ราย ( ปี พ.ศ.2554-2555)    ในปี 
2559-2560 เพ่ิมอีก  13 ราย   ปีน้ีเกิดตลาดชุมชนทําให้มีพ่อค้า/แม่คา้ในชุมชนเพ่ิมใหม่อีก 15 
ราย  รวมทั้งหมด  46 รายที่เป็นแม่ค้า  การรวมกลุ่มสามารถนําผลผลิตไปขายและต่อรองราคา
ได้ เพราะรู้ราคาตลาด  ผลผลิตเฮาใหม่สด มีคุณภาพ   มีเทคนิคการขายเช่นให้เอาไปใช้ก่อน  มี
การอธิบายที่มาและคุณภาพของพริก    ราคาอิงตลาดและราคาสูงกว่าตลาดแต่เราไปส่งถึงร้าน 
เก็บได้นาน  กลุ่มสามารถกําหนดราคาพริกได้ ลงก็ไม่ลงหลาย  ขึ้นก็ไม่ขึน้หลายเกินไป   เป็น
ราคาที่ยุติธรรมต่อทั้งผู้ผลิตและผู้ซื้อ ไม่เน้นขึ้นลงตามตลาด 

7. สมาชิกในชุมชนมีการใช้พ้ืนทีเ่พาะปลูกได้อย่างคุ้มค่าเพราะคนในชุมชนปลูกพืชผักหลากหลาย
มากขึ้น  อันเป็นผลสืบเน่ืองมาจากการทํางานวิจัยที่ทําให้ชาวบ้านเห็นความต้องการของตลาด  
จากเดิมที่ในแปลงปลูกแต่พริกเพียงอย่างเดียว  เมื่อตลาดหรือร้านค้าที่ซือ้พริกต้องการผักอย่าง
อ่ืนด้วย  ทําให้ชาวบ้านเริ่มหันมาปลูกผักทีห่ลากหลายชนิดมากขึ้น  ดังน้ันพ้ืนที่ที่เคยปลูกพริก
เฉพาะช่วงฤดูหนาวเท่าน้ันถูกใช้เพ่ือปลูกพืชผักตามฤดูกาลได้ทั้งปี  ปัจจบัุนสมาชิกทั้ง 45 รายมี
การปลูกพืชที่หลากหลายหมดทุกคน 
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8. งานวิจัยส่งผลให้เกิดตลาดในชุมชน  โดยทีมวิจัยได้ปรึกษาหารือกับชุมชนในการเปิดตลาดชุมชน 
และทีมวิจัยไปช่วย ประกาศ และนําของไปขาย  ไปพูดข้อมูลต่างๆ  เพ่ือสร้างรายได้ในชุมชน 
และแลกเปลี่ยนสินค้ากัน   คนในชุมชนได้ฝึกเป็นแม่ค้า ใช้วัตถุดิบในชุมชน ทําให้คนในชุมชนได้
แลกเปลี่ยนความรู้และสินค้ามากขึ้น มีเวทีให้เจอกันมากขึ้น ได้คุยกัน แลกเปลี่ยนกันเรื่องการ
ปลูกพืชผัก เรือ่งการตลาด  การขอความช่วยเหลือกัน ตลาดชุมชนแห่งน้ีเดิมเปิดทุกวันอังคาร 
ปัจจุบันเปิดทุกวันเน่ืองจากได้รับผลตอบรับที่ดีเพราะทําเลที่ต้ังเป็นเส้นทางผ่านไปหมู่บ้านอ่ืนๆ 

9. ชุมชนรวมตัวกันเข้มแข็งขึ้น ผู้นําให้ความร่วมมือ   เพราะเห็นว่าประเด็นงานวิจัยเป็นผลดีต่อ
ชุมชน  จึงช่วยประชาสัมพันธ์  อีกทั้งเรื่องที่ทีมวิจัยทํามันช่วยแก้ปัญหาของชุมชนได้  มันได้
อีหลี    จุดประกายความใฝ่รูใ้ห้กับชุมชน  สามารถแก้ไขปัญหาการผลติและการตลาด เช่น 
วิธีการเพาะกล้า การปลูก เทคนิคการรดนํ้า   เมื่อก่อนความรู้อยู่กับของไผของมัน พอทําวิจัย
มันได้มาเล่า แลกเปลี่ยนเรียนรู้กัน นํากลับไปปรับใช้ในแปลงของตนเอง 
 
 
 
 

5.5 แนวทางการทํางานต่อเนื่อง 
1. การวางแผนการผลิตเพ่ือส่งพริกและพืชผกัชนิดอ่ืนๆขายให้กับร้านส้มตํา/ร้านอาหารตามสั่งได้

อย่างต่อเน่ือง 
2. ในกรณีที่หากชุมชนมีปริมาณพริกมากขึ้นในปีถัดไป  ทางทีมวิจัยจะค้นหาและติดต่อร้านพริกให้

มีจํานวนมากขึ้นที่จะรองรับผลผลิตทั้งหมด  
3. สมาชิกกลุ่มอาจจะมีการทดลองปลูกพริกชนิดอ่ืนๆ  เพ่ือสนองความต้องการกับลูกค้าทีม่ีความ

ต้องการหลากหลาย  เช่น  พริกสําหรับทําพริกแกงที่กลุม่คนในเมืองต้องการพริกปลอดสารพิษ
ไปแปรรูปเป็นพริกแกงขาย 

4. การปลูกพริกเหลี่ยมฤดูเพ่ือให้มีผลผลิตพรกิขายได้อย่างต่อเน่ือง 
5. ส่งเสริมใหส้มาชิกมีการปรับปรุงดินให้มากขึ้นเพ่ือเพ่ิมผลผลิตพริก  เพราะหลังจากการขุดลอก

แหล่งนํ้าทําให้ผลผลิตพริกลดลงจากที่เคยปลูกได้งานละ 1.4 ตัน เหลืองานละ 500 กก. 
6. พัฒนากลุ่มผู้ผลิตพริกให้ผลิตพริกอินทรีย์ และทําเป็นแหลง่ท่องเที่ยวเชิงเกษตร   
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ภาคผนวก 
 

ภาคผนวก ก เครื่องมือวิจัย 
แบบสัมภาษณ์ ข้อมูลกลุ่มผู้ปลูกพริกบา้นหนองโจด 

โครงการวิจัยการพัฒนากลไกลการจัดการตลาดพริกปลอดภัยโดยกลุ่มเกษตรกร บ้านหนองโจด 
ตําบลโคกก่อ อําเภอเมือง จังหวัดมหาสารคาม 

 
วันที่......เดือน..........................พ.ศ........... เวลา.................สถานที่................................................... 
 
1. ข้อมูลทั่วไป 
1.1 ช่ือผู้ให้สัมภาษณ์ 
ช่ือ (นาย / นาง / นางสาว) ........................................................นามสกุล......................................................... 
อายุ.......ปี บ้านเลขที่.......หมู่....... ตําบลโคกก่อ อําเภอเมือง จังหวัดมหาสารคาม โทรศัพท์............................... 
 
2. ข้อมูลผลผลติพริกปี 2559 / 25560 
2.2 ท่านมีผลผลิตพริกทั้งหมดปริมาณเท่าใด 
.............................................................................................................................................................................. 
.............................................................................................................................................................................. 
 
3. พ้ืนที่ปลูกพริกทั้งหมด...................................... 
 
4. ต้นทุนการผลิต 
4.1 ต้นทุนในการเตรียมแปลง 
.............................................................................................................................................................................. 
..............................................................................................................................................................................      
4.2 ต้นทุนเมลด็พันธ์ุ
.............................................................................................................................................................................. 
.............................................................................................................................................................................. 
4.3 ต้นทุนการเพาะกล้าพริก           
.............................................................................................................................................................................. 
..............................................................................................................................................................................
4.4 ต้นทุนการเพาะปลูก 
.............................................................................................................................................................................. 
.............................................................................................................................................................................. 
4.5 ต้นทุนการดูแลรักษา 
.............................................................................................................................................................................. 
.............................................................................................................................................................................. 
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4.6 ต้นทุนการเก็บผลผลิต 
.............................................................................................................................................................................. 
.............................................................................................................................................................................. 
4.7 ต้นทุนการขาย 
.............................................................................................................................................................................. 
.............................................................................................................................................................................. 
 
5. ความต้องการในการปลูกพริกฤดูกาลต่อไป 
     5.1 ปลูกในฤดูกาล....................................................... 
     5.2 ปลูกนอกฤดูกาล.................................................... 
 
6. ในปีทีผ่่านมา (2559 - 2560) ท่านมีปรมิาณการขายผลผลิตพริกและรายได้จํานวนเท่าใดบ้าง จําแนกตาม
ช่องทางขาย 
.............................................................................................................................................................................. 
.............................................................................................................................................................................. 
6.1 ข้อมูลการขายพริกสด 
เดือน จํานวน ขายในหมู่บ้าน ขายปลีก รวม

รายได้  ผลผลิต จํานวน 
กิโลกรัม 

ราคา
ขาย 

รวมเงิน จํานวน 
กิโลกรัม 

ราคา
ขาย 

รวมเงิน 

ธ.ค.         
ม.ค.         
ก.พ.         
มี.ค.         
เม.ย.         
รวม         
 
6.2 ข้อมูลการขายพริกแห้ง 
เดือน จํานวน ขายในหมู่บ้าน ขายปลีก รวม

รายได้  ผลผลิต จํานวน 
กิโลกรัม 

ราคา
ขาย 

รวมเงิน จํานวน 
กิโลกรัม 

ราคา
ขาย 

รวมเงิน 

ธ.ค.         
ม.ค.         
ก.พ.         
มี.ค.         
เม.ย.         
รวม         
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ภาคผนวก ข 
รายชื่อทีมวิจัย 

 
1. นายโกสินทร์ โคช่วย  หัวหน้าทีมวิจัย    
2. นางสาวพัชรี ตันเสดี เลขาทีมวิจัย   
3. นางสังเวียน อนุศรี  เหรัญญิก   
4. นางทองวาส สุริยะ เหรัญญิก 
5. นางสาวสีหา สุริยะ ประชาคม   
6. นางฉวี มลคลวีราพันธ์ ประชาคม 
7. นางชม บาลศรี   ประชาสัมพันธ์   
8. นายสุที ธรรมเสริฐ ประชาสัมพันธ์ 
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ภาคผนวก ค 
ภาพประกอบ 

กิจกรรมชี้แจงโครงการ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 
 

 

 

กิจกรรมตรวจคุณภาพพริก 
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กิจกรรมตรวจสารพิษในพริก 
 
 
 
 
 



79 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
สรุปผลการเก็บข้อมูล 
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กิจกรรมนําเสนอความก้าวหน้าโครงการวิจัยต่อโหนดฯ 
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ประชุมชี้แจงงานวิจัยกับสมาชิกในชุมชน 
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กิจกรรมสํารวจรานสมตํา/รานขายอาหาร 
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ปฏิบัติการสงพริกขายใหกับรานสมตํา/รานอาหาร 
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กิจกรรมศึกษาดูงาน ณ บานกุดเลาะ ต.กุดเลาะ อ.เกษตรสมบูรณ จ.ชัยภูม ิ
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