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บอกเล่าเพ่ือความเข้าใจร่วมกัน 
 
งานวิจัยเพ่ือท้องถิ่นเป็นกระบวนการที่คนในชุมชนได้มาร่วมคิดทบทวนสถานการณ์ ตั้งค าถาม 

วางแผน หาข้อมูล ทดลองท า วิเคราะห์ สรุปผลการท างานและหาค าตอบเพ่ือปรับปรุงงานต่อไป” กล่าวคือ 
งานวิจัยเพื่อ   ท้องถิ่นเป็นเครื่องมือหนึ่งที่เน้นการให้ “คน” ในชุมชนเข้ามาร่วมในกระบวนการวิจัย ตั้งแต่
การเริ่มคิด การตั้งค าถาม การวางแผน และค้นหาค าตอบอย่างเป็นระบบเป็นรูปธรรม โดยเรียนรู้จากการ
ปฏิบัติการจริง (Action Research) อันท าให้ชุมชนได้เรียนรู้ สร้างผลงาน มีความเก่งขึ้นในการแก้ปัญหา
ของตนเอง และสามารถใช้กระบวนการนี้ในการแก้ไขปัญหาอ่ืน ๆ ในท้องถิ่น โดยมีกระบวนการศึกษา
เรียนรู้อย่างเป็นเหตุเป็นผล   ดังนั้นจุดเน้นของงานวิจัยเพ่ือท้องถิ่น จึงอยู่ที่ “กระบวนการ” มากกว่า 
“ผลลัพธ์” เพ่ือให้ชาวบ้านได้ประโยชน์จากงานวิจัยโดยตรง และให้งานวิจัยมีส่วนในการแก้ปัญหาของ
ชาวบ้าน รวมทั้งเกิดการเปลี่ยนแปลงขึ้นจริงในชุมชน ซึ่งจะต้องอาศัย “เวที” (การประชุม เสวนา พูดคุย
ถกเถียง) เป็นวิธีการเพ่ือให้คนในชุมชน ทั้งชาวบ้าน ครู นักพัฒนา สมาชิกอบต. ข้าราชการ หรือกลุ่มคน
อ่ืนๆ เข้ามาร่วมหา ร่วมใช้ “ปัญญา” ในกระบวนการวิจัย 

 “กระบวนการวิจัยเพื่อท้องถิ่น” หมายถึง การท างานอย่างเป็นขั้นตอน เพ่ือตอบ “ค าถาม”  
หรือ “ความสงสัย” บางอย่าง ดังนั้นสิ่งส าคัญคือประเด็น “ค าถาม” ต้องคมชัด โดยมีการแยกแยะ
ประเด็นว่า  ข้อสงสัยอยู่ตรงไหน มีการหา “ข้อมูล” ก่อนท า มีการวิเคราะห์ความน่าเชื่อถือของข้อมูล มี
การ “วางแผน” การท างานบนฐานข้อมูลที่มีอยู่ และในระหว่างลงมือท ามีการ “บันทึก” มีการ 
“ทบทวน” ความก้าวหน้า “วิเคราะห์” ความส าเร็จและอุปสรรคอย่างสม่ าเสมอ เพ่ือ “ถอด”  
กระบวนการเรียนรู้ที่เกิดขึ้นออกมาให้ชัดเจน     ในที่สุดก็จะสามารถ “สรุปบทเรียน” ตอบค าถามที่ตั้งไว้
แล้วอาจจะท าใหม่ให้ดีขึ้น ตลอดจนสามารถน าไปใช้เป็นบทเรียนส าหรับเรื่องอ่ืน ๆ หรือพ้ืนที่อ่ืน ๆ ต่อไป  
ซึ่งทั้งหมดนี้กระท าโดย “ผู้ที่สงสัย”  ซึ่งเป็นคนในท้องถิ่นนั่นเอง ดังนั้นกระบวนการงานวิจัยเพ่ือท้องถิ่นจึง
เป็นงานวิจัยอีกแบบหนึ่งที่ไม่ยึดติดกับระเบียบแบบแผนทางวิชาการมากนัก แต่เป็นการสร้างความรู้ในตัว
คนท้องถิ่น โดยคนท้องถิ่น เพ่ือคนท้องถิ่น โดยมุ่งแก้ไขปัญหาด้วยการทดลองท าจริง และมีการบันทึกและ
วิเคราะห์อย่างเป็นระเบียบ การวิจัยแบบนี้จึงไม่ใช่เครื่องมือทางวิชาการ ไม่ใช่ของศักดิ์สิทธิ์ที่ผูกขาดอยู่กับ
ครูบาอาจารย์ แต่เป็นเครื่องมือธรรมดาที่ชาวบ้านก็ใช้เป็น เป็นประโยชน์ในชีวิตประจ าวันได้ 
 สกว.ฝ่ายวิจัยเพ่ือท้องถิ่น ได้ใช้วิธีการสนับสนุนงานวิจัยเพ่ือท้องถิ่นตามแนวคิดและหลักการ
ดังกล่าวมาแล้วในระยะเวลาหนึ่ง พบว่า ชาวบ้านหรือทีมวิจัยส่วนใหญ่สามารถสะท้อนการด า เนินงานด้วย
การบอกเล่าได้เป็นอย่างดี  ในขณะเดียวกันก็พบว่า การเขียนรายงาน เป็นปัญหาที่สร้างความหนักใจให้แก่
นักวิจัยเป็นอย่างยิ่ง ดังนั้นด้วยความตระหนักถึงสถานการณ์ปัญหาดังกล่าว สกว.ฝ่ายวิจัยเพ่ือท้องถิ่น จึงได้
ปรับรูปแบบการเขียนรายงานวิจัย ให้มีความยืดหยุ่น และมีความง่ายต่อการน าเสนองานออกมาใน รูปแบบ
ที่นักวิจัยถนัด โดยไม่ยึดติดในเรื่องของภาษาและรูปแบบที่เป็นวิชาการมากเกินไป ซึ่งเป้าหมายส าคัญของ
รายงานวิจัยยังคงมุ่งเน้นการน าเสนอให้เห็นภาพของกระบวนการวิจัยมากกว่าผลลัพธ์ที่ได้จากการวิจัย โดย
กลไกส าคัญที่จะช่วยให้นักวิจัยให้มีความสามารถเขียนรายงานที่น าเสนอกระบวนการวิจัยได้ชัดเจนยิ่งขึ้น 
คือ ศูนย์ประสานงานวิจัย (Node) ในพ้ืนที่ ซึ่งท าหน้าที่เป็นพ่ีเลี้ยงโครงการวิจัยมาตั้งแต่เริ่มต้นจนกระทั่ง
จบการท างานวิจัย ดังนั้น Node จะรับรู้พัฒนาการของโครงการวิจัยมาโดยตลอด บทบาทการวิเคราะห์
เนื้อหาหรือกิจกรรมของโครงการจึงเป็นการท างานร่วมกันระหว่าง Node และนักวิจัย ซึ่งความร่วมมือ
ดังกล่าวได้น ามาซึ่งการถอดบทเรียนโครงการวิจัยสู่การเขียนมาเป็นรายงานวิจัยที่มีคุณค่าในที่สุด 



   

 อย่างไรก็ตาม    รายงานวิจัยเพ่ือท้องถิ่นอาจไม่สมบูรณ์แบบดังเช่นรายงานวิจัยเชิงวิชาการ
โดยทั่วไป หากแต่ได้ค าตอบและเรื่องราวต่างๆ ที่เกิดขึ้นจากกระบวนการวิจัย ซึ่งท่านสามารถเข้าไปค้นหา 
ศึกษาและเรียนรู้เพ่ิมเติมได้จากพ้ืนที่ 
 
 

สกว.ฝ่ายวิจัยเพื่อท้องถิ่น 



ค ำน ำ 

  รายงานนี้เป็นส่วนหนึ่งของโครงการวิจัย “กระบวนการพัฒนาศักยภาพเกษตรกรรุ่นใหม่ ใน
การเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ ในจังหวัดขอนแก่น” มีวัตถุประสงค์ของการศึกษาเพ่ือ ๑. 
ศึกษาสถานการณ์การท าเกษตรอินทรีย์และการประกอบการของเกษตรกรรุ่นใหม่ ในเขตพ้ืนที่จังหวัด
ขอนแก่น ๒.ศึกษาผู้ประกอบการเกษตรกรรุ่นใหม่ระดับปัจเจกบุคคล ด้านปัจจัย เงื่อนไข ต้นทุนทาง
สังคมและอ่ืนๆ ที่มีส่วนเอื้ออ านวยต่อความส าเร็จหรือไม่ส าเร็จในการท าเกษตรกรรมอินทรีย์ ๓.ศึกษา
แนวทางการพัฒนาศักยภาพของเกษตรกรรุ่นใหม่ในการเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ ในเขตพ้ืนที่
จังหวัดขอนแก่น และ ๔.ศึกษาการรวมกลุ่มหรือการพัฒนาแนวทางการท างานร่วมกันระหว่าง
เกษตรกรผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ในเขตพ้ืนที่จังหวัดขอนแก่น 

  การวิจัยในครั้งนี้เป็นความพยายามที่จะสร้างกระบวนการพัฒนาศักยภาพเกษตรกรรุ่นใหม่ใน
การเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ ในจังหวัดขอนแก่น โดยเน้นการให้ความส าคัญกับนักวิจัยใน
เกษตรกรคนรุ่นใหม่ และหน่วยงานภาคีที่เกี่ยวข้องให้เข้ามามีส่วนร่วมในการวิจัย ทั้งกระบวนการ
ค้นหาปัญหาและพัฒนาโจทย์  กระบวนการพัฒนาทีมและแกนน า  กระบวนการเก็บรวบรวมข้อมูล  
และกระบวนการวิเคราะห์ข้อมูล  

การท าวิจัยในครั้งนี้บรรลุตามวัตถุประสงค์และเป้าหมาย ก็ด้วยความร่วมมือจากทุกๆ คน 
โดยเฉพาะอย่างยิ่ง ผู้ประกอบการที่มีเวลาค่อนข้างจ ากัด ดังนั้น ทางคณะผู้วิจัยจึงขอขอบพระคุณ
ทุกๆ  ท่าน  ที่ได้เสียสละเวลาอันมีค่ามาเข้าร่วมกระบวนการเรียนรู้ร่วมกัน 

 

    

ทีมวิจัย 

 

 



บทสรุปส าหรับผู้บริหาร 
 

งานศึกษาวิจัย เรื่อง “กระบวนการพัฒนาศักยภาพเกษตรกรรุ่นใหม่ในการเป็นผู้ประกอบการเกษตร
อินทรีย์ ในจังหวัดขอนแก่น” ซึ่งมีวัตถุประสงค์ส าคัญ อันประกอบด้วย การศึกษาสถานการณ์การท าเกษตร
อินทรีย์และการประกอบการของเกษตรกรรุ่นใหม่ รวมถึงปัจจัย เงื่อนไข ต้นทุนทางสังคมและอ่ืนๆ ที่มีส่วน
เอ้ืออ านวยต่อความส าเร็จหรือไม่ส าเร็จในการท าเกษตรกรรมอินทรีย์  ซึ่งในท้ายที่สุดควรจะน าไปสู่ แนว
ทางการพัฒนาศักยภาพของเกษตรกรรุ่นใหม่ และแนวทางการท างานร่วมกันระหว่างเกษตรกรผู้ประกอบการ
เกษตรอินทรีย์ในเขตพ้ืนที่จังหวัดขอนแก่น 
 ตลอดระยะเวลาประมาณ ๑๕ เดือน ของการศึกษาวิจัย พบว่า เกษตรกรที่เป็นกรณีศึกษา (นักวิจัย) 
มีความหลากหลายของภูมิหลังที่มา สถานภาพทางครอบครัว การศึกษา ประสบการณ์ในการท างาน ซึ่ง
ยังผลให้มีวิธีคิดและแนวทางในการด าเนินธุรกิจในฐานะ “ผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์” ที่แตกต่างกันออกไป 
อาทิเช่น บางคนท าธุรกิจในการแปรรูปสมุนไพรเพื่อความงาม บางคนหันเหไปสู่การเป็นผู้ประกอบการด้านการ
ท่องเที่ยวอย่างเต็มรูปแบบ บางคนแปรรูปข้าวและก าลังพัฒนาไปสู่การท าผลิตภัณฑ์ข้าวที่ใช้นวัตกรรมมาช่วย 
บางคนเป็นผู้ประกอบการด้านปศุสัตว์ เป็นต้น อย่างไรก็ดี ทั้งหมดมีจุดร่วมที่เหมือนกันคือ การน าหลักปรัชญา
เรื่องเกษตรทฤษฎีใหม่และความพอเพียงของในหลวงรัชกาลที่ ๙ มาใช้ในการด าเนินชีวิตและใช้ในการท า
เกษตรอินทรีย์ในที่ดินของตนเอง  
 นอกเหนือจากนั้น ระยะเวลาเพียง ๑ ปี ของการศึกษาวิจัย สถานการณ์การท าเกษตรอินทรีย์ของ
กรณีศึกษา ยังมีการเปลี่ยนแปลงไปเป็นอย่างมาก ซึ่งนั่นอาจเป็นผลมาจากความตื่นตัวและกระแสสังคมใน
ทางบวกที่มีผลต่อการท าเกษตรอินทรีย์ รวมถึงหน่วยงานที่เกี่ยวข้องต่างๆ ได้จัดอบรม สัมมนา รวมถึงเปิด
โอกาสในหลายๆ ด้านที่จะท าให้เกษตรกรได้พัฒนาตนเองอย่างก้าวกระโดด เช่น ผู้ผลิตเครื่องส าอางค์สมุนไพร
ได้ก้าวข้ามจากการเป็นเพียงผู้ผลิต หากแต่มีการ “รับจ้างผลิต” โดยมีการขอมาตรฐานทางด้านอุตสาหกรรม
เพ่ือการันตีผลิตภัณฑ์ เป็นต้น 
 การพัฒนาตนเองจนเป็นผู้ประกอบการที่ประสบความส าเร็จนี้ มีปัจจัยเกื้อหนุนหลายประการ อาทิ 
ศักยภาพส่วนบุคคล แนวคิด วิธีการท างาน การสนับสนุนจากครอบครัว ทุนทรัพย์ และทุนทางสังคมอ่ืนๆ เช่น 
การเป็นผู้ที่มีเพ่ือนหลายกลุ่ม รู้จักการแสวงหาโอกาสจากที่ต่างๆ เป็นต้น และในส่วนของผู้ที่ไม่ประสบ
ความส าเร็จนั้น ส่วนที่ส าคัญมากที่สุดคือปัจจัยด้านครอบครัว นั่นคือ การขาดการสนับสนุนจากครอบครัวให้
ท าเกษตรอินทรีย์ 
 แม้นว่าผู้ประกอบการแต่ละคนจะมีลักษณะของการประกอบธุรกิจที่แตกต่างกันออกไปในแต่ละด้าน 
ทั้งผลิตภัณฑ์ กลยุทธ์การด าเนินการ ฯลฯ หากแต่การรวมกลุ่มเชื่อมโยงก็ยังคงอยู่ ผ่านรูปแบบของการ
รวมกลุ่มตามธรรมชาติ มิได้มีการจัดตั้งองค์กร ซึ่งการรวมกลุ่มนี้ได้ก่อให้เกิดการแลกเปลี่ยนทั้งความรู้ 
ประสบการณ์ บทเรียน ระหว่างกัน รวมไปจนกระทั่งการได้มีโอกาสแสวงหาช่องทางการตลาดใหม่ๆ โดยที่
ผู้ประกอบการจ านวนหนึ่งมีการเชื่อมโยงกับกลุ่มตลาดเขียวขอนแก่น (Khonkaen Green Market) ยังผลให้
เกิดความเข้มแข็งในกลุ่มผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์รุ่นใหม่กลุ่มนี้มากข้ึน  



การรวมกลุ่มท างานในลักษณะเครือข่ายเป็นสิ่งที่เกื้อหนุนให้ผู้ประกอบการประสบความส าเร็จ ไม่ว่า
จะทางตรงหรือทางอ้อมดังได้กล่าวมาแล้ว แต่ “การท าให้ตนเองเข้มแข็งก่อน” ถือว่าเป็นปัจจัยที่ส าคัญมาก 
เพราะเมื่อผู้ประกอบการฯ แต่ละคนเข้มแข็ง สิ่งที่ตามมาคือเกิด “ชุมชนผู้ประกอบการฯ เข้มแข็ง” อันจะมี
พลังดึงดูด หรือ เป็นตัวอย่างให้คนรุ่นใหม่ๆ ที่อยากจะท าเกษตรอินทรีย์ได้เห็นหรือน าไปเป็นตัวอย่างแนวทาง
ได้ ซึ่งองค์กรดังกล่าวนี้ไม่จ าเป็นที่จะต้องจัดตั้งอย่างเป็นทางการหรือเป็นรูปธรรม อาจเป็นแค่เพียงการ
รวมกลุ่มตามธรรมชาติในรูปแบบองค์กรที่เป็น “นามธรรม” เท่านั้น 
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บทที่ ๑ 
บทน า 

๑.๑   ความส าคัญและความเป็นมาของการศึกษา  
 
นับตั้งแตํอดีตจนถึงปัจจุบัน ประเทศไทยนับได๎วําเป็นประเทศเกษตรกรรม โดยประชากรสํวน

ใหญํมักประกอบอาชีพเกษตรกรรม เชํน การเพาะปลูก การเลี้ยงสัตว์ มาตั้งแตํสมัยโบราณ อาจ
เนื่องมาจากเพราะภูมิภาคท่ีตั้งของประเทศไทยเป็นที่ราบลุํมแมํน้้า มีความอุดมสมบูรณ์ทางภูมิศาสตร์ 
ความหลากหลายทางชีวภาพ มีสภาพภูมิอากาศร๎อนชื้นเหมาะสมแกํการเจริญเติบโตของพืชพันธุ์
ธัญญาหาร โดยเกษตรกรไทยสามารถท้าการเพาะปลูกพืชได๎ตลอดทั้งปี ดั่งสมญานามที่วํา “เมืองอํู
ข๎าวอูํน้้า”หรือ “ในน้้ามีปลา ในนามีข๎าว” ซึ่งคนในอดีตได๎เรียกขานสืบตํอกันมา ประเทศไทยจึงเรียก
ได๎วํา เป็นประเทศท่ีมีความมั่นคงทางอาหารอยํางยิ่ง เพราะนอกจากคนไทยจะสามารถผลิตอาหารไว๎
รับประทานเองแล๎ว ยังสามารถผลิตอาหารเพ่ือสํงออกได๎อีกด๎วย โดยประเทศไทยจะเป็นประเทศผู๎
สํงออกข๎าวรายใหญํของโลก และเคยครองแชมป์สํงออกข๎าวมาอยํางยาวนาน นอกจากนี้ยังสามารถ
สํงออก ข๎าวโพด ธัญพืช ยางพารา น้้าตาลทราย สับปะรด ล้าไย เงาะ และทุเรียน เป็นต๎น ท้าให๎
รัฐบาลทุกรัฐบาลตํางตั้งยุทธศาสตร์ “ครัวไทยสูํครัวโลก” 

แม๎วําประเทศไทยจะเป็นผู๎ผลิตอาหารได๎มาก และสามารถสํงออกไปยังตํางประเทศได๎ แตํ
เกษตรกรไทยก็ยังประสบปัญหาราคาพืชผลผลิตตกต่้า และปัจจัยการผลิตสูง รวมทั้งการใช๎สารเคมีใน
การเกษตรในปริมาณที่สูงมาก ท้าให๎เกษตรกรไทยด้ารงอาชีพการเกษตรอยํางยากล้าบากและขัดสน 
ภาพลักษณ์ตํออาชีพเกษตรกรรมของไทย จึงดูตรากตร้า ล้าบาก ยากจน มีหนี้สินมากมายจนต๎อง
สูญเสียที่ดิน และดูไร๎ซึ่งอนาคต เกษตรกรรุํนพํอรุํนแมํ จึงไมํอยากให๎ลูกหลานมาประกอบอาชีพ
เกษตรกร เกษตรกรสํวนใหญํจึงเป็นผู๎สูงอายุ โดยจากข๎อมูลของส้านักงานพัฒนาวิทยาศาสตร์และ
เทคโนโลยีแหํงชาติ (สวทช.) พบวํา เกษตรกรไทยมีอายุเฉลี่ยกวํา 55-60 ปี จึงสะท๎อนได๎วําอาชีพ
เกษตรกรรมเข๎าสูํวัยชราและก้าลังจะสูญหายไปเรื่อยๆ เมื่อเกษตรกรในปัจจุบันสิ้นอายุขัย ในอีกไมํกี่ปี
ข๎างหน๎า อันจะสํงผลกระทบตํอระบบการผลิตอาหารลดลงและความมั่นคงทางอาหารของประเทศ
ไทยอยํางแนํนอน สิ่งเหลํานี้ก้าลังจะกํอให๎เกิดปัญหาในอนาคตอันใกล๎นี้ หากอาชีพเกษตรกรรมไร๎ผู๎สืบ
ทอด ประเทศไทยที่เคยร่้ารวย ข๎าว ปลา พืชพันธุ์ธัญญาหารตํางๆ อาจกลายเป็นประเทศที่ขาดแคลน
อาหารก็เป็นไปได ๎

 
นอกจากปัญหาการขาดแคลนผู๎สืบทอดอาชีพเกษตรกรรมแล๎ว การท้าเกษตรกรรมในสมัย

ปัจจุบัน ยังมีการใช๎สารเคมี และสารพิษก้าจัดศัตรูพืชตํางๆอีกมากมาย ซึ่งสํงผลกระทบให๎เกิดการ
ปนเปื้อนสารพิษลงสูํดิน แหลํงน้้า สิ่งแวดล๎อม และการปนเปื้อนสารพิษในอาหาร เป็นอาหารที่ไมํ
ปลอดภัย กํอให๎เกิดโรคภัยไข๎เจ็บได๎ ภาครัฐต๎องสิ้นเปลืองงบประมาณในด๎านการสาธารณสุขเพ่ิมมาก
ขึ้น ซึ่งข๎อมูลจากระทรวงสาธารณสุข พบวํา เกษตรกรของไทยมีสารพิษตกค๎างในเลือดเกินกวํา
ปริมาณที่ปลอดภัย สํงผลตํอสุขภาวะและอนามัยของตัวเกษตรกรเองและผู๎บริโภค ไปจนถึงการ
ปนเปื้อนสูํสิ่งแวดล๎อม 



๒ 
 

ภาครัฐบาลและภาคสํวนตํางๆ ตํางก็ตระหนักถึงปัญหานี้ จึงได๎ริเริ่มโครงการตํางๆ เพ่ือปลุก
จิตส้านึกคนรุํนใหมํ ในวัยท้างาน ให๎หวนกลับคืนสูํท๎องถิ่นเพ่ือสืบทอดอาชีพเกษตรกรรมตํอไป และมี
โครงการฝึกอบรมตําง ๆ มากมาย เพ่ือเตรียมความพร๎อมของเกษตรกรรุํนใหมํที่สนใจ เชํน โครงการ
คนกล๎าคืนถ่ิน โครงการทายาทเกษตรกร โครงการเกษตรกรรุํนใหมํ สปก. โครงการ ๑ ไรํ ๑ แสน และ
โครงการ Young Smart Farmer เป็นต๎น ซึ่งโครงการเหลํานี้จะเป็นโครงการที่ชํวยบํมเพาะเหลําคน
รุํนใหมํให๎สามารถด้ารงอาชีพเกษตรกรรม รวมทั้งการสร๎างเครือขํายเกษตรกรคนรุํนใหมํ ให๎สามารถ
แลกเปลี่ยน เรียนรู๎ บอกเลําประสบการณ์ตํางๆ รํวมกัน ชํวยเหลือเกื้อกูลกัน เกษตรกรคนรุํนใหมํจะ
ไมํรู๎สึกโดดเดี่ยว เมื่อตัดสินใจท้าในสิ่งที่แตกตํางจากกระแสสังคม 

นอกจากนี ้คนรุํนใหมํที่มาเป็นเกษตรกร อาจได๎รับความรู๎การศึกษามากกวําเกษตรกรในสมัย
อดีตที่ผํานมา หลายคนเคยได๎รับการศึกษาในระดับปริญญา ตรี หรือโท หรือเอก แตํก็เลือกที่จะเป็น
เกษตรกร ท้าให๎มีความรู๎เรื่องเทคโนโลยี เพ่ือมาปรับใช๎ในการท้าเกษตร หรือมีความสามารถหา
ชํองทางการจัดจ้าหนํายได๎เองโดยไมํต๎องผํานแมํค๎าคนกลาง แตํอยํางไรก็ดี การท้าเกษตรก็ต๎องอาศัย
ประสบการณ์ การเรียนรู๎ ทดลองผิด ทดลองถูก เพ่ือพัฒนาศักยภาพของตนเอง และเพ่ือจัดการกับ
ปัญหาตํางๆ ที่เคยท้าให๎อาชีพเกษตรกรรมไมํประสบความส้าเร็จ ความล้าบากความยากจนของ
เกษตรกร เป็นภาพในอดีตที่หลอกหลอนให๎คนรุํนใหมํไมํอยากเป็นเกษตรกร รวมถึงคนในครอบครัว 
พํอแมํ ปูุยํา ตายาย ก็ไมํมีความภาคภูมิใจในอาชีพเกษตรกรรม คนรุํนใหมํที่คิดตํางมาเป็นเกษตรกร 
จึงต๎องเผชิญปัญหารอบด๎าน ทั้งวิธีการ เอาชนะความยากล้าบากในการประกอบอาชีพ ความไมํเข๎าใจ
ของบุคคลในครอบครัวรวมทั้งการพยายามปรับตัวให๎เข๎ากับธรรมชาติ เพ่ือการปรับเปลี่ยนให๎สามารถ
ด้ารงอยูํกับธรรมชาติ และฤดูกาลที่เปลี่ยนแปลง 

จากกระแสการผันตัวมาเป็นเกษตรกรของคนรุํนใหมํเป็นสิ่งที่รับรู๎อยํางกว๎างขวางในสังคม
ปัจจุบัน ผํานทางการสื่อสารประเภทตําง ซึ่งสาเหตุของการมาเป็นเกษตรกรแตํละรายนั้นก็แตกตําง
กันออกไป โดยมีสาเหตุและปัจจัยสํวนตัวหรือปัจจัยแวดล๎อมภายนอก แม๎กระทั่งกระแสความต๎องการ
ใช๎ชีวิตอยูํทํามกลางธรรมชาติก็ได๎ท้าให๎คนบางกลุํมผันตัวเองออกจากการท้างานประจ้า  และได๎
กลับมาท้าการเกษตร โดยที่บางคนอาจมีพํอแมํเป็นเกษตรกร จึงมีพ้ืนฐานอาชีพเกษตรกรรมอยูํบ๎างไมํ
มากก็น๎อย แตํก็มีอีกหลายๆ คนที่ไมํมีพ้ืนฐานการท้าเกษตรหรือไมํเคยท้าเกษตรเลย เกษตรกรคนรุํน
ใหมํหลายๆ คนตํางจึงต๎องพบกับอุปสรรคตํางๆ จากการท้าเกษตรที่แตกตํางกันไปขึ้นอยูํกับปัจจัย
ตํางๆ ของแตํละบุคคล  

ด๎วยต๎นทุนของเกษตรกรแตํละบุคคลที่แตกตํางกัน ไมํวําจะเป็นในเรื่องของความรู๎ทาง
การเกษตร การเกื้อหนุนและสนับสนุนจากสิ่งแวดล๎อมอ่ืนๆ อาทิเชํน ครอบครัว ฐานะทางเศรษฐกิจ
การเงิน เป็นต๎น ก็สํงผลตํอปัจจัยแหํงความส้าเร็จในการประกอบอาชีพเกษตรกรของแตํละบุคคล จึง
กลายมาเป็นประเด็นปัญหาหนึ่งที่นําสนใจวํา คนรุํนใหมํที่ก๎าวเข๎ามาท้าการเกษตรนั้นมีจ้านวนมาก
น๎อยเพียงใดที่สามารถด้ารงอยูํในอาชีพนี้ได๎ และคนที่สามารถพัฒนาตนเองจนประสบผลส้าเร็จใน
อาชีพนี้มีหลักความคิด กระบวนการท้างาน ตลอดจนการพัฒนาตนเองอยํางไร ซึ่งข๎อสมมุติฐานหลัก
ของประเด็นนี้คือ เกษตรกรกลุํมดังกลําวนี้จะต๎องมีการพัฒนาตนเองไปสูํการเป็นผู๎ประกอบการทาง
การเกษตรได๎ ซึ่งอาจจะอยูํในฐานะของการผลิตสินค๎าเพ่ือแปรรูป และการมีหน๎าร๎านขายสินค๎าตรงแกํ
ผู๎บริโภค เป็นต๎น 



๓ 
 

นอกเหนือจากการพัฒนาในระดับปัจเจกบุคคลแล๎ว ปัจจุบันจะพบวํา เกษตรกรรุํนใหมํ ได๎มี
การรวมกลุํมกันท้างานทั้งในระดับความสัมพันธ์อยํางไมํเป็นทางการ (ระหวํางบุคคล) และการ
รวมกลุํมอยํางเป็นทางการ ที่จัดตั้งโดยสํวนราชการ อาทิ โครงการเกษตรกรปราดเปรื่อง ( young 
smart farmer) ระดับจังหวัดและระดับภูมิภาค ที่มีหนํวยงานรับผิดชอบ คือ ส้านักงานเกษตรจังหวัด 
เป็นต๎น  โดยการรวมกลุํมดังกลําวนี้ มีวัตถุประสงค์เพ่ือสํงเสริมเกษตรกรรุํนใหมํและด้าเนินกิจกรรม 
อาทิ การจัดเวทีสัมมนาเพ่ือรํวมแลกเปลี่ยนเรียนรู๎ถึงแนวคิด วิธีปฏิบัติ แนวทางการแก๎ปัญหา และ
การพัฒนาประสิทธิภาพการท้าการเกษตร มาพัฒนาและปฏิบัติกิจกรรมการเกษตรแนวใหมํที่ท้าโดย
การรวมกลุํม  รํวมกันคิด  รํวมกันท้า และชํวยเหลือ แลกเปลี่ยน เติมเต็ม ตํอยอด ซึ่งกันและกัน  
เพราะการรวมกลุํมท้าให๎เกษตรกรสามารถเชื่อมโยงชํวยเหลือกันและกัน และ 

นอกจากการรวมกลุํมที่จัดตั้งโดย ภาครัฐ หนํวยงาน องค์กรตํางๆ แล๎ว ยังมีการรวมกลุํมโดย
ธรรมชาติของกลุํมเกษตรกรคนรุํนใหมํที่ใช๎พ้ืนที่ตลาดนัดสีเขียวขอนแกํน หรือ KhonKean Green 
Market ที่รวมกลุํมกันขึ้นเพ่ือวัตถุประสงค์ในการหาแนวทางในการผลิตพืชเกษตรอินทรีย์อยํางมี
คุณภาพ การแปรรูปผลผลิต การหาชํองทางจัดจ้าหนําย และการใช๎เทคโนโลยีเพ่ือสนับสนุนในด๎าน
ตํางๆ รวมไปถึงการแลกเปลี่ยนเรียนรู๎  การพัฒนาตนเอง จากเกษตรกรผู๎ผลิตไปสูํการเป็น
ผู๎ประกอบการเกษตรอินทรีย์  

การรวมกลุํมหรือพัฒนาเครือขํายเกษตรกรคนรุํนใหมํนี้ มีข๎อสมมุติฐานในเชิงบวกวํา การ
รวมกลุํมของคนท่ีมีประสบการณ์หลากหลาย หรือมีความถนัดเชี่ยวชาญที่แตกตํางกันจะท้าให๎สามารถ
จัดสรรแบํงหน๎าที่ในการพัฒนากลุํมเพ่ือชํวยเหลือกัน เชํน มีการแลกเปลี่ยนองค์ความรู๎ด๎านการ
จัดการพ้ืนที่ท้าการเกษตร การท้าปุ๋ยอินทรีย์ การแปรรูปผลผลิต การแสวงหาโอกาสในการพัฒนา
ตนเอง ให๎สามารถจัดการพืชผลผลิตทางการเกษตรของตนเอง หรือกลุํมเครือขํายของตนเองได๎ รวม
ไปจนถึงการเพิ่มโอกาสหรือชํองทางการตลาดตํางๆ ที่เกษตรกรสามารถก้าหนดราคาผลผลิตได๎เอง มี
อ้านาจตํอรองกับลูกค๎าได๎ ท้าให๎การขายผลผลิตทางการเกษตรมีก้าไร ให๎เกษตรกรสามารถด้ารงชีวิตอ
ยูได๎ ซึ่งจะน้าไปสูํความยั่งยืนในอาชีพของเกษตรกรสืบไป 
 
๑.๒ โจทย์การศึกษา 

 
๑.๒.๑ ค าถามวิจัยหลัก  
กระบวนการพัฒนาศักยภาพเกษตรกรรุํนใหมํในการเป็นผู๎ประกอบการเกษตรอินทรี ย์ ใน

จังหวัดขอนแกํน เป็นอยํางไร 
 
๑.๒.๒ ค าถามวิจัยรอง 
(๑) สถานการณ์การท้าเกษตรอินทรีย์ของเกษตรกรรุํนใหมํ ในเขตพ้ืนที่จังหวัดขอนแกํนเป็น

อยํางไร 
(๒) ศักยภาพ ต๎นทุน ความรู๎ความสามารถด๎านการเกษตร ปัจจัยที่เกื้อหนุนในการท้า

การเกษตร เงื่อนไขที่เอ้ืออ้านวยในการเกษตร และแนวทางการพัฒนาศักยภาพของเกษตรกรรุํนใหมํ
ในการเป็นผู๎ประกอบการเกษตรอินทรีย์ในจังหวัดขอนแกํนมีอะไรบ๎าง อยํางไร 



๔ 
 

(๓) กระบวนการสร๎างเครือขํายของกลุํมผู๎ประกอบการเกษตรอินทรีย์รุํนใหมํในจังหวัด
ขอนแกํน มีการด้าเนินการในลักษณะใดบ๎าง อยํางไร 
 
๑.๓ วัตถุประสงค์การศึกษา  

 
การศึกษาวิจัยเรื่อง “กระบวนการพัฒนาศักยภาพเกษตรกรรุํนใหมํในการเป็นผู๎ประกอบการ

เกษตรอินทรีย์ ในจังหวัดขอนแกํน” มีวัตถุประสงค์ดังนี้ 
(๑)  เพ่ือศึกษาสถานการณ์การท้าเกษตรอินทรีย์และการประกอบการของเกษตรกรรุํนใหมํ 

ในเขตพ้ืนที่จังหวัดขอนแกํน  
(๒) เพ่ือศึกษาผู๎ประกอบการเกษตรกรรุํนใหมํระดับปัจเจกบุคคล ด๎านปัจจัย เงื่อนไข ต๎นทุน

ทางสังคมและอ่ืนๆ ที่มีสํวนเอ้ืออ้านวยตํอความส้าเร็จหรือไมํส้าเร็จในการท้าเกษตรกรรมอินทรีย์ 
(๓)  เพ่ือศึกษาแนวทางการพัฒนาศักยภาพของเกษตรกรรุํนใหมํในการเป็นผู๎ประกอบการ

เกษตรอินทรีย์ ในเขตพ้ืนที่จังหวัดขอนแกํน  
(๔)  เพ่ือศึกษาการรวมกลุํมหรือการพัฒนาแนวทางการท้างานรํวมกันระหวํางเกษตรกร

ผู๎ประกอบการเกษตรอินทรีย์ในเขตพ้ืนที่จังหวัดขอนแกํน 
 
๑.๔  ขอบเขตของการศึกษา  

 
การศึกษาวิจัยครั้งนี้ มีขอบเขตของการศึกษาด๎านตํางๆ ดังนี้ 

 
๑.๔.๑  พื้นที่วิจัย  
ในการวิจัยครั้งนี้เลือกพ้ืนที่จังหวัดขอนแกํน เพราะมีเกษตรกรคนรุํนใหมํที่ท้าเกษตรกรรมใน

ระบบอินทรีย์และมีความสัมพันธ์เกี่ยวข๎องกับตลาดนัดสีเขียวขอนแกํน (Khonkaen Green Market)  
 
 ๑.๔.๒  กลุ่มเป้าหมาย  
 ในการวิจัยครั้งนี้แบํงกลุํมเปูาหมายในการวิจัย เป็น ๓ กลุํม คือ 

(๑) กลุํมเกษตรกรเกษตรอินทรีย์ที่ประสบความส้าเร็จในการประกอบอาชีพเกษตรและ
สามารถยกระดับไปสูํการเป็นผู๎ประกอบการเกษตรอินทรีย์ 

(๒) กลุํมเกษตรกรเกษตรอินทรีย์ที่ก้าลังจะยกระดับไปสูํการเป็นผู๎ประกอบการเกษตร
อินทรีย์  

(๓) กลุํมเกษตรกรรุํนใหมํที่เริ่มต๎นท้าเกษตรอินทรีย์ ไมํเกิน ๒ ปี และเกษตรกรที่ท้าเกษตร
นานแล๎วแตํเพ่ิงปรับเปลี่ยนมาท้าเกษตรอินทรีย์ไมํเกิน ๑ ปี รวมถึงเกษตรกรที่ยังไมํมั่นใจในการ
ประกอบอาชีพเกษตรกรวําจะสามารถท้าให๎ชีวิตมีความยั่งยืนได๎ 

 
๑.๔.๓ ระยะเวลาด าเนินการวิจัย   



๕ 
 

ในการศึกษาวิจัยครั้งนี้มีระยะเวลาด้าเนินการวิจัย ทั้งสิ้น ๑๕ เดือน ตั้งแตํเดือน กุมภาพันธ์ 
๒๕๖๐ ถึงเดือน มีนาคม ๒๕๖๑ โดยแบํงการด้าเนินงานเป็น ๒ ระยะ คือ ระยะที่ ๑ เก็บข๎อมูล ๗ 
เดือน ระยะที่ ๒ ปฏิบัติการ ๘ เดือน 

   
๑.๕ ผลที่คาดว่าจะได้รับ 
 

(๑)  ทราบถึงสถานการณ์การท้าเกษตรอินทรีย์และการประกอบการของเกษตรกรรุํนใหมํใน
เขตพ้ืนที่จังหวัดขอนแกํน 

(๒) ทราบถึงปัจจัยที่ เ อ้ืออ้านวยตํอความส้าเร็จหรือไมํส้าเร็จในการประกอบอาชีพ
ผู๎ประกอบการเกษตรอินทรีย์ ในเขตพ้ืนที่จังหวัดขอนแกํน  

(3)  ทราบถึงแนวทางการพัฒนาศักยภาพของเกษตรกรรุํนใหมํในการเป็นผู๎ประกอบการ
เกษตรอินทรีย์ ในเขตพ้ืนที่จังหวัดขอนแกํน 

(4)  ทราบแนวทางในการพัฒนาเครือขํายการท้างานรํวมกัน การเชื่อมโยง เกื้อกูลกัน ของ
เกษตรกรและผู๎ประกอบการเกษตรอินทรีย์ในเขตพ้ืนที่จังหวัดขอนแกํน 

 
๑.๖ นิยามศัพท์เฉพาะ 
 

ผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ หมายถึง เกษตรกรในจังหวัดขอนแกํนที่ท้าเกษตรกรรมแบบ
อินทรีย์ ซึ่งมีการผลิตที่ค้านึงถึงสภาพแวดล๎อมรักษาสมดุลของธรรมชาติและความหลากหลายทาง
ชีวภาพโดยปราศจากการใช๎สารเคมี และการใช๎พืชที่มีการดัดแปลงพันธุกรรม และยังสามารถแปรรูป
ผลผลิตเพ่ือเพ่ิมมูลคํา จัดจ้าหนํายสินค๎าได๎เอง มีการรวมกลุํมเป็นเครือขําย มีอ้านาจตํอรอง มี
ความสามารถในการสํงเสริมชุมชนและสังคมให๎มีความเป็นอยูํที่ดีขึ้น เชํน  การถํายทอดองค์ความรู๎
ไปสูํผู๎อ่ืน การสร๎างงาน สร๎างรายได๎ให๎ชุมชนมากขึ้น ท้าให๎คนในชุมชนมีคุณภาพชีวิตที่ดีขึ้น และการ
เชื่อมโยงความสัมพันธ์ในลักษณะกลุํม องค์กร เครือขําย 

เกษตรกรคนรุ่นใหม่ หมายถึง เกษตรกรที่ท้าเกษตรกรรมในระบบอินทรีย์ในพ้ืนที่จังหวัด
ขอนแกํนและมีความสัมพันธ์เกี่ยวข๎องกับตลาดนัดสีเขียวขอนแกํน (Khonkaen Green Market) ที่
ประสบความส้าเร็จในการประกอบอาชีพเกษตรและสามารถยกระดับไปสูํการเป็นผู๎ประกอบการ
เกษตรอินทรีย์ หรือกลุํมที่ก้าลังจะยกระดับไปสูํการเป็นผู๎ประกอบการเกษตรอินทรีย์ รวมถึงกลุํม
เริ่มต๎นท้าเกษตรอินทรีย์ ไมํเกิน ๒ ปี และเกษตรกรที่ท้าเกษตรนานแล๎วแตํเพ่ิงปรับเปลี่ยนมาท้า
เกษตรอินทรีย์ไมํเกิน ๑ ปี รวมถึงเกษตรกรที่ยังไมํมั่นใจในการประกอบอาชีพเกษตรกรวําจะสามารถ
ท้าให๎ชีวิตมีความยั่งยืนได๎ 

 
 
 



๖ 

 

บทที่ 2 
แนวคิดและงานวิจัยที่เกี่ยวข้อง 

การศึกษาวิจัยในโครงการ “กระบวนการพัฒนาศักยภาพเกษตรกรรุ่นใหม่ในการเป็น
ผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ ในจังหวัดขอนแก่น” ในครั้งนี้  ได้มีการค้นคว้า ทบทวนแนวคิด และ
งานวิจัยที่เกี่ยวข้อง ซึ่งมีกรอบแนวคิดหลักและงานวิจัยที่น ามาใช้ในในการศึกษา ดังนี้ 
 
๒.๑   แนวคิดเกษตรอินทรีย์ 

 
๒.๑.๑ นิยามความหมายของเกษตรอินทรีย์ 
การท าเกษตรทุกประเภทที่อาศัยสิ่งมีชีวิตในกระบวนการผลิต (ส านักงานกองทุนสนับสนุน

การสร้างเสริมสุขภาพ และส านักงานปลัดกระทรวงยุติธรรม, ๒๕๖๐) เป็นระบบที่ให้ความส าคัญกับ
ความสัมพันธ์ การใช้ความรู้ภูมิปัญญา การอาศัยความเหมาะสม ความเป็นธรรม การดูแลรักษาต่อดิน 
ระบบนิเวศ ทรัพยากร สิ่งมีชีวิต และผู้คน (สหพันธ์เกษตรอินทรีย์นานาชาติ, ๒๕๕๑) 

 
๒.๑.๒   หลักการเกษตรอินทรีย์ 
ในการท าการเกษตรตามแนวคิดเกษตรอินทรีย์จะมุ่งให้ความส าคัญใน ๔ เรื่อง ได้แก่ ๑. 

สุขภาพ โดยการเสริมสร้างสุขภาวะที่เป็นองค์รวมของผู้ผลิต ชุมชน ผู้บริโภค และสิ่งมีชีวิตภายใน
พ้ืนที่การผลิต ท าให้มีความจ าเป็นที่ต้องมีการผลิตที่ปราศจากสารเคมี สารก าจัดแมลงและศัตรูพืช 
การดัดแปลงพันธุ์ และการปรุงแต่งผลิตภัณฑ์และอาหารที่ไม่ปลอดภัย  ๒. นิเวศ ซึ่งมีความส าคัญต่อ
การผลิตที่มีความเหมาะสมกับพ้ืนที่ เช่น วัฒนธรรมการเป็นอยู่ของผู้คน ขนาดพ้ืนที่ ลักษณะภูมินิเวศ 
ฤดูกาล สภาพอากาศ ทรัพยากรในพื้นที่ และความสัมพันธ์ของสิ่งมีชีวิต รวมถึงการผลิตที่พ่ึงพาอาศัย
ธรรมชาติให้เป็นส่วนหนึ่งของกระบวนการผลิต  ๓. ความเป็นธรรม ที่เป็นความสัมพันธ์ที่เกิดขึ้นใน
กระบวนการผลิตระหว่างผู้ผลิตกับสิ่งมีชีวิตและสิ่งแวดล้อมธรรมชาติ รวมถึงความเป็นธรรมที่เกิดขึ้น
ในกระบวนการจัดการผลผลิตที่เกี่ยวข้องกับความสัมพันธ์ของผู้คนต่างๆ และ ๔. การดูแลเอาใจใส่ 
โดยการเฝ้าระวัง รับผิดชอบปกป้อง ไม่ให้เกิดความเสี่ยงและผลกระทบต่อสุขภาพและสิ่งแวดล้อม 
เพราะฉะนั้น เทคนิค และเทคโนโลยีที่น ามาใช้ในกระบวนการผลิตและกระบวนการจัดการผลผลิต จึง
ต้องอาศัยการดูแลเอาใจใส่ (สหพันธ์เกษตรอินทรีย์นานาชาติ, ๒๕๔๘) 

๒.๑.๓   แนวทางปฏิบัติในการท าเกษตรอินทรีย ์
แนวทางปฏิบัติในการท าเกษตรอินทรีย์ให้ความส าคัญใน ๖ เรื่อง ได้แก่ ๑. การหมุนเวียน

ธาตุอาหาร โดยการรักษาสภาพความคงตัวของดิน เพ่ือการคงอยู่ของแร่ธาตุในดิน ทั้งนี้  การ
หมุนเวียนธาตุอาหารอาจจะใช้ปุ๋ยหมัก การคลุมดินด้วยอินทรียวัตถุ การปลูกพืชเพ่ือใช้เป็นปุ๋ยพืชสด 
และการปลูกพืชหมุนเวียน  ๒.  ความสมบูรณ์ของธาตุอาหารในดิน เกิดจากการใช้อินทรียวัตถุคลุม
ดิน และการลดใช้สารเคมี เพ่ือช่วยลดการสูญเสียของหน้าดิน และเพ่ิมความสมบูรณ์ให้กับดิน ๓. 
สร้างความหลากหลายของความสัมพันธ์ที่สมดุลในระบบนิเวศ โดยการปลูกพืชที่หลากหลาย การปลูก
พืชหมุนเวียน การเลี้ยงสัตว์ รวมไปถึงการไม่ใช้สารเคมีในการก าจัดศัตรูพืช แต่ปล่อยให้สิ่งมีชีวิตได้



๗ 
 

ช่วยเหลือเกื้อกูล พ่ึงพาอาศัยกัน และควบคุมกันตามระบบห่วงโซ่อาหาร ๔. การอนุรักษ์และฟ้ืนฟู
นิเวศ โดยการไม่ใช้สารเคมีสังเคราะห์ทุกชนิด แต่ให้เน้นการฟ้ืนฟูนิเวศโดยการปรับปรุงบ ารุงดินด้วย
อินทรียวัตถุ และการเพ่ิมความหลากหลายทางชีวภาพ  ๕. การพ่ึงพาธรรมชาติในการท าเกษตร เป็น
การปรับวิธีการการท าเกษตรให้เข้ากับธรรมชาติ ได้แก่ วงจรการหมุนเวียนของแร่ธาตุ วงจรการ
หมุนเวียนของน้ า สภาพการเปลี่ยนของอากาศและฤดูกาล และการพ่ึงพาอาศัยสิ่งมีชีวิตในระบบนิเวศ 
๖. การพ่ึงพาตนเองด้านปัจจัยการผลิต การค้นหาหรือใช้วัตถุของตนเองหรือมีในท้องถิ่น เพ่ือความ
เป็นเจ้าของในปัจจัยการผลิต และเพ่ือแก้ไขปัญหาเรื่องต้นทุนในการซื้อหาและการขนส่ง  (คณะ
เศรษฐศาสตร์ จุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย, ๒๕๔๙)  
 

๒.๑.๔   มาตรฐานเกษตรอินทรีย์ 
การรับรองมาตรฐานเกษตรอินทรีย์จะครอบคลุมพ้ืนที่การผลิต ระบบการจัดการฟาร์ม 

กระบวนการผลิตและการจัดการผลผลิต ตั้งแต่การปลูก เก็บเกี่ยว แปรรูป บรรจุ และจ าหน่าย  ซึ่งมี
หลักเกณฑ์การรับรองมาตรฐานเกษตรอินทรีย์ใน ๙ เรื่อง ประกอบด้วย  

(๑) ระบบนิเวศเกษตร เป็นสิ่งที่เอ้ือต่อการอนุรักษ์และฟ้ืนฟูสิ่งแวดล้อม เพ่ือให้เกิดความ
หลากหลายทางชีวภาพในระบบนิเวศ รวมถึงต้องมีการจัดระบบการจัดการดิน และการจัดการน้ า 
ไม่ให้เกิดความเสื่อมโทรม แต่ต้องท าให้เกิดความสมบูรณ์ของสภาพดินและน้ า ทั้งนี้การป้องกันความ
เสี่ยงหายของระบบนิเวศ จะต้องไม่มีการใช้สิ่งมีชีวิตที่ดัดแปลงพันธุกรรมและไม่ใช้สารเคมีสังเคราะห์
ในการผลิต แปรรูป และการจัดการผลผลิต 

(๒) การปรับเปลี่ยนเข้าสู่ระบบเกษตรอินทรีย์ ซึ่งการท าเกษตรอินทรีย์เป็นการจัดการบริหาร
ฟาร์มโดยอาศัยธรรมชาติเป็นตัวช่วยในกระบวนการผลิต ซึ่งการปรับเปลี่ยนการผลิตจะต้องมีการวาง
แผนการปรับเปลี่ยน ให้เห็นขั้นตอนและระยะเวลาที่สามารถก าหนดได้จากประวัติการใช้สารเคมีใน
ที่ดินพ้ืนที่นั้น บริบทของระบบนิเวศ และประสบการณ์ของเกษตรกร ซึ่งการปรับเปลี่ยนอาจจะค่อย
ปรับเปลี่ยนจากส่วนน้อยแล้วค่อยๆเพิ่มหรือการปรับเปลี่ยนทั้งหมด 

(๓) การผลิตพืช ซึ่งเกษตรกรจะต้องมีการคัดเลือกปลูกพืชที่มีความเหมาะสมกับระบบนิเวศ
และสภาพภูมิอากาศ เป็นพันธ์ที่มีความต้านทานโรคและแมลง ในการปลูกพืชควรมีการปลูกพืชที่
หลากหลายสายพันธุ์ มีการปลูกพืชหมุนเวียน ส าหรับเมล็ดพันธุ์ที่เลือกใช้ต้องเป็นเมล็ดพันธุ์ที่เกิดจาก
การผสมพันธุ์และปรับปรุงพันธุ์ด้วยวิธีการอินทรีย์ ทั้งนี้เกษตรกรจะต้องมีการบันทึกข้อมูลที่เกี่ยวข้อง
กับปัจจัยการผลิต ชนิด ประเภท แหล่งที่มา ปริมาณการใช้ กระบวนการผลิต ปริมาณการเก็บเกี่ยว 
การจัดการผลผลิต และการจ าหน่ายผลผลิต เพ่ือให้เป็นหลักฐานในการตรวจสอบ 

(๔) การจัดการดิน และธาตุอาหาร เป็นการสร้างความอุดมสมบูรณ์ให้กับพ้ืนดิน  โดยอาศัย
เทคนิคการปรับปรุงดิน การใช้ปุ๋ยอินทรีย์ การใช้ปุ๋ยพืชสด ซึ่งวัตถุดิบที่น ามาใช้เป็นตัวตั้งต้นในการ
ผลิตปุ๋ยอินทรีย์ จะมีการรับรองหรือได้รับอนุญาตจากหน่วยงานรับรองมาตรฐาน  

(๕) การป้องกันก าจัดศัตรูพืช จะเป็นการจัดการศัตรูด้วยระบบธรรมชาติ เพ่ือให้เกิดความ
สมดุลในระบบนิเวศ เช่น การเลือกพันธุ์และชนิด ให้เหมาะสมกับพ้ืนที่ สภาพอากาศ และสามารถ
ต้านทานโรคและแมลง รวมถึงการจัดระบบการปลูกพืชหมุนเวียน การไถพรวน การเตรียมดิน การ
สร้างความหลากหลายในระบบแปลง การขยายพันธุ์ศัตรูธรรมชาติ การคลุมดินด้วยวัตถุอินทรีย์ การ



๘ 
 

เลี้ยงสัตว์ เพื่อควบคลุมวัชพืชในสวนไม้ผล หรือการควบคุมและก าจัดศัตรูพืชด้วยวิธีดัก และขับไล่ด้วย
เสียง 

(๖) การป้องกันมลพิษ การปนเปื้อน และการปะปน ซึ่งเกษตรกรจะต้องมีวิธีการป้องกันไม่ให้
มีการปนเปื้อนของสารเคมีสังเคราะห์ในพ้ืนดินและผลผลิต รวมถึงการป้องกันความเสี่ยงจากมลพิษที่
อยู่ข้างแปลงเกษตร เช่น การท าแนวกันชนรอบแปลง การบ าบัดน้ า การพักน้ า การไม่ใช้  หลีกเลี่ยง
การปะปน ปนเปื้อนสารเคมีสังเคราะห์และพันธุกรรมที่ผ่านการดัดแปลงมาใช้ในการผลิต และการ
จัดการผลผลิต รวมถึงการแยกการปะปนระหว่างผลผลิตเกษตรอินทรีย์กับผลผลิตเคมี 

(๗) การจัดการหลังการเก็บเกี่ยว และการแปรรูป ซึ่งกรรมวิธีในการเก็บรักษาและแปรรูป
จะต้องคงสภาพและคุณค่าของผลผลิตให้ได้มากที่สุด เช่น การท าให้แห้ง การกรอง การบด การขัดสี 
การหมัก และการท าให้สุก ทั้งนี้การเก็บรักษาและการแปรรูปจะต้องไม่มีการใช้สารแปรรูป สาร
สังเคราะห์ หรือปัจจัยการผลิตที่ไม่ได้อนุญาต รวมถึงเกษตรกรต้องมีการจดบันทึกข้อมูลการเก็บเกี่ยว 
การเก็บรักษา และการแปรรูปผลผลิต เพ่ือใช้ในการแปรรูป 

(๘) การใช้ฉลาก โดยจะต้องมีการติดฉลากให้ชัดเจน มีข้อความที่ถูกต้องตรงความจริง เช่น 
ชื่อ ที่อยู่ รายการวัตถุดิบ และวิธีการแปรรูป  ซึ่งฉลากแบ่งเป็น ๒ แบบ ได้แก่ ฉลากเกษตรอินทรีย์ 
โดยเกษตรกรจะได้รับฉลาก เมื่อมีการผลิตตามมาตรฐานไม่น้อยกว่า ๑๒ เดือน ถึง ๓๖ เดือน และ
ฉลากเกษตรอินทรีย์ระยะปรับเปลี่ยน โดยเกษตรกรจะได้รับฉลาก เมื่อมีการด าเนินการอย่างน้อย ๓ 
เดือน ถึง ๑๒ เดือน ส าหรับผลิตภัณฑ์ที่จะสามารถติดฉลากเกษตรอินทรีย์ ได้นั้น จะต้องมีวัตถุดิบ
เกษตรอินทรีย์ระหว่าง ๙๕ เปอร์เซ็นต์ ถึง ๗๐ เปอร์เซ็นต์ 

(๙) ความยุติธรรมทางสังคม เป็นการเคารพ ให้สิทธิ สวัสดิการกับการใช้แรงงาน รวมถึงสิทธิ
ในการคุ้มครองชนพื้นเมือง เพื่อไม่ให้เกิดความขัดแย้งในการใช้ที่ดินในเขตการผลิตเกษตรอินทรีย์และ
เขตท่ีอยู่อาศัยของชนพ้ืนเมือง (คณะเศรษฐศาสตร์ จุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย, ๒๕๔๙) 

 
๒.๑.๕   รูปแบบตลาดอินทรีย์ 
รูปแบบตลาดเกษตรอินทรีย์แบ่งออกเป็น ๒ ส่วน ได้แก่ ตลาดภายในประเทศ และตลาด

ต่างประเทศ ซึ่งมีรายละเอียดดังนี้ 
(๑) ตลาดภายในประเทศ แบ่งออกเป็น ๔ รูปแบบ ประกอบด้วย ๑. ตลาดระบบสมาชิก 

เป็นตลาดตรงระหว่างผู้ผลิตและผู้บริโภค โดยมีข้อตกลงระหว่างผู้ผลิตและผู้บริโภค ในการซื้อขาย
ผลผลิตที่มีตามฤดูกาล ซึ่งผู้บริโภคจะท าการช าระเงินล่วงหน้า หลังฤดูกาลเก็บเกี่ยวจะส่งผลผลิตไปยัง
ศูนย์กระจายสินค้า เพ่ือให้ผู้บริโภคมารับสินค้าด้วยตนเอง นอกจากนั้น  ยังมีกิจกรรมเชื่อม
ความสัมพันธ์ระหว่างผู้ผลผลิตและผู้บริโภค โดยการเยี่ยมแปลงการผลิต แต่รูปแบบการตลาดแบบ
ระบบสมาชิกผู้ผลิตจะต้องมีปัจจัยเอ้ือ คือ มีพ้ืนที่ตั้งฟาร์มใกล้เมือง และมีรถยนต์ส่วนตัวในการขนส่ง
ผลผลิต ๒. ตลาดนัด เป็นรูปแบบตลาดที่เกิดขึ้นตามท้องถิ่นและหัวเมืองต่างจังหวัด เน้นจัดขึ้นในพ้ืนที่
มีผู้คนหนาแน่น ซึ่งตลาดนัดจะมีการก าหนดระบุวันเปิดตลาดที่แน่นอน จะไม่เปิดทุกวัน ในตลาดนัด
จะประกอบไปด้วยกลุ่มผู้ผลิตที่หลากหลายกลุ่ม เพ่ือสร้างความหลากของสินค้าที่จ าหน่ายในตลาด  
๓. ตลาดช่องทางเฉพาะ เป็นการเปิดร้านที่จ าหน่ายสินค้าเกษตรอินทรีย์ อาหารเพ่ือสุขภาพ หรือ
ผลิตภัณฑ์ที่รักษาสิ่งแวดล้อม ลักษณะตลาดแบบนี้ท าให้สามารถเข้าถึงผู้บริโภคได้มากกว่าตลาดระบบ



๙ 
 

สมาชิก ๔. ตลาดทั่วไป การขยายตัวและตื่นตัวของห้างร้านหรือห้างสรรพสินค้า ที่ต้องการจ าหน่าย
ผลิตภัณฑ์เกษตรอินทรีย์ที่ต้องการปรับตัวให้ตอบสนองความต้องการของผู้บริโภค ตลาดรูปแบบทั่วไป
เป็นจุดเริ่มต้นท าให้เกิดการแข่งขันด้านตลาด ด้านราคา ของสินค้าเกษตรอินทรีย์ 

(๒) ตลาดในต่างประเทศ เป็นช่องทางตลาดที่เกิดขึ้นในต่างประเทศ ซึ่งมีการน าสินค้า
เกษตรอินทรีย์ วางจ าหน่ายตามร้านอาหารไทย และตามร้านค้าปลีกขนาดใหญ่ การส่งสินค้าเกษตร
อินทรีย์ออกต่างประเทศต้องมีการวางแผนเรื่อง การท าสัญญาซื้อขาย การผลิตให้มีคุณภาพและมี
ปริมาณที่เพียงพอต่อเนื่อง ระบบการขนส่ง การเก็บรักษาความสดของผลผลิต และการผลผลิตตาม
มาตรฐานประเทศปลายทาง (เกษตรอินทรีย์ บ้านแสนรักษ์, ๒๕๕๗)     

 
๒.๑.๖   ปัจจัยในการท าเกษตรอินทรีย์ 
ปัจจัยในการท าเกษตรอินทรีย์ที่เห็นได้ชัด มีดังนี้ 
๑.   ข้อมูล และความรู้ในการท าเกษตรอินทรีย์ เช่น ความรู้เรื่องสภาพอากาศ การปรับปรุง

ดิน เทคนิคการผลิต การบริหารจัดการฟาร์ม การจัดการผลผลิต หรือการตลาด 
๒.   ทักษะ และความถนัดในการท าเกษตรอินทรีย์ เช่น การแปรรูป การผลิต หรือการ

จัดการผลผลิต 
๓.   ปัจจัยการผลิต ที่มีพร้อมต่อการท าเกษตรอินทรีย์ เช่น เงินทุน ที่ดิน แรงงาน ความรู้ 

ทักษะ เครื่องมือ วัสดุ หรืออุปกรณ์ 
๔.   ทัศนะคติส่วนบุคคลที่ต้องการท าเกษตรอินทรีย์ เช่น ความเชื่อ ความรัก ความสนใจ 

ความต้องการ ความศรัทธา หรือความภาคภูมิใจ (ส านักงานกองทุนสนับสนุนการสร้างเสริมสุขภาพ 
และส านักงานปลัดกระทรวงยุติธรรม, ๒๕๖๐) 
 

๒.๑.๗   ข้อจ ากัดในการท าเกษตรอินทรีย์ 
ข้อจ ากัดที่เกิดขึ้นในการท าเกษตรอินทรีย์ที่เห็นได้ชัด มีดังนี้ 

1.   ผลผลิตที่เก็บเก่ียวมีปริมาณน้อย และไม่มีความแน่นอน 
๒.   การป้องกันโรคและแมลงพืชจ านวนมาก 
๓.   สภาพอากาศที่ไม่แน่นอน    
๔.   การขาดแคลนแหล่งเงินทุน 
๕.   การไม่มีระบบจัดการผลิต 
๖.   ไม่มีตลาดในการจ าหน่ายสินค้า 
๗.   สินค้าไม่เพียงพอต่อการจ าหน่าย  
๘.   นโยบายรัฐไม่สนับสนุน ส่งเสริม หรือเอ้ือในการท าเกษตรอินทรีย์ (ส านักงานกองทุน

สนับสนุนการสร้างเสริมสุขภาพ และส านักงานปลัดกระทรวงยุติธรรม, ๒๕๖๐) 
 

๒.๑.๘   ปัญหาในการท าเกษตรอินทรีย์ 
ปัญหาที่เกิดข้ึนในการท าเกษตรอินทรีย์ที่เห็นได้ชัด มีดังนี้ 

๑.   มีสินค้าที่ไม่ได้มาตรฐานแอบอ้างว่าเป็นผลิตภัณฑ์เกษตรอินทรีย์ 



๑๐ 
 

๒.   ความแตกต่างของการรับรองมาตรฐานการผลิต ท าให้เกิดความสับสน และซับซ้อน
ในกระบวนการผลิต (คณะเศรษฐศาสตร์ จุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย, ๒๕๔๙)    

๓.   มีกลุ่มผู้บริโภคท่ีจ ากัดเฉพาะกลุ่ม ยังไม่มีความหลากหลายของกลุ่มผู้บริโภค 
๔.   มาตรฐานการผลิตยังไม่ได้ยอมรับตามมาตรฐานสากล 
๕.   เกษตรกรและผู้บริโภคยังขาดองค์ความรู้เรื่อง เกษตรอินทรีย์  
๖.   โครงสร้างพ้ืนฐานในการท าเกษตรแบบเคมีเป็นปัญหาต่อการท าเกษตรอินทรีย์ จึงมี

ความเสี่ยงต่อสารเคมีปนเปื้อน ปะปน ผลผลิตอินทรีย์ 
๗.   เกษตรอินทรีย์จะให้ผลผลิตจ านวนน้อย ราคาสูง และยังไม่มีสินค้าที่หลากหลาย 

(เกษตรอินทรีย์ บ้านแสนรักษ์, ๒๕๕๗) 

 
๒.๒   แนวคิดผู้ประกอบการทางสังคม 

 
๒.๒.๑ ความหมายของ “ผู้ประกอบการ” 
ผู้ประกอบการ หมายถึง ผู้ลงทุน นายทุน หรือหุ้นส่วน ที่ใช้ที่ดิน เครื่องจักร และจ้างคนงาน

มาท าการผลิตให้ตอบสนองความต้องการตลาด มองผลตอบแทน คือ ก าไร ไม่ใช่เงินเดือนเหมือน
ผู้จัดการ (วิทยากร เชียงกูล, ๒๕๔๑) ซึ่งบทบาทของบุคคลอาจจะมีการผลิตมากกว่าหนึ่งบทบาท 
เชื่อมโยงทรัพยากรในพ้ืนที่ ตอบสนองตลาดที่หลากหลาย จัดการก าไร ขาดทุน (อรรถจักร สัตยานุ
รักษ์, ๒๕๕๙) และต้องแบกรับความเสี่ยงในกระบวนการผลิตที่อาจมีสัญญาเพ่ือควบคุมให้บรรลุ
เป้าหมายร่วมกัน (กฤตภัค งามวาสีนนท์, ๒๕๕๙)  

ทั้งนี ้อาจรวมถึงพฤติกรรมของผู้น าที่คิดริเริ่ม ในการจัดตั้งกลุ่มหรือองค์กร ที่เป็นหุ้นส่วนกัน 
เกิดกระบวนการมีส่วนร่วม โดยกลุ่มหรือองค์กรจะเป็นกลไกในการขับเคลื่อนทางเศรษฐกิจ โดยการ
น าเอาทรัพยากร เครื่องมือ เทคโนโลยีที่มีอยู่ไปใช้ให้เกิดประโยชน์  ด้วยความคิดที่สร้างสรรค์  จนเกิด
นวัตกรรมใหม่ ที่เป็นเอกลักษณ์เฉพาะ ซึ่งการด าเนินการทางเศรษฐกิจอาจจะต้องเผชิญกับความเสี่ยง 
ทั้งนี้กลุ่มหรือองค์กรอาจจะมีเป้าหมายทางเศรษฐกิจที่มุ่งก าไรหรือไม่แสวงหาก าไรก็ได้  (อ านาจ  ธี
ระวนิช, ๒๕๔๙) 

 
๒.๒.๒   ประเภทของผู้ประกอบการ 
สั งคมผู้ประกอบการ ประกอบไปด้วยผู้ประกอบการที่ แบ่ งได้  5 ประเภท ได้แก่ 

ผู้ประกอบการนา, ผู้ประกอบการไร่หรือสวน, ผู้ประกอบการในฐานะผู้รับช่วงสัญญา,ผู้ประกอบการ
ค้าเร่ และผู้ประกอบการในตลาดรูปแบบใหม่ ซึ่งมีรายละเอียดดังนี้ 

(๑) ผู้ประกอบการนา เกิดจากการปรับเปลี่ยนแบบแผนการผลิตในการท านา โดยมีการ
เปลี่ยนฐานะจาก “ เจ้าของที่นา ” เป็น “ ผู้จัดการนา ” ทุกขั้นตอนของกระบวนการผลิตจะมีการ
ว่าจ้างผู้รับจ้าง มีหน้าที่เพียงบริหารจัดการเท่านั้น ส าหรับชาวนารายย่อยผู้มีที่นาจ านวนน้อยหรือไม่มี
ที่นาจะเปลี่ยนฐานะเป็นผู้รับจ้างท านาในทุกขั้นตอนกระบวนการผลิต ลักษณะการรับจ้างมีหลาย
รูปแบบ ได้แก่ รับจ้างรายวัน รับจ้างตามจ านวนไร่ หรือรับจ้างตามจ านวนหน่วยที่สามารถวัดได้ การ
รับจ้างจะด าเนินงานเป็นกลุ่มเพ่ือสร้างการต่อรองระหว่างผู้จ้างและผู้ถูกจ้าง 



๑๑ 
 

(๒) ผู้ประกอบการไร่หรือสวน จ าแนกย่อยเป็นสองรูปแบบ ประกอบด้วย ผู้ประกอบการไร่
หรือสวน และผู้ประกอบการสวนยางและสวนปาล์ม ซึ่งมีรายละเอียดดังนี้ 

รูปแบบท่ี ๑ ผู้ประกอบการไร่หรือสวน เกิดจากการเปลี่ยนแปลงรูปแบบการผลิต โดยมีการ
ขยายพ้ืนที่เป็นแปลงขนาดใหญ่ แรงงานภายในครัวเรือนและเครือญาติถูกปรับเปลี่ยนไปเป็นการจ้าง
แรงงานนอกครัวเรือน มีการพัฒนาพ้ืนที่สวนไปเป็นพ้ืนที่ส าหรับท่องเที่ยวเชิงเกษตรภายในสวนผลไม้
เป็นการเพ่ิมรายได้ นอกจากนั้นคนรุ่นใหม่ที่ท างานในพ้ืนที่เมืองบางส่วน มีการปรับเปลี่ยนหักเห
กลับคืนสู่อาชีพการเกษตร มีลักษณะเป็นผู้ประกอบการขนาดกลาง มีการเชื่อมโยงตลาดโดยตรง ท า
ให้ใช้ความรู้มากกว่าใช้แรงงาน ท าให้มีการใช้แรงานรับจ้าง และในบางกรณีมีการเหมาพ้ืนที่ในการ
ผลิตของกลุ่มนายทุน ส่งผลให้ผู้ประกอบการสวนเปลี่ยนสถานภาพเป็นผู้ประกอบการในฐานะผู้รับ
ช่วงสัญญา 

รูปแบบที่ ๒ ผู้ประกอบการสวนยางและสวนปาล์ม เกิดการขยายพ้ืนที่ปลูกยางและปาล์ม
เป็นพ้ืนที่ขนาดกลาง และขนาดใหญ่ ท าให้แรงงานในครอบครัวไม่เพียงพอ จึงส่งผลให้ต้องมีการจ้าง
แรงงานในกระบวนการผลิต โดยมีการแบ่งปันผลผลิตระหว่างเจ้าของสวนยางกับผู้รับจ้าง ในส่วนการ
จ้างแรงงานในเก็บเก่ียวปาล์มเป็นน้ าหนักของปาล์มที่เก็บได้ 

(๓) ผู้ประกอบการในฐานะผู้รับช่วงสัญญา เกิดจากการขยายพ้ืนที่ปลูกพืชไร่ และการ
ขยายตัวเข้าสู่ระบบเกษตรพันธะสัญญา ท าให้รูปแบบการผลิตมีผลต่อความสัมพันธ์ทางเศรษฐกิจ
ระหว่างเกษตรกรกับพ่อค้าคนกลางในการรับซื้อผลผลิต ซึ่งความสัมพันธ์ดังกล่าวมีลักษณะ
ความสัมพันธ์แบบอุปถัมภ์ ทั้งนี้รูปแบบการผลิตมีการผลิตผ่านระบบโควตา มีการใช้พันธุ์พืชของ
บริษัทที่รับซื้อผลผลิต กลายเป็นผู้ประกอบการในพันธะสัญญา  รายได้ที่เกิดขึ้นจากกระบวนการผลิต
ท าให้ผู้ประกอบการในฐานะผู้รับช่วงสัญญาเกิดการเลื่อนชนชั้นทางสังคม แต่ในทางกลับกันรูปแบบ
การผลิตที่เข้มข้นได้ส่งผลเสียร้ายแรงต่อสิ่งแวดล้อม 

(๔) ผู้ประกอบการ “เร่” และวัฒนธรรมการ “เร่” เกิดขึ้นหลังฤดูกาลท านาเสร็จสิ้น มีการ
ออกไปเร่ขายแรงงาน การเร่ขายสัตว์ เร่ขายผลผลิตทางการเกษตร ซึ่งจะอาศัยเครือข่ายเครือญาติ
หรือเครือข่ายทางสังคมในการด าเนินกิจการร่วมกัน สินค้าที่น าไปเร่ขายมีที่มาจากการรับซื้อจาก
ผู้ผลิตภายในและภายนอกชนบท ทั้งนี้การเร่ จึงเป็นการเพิ่มโอกาสในการสะสมทุน เพ่ือน าทุนที่สะสม
มาลงทุนครั้งต่อไปหรือเป็นผู้ประกอบการประเภทอ่ืน 

(5) ผู้ประกอบการในตลาดรูปแบบใหม่ ผลของการปลูกพืชเชิงพาณิชย์มีการพ่ึงพิงกับตลาด
มากขึ้น เกิดกิจการค้าขายวัสดุและเครื่องมือทางการเกษตร เกิดกิจการธุรกิจระดับชุมชนท้องถิ่น 
นอกจากนั้นมีการจ้างแรงงานในการแปรรูปสินค้าทางการเกษตร มีการขยายตัวการปลูกพืชผ่าน
บริษัทรบัซื้อผลผลิตทางการเกษตรเป็นผู้แนะน า มีการปรับการท าการเกษตรไปท าการประมงลักษณะ
แรงงานมีฝีมือภายใต้สังกัดนายทุน เกิดการสะสมทุนจากรายได้ค่าจ้างจนกลายเป็นเจ้าของเรือประมง 
มีการปรับตัวของผู้ประกอบการรายย่อยและแรงงานภาคการผลิต หันเข้าสู่การท างานภาคบริการ 
กลายเป็นผู้ประกอบการธุรกิจท่องเที่ยว ที่พัก เรือประมง กลุ่มประกอบการร้านอาหาร และเป็น
ผู้ประกอบการเพาะเลี้ยงสัตว์น้ า 

ทั้งนี้ สังคมผู้ประกอบการได้มีรูปแบบการผลิตเพ่ือขายเป็นส่วนใหญ่ ท าให้ไม่สนใจที่จะ
ด าเนินการผลิตผลผลิตไว้บริโภค จึงท าให้มีการพ่ึงพาตลาดมากขึ้นในการด าเนินชีวิต โดยอาศัยตลาด



๑๒ 
 

นัด รถพุ่มพวง เพ่ือซื้อสินค้ามาประกอบอาหารเพ่ือบริโภค และเกิดตลาดรูปแบบใหม่ที่เป็นตลาด
เฉพาะกลุ่ม ที่จ าหน่ายพืชผักปลอดสารพิษ (อรรถจักร สัตยานุรักษ์, ๒๕๕๙) 
 

๒.๒.๓   ความเสี่ยงของการเป็นผู้ประกอบการ 
ความเสี่ยงของการเป็นผู้ประกอบการ อาจจะเกิดขึ้นในการลงทุนช่วงเริ่มต้น ๑-๒ ปี ซึ่ง

รายได้จะไม่มีความแน่นอนจากการลงทุน แม้จะต้องใช้เวลาในการด าเนินงานทุกวัน นอกจากนั้นความ
เสี่ยงอาจจะเกิดจากสภาพแวดล้อม เช่น คู่แข่งที่เป็นผู้ประกอบการเหมือนกัน นโยบายของรัฐที่มีการ
เปลี่ยนแปลง สภาพเศรษฐกิจที่ไม่แน่นอน ความต้องการของตลาดที่ไม่แน่นอน และผู้ประกอบจะต้อง
มีภาระงานจ านวนมาก เช่น งานด้านบริหาร งานด้านการตลาด และงานด้านการเงิน ซึ่งทั้งหมด
จะต้องใช้เวลามากในการดูแล ครอบครัวไม่มีเวลาอยู่ร่วมกัน จนท าให้เกิดความขัดแย้งขึ้นภายใน
ครอบครัว (วิชัย โถสุวรรณจินดา, ๒๕๔๕) 

 
๒.๒.๔   องค์ประกอบของแนวคิดการประกอบการ 
องค์ประกอบของแนวคิดผู้ประกอบการ ประกอบไปด้วย ปัจจัยภายในของการประกอบการ, 

ลักษณะสภาพแวดล้อมที่มีผลต่อการประกอบการ และการสร้างเครือข่ายความสัมพันธ์แบบใหม่ ซึ่งมี
รายละเอียดดังนี้ 

(๑) ปัจจัยภายในของการประกอบการ  
ผู้ประกอบการต้องมีบุคลิกชอบค้นหาโอกาส รวมถึงการท าความเข้าใจกระบวนด าเนินการ

ประกอบการ วิธีการจัดการองค์กร มีการวางแผนรองรับและประเมินความเสี่ยงที่จะเกิดขึ้น มีการ
ด าเนินงานการประกอบการให้บรรลุผลอย่างมีประสิทธิภาพ โดยอาศัยความผูกพันของคนในกลุ่มหรือ
องค์กร รวมถึงผู้ประกอบการมีความรับผิดชอบต่อการท างาน  ควรมีการคิดวางแผนควบคู่กับการ
ปฏิบัติ  ควรมีการคิดค้นนวัตกรรมใหม่ที่เป็นเอกลักษณ์ ไม่ใช่แค่การลงทุน มีการเพ่ิมทักษะการคิด
วิเคราะห์ การสร้างความสัมพันธ์ และการประเมินความเสี่ยง ผ่านการเรียนรู้และทดลองปฏิบัติ ซึ่งจะ
ท าให้เงินลงทุนเป็นเพียงทรัพยากรเท่านั้น ไม่ใช่ปัจจัยที่ท าให้ประสบความส าเร็จ ทั้งนี้ขึ้นอยู่กับการ
จัดการและการวางแผนเงินทุน ตลอดจนการตอบสนองความต้องการของผู้บริโภค และการ
ประกอบการจะเกิดข้ึนกับทุกขนาดของธุรกิจ (อ านาจ  ธีระวนิช,๒๕๔๙) 

(๒) ลักษณะสภาพแวดล้อมที่มีผลต่อการประกอบการ 
สภาพแวดล้อมมีผลต่อความส าเร็จของการประกอบการ ไม่ว่าจะเป็นสภาพแวดล้อมภายใน

สถาบันครอบครัว ค่านิยม และประเพณี การประกอบการจะมีความสัมพันธ์กับสภาพแวดล้อม
การเมือง โดยกฎหมายหรือนโยบายของรัฐอาจจะเอ้ือหรือไม่เอ้ือให้เกิดการประกอบการ ส่วนด้าน
วัฒนธรรมก็มีความเกี่ยวโยงถ้าในพ้ืนที่หรือสภาพแวดล้อม ความเชื่อ ศาสนา เป็นข้อจ ากัดหรือปัจจัย
ที่ท าให้เกิดการประกอบการรูปแบบใหม่ และในส่วนด้านเศรษฐกิจในสภาวะเศรษฐกิจรุ่งเรืองหรือ
ตกต่ า อาจจะเป็นปัจจัยกระตุ้นให้เกิดการกระกอบการขึ้นได้ (อ านาจ  ธีระวนิช, ๒๕๔๙) 

(๓) การสร้างเครือข่ายความสัมพันธ์แบบใหม่ 
การสร้างเครือข่ายความสัมพันธ์ใหม่ ได้กล่าวถึงรูปแบบความสัมพันธ์ที่เกิดขึ้นใหม่ของการ

ประกอบการใน ๓ ส่วน ประกอบด้วย  



๑๓ 
 

ส่วนที่ ๑ การสร้างเครือข่ายความสัมพันธ์ระหว่างผู้ประกอบการและผู้คนรอบข้างอย่างมีส่วน
ร่วมในกระบวนการผลิต เป็นระบบเศรษฐกิจแบบใหม่ ส่งผลให้เกิดการสร้างเครือข่ายที่มีลักษณะ
เสมอภาค มากกว่าความสัมพันธ์แบบเดิมที่ให้ความส าคัญกับตัวแทนที่คอยเชื่อมความร่วมมือของรัฐ
กับชนบท ในระดับท้องที่ผ่านก านันและผู้ใหญ่ ซึ่งความสัมพันธ์ดังกล่าวเป็นช่องว่างให้ตัวแทนของรัฐ
มีบทบาทส าคัญที่เป็นผู้อุปถัมภ์คนในชนบท เกิดการแสวงหาผลประโยชน์ส่วนตัว ปัจจุบันเกิด
เครือข่ายความสัมพันธ์แบบใหม่ในกระบวนการผลิต ประกอบด้วย ผู้ประกอบการนา แรงงานรับจ้าง
ในภาคการเกษตร เจ้าของรถไถ เจ้าของรถเกี่ยว เจ้าของร้านค้าขายวัสดุ เครื่องมือการเกษตร โรงสี  
และเพ่ือนบ้านผู้ร่วมจัดการนา นอกจากนั้นมีการรวมตัวของเครือข่ายแรงงานหรือเครือข่ายรับเหมา
ตามสัญญาสร้างระบบสวัสดิการการออมภายในกลุ่ม และมีการร่วมกันแสวงหาตลาดรูปแบบใหม่ 

ส่วนที่ ๒ การสร้างเครือข่ายสัมพันธ์กับกลไกของรัฐทั้งในระดับท้องถิ่น ระดับท้องที่ และ
หน่วยงานราชการที่มีงานเกี่ยวข้อง ด้วยการขยายตัวของรัฐในภาคปกครองส่วนท้องถิ่น เอกชน 
องค์กรพัฒนาเอกชน ร่วมมือกับกลุ่ม องค์กรชุมชน สนับสนุนให้ชาวบ้านรวมกลุ่มในลักษณะกลุ่มทาง
เศรษฐกิจและสวัสดิการชุมชน กลุ่มจัดการระบบสุขภาพ กลุ่มเยาวชน  กลุ่มการเกษตร หรือกลุ่ม
จัดการสิ่งแวดล้อม มีกิจกรรมและกองทุนร่วมกัน และเป็นเครือข่ายใหญ่ในการก าหนดนโยบายการ
พัฒนาระดับท้องถิ่น ท้องที่ ซึ่งท าให้สังคมชนบทเกิดกระบวนการมีส่วนร่วม 

ส่วนที่ ๓ การสร้างเครือข่ายในระดับสังคมที่สัมพันธ์กันผ่านการสื่อสาร เป็นการสร้าง
เครือข่ายการสื่อสารระดับสังคม มีผลมาจากการสร้างเครือข่ายแบบไม่เป็นทางการ และการสร้าง
เครือข่ายความสัมพันธ์กับกลไกรัฐที่ประสบผลส าเร็จ เกิดการขยายผลเป็นตัวอย่างให้กับชุมชนอ่ืน 
รวมถึงชนบทที่มีการด าเนินงานร่วมกับองค์กรพัฒนาเอกชน สถาบันความรู้ ในการสร้างพ้ืนที่กลางใน
ท ากิจกรรมและสร้างพ้ืนที่ในการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ที่ส่งผลด้านการรับรู้ข่าวสาร และการขยายผล
ความส าเร็จ รวมถึงสื่อสาธารณะที่เผยแพร่ปัญหา และการแก้ไขปัญหาของชนบท (อรรถจักร สัตยานุ
รักษ์, 2559) 

 
๒.๓ งานวิจัยท่ีเกี่ยวข้อง 
 

จากการศึกษาพบงานวิจัยที่เกี่ยวข้องกับเรื่องเกษตรอินทรีย์ ดังนี้ 
 

๒.๓.๑ งานวิจัยเกี่ยวกับเกษตรอินทรีย์ 
มีงานศึกษาที่เก่ียวข้อกับเกษตรอินทรีย์หลายผลงาน ตัวอย่างเช่น ผลการศึกษาของ      ไฉน 

นารมย์ และคณะ (๒๕๕๘) ทีศ่ึกษาวิจัยเรื่อง “รูปแบบการสร้างรายได้ของครอบครัวเกษตรกรรุ่นใหม่
ในระบบเกษตรอินทรีย์ ต าบลก าแมด อ าเภอกุดชุม จังหวัดยโสธร” มีการใช้กระบวนการวิจัยเพ่ือ
ท้องถิ่น ซึ่งชี้ให้เห็น พัฒนาการและสถานการณ์ของเกษตรกรรุ่นใหม่ในระบบเกษตรอินทรีย์ ต าบลก า
แมด อ าเภอกุดชุม จังหวัดยโสธร โดยเกิดการรวมกลุ่มของเกษตรกรคนรุ่นใหม่ที่มีลักษณะไม่เป็น
ทางการ จุดเริ่มต้นการรวมตัวเกิดจากการเข้าร่วมอบรมโครงการศูนย์ปราชญ์และเข้าร่วมอบรมกับ
หน่วยงานต่างๆ เพ่ือแลกเปลี่ยนความรู้เรื่องเกษตรอินทรีย์ ศึกษาดูงาน แลกเปลี่ยนพันธุ์พืชและพันธุ์



๑๔ 
 

สัตว์ พัฒนาทักษะอาชีพ การสร้างช่องทางการตลาด และสนับสนุนโครงสร้างพ้ืนฐานในการท า
การเกษตร  

ส่วนสถานการณ์เกษตรกรคนรุ่นใหม่ในระบบเกษตรอินทรีย์ มีอายุในช่วงวัย ๓๐ – ๔๕ ปี มี
สมาชิก ๓๐ ครอบครัว มีพ้ืนฐานในการท าเกษตรมาก่อน สาเหตุที่เกษตรกรรุ่นใหม่หันมาท าเกษตร
อินทรีย์ เพราะต้องการอยู่กับครอบครัว ต้องการสืบทอดการท าเกษตรต่อจากรุ่นพ่อรุ่นแม่ รวมถึงไม่
ต้องการไปท างานต่างถิ่น ส่วนปัจจัยที่ท าให้เลือกท าเกษตรเพราะ ได้รับความรู้ในรายการทีวีเลยท า
ตาม มีทักษะการท าเกษตรอยู่แล้วเลยอยากท าต่อ พ่อแม่ท าเกษตรอยู่แล้ว และมีที่ดินในการท า
เกษตร  

รูปแบบการท าเกษตรอินทรีย์ของเกษตรกรรุ่นใหม่จะมีลักษณะการผลิตแบบผสมผสาน และ
มีการจ าหน่ายผลผลิตในตลาดนัดสีเขียว ส่วนเงื่อนไขและข้อจ ากัดในการท าเกษตรอินทรีย์ของคนรุ่น
ใหม่ มี ๔ ด้าน ๑. เงื่อนไขด้านครอบครัว เพราะครอบครัวไม่เชื่อมั่นในการท าเกษตรอินทรีย์นั้นจะ
ประสบความส าเร็จ ๒. เงื่อนไขด้านความรู้และเทคนิค เกษตรกรคนรุ่นใหม่จะใช้เทคนิคความรู้เฉพาะ
ตน ไม่มีการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ระหว่างกัน ท าให้เทคนิคความรู้เกิดขึ้นในเฉพาะตัวบุคคล ๓. เงื่อนไข
ด้านกลุ่มและเครือข่าย ยังมีสมาชิก ๑๔ ราย ที่ยังคงไม่สามารถน าผลผลิตมาจ าหน่ายในตลาดนัดสี
เขียว และยังไม่สามารถปรับปรับเปลี่ยนไปสู่การผลิตอินทรีย์ ท าให้ต้นทุนการผลิตสูง และตกอยู่ใน
ระบบตลาด ท าให้ไม่สามารถก าหนดราคาจ าหน่ายได้ด้วยตนเอง ๔. เงื่อนไขด้านองค์กรชุมชน 
เกษตรกรรุ่นใหม่ได้รับมอบหมายงานหรือหน้าทีจ่ากส่วนราชการและหน่วยงานเอกชน ท าให้ไม่มีเวลา
เพียงพอในการท าการผลิต 

ขณะที่ผลการศึกษาของประภาส แสงหัวช้าง และคณะ (๒๕๕๐) ที่ศึกษาวิจัยเรื่อง 
“กระบวนการขยายผลเกษตรอินทรีย์ผ่านรูปแบบการสร้างโรงเรียนชาวนาน้อย บ้านดอนแคน   
ต าบลฆ้องชัยพัฒนา อ าเภอฆ้องชัย จังหวัดกาฬสินธุ์ ” มีการใช้กระบวนการวิจัยเพ่ือท้องถิ่น ซึ่ง
ชี้ให้เห็น ข้อจ ากัดในการท าเกษตรอินทรีย์ ๔ เรื่อง ได้แก่  

๑. ความรู้และประสบการณ์ เกษตรกรส่วนใหญ่ขาดความรู้ ประสบการณ์ ทักษะในการเรื่อง 
การท าเกษตรอินทรีย์ ๒. ตัวเกษตรกร ไม่รู้เท่าทันพิษภัยสารเคมี ชอบความสะดวกสบาย ไม่เอาใจใส่
ดูแลการผลิต ต้องการมุ่งสร้างรายได้ให้ครอบครัว ๓. การส่งเสริม หน่วยงานภาครัฐไม่ให้ความส าคัญ
ในการส่งเสริม สนับสนุนการท าเกษตรอินทรีย์ ขาดการกระตุ้นส่งเสริมสนับสนุนที่ต่อเนื่อง และขาด
การส่งเสริม สนับสนุนการรวมกลุ่มของเกษตรกร    ๔. ด้านการตลาด ไม่มีตลาดในการรับซื้อผลผลิต 
เนื่องจากผลผลิตเกษตรอินทรีย์ เมื่อน าไปจ าหน่ายในตลาดทั่วไปจะได้ราคาเท่ากันกับสินค้าเคมี ท าให้
ไม่คุ้มค่ากับการผลิต 

ส่วนผลการศึกษาของประจักษ์ บุญทศ (๒๕๕๕) ที่ศึกษาวิจัยเรื่อง “รูปแบบการท าเกษตร
อินทรีย์ เพ่ือการขยายผลสู่ชุมชนพ้ืนที่บ้านสิงห์ ต าบลสิงห์ อ าเภอเมือง จังหวัดยโสธร” มีการใช้
กระบวนการวิจัยเพื่อท้องถิ่น ซึ่งชี้ให้เห็น สถานการณ์การท าเกษตรอินทรีย์พ้ืนที่บ้านสิงห์ มีการใช้ภูมิ
ปัญญาท้องถิ่น ในการผลิตปุ๋ยคอก ปุ๋ยหมัก น้ าหมักชีวภาพ ทดแทนการใช้สารเคมีก าจัดศัตรูพืช จน
ท าให้กลุ่มเกษตรอินทรีย์ผ่านการรับรองมาตรฐานระดับประเทศ  

นอกจากนั้น กลุ่มท าเกษตรอินทรีย์บ้านสิงห์สามารถจ าแนกได้ ๔ ระดับ ระดับที่ ๑ กลุ่มท า
เกษตรอินทรีย์จนประสบความส าเร็จ เพราะมีความต้องการแก้ไขปัญหาด้านสุขภาพ จึงมีการรวมกลุ่ม 



๑๕ 
 

วางแผน และตัดสินใจในการท าเกษตรอินทรีย์ ระดับที่ ๒ กลุ่มท่ีก าลังเริ่มท าเกษตรอินทรีย์ เป็นกลุ่ม
ที่ถูกขยายผลจากกลุ่มที่ท าเกษตรอินทรีย์จนประสบความส าเร็จ กลุ่มนี้จะเป็นกลุ่มคนที่มีปัญหาด้าน
สุขภาพ ระดับที่ ๓ กลุ่มท่ีเคยท าเกษตรอินทรีย์แล้วเลิกท า สาเหตุของการถอนตัวเพราะ ภาระการเงิน
ของครอบครัว ที่เป็นสาเหตุท าให้ต้องหันกลับไปท าเกษตรเคมีอีกครั้ง รวมถึงการขาดแรงงานในการ
ท าเกษตรอินทรีย์ แต่ยังคงอยู่ในระยะปรับเปลี่ยนโดยการผลิตแบบปลอดภัย คือ ปลูกพืชไว้กินเอง
แบบปลอดภัย ระดับที่ ๔ กลุ่มท่ีไม่เคยท าเกษตรอินทรีย์ มุ่งเน้นที่จะปลูกพืชเศรษฐกิจเป็นหลัก ท าให้

ต้องใช้สารเคมีเพ่ือการผลิตให้สามารถได้ผลผลิตจ านวนมาก  
ทั้งนี้สาเหตุ ปัจจัยที่ท าให้เกษตรอินทรีย์ในพ้ืนที่บ้านไม่สามารถขยายผลได้ คือ นโยบายของ

รัฐไม่ได้เอ้ือต่อการปฏิบัติในพ้ืนที่ รวมถึงสาเหตุด้านตลาด ที่ยังไม่ได้รับการยอมรับจากตลาดทั่วไป 
ราคาผลผลิตไม่แตกต่างจากราคาผลผลิตทั่วไป ผลผลิตที่เกษตรกรผลิตได้ไม่ต่อเนื่องตามความ
ต้องการของตลาด ส่วนสาเหตุด้านการศึกษา เป็นสิ่งส าคัญที่เปลี่ยนค่านิยมของคนยุคปัจจุบันให้หันไป
สนใจที่จะมุ่งศึกษาเรียนรู้ เพ่ือไปประกอบอาชีพอ่ืนที่สร้างรายได้มากกว่าอาชีพเกษตรกรที่เป็นอาชีพที่
ล าบาก และสาเหตุด้านการขอรับรองมาตรฐาน การรับรองมาตรฐานท าให้ต้นทุนในการผลิตมากขึ้น 
มีความยุ่งยากในการผ่านเกณฑ์การรับรอง จึงเป็นสาเหตุให้เกษตรกรเกิดความท้อถอยในการขอรับ
รองมาตรฐาน  

แต่อย่างไรก็ตาม ยังมีสาเหตุ และปัจจัยบางประการที่ท าให้เกษตรอินทรีย์สามารถขยาย
ผลได้ในพ้ืนที่บ้านสิงห์ คือ สาเหตุด้านสุขภาพ เป็นสิ่งจูงใจให้ปรับเปลี่ยนจากการผลิตแบบเคมีเป็น
การผลิตแบบอินทรีย์ สาเหตุด้านเศรษฐกิจ เกษตรกรในระบบเกษตรอินทรีย์สามารถที่จะสร้างรายได้
จากการจ าหน่ายวัตถุดิบหรือสารทดแทนแบบอินทรีย์ สาเหตุด้านสังคม เกิดการรวมกลุ่มระหว่างผู้
ประสบความส าเร็จในการท าเกษตรอินทรีย์ เกิดการแลกเปลี่ยนความรู้ ชักชวน ให้ค าปรึกษา คนที่
สนใจที่จะมาท าเกษตรอินทรีย์ และสาเหตุด้านทัศนะคติส่วนบุคคล ซึ่งเกิดความสนใจที่จะท าเกษตร
อินทรีย์ เพราะส่วนใหญ่แล้วถ้าเกษตรกรไม่มีความสนใจ และมีความเชื่อศรัทธาในเรื่องการท าเกษตร
อินทรีย์ ก็จะเลิกและหันกลับไปท าเกษตรเคมีตามเดิม 
 

จากกรอบแนวคิดในงานวิจัยที่กล่าวมาในเบื้องต้น สรุปเป็นแนวคิดในการศึกษาวิจัยนี้ ได้ดัง
ภาพต่อไปนี้ 

 

 

 

 

 

 

 



๑๖ 
 

ภาพที่ ๑ 

กรอบแนวคิดในการศึกษาวิจัย 



๑๗ 

 

บทที่ ๓ 
วิธีด าเนินการศึกษาวิจัย 

การศึกษาวิจัยเรื่อง “กระบวนการพัฒนาศักยภาพเกษตรกรรุ่นใหม่ ในการเป็นผู้ประกอบการ
เกษตรอินทรีย์ ในจังหวัดขอนแก่น” ใช้กระบวนการวิจัยปฏิบัติการแบบมีส่วนร่วม  โดยได้ประยุกต์
วิธีการวิจัยที่หลากหลายทั้งเอกสาร  และการศึกษาภาคสนาม  การสัมภาษณ์  การประชุม และการ
สนทนากลุ่มย่อย  ซึ่งสรุปเป็นประเด็นได้ดังนี้ 
 
๓.๑ วิธีด าเนินการวิจัย 
 

การศึกษาวิจัยครั้งนี้เป็นการวิจัยเชิงปฏิบัติการแบบมีส่วนร่วมของเกษตรกรคนรุ่นใหม่
กลุ่มเปูาหมายหลัก ทีมวิจัย และนักพัฒนาเอกชนในพ้ืนที่  เปูาหมายสูงสุด คือ การสร้าง
กระบวนการพัฒนาศักยภาพเกษตรกรรุ่นใหม่ ในการเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ ในจังหวัด
ขอนแก่น ซึ่งมวีิธีด าเนินการวิจัยสองระยะ ประกอบด้วย  

ระยะที่ ๑ เป็นการเตรียมความพร้อมของทีมวิจัยและพ้ืนที่ พร้อมทั้งการเก็บข้อมูลทั้งเชิง
คุณภาพ โดยเน้นการมีส่วนร่วมตั้งแต่การให้ข้อมูลจนถึงการเรียนรู้ร่วมกันของกลุ่มเปูาหมายและทีม
วิจัย พร้อมทั้งมีการตรวจสอบข้อมูลเป็นระยะๆ  ส่วนการวิเคราะห์ข้อมูลนั้น มีการเชื่อมโยงกับความรู้
จากทฤษฎีเข้ามาร่วมในการวิเคราะห์ด้วย เพ่ือให้เกิดการเรียนรู้ การเปลี่ยนแปลง และออกแบบ
แนวทางในการทดลองให้เหมาะสมกับสถานการณ์   

ระยะที ่๒ เป็นการปฏิบัติการทดลองโดยทีมวิจัยและกลุ่มเป้าหมาย ซึ่งการออกแบบกิจกรรม
ที่จะทดลองนั้น ขึ้นอยู่กับชุดความรู้ที่ได้จากการด าเนินการในระยะที่หนึ่ง ซึ่งกระบวนการวิจัยตั้งแต่
เริ่มต้นจนสิ้นสุดโครงการนั้น จะเน้นการมีส่วนร่วมของกลุ่มเปูาหมายในทุกขั้นตอน ตั้งแต่การพัฒนา
โครงการ การค้นหาปัญหา การก าหนดกลุ่มเปูาหมาย การก าหนดกรอบเนื้อหาและออกแบบเครื่องมือ
การเก็บข้อมูล การวิเคราะห์ข้อมูล การตรวจสอบข้อมูล รวมทั้งการออกแบบปฏิบัติการทดลอง การ
สรุปผลการทดลอง และการน าเสนอผลการทดลอง ตั้งแต่ร่วมคิดจนถึงร่วมรับผลประโยชน์ 
 
๓.๒  เครื่องมือที่ใช้ในการเก็บข้อมูลและวิเคราะห์ข้อมูล 

 
เครื่องมือในการเก็บรวบรวมข้อมูล ได้แก่ Time line (เส้นเวลา) ใช้ในการเก็บวิเคราะห์ข้อมูล

พัฒนาการ การเปลี่ยนแปลงของผู้ประกอบการเกษตรกรรุ่นใหม่ ในเขตพ้ืนที่จังหวัดขอนแก่นที่ท า
เกษตรอินทรีย์ การสนทนากลุ่มย่อย โดยมีแนวทางค าถามเป็นเครื่องมือช่วยในการตั้งประเด็นพูดคุย
เก็บรวบรวมข้อมูล การเก็บข้อมูลเชิงลึกจากกรณีศึกษา โดยมีแนวทางการสัมภาษณ์เป็นเครื่องมือช่วย
ในการตั้งประเด็นพูดคุยเก็บรวบรวมข้อมูล มีการศึกษาดูงานนอกพ้ืนที่ รวมทั้งการค้นคว้างานวิจัย
อ่ืนๆ ที่เก่ียวข้อง  

เครื่องมือในการวิเคราะห์ข้อมูลเชิงคุณภาพใช้การอุปนัยวิเคราะห์และการวิเคราะห์เชื่อมโยง 
สาเหตุ ปัจจัยในและนอก ปรากฏการณ์ที่เกิดขึ้น ผลกระทบของปรากฏการณ์ และแนวโน้มที่จะ



๑๘ 
 

เกิดขึ้นในอนาคต พร้อมกับการถอดบทเรียนหลังเสร็จสิ้นการท ากิจกรรมทุกกิจกรรม ความรู้ที่ใช้ใน
การวิเคราะห์  มาจากความรู้จากการเก็บข้อมูลตามวัตถุประสงค์ที่ ๑ ๒ ๓ และ ๔ รวมกับความรู้และ
ปรากฏการณ์ภายนอก โดยการเชิญผู้รู้จากนอกเข้าร่วมในการวิเคราะห์แนวทางปฏิบัติการด้วย 
 
๓.๓ ขั้นตอนการด าเนินงาน 

 
ระยะที่ ๑ เตรียมความพร้อมของทีมและชุมชน ก าหนดกลุ่มเปูาหมายหลัก และออกแบบ

เครื่องมือด าเนินการเก็บข้อมูล รวบรวม สรุป ตรวจสอบและวิเคราะห์ข้อมูล น าเสนอผลการศึกษามา
ก าหนดแนวทางในการทดลองปฏิบัติการ ระยะเวลา ๗ เดือน ซึ่งมีกิจกรรมดังนี้ 

 
กิจกรรมที่ ๑ การค้นหาปัญหา 
จากปัญหาของเกษตรกรคนรุ่นใหม่ที่ผันตัวมาท าอาชีพเกษตรกรรม พบว่า เกษตรกรคนรุ่น

ใหม่ต้องเผชิญกับอุปสรรคมากมาย ในช่วงเริ่มต้นการท าเกษตร คนรุ่นใหม่หลายๆคน จึงยังไม่ประสบ
ความส าเร็จในการท าอาชีพเกษตรกรรม และแม้ว่าภาคส่วนต่างๆ ทั้งรัฐบาล เอกชน องค์กรไม่
แสวงหาก าไรต่างๆ จะมีโครงการเพ่ือช่วยเหลือผลักดัน เกษตรกรคนรุ่นใหม่เหล่านี้เพ่ือให้สามารถ
ประกอบอาชีพเกษตรกรรมได้ แต่ก็ยังมีหลายๆ คนไม่สามารถมีความเป็นอยู่ที่ดี มีความมั่นคง หรือ
ยั่งยืนในอาชีพนี้ได้ เกษตรกรรุ่นใหม่หลายคนจึงต้องเลิกอาชีพเกษตรกรรมแล้วกลับไปประกอบอาชีพ
ในระบบเช่นแบบเดิม ทีมวิจัยเห็นว่า หากคนรุ่นใหม่ที่มีใจอยากท าอาชีพเกษตรกรรมแล้ว แต่ไม่
สามารถด ารงชีวิตอยู่ด้วยอาชีพนี้ได้ ย่อมส่งผลกระทบต่อความขาดแคลนเกษตรกรและการเก็บรักษา
ที่ดิน หรือหากกลับมาท าอาชีพเกษตรกรรมแต่ได้รับการพัฒนาเรียนรู้การท าเกษตร แบบไม่มีมิติด้าน
การอนุรักษ์ ก็ย่อมเกิดผลเสีย เป็นการท าเกษตรที่มีผลต่อการท าลายสิ่งแวดล้อมได้ ที่จะส่งผลต่อ
อาหารปลอดภัยและความไม่ม่ันคงทางด้านอาหาร เป็นต้น  

  ปัญหาและอุปสรรค คือ  โจทย์วิจัย ในประเด็นปัญหาที่แตกต่างจากงานวิจัยท้องถิ่นทั่วไป 
การออกแบบงานวิจัยจึงจะเป็นรูปแบบที่ต้องท าความเข้าใจกันใหม่ แต่ก็เป็นปัญหาที่น่าสนใจและ
ต้องการค้นหาค าตอบอย่างยิ่ง   
 

กิจกรรมที่ ๒ การคัดเลือกกลุ่มเกษตรกรคนรุ่นใหม่ในจังหวัดขอนแก่น เพื่อเข้าร่วมทีม
วิจัย  

ในการคัดเลือก กลุ่มเปูาหมายเพ่ือ เข้าร่วมทีมวิจัย โดยจะคัดเลือกจากเกษตรกรคนรุ่นใหม่ที่
ประกอบอาชีพเกษตรในระบบอินทรีย์ โดยจะมีการแบ่งเป็น ๓ ระดับ คือ เกษตรกรคนรุ่นใหม่ที่มี
ความเป็นผู้ประกอบการ เกษตรกรคนรุ่นใหม่ที่ก าลังก้าวสู่การเป็นผู้ประกอบการ และเกษตรกรรุ่นคน
ใหม่ที่ท าเกษตรกรรมเพียงอย่างเดียว โดยสามารถคัดเลือกเกษตรกรคนรุ่นใหม่เข้ามาร่วมทีมวิจัย ได้
ทั้งหมด ๙ คน และที่ปรึกษาโครงการ ๓ คน ดังรายชื่อต่อไปนี้  

๑.   นายปรีชา  หงอกสิมมา 
๒.   นางสาวณัฐปวีย์ โชคธนาพร 
๓.   นางสาวจงรัก จารุพันธุ์งาม 



๑๙ 
 

๔.   นางสาวธัญพร มาเตชะ 
๕.   นายหัตถวุธ เอกก้านตรง 
๖.   นางสาวเจียรนัย ราชธา 
๗.   นายเดชา  ต้นกันยา 
๘.   นางสุนันทา บุญคง 
๙.   นางสาวศิริพร ใจหยุด 

 
โดยมีที่ปรึกษาโครงการ ดังนี้  

๑.   นายสวาท  อุปฮาด 
๒.   นางสุกานดา นาคะปักษิณ 
๓.   นายอภิรักษ์   ประเภโส     

 
 

กิจกรรมที่ ๓ การพัฒนาโจทย์วิจัย  
ได้มีการพัฒนาโจทย์หนึ่งครั้ง โดยทีมได้ส่งตัวแทน ๓ คน คือ นายปรีชา หงอกสิมมา นางสาว

ณัฐปวีย์ โชคธนาพร และนางสาวจงรัก จารุพันธุ์งาม เข้าร่วมกิจกรรมที่อาศรมไทบ้านดอนแดง โดยพ่ี
เลี้ยงได้จัดกิจกรรมพัฒนาเฉพาะชุดประเด็นคนรุ่นใหม่ เพ่ือให้ได้กรอบประเด็นที่สอดคล้องกับชุด
ประเด็นหลัก หลังจากนั้นทีมได้มีการปรับแก้โครงการฯ เพ่ือเสนอผู้ทรงฯ ต่อไป 

 
กิจกรรมที่ ๔ น าเสนอเค้าโครงงานวิจัย ต่อผู้ทรงคุณวุฒิ ผศ.ดร.บัญชร แก้วส่อง และ รศ.

ดร.กนกศักดิ์  แก้วเทพ 
วันที่  ๑๖ มกราคม ๒๕๖๐ ทีมวิจัยโดย นายปรีชา  หงอกสิมมา หัวหน้าทีม นางสาวณัฐปวีย์  

โชคธนาพร และนางสาวจงรัก  จารุพันธุ์งาม ทีมวิจัย ได้เข้าร่วมเสนอเค้าโครงงานวิจัย ต่อคณะ
ผู้ทรงคุณวุฒิ ผศ.ดร.บัญชร แก้วส่อง และ รศ.ดร.กนกศักดิ์  แก้วเทพ คณะผู้ประสานงานวิจัยจาก
ส านักงานกองทุนสนับสนุนงานวิจัย สกว. และโหนดผู้ประสานงาน ณ บ้านสวนซุมแซง อ าเภอเมือง 
จังหวัดมหาสารคาม  

ผู้ทรงฯ ได้ให้ข้อเสนอแนะเพื่อการปรับแก้โครงการฯ เล็กน้อย เพราะงานวิจัยนี้จะมี
รูปแบบที่แตกต่างจากงานวิจัยชุดอ่ืนๆ กลุ่มเป้าหมายจึงควรศึกษาเพียงชุดทีมวิจัยเพื่อให้ได้ชุด
ข้อมูลคุณภาพ จึงไม่ควรท ากับกลุ่มเป้าหมายจ านวนมาก เพราะงบประมาณและระยะเวลามี
จ านวนจ ากัด แม้จะเป็นทีมวิจัยชุดใหม่ที่เพ่ิงเคยท าโครงการวิจัยท้องถิ่นครั้งแรก แต่ด้วยหัวหน้าทีม
อดีตเคยท างานเป็นวิทยากรในโครงการส่วนพระองค์ มูลนิธิชัยพัฒนา ศูนย์เรียนรู้เกษตรทฤษฏีใหม่
และการจัดการทรัพยากรตามพระราชด าริ ศูนย์ภูมิรักษ์ธรรมชาติ จ.นครนายก มาก่อน และสมาชิก
ในทีม ก็จบการศึกษาระดับปริญญาตรีหลายคน จึงไม่น่าจะเป็นปัญหาส าหรับการท าวิจัยให้บรรลุผล
ส าเร็จได ้

 



๒๐ 
 

กิจกรรมที่ ๕ การประชุมทีมวิจัยครั้งที่ ๑ ที่บ้านของนางสาวจงรัก จารุพันธุ์งาม สวน
เกษตรมีกิน ต าบลจระเข้ อ าเภอหนองเรือ จังหวัดขอนแก่น  

การจัดประชุมทีมครั้งที่ ๑ วันที่ ๕ มีนาคม ๒๕๖๐ โดยมีสมาชิกทีมวิจัย มาร่วมประชุมเพ่ือ
ท าความรู้จักกัน อธิบายท าความเข้าใจ เกี่ยวแนวคิดวัตถุประสงค์ของการท าโครงการวิจัย และ
แลกเปลี่ยนเรียนรู้ประสบการณ์การท าเกษตร รวมถึงการก าหนดทิศทางเพ่ือการสร้างเครือข่าย
ผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ร่วมกัน ซึ่งเป็นครั้งแรกที่ทีมวิจัยได้พบกันเพราะ สมาชิกแต่ละคนไม่ได้
อาศัยอยู่ในพื้นท่ีใกล้เคียงกัน  

โดยภูมิล าเนาของทีมวิจัย ประกอบด้วย ๓ อ าเภอ คือ อ าเภอเมืองขอนแก่น ๒ ราย อ าเภอ
น้ าพอง ๓ ราย และอ าเภอหนองเรือ ๔ ราย รวม ๙ ราย  โดยพ่ีเลี้ยงทีมวิจัยได้ให้ค าแนะน า ในเรื่อง
ระเบียบการท าวิจัย รายงานเอกสารต่างๆ ที่ต้องบันทึก และแนะแนวทางในการท าวิจัย ต่อทีมวิจัย
รับทราบ และข้อสรุปทีมวิจัยที่ได้ คือ ในการประชุมทีมครั้งต่อไป จะหมุนเวียนกันไปประชุมกันที่บ้าน
ของสมาชิกแต่ละคน เพ่ือเก็บข้อมูลสภาพพ้ืนที่ ทั้งคุณลักษณะของพ้ืนที่และภาพถ่ายเพ่ือประกอบใน
งานวิจัย 

ปัญหา และอุปสรรคต่องานวิจัย สมาชิกในทีมวิจัย อาศัยอยู่ต่างอ าเภอ การพบปะเพ่ือท า
วิจัยจึงไม่สามารถท าได้บ่อย ต้องนัดพบกันเดือนละครั้ง  

 
กิจกรรมที่ ๖ การประชุมทีมครั้งที่ ๒ ที่บ้านของ นางสาวเจียรนัย ราชธา ต าบลท่าพระ 

อ าเภอเมืองขอนแก่น จังหวัดขอนแก่น  
การจัดประชุมทีมครั้งที่ ๒ วันที่  ๙ เมษายน  ๒๕๖๐ ทีมวิจัย ทีมที่ปรึกษา ทีมโหนดผู้

ประสานงาน และทีมพ่ีเลี้ยง ได้ร่วมกันออกแบบงานวิจัย เพ่ือให้สามารถตอบค าถามงานวิจัยและ
วัตถุประสงค์ของงานวิจัย โดยได้มีการจัดแบ่งกลุ่มเกษตรกรคนรุ่นใหม่ เป็น ๓ ระดับ ตาม
สถานการณ์ที่เป็นอยู่ ณ ขณะนั้น คือ กลุ่มที่ ๑ คือ กลุ่มเกษตรกรเกษตรอินทรีย์ที่มีการพัฒนา
ตนเองไปสู่การเป็นผู้ประกอบการแล้ว กลุ่มที่ ๒ คือ เกษตรกรเกษตรอินทรีย์ที่มีความคิดจะก้าวไปสู่
การเป็นผู้ประกอบการ และกลุ่มที่ ๓ คือกลุ่มเกษตรกรที่ยังเป็นเพียงผู้ผลิตเกษตรกรรมขั้นต้น  

ในการออกแบบค าถามงานวิจัยเป็นไปเพ่ือศึกษาสถานการณ์การท าเกษตร และการเป็น
ผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ของเกษตรกรรุ่นใหม่ โดยก าหนดตัวชี้วัดเกษตรอินทรีย์ คือ การรับรอง
มาตรฐานจากหน่วยงานรับรองมาตรฐานต่างๆ และการรับรองมาตรฐานแบบกลุ่ม PGS  การจัด
ประเภทสินค้าและการให้บริการของเกษตรกรรุ่นใหม่ เช่น ปลูกพืช ผัก หรือเลี้ยงสัตว์ชนิดอะไร 
ผลผลิตมีปริมาณอย่างไร  มีการแปรรูปเพื่อเพ่ิมมูลค่า มีช่องทางการจ าหน่ายได้เอง หรือจ าหน่ายผ่าน
เครือข่าย มีการบริการเกษตรด้านอ่ืนๆ เช่น การเป็นศูนย์เรียนรู้ การให้บริการท่องเที่ยวฯลฯ   

รวมถึงปัจจัยและข้อจ ากัดของการเป็นผู้ประกอบการ เช่น จ านวนที่ดิน กรรมสิทธิ์ในที่ดิน 
ภาระผูกพัน การได้รับการสนับสนุนจากบุคคลในครอบครัว ค่านิยมการบริโภคในสังคม ความสามารถ
ในการเข้าถึงโอกาสสนับสนุนต่างๆ จากทางภาครัฐและเอกชน การสร้างคุณภาพจุดเด่นของสินค้า
และบริการ การมีเครือข่ายอุปถัมภ์ และการรวมกลุ่มสมาชิกเครือข่ายเกษตรอินทรีย์ ว่ามีเรื่องราวการ
รวมกลุ่มโดยมีที่มาและมีจุดมุ่งหมายร่วมกันอย่างไร  
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นอกจากนี้ ยังมีการจัดสรรหน้าที่รับผิดชอบของ สมาชิกทีมวิจัย หัวหน้าทีมวิจัย เลขานุการ 
ผู้ประสานงานหลัก ผู้บันทึกข้อมูลจัดท ารายงานประชุม ผู้จัดท าบัญชี เหรัญญิก(การเงิน) ผู้บันทึกภาพ
ถ่ายกิจกรรม เป็นต้น  

ปัญหา และอุปสรรคต่องานวิจัย สมาชิกอาศัยอยู่ห่างไกลกัน การนัดพบกันจึงไม่สามารถพบ
กันได้บ่อย ทีมวิจัยผู้รับหน้าที่ เขียนรายงานวิจัย โดยมี นางสาวจงรัก จารุพันธุ์งาม          นางสาว
ณัฐปวีย์  โชคธนาพร และนางสาวชลดา ทองเจริญ ได้นัดพบกันเพ่ือออกแบบชุดค าถามแบบสอบถาม
งานวิจัย  

 
กิจกรรที่ ๗ การประชุมทีมครั้งที่ ๓  ที่ร้าน คลาย ถ.รื่นรมย์ อ าเภอเมืองขอนแก่น จังหวัด

ขอนแก่น 
การจัดประชุมทีมครั้งที่ ๓ วันที่  ๔  มิถุนายน ๒๕๖๐ ทีมพ่ีเลี้ยงเข้ามาติดตามเรื่องการเก็บ

ข้อมูล และการท าแบบสอบถาม ทีมวิจัยได้ท าร่างแบบสอบถามแล้ว แต่ยังต้องปรับในส่วนของข้อ
ค าถามอีก จึงยังไม่ได้น าแบบสอบถามไปใช้สัมภาษณ์ และทีมวิจัยได้ร่วมกันเสนอความคิดในการท า
กิจกรรมร่วมกันของเครือข่ายในการไปสู่การเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ โดยสมาชิกได้น าเสนอ
ในรูปแบบที่หลากหลาย  

ยกตัวอย่างเช่น (๑) การก่อตั้งตลาดนัดขอนแก่น กรีนมาร์เก็ต ในพ้ืนที่บริเวณอุทยาน
การเกษตรและเทคโนโลยี มหาวิทยาลัยขอนแก่น เพ่ือเป็นพ้ืนที่จัดจ าหน่ายสินค้าเกษตรอินทรีย์ ของ
เกษตรกรในจังหวัดขอนแก่นและจังหวัดใกล้เคียงเพ่ือเพ่ิมโอกาสทางการตลาดและเพ่ิมช่องทางในการ
จัดจ าหน่าย และมีกิจกรรมและเปลี่ยนเรียนรู้เกี่ยวกับวัฒนธรรมการกินและอาหารปลอดภัย (๒) การ
ท าเว็บไซด์ แอพพลิเคชั่น เพ่ือขายสินค้าเกษตรแบบออนไลน์มาร์เก็ตติ้ง ทั้งแบบสดและแปรรูปของ
สมาชิกเครือข่าย (๓) การร่วมท าโครงการตะกร้าผักแล้วบริการจัดส่งถึงบ้านลูกค้า Community 
Supported Agriculture (CSA)  

ทั้งนี้ สมาชิกในทีมต่างมีความสนใจในทุกกิจกรรม แต่ต้องมาร่วมกันประเมินความพร้อมของ
ทีมที่จะสามารถจัดการได้ในอนาคตอันใกล้ หรืออนาคตในระยะยาว ได้หรือไม่อย่างไร รวมถึงโอกาส
และอุปสรรคที่จะน าพาให้เครือข่ายและกิจกรรมส าเร็จได้หรือไม่ ซึ่งทีมวิจัยต้องหาข้อมูลสนับสนุนมา
วิเคราะห์อีกครั้งหนึ่ง  

ปัญหาและอุปสรรคต่องานวิจัย สมาชิกอาศัยอยู่ห่างไกลกัน การนัดพบกันจึงไม่สามารถพบ
กันได้บ่อย ทีมวิจัยมีการตั้งกลุ่มไลน์เพ่ือปรึกษาหารือกัน แต่ข้อมูลข่าวสารบางครั้งก็ไม่ทั่วถึงไปยัง
สมาชิกที่ไม่ได้เล่นไลน์ และเนื่องจากสมาชิกบางคนที่มีความเป็นผู้ประกอบการแล้วและบางคนก าลัง
พัฒนาตนเองไปสู่การเป็นผู้ประกอบการจึงมีเวลาว่างไม่ค่อยตรงกัน   

กิจกรรมที่ ๘ ทีมวิจัยโดย นางสาวณัฐปวีย์  โชคธนาพร และนางสาวชลดา ทองเจริญ 
(เกษตรกรรุ่นใหม่ร่วมสังเกตการณ์) ลงพ้ืนที่เก็บข้อมูลสมาชิก  

นางสาวเจียรนัย ราชธา ตามแบบสอบถามที่ร่วมกันออกแบบสอบถามไว้ โดยมีการสังเกต
คุณลักษณะแนวคิด ความพึงพอใจต่อสิ่งที่เป็น ณ ปัจจุบัน ที่ไร่ราชธา  ต าบลท่าพระ อ าเภอเมือง 
จังหวัดขอนแก่น ในการลงพ้ืนที่เก็บข้อมูล ไร่ราชธา ซึ่งเดิมในสมัยคุณพ่อของนางสาวเจียรนัย ได้ท า
สวนมะม่วง ๒๐ ไร่ โดยการให้ผู้อื่นมาจัดการผลผลิตแบบเหมาสวน จึงท าให้มีการใช้สารเคมีในการเร่ง
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ผลมะม่วงกันอย่างหนักหน่วง ต้นมะม่วงจึงทรุดโทรม และตัวคุณแม่เองก็ไม่สามารถจะเดินเข้าสวนได้
เนื่องจากแพ้สารเคมีและยาฆ่าแมลงที่ใช้ในสวนมะม่วง  

เมื่อคุณพ่อได้เสียชีวิตลง คุณปูอมพ่ีชายและคุณเจียรนัยก็ได้เข้ามาดูแลสวนมะม่วงนี้ต่อ โดย
ไดย้กเลิกการให้ผู้อ่ืนมาเหมาสวน และเข้าสู่ระยะปรับเปลี่ยนสวนมะม่วงเป็นระบบเกษตรอินทรีย์ โดย
การเข้าไปอบรมหาความรู้เพ่ิมเติมที่ศูนย์กสิกรรมธรรมชาติบ้านบุญ อ าเภอกระนวน จังหวัดขอนแก่น 
และต่อมาได้เข้าสู่เครือข่ายกสิกรรมธรรมชาติมาบเอ้ือง และได้พัฒนาจนเป็นศูนย์ เรียนรู้ในเครือข่าย
กสิกรรมธรรมชาติ โดยมีชื่อว่า “ศูนย์กสิกรรมธรรมชาติไร่ราชธา” 

โดยในการปรับเปลี่ยน นอกจากยกเลิกการใช้สารเคมีทุกชนิดแล้ว ได้มีการขุดสระน้ าแบบ
การจัดการพ้ืนที่ตามแบบแผนเกษตรทฤษฎีใหม่ มีการปลูกพืชหลากหลายชนิดเพ่ิมเติม ตามทฤษฎีปุา 
๓ อย่างให้ประโยชน์ ๔ อย่าง อาทิเช่น ไผ่ น้อยหน่า ล าไย หมาก กล้วย ลิ้นจี่ ฝรั่ง มะกรูด ผักหวาน
ปุา แค มะรุม มะพร้าว แก้วมังกร ฟักข้าว  แซมในสวนมะม่วง และปลูกไม้ปุายืนต้น ๒ ไร่ เช่น ยางนา 
สัก พยุง มะค่า เต็ง รัง แดง ประดู่ และพืชสมุนไพรต่างๆ รวมมีพ้ืนที่ทั้งหมด ๒๘ ไร่ มีอาคารพักค้าง
คืนส าหรับผู้มาฝึกอบรม โดยสามารถรองรับได้ จ านวน ๑๐๐ คน มีห้องน้ า ๒๐ ห้อง และยังมี
โรงเรือนส าหรับแปรรูปมะม่วงกวน ออกจ าหน่ายเป็นสินค้าโอทอปประจ าจังหวัดขอนแก่นด้วย เจียร
นัยจึงเป็นเกษตรกรต้นแบบที่สามารถพ่ึงพาตนเองและประกอบอาชีพเกษตรกรรมโดยมีความเป็นอยู่
อย่างมั่นคงและยั่งยืน 

 
กิจกรรมที่ ๙ ทีมวิจัยโดย นายปรีชา หงอกสิมมา และนางสาวณัฐปวีย์  โชคธนาพร ลง

พื้นที่เก็บข้อมูลสมาชิก  
นายหัตถวุธ  เอกก้านตรง ตามแบบสอบถามที่ร่วมกันออกแบบสอบถามไว้ โดยมีการสังเกต

คุณลักษณะแนวคิด ความพึงพอใจต่ออาชีพเกษตรกร และเปูาหมายในอนาคต ที่ บ้านไร่แก่นตะวัน 
ต าบลหนองเรือ อ าเภอหนองเรือ จังหวัดขอนแก่น หัตถวุธ เป็นเกษตรกรผู้ปลูกแก่นตะวัน มากว่า ๖ 
ปีแล้ว สิ่งที่ท าให้สนใจปลูกพืชชนิดนี้ เนื่องจากการได้อ่านเจอในหนังสือพิมพ์ พบว่าเป็นพืชที่มี
สรรพคุณที่ดีมากชนิดหนึ่งมีงานวิจัยรองรับเป็นที่น่าเชื่อถือ และในตอนนั้นยังมีผู้ปลูกแก่นตะวันน้อย
มาก  

แต่การเริ่มต้น โดยเฉพาะเป็นพืชชนิดใหม่ในประเทศไทย ท าให้ต้นทุนในการเพาะปลูกสูงมาก
เนื่องจากไม่มีความรู้ในการเพาะปลูก ในการลงทุนปลูกแก่นตะวัน ๑ ไร่ต้องใช้เงินกว่า ๑ แสนบาท
เพราะนอกจากค่าต้นพันธุ์แล้ว ต้องจ้างผู้มาปลูกซึ่งต้องเดินทางมาจากจังหวัดสระบุรี แต่หลังจากเก็บ
เกี่ยวรอบแรก ก็สามารถเก็บพันธุ์ขยายและปลูกได้เอง โดยการเรียนรู้จากผู้รับจ้างปลูก 

แก่นตะวันเป็นพืชที่ปลูกง่ายให้ผลผลิตดี ศัตรูพืชน้อย รสชาติดี อร่อย และยังมีความ
น่าเชื่อถือจากงานวิจัยที่รองรับ ท าให้ท าตลาดได้ไม่ยาก แต่การเก็บหัวแก่นตะวันต้องเก็บในห้องเย็นที่
มีอุณหภูมิต่ ากว่า ๕ องศาเซลเซียส เพราะเป็นของสด ไม่ใช่พืชที่จะน าไปขายส่งในตลาดสดได้  

และเพ่ือเป็นการขยายตลาดและเพ่ิมทางเลือกให้แก่ผู้บริโภค หัตถวุธ ได้ทดลองน าแก่นตะวัน
มาแปรรูปได้อย่างหลากหลายมาก และน าออกจ าหน่ายให้กับลูกค้าเวลาออกบูธต่างๆ เช่น คุกกี้แก่น
ตะวัน น้ าแก่นตะวัน แก่นตะวันผัดกระเพรา แกงส้มแก่นตะวัน แก่นตะวันทอดกรอบ เพ่ือส ารวจ
ความสนใจของผู้บริโภค และในที่สุดก็ได้แปรรูปเป็นแก่นตะวันสไลด์แผ่นบางอบกรอบ และชาแก่น
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ตะวันเป็นสินค้าที่ตอบโจทย์กลุ่มคนรักษ์สุขภาพ ท าให้สามารถยืดอายุของแก่นตะวันได้นานขึ้นและ
ขายเพ่ิมมูลค่าได้มากขึน้ การกระจายสินค้าสามารถขายได้ท่ัวประเทศและต่างประเทศ ท าให้หัตถวุธมี
รายได้ต่อเดือนไม่ต่ ากว่า หนึ่งแสนบาทซึ่งเป็นรายได้ที่ดีและมั่นคงมาก นอกจากนี้การประกอบการ
ผลผลิตแก่นตะวันแปรรูปในรูปแบบต่างๆ ยังมีศักยภาพท่ีจะเติบโตไปได้อีกมาก 

    
กิจกรรมที่ ๑๐ ทีมวิจัยโดย นางสาวณัฐปวีย์  โชคธนาพร นางสาวจงรัก จารุพันธุ์งาม 

นางสาวปาณิศา อุปฮาด นางสาวชลดา ทองเจริญ(เกษตรกรรุ่นใหม่ร่วมสังเกตการณ์) และนายศิ
วาดล  ศรีทอง (เกษตรกรรุ่นใหม่ร่วมสังเกตการณ์)  

ได้ลงพ้ืนที่บ้านพ่อสวาท อุปฮาด ต าบลบ้านขาม อ าเภอน้ าพอง จังหวัดขอนแก่น เก็บข้อมูล
สมาชิก นายเดชา ต้นกันยา นางสาวศิริพร ใจหยุด และนางสุนันทา บุญคง 

นายเดชา ต้นกันยา หรือแกละ เป็นเกษตรกรอินทรีย์ มาประมาณ ๓ ปี โดยก่อนหน้านี้ในวัย
หนุ่ม เดชาเคยไปขายแรงงานที่ประเทศสิงคโปร์ ประกอบอาชีพคนงานก่อสร้าง ๓ ปี และต่อจากนั้นก็
ได้ไปขายแรงงานต่อยังประเทศไต้หวันในโรงงานผลิตสารเคมีอันตรายเป็นเวลา ๓ ปี ท าให้สุขภาพ
ย่ าแย่ และยังได้รับการปฏิบัติจากเจ้าของกิจการที่ไม่ดี ท าให้มีความรู้สึกถึงคุณค่าความเป็นมนุษย์ที่
แตกต่างกัน จึงกลับมาประเทศไทยและได้ช่วยครอบครัวท าการเกษตร ก็ประสบปัญหาราคาพืช
ผลผลิตทางการเกษตรตกต่ า เกษตรกรอยู่ในสภาวะที่ถูกกดขี่อยู่ตลอดเวลา อ านาจการต่อรองจะอยู่ที่
พ่อค้าคนกลาง แม้ขายขาดทุนก็ต้องจ ายอมอย่างไม่มีทางเลือกท าให้ชีวิตต้องวนเวียนอยู่กับหนี้สิน จน
เกือบจะต้องสูญเสียที่ดิน  

แต่เมื่อได้พบกับพ่อสวาท โดยค าแนะน าของผู้ใหญ่บ้านจึงท าใหเ้กิดความมุ่งมั่นที่จะท าเกษตร
อินทรีย์ โดยการเลี้ยงหมูอินทรีย์ ไก่ ไข่ เป็ดอินทรีย์ และนาข้าวอินทรีย์ ในพ้ืนที่ จ านวน ๕ ไร่ จาก
ที่ดินของครอบครัวที่มีทั้งหมดกว่า ๓๐ ไร่ ซึ่งทางครอบครัวของเดชายังไม่ยอมรับในระบบการท า
เกษตรอินทรีย์ เดชาจึงขอพ้ืนที่เพียง ๕ ไร่ในการพิสูจน์โดยได้รับองค์ความรู้และต้นแบบการท าเกษตร
อินทรีย์มาจากคุณพ่อสวาท  

เมื่อเดชามีผลผลิตก็ได้น ามาจ าหน่ายที่ตลาดเขียวขอนแก่นกรีนมาร์เก็ต และต่อมาได้ร่วมกลุ่ม
เป็นเครือข่ายผู้ผลิตผลผลิตพืชและสัตว์อินทรีย์ จ าหน่ายให้กับเชฟปรุงอาหารโรงแรมระดับ ๕ ดาว
และร้านอาหารเพ่ือสุขภาพระดับพรีเมี่ยม โดยมีปาณิศา อุปฮาดหรือ อ้อม เลขาธิการตลาดเขียว
ขอนแก่นกรีนมาร์เก็ต เป็นผู้จัดการเชื่อมโยงไปสู่ผู้บริโภค ซึ่งได้รับผลตอบรับจากกลุ่มเชฟปรุงอาหาร
เป็นอย่างดีมาก เกษตรกรสามารถก าหนดราคาขายผลผลิตของตนเองได้ อีกทั้งยังได้รับการยอมรับใน
ฐานะของผู้มีพระคุณท่ีผลิตอาหารดี ปลอดภัยส าหรับผู้บริโภค  

ปัจจุบันเดชา เป็นผู้มีความเชี่ยวชาญในการปศุสัตว์อินทรีย์ และสามารถเป็นวิทยากรเพ่ือ
เผยแพร่องค์ความรู้ต่างๆ ไปสู่ผู้ที่สนใจ และยังเป็นต้นแบบให้กับเพ่ือบ้านใกล้เคียงให้หันมาท าเกษตร
ในระบบอินทรีย์ได ้
 นางสาวศิริพร  ใจหยุด หรือ แตงโม เนื่องจากแตงโมเป็นผู้ที่มีอายุน้อยที่สุดในทีมวิจัย ด้วยวัย
เพียง ๒๔-๒๕ ปี ซึ่งเป็นช่วงวัยที่ก าลังค้นหาตัวเอง แต่มีความสนใจเรื่องการท าเกษตรอินทรีย์ โดย
ได้มาเรียนรู้กับกลุ่มเครือข่ายของพ่อสวาท ซึ่งทางครอบครัว พ่อแม่ของแตงโมไม่เห็นด้วยและไม่ยอม



๒๔ 
 

ให้แตงโมใช้ที่ดินของครอบครัวท าเกษตรอินทรีย์ แตงโมจึงท าได้เพียงมาช่วยงานที่บ้านพ่อสวาทและ
การไปช่วยขายของที่ตลาดเขียวขอนแก่นกรีนมาเก็ต  

แต่ก็ท าให้ได้เรียนรู้ทั้งระบบการผลิต ระบบการตลาด รวมถึงการที่สินค้าเกษตรอินทรีย์ และ
สินค้าประเภทพืชผัก ผลไม้พ้ืนบ้านยังเป็นที่ต้องการของผู้บริโภคเป็นจ านวนมาก ซึ่งแตงโมเองมีความ
สนใจอยากเป็นคนกลางผู้จัดการผลผลิตทางการเกษตรอินทรีย์หรือผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ไปสู่
ผู้บริโภค แตงโมจึงอยู่ในกระบวนการเพ่ือเรียนรู้และบ่มเพาะประสบการณ์ และรอเวลาที่จะได้รับการ
ยอมรับจากครอบครัว 
 นางสุนันทา  บุญคง หรือครูเตี้ย เป็นข้าราชการครู แต่มีความชื่นชอบอาชีพเกษตร เพราะ
มองว่าเกษตรกรคือผู้ผลิตอาหารปลอดภัย และการไปซื้ออาหารจากตลาดทั่วไปผู้บริโภคก็จะได้รับของ
แถมเป็นสารพิษ สารเคมีตกค้างด้วยอย่างแน่นอน และเมื่อได้รับการถ่ายทอดความรู้จากพ่อสวาทท า
ให้ครูสุนันทา ใช้เวลาว่างช่วงเลิกงานหรือวันหยุด ในการเพาะปลูกพืชผักอินทรีย์ โดยจุดเริ่มต้นเพียง
เพราะต้องการอาหารที่สะอาดและปลอดภัย แต่เมื่อบริโภคไม่ทันจึงได้น าไปจ าหน่ายกับคนในหมู่บ้าน
และกลุ่มเครือข่ายของพ่อสวาท ท าให้ครูสุนันทา นอกจากจะประหยัดรายจ่าย มีอาหารที่สะอาด
ปลอดภัยจากสารพิษและสารเคมีตกค้างแล้ว ยังสามารถสร้างรายได้เสริม ได้อีกด้วย ครูสุนันทา จึง
รู้สึกมีความสุขและรักในการท าเกษตรอินทรีย์เป็นอย่างยิ่ง  

   
กิจกรรมที่ ๑๑ การประชุมทีมครั้งที่ ๔  ที่ บ้านพ่อสวาท ต.นาขาม อ.น้ าพอง จังหวัด

ขอนแก่น 
การจัดประชุมทีมวิจัย ครั้งที่ ๔ ทีมวิจัยได้จัดประชุมที่บ้านพ่อสวาท ต าบลบ้านขาม อ าเภอ

น้ าพอง จังหวัดขอนแก่น ในวันที่ ๑๗ มิถุนายน ๒๕๖๐ ในการประชุมทีมครั้งนี้ ได้สอบถามข้อมูล
เพ่ิมเติมในเชิงลึก เพ่ือให้ได้ข้อมูลที่จะน ามาวิเคราะห์ ทีมวิจัยได้ซักถามพูดคุยถึง กระบวนการพัฒนา
ตลาดเกษตรอินทรีย์ และการขยายช่องทางการจัดจ าหน่ายนอกเหนือจากการไปจ าหน่ายที่ตลาดนัด
ขอนแก่น กรีนมาเก็ต (ตลาดนัดสีเขียวขอนแก่น ริมบึงแก่นนคร) โดยมีการประสานเชื่อมโยงกับคุณ
ปณิธาน  โพธิจักรและเพ่ือน ซึ่งเป็นกลุ่มผู้ประกอบการธุรกิจ Start Up Application เกี่ยวกับการซื้อ
ขายสินค้าเกษตรอินทรีย์ และการท่องเที่ยวชุมชนวิถีเกษตร ได้ร่วมกันส ารวจความต้องการ ปัญหา 
และอุปสรรค์ของเกษตรกรผู้ท าอินทรีย์ ซึ่งทีมวิจัยต่าง ได้อธิบายถึงประเด็นปัญหาการผลิตพืชอินทรีย์ 
ที่ไม่สามารถควบคุมการปริมาณการผลิตให้สามารถมีต่อเนื่องอย่างตลอดได้ ส่วนใหญ่สมาชิกทีมวิจัยมี
เครือขายผู้บริโภคที่เป็นขาประจ าอยู่แล้ว แต่ทีมวิจัยมีความสนใจเรื่องการจัดการท่องเที่ยวชุมชนวิถี
เกษตร เพราะมองว่าเป็นการสร้างรายได้อีกช่องทางหนึ่งของการท าเกษตร และเกษตรเองก็มีความ
ต้องการเผยแพร่แนวทางการท าเกษตรอินทรีย์ ของตนเองเพ่ือชักจูงเกษตรกร เคมีรายอ่ืนๆให้หันมา
ปรับเปลี่ยนเพาะปลูกพืชอินทรีย์ได้ด้วย ทีมวิจัยและคณะผู้ประกอบการธุรกิจ Start up Appication 
จึงได้ร่วมกันวางแผนร่างเส้นทางการท่องเที่ยว โดยเส้นทางการท่องเที่ยวจะเชื่อมโยงกับสวนของ
เกษตรกรทีมวิจัยมีการนัดแนะท าทริปทดลองการท่องเที่ยว ออกแบบกิจกรรมการท่องเที่ยวที่จะ
สามารถสร้างประสบการการท่องเที่ยวให้กับนักท่องเที่ยวทั้งกลุ่มคนไทย และกลุ่มคนต่างชาติ โดยจะ
มีการน า วีดีโอมาถ่ายท าเพ่ือน าไปเป็นสื่อประชาสัมพันธ์ การท่องเที่ยวดังกล่าว  
 



๒๕ 
 

 กิจกรรมที่ ๑๒ การประชุมทีมครั้งที่ ๕ ที่ สวนวนพรรณ การ์เด้น ต าบลบ้านกง อ าเภอ
หนองเรือ จังหวัดขอนแก่น 

การประชุมทีมวิจัย ครั้งที่ ๕ วันที่ ๑๔ กรกฎาคม ๒๕๖๐ จัดขึ้นที่ บ้านนายปรีชา หงอก
สิมมา หัวหน้าทีมวิจัย เพ่ือเก็บข้อมูลเพ่ิมเติม เป็นข้อมูลเชิงลึกนอกจากแบบสอบถาม โดยสมาชิกทีม
วิจัยที่ให้ข้อมูลมีดังนี้ นายปรีชา หงอกสิมมา และนางสาวณัฐปวีย์  โชคธนาพร  

นายปรีชา  หงอกสิมมา หรือ แขก หัวหน้าทีมวิจัยซึ่งเป็นผู้ที่มีความรู้เรื่องการท าเกษตรมาก
ที่สุดในทีมวิจัย เกิดในครอบครัวเกษตรกรโดยในวัยเด็กได้ช่วยครอบครัวท าเกษตรเป็นกิจวัตร
ประจ าวันอยู่แล้ว แขก จบการศึกษาระดับปริญญาตรี สาขาพืชศาสตร์ คณะเกษตรศาสตร์ 
มหาวิทยาลัยขอนแก่น โดยในขณะเรียนได้รับทุนเรียนดีตลอดจนจบการศึกษาจากบริษัทเครือเจริญ
โภคภัณฑ์ หรือ ซีพี และเมื่อจบการศึกษาจึงได้เข้าท างานกับบริษัทผู้มอบทุนการศึกษา โดยท างาน ใน
ฟาร์มเพาะพันธุ์ไม้ประดับ จ าพวกดอกหน้าวัว แต่ แขก ท างานไปได้เพียง 6 เดือน กลับรู้สึกว่าไม่ใช่
แนวทางหรือเปูาหมายชีวิตของตน เพราะการที่ แขกเลือกศึกษา ปริญญาตรีคณะเกษตรศาสตร์เพราะ
มีความใฝุฝันอยากท างานโครงการหลวง ประกอบกับ ได้มีการประกาศรับสมัครเจ้าหน้าที่เพ่ือไป
ท างาน ยังศูนย์เรียนรู้การจัดการทรัพยากรตามพระราชด าริ ศูนย์ภูมิรักษ์ธรรมชาติ ซึ่งเป็นศูนย์ฯใน
เครือมูลนิธิชัยพัฒนา แขกจึงตัดสินใจไปสมัคร และได้รับเลือกให้เข้าท างาน โดยในการท างานเริ่มแรก 
เป็นช่วงปรับเปลี่ยนถ่ายโอนผู้ก ากับดูแลศูนย์ ฯจากเดิมที่อยู่ภายใต้การดูแลของสมาคมศิษย์เก่า
วชิราวุธวิทยาลัย ไปสู่การก ากับดูแลของมูลนิธิชัยพัฒนาท าให้ช่วงแรกที่เข้าไปท างานโดยไม่มี
ค่าตอบแทนใดๆ เป็นระยะเวลา ๑ ปี ๖ เดือน และได้รับการชดเชยในภายหลัง และการได้เข้าท างาน
ที่นี่เองท าให้แขก ได้เรียนรู้แนวทางการทรงงาน และการจัดการทรัพยากรตามพระราชด าริ ของ
พระบาทสมเด็จพระเจ้าอยู่หัวรัชการที่ ๙ และได้รับการฝึกฝนการท างาน ในต าแหน่งเจ้าหน้าที่
วิทยากรฝึกอบรมให้แก่คณะศึกษาดูงานต่างๆมากมาย โดย แขก ได้มีการวางแผนชีวิตของตนเองไว้ว่า
จะท างานที่ดังกล่าว 4 ปี แล้วจะกลับไปพัฒนาที่ดินบ้านเกิดของตัวเอง โดยในระหว่างที่ท างานแขกได้
ทดลอง ประยุคต์การจัดการที่ดินเพ่ือท าการเกษตรอินทรีย์ตามแบบแผนทฤษฎีใหม่ โดยการลางานทุก 
๒ เดือนลาได้ครั้งละ ๕ วันเพ่ือมาขอครอบครัวขุดสระเก็บน้ าไว้ใช้ และปลูกต้นไม้ปุาโดยการแบ่งสรร
พ้ืนที่ปลูกและปลูกไว้ตามคันนาโดยเริ่มจัดการตั้งแต่ ปี พศ.๒๕๕๑ แต่เนื่องจากศูนย์ฯยังขาดแคลน
เจ้าหน้าที่แขก จึงท างานที่นั่นต่อจนมีระยะเวลา 7 ปี จึงได้ลาออกมาเพ่ือกลับบ้านและจัดการที่ดินที่ 
อ าเภอหนองเรือ จังหวัดขอนแก่น ในปี พศ.๒๕๕๖ และได้เริ่มอาชีพเกษตรกร แต่เมื่อกลับบ้านมาสัก
ระยะหนึ่งประมาณ ๗ เดือนก็ได้รับการชักชวนให้ไปท างาน ที่บริษัท น้ าตาลขอนแก่น จ ากัด (มหาชน) 
สาขาน้ าพอง ต าแหน่งเจ้าหน้าที่ กิจกรรมองค์กรและสังคม หรือ CSR (Coperate Social 
Responsibility) และได้เข้าท างานพร้อมกับนางสาวณัฐปวีย์ โชคธนาพร หลังจากที่แต่งงานกัน โดย
ทั้งสองคนได้ท างานในหน้าที่ส่งเสริมให้ชาวไร่อ้อยและ ชาวชุมชนรอบโรงงานผลิตน้ าตาล มีการน้อม
น าปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงมาใช้ในการด าเนินชีวิต ในโครงการ ๗๐ ปี เคเอสแอล สู่ ๗๐ 
กิจกรรมพอเพียง และได้ใช้เวลาวันหยุดสุดสัปดาห์ มาท าเกษตร ปลูกผัก และท าผลิตภัณฑ์
เครื่องส าอางสมุนไพร ไปจ าหน่ายให้กับเพ่ือนพนักงานที่โรงงานน้ าตาล โดย แขกได้ท างานที่นี่ เป็น
ระยะเวลา ๑ ปี ๘ เดือน และได้ลาออกมาท าเกษตรกรรมเต็มตัว ในเดือนพฤศจิกายน พศ.๒๕๕๘ 
โดยเริ่มต้นด้วยการปลูกผัก เลี้ยงปลา เลี้ยงกบ และเลี้ยงไก่พันธุ์ไข่แบบปล่อยเป็นไก่อารมณ์ดีให้กิน
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ข้าวเปลือกอินทรีย์ที่ปลุกเอง แต่ภายหลังได้เลิกการเลี้ยงกบ เพราะไม่สามารถฆ่ากบเพ่ือน าไปขายได้ 
และเริ่มต้นน าไปผักและไข่ขายในชุมชน แต่จากการไปขายผลผลิตเกษตรให้กับชุมชนเป็นการไปแย่ง
ส่วนแบ่งตลาดที่มีความต้องการซื้อยังไม่มาก ของกลุ่มเกษตรกรเจ้าเก่า จึงมีแนวความคิดว่าควรจะไป
หาตลาดที่ในตัวเมือง แทนที่จะไปขอส่วนแบ่งตลาดจากกลุ่มเกษตรกรชาวบ้าน และได้เข้าไปสมั คร
เป็นสมาชิกแม่ค้าตลาดนัดสีเขียวขอนแก่น หรือ ตลาดนัดขอนแก่นกรีนมาร์เก็ตริมบึงแก่นนคร ท าให้
ได้พบกับสมาชิกท่านอ่ืนๆในทีมวิจัยนี้ด้วย แต่ในช่วงระหว่างนี้ แขก ก็ได้ร่วมกลุ่มเครือข่ายธนาคาร
ต้นไม้บ้านท่าลี่ ซึ่งเป็นกลุ่มเครือข่ายปลูกต้นไม้ปุาในที่ดินของตนเอง และมีการสมัครเข้าร่วมการ
เชื่อมโยงไปสู่การขายคาร์บอนเครดิต โดยได้รับการสนับสนุนจาก ธนาคารเพ่ือการเกษตรและสหกรณ์
การเกษตร (ธ.ก.ส.) มหาวิทยาลัยเกษตรศาสตร์และองค์การบริหารจัดการก๊าซเรือนกระจกโลก โดยมี
สมาชิกจ านวน ๕๘ คน มีการปลูกต้นไม้ที่เข้าร่วมโครงการ ๓๘,๐๐๐ต้น และสามารถได้รับเงินจาก
การขายคาร์บอนเครดิต เป็นชุมชนแรกและชุมชนเดียวในประเทศไทย (พศ.๒๕๕๙) จนไปสู่การสร้าง
ศูนย์เรียนรู้บ้านท่าลี่ เพ่ือรับฝึกอบรมให้กับกลุ่มลูกค้า ธนาคารเพ่ือการเกษตรและสหกรณ์การเกษตร 
รวมทั้งการพัฒนาที่ดินท าการเกษตรของตนเองไปสู่การเป็นแหล่งเรียนรู้ที่ให้บริการกับคณะศึกษาดู
งานต่างๆด้วย โดยใช้ชื่อว่า วนพรรณ (ออร์แกนิค) การ์เด้น และมีการเชื่อมโยงไปสู่การท่องเที่ยวเชิง
เกษตร และได้รับการสนับสนุนประชาสัมพันธ์จากส านักงานการท่องเที่ยวแห่งประเทศไทย สาขา
ขอนแก่น และได้มีการพัฒนาผลิตภัณฑ์ เครื่องส าอางจากสมุนไพร ให้มีคุณภาพที่ดี มีมาตฐาน เพ่ือ
ความมั่นใจของผู้บริโภค ประกอบกับการขอรับรองพืชเกษตรอินทรีย์ควบคู่ไปด้วย โดยเข้าสู่ระยะ
ปรับเปลี่ยนเนื่องจากเป็นการขอรับรองเป็นครั้งแรกเป็นระยะเวลา 1 ปี และได้รับการรับรองตรา
มาตรฐานเกษตรอินทรีย์ ที่ในเดือน มีนาคม ๒๕๖๑ จากกรมวิชาการเกษตร ท าให้ผลผลิตจากการ
แปรรูปสมุนไพรออร์แกนิคเป็นเครื่องส าอางได้รับการยอมรับในวงกว้างมากขึ้น จากเดิมที่  แขก ขาย
เพียงผักอินทรีย์ในระบบรับรองมาตรฐานด้วยตังเอง และระบบรับรองมาตรฐานแบบกลุ่ม (PGS) ซึ่ง
เป็นระบบประกันคุณภาพในระดับท้องถิ่น ที่ให้การรับรองผู้ผลิตโดยเน้นการมีส่วนร่วมของผู้มีส่วน
เกี่ยวข้อง และตั้งอยู่บนฐานของความเชื่อถือ เครือข่ายทางสังคม และการแลกเปลี่ยนความรู้  ซึ่งเป็น
การรับรองมาตรฐานที่ได้รับการยอมรับในระดับท้องถิ่นและชุมชน แต่ส าหรับผู้บริโภคที่เป็น
บุคคลภายนอกอาจจะไม่ยอมรับตามมาตรฐานนี้ มาตรฐานการรับรองเกษตรอินทรีย์จากหน่วยงาน
ภาครัฐ จึงเป็นเสมือนเครื่องมือที่การันตีและสร้างความเชื่อมั่นต่อผู้บริโภคเพ่ือการยอมรับได้ดีกว่า ท า
ให้ผลิตภัณฑ์สามารถก าหนดราคาขายได้สูงและมีโอกาสในการขาย ได้กว่าผลิตภัณฑ์ที่ไม่มีมาตรฐาน
รับรอง  

ปัจจุบัน แขกและวนพรรณ การ์เด้น ได้พัฒนาตัวเองไปสู่การเป็นศูนย์เรียนรู้ที่ผู้สนใจทั้ง
รายบุคคลและเป็นหมู่คณะสามารถเข้ามาแลกเปลี่ยนเรียนรู้ศึกษาดูงาน โดยมีผู้เข้ามาแลกเปลี่ยน 
เรียนรู้ อยู่เป็นประจ า ทั้ง หน่วยงาน องค์กรต่างๆ ภาครัฐ และเอกชน โดยมีกระบวนการเรียนรู้เรื่อง
เกษตรอินทรีย์ การออกแบบพื้นที่ตามแบบแผนเกษตรทฤษฎีใหม่ การสร้างเครือข่ายชุมชนโดยการท า
ธนาคารต้นไม้และการขายคาร์บอนเครดิต การแปรรูปสมุนไพรเป็นเครื่องส าอางและของใช้ใน
ครัวเรือน การท าปุ๋ยอินทรีย์ เป็นต้น  

ณัฐปวีย์  โชคธนาพร หรือ ออย ไม่ใช่คนขอนแก่น โดยมีภูมิล าเนาเดิมที่จังหวัดชุมพร ออยได้
เข้ามาสู่การเป็นเกษตรกรอินทรีย์ในจังหวัดขอนแก่น โดยการแต่งงานกับนายปรีชา  หงอกสิมมาออย
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จบการศึกษา ปริญญาตรีบริหารธุรกิจ สาขาการเงินและการธนาคาร มหาวิทยาลัยรามค าแหง และจบ
การศึกษาระดับปริญญาโทสาขาการบริหารการพัฒนาสังคม คณะพัฒนาสังคมและสิ่งแวดล้อม 
สถาบันบัณฑิตพัฒนบริหารศาสตร์(นิด้า) เมื่อออยจบปริญญาตรี ออยได้เข้าท างานเป็นเจ้าหน้าที่
การเงินของบริษัทยันม่าร์ เอส.พี. จ ากัด ซึ่งเป็นบริษัทจ าหน่ายเครื่องยนต์ทางการเกษตร เป็น
ระยะเวลา ๑ ปี ๘ เดือน แล้วได้ลาออกเพ่ือมาท างาน เป็นผู้แทนขายวัสดุการแพทย์ ของบริษัท เกรต
อีทเทิร์นดรักซ์ จ ากัด ซึ่งเป็นบริษัทขายยาเวชภัณฑ์ ให้กับโรงพยาบาล และคลินิกต่างๆ เป็นเวลา 1 ปี 
ต่อมาได้ย้ายไปบริษัท ยูนีซัน แลบบอราทอรี่ จ ากัด โดยท าหน้าที่เป็นผู้แทนขายวัสดุทางการแพทย์ 
เช่นอุปกรณ์หัตถการต่างๆ เป็นเวลา ๒ ปี และต่อมาได้ย้ายมาท างานที่บริษัทแปซิฟิค เฮลธ์แคร์
(ประเทศไทย) จ ากัด โดยเป็นผู้แทนขาย ยาและเครื่องมือแพทย์ เป็นเวลา 5 ปี โดยออยได้ใช้เวลาว่าง
ในวันเสาร์ อาทิตย์ ไปศึกษาต่อในระดับปริญญาโทในคณะการบริหารการพัฒนาสังคมที่นิด้า เพราะ
ออยมีความฝันและได้ตั้งเปูาหมายชีวิต ว่าอยากจะไปใช้ชีวิตที่ชนบท ในวัย ๓๐ ต้นๆ พร้อมกับน าองค์
ความรู้ความสามารถของตนไปช่วยพัฒนาท้องถิ่น ให้มีความเป็นอยู่ที่ดีขึ้น ซึ่งออยได้มีการเตรียมการ
วางแผนชีวิตไว้แล้ว มีเงินออมกว่า ๑ ล้านบาทและไม่มีหนี้สิน ที่จะน ามาเป็นค่าใช้จ่ายในการ
ด ารงชีวิตเริ่มต้นในชนบท ๒-๓ ปีแรกที่อาจจะไม่มีรายได้เลย ออยก็ยังสามารถด ารงชีวิตอยู่โดยยัง
สามารถดูแลครอบครัวพ่อแม่ได้อย่างปกติ นอกจากนี้ก่อนออยลาออกจากงาน ออยซึ่งไม่มีพ้ืนฐานใดๆ
ด้านการเกษตรเลย เพ่ือนที่เรียน ป.โท ด้วยกันซึ่งท างานเป็นพัฒนากร ส านักงานพัฒนาชุมชน จังหวัด
นครสวรรค์ในขณะนั้น ได้แนะน า ว่าออยควรไปเรียนรู้เรื่องการท าเกษตรจาก อาจารย์ยักษ์ วิวัฒน์ 
ศัลยก าธร แห่งมูลนิธิกสิกรรมธรรมชาติมาบเอ้ือง ต าบลหนองบอนแดง อ าเภอบ้านบึง จังหวัดชลบุรี 
นี่เป็นครั้งแรกที่ออย ได้รู้จักชื่อของ อาจารย์ยักษ์ เพราะในสังคมการท างานของออยไม่มีอะไรให้ออย
ต้องเก่ียวข้องกับการเกษตรเลย ออยจึงได้สมัครเข้าคอร์สอบรมที่ศูนย์กสิกรรมธรรมชาติสองสลึง ของ
ผู้ใหญ่สมศักดิ์  เคลือวัลย์ โดยค าแนะน าของเพ่ือนอีกท่านหนึ่ง เป็นเวลา ๕ วัน ในเดือนพฤษภาคม 
๒๕๕๕ และเข้าคอร์สฝึกอบบรมเกษตรกรที่ศูนย์กสิกรรมธรรมชาติมาบเอ้ืองอีกเป็นเวลา ๕ วัน ใน
เดือนมิถุนายน ๒๕๕๕ แล้วได้มาลาออกจากการท างานประจ าในเดือนกรกฎาคม ๒๕๕๕ โดยไป
ทดลองใช้ชีวิตท าเกษตรที่ ไร่สินติ้ง อ าเภอน้ าหนาว จังหวัดเพชรบูรณ์ ซึ่งเป็นที่ดินฟาร์มรีสอร์ท และ
ลานกางเต้นท์ส าหรับนักท่องเที่ยว จากค าแนะน าของเพ่ือนที่ว่า ระหว่างออยทดลองปลูกพืชผัก ออย
จะได้มีรายได้จากการให้บริการที่พักส าหรับนักท่องเที่ยวในช่วงฤดูหนาวได้ ซึ่งออยก็ต้องเข้ามาลงทุน
ปรับปรุงสถานที่รีสอร์ทแห่งนี้ให้พร้อมส าหรับการต้อนรับนักท่องเที่ยว โดยมีข้อตกลงกับเจ้าของที่ดิน
เพียงแค่การมาดูแลที่ดินไม่ให้รกร้างว่างปล่าว นอกจากนี้แล้วทางเจ้าของที่ดินไม่ได้ต้องการเก็บค่าเช่า
ที่ดินใดๆ แต่การปรับปรุง สภาพรีสอร์ทที่ไร้คนดูแลมานานท าให้ออยต้องสูญเงินในการปรับปรุงกว่า 
๒ แสนบาท และเมื่อถึงฤดูการท่องเที่ยวรายได้จากการท่องเที่ยวไม่ได้เป็นไปตามที่คาดหมายไว้ แต่
เมื่อออยได้ลงทุนปรับปรุงไปแล้ว ออยจึงต้องรอเก็บผลประโยชน์อีกในฤดูการท่องเที่ยวรอบหน้า 
พร้อมกับการปลูกผักไว้เพ่ือบริโภคและเรียนรู้ชีวิตของชนบทที่น้ าหนาวไป สลับกับการลงมาหาความรู้
เรื่องการท าเกษตรเพ่ิมเติมที่ศูนย์ฯมาบเอ้ือง และได้พบกับ อาจารย์ปัญญา  ปุลิเวคิน หัวหน้าศูนย์
เรียนรู้ภูมิรักษ์ธรรมชาติ ซึ่งอาจารย์ปัญญา เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการแปรรูปสมุนไพรและพืชผักสวน
ครัวเป็นผลิตภัณฑ์ลดรายจ่ายในครัวเรือน และเครื่องส าอางต่างๆ ออยจึงได้ขอฝากตัวเป็นลูกศิษย์
และขออนุญาตไปเรียนรู้ที่ศูนย์ภูมิรักษ์ธรรมชาติ จังหวัดนครนายก และเมื่อออยและเพ่ือน ได้ไป
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เรียนรู้ที่ศูนย์ฯ แห่งนี้ก็ได้พบกับ อาจารย์แขก เจ้าหน้าที่และวิทยากรฝึกอบรมประจ าศูนย์ ซึ่งเป็นการ
ท างานเดือนท้ายของ อาจารย์แขกด้วยเช่นกัน เนื่องจากได้ลาออกเพ่ือกลับไปพัฒนาบ้านเกิดและ
ชุมชนของตนเองที่ อ าเภอหนองเรือ จังหวัดขอนแก่น ออยเห็นว่าอ าเภอหนองเรือ และอ าเภอน้ า
หนาวไม่ห่างไกลกันมาก จึงคิดว่า อาจารย์แขกน่าจะสามารถมาช่วยให้ค าแนะน าเรื่องการท าเกษตรที่
น้ าหนาวได้ รวมทั้งออยเองก็สามารถเดินทางมาเรียนรู้เรื่องการท าเกษตรเช่น ท านา ที่บ้านอาจารย์
แขก ได้อย่างสะดวก และหวังอย่างยิ่งที่จะเป็นกัลยณมิตรพึ่งพากันได้ และเมื่อมีปฏิสัมพันธ์กันบ่อยขึ้น
ท าให้รู้สึกว่า มุมมอง แนวความคิด ทัศนคติและมีอุดมการณ์ ไปในทิศทางเดียวกัน ออยและอาจารย์
แขกจึงได้พัฒนาความสัมพันธ์กัน จนตกลงแต่งงานและใช้ชีวิตเพ่ือใช้ชีวิตและร่วมสานต่ออุดมการณ์
ร่วมกันที่บ้านขอนแก่น  

เมื่อออยได้มาใช้ชีวิตคู่ในช่วงแรก ทางบริษัท น้ าตาลขอนแก่น จ ากัด(มหาชน) ซึ่งเป็น
เครือข่ายกันมูลนิธิกสิกรรมธรรมชาติมาบเอ้ือง ได้มาทาบทาม แขกและออยให้ไปช่วยงานเป็น
เจ้าหน้าที่กิจกรรมองค์กรและสังคม หรือ CSR โดยมีหน้าที่ส่งเสริมอาชีพให้กับชาวชุมชนรอบๆ
โรงงานน้ าตาลให้ท าเกษตรทฤษฎีใหม่ และริเริ่มโครงการสร้างศูนย์เรียนรู้ตามปรัชญาของเศรษฐกิจ
พอเพียงให้แก่ชาวไร่ของโรงงานน้ าตาลขอนแก่น เป็นระยะเวลา ๑ ปี ๖ เดือน ออยและแขก
เห็นสมควรแก่เวลาที่จะมาสร้างตัวแบบของการท าเกษตรทฤษฎีใหม่ในพ้ืนที่ของตัวเองตามความตั้งใจ
เดิมจึงได้ลาออกจาก บมจ.น้ าตาลขอนแก่น และเข้าสู่อาชีพเกษตรกรรมอย่างเต็มตัว โดยตั้งใจว่ายึด
อาชีพปลูกผักอินทรีย์จ าหน่ายแต่ก็ยังไม่รู้ว่าจะเอาผักไปจ าหน่ายที่ใด แต่ออยก็ได้ทดลองน าฟักทองไป
จ าหน่ายยังตลาดนัดวันเสาร์ของต าบล โดยมียายของแขกเป็นผู้แนะน า เมื่อออยได้น าฟักทองไปขาย 
ฟักทองที่แขกปลูกลูกทรงสวยงามก าลังดี ท าให้ได้รับผลตอบรับดีจากลูกค้าแต่ราคาขายก็ถูกแสนถูก
ด้วยเช่นกันเพราะเป็นตลาดในชุมชน แม้จะเป็นฟักทองอินทรีย์ แต่ชาวบ้านไม่มีความรู้เข้าใจเรื่อง
อาหารปลอดภัยหรืออินทรีย์ จึงไม่สามารถให้คุณค่ากับสินค้าอินทรีย์ได้ แต่ในอีกมุมหนึ่งออยได้สังเกต
ว่า การที่ออยน าฟักทองมาขายท าให้แม่ค้าขายฟักทองร้านข้างๆ ที่ลูกไม่สวยสู้ฟักทองของออยไม่ได้ 
ขายไม่ได้เลยเช่นกัน ออยจึงน าเรื่องนี้มาปรึกษากับแขกว่า เราทั้งสองคนไม่ควรมาแย่งตลาดที่มีลูกค้า
อย่างจ ากัดกับแม่ค้าในชุมชน หรือเราไม่ควรมาขายพืชผักแข่งกับพ่อค้าแม่ค้าในชุมชนนั่นเอง ในเมื่อ
เราอยู่ในวันที่สามารถออกไปหาตลาดภายนอกได้ ก็ควรจะน าผักไปขายที่ตัวเมืองขอนแก่นน่าจะดีกว่า 
ออยจึงไปสืบเสาะหาว่ามีตลาดส าหรับขายสินค้าในตัวเมืองที่ไหนบ้าง และพากันไปสมัครเป็นแม่ค้าที่
ตลาดนัดสีเขียวขอนแก่น ริมบึงแก่นนครด้วยกัน และในเดือนมีนาคม ๒๕๕๙ ออยได้เริ่มน าผักอินทรีย์
และไข่ไก่อารมณ์ดีท่ีเลี้ยงแบบปล่อยไปจ าหน่ายทุกวันศุกร์ในตลาดเขียวขอนแก่นแห่งนี้ และในช่วงวัน
อ่ืนๆนอกจากวันศุกร์ออยอบรมการเป็นผู้ประกอบการรุ่นใหม่ ในโครงการ NEC – New 
Enterpreneurs Creation โดยศูนย์ส่งเสริมอุตสาหกรรมภาค ๕ ขอนแก่น กระทรวงอุตสาหกรรม 
เป็นเวลา ๑๕ วัน ซึ่งในการอบรมครั้งนี้ท าให้ออยได้พบเจอกับเพ่ือนๆผู้เข้าร่วมอบรม และเป็น
จุดเริ่มต้นของการบ่มเพาะการเป็นผู้ประกอบการเกษตร ควบคู่กับการเป็นแม่ค้าที่ตลาดนัดสีเขียว ใน
วันที่ว่างจากการไปขายของ และการลงแปรงเกษตรแล้วออยได้แบ่งเวลามาพัฒนาผลิตภัณฑ์
เครื่องส าอางสมุนไพร จ าพวก สบู่ก้อน สบู่เหลว แชมพู ครีมนวดผมและริเริ่มสร้างแบรนด์สินค้า คือ 
วนพรรณ โดยให้สอดคลองกับชื่อสวน วนพรรณ ออร์แกนิค(ฟาร์ม)การ์เด้น โดย วน มีความหมายว่า
ปุา พรรณ มีความหมายถึงผิวพรรณ โดยพ้องเสียงกับพืชพันธ์  ออยได้แสวงหาช่องทางการจัด
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จ าหน่ายผลิตภัณฑ์โดยการสมัครเป็นผู้ประกอบการโอทอป ของอ าเภอหนองเรือ และผู้ประกอบการ 
Biz Club ที่ส านักงานพาณิชย์จังหวัดขอนแก่น และนอกจากนี้ผลิตภัณฑ์แชมพูวนพรรณ ยังได้เข้าร่วม
โครงการพัฒนาผู้ประกอบการในศูนย์บ่มเพาะวิสาหกิจ มหาวิทยาลัยขอนแก่น หรือ SCI PARK โดย
กระทรวงวิทยาศาสตร์และเทคโนโลยี และเมื่อทางหน่วยงานพัฒนาชุมชน หรือส านักงานมีการจัดงาน
อีเว้นท์แสดงสินค้า หรือ โรดโชว์สินค้า ออยจึงได้เข้าร่วมไปจ าหน่ายสินค้าดังกล่าวด้วย และในเดือน
พฤษภาคม ๒๕๕๙ ทางกรมพัฒนาชุมชน ได้จัดโครงการคัดสรรค์ดาวโอทอป ออยจึงส่งผลิตภัณฑ์ สบู่
เหลวสมุนไพรวนพรรณ และได้รับมาตรฐานสินค้าโอทอป ๔ ดาว ซึ่งท าให้วนพรรณสามารถไป
จ าหน่ายสินค้าที่งานโอทอปซิตี้ ที่เมืองทองธานี ซึ่งผลิตภัณฑ์ได้รับผลการตอบรับที่ดี และท าให้มี
ลูกค้ากลับมาซื้อซ้ าหลังจากได้ซื้อไปทดลองใช้ สร้างความมั่นใจในคุณภาพของผลิตภัณฑ์ว่าเป็นที่
ต้องการของตลาดและแม้จะเป็นผู้ประกอบการใหม่แต่ก็สามารถแข่งขันกับตลาดได้ นอกจากนี้ ที่วน
พรรณ การ์เด้น ยังได้รับความสนใจให้เป็นสถานที่ศึกษาดูงาน จากหน่วยงานต่างๆและผู้ที่ต้องการ
เรียนรู้เรื่องการเกษตรเพื่มยิ่งขึ้นอีกด้วย และช่วงที่ว่างเว้นจากการไปออยงานแสดงสินค้า ออยจึงหมั่น
ไปเข้าอบรมเพ่ือพัฒนาตนเองในด้านต่างๆที่ทางภาครัฐได้จัดขึ้น รวมทั้งการเข้าร่วมโครงการพัฒนา
ผลิตภัณฑ์และการพัฒนาด้านการเตรียมความพร้อมสู่การรับรองมาตรฐานการผลิตเครื่องส าอาง 
GMP (Good Manufacturing Practice) จากศูนย์ส่งเสริมอุตสาหกรรมภาคที่ ๕ ท าให้ออยและ
ผลิตภัณฑ์วนพรรณ มีพัฒนาการที่ดีขึ้นอย่างต่อเนื่อง และในช่วงปี ๒๕๖๐ ทางส านักงานส่งเสริม
การค้าระหว่างประเทศและส านักงานพาณิชย์จังหวัดขอนแก่น ได้จัดโครงการเชื่อมโยงการค้าและ
กิจกรรมจับคู่ธุรกิจที่เมืองกว่างโจว และฮ่องกง และกิจกรรมเชื่อมโยงการค้าและการจัดจ าหน่าย
สินค้าท่ีเมืองเฉินตู ประเทศสาธาณรัฐประชาชนจีนออยจึงได้สมัครเข้าร่วมโครงการเชื่อมโยงการค้าทั้ง
สองครั้ง เพ่ือต้องการทดสอบตลาดว่าผลิตภัณฑ์ วนพรรณ เป็นที่ต้องการของตลาดประเทศจีนหรือไม่ 
ซึ่งผลตอบรับดีมากสินค้าเป็นที่ต้องการของผู้บริโภคชาวจีน ออยสามารถจ าหน่ายสินค้าที่น าไปหมด
ภายในสองวันจากการจัดงานสี่วัน เมื่อออยกลับมาออยจึงคิดว่าควรพัฒนาสินค้าเพ่ือให้มีมาตรฐาน
ส่งออก ผลิตภัณฑ์จึงจ าเป็นต้องมีการรับรองมาตฐานให้มากท่ีสุด เริ่มตั้งแต่การรับรองวัตถุดิบต้องเป็น
มาตรฐานเกษตรอินทรีย์ (Organic Thailand) จนมาสู่การน าผลิตภัณฑ์ส่งตรวจในห้องปฏิบัติการ 
Laboratory ของศูนย์วิทยาศาสตร์การแพทย์ กรมวิทยาศาสตร์การแพทย์ กระทรวงสาธารณสุข เพ่ือ
ความมั่นใจในคุณภาพและผลิตภัณฑ์อย่างดีที่สุดเท่าที่จะท าได้ นอกจากการพัฒนาด้านคุณภาพแล้ว
ออยยังได้พัฒนาเพ่ือเพ่ิมผลิตภัณฑ์ใหม่ๆออกมาเสมอ เช่นเซรั่มบ ารุงผิวหน้า จากสารสกัดข้าวหอม
มะลิ โปรตีนไหม เซรั่มบ ารุงผิวจากน้ าผึ้งชันโรง(พัฒนาโดยกระทรวงวิทยาศาสตร์และเทคโนโลยี) 
เซรั่มบ ารุงผมเพ่ือลดผมร่วง(ร่วมพัฒนาโดยศูนย์ส่งเสริมอุตสาหกรรมภาคที่ ๕) และลิปสติกออร์แกนิค 
(ร่วมพัฒนาโดยสถาบันบริการตรวจสอบคุณภาพและมาตรฐานผลิตภัณฑ์ มหาวิทยาลัยแม่โจ้และศูนย์
ส่งเสริมอุตสาหกรรมภาคที่ ๕ ขอนแก่น) ปัจจุบันออยมีโรงงานเล็กๆ ขนาด 54 ตารางเมตร เพ่ือผลิต
สินค้า ตราวนพรรณ และมีการรับจ้างผลิตและขอเลขที่จดแจ้งผลิตภัณฑ์เครื่องส าอางจากส านักงาน
คณะกรรมการอาหารและยา (อ.ย.)ให้กับลูกค้าจ้างผลิตและท าแบรนด์สินค้าของลูกค้าจ านวน 5 แบ
รนด์สินค้า และออยยังต้องพัฒนาศักยภาพของตนเองด้านการท าตลาดออนไลน์ เพราะการตลาดยุค
ปัจจุบันได้เปลี่ยนแปลงไปมาก ลูกค้าหันมาจับจ่ายสินค้าในโลกออนไลน์เพ่ิมขึ้นเป็นจ านวนมาก แม้
ออยจะยังไม่เก่งเรื่องการท าตลาดออนไลน์ แต่ยอดขายของผลิตภัณฑ์รวมกันทั้งสิ้นกว่า หนึ่งแสนบาท
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ต่อเดือน ซึ่งการประกอบการเป็นรูปแบบครอบครัว เพราะไม่มีพนักงานที่สามารถท างานละเอียดอ่อน
ตามมาตรฐานการท างานของออยได้ มีเพียงพ่อแม่บุคคนในครอบครัวช่วยกัน แม้จะรู้สึกเหนื่อย แต่
ออยและแขกก็มีความสุขกับสิ่งที่ได้ร่วมกันท าเป็นอย่างมาก 

 
กิจกรรมที่ ๑๓ ฝึกอบรม INFO GRAPHICS (น าเสนออย่างเรียบง่ายแต่ทรงพลังด้วยอิน

โฟร์กราฟฟิค)  
วันที่ ๓-๔ มิถุนายน ๒๕๖๐ ทีมวิจัยได้เข้าร่วมฝึกอบรม การท า INFO GRAPHICS ผ่าน

โปรแกรม POWER POINT ณ บ้านสวนซุมแซง จังหวัดมหาสารคาม โดยอาจารย์อนิรุธ   พงคลี 
ภาควิชาการตลาด ร่วมกับศูนย์บริการวิชาการภายนอก คณะบัญชีและการจัดการ มหาวิทยาลัย
มหาสารคาม  โดยทีมวิจัยได้ส่งตัวแทนเข้าร่วมกิจกรรมจ านวน ๒ คน ได้แก่ นางสาวณัฐปวีย์  โชคธ
นาพร และนางสาวจงรัก จารุพันธุ์งาม ในการอบรมครั้งนี้ท าให้ ทีมวิจัยได้เรียนรู้หลักการ เทคนิค 
และวิธีการออกแบบการน าเสนอ วิธีลัดในการหาไอเดียการออกแบบ และการใช้เครื่องมือต่างๆ ของ
โปรแกรม POWER POINT  ให้มีประสิทธิภาพ สวยงาม สื่อสารได้ชัดเจนในการน าเสนองานต่างๆ  

 กิจกรรที่ ๑๔ อบรมพัฒนาศักยภาพนักวิจัย “การวิเคราะห์ข้อมูลและจัดระบบข้อมูล” 
ณ บ้านสวนซุมแซง จังหวัดมหาสารคาม วันที่ ๑๓ กรกฎาคม ๒๕๖๐ 

 ทีมได้ส่งตัวแทนเข้าร่วมกิจกรรมจ านวน ๓ คน คือ นางสาวจงรัก จารุพันธุ์งาม นางสาว
ณัฐปวีย์  โชคธนาพร และนางสาวชลดา ทองเจริญ ซึ่งในการเข้าร่วมครั้งนี้ผู้เข้าร่วมได้เรียนรู้และ
แลกเปลี่ยน รายงานความคืบหน้าการท าวิจัยกับโหนดและทีมวิจัยอ่ืนๆ และการวิเคราะห์ นโยบาย
จากทางภาครัฐที่ก าลังขับเคลื่อนในปัจจุบัน เช่น นโยบายเกษตรแปลงใหญ่ และโครงการ ๙๑๐๑ โดย 
คุณอุบล อยู่หว้า และช่วงบ่ายได้เรียนรู้การจัดระบบข้อมูล จากอาจารย์ มหาวิทยาลัยมหาสารคาม มี
เนื้อหาโดยสรุปตามความเข้าใจของนักวิจัย ดังนี้ 

๑.   กระบวนการวิเคราะห์ข้อมูลเชิงคุณภาพ 
๒.   การสร้างกรอบแนวคิดการวิจัย 
๓.   การบันทึกในสนาม  
๔.   การอ่านข้อความท่ีบันทึก  
๕.   การสร้างระบบรหัสเพื่อจ าแนกข้อมูล 
๖.   การจัดแสดงข้อมูล  และการลดขนาดข้อมูล  
๗.   การสร้างบทสรุปของข้อมูล และการตรวจสอบความถูกต้อง 
๘.   การอธิบายความหมายของข้อค้นพบ  
 

 กิจกรรมที่ ๑๕ การประชุมทีมครั้งที ่ ๖ ที่สวนเกษตรมีกิน ต าบลจระเข้ อ าเภอหนองเรือ 
จังหวัดขอนแก่น วันที่ ๑๘ สิงหาคม  ๒๕๖๐ 

การประชุมทีมวิจัยครั้งที่ ๖ ที่สวนเกษตรมีกิน ซึ่งเป็นสวนของ นางสาวจงรัก จารุพันธุ์งาม 
ในวันที่ ๑๘ สิงหาคม ๒๕๖๐ การประชุมครั้งนี้พี่เลี้ยงได้สอบถามถึงประเด็นปัญหาการวิจัย และความ
สมบูรณ์ของข้อมูลที่ได้ไปเก็บรวบรวมมา สามารถตอบโจทย์ การวิจัยได้เพียงพอหรือไม่ทบทวนปัญหา 
โจทย์วิจัย วัตถุประสงค์ว่ากระบวนการด าเนินงานวิจัยสามารถน าพาให้บรรลุวัตถุประสงค์ได้หรือไม่ 
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การเชื่อมโยงเครือข่ายคืออย่างไร มีรูปธรรมจับต้องไ ด้หรือไม่ ซึ่ งทีมวิจัยได้ร่วมกันอธิบาย
ความสัมพันธ์ กระบวนการพัฒนาเกษตรกรคนรุ่นใหม่ ไปสู่การพัฒนาให้เป็นเครือข่ายผู้ประกอบการ
เกษตรอินทรีย ์ซึ่งสมาชิกในทีมมีการแลกเปลี่ยน ช่วยเหลือเกื้อกูลกัน แต่บางคนก็มีศักยภาพเฉพาะตัว 
และมีความถนัดที่แตกต่างกัน กิจกรรมบางอย่างจึงท าร่วมกัน และบางกิจกรรมก็ท าเฉพาะบุคคล แต่
ก็ยังมีความสอดคล้องกันและกัน เช่น การรวมกลุ่มเป็นการท่องเที่ยววิถีเกษตร ซึ่งแต่ละสวนก็ต้ องมี
เอกลักษณ์ จุดขายที่แตกต่างกันตามความถนัด และความเชียวชาญของแต่ละคน ซึ่งแผนการของ
เครือข่ายเกษตรกรคนรุ่นใหม่ที่พัฒนาศักยภาพตนเองไปสู่การเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ ที่
ก าลังขับเคลื่อนไปสู่ มีดังนี้  

๑.   การรวมกับกลุ่มตลาดนัดสีเขียวขอนแก่นกรีนมาร์เก็ต เป็นกลุ่มเพ่ือผลิตสินค้าเกษตร
อินทรีย์และจ าหน่ายผลิตผลและสินค้าแปรรูป ผ่านเว็บไซด์เครือข่าย โดยได้รับการสนับสนุนจาก 
กิจกรรม CSR ของหน่วยงานต่างๆ   

๒.   การร่วมกลุ่มกับชุมชนที่บ้านของตนเอง ผลิตสินค้าอินทรีย์ เช่น พืช ผัก ผลไม้ ต่างๆ จัด
จ าหน่ายในรูปแบบของ Community Supported Agriculture (CSA) หรือโครงการตระกร้าผัก ที่
ส่งผักถึงบ้านลูกค้า โดยผู้บริโภค จะจ่ายค่าผักให้เกษตรกรก่อนเป็นรายเดือน แล้วเกษตรกรก็ส่งมอบ
ผักสัปดาห์ละ ๒-๓ ครั้งและผักที่จัดส่งจะเป็นผักที่เกษตรกรมีในช่วงเวลานั้นๆ และหากเกิดสภาวะ
อากาศแปรปรวน ผู้บริโภคจะร่วมกันรับความเสี่ยงที่จะเกิดขึ้นกับเกษตรกร  

๓.   การเชื่อมโยงเป็นเส้นทางท่องเที่ยว วิถีไทย วิถีวัฒนธรรม และวิถีเกษตรกรรม เพ่ือให้
นักท่องเที่ยวได้มาเรียนรู้ถึงแหล่งผลิตอาหารปลอดภัย เรียนรู้กระบวนการท านาอินทรีย์ หรือชื่นชม
ความสวยงามของธรรมชาติ แบบวิถีวัฒนธรรมไทย ผ่านการรื้อฟ้ืนเพ่ือสืบสานภูมิปัญญา วัฒนธรรม
การกินการอยู่ของชาวอีสาน 

๔.   การเชื่อมโยงเรื่องการเป็นแหล่งเรียนรู้ หรือศูนย์เรียนรู้เรื่องเกี่ยวกับการท าการเกษตร
วิทยากรเผยแพร่องค์ความรู้และประสบการเกี่ยวกับการเกษตร ส าหรับหน่วยงาน ภาครัฐ เอกชน 
สถาบันการศึกษา องค์กรไม่แสวงหาก าไร และผู้ที่สนใจ ต่างๆ 
   
 กิจกรรมที่ ๑๖ การประชุมทีมครั้งที่  ๗ ที่วนพรรณ การ์เด้น อ าเภอหนองเรือ จังหวัด
ขอนแก่น วันที่ ๕  ตุลาคม  ๒๕๖๐ 
 ในการจัดประชุมทีวิจัยครั้งนี้ เป็นการประชุมเพ่ือวิเคราะห์ความเป็นไปได้ของการทดลอง
ปฏิบัติการพัฒนาศักยภาพในการประกอบการของเกษตรกรรุ่นใหม่ ซึ่งพบว่าทีมวิจัยแต่ละคนเริ่ม มี
เปูาหมายในการพัฒนาเส้นทางท่องเที่ยวร่วมกัน จึงเกิดการออกแบบแผนการทดลองปฏิบัติการสร้าง
เส้นทางท่องเที่ยวเบื้องต้น  
  
 กิจกรรมที่ ๑๗ การประชุมทีมครั้งที่  ๘ ที่โคลัมโบคราฟวิเลจ ต าบลในเมือง อ าเภอเมือง
ขอนแก่น จังหวัดขอนแก่น 
 การประชุมเพ่ือวิเคราะห์และออกแบบแผนทดลองปฏิบัติการท่องเที่ยว เมื่อสมาชิกทีมวิจัย 
ต่างมีเปูาประสงค์ที่ตรงกันว่าการท าเกษตรกรรมและเชื่อมโยงไปการเป็นสถานที่ให้บริการการเรียนรู้
วิถีเกษตรกรรม และวัฒนธรรมการท่องเที่ยววิถีชุมชน ท่องเที่ยวเชิงเกษตร โดยทีมวิจัยจึงได้ร่วมกัน
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ออกแบบเส้นทางท่องเที่ยว ที่จะเชื่อมโยงกันและกัน โดยที่ปรึกษาทีมวิจัย อ.สุกานดา ได้เข้าร่วมให้
ค าแนะน าแก่ผู้ที่จะเป็นผู้ประกอบการสถานที่ท่องเที่ยวต่างๆ ซึ่งการออกแบบสถานที่ต้องมีความเป็น
เอกลักษณ์เฉพาะตัว ไม่จ าเป็นต้องมีการลงทุนที่สูง โดยในช่วงเริ่มต้นควรปรับปรุงจากสิ่งที่เป็น แต่ให้
ความส าคัญกับความสะอาดและพยายามสร้างกระบวนการมีส่วนร่วมกับคนในชุมชน การบริการควร
ให้บริการดุจญาติมิตรที่จะช่วยให้เกิดความรู้สึกอบอุ่นเป็นกันเอง เป็นการสร้างประสบการในรูปแบบ
ใหม่ๆ ซึ่งจะสามารถสร้างความประทับใจและก่อให้เกิดการเกื้อหนุนให้กิจกรรมการท่องเที่ยวได้รับ
ความสนใจจากนักท่องเที่ยวมากยิ่งข้ึน  
 

กิจกรรมที่ ๑๘ การประชุมทีมครั้งที่ ๑๐ ที่วนพรรณ การ์เด้น อ าเภอหนองเรือ  จังหวัด
ขอนแก่น วันที่ ๒๐ ธันวาคม ๒๕๖๐  

การประชุมทีมวิจัยเพื่อออกแบบทดลองปฏิบัติการท่องเที่ยว โดยที่มพ่ีเลี้ยงได้ให้ค าแนะน าใน
การออบแบบและการสนับสนุน เรื่องของงบประมาณในการออกแบบกิจกรรมทดลองท่องเที่ยวดูงาน
ฟาร์มเกษตร ซึ่งมีกลุ่มนักท่องเที่ยวจากสมาชิกชุดทีมวิจัย Young Smart Farmer จังหวัด
มหาสารคาม จากปัญหาว่าฟาร์มของผู้ประกอบท่องเที่ยวเกษตรอินทรีย์ทีมขอนแก่น อยู่ห่างกันต่าง
อ าเภอทริปท่องเที่ยวจึงควรเป็นการพักค้างคืน โดยการทดลองปฏิบัติการนี้ทดลองเพียง 3 จุด โดย
คัดเลือกจากสวนที่มีความพร้อมเรื่องการต้องรับนักท่องเที่ยวก่อน มีดังนี้  สวนบ้านพ่อสวาท ต าบล
โนนเชือก อ าเภอน้ าพอง  สวนเกษตรมีกิน ต าบลจระเข้  อ าเภอหนองเรือ และวนพรรณ การ์เด้น 
ต าบลบ้านกง อ าเภอหนองเรือ  

กิจกรรมที่ ๑๙ การประชุมทีมครั้งที่ ๑๑ ที่วนพรรณ การ์เด้น อ าเภอหนองเรือ  จังหวัด
ขอนแก่น วันที่ ๓๐ มกราคม  ๒๕๖๑ 

ประชุมทีมเพ่ือสรุปผลการจัดทริปทดลองการท่องเที่ยววิถีชุมชน โดยเส้นทางท่องเที่ยวจะ
เริ่มต้นจาก บ้านพ่อสวาท กิจกรรมแลกเปลี่ยนเรียนรู้เรื่องการท าตลาดสินค้าผักอินทรีย์ ผลไม้พ้ืนบ้าน
สู่ครัวเชฟโรงแรมห้าดาว และร้านอาหารหรูโดยผู้ขายเป็นผู้ก าหนดราคาขายได้เองราคาที่ขายได้จึงสูง 
ท าให้เกษตรกรผู้เพาะปลูกพืชเหล่านี้มีรายได้ข้ึนกว่าเดือนละ หมื่นบาท ซ่ึงท าให้ตัวแทนนักท่องเที่ยวมี
ความสนใจในประเด็นนี้มาก เพราะนักท่องเที่ยวเองก็เป็นเกษตรกรเช่นกันแต่กลับมองข้าม พืชผัก
ผลไม้พ้ืนบ้านมองเห็นเป็นวัชพืชที่ต้องคอยก าจัดให้สิ้นไป แต่การจะหาหนทางเพ่ือเป็นผู้จัดจ าหน่าย
ผลผลิตทางการเกษตรไปสู่ผู้บริโภคในระดับนี้ ยังคงไม่ใช่เรื่องง่ายนักส าหรับเกษตรกร นอกจากนี้แล้ว 
พ่อสวาทยังมีโครงการก่อสร้างโรงงานหมักสาโทแบบโบราณ เพ่ือเป็นสถานที่เรียนรู้แหล่งภูมิปัญญา
การหมักสาโทแบบโบราณไม่ให้เลือนหายไป โดยแกละ เดชา ก็ได้รับสือทอด สิ่งเหล่านี้จากพ่อสวาท
และยังมีความมุ่งม่ันพัฒนาโรงหมักสาโทให้ได้รับมาตรฐานการผลิตอีกด้วย 

 จุดท่องเที่ยวจุดที่สองคือ สวนเกษตรมีกิน โดยปู จงรักษ์ ที่นี่มีพ้ืนที่ 4 ไร่ การออกแบบพ้ืนที่
ตั้งใจเพ่ือให้เป็นสถานที่ท่องเที่ยว พักผ่อน ผ่อนคลายอารมณ์ กิจกรรมเวิร์คชอปส าหรับครอบครัวและ
กิจกรรมด านาด้วยวิถีวัฒนธรรมดั้งเดิม มีการให้บริการกาแฟ ไอศกรีม อาหารคาวหวาน รับจัด
ประชุมสัมมนา ให้แก่หน่วยงานต่างๆ โดยไม่เน้นรับกิจกรรมศึกษาดูงานหรือศูนย์การเรียนรู้ เพ่ือ
ต้องการจ ากัดกลุ่มเปูาหมายที่จะเข้ามาใช้บริการ เป็นกลุ่มตลาดที่มีก าลังซื้อสูง ปูได้วางเปูาหมาย
ให้กับตัวเองว่า ตนเป็นผู้ประกอบการที่ให้บริการท่องเที่ยววิถีเกษตรและวิถีวัฒนธรรม โดยเริ่มต้นจาก
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การขอรับเงินเพื่อการระดมทุนมาไถ่ชีวิตควาย จ านวน ๓ ตัว มีการปลูกผักอินทรีย์ และท าน้ าสลัดเพ่ือ
จ าหน่าย และรับผลิตภัณฑ์ผ้าขาวม้าในชุมชนและผลิตภัณฑ์เครื่องส าอาง วนพรรณ ไปจ าหน่าย เป็น
ของฝากของที่ระลึกที่สวน มีกระต๊อบเถียงนาไว้ ให้นักท่องเที่ยวได้เอนกายผ่อนคลายท่ามกลาง
บรรยากาศ ท้องทุ่นนา สิ่งเหล่านี้สามารถดึงดูดนักท่องเที่ยวคนเมืองที่เหน็ดเหนื่อยจากการท างาน 
และต้องการเติมเต็มชีวิตด้วยธรรมชาติ ได้เป็นอย่างดี และกิจกรรมเวิร์คชอปเป็นครอบครัวก็สามารถ
สร้างประสบการณ์ที่แตกต่างจากกิจกรรมในเมืองได้เป็นอย่างดี อาหารที่ให้บริการที่นี่จะเน้นเป็น
อาหารอีสานพื้นบ้านหรืออาหารในท้องถิ่นเป็นหลัก ตัวแทนนักท่องเที่ยวต่างมีความสนใจรูปแบบการ
ให้บริการท่องเที่ยวในลักษณะนี้เช่นกัน เพราะมองว่าเป็นการปรับปรุงสิ่งที่เรามีและเราเป็นให้สามารถ
เป็นที่พักผ่อนหย่อนใจใด้ เช่นการการออกแบบกระต๊อบเถียงนาให้โล่ง โปร่งสบาย เหมาะแก่การ
พักผ่อนหย่อนใจ การปลูกต้นไม้พืชผักสวนครัว เพ่ือตกแต่งสวนให้มีความเป็นสัดส่วนสวยงามก็น่าจะ
เป็นอีกช่องทางรายได้ของเกษตรกรรุ่นใหม่คนอ่ืนๆด้วยเช่นกัน หลังจากนั้นคณะทดลองท่องเที่ยวได้
ไปรับประทานอาหารเย็นที่สวน วนพรรณ การ์เด้น ต าบลบ้านกง อ าเภอหนองเรือ 

ที่วนพรรณ การ์เด้น เป็นสถานที่ส าหรับแลกเปลี่ยนเรียนรู้ศึกษาดูงานตั้งแต่ช่วงปี ๒๕๕๙ 
โดยในช่วงเริ่มต้นได้ใช้พ้ืนที่ลานส าหรับเก็บข้าวเป็นห้องประชุมเอนกประสงค์ ที่นี่ท าเกษตรอินทรีย์
มากว่า ๑๐ ปีแล้ว ในปัจจุบันได้มีคณะติดต่อเข้ามาศึกษาดูงานอย่างต่อเนื่อง และผลจากการได้รับ
การประชาสัมพันธ์ของการท่องเที่ยวแห่งประเทศไทย ททท.และการให้สัมภาษณ์ต่อสื่อรายการทีวีที่
น าเสนอในมิติของเกษตรกรต้นแบบ ท าให้มีนักท่องเที่ยวแวะเวียนเข้ามาอยู่เสมอ ทั้งอยากเข้ามาชื่น
ชมบรรยากาศ และต้องการมาขอแลกเปลี่ยนเรียนรู้เรื่องการท าการเกษตรอินทรีย์ทฤษฎีใหม่ การท า
ธนาคารต้นไม้และการขายคาร์บอนเครดิต การเผาถ่านที่ไร้สารก่อมะเร็ง และการแปรรูปสมุนไพรเป็น
เครื่องส าอาง ที่แบรนด์วนพรรณ ได้รับการตอบรับจากลูกค้าเป็นอย่างดี ซึ่งทางสวนก็ได้จัดกิจกรรม
เวิร์คชอบต่างๆส าหรับผู้ที่สนใจ ปัจจุบันวนพรรณ การ์เด้น เป็นส่วนหนึ่งของชุมชนท่องเที่ยววิถีชุมชน
โฮมสเตย์บ้านท่าลี่ ที่สามารถให้บริการลูกค้าท่องเที่ยวที่ต้องการพักค้างคืนได้ พร้อมกับได้เรียนรู้วิถี
ชีวิตความเป็นอยู่ของชุมชนได้ นอกจากนี้ออย วนพรรณ ยังได้รับเชิญให้เป็นอาจารย์พิเศษสอนในวิชา 
การพัฒนาการท่องเที่ยววิถีเกษตรไปสู่การพัฒนาที่ยั่งยืน สาขาการท่องเที่ยว คณะการจัดการและการ
บัญชี มหาวิทยาลัยขอนแก่น สิ่งที่นักท่องเที่ยวกลุ่ม Young Smart Farmer ให้ความสนใจต่อวน
พรรณ การ์เด้นคือ การพัฒนาตนเองไปสู่การเป็นเกษตรกรต้นแบบและการเป็นศูนย์เรียนรู้ และการ
สร้างความม่ันคงให้แก่อาชีพเกษตรของตน แนวทางการพัฒนาผลิตผลของตนเองไปสู่การแปรรูปเพ่ือ
เพ่ิมมูลค่า และการกลับมาเพ่ือเกื้อกูลชุมชนให้เข้มแข็ง และการได้แบ่งปันความรู้ความสามารถของ
ตนเองเพ่ือช่วยเหลือและพัฒนาผู้อ่ืนได้ 

 



๓๔ 
 

 
ภาพที่ ๒  แสดงหมายก าหนดการท่องเที่ยวในแผนทดลองการปฏิบัติการท่องเที่ยววิถีชุมชน  
 
กิจกรรมที่ ๑๙ การประชุมทีมครั้งที่ ๑๑ ที่วนพรรณ การ์เด้น อ าเภอหนองเรือ  จังหวัด

ขอนแก่น วันที่ ๑๘ กุมภาพันธ์  ๒๕๖๑ 
การประชุมเพ่ือทบทวนแผนปฏิบัติการและการวางแผนเก็บข้อมูลเพิ่มเติมการทดลองเส้นทาง

ท่องเที่ยว จากการเก็บข้อมูลด้วยแบบประเมินความพร้อมแหล่งท่องเที่ยวเชิงเกษตรอินทรีย์  (ดร.สุ
กานดา นาคะปักษิณ) ในเครือข่ายผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์จังหวัดขอนแก่น โดยนักท่องเที่ยว
กลุ่มทดลอง Young Smart Farmer จังหวัดมหาสารคาม และจากการสัมภาษณ์พูดคุยแลกเปลี่ยน
เรียนรู้กันและกัน โดยแบบประเมินได้ออกแบบการให้คะแนนความพร้อมการเป็นสถานที่ท่องเที่ยว 
ในด้านต่างๆดังนี้ ๑.ความพร้อมด้านการบริหารจัดการของแหล่งท่องเที่ยว  ๒.ความพร้อมด้านการ
รองรับของแหล่งท่องเที่ยววิถีเกษตร  ๓.ความพร้อมด้านการให้บริการของแหล่งท่องเที่ยววิถีเกษตร 
๔.ความพร้อมด้านการดึงดูดใจของแหล่งท่องเที่ยววิถีเกษตร ๕.ความพร้อมด้านการจัดกิจกรรมและ
สร้างประสบการณ์การท่องเที่ยว โดยแบบประเมินออกแบบให้ผู้ตอบท าสัญลักษณ์ลงช่องที่ตนเองเห็น



๓๕ 
 

ว่ามีความพร้อมในด้านนั้นในระดับใดคือ  ช่องหมายเลข ๑ คือความพร้อมระดับต่ าสุด เรียงตามระดับ
ความพร้อมจนถึง ช่องหมายเลข ๕ คือความพร้อมระดับสูงสุด โดยสามารถน ามาวิเคราะห์ได้ ดังนี้  

 
ลักษณะการประเมินความพร้อม  ระดับการให้

คะแนน 
 

ลักษณะการประเมินความพร้อม ส ว น พ่ อ
สวาท 

สวนเกษตรมี
กิน 

ว น พ ร ร ณ 
การ์เด้น 

๑ .ความพร้อมด้านการบริหารจัดการของแหล่ ง
ท่องเที่ยว   

   

๒.ความพร้อมด้านการรองรับของแหล่งท่องเที่ยววิถี
เกษตร   

   

๓.ความพร้อมด้านการให้บริการของแหล่งท่องเที่ยววิถี
เกษตร 

   

๔.ความพร้อมด้านการดึงดูดใจของแหล่งท่องเที่ยววิถี
เกษตร 

   

๕ . ค ว ามพร้ อมด้ า นก า ร จั ด กิ จ ก ร ร มและส ร้ า ง
ประสบการณ์การท่องเที่ยว 

   

 
ตารางที่  ๑ แบบสรุปผลการประเมินความพร้อมในแต่ละด้านด้านของสถานที่ท่องเที่ยววิถี

ชุมชนและวิถีเกษตร ในจังหวัดขอนแก่น  
นอกจากนี้แล้วทีมวิจัยเห็นว่าการพัฒนาสวนเกษตรไปสู่การท่องเที่ยววิถีชุมชนนี้ ยังต้องได้รับ

การปรับปรุงพัฒนาในด้านต่างๆอีกมาก ซึ่งกิจกรรมที่จะช่วยพัฒนายกระดับการเป็นผู้ประกอบการ
ท่องเที่ยววิถีเกษตรนั้น ควรจะต้องมีการไปศึกษาดูงานในสถานที่ที่มีชื่อเสียงและประสบความส าเร็จ
ในการจัดการด้านการท่องเที่ยวดังกล่าว ทีมวิจัยจึงเสนอว่าควรมีการศึกษาดูงานทั้งพ้ืนที่ใกล้เคียงคือ
ในจังหวัดขอนแก่น คือ ฟาร์มเลี้ยงหมูอินทรีย์ ของนายวาณิช วันทวี ที่บ้านหนองโน ต าบลบ้านเม็ง 
อ าเภอหนองเรือ จังหวัดขอนแก่น และฟาร์มปลูกผักอินทรีย์อุ้มฉัน ออร์แกนิคฟาร์ม บ้านโนนท่อน 
ต าบลโนนท่อน อ าเภอเมือง จังหวัดขอนแก่น เพ่ือไปเรียนรู้การเป็นผู้ผลิตอาหารอินทรีย์และการ
พัฒนาพ้ืนที่ฟาร์มให้เป็นสถานที่ท่องเที่ยวเชิงเกษตรได้ นอกจากนี้การไปศึกษาดูงานในพ้ืนที่ต้นแบบ
การจัดการท่องเที่ยวที่ประสบความส าเร็จและมีชื่อเสียงก็เป็นสิ่งที่ส าคัญ ซึ่งในพ้ืนที่ภาคอีสานยังไม่มี
ต้นแบบการท่องเที่ยวที่เข้าข่ายลักษณะดังกล่าว ทีมวิจัยจึงเห็นสมควรไปศึกษาดูงานการท่องเที่ยววิถี
ชุมชนที่ ๑. โฮมสเตย์บ้านแม่ก าปอง ต าบลห้วยแก้ว อ าเภอแม่ออน จังหวัดเชียงใหม่ ซึ่งเป็นสถานที่
ท่องเที่ยวที่มีชื่อเสียงโด่งดังมานาน มีทัศนียภาพทางธรรมชาติที่สวยงาม และมีระบบการบริหาร
จัดการที่ดีมาก  ๒.โฮมสเตย์บ้านปงห้วยลาน ต าบลออนใต้ อ าเภอสันก าแพง จังหวัดเชียงใหม่ ซึ่งเป็น
การท่องเที่ยวที่เต็มไปด้วยวิถีชีวิตสุดเรียบง่าย ธรรมชาติของปุาเขา ท้องนาอันอุดมสมบูรณ์   ๓. การ
ไปศึกษาดูงานตลาดสินค้าเกษตรและอาหารปลอดภัย จริงใจมาร์เก็ต อ าเภอเมือง จังหวัดเชียงใหม่ ๔. 
การไปศึกษาดูงานของเกษตรกรรุ่นใหม่ ทาปันรักษ์ เวิร์คชอปแอนด์ฟาร์มสเตย์  ต าบลทาสบเส้า 



๓๖ 
 

อ าเภอแม่ทา จังหวัดล าพูน ชมบ้านดิน และเวิร์คชอปการท าพิซซ่าด้วยเตาดิน โดยมีก าหนดการ
เดินทางไปศึกษาดูงานในวันที่ ๒๑ - ๒๓ เมษายน  ๒๕๖๑  

และจากการทดลองปฏิบัติการท่องเที่ยววิถีชุมชนและวิถีเกษตรจังหวัดเชียงใหม่ ทีมวิจัยได้
ท าแบบประเมินความพร้อมในด้านการให้บริการท่องเที่ยวดังนี้  

 
ลักษณะการประเมินความพร้อม  ระดับการ

ให้คะแนน 
  

ลักษณะการประเมินความพร้อม บ้านแม่ก า
ปอง 

บ้านปงห้วย
ลาน 

ต ล า ด
จริงใจมาร์
เก็ต 

ท า ปั น
รักษ์ 

๑.ความพร้อมด้านการบริหารจัดการของแหล่ง
ท่องเที่ยว   

    

๒ .ความพร้อมด้ านการรองรับของแหล่ ง
ท่องเที่ยววิถีเกษตร   

    

๓.ความพร้อมด้านการให้บริการของแหล่ง
ท่องเที่ยววิถีเกษตร 

    

๔.ความพร้อมด้านการดึงดูดใจของแหล่ง
ท่องเที่ยววิถีเกษตร 

    

๕.ความพร้อมด้านการจัดกิจกรรมและสร้าง
ประสบการณ์การท่องเที่ยว 

    

 
ตารางที่ ๒ ตารางสรุปผลการประเมินการทดลองปฏิบัติการท่องเที่ยวในความพร้อมในแต่ละด้านของ
สถานที่ท่องเที่ยววิถชีุมชนและการท่องเที่ยววิถีเกษตร จังหวัดเชียงใหม่ 

 
 

  
    
    
 



๓๗ 

 

บทที่ ๔ 
ผลการศึกษา 

โครงการวิจัยเรื่อง “กระบวนการพัฒนาศักยภาพเกษตรกรรุ่นใหม่ในการเป็นผู้ประกอบการ
เกษตรอินทรีย์ ในจังหวัดขอนแก่น” ในครั้งนี้  ทีมวิจัยได้มีการใช้กระบวนการวิจัยเชิงปฏิบัติการแบบ
มีส่วนร่วม  โดยได้ประยุกต์วิธีการวิจัยที่หลากหลายทั้งเอกสาร  และการศึกษาภาคสนาม  การ
สัมภาษณ์  การประชุม  การสนทนากลุ่มย่อย  โดยมีการน าเสนอผลการศึกษาดังนี้  

๑.   สถานการณ์การท าเกษตรอินทรีย์และการประกอบการของเกษตรกรรุ่นใหม่ ในเขตพ้ืนที่
จังหวัดขอนแก่น 

๒.   ผู้ประกอบการเกษตรกรรุ่นใหม่ระดับปัจเจกบุคคล ด้านปัจจัย เงื่อนไข ต้นทุนทางสังคมและ
อ่ืนๆ ที่มีส่วนเอ้ืออ านวยต่อความส าเร็จหรือไม่ส าเร็จในการท าเกษตรกรรมอินทรีย์ 

๓.   ศักยภาพและแนวทางการพัฒนาศักยภาพของเกษตรกรรุ่นใหม่ในการเป็นผู้ประกอบการ
เกษตรอินทรีย์ ในเขตพ้ืนที่จังหวัดขอนแก่น 

๔.  การพัฒนาแนวทางการท างานร่วมกันระหว่างเกษตรกรผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ในเขต
พ้ืนที่จังหวัดขอนแก่น  

๑.   สถานการณ์การท าเกษตรอินทรีย์และการประกอบการของเกษตรกรรุ่นใหม่ ในเขตพื้นที่
จังหวัดขอนแก่น 

๑.๑   พัฒนาการความเป็นมาของเกษตรกรรุ่นใหม่ ในการท าเกษตรอินทรีย์  
พัฒนาการความเป็นมาของเกษตรกรรุ่นใหม่ในการท าเกษตรอินทรีย์สามารถแบ่งออกเป็น 

3 ยุค ได้แก่ ยุคก่อนการท าเกษตรอินทรีย์ ยุคปรับเปลี่ยนเข้าสู่การท าเกษตรอินทรีย์ และยุคการท า
เกษตรอินทรีย ์ซึ่งมีรายละเอียดดังนี้  

ยุคก่อนการท าเกษตรอินทรีย์ เกษตรกรคนรุ่นใหม่ ได้ประกอบอาชีพของตนเอง ตามที่ได้
เรียนรู้และวางแผนในชีวิต หรือตามประสบการณ์และความถนัด เช่น นักวิจัยและพัฒนา ผู้ช่วยวิจัย 
นักวิเคราะห์  รับราชการครู เจ้าหน้าที่การเงิน พนักงานขาย ประชาสัมพันธ์ ผู้จัดการร้านอาหาร ไกด์
น าเที่ยว ธุรกิจส่วนตัว ช่างก่อสร้าง และพนักงานโรงงาน ด าเนินการใช้ชีวิตตามแบบแผนที่วางไว้
จนถึงระยะที่ได้เวลาในการที่จะท าตามความตั้งใจ ความฝัน หรือด้วยเหตุจ าเป็นต่างๆ ที่ผ่านเข้ามา
ในช่วงชีวิต ทั้งที่ส าเร็จและประสบกับปัญหาต่างๆ หลายคนที่มีพ้ืนฐานครอบครัวในการท าเกษตรและ
อีกบางส่วนที่มองเห็นว่าการเกษตรสามารถปรับเปลี่ยนรู้ปแบบชีวิตให้มาอยู่ในแบบที่ต้องการได้ ด้วย
เพราะกระแสสังคมที่มีการพูดถึงการท าเกษตรอินทรีย์ อาหารปลอดภัย อันตรายจากสารเคมี หรือ
แม้แต่ชีวิตที่ต้องการท่องเที่ยวและอิสระ 

ยุคปรับเปลี่ยนเข้าสู่การท าเกษตรอินทรีย์ เมื่อเกษตรกรคนรุ่นใหม่มีความต้องการที่จะ
ท าเกษตรอินทรีย์ ได้มีการเตรียมความพร้อมและปรับเปลี่ยนตนเองเพ่ือเข้าสู่การท าเกษตรอินทรีย์ 
โดยการหาประสบการณ์ท างานเกี่ยวกับการท าเกษตรอินทรีย์ เช่น การเข้าร่วมอบรมหลักสูตรปรัชญา
เศรษฐกิจพอเพียง ที่มูลนิธิกสิกรรมธรรมชาติมาบเอ้ือง เข้าร่วมอบรมโครงการคนกล้าคืนถิ่น รวมถึง
การย้ายพ้ืนที่ท างานให้ใกล้บ้านเกิด เพ่ือสร้างโอกาสให้สามารถท าเกษตรอินทรีย์ที่บ้านของตนเองได้ 



๓๘ 

 

การซื้อที่ดินเพ่ือเตรียมพร้อมในการท าเกษตร การทดลองปฏิบัติการเกี่ยวกับการท าเกษตรอินทรีย์ 
การน าทักษะ ประสบการณ์ ความรู้ จากการเรียน และการใช้ชีวิตมาปรับประยุกต์ใช้ในการท าเกษตร
อินทรีย์ ซึ่งเป็นจุดเด่นที่แตกต่างจากเกษตรกรในยุคพ่อแม่ 

ยุคการท าเกษตรอินทรีย์ ปัจจุบันมีเกษตรกรรุ่นใหม่ที่ท าเกษตรอินทรีย์ ๑๐ ราย ซึ่ง
แบ่งเป็น 3 ระดับ ได้แก่ เกษตรกรคนรุ่นใหม่ที่มีความเป็นผู้ประกอบการ เกษตรกรคนรุ่นใหม่ที่ก าลัง
ก้าวสู่การเป็นผู้ประกอบการ และเกษตรกรรุ่นคนใหม่ที่ท าเกษตรกรรมเพียงอย่างเดียว กิจกรรมที่
ด าเนินการเกี่ยวกับการท าเกษตรอินทรีย์ เช่น การปลูกผัก เลี้ยงสัตว์ และปลูกข้าวแบบอินทรีย์ การ
เป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ โดยการแปรรูปผลผลิตเกษตรอินทรีย์ การท่องเที่ยวเชิงเกษตร และ
การสร้างตลาดรูปแบบใหม่ 

๑.๒   สาเหตุและปัจจัยในการเป็นผู้ประกอบการเกษตรกรรุ่นใหม่ที่ท าเกษตรอินทรีย์ 
สาเหตุและปัจจัยในการเป็นผู้ประกอบการเกษตรกรรุ่นใหม่ที่ท าเกษตรอินทรีย์ 

ประกอบด้วย 
1.   ความรู้  ประสบการณ์ และทักษะ  เกษตรกรคนรุ่นใหม่ได้มีการใช้ความรู้ 

ประสบการณ์ และทักษะที่เคยสะสมมาในอดีตมาปรับใช้ในการท าเกษตรอินทรีย์ ไม่ว่าจะเป็นการน า
ความรู้จากการเรียนเกี่ยวกับ เกษตรกรรม การบริหารธุรกิจ หรือการน าความรู้ประสบการณ์และ
ทักษะจากการท างานเก่ียวกับนักวิเคราะห์  เจ้าหน้าที่การเงิน  พนักงานขาย ประชาสัมพันธ์ ผู้จัดการ
ร้านอาหาร ไกด์น าเที่ยว รวมถึงการน าเอาความรู้จากการเข้าร่วมอบรมหลักสูตรปรัชญาเศรษฐกิจ
พอเพียง ที่มูลนิธิกสิกรรมธรรมชาติมาบเอ้ือง และเข้าร่วมอบรมโครงการคนกล้าคืนถ่ิน  

๒.   ปัจจัยการผลิต การเข้าเป็นเกษตรกรรุ่นใหม่ต้องอาศัยการมีปัจจัยการผลิตที่เอ้ือต่อ
การท าเกษตรอินทรีย์ เช่น ที่ดินของตนเองหรือที่ดินที่ได้จากการเช่า เงินทุนที่ได้จากการสะสมได้จาก
การท างาน การกู้ยืม การยืมจากครอบครัว หรือการกู้ยืมจากธนาคาร รวมถึงเครื่องมืออุปกรณ์ในการ
การผลิตที่ได้รับการสนับสนุนจากหน่วยงานรัฐ และการซื้อหาด้วยตนเอง  

๓.   ทัศนะคติส่วนตัว เป็นสาเหตุที่ส าคัญที่เป็นจุดเริ่มต้นให้เกษตรกรรุ่นใหม่หันหน้าเข้า
สู่การท าเกษตรอินทรีย์ เพราะการเผชิญปัญหาที่ไม่ประสบความส าเร็จบนเส้นทางการเกษตรเชิงเดี่ยว
ไม่ประสบความส าเร็จในการธุรกิจส่วนตัว เช่น กิจการรีสอร์ทและกิจการร้านอาหาร หรือเผชิญกับ
ปัญหาและได้รับผลกระทบจากสารเคมีการเกษตร เช่น กรณีการท าสวนมะม่วงที่มีการใช้ปุ๋ยและ
สารเคมีที่เน้นการผลิตเชิงปริมาณเพ่ือส่งตลาด จนสุดท้ายต้นโทรมภายในระยะเวลาเพียง 3 ปี จึงค่อย
ลดการใช้ปุ๋ยลง จนกระทั่งเป็นสวนอินทรีย์ในที่สุด และกรณีการท านาแบบเคมี และรับจ้างฉีดสารเคมี
นานกว่า 3 ปี บวกกับการระบาดของเพลี้ยแปูง แต่ไม่สามารถควบคุมการระบาดได้ ท าให้เห็นว่าเสีย
ค่าใช้จ่ายเป็นจ านวนมาก จึงหันมาสนใจการท านาแบบอินทรีย์ บางรายเกิดความเบื่อหน่ายจากการ
ท างานในกรุงเทพมหานคร ที่แสดงให้เห็นว่าถึงจะได้รายได้ ค่าตอบแทนจ านวนมาก แต่ไม่มีความสุข
ในการใช้ชีวิต  

๔.   นโยบายของรัฐและเอกชน มีส่วนส าคัญอย่างยิ่งที่จะผลักดันให้เกิดการปฏิบัติการ
ในเชิงพ้ืนที่ เพ่ือท าการเกษตรอินทรีย์หรือยกระดับเป็นผู้ประกอบการ เช่น ส านักงานเกษตรจังหวัด
ขอนแก่น มีนโยบายในการสนับสนุนเรื่องการรวมกลุ่มและสร้างเครือข่ายของเกษตรกรคนรุ่นใหม่ 
เพ่ือให้เกิดการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ระหว่างกัน ส านักงานอุตสาหกรรมจังหวัดขอนแก่น มีนโยบายในการ



๓๙ 

 

สนับสนุนเรื่องผู้ประกอบการโอทอป (OTOP) ส านักงานพาณิชย์จังหวัดขอนแก่น มีนโยบายในการ
สนับสนุนเรื่องการพัฒนาผลิตภัณฑ์จากข้าว ธนาคารเพ่ือการเกษตรและสหกรณ์การเกษตรจังหวัด
ขอนแก่น มีนโยบายในการสนับสนุนเรื่องการสืบทอดกระบวนการและความรู้เกี่ยวกับการท าเกษตร
ของเกษตรกรคนรุ่นใหม่ และเครือข่ายตลาดนัดสีเขียวจังหวัดขอนแก่น มีนโยบายในการสนับสนุน
เรื่องพ้ืนที่จ าหน่ายผลผลิตปลอดภัยและอินทรีย์ 

๕.   ครอบครัว เป็นแรงผลักดันที่ท าให้เกษตรกรรุ่นใหม่ ตัดสินใจที่จะเข้ามาท าเกษตร
อินทรีย์ มีเกษตรกรรุ่นใหม่บางรายกับมาท าเกษตรอินทรีย์ เพราะพ่อแม่ต้องการให้ลูกกลับมาท า
เกษตร อยากให้ลูกอยู่กับครอบครัว แต่ก็มีบางรายที่พ่อแม่ไม่ยอมให้กลับมาท าเกษตรอินทรีย์ อย่างไร
ก็ตามการดูถูกกีดกันของครอบครัว กลายเป็นแรงผลักดันให้เกษตรกรรุ่นใหม่ตัดสินใจท าเกษตร เพ่ือ
พิสูจน์ให้พ่อแม่เห็นว่าตนเองสามารถที่จะท าเกษตรได้ 

๖.   เพื่อนในกลุ่มเกษตรกรคนรุ่นใหม่ การเกาะกลุ่มกันของเกษตรกรรุ่นใหม่เป็นเหมือน
ทีมท่ีคอยสนับสนุนกันในเรื่องการแลกเปลี่ยนความรู้ ประสบการณ์ และชักชวนให้เข้าสู่การท าเกษตร
อินทรีย์ 

๑.๓   การจ าแนกกลุ่มเกษตรกรรุ่นใหม่ที่ท าเกษตรอินทรีย์  
จ านวนสมาชิกของเกษตรกรรุ่นใหม่ มีจ านวน 10 ราย ซึ่งสามารถจ าแนกกลุ่มเกษตรกร

รุ่นใหม่ที่ท าเกษตรอินทรีย์ออกเป็น 3 กลุ่ม ได้แก่ กลุ่มที่ 1 ท าเกษตรอินทรีย์จนส าเร็จและสามารถ
ยกระดับตนเองเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ มีจ านวน 5 ราย กลุ่มที่ ๒ ท าเกษตรอินทรีย์จน
ส าเร็จและก าลังยกระดับตนเองเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ มีจ านวน ๒ ราย กลุ่มที่ ๓ ก าลัง
ปรับเปลี่ยนเข้าสู่การท าเกษตรอินทรีย์ มีจ านวน ๓ ราย 

๑.๔   ประเภทของการเป็นผู้ประกอบการเกษตรกรรุ่นใหม่ 
ประเภทของการเป็นผู้ประกอบการเกษตรกรรุ่นใหม่ เป็นเกษตรกรที่มีอายุ ๒๔ – ๔๘ ปี 

มีการน าความรู้ ทักษะ และประสบการณ์ก่อนการเข้าสู่ระบบเกษตรมาปรับใช้ในท าเกษตรอินทรีย์ มี
การเชื่อมโยงหน่วยงานที่เกี่ยวข้องเข้ามาสนับสนุนการผลิตและการตลาด มีการวางแผนการลงทุน คือ 
การท าบัญชีรายรับรายจ่าย มีการวางแผนการผลิต เช่น การค้นหาพืชที่เหมาะสมกับพ้ืนที่ การใช้ภูมิ
ปัญญาในการปลูกข้าว การจัดการผลผลิต เช่น เครื่องส าอางจากข้าวอินทรีย์ เครื่องส าอางจาก
สมุนไพรอินทรีย์ แปรรูปผลไม้เป็นขนม แปรรูปพืชเป็นชา หรือมีการแลกเปลี่ยนผลผลิตภายในกลุ่ม
เกษตรกรรุ่นใหม่ในยามขาดแคลน การวางแผนตลาดและการจัดจ าหน่าย เช่น การหาช่องตลาด
รูปแบบใหม่ที่หลากหลาย เช่น ตลาดนัดสีเขียว ตลาดขายตรง และการสร้างแบรนด์สินค้าของตนเอง  

๑.๕   การสร้างเครือข่ายความสัมพันธ์แบบใหม่ 
เกษตรกรคนรุ่นใหม่มีการสร้างเครือข่ายความสัมพันธ์แบบใหม่ 3 ส่วน ประกอบด้วย  
ส่วนที่ ๑ การสร้างความสัมพันธ์กับคนรอบข้างในกระบวนการผลิต ส่งเสริมการรวมกลุ่ม

ชาวบ้าน เพ่ือท าโครงการธนาคาร มีการถ่ายทอดความรู้เรื่อง การผลิตแบบอินทรีย์ หรือการแปรรูป
ผลผลิตเกษตรอินทรีย์ ช่วยชาวบ้านในการสร้างแบรนด์สินค้า ผลักดันให้หมู่บ้านเป็นหมู่บ้านแห่งการ
เรียนรู้เป็นที่ศึกษาดูงาน และเป็นหมู่บ้านท่องเที่ยววิถีไทยและท่องเที่ยววิถีเกษตร มีบ้านที่สามารถ
ให้บริการที่พักแบบโฮมสเตย์ เป็นการสร้างรายได้เสริมให้กับชุมชน 



๔๐ 

 

ส่วนที่ ๒ การสร้างเครือข่ายสัมพันธ์กับรัฐและเอกชน  การสมัครเข้าร่วมตลาดนัดสีเขียว
ขอนแก่น เพ่ือน าสินค้าเกษตรอินทรีย์ไปจ าหน่าย สมัครเข้าร่วมเป็นผู้ประกอบการโอทอปส านักงาน
อุตสาหกรรมจังหวัดขอนแก่น เพ่ือมาช่วยเหลือพัฒนาผลิตภัณฑ์  การร่วมมือกับส านักงานพาณิชย์
จังหวัดขอนแก่น เพื่อพัฒนาผลิตภัณฑ์แปรรูปจากข้าว สบู่ข้าวไรเบอร์รี่ เข้าร่วมอบรมกับศูนย์บ่มเพาะ
วิสาหกิจมหาวิทยาลัยขอนแก่น เพ่ือพัฒนาศักยภาพในการผลิตผลิตภัณฑ์โอทอปให้ได้ 4 ดาว และ
ร่วมมือกับธนาคารเพ่ือการเกษตรและสหกรณ์ เพ่ือร่วมโครงการธนาคารต้นไม้ โดยมีสมาชิกจ านวน 
59 คน มีต้นไม้ทั้งหมด 38,600 ต้น ตรวจนับปริมาณต้นไม้ไปแล้วจ านวน 5,600 ต้น ค านวณเป็น
ปริมาณคาร์บอนเครดิต ได้ 380 ตัน ราคาตันละ 100 บาท ได้เงินทั้งสิ้น 38,000 บาท  

ส่วนที่ ๓ การสร้างเครือข่ายในระดับสังคมที่สัมพันธ์กันผ่านการสื่อสาร โดยการอาศัย
พ้ืนที่กลางอย่างศูนย์เรียนรู้  เป็นพ้ืนที่ในการขยายผลเรื่องการท าเกษตรอินทรีย์ มีการสื่อสาร
ความส าเร็จในการท างานผ่านเวทีของหน่วยงานรัฐและเอกชน มีการแลกเปลี่ยนความรู้ ประสบการณ์ 
แลกเปลี่ยนผลผลิต และเชื่อมโยงความสัมพันธ์ของสมาชิกเกษตรกรรุ่นใหม่ โดยอาศัยพ้ืนที่กลาง คือ 
ตลาดนัดสีเขียวขอนแก่น 

๒.   ผู้ประกอบการเกษตรกรรุ่นใหม่ระดับปัจเจกบุคคล ด้านปัจจัย เงื่อนไข ต้นทุนทางสังคมและ
อ่ืนๆ ที่มีส่วนเอื้ออ านวยต่อความส าเร็จหรือไม่ส าเร็จในการท าเกษตรกรรมอินทรีย์ 
 ๒.๑ ข้อมูลพื้นฐานรายบุคคล 

จากการเก็บข้อมูลผู้ประกอบการในจังหวัด ๓ อ าเภอ จ านวน ๙ ราย ประกอบด้วย อ าเภอ
หนองเรือ ๔ ราย อ าเภอเมือง ๒ ราย และอ าเภอน้ าพอง ๓ ราย ภูมิล าเนาเป็นชาวขอนแก่นโดย
ก าเนิด ๗ ราย ย้ายภูมิล าเนามาจากจังหวัดอ่ืน  ๒ ราย เพศชาย ๓ ราย เพศหญิง ๖ ราย **และมี ๑ 
รายที่ได้ท าการย้ายกลับภูมิล าเนาในระหว่างการท าวิจัย ท าให้เหลือทีมผู้วิจัยจ านวน ๘ ราย โดย
ข้อมูลที่ได้มีดังนี ้
 ๑) นายปรีชา หงอกสิมมา  
  อายุ ๓๓ ปี 
  ภูมิล าเนา อ าเภอหนองเรือ  
  การศึกษา ระดับปริญญาตรี คณะเกษตรศาสตร์  
  สถานภาพ สมรส ไม่มีบุตร  
  อาชีพเดิม นักวิจัยและพัฒนาการฝึกอบรม 
  บุคคลต้นแบบ พระบาทสมเด็จพระปรมินทรมหาภูมิพลอดุลยเดช รัชกาลที่ ๙ 
  แนวคิด เราอยู่ได้ คนอ่ืนอยู่ได้  



๔๑ 

 

 
ภาพที่ ๓ ปรีชา  หงอกสิมมา 

 ความเป็นมา ปรีชา หงอกสิมมา หรือ แขก เติบโตมาในครอบครัวที่คุณพ่อท างานประจ าใน
โรงเรียนประจ าต าบล คุณแม่ที่เป็นแม่บ้านและท างานรับจ้างเย็บผ้า แต่ครอบครัวนั้นท าการเกษตร
เป็นพื้นฐานมาตั้งแต่รุ่น ปูุ ยา ตา ยาย มีการท านา ปลูกอ้อย ปลูกมัน ปลูกพืชผัก ที่น ามาใช้บริโภคใน
ครัวเรือนและแบ่งปันกับญาติพ่ีน้อง 
 ด้วยครอบครัวที่มี ลูก 3 คน และก าลังเติบโต ด้วยวัยที่ย่างเข้าสู่วัยเรียน รายได้จากภาค
การเกษตรที่หามาได้นั้นไม่เพียงพ่อต่อการใช้จ่ายที่เพ่ิมขึ้นในครอบครัว คุณพ่อของปรีชา จึงตัดสินใจ
เข้าสู่การท างานประจ า คุณแม่ก็ต้องหางานรับจ้างเพ่ือเพ่ิมเติมรายได้อีกทาง และใช้ ช่วงเวาลาใน
วันหยุดของงานประจ าท างานในภาคการเกษตรเช่นเดิม  
 การท าการเกษตรของครอบครัวที่นอกเหนือจากการท านา ปลูกอ้อย มัน ผัก แล้ว การหา
ช่องทางต่างๆ ที่ได้โอกาสจากภาคเอกชนที่เข้ามาส่งเสริมเกษตรกรในพ้ืนที่ให้ปลูกและจัดการผลผลิต
ที่ได้คุณภาพตามเกณฑ์ของบริษัท เพ่ือแลกกับราคาที่โดนก าหนดมาจากบริษัทในราคาที่พอจะบอกได้
ว่าจะเพ่ิมรายได้ให้กับครอบครัวที่ดีขึ้น การเกษตรแบบ “พันธะสัญญา” ที่ครอบครัวของปรีชา ได้
ร่วมกับบริษัทผลิตเมล็ดพันธุ์ ปลูกในแปลงของตนแล้วเก็บเมล็ดพันธุ์ส่งคืนให้แก่บริษัท แม้จะ
ก่อให้เกิดรายได้เพ่ิมขึ้นมาบ้าง แต่ในระยะเวลาต่อมาก็ต้องล้มเลิกโอกาสนี้ไปเพราะปัญหาต่างๆ 
มากมายที่เกิดขึ้น 
 ความมุ่งหวัง ซึ่งจากเหตุการณ์นั้น ที่ครอบครัวไปท าเกษตรพันธะสัญญาและล้มเหลว 
ประกอบกันความมุ่งมั่นที่จะอยู่ในอาชีพทางการเกษตร การท าให้อาชีพเกษตรกรรมได้รับความเป็น
ธรรมจากภาคธุรกิจ ไม่โดนเอารัด เอาเปรียบ และให้เกษตรกรมีความรู้ มีภูมิคุ้มกัน ดูแลพ่ึงพาตนเอง
ได้ จึงตั้งใจที่จะเรียนรู้ ศึกษา ระดับมหาวิทยาลัย ในคณะ “เกษตรศาสตร์” เพ่ือที่หวังว่าจะกลับมาที่
ชุมชน เพื่อมาเป็นนักส่งเสริม นักพัฒนาการเกษตรให้กับชุมชนและสังคม ตามอุดมการณ์ที่ได้ตั้งไว้ 



๔๒ 

 

 
ภาพที่ ๔ ผลผลิตผักสลัดปลอดสารพิษ โดย ปรีชา  หงอกสิมมา 

 ความเปลี่ยนแปลง การศึกษาที่คณะเกษตรศาสตร์ สาขาผลิตพืช มหาวิทยาลัยขอนแก่น ที่
ได้เข้ามาเรียนตามที่ตั้งใจ และจากความตั้งใจก็ท าให้ได้รับทุนในการศึกษาจากบริษัทเกี่ยวกับอาหาร
และการเกษตรรายใหญ่แห่งหนึ่ง สนับสนุนการเรียนรู้ภายในมหาวิทยาลัย และรับเข้าท างานในส่ วน
งานของฟาร์มดอกไม้ของบริษัทเพ่ือท าการใช้ทุนคืน ระยะเวลา 4 เดือนตามเงื่อนไข ปรีชาได้เห็น การ
จัดการ การบริหาร แนวคิดต่างๆ ที่บริษัทน ามาจัดการในธุรกิจการเกษตร แต่ก็ไม่ได้รู้สึกว่าตัวเองจะ
อยู่ในจุดนี้ได้ จึงต้องการที่จะหาแนวทางในการท างานและเรียนรู้เพิ่มเติมเพ่ือให้สามารถเดินตามความ
ตั้งใจที่ก าหนดไว้ต่อไปได ้
 โอกาสที่ได้รับค าแนะน าจากอาจารย์ที่นับถือ ว่ายังมีอีกหนึ่งสถานที่ ที่ยังต้องการคนที่มี
ความรู้ ความตั้งใจ และมีจิตอาสาที่จะช่วยท าให้สถานที่แห่งนั้นด าเนินงานต่อไปได้ “ศูนย์ภูมิรักษ์
ธรรมชาติ” โดย สมเด็จพระเทพรัตนราชสุดาฯ สยามบรมราชกุมารีได้พระราชทานชื่อโครงการแห่งนี้ 
ที่ตั้งอยู่บริเวณบ้านท่าด่าน ต าบลหินตั้ง อ าเภอเมือง จังหวัดนครนายก โดย ส านักงานมูลนิธิชัยพัฒนา
ร่วมกับสมาคมนักเรียนเก่าวชิราวุธวิทยาลัย เป็นศูนย์นิทรรศการที่รวบรวมข้อมูล และกิจกรรมที่แสดง
ให้เห็นโครงการอันเนื่องอันเนื่องมาจากพระราชด าริ ของพระบาทสมเด็จพระเจ้าอยู่หัว อาทิ ด้าน
การเกษตร ด้านปศุสัตว์ ด้านสิ่งแวดล้อม และด้านพลังงาน ที่ทรงมุ่งการพัฒนาด้วยการแก้ไขปรับปรุง
คุณภาพของ คน ดิน น้ า ปุา อย่างเป็นระบบ  
 ปรีชา ได้เป็นหนึ่งคนที่ได้รับเลือกเข้ามาท างานในศูนย์ภูมิรักษ์ธรรมชาติแห่งนี้ ภายใต้การ
ท างานร่วมกับท่านอาจารย์ปัญญา ปุลิเวคินทร์ หัวหน้าศูนย์ จากที่ยังไม่เป็นที่รู้จักได้ร่วมกันพัฒนา 
จัดท าหลักสูตรการเรียนรู้ องค์ความรู้ทางการเกษตร การบรรยายให้ความรู้ การจัดการพ้ืนที่ การน้อม
น าองค์ความรู้และแนวพระราชด าริของพระบาทสมเด็จพระปรมินทรมหาภูมิพลอดุลยเดช รัชกาลที่ ๙
มาเป็นแนวทางในการด าเนินงาน ด้วยระยะเวลากว่า ๗ ปีที่ได้ท างาน ผลักดัน ขับเคลื่อน ศูนย์ภูมิรักษ์
ธรรมชาติ ให้เป็นที่รู้จักอย่างกว้างขวาง สถานที่ที่มีคุณค่าทางความรู้ องค์ความรู้ที่เกษตรกรและ
ผู้สนใจสามารถมาเรียนรู้และน าไปใช้ได้จริง 
 จุดเริ่ม ๗ ปีที่เป็นหนึ่งในแรงขับเคลื่อน ศูนย์ภูมิรักษ์ธรรมชาติ ให้เป็นที่รู้จัก ความรู้ที่ได้
ศึกษาตามแนวทางพระราชด าริของพระบาทสมเด็จพระปรมินทรมหาภูมิพลอดุลยเดช รัชกาลที่ ๙ ได้



๔๓ 

 

ได้น ามาเป็นแบบอย่างในการด ารงชีวิต การกลับสู่บ้านเพ่ือท าตามความตั้งใจที่ได้ตั้งไว้ แม้จะมีการ
เปลี่ยนแปลง ไปบ้างตามวัยวุฒิ ประสบการณ์และความรู้ แต่ก็กลับกลายเป็นความพร้อมและแนวทาง
ที่ชัดเจนมากขึ้น ที่ในระยะเวลา ๗ ปีที่ผ่านมา การกลับบ้านทุกๆ ครั้ง คือการเตรียมความพร้อม การ
กลับมาปลูกต้นไม้ การขุดสระน้ า การจัดการพ้ืนที่ สร้างระบบนิเวศ เพ่ือให้สมบูรณ์พร้อมเมื่อวันที่ได้
กลับมา 
 การกลับมาสู่บ้านที่ได้เตรียมความพร้อมไว้แล้ว แม้จะยังไม่ได้เริ่มลงมือท าอย่างเต็มตัว เพราะ
ด้วยมีหน้าที่ในงานอีกหนึ่งชิ้นที่ได้รับและมองว่าจะเกิดประโยชน์กับเกษตรกร ด้วยการเป็นเจ้าหน้าที่
ส่งเสริมเกษตรกรผู้ท าไร่อ้อย ท าการปลูกอ้อยแบบผสมผสานตามแบบทฤษฎีใหม่ ในส่วนงาน CSR 
(หมายถึง ความรับผิดชอบต่อสังคมและ สิ่งแวดล้อมขององค์กร ซึ่งคือการด าเนินกิจการภายใต้หลัก
จริยธรรมและการจัดการที่ดี) ของบริษัทแห่งหนึ่ง นั่นคืออีกโอกาสที่ได้เห็นชาวบ้าน เกษตรกร ที่ยัง
ขาดความรู้ในการจัดการการเพาะปลูก การน าการพัฒนาการเกษตรให้ได้ผลผลิตที่ดีและมีความยั่งยืน
ตามแนวทางเกษตรทฤษฎีใหม่ของพระบาทสมเด็จพระปรมินทรมหาภูมิพลอดุลยเดช รัชกาลที่ ๙ จึง
เป็นแนวทางท่ีจะท าให้เกษตรกรนั้นสามารถท่ีจะท าการเกษตรได้อย่างยั่งยืน 
 ระยะเวลา ๑ ปี กับอีก ๖ เดือน ที่ได้ท างานในหน้าที่เจ้าหน้าที่ส่งเสริม และยังได้ช่วยเหลือพ่ี
น้องเกษตรกรชาวไร่อ้อยอีกมากมายให้ท าการเกษตรได้ดีขึ้นแล้ว จึงได้ตัดสินใจออกจากหน้าที่เพ่ือ
กลับมาท าความตั้งใจที่บ้านอย่างเต็มตัว ด้วยการท าเกษตรแบบอินทรีย์ การท านาปลูกข้าวที่ เป็น
พ้ืนฐานของครอบครัวไว้เพ่ือบริโภค การปลูกผักที่ตลาดต้องการ การร่วมมือในการจัดท าตลาดขาย
ผลผลิตส าหรับกลุ่มเครือข่ายและเกษตรผู้ปลูกพืชแบบอินทรีย์ การพัฒนาพ้ืนที่ให้เป็นแหล่งเรียนรู้ 
ศึกษาดูงาน ให้ความรู้ในการท าเกษตรแบบอินทรีย์ตามแนวทางพระราชด าริ  
 การเป็นส่วนผลักดันในการรวมกลุ่ม ส่งเสริมกิจกรรมของชาวบ้านในพ้ืนที่ บ้านท่าลี่ อาทิ
โครงการธนาคารต้นไม้บ้านท่าลี่ ร่วมกับธนาคารเพ่ือการเกษตรและสหกรณ์ ศูนย์ข้อมูลท่องเที่ยว
ชุมชนเชิงนิเวศบ้านท่าลี่ ซึ่งในหลายๆ โครงการ ปรีชา เป็นส่วนส าคัญที่ช่วยให้ท าให้โครงการเกิดขึ้น
และด าเนินงานมาจนถึงปัจจุบัน 
 ปัจจุบัน ปรีชา ได้บริหารจัดการพ้ืนที่ 14 ไร่ ของที่บ้านให้มีระบบนิเวศที่สมบูรณ์ มีการ
จัดการตามหลักเกษตรทฤษฎีใหม่แบบผสมผสาน ในแนวพระราชด าริของพระบาทสมเด็จพระ
ปรมินทรมหาภูมิพล อดุลยเดช รัชกาลที่ ๙ โดยมีการแบ่งพ้ืนที่เพ่ือปลูกปุา ไม้ยืนต้น ไม้มีค่า ไม้ผล 
กว่า 38 ชนิด เช่น ยางนา ประดู่ ตะเคียนทอง มะฮอกกานี พะยุง สัก มะหาด กันเกรา พระเจ้าห้า
พระองค์ แดง เต็ง รัง พลวง ตะโกนา ตะกุยัก กระถินเทพา กระถินณรงค์และอ่ืนๆ พ้ืนที่พักอาศัย
ส าหรับบ้าน 3 หลัง โรงงาน 1 หลัง พ้ืนที่ในการท านาปลูกข้าวเพ่ือบริโภคแจกจ่าย และแบ่งจ าหน่าย 
พ้ืนที่สระน้ าที่ให้เป็นแหล่งน้ าใช้ แหล่งน้ าในการเพาะปลูก รวมไปถึงพืชสมุนไพรที่ใช้เป็นวัตถุดิบใน
การแปรรูป ผักที่ปลูกเพ่ือบริโภคในครัวเรือนและจ าหน่าย 
 ด้วยการจัดการบริหารพ้ืนที่อย่างมีระบบ ท าให้ปัจจุบันได้กลายเป็นแหล่งเรียนรู้ด้ านเกษตร
อินทรีย์ ในชื่อ “วนพรรณ การ์เดน” ที่มีผู้สนใจ เกษตรกร หน่วยงาน องค์กรต่างๆ ทั้งภาครัฐและ
เอกชน เครือข่ายที่ปรีชาได้เคยร่วมงาน ได้เข้ามาศึกษา ดูงาน จัดอบรมในด้านเกษตรอินทรีย์ การ
จัดการพ้ืนที่ และความรู้ในแนวทางพระราชด าริ นอกจากเรื่องความรู้ด้านเกษตรอินทรีย์แล้ว วน
พรรณ การ์เดน ยังมีองค์ความรู้ในเรื่องการพ่ึงพาตนเอง การท าผลิตภัณฑ์จากธรรมชาติผลิตเพ่ือใช้เอง
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ในครัวเรือน เช่น แชมพู สบู่ น้ ายาเอนกประสงค์ ฯ ที่ ปรีชา ได้เรียนรู้และใช้องค์ความรู้เหล่านี้ อบรม 
บรรยายแบ่งปันให้กับผู้สนใจ เกษตรกรต่างๆ ตั้งแต่ครั้ งที่ยังท างานอยู่ที่ศูนย์ภูมิรักษ์ธรรมชาติ มา
พัฒนาสร้างรูปแบบ อัตลักษณ์ ที่เป็นเอกลักษณ์ของตนเอง จนท าให้เกิดเป็นผลิตภัณฑ์ที่มีผู้สนใจ
น าไปใช้และผลิตออกจ าหน่ายจนเป็นรายได้ให้กับ วนพรรณ การ์เดน 

 
ภาพที่ ๕ การถ่ายทอดความรู้ให้กับเกษตรกร โดยปรีชา  หงอกสิมมา  

นอกจากการพัฒนาในพ้ืนที่ของตนเองแล้ว แขกยังส่งเสริมการรวมกลุ่มชาวบ้านเพ่ือท า
โครงการธนาคารต้นไม้ (บ้านท่าลี่) ร่วมกับธนาคารเพ่ือการเกษตรและสหกรณ์ โดยสามารถขาย
คาร์บอนเครดิตให้กับองค์กรก๊าซเรือนกระจกโลก โดยมีสมาชิกร่วมโครงการธนาคารต้นไม้ จ านวน 
๕๙ คน มีต้นไม้ทั้งหมด ๓๘,๖๐๐ ต้น ตรวจนับปริมาณต้นไม้ไปแล้วจ านวน ๕,๖๐๐ ต้น ค านวณเป็น
ปริมาณคาร์บอนเครดิต ได้ ๓๘๐ ตัน ราคาตันละ ๑๐๐ บาท ได้เงินทั้งสิ้น ๓๘,๐๐๐ บาท และ
นอกจากนี้ ยังผลักดันให้หมู่บ้านท่าลี่ เป็นหมู่บ้านแห่งการเรียนรู้เป็นที่ศึกษาดูงาน และเป็นหมู่บ้าน
ท่องเที่ยววิถีไทยและท่องเที่ยววิถีเกษตร มีบ้านที่สามารถให้บริการที่พักแบบโฮมสเตย์ จ านวน ๕ 
หลังคาเรือน เป็นการสร้างรายได้เสริมให้กับชุมชนได้อีกช่องทางหนึ่ง 
 แม้ในปัจจุบันจะมีการปรับเปลี่ยนรูปแบบการท าเกษตรภายใน วนพรรณ การ์เดน บ้าง เพ่ือ
ปรับตัวให้เข้ากับรูปแบบของการเข้าสู่เป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์รุ่นใหม่อย่างเต็มตัว การลด
การปลูกผักที่ตลาดต้องการ แต่เปลี่ยนมาเป็นการปลูกพืชสมุนไพรที่เป็นวัตถุดิบในการท าผลิตภัณฑ์ 
เช่น ว่านหางจระเข้ อัญชัน ฝาง ฯ เพ่ือให้การผลิตสินค้ามีคุณภาพตามที่ต้องการ วัตถุดิบที่ปลอดภัย 
การลดการพ่ึงพาวัตถุดิบจากภายนอก และยังเป็นการเพ่ิมทางเลือกในการปลูกพืชส าหรับ เกษตรกร 
ผู้ที่สนใจในการเกษตรให้มีความรู้ในการปลูกพืชต่างๆ ที่สามารถน ามาแปรรูปเป็นผลิตภัณฑ์และสินค้า
ที่จะเพ่ิมเป็นรายได้นอกเหลือจากการท าเกษตรแบบทั่วไป 
 

๒) นางสาวณัฐปวีย์ โชคธนาพร 
  อายุ ๓๗ ปี 
  ภูมิล าเนา อ าเภอหนองเรือ 
  การศึกษา ระดับปริญญาตรีบริหารธุรกิจ สาขาการเงินและการธนาคาร  
                                  มหาวิทยาลัยรามค าแหง 
                                  ระดับปริญญาโท คณะพัฒนาสังคมและสิ่งแวดล้อม  
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                                  สถาบันบัณฑิตพัฒนบริหารศาสตร์ 
  สถานภาพ สมรส ไม่มีบุตร 
  อาชีพเดิม เจ้าหน้าที่การเงิน เจ้าหน้าที่ฝุายขายวัสดุทางการแพทย์ 
  บุคคลต้นแบบ พระบาทสมเด็จพระปรมินทรมหาภูมิพลอดุลยเดช รัชกาลที่ ๙ 
  แนวคิด ตัวอย่างที่ดี มีค่ามากกว่าค าสอน 

 
ภาพที่ ๖ ณัฐปวีย์  โชคธนาพร 

 ความเป็นมา ณัฐปวีย์ โชคธนาพร หรือ ออย พ้ืนฐานครอบครัวที่คุณพ่อท างานรับราชการ 
ภูมิล าเนาอยู่ที่จังหวัดชุมพร เติบโตที่ชุมพรก่อนจะมาศึกษาต่อในระดับปริญญาตรีที่มหาวิทยาลัยที่
มหาวิทยาลัยรามค าแหง คณะบริหารธุรกิจ สาขาการเงินและการธนาคาร ภายหลังศึ กษาจบได้เริ่ม
การท างานในบริษัทเอกชนที่เกี่ยวกับเครื่องยนต์ทางการเกษตรในระยะเวลาหนึ่ง จึงได้เปลี่ยนการ
ท างานมาที่บริษัทเอกชน ในต าแหน่งตัวแทนขายวัสดุการแพทย์ ในระยะเวลา ๕ ปี กับงานที่เกี่ยวข้อง
กับการขายวัสดุอุปกรณ์ทางการแพทย์กว่า ๓ บริษัท ออย ยังได้เข้าศึกษาเพ่ิมในระดับปริญญาโท 
สาขาการบริหารการพัฒนาสังคม คณะพัฒนาสังคมและสิ่งแวดล้อม สถาบันบัณฑิตพัฒนบริหาร
ศาสตร์(นิด้า) เพราะมีความตั้งใจและเปูาหมายในชีวิตไว้ว่าจะกลับไปใช้ชีวิตในชนบทต่างจังหวัด
ในช่วงอายุประมาณ ๓๐ ต้นๆ จึงต้องการที่จะศึกษาในสาขาดังกล่าวเพ่ือน าความรู้ด้านการพัฒนา
สังคมและชุมชน ไปพัฒนาท้องถิ่นท่ีไปอยูให้มีคุณภาพชีวิตที่ดีข้ึน  
 ความมุ่งหวัง แต่การที่จะไปใช้ชีวิตที่ท้องถิ่นชนบทต่างจังหวัดที่ต้องยุติบทบาทหน้าที่ในการ
ท างงานนั้น จ าเป็นจะต้องมีเงินทุนที่จะน าไปใช้จ่ายในช่วงเริ่มต้น ที่อาจจะยังไม่มีรายได้เข้ามา เงินทุน
ที่จะท าให้สามารถใช้ชีวิตได้ อีกทั้งยังสามารถที่น าไปดูแลครอบครัวคุณพ่อและคุณแม่ได้ ด้วยความ
ตั้งใจดังนี้จึงท าให้พยายามท างาน เรียน เก็บออมเพ่ือให้ได้เงินทุนที่จะสามารถท าให้ได้ตามความตั้งใจ
นั้น โดย ออยสามารถวางแผนและจัดการเงินทุนได้ประมาณ ๑ ล้านบาท รวมถึงไม่มีหนี้สิน 
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 ความเปลี่ยนแปลง จากความฝันและความตั้งใจ พร้อมด้วยการวางแผนในเรื่องเงินทุน แต่ยัง
ขาดความรู้ในเรื่องของการเกษตรที่มีความจ าเป็นในการด ารงชีวิตในชนบท การพ่ึงพาตนเอง การ
เพาะปลูก ความเข้าใจการเกษตรที่จะสามารถสร้างผลิตอาหารเพ่ือใช้ในการบริโภคและสามารถที่จะ
พัฒนาคุณภาพชีวิตของคนในชุมชนนั้นได้  
 การได้มาพบ อาจารย์ยักษ์ ดร.วิวัฒน์ ศัลยก าธร แห่งมูลนิธิกสิกรรมธรรมชาติมาบเอ้ือง 
ต าบลหนองบอนแดง อ าเภอบ้านบึง จังหวัดชลบุรี จากการแนะน าของเพ่ือนที่เรียนปริญญาโทด้วยกัน 
และยังท างานพัฒนานักพัฒนาชุมชนว่า ให้เดินทางทางมาเรียนรู้ได้ ณ สถานที่แห่งนี้ การสมัครเข้าคอ
หลักสูตรอบรมที่ศูนย์กสิกรรมธรรมชาติสองสลึง ของผู้ใหญ่สมศักดิ์  เคลือวัลย์ โดยค าแนะน าของ
เพ่ือนอีกท่านหนึ่ง เป็นเวลา ๕ วัน ในเดือนพฤษภาคม ๒๕๕๕ และเข้าหลักสูตรฝึกอบบรมเกษตรกรที่
ศูนย์กสิกรรมธรรมชาติมาบเอ้ืองอีกเป็นเวลา ๕ วัน ในเดือนมิถุนายน ๒๕๕๕ ท าให้ได้พบเส้นทางที่
ต้องการที่จะได้น าความรู้จากการอบรมในด้านการเกษตรและความรู้จากการการเข้าศึกษาเพ่ิมใน
ระดับปริญญาโทมาพัฒนาชุมชนและใช้ชีวิตในชนบทอย่างที่ได้ฝันและตั้งใจเอาไว้ ท าให้ตัดสินใจได้ว่า
การเดินทางในเส้นทางที่ต้องการนั้นจะต้องเริ่มอย่างไร  
 การตัดสินใจลากออกจาการท างาน การทดลองใช้ชีวิตตามความรู้ที่ได้เรียนรู้เพ่ิมเติมมา ที่ ไร่
สินติ้ง น้ าหนาว เพชรบูรณ์ ด้วยค าแนะน าของเพ่ือน ที่ให้ท าลองปลูกผัก และสร้างรายได้จากการ
บริการที่พักส าหรับนักท่องเที่ยวในช่วงฤดูหนาว การตกลงกับเจ้าของสถานที่เพียงแค่การเข้ามาอยู่
ดูแลสถานที่ไม่ให้รกร้างว่างเปล่า แต่จากสภาพของสถานที่ ที่ยังต้องกมีการปรับปรุงพัฒนาให้พร้อม
ส าหรับเปิดบริการ เงินจ านวน ๒ แสนบาทจึงได้น ามาใช้ในการปรับปรุงห้องพัก แต่การลงทุนนั้นก็
ไม่ได้เป็นไปอย่างที่คาดหวัง เพราะรายได้จากการเข้าพักของนักท่องเที่ยวไม่เป็นอย่างที่คิดไว รวมถึง
ผลผลิตที่ยังต้องมีการเรียนรู้เพิ่มเติมเพ่ือให้ได้คุณภาพมากขึ้น   
 การทดลองการปลูกผักที่ยังต้องพัฒนาความรู้ การรอคอยเงินที่ลงทุนไปจากการปรับปรุง
ห้องพัก ที่ต้องใช้ระยะเวลา แต่การเรียนรู้เพ่ือพัฒนาตนเองก็ยังมีการเรียนรู้อย่างต่อเนื่อง การมา
เรียนรู้ด้านการเกษตรที่ศูนย์กสิกรรมธรรมชาติมาบเอ้ือง ก็ยังมีการมาเรียนรู้อยู่เป็นประจ าในช่วงที่อยู่
ที่ไร่ แต่การมาในครั้งนี้ ได้พบกับท่านอาจารย์ ปัญญา  ปุลิเวคิน หัวหน้าศูนย์เรียนรู้ภูมิรักษ์ธรรมชาติ
เป็นผู้มีความรู้ด้านการแปรรูปสมุนไพรและพืชผักสวนครัวเป็นผลิตภัณฑ์ เพื่อพ่ึงพาตนเอง ลดรายจ่าย
ในครัวเรือน รวมไปถึงผลิตภัณฑ์ที่ใช้ในบ้าน แชมพู สบู่ น้ ายาเอนกประสงค์ต่างๆ ที่ตนเองสามารถที่
จะเรียนรู้ได้เพ่ิมเติมจากการเพาะปลูก จึงได้ของติดตามเรียนรู้มาที่ศูนย์ภูมิรักษ์ธรรมชาติ 
 จุดเริ่ม การเดินทางมาเพ่ือมาเรียนรู้ ณ ศูนย์ภูมิรักษ์ธรรมชาติ นครนายก ท าให้ได้ความรู้
ด้านการเกษตรมากขึ้น และยังเป็นการเดินทางที่ได้ท าให้พบกับ ปรีชา (แขก) ที่เป็นเจ้าหน้าที่และ
วิทยาการฝึกอบรมอยู่ในขณะนั้น แต่การเป็นการพบที่เป็นการท างานในเดือนสุดท้ายของแขก ที่จะ
ท างานที่ศูนย์ภูมิรักษ์ธรรมชาติ เนื่องจากได้เวลาที่จะกลับบ้านเพ่ือเริ่มท าตามความตั้งใจในการเกษตร
ที่อ าเภอหนองเรือ ขอนแก่น  
 อ าเภอน้ าหนาว เพชรบูรณ์ และ อ าเภอหนองเรือขอนแก่น มีระยะทางที่ไม่ห่างกันมากนัก 
การที่จะขอความช่วยเหลือ ค าแนะน า จากแขก ที่จะเป็นประโยชน์ที่ไร่สินติ้งนั้นจึงไม่น่าจะเป็นปัญหา
และออย ก็ยังสามารถเดินทางมาเรียนรู้ที่ไร่ของแขกได้ไม่ยากเช่นกัน การพูดคุย ขอค าแนะน า ที่จะ
สามารถพ่ึงพากันอย่างกลัยาณมิตรที่ดี ท าให้ได้รับรู้ถึง มุมมอง แนวคิด ทัศนะคติ อุดมการณ์ ความ
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ฝันที่ไปในทิศทางเดียวกัน จุดเริ่มความสัมพันธ์ที่ดี การพัฒนาความสัมพันธ์ที่ได้มาถึงจุดที่ตกลงมาใช้
ชีวิตคู่ร่วมกัน เพื่อสานต่อความฝัน อุดมการณ์ ของกันและกัน  
 การ “แต่งงาน” จึงเป็นสิ่งที่ทั้งสองคนได้น าพาชีวิตมาอยู่ที่ วนพรรณ การ์เดน ที่บ้านของ
แขก ในอ าเภอหนองเรือ ขอนแก่น การเข้าสู่ความฝันที่อยากมีชีวิตชนบทในต่างจังหวัด การได้น า
ความรู้ทางการเกษตรมาให้อย่างจริงจัง เต็มตัว ภายใต้ค าแนะน าของแขก ความตั้งใจที่จะปลูกผัก
อินทรีย์ไปจ าหน่ายเพ่ือสร้างรายได้ แต่ก็ยังไม่รู้ว่าจะน าผักเหล่านั้นไปขายที่ใด  
 “ฟักทอง”เป็นพืชชนิดแรกที่ได้ทดลองน ามาขายที่ตลาดนัดของชุมชน จากค าแนะน าของคุณ
ยาย ของแขก โดยฟักทองที่แขกเป็นคนปลูก มีรูปทรงที่สวยงามก าลังดี และได้คุณภาพ ท าผลตอบรับ
เป็นอย่างดีจากลูกค้า คนในชุมชน แต่ด้วยราคาขายขายในชุมชนที่ไม่ค่อยสูง การที่ผู้ตนในชุมชนไม่
รู้จักเกษตรอินทรีย์จึงไม่สามารถเพ่ิมมูลค่าและคุณค่าขอลผลผลิตได้ อีกทั้ งแม่ค้าเจ้าเดิมๆ ที่คุณภาพ
ของฟักทองไม่เท่าของเรา ท าให้เขาขายไม่ได้เช่นกัน จึงมองเห็นว่าการของสินค้าในชุมชนที่มีลูกค้าอยู่
จ ากัดนั้น จึงได้น าเรื่องนี้มาปรึกษากับแขก ว่าเราทั้งสองคนไม่ควรมาแย่งตลาดที่มีลูกค้าอย่างจ ากัดกับ
แม่ค้าในชุมชน หรือเราไม่ควรมาขายพืชผักแข่งกับพ่อค้าแม่ค้าในชุมชนนั่นเอง ในเมื่อเราอยู่ในวันที่
สามารถออกไปหาตลาดภายนอกได้ ก็ควรจะน าผักไปขายที่ตัวเมืองขอนแก่นน่าจะดีกว่า 
 ตลาดเขียว ขอนแก่น ริมบึงแก่นนคร จึงเป็นสถานที่แห่งใหม่ที่ออยและแขกจะได้ท าผลผลิต
อินทรีย์ของตนเองมาวางจ าหน่าย และได้ท าการสมัครมาเป็นผู้ค้าในตลาด โดยเริ่มน าผักอินทรีย์และ
ไข่ไก่อารมณ์ดีท่ีเลี้ยงแบบปล่อยไปจ าหน่ายทุกวันศุกร์ในตลาดเขียวขอนแก่นแห่งนี้  
 จุดเปลี่ยน การท าการเกษตรนั้นต้องอาศัยแรงกาย แรงใจ ความอดทน ความมุ่งมั่น ที่จะท า
ให้ผลผลิตที่ออกมามีคุณภาพที่ดีตามต้องการ แขกคือก าลังหลักที่สามารถจัดการเรื่องนี้ได้อย่างไม่มี
ปัญหา แต่ยังมีหลายๆ ความรู้ที่สามารถน ามาพัฒนา ต่อยอดได้ ซึ่งนั่นก็เป็นความรู้ที่มีอยู่ในตัวของ
แขก การท าแชมพู สบู่ น้ ายาเอนกประสงค์เพ่ือใช้กันในครัวเรือน เป็นการลดค่าใช้จ่ายและสามารถท า
ให้พ่ึงตนเองได้ การมองเห็นโอกาสในการน าสิ่งเหล่านั้นมาพัฒนาให้เป็นผลิตภัณฑ์ที่สามารถเพ่ิม
คุณค่าและมูลค่าได้ การประเมินศักยภาพการเรียนรู้และการลงมือท าที่เหมาะสมกับตัวเอง อีกทั้งการ
เพาะปลูกพืชที่จะน ามาเป็นวัตถุดิบ ส่วนผสม ก็สามารถจัดการได้เองในวนพรรณ การ์เดน  
 จึงได้เข้าสู่การพัฒนาตัวเองในเรื่องของการท าผลิตภัณฑ์ แชมพู สบู่ และเครื่องส าอาง การ
เข้าสู่หลักสูตรฝึกอบรมของกรมส่งเสริมอุตสาหกรรมภาค ๕ ขอนแก่น การเข้าร่วมเข้าร่วมโครงการ
พัฒนาผู้ประกอบการในศูนย์บ่มเพาะวิสาหกิจ มหาวิทยาลัยขอนแก่น หรือ SCI PARK โดย
กระทรวงวิทยาศาสตร์และเทคโนโลยี และหลักสูตรต่างๆ ที่ช่วยพัฒนาการท าผลิตภัณฑ์ การเข้าสู่การ
เป็นผู้ประกอบการ การด าเนินกิจการและการตลาด ฯ ควบคู่ไปกับการปลูกผัก จ าหน่ายผลผลิตที่
ตลาดเขียวขอนแก่น 
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ภาพที่ ๗ ผลผลิตของวนพรรณการ์เด้น 

 วนพรรณ คือ แบรนด์ของสินค้า โดยให้สอดคลองกับชื่อสวน วนพรรณ ออร์แกนิค (ฟาร์ม) 
การ์เด้น โดย วน มีความหมายว่าปุา พรรณ มีความหมายถึงผิวพรรณ โดยพ้องเสียงกับพืชพันธ์ ที่มี 
แชมพู ครีมนวดผม สบู่ สบู่เหลว เป็นสินค้าในช่วงแรก การจัดการการผลิตสินค้าที่เน้นวัตถุดิบส่วน
ใหญ่ภายในพ้ืนที่ของ วนพรรณ การ์เดน เพ่ือให้สินค้ามีคุณภาพ ปลอดภัย และไม่เป็นการเพ่ิมต้นทุน
ในการผลิต จึงสามารถวางแผนในการใช้เงินลงทุนที่ได้มาจากการจ าหน่ายสินค้าน ามาสร้าง “โรงงาน” 
ผลิตสินค้าได้ และเตรียมพร้อมที่จะขยายก าลังการผลิตให้มากขึ้น 
 ปัจจุบัน การพัฒนาศักยภาพของตัวเอง การพัฒนาเข้าสู่การเป็นผู้ประกอบการของ ออย คือ
การเดินทางเข้าสู่การเรียนรู้ในหลักสูตรการอบรมต่างๆ ที่หลายๆ หน่วยงาน องค์กร ได้จัดขึ้นมา เช่น 
กรมส่งเสริมอุตสาหกรรม ศูนย์บ่มเพาะวิสาหกิจ เพ่ือพัฒนาตัวเองเข้าสู่การเป็นผู้ประกอบการอย่าง
แท้จริง การได้รับแรงสนับสนุนจากหน่วยงานที่ได้เข้าอบรมที่ได้น าสินค้าที่มีออกงานแสดงสินค้าทั้ง
ไทยและต่างประเทศ เช่นที่เมือง เฉินตู ประเทศจีน  
 การพัฒนาสินค้าให้มีมาตรฐาน การร่วมน าส่งผลิตภัณฑ์ สบู่เหลวสมุนไพรวนพรรณ ให้ได้รับ
มาตรฐานสินค้าโอทอป ๔ ดาว การเข้าร่วมโครงการพัฒนาผลิตภัณฑ์และการพัฒนาด้านการเตรียม
ความพร้อมสู่การรับรองมาตรฐานการผลิตเครื่องส าอาง GMP (Good Manufacturing Practice) 
จากศูนย์ส่งเสริมอุตสาหกรรมภาคที่ ๕ การรับรองวัตถุดิบต้องเป็นมาตรฐานเกษตรอินทรีย์ (Organic 
Thailand) การน าผลิตภัณฑ์ส่งตรวจในห้องปฏิบัติการ Laboratory ของศูนย์วิทยาศาสตร์การแพทย์ 
กรมวิทยาศาสตร์การแพทย์ กระทรวงสาธารณสุข 
 ปัจจุบันสินค้าใน แบรนด์ วนพรรณ การ์เดน ได้มีผลิตภัณฑ์ที่พัฒนาขึ้นมาอีกหลายชนิด เช่น 
เซรั่มบ ารุงผิวหน้า จากสารสกัดข้าวหอมมะลิ โปรตีนไหม เซรั่มบ ารุงผิวจากน้ าผึ้งชันโรง(พัฒนาโดย
กระทรวงวิทยาศาสตร์และเทคโนโลยี) เซรั่มบ ารุงผมเพ่ือลดผมร่วง(ร่วมพัฒนาโดยศูนย์ส่งเสริม
อุตสาหกรรมภาคที่ ๕) และลิปสติกออร์แกนิค (ร่วมพัฒนาโดยสถาบันบริการตรวจสอบคุณภาพและ
มาตรฐานผลิตภัณฑ์ มหาวิทยาลัยแม่โจ้และศูนย์ส่งเสริมอุตสาหกรรมภาคที่ ๕ ขอนแก่น)  
 การวางแผน จัดการ การประกอบธุรกิจ ด าเนินกิจการ ในการเป็นผู้ประกอบการรุ่นใหม่ที่
ชัดเจน คือการจดจัดตั้งบริษัท ในนาม บริษัท สยามเฮอร์เบิลแคร์ จ ากัด เมื่อปี พ.ศ. 2560 เพ่ือด าเนิน
กิจการอย่างถูกต้อง และเพ่ือการขยายการผลิต การรับรองมาตรฐาน อีกทั้งยังสามารถที่จะผลิตให้กับ
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ผู้ที่สนใจน าไปเป็นสินค้าในแบรนด์ของตนเอง รวมถึงการขอเลขที่จดแจ้งผลิตภัณฑ์เครื่องส าอางจาก
ส านักงานคณะกรรมการอาหารและยา (อ.ย.) ให้อีกด้วย 
 วันนี้กิจการที่ได้ขยายตัวมากขึ้น การผลิตที่มีมากขึ้น รวมถึงเวลาที่ต้องน ามาใช้กับการเป็น
ผู้ประกอบการ และการพัฒนาตัวเองอย่างต่อเนื่อง ออยและแขก จึงได้มีการวางแผนปรับปรุงในเรื่อง
การเกษตรจากรูปแบบที่เคยท ามา การปลูกผักเพ่ือไปขายที่ตลาดเขียว การปลูกผักเพ่ือส่งให้ลูกค้า ที่
ต้องมีการพักและหยุดไว้ชั่วขณะ เปลี่ยนมาเป็นปลูกเพ่ือบริโภคในครัวเรือน ปลูกที่จ าเป็นเช่นข้าว 
ปลูกพืชอย่างอ่ืนทดแทน คือการปลูกพืชที่สามารถน ามาเป็นวัตถุดิบในการผลิต เช่น อัญชัน ว่านหาง
จระเข้ สมุนไพร ฯ การปลูกพืชพรรณ ดอกไม้ นานาชนิด 
 ท าให้มีเวลาที่จะน ามาใช้ในการประกอบธุรกิจ การมีเงินทุนเพ่ือท ามาพัฒนาพ้ืนที่ใน วน
พรรณ การ์เดน เช่น ท าอาคารพ้ืนที่ในการบรรยาย ปรับปรุงโรงงานเพ่ือรองรับผู้ที่จะมาดูงาน เป็นต้น 
จึงท าให้วันนี้มีออยมีเวลาในการจัดการเรื่องผลิตภัณฑ์ การเดินทางพัฒนาตัวเองในหลักสูตรต่างๆ เพ่ือ
น ามาพัฒนาสินค้า แขกมีเวลาในการจัดารพ้ืนที่ รับรองผู้ที่มาเยี่ยมชม ดูงาน และเวลาร่วมกับในการ
ด าเนินธุรกิจ วนพรรณ การ์เดน ที่มีความพร้อมในการให้ผู้ที่สนใจ หน่วยงาน องค์กร เข้ามาศึกษา ดู
งาน เยี่ยมชม หาความรู้ ทั้งในด้านเกษตรอินทรีย์และการท าผลิตภัณฑ์ ปัจจุบันเป็นผู้ประกอบการ
อินทรีย์มาแล้ว ๕ ปี และมีการจดทะเบียนเป็นผู้ประกอบการ ๑ ปี 
 

๓) นางสาวจงรักษ์ จารุพันธุ์งาม 
  อายุ ๓๘ ปี 
  ภูมิล าเนา อ าเภอหนองเรือ 
  การศึกษา ระดับปริญญาตรีคณะรัฐศาสตร์ มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร์ 
  สถานภาพ โสด 
  อาชีพเดิม ผู้ช่วยงานวิจัย ผู้จัดการร้านอาหารที่ประเทศอังกฤษ 
  บุคคลต้นแบบ พระบาทสมเด็จพระปรมินทรมหาภูมิพลอดุลยเดช รัชกาลที่ ๙ 
           แนวคิด การท าการเกษตรเชิงท่องเที่ยว โดยการใช้กิจกรรมการท่องเที่ยวเป็นหลัก  
                               และน าเอาศิลปวัฒนธรรมมาเชื่อมโยง 

 
ภาพท่ี ๘ สวนเกษตรมีกิน  



๕๐ 

 

 ความเป็นมา จงรักษ์ หรือ ปู เติบโตมาในครอบครัวที่คุณพ่อมีอาชีพเป็นผู้คุมงานรับเหมา
ก่อสร้าง มีพ่ีน้องรวมกัน 3 คน จงรักษ์เป็นพ่ีสาวคนโต ที่เติบโตอยู่ในขอนแก่น เรียนที่ขอนแก่น ก่อน
สอบติดที่คุณะรัฐศาสตร์ มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร์ จึงได้ใช้ชีวิตอยู่ที่ กทม. เมื่อเรียนจบได้เดินทางไป
ท างานใช้ชีวิตที่ประเทศอังกฤษอยู่ ๖ ปี ท างานเป็นผู้จัดการร้านอาหาร การค้นพบว่าการมีชีวิตที่เรียบ
ง่าย ที่มองเห็นจากผู้คนที่ต่างประเทศ จึงตัดสินใจว่าได้เวลาที่กลับบ้านเพื่อมาใช้ชีวิตที่เรียบง่าย 
 ความมุ่งหวัง การมีชีวิตที่เรียบง่ายด้วยความตั้งใจที่จะกลับมามีธุรกิจร้านอาหารเล็กๆ ของ
ตัวเอง และดูแลพ่อแม่ได้  
 ความเปลี่ยนแปลง การกลับมาบ้านที่ไม่ได้เริ่มต้นด้วยการท าร้านอาหาร แต่เป็นการท าธุรกิจ
รับซื้อของเก่าที่บ้าน การด าเนินธุรกิจในสภาวะที่เศรษฐกิจไม่ดี ผู้คนที่หลากหลายท าให้เกิดความไม่
สบายใจ และธุรกิจที่ยังไม่ได้ตอบโจทย์ชีวิตตามที่ตั้งใจไว้ จึงหยุดการด าเนินธุรกิจนั้น แล้วท าการซื้ อ
ที่ดินแปลงเล็กๆ ในบริเวณใกล้เคียงเพ่ือที่จะเดินหน้าเข้าสู่เส้นทางของการเกษตร  
 จุดเริ่ม การซื้อที่ดินแปลงเล็กๆ หลังจากที่ได้เลิกท ากิจการรับซื้อของเก่า เพ่ือจะท าให้เป็น
สวนเกษตรที่จะท าให้ชีวิตมีความเรียบง่าย ความสุข อย่างที่ได้ตั้งใจไว้ แต่เพราะไม่มีความรู้ ความ
พร้อมในด้านการเกษตรเลย ไม่มีเครือข่ายด้านการเกษตร และพ้ืนฐานครอบครัวที่ไม่ใช่เกษตรกร แต่
เพราะหน้าที่ความรับผิดชอบ จึงได้พยายามเรียนรู้ ศึกษา หาทางที่จะเพาะปลูก ท าการเกษตรให้ได้ 
เพราะคิดว่าไม่มีทางจะที่เป็นไปไม่ได้  
 สวนเกษตรมีกิน จึงได้เริ่มขึ้นในช่วง เดือนกรกฎาคม ๒๕๕๘ ที่ใช้แนวคิดในการสร้างพ้ืนที่
อาหารปลอดภัยให้กับคนในครอบครัว เพ่ือให้มีอยู่ มีกิน ได้ จึงเริ่มปลูกพืช ต้นไม้ต่างๆ เริ่มจัดระบบ
นิเวศภายในสวนให้มีความหลากหลายทั้งพืชและสัตว์ การหวนกลับไปเมื่อวัยเด็กที่บ้ายคุณตาคุณยาย 
ที่มีความอุดมสมบูรณ์ทั้งพืชพรรณ อาหาร วัฒนธรรม ในชุมชน 
 การท าเกษตรบนพ้ืนที่ของสวนมีกินที่ไม่ได้ท าการเกษตรเพ่ือขายผลผลิตเพียงอย่างเดียวแต่
ยังมุ่งหวังที่จะท าให้รูปแบบเก่าๆ ของวัฒนธรรม ประเพณี ได้เกิดขึ้นในพ้ืนที่ เช่น วิถีการด านาแบบ
ดั้งเดิม การบูชาแม่โพสพก่อนการด านนา การบูชาผีตาแฮก ซึ่งเป็นวัฒนธรรมอีสานแบบดั้งเดิมที่อยู่คู่
กับการท านานมาอย่างยาวนาน 
 ปัจจุบัน สวนเกษตรมีกิน ภายใต้ E (i) San – Eco – Experience คือแนวคิดส าคัญที่
ปรากฏในกิจกรรมการท่องเที่ยวของสวนเกษตรมีกิน ที่ได้น าเสนอ ความเป็นอีสาน [E (i) San] ผ่าน
บรรยากาศทุ่งนา กองฟาง การจัดการพ้ืนที่ที่เน้นการใช้วัสดุธรรมชาติในท้องถิ่น ตลอดรวมไปจนถึง 
“อาหาร” ในแบบ Home-cook รสชาติอีสานและเมนูพื้นบ้านดั้งเดิม ที่มีคุณแม่เป็นแม่ครัวหลัก และ
ใช้วัตถุดิบที่มี ในสวนและชุมชน ผู้คนที่มาที่นี่ จะสัมผัสได้ถึงวิถีชีวิตและวัฒนธรรมในพ้ืนที่ 
นอกเหนือจากการจัดการพ้ืนที่ในรูปแบบ “ย้อนกลับไปหาวัยเยาว์” แล้ว ที่สวนยังน าแนวพระราชด าริ
ในหลวงรัชกาลที่ ๙ มาใช้ในการฟ้ืนฟูระบบนิเวศน์ภายในสวน การอนุรักษ์ต้นไม้เก่าแก่ เช่น ต้น
มะม่วงปุา ต้นมะกอก ผักหวานปุา ที่มีอายุกว่าร้อยปี การฟ้ืนฟูดิน การปลูกต้นไม้ยืนต้น พืชผักที่ นี่
ปลูกแบบอินทรีย์ (Organic) ดังนั้น สวนฯ จึงอาจถือได้ว่าเป็น แหล่งท่องเที่ยวเชิงนิเวศ [Eco 
(tourism)] อีกแห่งหนึ่งที่สามารถจัดกิจกรรมในเชิงของการแบ่งปันความรู้ด้านการเกษตรได้ 
 การสร้างกิจกรรมส าหรับนักท่องเที่ยวผู้ที่สนใจในรูปแบบที่หลากหลาย อาทิ การด านา ปลูก
ผัก การพัฒนาพ้ืนที่ด้วยการสร้างอาหารส าหรับประชุม สัมมนาที่สามารถรองรับผู้คนได้ถึง ๕๐ คน ที่



๕๑ 

 

เป็นแบบเปิดโล่งสามารถมองเห็นธรรมชาติภายในสวนได้ นอกจากนี้ยังได้มีความร่วมมือกับองค์กร
ต่างๆ ทั้งภาครัฐและเอกชนที่ เช่น การท่องเที่ยวแห่งประเทศไทย (ขอนแก่น) ที่เข้าร่ วมโครงการจัด
ประชุมสัญจรของภาคอีสาน การทดลองเส้นทางท่องเที่ยว รวมไปถึงการรับจัดประชุมสัมมนาส าหรับ
หน่วยงานทั้งภาครัฐและเอกชน  

 

 
ภาพท่ี ๙ การท่องเท่ียวในสวนเกษตรมีกิน 

 
 ด้วยความร่วมมือจากการท่องเที่ยวแห่งประเทศไทย (ขอนแก่น) ที่ช่วยผลักดัน โปรโมท 
ประชาสัมพันธ์ ด้วยการเชิญสื่อ บล็อกเกอร์ สื่อออนไลน์ เว็ปไซต์การท่องเที่ยว สื่อสารเรื่องราวให้กับ
ชาวต่างชาติที่สนใจรูปแบบวัฒนธรรม การด านา ของสวนมีกินให้เป็นที่รู้จัก และยังมีผู้คน องค์กร 
หน่วยงาน ต่างๆ เข้ามาเยี่ยมชมและเข้ามาใช้บริการอย่างต่อเนื่อง 
 

๔) นางเจียรนัย ราชธา 
  อายุ ๔๗ ปี 
  ภูมิล าเนา อ าเภอเมือง  
  การศึกษา ระดับปริญาตรีคณะครุศาสตร์ สาขาคณิตศาสตร์  
                                   มหาวิทยาลัยราชภัฎเลย  
  สถานภาพ หย่าร้าง บุตร ๑ คน 
  อาชีพเดิม ครู ธรุกิจส่วนตัว 
  บุคคลต้นแบบ อาจารย์วิวัฒน์ ศัลยก าธร            
  แนวคิด พึงพอใจกับปัจจุบัน 



๕๒ 

 

 
ภาพที่ ๑๐ เจียรนัย ราชธา  

 ความเป็นมา เจียรนัย หรือ ปุ้ม  เกิดมาในครอบครัวที่มีคุณพ่อรับราชการทหารและเป็น
อาจารย์ที่มหาวิทยาลัยขอนแก่นในช่วงเริ่มก่อตั้ง ชีวิตที่เรียบง่าย ปกติ เติบโตเรียนรู้ เข้าสู่การศึกษา
ในระดับมหาวิทยาลัยที่ มหาวิทยาลัยราชภัฏเลย ในคณะครุศาสตร์ สาขาคณิตศาสตร์ ด้วยความ
มุ่งม่ันที่จะออกมาเป็นคุณครู เพราะด้วยพื้นฐานชีวิตที่มีคุณพ่อรับราชการทั้งทหารและอาจารย์  
 หลังจากที่เรียนจบมาเป็นคุณครูที่ โรงเรียนดอนโมง อยู่ประมาณ 2 ปี จึงได้มาเป็นคุณครูที่
โรงเรียนเอกชนของตนเองกับครอบครัวอยู่ 8 ปี และได้มีทายาทร่วมกัน ๑ คน แต่ด้วยปัญหาที่เกิดขึ้น
ภายใน ท าให้ต้องแยกย้ายครอบครัว ยุติบทบาทการเป็นคุณครูในโรงเรียนเอกชน และย้ายกลับมาอยู่
บ้าน 
 แต่การกลับมาที่บ้านก้ได้มาเริ่มต้นใหม่ด้วยการเปิดกิจการเล็ก ด้วยการเปิดร้านขายเสื้อผ้าที่
ห้างแห่งหนึ่งในขอนแก่นกว่า ๑๐ ปี จนรู้สึกว่าชีวิตสามารถอยู่ได้อย่างปกติกับลูกๆ  
 ความเปลี่ยนแปลง ในระยะเวลาที่ปุูม ได้ท างานทั้งคุณครูและกิจการของตอนเอง คุณพ่อก็
ได้หาที่ดินแปลงหนึ่งท าการปลูกมะม่วง ท าสวนมะม่วงเพ่ือสร้างรายได้ ซึ่งคุณพ่อก็เป็นผู้ดูแลและลง
มือท าเป็นส่วนใหญ่ จนมาถึงปี ๒๕๕๓ ก็ถึงจุดเปลี่ยนที่ส าคัญในชีวิต เมื่อคุณพ่อได้มาจากไป ท าให้ปุูม
และพ่ีชายต้องกลับมาดูแลที่บ้านและสวนมะม่วงที่คุณพ่อได้ท าไว้ 
 แต่การท าสวนมะม่วงที่มีการใช้สารเคมีมาตลอดเพ่ือให้ได้ผลผลิต และปูองกันแมลงโรค 
ต่างๆ ท าให้ต้นมะม่วงทั้งหลายทรุดโทรมเป็นอย่างมาก รวมถึงคุณแม่ที่มีอาการแพ้สารเคมีอย่างหนัก 
เมื่อได้เห็นดังนั้นจึงรู้สึกว่า นี่คือสิ่งที่จะสามารถท าต่อและเป็นอยู่บนพ้ืนฐานที่อยู่อย่างมีความสุขได้ 
 จุดเริ่ม ด้วยความตั้งใจที่จะปรับปรุงเปลี่ยนแปลงส่วนมะม่วงของคุณพ่อ ในพ้ืนที่ ๒๘ ไร่ ให้
เป็นสวนมะม่วงอินทรีย์ร่วมกับพ่ีชาย ที่เป็นอีกหนึ่งก าลังส าคัญในการจัดการ การมีความหวังว่าจะให้
สวนนี้เป็นจุดที่ท าให้ชีวิตอยู่ได้อย่างไม่ล าบากและมีความสุข คุณแม่สามารถอยู่ได้ในสวน ท างานเล็กๆ 
น้อยๆ และชื่นชมผลผลิตได้อย่างปลอดภัยจากสารเคมี ผู้บริโภคท่ีกินได้อย่างไม่ต้องกลัวสารเคมี  
 แต่จากการที่คุณพ่อจากไป ปุูมและพ่ีชายก็ไม่ได้มีความรู้เรื่องการเกษตรมากมาย และต้องมา
ดูแลสวนที่คุณพ่อได้สร้างไว้ ท าให้ต้องท าการออกไปเรียนรู้ ศึกษาด้านการเกษตร และน ากลับมาใช้
ปรับปรุงที่สวนมะม่วงของตน 
 ศูนย์กสิกรรมธรรมชาติบ้านบุญ อ.กระนวน ขอนแก่น จึงเป็นสถานที่แห่งแรกที่ได้ไปเรียนรู้ 
และต่อมาได้มาเรียนรู้ที่ ศูนย์กสิกรรมธรรมชาติมาบเอ้ือง ชลบุรี ของ อาจารย์ยักษ์ วิวัฒน์ ศัลยก าธร 



๕๓ 

 

นั่งเป็นจุดเริ่มที่เกิดความหวังและตั้งใจว่าจะท าให้สวนมะม่วงที่มีแต่การใช้สารเคมีมาตลอด ให้กลาย
มาเป็นสวนมะม่วงอินทรีย์ให้ได้  
 การเลิกใช้สารเคมีทุกชนิด การน าแนวทางเกษตรทฤษฎีใหม่มาใช้ในสวน เริ่มจาก การขุดสระ
น้ า จัดการพ้ืนที่โดยการปลูกพืชหลากหลายชนิดแบบผสมผสาน ตามรูปแบบปุาสามอย่าง ประโยชน์สี่
อย่าง ทั้ง ไผ่ ล าไย น้อยหน่า หมาก กล้วย มะกรูด ผักหวานปุา มะรุม มะพร้าว แก้วมังกร ฯ ปลูก
แซมในสวนมะม่วง และอีกส่วนที่ปลูกไม้ยืนต้น เช่น ยางนา สัก พยุง มะค่า เต็ง รัง แดง ประดู่ ฯ รวม
ไปถึงพืชสมุนไพรต่างๆ  
 จนสวนมะม่วงแห่งนี้ได้กลายมาเป็น “ศูนย์กสิกรรมธรรมชาติบ้านไร่ราชธา” ที่ได้ได้ อาจารย์
ยักษ์ เป็นแบบอย่าง ให้การจัดการอบรม เรียนรู้ แก่เกษตร ผู้ที่สนใจด้านการเกษตร รวมไปถึงหน่วน
งานและองค์กรที่จะน าเกษตรกรมาอบรมดูงาน เรียนรู้ในการท าเกษตรอินทรีย์ โดยในไร่ราชธามี
อาคารอบรมที่พัก ที่สามารถรับรองผู้เข้าพักได้กว่า ๑๐๐ คน 
 “มะม่วง” คือผลผลิตหลักๆ ของไร่ราชธา นอกจากการขายผลผลิตสดแล้ว ยังมีการแปรรูป
เป็นสินค้าอ่ืนๆ ได้อีก เช่น มะม่วงกวน มะม่วงแช่อ่ิม มะม่วงแก้วฯ การพัฒนาโรงเรือนส าหรับแปรรูป
เพ่ือผลิตเป็นสินค้า การได้รับความร่วมมือจากองค์กรภาครัฐ กระทรวงวิทยาศาตร์ ที่ได้เข้ามาช่วยใน
การออกแบบโรงเรือนในการแปรรูป แต่ทุนในการก่อสร้างนั้นเป็นของปุูมและครอบเป็นผู้ลงทุน
ทั้ งหมด การได้มหาวทิยาลัยขอนแก่นและสาธารณสุขจั งห วัดที่ ได้ รับมองหมายงานจา
กระทรวงวิทยาศาสตร์ที่เข้ามาช่วยออกแบบ สางโรงร่างในการก่อสร้าง และท าให้ถูกมาตรฐานในการ
ผลิต ซึ่งนั่นก็ท าให้ไร่ราชธา มีโรงเรือนแปรรูป อบ บรรจุ และเก็บสินค้าทีมาตรฐานและสามารถขอ
อนุญาติใช้มาตรฐาน อย. ให้กับสินค้าได้ ท าให้มีสินค้าออกมาหลากหลายและต่อเนื่อง จนท าให้รู้สึกว่า 
การผลิตสินค้าแปรรูปจากไร่ การเดินทางออกไปจ าหน่ายสินค้า การพบปะลูกค้าและผู้คนที่
หลากหลาย ท าให้ชีวิตไม่จ าเจ ได้เดินทางและมีความสุข 

 
ภาพที่ ๑๑ ผลผลิตมะม่วงแปรรูป โดย เจียรนัย  ราชธา 

 ปัจจุบัน สินค้าจากการแปรรูปมะม่วง ที่มีความพร้อมในการผลิต โรงเรือนและมาตรฐาน ท า
ให้ไร่ราชธาได้เข้าสู่มาตรฐานโอทอป และมาตรฐาน อย. (องค์การอาหารและยา) การพัฒนาสู่การเป็น



๕๔ 

 

ผู้ประกอบการด้วยการจดทะเบียนพานิชย์และจดแจ้งเป็นวิสาหกิจชุมชนไร่ราชธา เพ่ือท าให้สินค้ามี
มาตรฐาน ความน่าเชื่อถือ และการพัฒนาเพ่ือขยายการผลิตและตลาดต่อไป  
  

๕) นางธัญพร มาตาชะ 
  อายุ ๔๘ ปี 
  ภูมิล าเนา อ าเภอเมือง  
  การศึกษา ระดับมัธยมปลาย  
  สถานภาพ หย่าร้าง บุตร 2 คน 
  อาชีพเดิม มักคุเทศน ์พนังงานขายจิวเวอรี่ 
  บุคคลต้นแบบ พระบาทสมเด็จพระปรมินทรมหาภูมิพลอดุลยเดช รัชกาลที่ ๙ 
           แนวคิด การแปรรูปเพื่อเพ่ิมมูลค่าและไม่ง้อตลาด 

 
ภาพที่ ๑๒ ธัญพร  มาตาชะ 

 ความเป็นมา ธัญพร หรือ รักษ์ เกิดท่ีขอนแก่น แต่ไปเติบโตและเรียนรู้ที่ อ.บ้านดุง อุดรธานี 
กับญาติ จนถึงระดับมัธยมปลาย ด้วยความรู้สึกว่าไม่อยากอยู่ที่บ้านอยากออกใช้ชีวิต ไม่อยากท า
การเกษตรแบบที่คุณแม่หรือครอบครัวท าอยู่ จึงได้เดินทางไปที่ ภูเก็ต เพ่ือหาโอกาสในการท างาน แต่
การเดินทางไปที่ภูเก็ตในครั้งแรกนั้น ก็ยังต้องมีการเก็บเกี่ยวความรู้ และต้องศึกษาเพ่ิมเติม จึงได้ท า
การเรียน กศน. (การศึกษานอกโรงเรียน) ในระดับมัธยมปลาย (ม.๖) อีกครั้ง เพ่ือที่จะเรียนรู้
ภาษาอังกฤษ โดยเฉพาะ 
 โดยได้น าความรู้ภาษาอังกฤษที่ได้เรียนมา ไปสมัครและเรียนรู้เพ่ิมเติมในการเป็นมักคุเทศน์ 
หรือ ไกด์ น าเที่ยว ที่ได้ท างานในบริษัทน าเที่ยวอยู่ประมาณ ๖ ปี จากนั้นก็ได้เปลี่ยนอาชีพจากไกด์ 
มาเปูน ผู้จัดการการตลาดบริษัทจิวเวอรี่อยู่อีก 4 ปี ในช่วงนั้นก็ได้สร้างครอบครัวของตัวเอง และมี
ลูกๆ ๓ คน  



๕๕ 

 

 ความเปลี่ยนแปลง ชีวิตที่ไปอยู่ไกล้บ้าน และความคิดที่ยังไม่ได้อยากกลับมาใช้ชีวิตอยู่ที่
บ้าน ท าให้ต้องใช้ชีวิตและท างานอยู่ที่ภูเก็ตกว่า 10 ปี จนถึงช่วงเวลาที่คุณแม่ต้องการให้กลับมาอยู่ที่
บ้าน ประกอบกับอายุคุณแม่ที่มากข้ึน จึงท าให้ต้องย้ายกลับมาที่บ้านพร้อมกับลูกๆ  
 การกลับมาท่ีบ้านเพื่อดูแลคุณแม่ที่อยู่บ้านคนเดียว บ้านที่มีแต่ไร่นา และไม่ได้รู้สึกว่าจะท าได้ 
เลยให้ชาวบ้านในชุมชนได้เช่าเพ่ือท านา และยังได้รับงานในการเป็นไกด์อิสระให้กับบริษัทเก่าที่เคย
ท างานมาด้วย อยู่เป็นเวลา ๒ ปี การเช่านาที่มีรูปแบบการเช่าที่เป็นการแบ่งผลผลิตข้าวที่ได้มาแทน
ค่าเช่าที่เป็นเงิน แต่ด้วยสัดส่วนการแบ่งท่ีรู้สึกว่าได้น้อย เหมือนโดนเอาเปรียบ จึงท าให้คิดว่าถ้าเราลง
มือท าเองน่าจะได้ผลผลิตที่เต็มเม็ดเต็มหน่วย เมื่อน าไปขายก็น่าจะได้เงินเต็มก้อนเช่นกัน 
 จุดเริ่ม เมื่อเห็นดังนั้นจึงคิดว่าท าไมไม่ลงมือท าเอง โดยที่ช่วงเริ่มในการลงมือท านานนั้นยัง
ไม่ได้ตั้งใจที่จะท าแบบอินทรีย์ แต่ก็ไม่คิดจะใช้ปุ๋ยเคมี เพราะไม่อยากจะให้มีต้นทุนที่เพ่ิมขึ้น จึงเริ่มลง
มือท าโดยการตระเวนขอปุ๋ยคอก (ขี้วัว) จากญาติๆ และคนรู้จักเพ่ือเอามาใส่ในแปลงนา โดยมีข้อ
แลกเปลี่ยนว่า จะน าข้าวมาให้เป็นค่าตอบแทน  ซึ่งในปีแรกที่ท านา ได้ปริมาณข้าวมาเยอะพอสมควร 
 แต่การน าข้าวไปขายที่โรงสีเพ่ือน าเงินออกมาใช้จ่าย กลับไม่เป็นอย่างที่คิดไว้ โรงสีให้ราคาต่ า
และยังมีการหักค่าความชื้น จนราคาเหลืออยู่ที่ตันละ ๙ พันบาท ท าให้รู้สึกว่าท าไมราคาถึงไม่เป็น
ธรรมกับเราและเกษตรกร จึงตัดสินใจว่าจะขายข้าวเอง 
 วันนั้นจึงน าข้าวไปสีให้มาเป็นข้าวสาร ใส่ถุงขนาด ๑ กก. แล้วน าข้าวใส่รถออกไปจ าหน่ายที่
ข้างถนนสายมิตรภาพ ด้วยความรู้สึกที่ไม่เป็นธรรมจึงท าให้รู้สึกว่าท าเองขายเองน่าจะเป็นช่องทางที่
ดีกว่าน าข้าวไปขายที่โรงสี การขายเองข้างถนน แม้จะเหนื่อยแต่ก็เป็นช่องทางที่ขายได้ เพราะคน
ทั่วไปไม่เคยเห็นการขายข้าวในลักษณะนี้มาก่อน จนหน่วยงานราชการที่เกี่ยวข้องคือส านักงาน
พานิชย์จังหวัดได้เห็นถึงความตั้งใจ เลยได้ให้ความสนับสนุน 

 
ภาพที่ ๑๓ ผลผลิตข้าวสาร โดย ธัญพร  มาชาตะ 



๕๖ 

 

 การสนับสนุนจากทางภาครัฐที่ช่วยหาช่องทางการจ าหน่าย การน าเข้าโครงการพัฒนา
เกษตรกร ให้ไปเรียนรู้การท าเกษตร เพ่ือให้การเป็นเกษตรกรผู้ปลูกที่มีคุณภาพ 
 ปัจจุบัน จากจุดเริ่มที่น าข้าวไปขายที่ริมถนน การได้รับความช่วยเหลือจากทางภาครัฐให้ได้
พัฒนาศักยภาพของตนเอง การได้เข้าร่วมโครงการกับส านักงาน สปก. และการที่มีช่องทางการ
จ าหน่ายข้าวที่มากขึ้น จึงท าให้เกิด “ข้าวธัญพร” ที่ปัจจุบันมีการจ าหน่ายในห้างที่ขอนแก่น ลูกค้า
ประจ าที่ตลาดเขียว ลูกค้าท่ัวไปตามงานแสดงสินค้า  
 

๖) นายเดชา ต้นกันยา 
  อายุ ๓๙ ปี 
  ภูมิล าเนา อ าเภอน้ าพอง 
  การศึกษา ระดับมัธยมต้น  
  สถานภาพ โสด 
  อาชีพเดิม คนงานก่อสร้างประเทศไต้หวัน พนักงานโรงงานประเทศสิงคโปร์ 
  บุคคลต้นแบบ นายสวาท อุปฮาด           
  แนวคิด – 

 
ภาพที่ ๑๔ เดชา  ต้นกันยา 

 ความเป็นมา เดชา หรือ แกละ เติบโตในครอบครัวชาวนาที่คุณพ่อคุณแม่ท าการเกษตรเป็น
พ้ืนฐานของครอบครัว เรียนในโรงเรียนจนถึงระดับมัธยมต้น ในช่วงวัยรุ่น ราว พ.ศ.๒๕๓๕ เป็นยุคที่
คนอีสานนิยมไปท างานใช้แรงงานในต่างประเทศ เขาก็เป็นคนหนึ่งที่ได้สมัครไปท างาน เป็นคนงานใช้



๕๗ 

 

แรงงาน โดยเริ่มที่ประเทศสิงคโปร์ ๓ ปี ที่ถือว่าเป็นงานที่หนักมาก ต้องให้แรงงานหนัก แต่ก็ต้อง
อดทนท างานเพื่อส่งเงินกลับมาที่บ้าน 
 จนได้ตัดสินใจกลับมาบ้านที่เมืองไทย เมื่อกลับมาเมืองไทยก็อยู่ได้ไม่นานเพราะยังต้องการ
รายได้เพ่ือใช้จ่ายและเพ่ือครอบครัว จึงได้เดินทางไปท างานยังประเทศไต้หวัน ในโรงงานผลิตสารเคมี 
โดยมีสัญญาให้ท างานนี้ ๓ ปี ในการท างานพนักงานจะต้องสวมชุดปูองกันสารเคมี แต่ก็ประสบปัญหา
สุขภาพ และยังได้รับการปฏิบัติจากเจ้าของกิจการที่ไม่มีความเคารพซึ่งกันและกัน ท าให้มีความรู้สึก
ถึงคุณค่าความเป็นมนุษย์ที่แตกต่างกันจึงตัดสินใจกลับมาที่บ้านอีกครั้ง  เมื่อกลับมาประเทศไทยก็
พบว่ายังมีหนี้สินอยู่มาก ท าให้เดชา รู้สึกต่อความไม่ยุติธรรมของสังคมที่ตนแม้พยายามท างาน เก็บ
เงิน ส่งให้กับครอบครัวแล้วก็ยังไม่สามารถลืมตาอ้าปากขึ้นมาได้ จึงเก็บตัวและไม่คบค้าสมาคมสุงสิง
กับใคร 
 ความเปลี่ยนแปลง หลังจากท่ีได้กลับมาอยู่ที่บ้าน การที่มีภาระหนี้สินที่ยังไม่สามารถจัดการ
ให้หมดไปได้ ก็ต้องช่วยครอบครัวท างาน การเกษตรที่เป็นที่เป็นพ้ืนฐานของครอบครัวจึงเป็นสิ่งที่เลี่ยง
ไม่ได้ที่จะต้องท าเพ่ือความอยู่รอด แต่ในสภาวะที่เศรษฐกิจไม่ได้ ราคาพืชผลทางการเกษตรตกต่ า 
อ านาจต่อรองอยู่ที่นายทุนพ่อค้าคนกลาง เกษตรกรตกอยู่ในสภาวะถูกกดขี่ เอารัดเอาเปรียบอยู่
ตลอดเวลา แม้ขายขาดทุนก็ต้องยอมอย่างไม่มีทางเลือกท าให้ชีวิตเกษตรกรและครอบครัวของเขาต้อง
วนเวียนอยู่กับหนี้สินตลอดเวลา จนครั้งหนึ่งถึงกับต้องสูญเสียที่ดินไป 
 การอยู่กับตัวเอง เป็นคนเงียบๆ จึงชอบอ่านหนังสือ และหนังสือของ อาจารย์เสกสรร 
ประเสริฐกุล นักรบภาคประชาชน ท าให้เขามีความรู้สึกนึกคิดเกี่ยวกับผู้คน สังคม ความจน ความ
ยุติธรรม จนวันหนึ่งเขาได้พบคุณพ่อสวาท อุปฮาด นักต่อสู้ด้านเกษตรอินทรีย์ และได้ชักน าให้มาท า
เกษตรอินทรีย์ เลี้ยงไก่ เลี้ยงหมู จึงท าให้เกิดความมุ่งมั่นที่จะท าเกษตรอินทรีย์ โดยการเลี้ยงหมู
อินทรีย์ ไก่ ไข่ เป็ดอินทรีย์ และนาข้าวอินทรีย์ ในพ้ืนที่ จ านวน ๕ ไร่ จากที่ดินของครอบครัวที่มี
ทั้งหมดกว่า ๓๐ ไร่ แต่ทางครอบครัวของเขาก็ยังไม่ยอมรับในระบบการท าเกษตรอินทรีย์ จึงขอพ้ืนที่
เพียง ๕ ไร่ในการพิสูจน์ โดยได้รับองค์ความรู้และต้นแบบการท าเกษตรอินทรีย์มาจากคุณพ่อสวาท 
 จุดเริ่ม เดชามีผลผลิตก็ได้น ามาจ าหน่ายที่ตลาดเขียวขอนแก่น และต่อมาได้รวมกลุ่มเป็น
เครือข่ายผู้ผลิตผลผลิตพืชและสัตว์อินทรีย์ จ าหน่ายให้กับเชฟปรุงอาหารโรงแรมระดับ ๕ ดาวและ
ร้านอาหารเพื่อสุขภาพระดับพรีเมี่ยม โดยมีปาณิศา อุปฮาด หรือ อ้อม เลขาธิการตลาดเขียวขอนแก่น 
เป็นผู้จัดการเชื่อมโยงไปสู่ผู้บริโภค ซึ่งได้รับผลตอบรับจากกลุ่มเชฟเป็นอย่างดี เกษตรกรสามารถ
ก าหนดราคาขายผลผลิตของตนเองได้ อีกทั้งยังได้รับการยอมรับในฐานะของผู้มีพระคุณที่ผลิตอาหาร
ดี ปลอดภัยส าหรับผู้บริโภค 

 
 



๕๘ 

 

 
ภาพที่ ๑๕ ผลผลิตจากแปลง เดชา  ต้นกันยา 

 ปัจจุบัน จากการพัฒนาตนเองในการท าเกษตรแบบอินทรีย์ การศึกษาเรียนรู้เพ่ิมเติม การ
น าพาตัวเองไปเข้าสู่การเรียนรู้จกหน่วยงานที่ให้ความรู้ด้านเกษตรและปศุสัตว์ รวมไปถึงการที่ได้พ่อ
สวาท เป็นผู้คอยประคับประคองมาโดยตลอด ท าให้ เดชา ที่เป็นคนไม่ค่อยพูดจากับใคร กลายเป็นผู้มี
ความรู้ในด้านปศุสัตว์อินทรีย์และสามารถเป็นวิทยากรเพ่ือเผยแพร่องค์ความรู้ต่างๆ ไปสู่ผู้ที่สนใจ 
และยังเป็นต้นแบบให้กับเพ่ือนบ้านใกล้เคียงให้หันมาท าเกษตรในระบบอินทรีย์ได้อีกด้วย 
 

๗) นางสุนันทา บุญคง 
  อายุ ๔๐ ปี 
  ภูมิล าเนา อ าเภอน้ าพอง 
  การศึกษา ระดับปริญาตรีคณะครุศาสตร์ 
  สถานภาพ สมรส บุตร ๒ คน 
  อาชีพปัจจุบัน ข้าราชการครู 
  บุคคลต้นแบบ นายสวาท อุปฮาด           
  แนวคิด เกษตรคือรากฐานของชีวิต การท าเกษตรจึงมีความสุข และจะปลูกฝังให้รุ่น  
                               ลูกต่อไป 
 ข้าราชการคูรที่คุณแม่มีปัญหาด้านสุขภาพ และพ้ืนฐานครอบครัวเป็นเกษตรรกร และ
ต้องการพิสูจน์ให้ครอบครัวเห็นว่าสามารถท าเกษตรควบคู่ไปกับงานประจ าได้ เริ่มต้นจากการปลูกผัก
อินทรีย์เพ่ือให้ครอบครัวได้รับประทานก่อน เหลือจึงขาย ซึ่งในช่วงแรกครอบครัวไม่เห็นด้วยจึงได้ใช้
พ้ืนที่ส่วนกลางทดลองปลูกก่อนจนกระทั่งเริ่มมีผลผลิต ครอบครัวจึงแบ่งพ้ืนที่ให้ท าเกษตรอินทรีย์ 
 

๘) นางสาวศิริพร ใจหยุด 



๕๙ 

 

  อายุ ๒๕ ปี 
  ภูมิล าเนา อ าเภอน้ าพอง 
  การศึกษา ระดับมัธยมปลาย 
  สถานภาพ โสด 
  อาชีพปัจจุบัน นักศึกษา 
  บุคคลต้นแบบ นายสวาท อุปฮาด           
  แนวคิด –  
 ด้วยเห็นว่าท าเกษตรเคมีแบบที่พ่อแม่ท ามาไม่สามารถก าหนดราคาเองได้ และส่งผลกระทบ
ต่อชีวิตความเป็นอยู่ของคนในครอบครัวในเรื่องสุขภาพและค่าใช้จ่าย จึงต้องการเปลี่ยนแปลงจาก
เกษตรเคมีมาเป็นเกษตรอินทรีย์ โดยเริ่มต้นมองเห็นโอกาสการผลิตพืชอินทรีย์และช่องทางการจัด
จ าหน่ายจากการเปิดตัวของตลาดเขียวขอนแก่น จึงเริ่มผลิตพืชอินทรีย์ในพ้ืนที่ ส่วนกลาง และน าไป
ขายที่ตลาดเขียวขอนแก่น 
 ๒.๒ ปัจจัย เงื่อนไข ต้นทุนทางสังคมและอ่ืนๆ ที่มีส่วนเอ้ืออ านวยต่อความส าเร็จหรือไม่
ส าเร็จในการท าเกษตรกรรมอินทรีย์ 

จากข้อมูลพ้ืนฐานรายบุคคลสามารถสรุปปัจจัย เงื่อนไข ต้นทุนทางสังคมและอ่ืนๆ ที่มีส่วน
เอ้ืออ านวยต่อความส าเร็จหรือไม่ส าเร็จในการท าเกษตรกรรมอินทรีย์ ได้ดังนี ้  

๑) ปัจจัยและเงื่อนไขท่ีท าให้ประสบความส าเร็จ 
(๑) ความรู้  ประสบการณ์ และทักษะ เกษตรกรคนรุ่นใหม่ได้มีการใช้ความรู้ 

ประสบการณ์ และทักษะที่เคยสะสมมาในอดีตมาปรับใช้ในการท าเกษตรอินทรีย์ ซึ่งมีความรู้ต่างๆ 
ประกอบด้วย  

-   เกษตรตามแบบแผนทฤษฎีใหม่  
-   การท านาอินทรีย์ 
-   การปลูกผักอินทรีย์ 
-   การท าปุ๋ยอินทรีย์ 
-   เลี้ยงไก่ไข่อินทรีย์ 
-   เลี้ยงหมูอินทรีย์ 
-   ปลูกแก่นตะวัน 
-   การเผาถ่านเตา 200 ลิตร และการเก็บน้ าส้มควันไม้ 
-   การเป็นนายธนาคาร ออมเงินกับต้นไม้ในโครงการธนาคารต้นไม้ 
-   บริการท่องเที่ยววิถีเกษตรและท่ีพักโฮมสเตย์ หรือฟาร์มสเตย์ 
-   การท าสบู่สมุนไพร 
-   การท าน้ ายาอเนกประสงค ์
-   การท าแชมพูสมุนไพร สูตรลดผมร่วง 
-   การท าครีมบ ารุงผิว 
-   การท ายาหม่อง 
-   การท าผลิตภัณฑ์สปา และอโรม่า 



๖๐ 

 

-   บริการท่องเที่ยวเชิงสุขภาพและความงาม 
-   วัฒนธรรมการท าขวัญข้าวแบบโบราณ 
-   แปรรูปน้ าสลัด  
-   แปรรูปขนมปัง 
-   แปรรูปมะม่วงกวน  
-   แปรรูปมะม่วงแช่อ่ิม 
-   แปรรูปเป็นข้าวฮาง 
-   แปรรูปแก่นตะวัน 
-   แปรรูปผงข้าวชงดื่ม 

(๒) ปัจจัยการผลิต ปัจจัยการผลิตที่เอ้ือต่อการท าเกษตรอินทรีย์ เช่น ที่ดินของตนเอง
หรือที่ดินที่ได้จากการเช่า เงินทุนที่ได้จากการสะสมได้จากการท างาน การกู้ยืม การยืมจากครอบครัว 
หรือการกู้ยืมจากธนาคาร รวมถึงเครื่องมืออุปกรณ์ในการการผลิตที่ได้รับการสนับสนุนจากหน่วยงาน
รัฐ และการซื้อหาด้วยตนเอง  

(๓) นโยบายของรัฐและเอกชน มีส่วนส าคัญอย่างยิ่งที่จะผลักดันให้เกิดการปฏิบัติการใน
เชิงพ้ืนที่ เพ่ือท าการเกษตรอินทรีย์หรือยกระดับเป็นผู้ประกอบการ เช่น ส านักงานเกษตรจังหวัด
ขอนแก่น มีนโยบายในการสนับสนุนเรื่องการรวมกลุ่มและสร้างเครือข่ายของเกษตรกรคนรุ่นใหม่ 
เพ่ือให้เกิดการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ระหว่างกัน ส านักงานอุตสาหกรรมจังหวัดขอนแก่น มีนโยบายในการ
สนับสนุนเรื่องผู้ประกอบการโอทอป (OTOP) ส านักงานพาณิชย์จังหวัดขอนแก่น มีนโยบายในการ
สนับสนุนเรื่องการพัฒนาผลิตภัณฑ์จากข้าว ธนาคารเพ่ือการเกษตรและสหกรณ์การเกษตรจังหวัด
ขอนแก่น มีนโยบายในการสนับสนุนเรื่องการสืบทอดกระบวนการและความรู้เกี่ยวกับการท าเกษตร
ของเกษตรกรคนรุ่นใหม่ และเครือข่ายตลาดนัดสีเขียวจังหวัดขอนแก่น มีนโยบายในการสนับสนุน
เรื่องพ้ืนที่จ าหน่ายผลผลิตปลอดภัยและอินทรีย์ 

(๔) ครอบครัว เป็นแรงงานส าคัญในการช่วยผลิต ดูแล รักษา จัดการผลผลิต ในช่วงเวลา
ที่มีการสั่งซื้อสินค้าจ านวนมาก หรือในช่วงเวลาที่เกษตรกรรุ่นใหม่ต้องติดธุระออกนอกบ้าน เช่น ไป
จ าหน่ายสินค้าในงานแสดงสินค้า ไปร่วมประชุม หรือเข้าร่วมอบรมในต่างจังหวัด ที่จะช่วยในการดู
รักษาการเพาะปลูกและผลผลิตเหล่านั้น 

(๕) เพื่อนในกลุ่มเกษตรกรคนรุ่นใหม่ มีการแลกเปลี่ยนความรู้ ประสบการณ์ และ
แลกเปลี่ยนผลผลิตเกษตรอินทรีย์ การร่วมกันจัดการผลผลิตหรือตลาดร่วมกัน 

(๖) ตลาดจ าหน่ายสินค้าอินทรีย์ การท าเกษตรอินทรีย์ ตลาดเป็นสิ่งส าคัญอีกอย่างที่
ขาดไม่ได้ ซึ่งช่องทางตลาดที่น าไปจ าหน่าย ประกอบด้วย ห้างสรรพสินค้า (TOP SUPERMARKET) 
ผ่านตัวแทนจ าหน่าย ตลาดนัดสีเขียวขอนแก่น ขายผูกปิ่นโตให้กับลูกค้าเจ้าประจ า ร้านอาหารที่
ต้องการวัตถุดิบออร์แกนิค ออกบูธงานแสดงสินค้าต่างๆ และช่องทางการขายทางอินเตอร์เน็ต  

(๗) การสื่อสารสาธารณะ โดยการใช้ช่องทางสื่ออินเตอร์ สื่อโทรทัศน์ การออกงานแสดง
สินค้า และการน าเสนอข้อมูลตามเวทีสาธารณะ 

๒) ปัจจัยและเงื่อนไขท่ีท าให้ไม่ประสบความส าเร็จ 
ปัจจัยและเงื่อนไขที่ท าให้ไม่ประสบความส าเร็จ มีดังนี ้



๖๑ 

 

(๑)  สภาพอากาศและฤดูกาลที่เปลี่ยนแปลง ความแห้งแล้วในบางปี และน้ าท่วมหลากใน
บางครั้ง ท าให้พืชผลผลิตทางการเกษตรได้รับความเสียหาย และราคาพืชผลผลิตทางการเกษตรตกต่ า 

(๒)  ที่ดินของพ่อ แม่ ซึ่งพ่อแม่ยังไม่ยอมรับในการท าเกษตรอินทรีย์ 
(๓)   หน่วยงานรัฐระดับท้องถิ่นยังไม่ให้การสนับสนุน เน้นมุ่งการแสวงหาผลประโยชน์

จากการรวมกลุ่มของเกษตรกร 
(๔)  ภาระหนี้สิน ทุน ที่จะน ามาพัฒนายกระดับ ลงทุนในการท าเกษตร การน ามาพัฒนา

เทคโนโลยีใน ปรับปรุงการปลูก การผลิต การแปรรูป  
 
๓. ศักยภาพและแนวทางการพัฒนาศักยภาพของเกษตรกรรุ่นใหม่ในการเป็นผู้ประกอบการ
เกษตรอินทรีย์ ในเขตพื้นที่จังหวัดขอนแก่น  
 จากการเก็บข้อมูลรายบุคคล จะเห็นว่าผู้ประกอบการรุ่นใหม่แต่ละคนมีศักยภาพในการเป็น
ผู้ประกอบการแตกต่างกัน สามารถสรุปได้ ดังนี้  

๑) นายปรีชา หงอกสิมมา  
 การพัฒนาศักยภาพของการเป็นเป็นผู้ประกอบการรุ่นใหม่ จากที่ผ่านมา ปรีชา ได้
เดินสู่เส้นทางของการเกษตร โดยเข้าเรียนที่คณะเกษตรศาสตร์ การท างานที่เกี่ยวข้อง
กับการเกษตร และการพัฒนาตนเองในการท างานวางแผนจัดการความรู้ สร้างหลักสูตร
การเรียนรู้ เป็นผู้บรรยาย ให้ความรู้  อบรม ให้แกเกษตรกร ผู้สนใจ หน่วยงาน และ
องค์กรต่างๆ ที่ศูนย์ภูมิรักษ์ธรรมชาติ ท าให้ศักยภาพที่ชัดเจนของปรีชา ที่เกี่ยวข้องกับ
การเกษตรมีมากพอสมควร ดังนี้ 
 - มีความรู้ทางการเกษตรโดยตรง 
 - ทักษะทางการพูด สื่อสาร โดยเป็นผู้อบรม บรรยาย ให้ความรู้ ด้านการเกษตร 
 - ความรู้ในการจัดกระบวนการเรียนรู้ การจัดอบรม สัมมนา  
 - ความรู้ในการจัดการพ้ืนที่ ธรรมชาติ การเกษตรตามเกษตรทฤษฎีใหม่ของ
พระบาทสมเด็จพระปรมินทรมหาภูมิพลอดุลยเดช รัชกาลที่ ๙ 
 - การส่งเสริมชุมชน เกษตรกร 
 ส่วนการพัฒนาศักยภาพของตนเองในการเป็นผู้ประกอบการอินทรีย์นั้น ปรีชา ได้
ผ่านการอบรม หลักสูตร ที่หน่วยงานและองค์กรต่างๆ ได้จัดขึ้นเพ่ือให้ผู้ที่สนใจได้เรียนรู้
และน าไปพัฒนาการเป็นผู้ประกอบการ เช่น 
 - การอบรมการจัดตั้งธุรกิจ ผู้ประกอบการ  
 - การอบรมธุรกิจ การเขียนแผนธุรกิจและการด าเนินกิจการ 
 - การพัฒนาบรรจุภัณฑ์ 
 - การสร้างแบรนด์ผลิตภัณฑ์ 
 - กฎหมายธุรกิจ 
 - การจัดการคาร์บอนเครดิต 
 - การจัดการปุาไม้เศรษฐกิจในระดับสากล 
 - การอบรมการแพทย์แผนไทย และการนวดแพทย์แผนไทย 
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 - หลักสูตรการจัดการโรงสี 
 และนอกจากนั้นยังมีรางวัล เกียรติคุณ ต่างๆ เช่น 
 - เข็มพระราชทานพระนามาภิไทย จาก 
 - การประกาศเกียรติคุณ รางวัลศิษย์ เก่ าแห่งความภาคภูมิ ใจ  จากคณะ
เกษตรศาสตร์ มหาวิทยาลัยขอนแก่น 
 - รุ่นต้นแบบโครงการทายาทเกษตรกรมืออาชีพ ของธนาคารเพ่ือการเกษตรและ
สหกรณ์การเกษตร 

๒) นางสาวณัฐปวีย์ โชคธนาพร 
 การพัฒนาศักยภาพของการเป็นเป็นผู้ประกอบการรุ่นใหม่ ณัฐปวีย์ มีความฝันและ
ความตั้งใจที่อยากกลับมาใช้ชีวิตในชนบท อยากท าการเกษตร แม้ว่าวันนี้อาจจะไม่ใช่
เกษตรกรเต็มตัว แต่ก็เป็นเกษตรกรที่ปลูกพืชเพ่ือบริโภค ปลูกเป็นวัตถุดิบ และสามารถ
น ามาแปรรูปเป็นผลิตภัณฑ์ที่ขยายตัวพัฒนามาเป็นผู้ประกอบการได้ ซึ่งต้องอาศัยการ
พัฒนาศักยภาพของตนเองจากการเรียนรู้ หลักสูตรที่สามารถจะท าให้ก้าวมาเป็น
ผู้ประกอบการได้ โดย ณัฐปวีย์ ได้เข้าร่วมในการอบรมหลักสูตรต่างๆ ที่จัดขึ้นโดยหน่วน
งานและองค์กรต่างๆ ตั้งแต่แรกเริ่มจนมาถึงช่วงที่เข้าสู่กระบวนการวิจัย เช่น 
 - การอบรมการจัดตั้งธุรกิจ และผู้ประกอบการ  
 - การอบรมธุรกิจ การเขียนแผนธุรกิจและการด าเนินกิจการ 
 - การพัฒนาบรรจุภัณฑ์ 
 - การพัฒนาแบรนด์สินค้า 
 - การพัฒนาผลิตภัณฑ์เครื่องส าอางค์ 
 - การท าตลาด และตลาดออนไลน์ 
 - การพัฒนาแบรนด์สินค้า 
 - การจัดท าบัญชี และกฎหมายธุรกิจ 
 - การรับรองมาตรฐานสินค้าและการผลิต 
 - การจัดการด้านการขนส่งสินค้า 
 - การส่งออกสินค้า 
 นอกจากนี้ยังมีการอบรมและการจัดการมารฐานในสถานประกอบการ เช่น 
 - การพัฒนาด้านการเตรียมความพร้อมสู่การรับรองมาตรฐานการผลิตเครื่องส าอาง 
GMP  
             (Good Manufacturing Practice) 
 - การรับรองวัตถุดิบต้องเป็นมาตรฐานเกษตรอินทรีย์ (Organic Thailand) 
 - มาตรฐานสินค้าโอทอป ๔ ดาว  
 จากการเป็นผู้ประกอบการที่มีการพัฒนาศักยภาพในการผลิตและผลิตภัณฑ์ที่มี
คุณภาพ ท าให้สื่อต่างๆ ให้ความสนใจทั้งสื่อหนังสือพิมพ์ สื่อโทรทัศน์ และสื่อออนไลน์ 
ได้เข้ามาขอถ่ายท ารายการ น าเรื่องราวไปลงในสื่อต่างๆ เช่น 
 รายการโทรทัศน์ 
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         - รายการอยู่ดีมีแฮง Tpbs 
         - รายการเก๋าไม่แก่ Tpbs 
         - รายการด้วยพระบารมี ททบ.5 
         - รายการ 108 พันไมล์ 
  สื่อหนังสือพิมพ์ 
         - เดลีนิว์ 
         - บางกอกโพสท ์
        - ไทยรัฐ  
       - ผู้จัดการ 
        - คมชัดลึก 
 สื่อออนไลน์ 
        - เที่ยวไทยเทห ์
        - ชีวจิต 
        - วงใน 

๓) นางสาวจงรักษ์ จารุพันธุ์งาม 
 การพัฒนาศักยภาพของการเป็นเป็นผู้ประกอบการรุ่นใหม่ จงรักษ์ ในการจัดการสวนมีกิน
ให้เป็นสถานที่ท่องเที่ยวเที่ยวเชิงนิเวศ วิถี วัฒนธรรมอีสาน จนเป็นที่รู้จักมาถึงปัจจุบัน โดยได้มีการ
พัฒนาศักยภาพในหลักสูตรและเรียนรู้ ศึกษา อาทิ เช่น 
 - การอบรมการจัดตั้งธุรกิจ ผู้ประกอบการ เริ่มต้น 
 - การสัมมนาผู้ประกอบการธุรกิจท่องเที่ยว 

๓) นางเจียรนัย ราชธา 
การพัฒนาศักยภาพของการเป็นเป็นผู้ประกอบการรุ่นใหม่ จากการที่ได้รับช่วงต่อในการ
ดูแลสวนมะม่วงจากคุณพ่อ ร่วมกับพ่ีชาย การปรับเปลี่ยนจากสวนมะม่วงเคมี มาเป็น
สวนมะม่วงอินทรีย์ การเป็นศูนย์เรียนรู้ดูงานด้านเกษตรอินทรีย์ และพัฒนารูปแบบของ
การเป็นผ็ประกอบการ โดยได้มีการพัฒนาศักยภาพดังนี้ 
 - การอบรมการจัดตั้งธุรกิจ และผู้ประกอบการ  
 - การอบรมธุรกิจ การเขียนแผนธุรกิจและการด าเนินกิจการ 
 - การพัฒนาบรรจุภัณฑ์ 
 - การพัฒนาแบรนด์สินค้า 
 - การท าตลาด และตลาดออนไลน์ 
 - การรับรองมาตรฐานสินค้าและการผลิต 
 นอกจากนี้ยังมีการอบรมและการจัดการมารฐานในสถานประกอบการ เช่น 
 - มาตรฐานโอทอป ๔ ดาว 
 - มาตรฐาน อย. จากองค์การอาหารและยา 

๕) นางธัญพร มาตาชะ 
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 สิ่งหนึ่งที่ ธัญพร มีความตั้งใจที่จะให้เกิดขึ้นและมีความพยายามในการลงมือท าคือ 
การสร้างเครือข่ายผู้ผลิต ผู้ปลูกข้าวปลอดสารเคมี และผลผลิตทางการเกษตรอ่ืนๆ เนื่องด้วยตัวเองมี
ช่องทางการตลาดที่หลากหลาย มีเวลาน าสินค้าไปออกงานแสดงสินค้าต่างๆ จึงอยากให้ชุมชนมีส่วน
ร่วมในการผลิตและแปรรูป 

 แต่ความฝันอีกอย่างที่ได้ตั้งใจไว้คือ การท าให้พ้ืนที่ของตนเองเป็นสถานทีท่องเที่ยว
เชิงเกษตรที่มีพร้อมทุกอย่าง ไม่ว่าจะเป็นแปลงนา แปลงผัก ปุา สวนดอกไม้ ไก่ วัว อย่างครบวงจร 
เพ่ือให้ผู้สนใจนักท่องเที่ยวได้เห็นวิถีชีวิตแบบธรรมชาติ 

  
 การพัฒนาศักยภาพของการเป็นเป็นผู้ประกอบการรุ่นใหม่ ข้าวธัญพร เป็นที่รู้จัก

และมีลูกค้าอยู่พอสมควร จนบางช่วงไม่มีผลผลิตพอที่จะส่งขาย การรวบรวมกลุ่มเกษตรกรเพ่ือร่วม
ผลิตร่วมปลูกข้าวปลอดสาเคมีเพ่ือจะได้น ามาจ าหน่ายให้ลูกค้าได้อย่างเพียงพอ  และเป็นการส่งเสริม
ให้เกษตรกรหันมาท าเกษตรแบบอินทรีย์ แม้ได้รับการส่งเสริมสนับสนุนจากหน่วยงานภาครัฐแล้ว การ
หาโอกาศึกษา เรียนรู้เพิ่มเติมจากหลักสูตรที่หน่วยงานและองค์กรต่างๆ ได้จัดขึ้น เช่น 

 - การอบรมการจัดตั้งธุรกิจ และผู้ประกอบการ  
 - การอบรมธุรกิจ การเขียนแผนธุรกิจและการด าเนินกิจการ 
 - การพัฒนาบรรจุภัณฑ์ 
 - การพัฒนาแบรนด์สินค้า 
 - การท าตลาด และตลาดออนไลน์ 
 - การรับรองมาตรฐานสินค้าและการผลิต 
 - การแปรรูปผลผลิต 
๖) นายเดชา ต้นกันยา 

 การพัฒนาศักยภาพของการเป็นเป็นผู้ประกอบการรุ่นใหม่ ของเดชา ที่เน้นไปในแนวทางการ
พัฒนาความรู้และการลมมือท าในแนวทางปศุสัตว์อินทรีย์  
 กระบวนการและรูปแบบในการพัฒนาศักยภาพของตนเองของกลุ่มผู้ประกอบการรุ่นใหม่ คือ 
การเข้าอบรมหลักสูตรที่เกี่ยวข้องกับการเป็นผู้ประกอบในด้านต่างๆ ที่จัดขึ้นโดยหน่วยงานของทั้ง
ภาครัฐและเอกชน รวมไปถึงการเข้าร่วมโครงการที่แต่ละหน่วยงานได้จัดท าขึ้นเพ่ือเป็นการสนับสนุน
เกษตรกรให้เข้าสู่การเป็นผู้ประกอบการ ซึ่งกลุ่มผู้ประกอบรุ่นใหม่นี้จะเคยได้เข้ารับการอบรม เรียนรู้
ในหลักสูตรต่างๆ ที่จะส่งเสริมพัฒนาให้สามารถเป็นผู้ประกอบการได้ โดยจะเริ่มตั้งแต่ก่อนการท างาน
วิจัยและในช่วงระยะเวลาของการท าวิจัยนี้ 
 
ที ่ หลักสูตรฝึกอบรม นายปรีชา นางสาว

ณัฐปวีย์ 
นางสาว
จงรักษ์ 

นางเจียร
นัย 

นางธัญพร 

๑. การอบรมการจัดตั้งธุรกิจ 
และผู้ประกอบการ 

     

๒. การเขียนแผนธุรกิจและการ
ด าเนินกิจการ 
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ที ่ หลักสูตรฝึกอบรม นายปรีชา นางสาว
ณัฐปวีย์ 

นางสาว
จงรักษ์ 

นางเจียร
นัย 

นางธัญพร 

๓. การพัฒนาบรรจุภัณฑ์      
๔. การแปรรูปผลผลิต      
๕. การพัฒนาบรรจุภัณฑ์      
๖. การท าการตลาด และตลาด

ออนไลน์ 
     

๗. การรับรองมาตรฐานสินค้า
และการผลิต 

     

๘. การพัฒนาแบรนด์สินค้า      
๙. การจัดท าบัญชี และ

กฎหมายธุรกิจ 
     

๑๐. การจัดการด้านการขนส่ง
สินค้า 

     

๑๑. การส่งออกสินค้า      
๑๒. การพัฒนาผลิตภัณฑ์

เครื่องส าอางค์ 
     

 ตารางที่ ๓ การพัฒนาศักยภาพผู้ประกอบการผ่านหลักสูตรการฝึกอบรม 
หมายเหตุ ผู้ประกอบการรุ่นใหม่ที่เหลือยังไม่มีการเข้าสู่การอบรมหลักสูตรใดๆ  
 
 นอกจากการเข้าสู่การอบรมหลักสูตรของหน่วยงานทั้งภาครัฐและเอกชนได้จัดขึ้นเพ่ือพัฒนา
ศักยภาพตนเองแล้ว ยังมีการเข้าร่วมโครงการหรือเข้าร่วมหลักเกณฑ์การก าหนดมาตรฐานให้กับการ
ผลิต สินค้า ผลิตภัณฑ์ เพ่ือให้กระบวนการพัฒนาเข้าสู่การเป็นผู้ประกอบการ สถานประกอบการ 
กระบวนการผลิต สินค้า ให้คุณภาพ เช่น 
 - การขอรับรองมาตรฐานการผลิต การปลูกพืชอินทรีย์ เช่น มาตรฐาน GAP , PGS , 
Organic Thailand , IFOAM 
 - การขอรับรองมาตรฐานการผลิตทั้งระบบโรงงานและการผลิตสินค้า เช่น GMP  
 - การขอรับรองมาตรฐานสินค้า เช่น อย.  
 - การขอรับรองมาตรฐานกลุ่มผู้ผลิตสินค้า เช่น โอทอป  
 - การส่งตรวจรับรองความปลอดภัยของผลิตภัณฑ์ สินค้า  
  
๔. การพัฒนาแนวทางการท างานร่วมกันระหว่างเกษตรกรผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ในเขต
พื้นที่จังหวัดขอนแก่น  
 จากศักยภาพในการประกอบการรายบุคคล จะเห็นว่าผู้ประกอบการรุ่นใหม่ เริ่มมีเปูาหมาย
และแนวทางในการท ากิจกรรมร่วมกันที่ชัดเจนมากยิ่งขึ้น โดยน าศักยภาพที่มีอยู่เดิมทั้งของตัวบุคคล
และศักยภาพของสวนเกษตรของแต่ละคน โดยทีมวิจัยต่างก็คิดว่าเกษตรกรควรมีการเปิดพ้ืนที่เพ่ือ
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เป็นสถานที่ต้อนรับบุคคลผู้สนใจเรียนรู้วิถีเกษตรกรรม โดยมิได้จ ากัดเป็นเพียงสถานที่เพ่ือศึกษาดูงาน 
ผู้ที่สนใจเรื่องการเกษตรสามารถมาเยี่ยมชมเพ่ือเรียนรู้มาสัมผัสวิถีชีวิตชุมชน ชนบท มาสร้าง
ประสบการณ์ใหม่ๆ เพ่ือการพักผ่อน ผ่อนคลาย หรือการมาเรียนรู้การผลิตอาหารปลอดภัยและ
อาหารพ้ืนบ้านก็ย่อมเป็นได้ ทั้งนี้เป็นการสอดคล้องกับนโยบายการท่องเที่ยวเชิงเกษตรของประเทศ
ไทย โดยส านักงานการท่องเที่ยวแห่งประเทศไทยได้ให้ความส าคัญกับการท่องเที่ยววิถีชุมชนเป็นอย่าง
ยิ่ง ซึ่งบริบทของชุมชนและสถานที่ต่างๆย่อมมีอัตลักษณ์และมีความน่าสนใจที่แตกต่างกัน โดยสภาพ
วิถีการด าเนินชีวิตแบบเกษตรกรรมของคนในท้องถิ่นเสมือนเป็นสิ่งดึงดูดใจแก่นักท่องเที่ยวให้มาเยือน
ได้ นอกจากนี้ในพ้ืนที่แหล่งท่องเที่ยวเชิงเกษตรยังมีแหล่งท่องเที่ยวเชิงธรรมชาติ แหล่งท่องเที่ยวเชิง
ประวัติศาสตร์ แหล่งท่องเที่ยวเชิงวัฒนธรรมที่สามารถน ามาผสมผสานกันเป็นแหล่งท่องเที่ยว ที่
เชื่อมโยงกันได้ (การท่องเที่ยวแห่งประเทศไทย,๒๕๕๕) ซึ่งธัญพร สมาชิกทีมวิจัย ซึ่งก่อนหน้าที่จะมา
ประกอบอาชีพเกษตรกรรมได้เคยท างานเป็นมัคคุเทศก์น าเที่ยว และพนักงานขายจิวเวอรี่ให้
นักท่องเที่ยวทั้งชาวไทยและชาวต่างประเทศ ที่จังหวัดภูเก็ตมาก่อน ธัญพรคิดว่าตนเองมี
ความสามารถให้บริการแก่นักท่องเที่ยวได้ โดยในช่วงแรกเริ่มการชมสวนเกษตรและแลกเปลี่ยน
ประสบการในกิจกรรมต่างๆด้านการเกษตรเช่น การลงแขกด านา เกี่ยวข้าว เป็นต้น นอกจากนี้การ
น าเสนอเรื่องวัฒนธรรมอาหารของท้องถิ่น ที่ท ามาจากผักและผลไม้พ้ืนบ้าน อย่างที่บ้านนาขาม ของ
พ่อสวาทซึ่งเป็นผู้เชี่ยวชาญเรื่องการหมักสาโทพ้ืนบ้านและอ้อม ปาณิศา บุตรสาวได้เป็นตัวกลางใน
การจัดหาวัตถุดิบผักและผลไม้พ้ืนบ้านเพ่ือส่งต่อไปยังเชฟของโรงแรมและร้านอาหารเพ่ือสุขภาพ ใน
หัวเมืองใหญ่ เช่น กรุงเทพฯ เชียงใหม่ อุดรธานี เป็นต้น สิ่งเหล่านี้ได้รับความสนใจจากเชฟและ
ผู้บริโภคเป็นอย่างยิ่ง โดยเชฟท าอาหารเหล่านั้นต่างมีเปูาประสงค์เพ่ือเป็นการอนุรักษ์พันพืชผัก ผลไม้
พ้ืนบ้านด้วยเช่นกัน  จึงเป็นเรื่องที่น่าสนใจ บางสิ่งบางอย่างคนรุ่นใหม่ก็อาจจะไม่รู้จักและไม่เคยพบ
เห็นก็เป็นได้ สิ่งเหล่านี้จะเป็นการเกื้อหนุนให้ชุมชน ตระหนักรู้ในคุณค่าของสิ่งที่ตัวเองมี การ
ท่องเที่ยวในลักษณะนี้จะเป็นการช่วยฟ้ืนฟูอนุรักษ์ ศิลปวัฒนธรรม ของแต่ละท้องถิ่นเอาไว้ได้ 
นอกจากนี้แล้วการท่องเที่ยววิถีชุมชน ยังเป็นเสมือนการชักจูงให้นักท่องเที่ยว น าเงินมาจับจ่ายใช้สอย 
กับชุมชน เป็นการกระจายรายใด้สู่ท้องถิ่นหรือชุมชน โดยปู จงรักษ์ ทีมวิจัยซึ่งในอดีตเคยไปใช้ชีวิตอยู่
ที่ประเทศอังกฤษนานกว่า 6 ปี การไปใช้ชีวิตในต่างแดนเป็นเวลานานท าให้ปู เห็นคุณค่าของท้องถิ่น
ชนบทบ้านเกิดของตันเอง และสามารถมองออกได้ว่าความธรรมดาๆของท้องถิ่นชนบทเหล่านี้ กลับ
เป็นสิ่งที่น่าอัศจรรย์ เป็นเสน่ห์และสามารถสร้างความประทับใจให้กับผู้ที่อยู่ต่างถิ่น ที่ใช้ชีวิตไกลห่าง
ความเป็นชนบท รวมถึงนักท่องเที่ยวชาวต่างประเทศได้ ซึ่งปูเองตั้งใจจะพัฒนาตัวเองไปสู่การเป็นผู้
ประกอบท่องเที่ยว โดยมีการจัดกิจกรรมเวิร์คชอป การท านาด้วยพิธีการแบบโบราณ ด้วยการท าขวัญ
ข้าว,การปลูกผักอินทรีย์,การปั้นดินเซรามิก, การวาดภาพสีน้ า และกิจกรรมอ่ืนๆเป็นต้น ทางด้านปุูม 
เจียรนัย ทีมวิจัย ซึ่งเป็นเจ้าของศูนย์เรียนรู้กสิกรรมธรรมชาติไร่ราชธา ซึ่งการเป็นศูนย์เรียนรู้ท าให้มีผู้
เข้ามาที่สวนเป็นประจ า แม้จะเป็นการมาอบรมแต่ก็อาจถือได้ว่าเป็นการให้บริการท่องเที่ยววิถีเกษตร
ในอีกรูปแบบหนึ่ง อนกจากนี้แล้ว ปุูมยังเป็นผู้ประกอบการแปรรูปมะม่วงกวนสูตรธรรมชาติ ๑๐๐ 
เปอร์เซ็นต์ ที่สืบทอดภูมิปัญญานี้มาจากคุณแม่กิจการจ าหน่ายมะม่วงกวนได้รับการตอบรับที่ดีจาก
ผู้บริโภคเป็นอย่างยิ่งโดยมีการวางจ าหน่ายที่ห้างเซ็นโตซ่า ร้านขายสินค้าอุปโภคบริโภคและจ าหน่าย
เองที่ตลาดนัดทุกนัดในจังหวัดขอนแก่น และมักจะมีผู้สนใจเข้ามาเรียนรู้ทั้งเรื่องการท าเกษตรอินทรีย์
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และการแปรรูปมะม่วงกวน ที่ไร่ราชธาอยู่เสมอ นับได้ว่าเป็นน่าจะเป็นสถานที่ท่องเที่ยวเชิงเรียนรู้ใน
อีกรูปแบบหนึ่ง   
 วนพรรณ การ์เด้นเป็นสถานที่หนึ่งที่เคยได้รับการสนับสนุนการประชาสัมพันธ์จากการ
ท่องเที่ยวแห่งประเทศไทยหรือ ททท. โดยการน าสื่อหนังสือพิมพ์ และเพจการท่องเที่ยวของเนต
ไอดอล ต่างๆมาท าคอนเทน โปรโมทเช่น เรไร รายวัน เพจท่องเที่ยว เที่ยวไทยเท่ห์ เป็นต้น ท าให้มี
ผู้สนใจติดต่อขอเข้ามาเยี่ยมชมเป็นประจ า นอกจากนั้นและวนพรรณ การ์เด้นยังเป็นสถานที่ส าหรับ
ศึกษาดูงานส าหรับบุคคลผู้สนใจและแบบเป็นหมู่คณะ จึงมักมีผู้เข้ามาใช้บริการอยู่เป็นประจ า 
นอกจากนี้ในบริบทพ้ืนที่ของวนพรรณ การ์เด้น ได้มีบทบาทในการขับเคลื่อนชุมชนบ้านที่ไปสู่
โครงการธนาคารต้นไม้บ้านท่าลี่ และมีผลงานเชิงประจักษ์ในการขายคาร์บอนเครดิตให้กับองค์กร
บริหารจัดการก๊าซเรือนกระจกโลกหรือ กบอ.สิ่งที่วนพรรณได้ท าร่วมกับชุมชนจึงน าไปสู่การเป็น
ศูนย์บริการข้อมูลท่องเที่ยวเชิงนิเวศน์บ้านท่าลี่ และชุมชนบ้านพักโฮมสเตย์ที่ให้บริการอบรมศึกษาดู
งานในส่วนของการบริหารจัดการชุมชนด้วย การท่องเที่ยวจึงเป็นรายได้เสริม ท าให้วนพรรณ สามารถ
จ าหน่ายผลิตภัณฑ์แปรรูปให้กับนักท่องเที่ยวผู้เข้ามาเยี่ยมชมได้ แต่ถึงแม้วนพรรณ การ์เด้นจะ
เน้นหนักไปทางกิจกรรมการให้ความรู้เรื่องการท าเกษตรทฤษฎีใหม่เป็นหลัก ซึ่งก็ถือว่าเป็นงานการ
ให้บริการที่สอดคล้องกับการท่องเที่ยววิถีชุมชนอย่างยิ่ง การตระเตรียมสถานที่ให้สวยงาม การอ านวย
ความสะดวกส าหรับนักผู้เข้ามาเยี่ยมชม การบริการอาหารหลัก อาหารว่างและเครื่องดื่ม ล้วนเป็น
องค์ปนะกอบที่ส าคัญในการให้บริการ โดยแขกและออย เจ้าของวนพรรณ การ์เด้นมีเปูาหมายอยาก
เป็นสถานที่จะสื่อสารให้บุคคลทั่วไปได้รับรู้และสัมผัสคุณค่าของการปลูกปุาและการสร้างระบบ
นิเวศน์ที่สมบูณ์ การสร้างการรับรู้ในลักษณะนี้ สถานที่จึงต้องมีความสุนทรียบ าบัด สัมผัสเข้าถึงพลัง
บริสุทธิ์จากธรรมชาติ ที่จะสามารถเยียวยาจิตใจของผู้เข้ามาเยือนได้  จึงท าให้เกิดการร่วมพัฒนา
ศักยภาพโดยการจัดท าเส้นทางทดลองการท่องเที่ยว เพ่ือประเมินความพร้อมแหล่งท่องเที่ยวเชิง
เกษตรอินทรีย์ในเครือข่ายผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์จังหวัดขอนแก่น ที่กลุ่มผู้ประกอบการรุ่นใหม่ 
เพ่ือเป็นการประเมินศักยภาพของแต่ละพ้ืนที่ของกลุ่มผู้ประกอบการรุ่นใหม่ จ านวน ๓ พ้ืนที่ ดังนี้ 
  ๑. แหล่งเรียนรู้เกษตรอินทรีย์ บ้านพ่อสวาท อุปฮาด บ้านโนนหนองลาด อ.น้ าพอง 
  ๒. สวนเกษตรมีกิน ต.จระเข้ อ.หนองเรือ 
  ๓. สวนเกษตรอินทรีย์ทฤษฎีใหม่ วนพรรณ การ์เดน ต.บ้านกง อ.หนองเรือ 
 โดยกลุ่มเครือข่ายเกษตรกรรุ่นใหม่ Young smart farmer จังหวัดมหาสารคามเป็นผู้เข้าร่วม
ทกลองการเดินทางและตอบแบบสอบถามประเมินในครั้งนี้จ านวน 10 ท่าน  
 ซึ่งผลการประเมินจากแบบสอบถามสรุปได้โดยรวม โดยประเมินจากหัวข้อในแบบสอบถาม
ดังนี้ 
 ความพร้อมด้านการบริหารจัดการของแหล่งท่องเที่ยววิถีเกษตร ที่การประเมินออกมาอยู่
ผลที่น่าพึงพอใจของสวนเกษตรมีกิน และ วนพรรณ การ์เดน แต่ยังต้องมีการปรับปรุงหัวข้อในการ
เตรียมความพร้อมเพ่ือการจัดการให้มีประสิทธิภาพที่ดีข้ึน โดยเฉพาะเรื่องของโครงสร้างในการจัดการ
องค์กรและแผนพัฒนาแหล่งท่องเที่ยว 
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 ความพร้อมด้านการรับรองแหล่งท่องเที่ยววิถีเกษตร ผลการประเมินความพร้อมที่ออกมา
ที่มีความพึงพอใจสูง ส าหรับ สวนเกษตรมีกิน และ วนพรรณ การ์เดน ส่วนแหล่งเรียนรู้บ้านพ่อสวาท 
ยังต้องมีการปรับปรุงในเรื่องความพร้อมด้านการเดินทางและบุคลาการในการต้อนรับ 
 ความพร้อมด้านการบริการของแหล่งท่องเที่ยววิถีเกษตร ผลการประเมินพร้อมที่ออกมาที่
มีความพึงพอใจ ควรจะมีการพัฒนาในเรื่องของความหลากหลายของกิจกรรม การบริการพาหนะ
เดินทางในแหล่งท่องเที่ยว 
 ความพร้อมด้านการดึงดูดใจของแหล่งท่องเที่ยววิถีเกษตร ผลการประเมินความพร้อมที่
ออกมาทีค่วรปรับปรุง ในเรื่องของความหลากหลายของสถานที่ การเชื่อมโยงแหล่งท่องเที่ยวอื่นๆ  
 ความพร้อมด้านการจัดกิจกรรมและสร้างประสบการณ์ท่องเที่ยว ผลการประเมินความ
พร้อมที่ออกมาที่พึงพอใจสูง 
 จากผลการประเมินความพร้อมโดยรวมถือว่าอยู่ในเกณฑ์ที่พึงพึงพอใจ แต่มึอีกหลายหัวข้อที่
ต้องท าการพัฒนาและปรับปรุงเพ่ือให้เกิดความพร้อมในการเป็นแหล่งท่องเที่ยวเชิงเกษตรอินทรีย์ 
เนื่องจากศักยภาพในพ้ืนที่จังหวัดขอนแก่น ขนาดพ้ืนที่ของแต่ละสถานที่ องค์ประกอบทางด้านการ
ท่องเที่ยว ที่ยังเป็นส่วนหลักในการพัฒนาและปรับปรุง  
 กลุ่มผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์จึงได้จัดกิจกรรมทดลองการท่องเที่ยวเพ่ือศึกษาดูงานใน
การจัดการแหล่งท่องเที่ยวเชิงงเกษตรที่จังหวัดเชียงใหม่ที่มีศักยภาพต่างๆ โดยรวมมีความพร้อมสูง 
 ๔.๒ การทดลองปฏิบัติการท่องเที่ยววิถีชุมชนและวิถีเกษตรจังหวัดเชียงใหม่ จังหวัด
เชียงใหม่ถือได้ว่าเป็นเมืองท่องเที่ยวอันดับต้นๆ ของประเทศไทย ที่มีสถานที่อันหลากหลายที่เหมาะ
แก่การท่องเที่ยว รวมไปถึงผู้ประกอบการที่มีศักยภาพ ความพร้อมในหลายๆ ด้านในการจัดการแหล่ง
ท่องเที่ยว โดยมีสถานที่ดังนี้ 
 ๑. โฮมสเตย์บ้านแม่ก าปอง ต าบลห้วยแก้ว อ าเภอแม่ออน จังหวัดเชียงใหม่ เป็นหมู่บ้าน
เล็กๆ ที่อยู่ท่ามกลางปุาและภูเขา มีล าธารจากน้ าตกไหลผ่านหมู่บ้าน เป็นสถานที่ท่องเที่ยวที่นักเที่ยว
นิยมเดินทางมา โดยที่พักส่วนใหญ่จะเปูนโฮมสเตย์ของชาวบ้าน 
 ๒. โฮมสเตย์บ้านปงห้วยลาน ต าบลออนใต้ อ าเภอสันก าแพง จังหวัดเชียงใหม่  เป็นแหล่ง
ท่องเที่ยวชุมชน ในบรรยากาศชนบท อยู่ในพ้ืนที่โครงการพัฒนาพ้ืนที่ห้วยลาน อันเนื่องมาจาก
พระราชด าริ ที่มีอ่างเก็บน้ า และอยู่ใกล้อุทยานแหล่งชาติแม่ออนและยอดดอยง้ม 
 ๓. ตลาดจริงใจมาร์เก็ต อ าเภอเมือง จังหวัดเชียงใหม่ เป็นตลาดชุมชนในเมืองเชียงใหม่ที่เน้น
ผลผลิตที่ปลอดสารเคมี เป็นตลาดที่มีสินค้าหลากหลาย มีการจัดการผู้ขายอย่างเป็นระบบและมีการ
ตรวจสอบสารเคมีในพืชที่มาขายเป็นประจ า 
 ๔. เกษตรกรรุ่นใหม่ ทาปันรักษ์ เวิร์คชอปแอนด์ฟาร์มสเตย์ ต าบลทาสบเส้า อ าเภอแม่ทา 
จังหวัดล าพูน เป็นร้านอาหารและฟาร์มสเตย์ออแกนิกส์ อาหารขึ้นชื่อคือ พิซซ่าเตาดิน พร้อมด้วย
กิจกรรมการเรียรู้การท าอาหาร 
 โดยใช้การประเมินแบบสอบถามชุดเดียวกับการทดลองการท่องเที่ยวของกลุ่มผู้ประกอบการ
เกษตรอินทรีย์ขอนแก่น เพ่ือประเมินความพร้อมและศักยภาพของแหล่งท่องเที่ยว ซึ่งได้ผลการ
ประเมินจากกลุ่มผู้ประกอบการรุ่นใหม่ที่ได้เดินทางไปอยู่ในผลที่มีความพร้อมและศักยภาพสูง ด้วย



๖๙ 

 

ความพร้อมในด้านพื้นท่ี การจัดการที่การวางแผนเป็นอย่างดี ความน่าดึงดูดใจ กิจกรรมที่หลากหลาย
รวมไปถึงประสบการณ์ในการท่องเที่ยวที่ประทับใจเป็นอย่างมาก 
 การทดลองปฏิบัติการท่องเที่ยววิถีชุมชนและวิถีเกษตรจังหวัดเชียงใหม่ ในครั้งนี้ท าให้กลุ่ม
ผู้ประกอบการรุ่ยใหม่ได้น ามาประเมิน และวิเคราะห์เพ่ือที่จะน ามาพัฒนาศักยภาพของตนเองและ
พ้ืนที่เพ่ือให้เกิดความพร้อมในการเป็นแหล่งท่องเที่ยวเชิงเกษตรอินทรีย์ต่อไป 
 



๗๐ 

บทที่ ๕ 
สรุปผลการวิจัย บทเรียนส าคัญและข้อเสนอแนะ 

โครงการวิจัยเรื่อง “กระบวนการพัฒนาศักยภาพเกษตรกรรุ่นใหม่ในการเป็นผู้ประกอบการ
เกษตรอินทรีย์ ในจังหวัดขอนแก่น” ในครั้งนี้  ทีมวิจัยได้มีการน าเสนอบทสรุป บทเรียนส าคัญ และ
ข้อเสนอแนะ 

๑.   สรุปผลการวิจัย   
๑.๑   สถานการณ์การท าเกษตรอินทรีย์และการประกอบการของเกษตรกรรุ่นใหม่ ในเขต

พื้นที่จังหวัดขอนแก่น 
พัฒนาการความเป็นมาของเกษตรกรรุ่นใหม่ในการท าเกษตรอินทรีย์สามารถแบ่งออกเป็น 

3 ยุค ได้แก่ ยุคก่อนการท าเกษตรอินทรีย์ โดยเกษตรกรคนรุ่นใหม่ ได้ประกอบอาชีพของตนเอง 
ตามท่ีได้ร่ าเรียนมา หรือตามประสบการณ์และความถนัด เช่น นักพัฒนา ผู้ช่วยวิจัย นักวิเคราะห์  รับ
ราชการครู เจ้าหน้าที่การเงิน พนักงานขาย ประชาสัมพันธ์ ผู้จัดการร้านอาหาร ไกด์น าเที่ยว ธุรกิจ
ส่วนตัว ช่างก่อสร้าง และพนักงานโรงงาน ยุคปรับเปลี่ยนเข้าสู่การท าเกษตรอินทรีย์ มีการเตรียม
ความพร้อมและปรับเปลี่ยนตนเองเพ่ือเข้าสู่การท าเกษตรอินทรีย์ โดยการหาประสบการณ์ท างาน
เกี่ยวกับการท าเกษตรอินทรีย์ การเรียนรู้ศึกษา โดยการอบรมและทดลองปฏิบัติ และยุคการท า
เกษตรอินทรีย ์มีเกษตรกรรุ่นใหม่ที่ท าเกษตรอินทรีย์ ๘ ราย ซึ่งแบ่งเป็น ๓ ระดับ ได้แก่ กลุ่มที่ ๑ ท า
เกษตรอินทรีย์จนส าเร็จและสามารถยกระดับตนเองเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ มีจ านวน ๕ 
ราย กลุ่มที่ ๒ ท าเกษตรอินทรีย์จนส าเร็จและก าลังยกระดับตนเองเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ 
มีจ านวน ๑ ราย กลุ่มท่ี ๓ ก าลังปรับเปลี่ยนเข้าสู่การท าเกษตรอินทรีย์ มีจ านวน ๒ ราย 

สาเหตุและปัจจัยในการเป็นผู้ประกอบการเกษตรกรรุ่นใหม่ที่ท าเกษตรอินทรีย์  โดย
เกษตรกรคนรุ่นใหม่ได้มีการใช้ความรู้ ประสบการณ์ และทักษะที่เคยสะสมมาในอดีตมาปรับใช้ในการ
ท าเกษตรอินทรีย์และพัฒนาตัวเพ่ือมาเป็นผู้ประกอบการ การมีปัจจัยพ้ืนฐานทางการเกษตร ที่ดิน 
เครื่องมอ ปัจจัยการผลิตการผลิตที่เอ้ือต่อการท าเกษตรอินทรีย์รวมถึงการหาช่องทางสู่พ้ืนที่การท า
เกษตร ทัศนะคติส่วนตัวที่ดีเกี่ยวกับเกษตรอินทรีย์ นโยบายของรัฐและเอกชน ที่ผลักดันให้เกิดการ
ปฏิบัติการในเชิงพ้ืนที่ ครอบครัวสนับสนุน และเพ่ือนในกลุ่มเกษตรกรคนรุ่นใหม่ที่เป็นกลุ่มสนับสนุน 
ปรึกษา ร่วมมือกันในการท าเกษตรอินทรีย์ 

ท าให้เห็นลักษณะความเป็นผู้ประกอบการเกษตรกรรุ่นใหม่ ที่มีการน าความรู้ ทักษะ และ
ประสบการณ์ก่อนการเข้าสู่ระบบเกษตรและการศึกษาเรียนรู้เพ่ิมเติมมาปรับใช้ในท าเกษตรอินทรีย์ 
การเข้าสู่การศึกษาอบรมหลักสูตรต่างๆ ด้านเกษตรอินทรีย์ การเป็นผู้ประกอบการ มีการเชื่อมโยง
และเข้าร่วมโครงการกับหน่วยงาน องค์กร ทั้งภาครัฐและเอกชน ที่เกี่ยวข้องเข้ามาสนับสนุนการผลิต
และการตลาด มีการวางแผนการลงทุน มีการวางแผนการผลิต การจัดการผลผลิต วางแผนตลาดและ
การจัดจ าหน่าย ที่เป็นระบบ 

กิจกรรมของผู้ประกอบการเกษตรกรรุ่นใหม่ ท าให้เกิดการสร้างเครือข่ายความสัมพันธ์
แบบใหม่ 3 ส่วน ประกอบด้วย ส่วนที่ ๑ การสร้างความสัมพันธ์กับคนรอบข้างในกระบวนการผลิต 



๗๑ 
 

ส่งเสริมการรวมกลุ่มชาวบ้าน เพ่ือท าโครงการธนาคารต้นไม้ ส่งเสริมการให้ชุมชนเป็นแหล่งท่องเที่ยว 
มีการถ่ายทอดความรู้เรื่อง การผลิตแบบอินทรีย์ หรือการแปรรูปผลผลิตเกษตรอินทรีย์ เป็นการสร้าง
รายได้เสริมให้กับชุมชน ส่วนที่ ๒ การสร้างเครือข่ายสัมพันธ์กับรัฐและเอกชน  การสมัครเข้าร่วม
ตลาดนัดสีเขียวขอนแก่น เพ่ือน าสินค้าเกษตรอินทรีย์ไปจ าหน่าย สมัครเข้าร่วมเป็นผู้ประกอบการโอ
ทอปส านักงานอุตสาหกรรมจังหวัดขอนแก่น เพ่ือมาช่วยเหลือพัฒนาผลิตภัณฑ์  การร่วมมือกับ
ส านักงานพาณิชย์จังหวัดขอนแก่น เพ่ือพัฒนาผลิตภัณฑ์แปรรูปจากข้าว สบู่ข้าวไรเบอร์รี่  เข้าร่วม
อบรมกับศูนย์บ่มเพาะวิสาหกิจมหาวิทยาลัยขอนแก่น เพ่ือพัฒนาศักยภาพในการผลิตผลิตภัณฑ์โอ
ทอปให้ได้ 4 ดาว และร่วมมือกับธนาคารเพ่ือการเกษตรและสหกรณ์ เพ่ือร่วมโครงการธนาคารต้นไม้ 
ส่วนที่ ๓ การสร้างเครือข่ายในระดับสังคมที่สัมพันธ์กันผ่านการสื่อสาร โดยการอาศัยพ้ืนที่กลางอย่าง
ศูนย์เรียนรู้ เป็นพ้ืนที่ในการขยายผลเรื่องการท าเกษตรอินทรีย์ รวมถึงมีการแลกเปลี่ยนความรู้ 
ประสบการณ์ แลกเปลี่ยนผลผลิต และเชื่อมโยงความสัมพันธ์ของสมาชิกเกษตรกรรุ่นใหม่ โดยอาศัย
พ้ืนที่กลาง คือ ตลาดนัดสีเขียวขอนแก่น 

๑.๒   ผู้ประกอบการเกษตรกรรุ่นใหม่ระดับปัจเจกบุคคล ด้านปัจจัย เงื่อนไข ต้นทุนทาง
สังคมและอ่ืนๆ ที่มีส่วนเอื้ออ านวยต่อความส าเร็จหรือไม่ส าเร็จในการท าเกษตรกรรมอินทรีย์ 

เกษตรกรผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์มีภูมิหลังที่มา การศึกษา ตลอดจนความรู้และ
ความเชี่ยวชาญประสบการณ์ที่แตกต่างกัน  อาทิเช่น ผู้น าเที่ยว (ไกด์) ของบริษัททัวร์ , นักพัฒนา
ส่งเสริมการเกษตร, พนักงานขาย (ดีเทลยา), รับราชการครู, ธุรกิจก่อสร้าง, พนักงานในโรงงาน และ
ผู้จัดการร้านอาหารในต่างประเทศ เป็นต้น รวมไปจนถึงความหลากหลายของระดับการศึกษาและ
คุณวุฒิที่จบตั้งแต่มัธยมต้น ไปจนถึงระดับปริญญาโท 

ด้วยภูมิหลังดังกล่าว ผู้ประกอบการฯ จึงมีวิธีคิดในการด าเนินธุรกิจที่แตกต่างกัน อัน
เป็นไปตามความเชี่ยวชาญของแต่ละคน ยกตัวอย่างเช่น ผู้ที่เชี่ยวชาญด้านการขายและมีรสนิยม
ส่วนตัวที่ชื่นชอบในเครื่องส าอางค์สมุนไพรดังวนพรรณการ์เด้น ก็ได้พัฒนาตนเองเป็นผู้ประกอบการ
ผลิตสินค้าดังกล่าว หรือกรณีของสวนเกษตรมีกิน (MeKin de Farmily) ที่ปัจจุบันพัฒนาพ้ืนที่เป็น
แหล่งท่องเที่ยวที่มุ่งเน้นตลาดต่างชาติ ก็เนื่องด้วยศักยภาพส่วนตัวทางด้านภาษาและความมีใจรักใน
งานบริการ กรณีของศูนย์เรียนรู้กสิกรรมธรรมชาติไร่ราชธา เมื่อว่างเว้นจากการฝึกอบรมและรับคณะ
ศึกษาดูงาน ก็มีการแปรรูปมะม่วงเป็นมะม่วงกวนและไปสู่การเป็นผู้ประกอบการโอทอปและการ
ขอรับรองมาตรฐานด้านอาหารต่างๆ เช่น อย.และ ฮาลาล เพ่ือเป็นการเพ่ิมศักยภาพการเป็น
ผู้ประกอบการทั้ง ด้านพัฒนาตัวสินค้า และบริการ เป็นต้น   

อย่างไรก็ดี จากการศึกษาวิจัยนี้ก็พบว่า “ระดับของการศึกษามิได้เป็นอุปสรรค” หรือเป็น
ตัวชี้วัดความส าเร็จในการเป็นผู้ประกอบการฯ หากแต่ขึ้นอยู่กับความตั้งใจที่มุ่งมั่นในการพัฒนา
ตนเอง เนื่องจากการเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์นี้ เสมือนหนึ่งกับการเริ่มต้นนับหนึ่งใหม่ของแต่
ละบุคคล รวมไปจนถึงช่องทางการพัฒนาอบรมเพ่ือหาความรู้เพ่ิมเติมมีความหลากหลายมาก ดังนั้น 
การแสวงหาความรู้เพ่ือน ามาเป็นเครื่องมือในการด าเนินธุรกิจจึงขึ้นอยู่กับคุณลักษณะส่วนบุคคลว่ามี
ความขยันและมุ่งมั่นตั้งใจมากน้อยเพียงใด ซึ่งในกลุ่มของเกษตรกรที่เป็นกรณีศึกษานี้ถือว่าเป็นคนที่
มุ่งม่ันและแสวงหาความรู้ ตลอดจนมีการแลกเปลี่ยนข้อมูลข่าวสารความรู้ต่อกันอยู่เสมอ 

 



๗๒ 
 

ปัจจัยและเงื่อนไขที่ท าให้ประสบความส าเร็จ ได้แก่ ความรู้ ประสบการณ์ และทักษะ ที่
เคยสะสมมาในอดีตมาปรับใช้ในการท าเกษตรอินทรีย์ มีปัจจัยการผลิตที่เอ้ือต่อการท าเกษตรอินทรีย์ 
นโยบายของรัฐและเอกชนผลักดันให้เกิดการปฏิบัติการในเชิงพ้ืนที่ ครอบครัวเป็นแรงงานส าคัญใน
การช่วยผลิต ดูแล รักษา จัดการผลผลิต เพ่ือนในกลุ่มเกษตรกรคนรุ่นใหม่ มีการแลกเปลี่ยนความรู้ 
ประสบการณ์ และแลกเปลี่ยนผลผลิตเกษตรอินทรีย์ เมื่อขาดแคลนผลผลิตหรือมีปริมาณการสั่งซื้อ
จ านวนมาก รวมถึงมีตลาดจ าหน่ายสินค้าอินทรีย์ที่หลายหลากไว้รองรับผลผลิต และมีการสื่อสาร
สาธารณะ โดยการใช้ช่องทางสื่ออินเตอร์ สื่อโทรทัศน์ การออกงานแสดงสินค้า และการน าเสนอ
ข้อมูลตามเวทีสาธารณะ 

ส่วนปัจจัยและเงื่อนไขที่ท าให้ไม่ประสบความส าเร็จ ได้แก่ สภาพอากาศและฤดูกาลที่
เปลี่ยนแปลง ความแห้งแล้วในบางปี และน้ าท่วมหลากในบางครั้ง ท าให้พืชผลผลิตทางการเกษตร
ได้รับความเสียหาย และราคาพืชผลผลิตทางการเกษตรตกต่ า  รวมถึงพ่อแม่ยังไม่ยอมรับในการท า
เกษตรอินทรีย ์และมีหน่วยงานรัฐระดับท้องถิ่นยังไม่ให้การสนับสนุน เน้นมุ่งการแสวงหาผลประโยชน์
จากการรวมกลุ่มของเกษตรกร 
      ๑.๓  ศักยภาพและแนวทางการพัฒนาศักยภาพของเกษตรกรรุ่นใหม่ในการเป็น
ผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ ในเขตพื้นที่จังหวัดขอนแก่น  
 ๑. ระดับแห่งความส าเร็จในการเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์  
จากกรณีศึกษาทั้งหมด ๙ ราย แบ่งออกเป็น ๓ กลุ่ม คือ กลุ่มที่ท าเกษตรอินทรีย์จนส าเร็จและ
สามารถยกระดับตนเองเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ มีจ านวน ๖ ราย กลุ่มที่ ๒ กลุ่มที่ยังท า
เกษตรอินทรีย์แต่ยังไม่ได้ยกระดับตนเองเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ มีจ านวน ๑ ราย และกลุ่ม
ที่ ๓ เปลี่ยนไปท าอาชีพอ่ืน 

 ๒. การวางเป้าหมายสูงสุดที่เหมือนและแตกต่างกัน 
ส าหรับในกรณีที่ท าเกษตรอินทรีย์จนส าเร็จและยกฐานะตนเองเป็นผู้ประกอบการได้นั้น 

เกือบทั้งหมดมองไปสู่การพัฒนาเป็นแหล่งท่องเที่ยวเชิงเกษตร (Organic Tourism) โดยที่มีการ
เชื่อมโยงกันกับเครือข่ายเพ่ือให้เป็นจุดหมายการเดินทาง (Destination) ส าหรับนักท่องเที่ยวที่
ต้องการความหลากหลาย ทั้งนี้ การจะพัฒนาให้เป็นแหล่งท่องเที่ยวได้นั้นจะต้องมีการพัฒนาทั้งใน
ส่วนของพ้ืนที่ (Landscape) และการพัฒนาผลิตภัณฑ์ (Product) เพ่ือให้เป็นจุดขายทางการ
ท่องเที่ยว  

ทั้งนี้ ผลิตภัณฑ์ที่พัฒนานั้นเป้าหมายคือการท าให้เป็นสินค้าท้องถิ่น (Local Brand) ที่
สามารถก้าวไปสู่ระดับมาตรฐานนานาชาติ (International Standard) ได้ ยกตัวอย่างเช่น วนพรรณ
การ์เด้น ที่ปัจจุบันผลิตเครื่องส าองค์ภายใต้แบรนด์ของตนเอง และมีการรับจ้างผลิตให้ลูกค้า
ผู้ประกอบการหลายราย และนอกเหนือจากนั้น ยังมีการพยายามน าสินค้าเพ่ือตีตลาดต่างประเทศ 
เป็นต้น หรือ กรณีของสวนเกษตรมีกิน ที่ต้องการให้เป็นแหล่งท่องเที่ยวของจังหวัดขอนแก่น ที่หาก
ใครมาจังหวัดขอนแก่นแล้วจะต้องมาท่ีนี่ให้ได้  
 

๓. ศักยภาพ ต้นทุน และปัจจัยเงื่อนไขท่ีเกื้อหนุนในการท าเกษตรอินทรีย์ 



๗๓ 
 

จากกรณีศึกษาดังที่กล่าวมาที่พบว่า ผู้ประกอบการฯ แต่ละคนนั้น มีศักยภาพ ต้นทุน ความ
ต้องการและเป้าหมายที่แตกต่างกัน นั้น พอจะสรุปมูลเหตุแห่งความส าเร็จ หรือ ไม่ส าเร็จได้ดังต่อไปนี้   

(๑) ปัจจัยและเงื่อนไขที่ท าให้ประสบความส าเร็จ  
(๑.๑) ศักยภาพและต้นทุนส่วนบุคคล จากบทสรุปของการศึกษาพบว่า ระดับ

การศึกษาหรือเพศสภาพของผู้ประกอบการ “มิได้” มีส่วนส าคัญในความส าเร็จหรือไม่ส าเร็จ
ของผู้ประกอบการฯ หากแต่ปัจจัยส าคัญแห่งความส าเร็จของผู้ประกอบการฯ มีดังนี้  

• มีการพัฒนาตนเองโดยการแสวงหาความรู้และปรับปรุงตนเองอยู่อย่างสม่ าเสมอ 
• มีเป้าหมายการท างานที่ชัดเจนและมีการวางแผนอย่างเป็นระบบ ทั้งในเชิงการผลิต 
การแปรรูป และการจัดจ าหน่าย 
• มีการวางแผนจัดการด้านการเงินที่ดี 
• ทุนทรัพย์และไม่มีภาระหนี้ 
• มีความแน่วแน่และอดทนสูง 
• มีต้นทุนทางสังคมอ่ืนๆ เช่น มีคนรู้จักมาก ท าให้มีช่องทางการตลาดใหม่ๆ เสมอ 
• ชุมชนที่อยู่อาศัยเอื้ออ านวย 
• มีใจรักและความมุ่งมั่นในงานที่ท า 
• มีต้นแบบผู้เป็นแรงบันดาลใจที่ดี 
• มีสังคมและเครือข่ายที่มีเป้าหมายสอดคล้องกัน 
• ความกล้ากระท าในสิ่งที่แตกต่าง 
• ความเชื่อมั่นในศักยภาพของตนเอง 

(๑.๒) ปัจจัยเกื้อหนุนอ่ืนๆ กล่าวคือ ปัจจัยภายนอกที่หนุนเสริมให้การท าเกษตรอินทรีย์และ
การเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์เป็นไปอย่างส าเร็จ อาทิเช่น  

• นโยบายของรัฐบาล ที่ส่งเสริมให้มีการสนับสนุนการท าเกษตรอินทรีย์ และการแปร
รูปสินค้าเกษตรอินทรีย์ ผ่านมาในรูปแบบของการอบรม สัมมนาเชิงปฏิบัติการ ที่
เพ่ิมพูนความรู้และโอกาสทางการตลาดให้กับผู้ประกอบการ  
• กระแสการบริโภคสินค้าเพ่ือสุขภาพ ที่มีแนวโน้มเพ่ิมมากขึ้น รวมถึงมีการให้ความรู้
เกี่ยวกับเกษตรอินทรีย์ที่มากขึ้น 
• ทิศทางการท่องเที่ยวรูปแบบใหม่ ที่ทุกคนอยากมีประสบการณ์ในการใกล้ชิด
ธรรมชาติและเป็นการท่องเที่ยวที่ค านึงถึงสภาพแวดล้อมเป็นส าคัญ โดยที่ทรัพยากร
ทางการท่องเที่ยวนั้นจะได้รับการเห็นคุณค่าและดูแลรักษาทั้งจากผู้ประกอบการด้าน
การท่องเที่ยว ชุมชน และนักท่องเที่ยว (Sustainable Tourism) 

(๒) ปัจจัยและเงื่อนไขที่ท าให้ไม่ประสบความส าเร็จ  
จากกรณีศึกษาในงานวิจัย พบว่า เงื่อนไขที่ท าให้การท าเกษตรอินทรีย์และการเป็น

ผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ยังไม่ส าเร็จ ได้แก่  
(๒.๑) ปัจจัยทางด้านครอบครัว เช่น กรณีของ ศิริพร ใจหยุด ที่พ่อแม่ยังไม่ยอมรับในการท า

เกษตรอินทรีย์ ส่งผลให้ศิริพร ไม่สามารถก้าวเข้ามาเป็นผู้ประกอบการได้ฯ แม้นว่าจะมีโอกาสในการ
เชื่อมทางการตลาดกับตลาดเขียวขอนแก่น (Khonkaen Green Market) ก็ตาม  
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(๒.๒) ปัจจัยทางด้านภัยธรรมชาติ กล่าวคือ สภาพอากาศและฤดูกาลที่เปลี่ยนแปลง อันมีผล
ต่อความแห้งแล้งในบางปี หรือกรณีน้ าท่วมหลากในบางครั้งท าให้พืชผลผลิตทางการเกษตรได้รับ
ความเสียหาย และราคาพืชผลผลิตทางการเกษตรตกต่ า ดังเช่นปลายปี ๒๕๖๐ ที่มีผลเสียหายอย่าง
หนักต่อฟาร์มไก่ไข่อินทรีย์ของ เดชาฟาร์ม (เดชา ต้นกันยา) ส่งผลให้การประกอบการต้องเริ่มนับหนึ่ง
ใหม่อีกครั้ง (หากแต่เดชา เป็นคนอดทนและมีความตั้งใจแน่วแน่ กอปรกับครอบครัวสนับสนุน ท าให้
ก้าวข้ามผ่านปัญหาด้านภัยธรรมชาตินี้ไปได้) 

จะเห็นว่า การพัฒนาศักยภาพรายบุคคลที่กลุ่มผู้ประกอบการรุ่นใหม่ได้เน้นการพัฒนาตนเอง
ในส่วนที่เกี่ยวข้องกับการท าเกษตรอินทรีย์และการเป็นผู้ประกอบการที่ จะประสบความส าเร็จ โดย
การใช้เรียนรู้ การเข้าอบรมในหลักสูตรที่หน่วยงาน องค์กร ภาครัฐและเอกชนได้จัดท าขึ้นเพ่ือให้ผู้ที่
จะท าเกษตรอินทรีย์ผู้ที่จะเป็นผู้ประกอบการได้เข้ามาเรียนรู้ ซึ่งกลุ่มผู้ประกอบการรุ่นใหม่ได้เลือก
หลักสูตรและหัวข้อการอบรมตามสิ่งที่ตัวเองต้องการ เนื่องจากปัจจัยพื้นฐานความรู้ที่มี ความพร้อมใน
การลงมือท า ปัจจัยสนับสนุนอ่ืนๆ  เป้าหมายของการท าเกษตรและการเป็นผู้ประกอบที่ต่างกัน เช่น 
การมีเป้าหมายในการท าสินค้าแปรรูปจากผลผลิตทางการเกษตร การเป็นผู้จ าหน่ายสินค้าทางการ
เกษตร การพัฒนาพ้ืนที่ให้เป็นแหล่งท่องเที่ยว ฯ ท าให้การพัฒนาศักยภาพของตนเองในการเลือก
หลักสูตรการอบรม เรียนรู้ ต้องเหมาะสมกับสิ่งที่ผู้ประกอบการรุ่นใหม่จะสามารถน ามาใช้ในการลง
มือปฏิบัติของตนเองได้และให้ประสบผลส าเร็จ  
 อีกปัจจัยที่ผู้ประกอบการรุ่นใหม่ใช้เป็นแนวทางและเป็นส่วนที่มีการสนับสนุนให้สามารถเป็น
ผู้ประกอบการได้คือ การเชื่อมโยง การมีส่วนร่วมกับหน่วยงาน องค์กร ภาครัฐและเอกชน ที่สนับสนุน
ในเรื่องที่ผู้ประกอบการรุ่นใหม่ท าอยู่ เช่น การเข้าร่วมโครงการพัฒนามาตรฐานสินค้า การเข้าร่วม
โครงการพัฒนาและประชาสัมพันธ์แหล่งท่องเที่ยว โครงการพัฒนาการผลิต การแปรรูป และ
ผลิตภัณฑ์ ซึ่งในแต่ละโครงการความรร่วมมือก็จะมุ่งประเด็นที่แตกต่างกันตามวัตถุประสงค์ของ
หน่วยงาน  

กล่าวโดยสรุป กระบวนวิธีการพัฒนาตนเอง ประกอบด้วย ประการแรก การศึกษาหาความรู้
ด้วยตนเอง ผ่านสื่อดิจิตัลต่างๆ เช่น เว็บไซต์ของหน่วยงานทางการศึกษาวิจัยและการศึกษา, เฟสบุ๊ค  
ฯลฯ ประการที่สอง การไปพบผู้รู้หรือปราชญ์ ซึ่งจะท าให้ได้รับการแบ่งปันประสบการณ์จากผู้ปฏิบัติ
โดยตรง ในกรณีนี้โดยส่วนมากแล้วจะเป็นการพัฒนาในด้านการผลิตและแปรรูปสินค้า ประการที่สาม 
การแบ่งปันข้อมูลข่าวสารในระหว่างเพ่ือนและเครือข่าย ซึ่งเป็นการกระจายความรู้ในรูปแบบที่
ง่ายดายที่สุด ที่ส าคัญนับว่าเป็นการสร้างความเชื่อมโยงโดยธรรมชาติ และประการที่สี่ การเข้าอบรม
หรือสัมมนาเชิงปฏิบัติการ ที่ส่วนราชการหรือหน่วยงานต่างๆ จัดขึ้น ซึ่งในปัจจุบันพบว่าหน่วยงาน
ต่างๆ ก็ได้ให้ความส าคัญกับผู้ประกอบการด้านการเกษตรมากขึ้น มีการจัดอบรมให้ความรู้ทั้งในด้าน
การแปรรูปโดยใช้เทคโนโลยีและนวัตกรรมต่างๆ เข้ามาด าเนินการ และการอบรมด้านการพัฒนา
ผลิตภัณฑ์ใหม่ การวางแผนการผลิต การพัฒนามาตรฐานการผลิต การจัดท าบัญชี และการท า
การตลาด เป็นต้น   
     ๑.๔ ๔. การพัฒนาแนวทางการท างานร่วมกันระหว่างเกษตรกรผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์
ในเขตพื้นที่จังหวัดขอนแก่น 
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 การพัฒนาศักยภาพของผู้ประกอบการรุ่นใหม่รายกลุ่มที่มีกิจกรรมร่วมกันในการทดลองท า
เส้นทางแหล่งท่องเที่ยวเชิงเกษตรอินทรีย์เพ่ือประเมินความพร้อมในด้านต่างๆ ที่จะน ามาปรับปรุง 
พัฒนา เพ่ือให้กลายเป็นแหล่งท่องเที่ยวเชิงเกษตรอินทรีย์ได้อย่างสมบูรณ์ ซึ่งผลการประเมินจากผู้ที่
เข้าร่วมในกิจกรรม โดยมีสถานที่แหล่งท่องเที่ยวของเครือข่ายผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ ๓ แห่ง
ด้วยกันคือ แหล่งเรียนรู้เกษตรอินทรีย์ บ้านพ่สวาท อุปฮาด อ.น้ าพอง สวนเกษตรมีกิน อ.หนองเรือ 
สวนเกษตรอินทรีย์ทฤษฎีใหม่ วนพรรณ การ์เดน อ.หนองเรือ ที่ได้ผลการประเมินอกมาอยู่ในเกณฑ์มี
ความพึงพอใจในความพร้อมของการเป็นแหล่งท่องเที่ยวเชิงเกษตรอินทรีย์ 
 แต่ยังมีอีกหลายๆ ด้านที่ต้องปรับปรุงและพัฒนาให้มีความพร้อมมากขึ้น เช่น เรื่องการ
จัดการโครงสร้างพ้ืนที่ เส้นทางการเดินทาง ความพร้อมในด้านที่พัก ความหลากหลายของกิจกรรม
และสถานที่ ระบบสาธารณูปโภคภายใน ความเป็นจริงแท้ในวัฒนธรรม วิถีชีวิตของอีสาน การ
ประชาสัมพันธ์สถานที่ ฯ ดังนั้นกลุ่มผู้ประกอบการรุ่นใหม่จึงได้จัดกิจกรรมท่องเที่ยววิถีชุมชนและวิถี
เกษตรที่จังหวัดเชียงใหม่ เพ่ือศึกษาและดูงานในแหล่งท่องเที่ยวของผู้ประกอบการที่ประสบ
ความส าเร็จ โดยมีสถานที่ในการเดินทางไปดูงานท่องเที่ยว ๔ แห่ง คือ ๑.โฮมสเตย์บ้านแม่ก าปอง 
ต าบลห้วยแก้ว อ าเภอแม่ออน ๒.โฮมสเตย์บ้านปงห้วยลาน ต าบลออนใต้ อ าเภอสันก าแพง  ๓.ตลาด
จริงใจมาร์เก็ต อ าเภอเมือง และ ๔.เกษตรกรรุ่นใหม่ ทาปันรักษ์ เวิร์คชอปแอนด์ฟาร์มสเตย์ ต าบล
ทาสบเส้า อ าเภอแม่ทา จังหวัดล าพูน ซึ่งการทดลองปฏิบัติการท่องเที่ยววิถีชุมชนและวิถีเกษตร
จังหวัดเชียงใหม่ ในครั้งนี้ท าให้กลุ่มผู้ประกอบการรุ่นใหม่ได้ประเมินความพร้อมว่าอยู่ในเกณฑ์ที่มี
ความพร้อมและศักยภาพในการเป็นแหล่งท่องเที่ยวสูง เนื่องจากจังหวัดเชียงใหม่เป็นเมืองท่องเที่ยวที่
ได้รับความนิยม ภูมิประเทศที่เอ้ือต่อการท่องเที่ยว สภาพอากาศที่เหมาะแก่การท าเกษตร ที่พัก และ
การพักผ่อน รวมไปถึงบริมาฯของนักท่องเที่ยวที่มีมาก ท าให้ต้องมีการเตรียมความพร้อมให้ดี เพราะ
แหล่งท่องเที่ยวผู้ประกอบการนั้นมีอยู่มากจึงท าให้เกิดการแข่งขันของผู้ประกอบการแหล่งท่องเที่ยว
เพ่ือให้มีศักยภาพความพร้อมที่จะท าให้นักท่องเที่ยวเกิดความประทับใจ  

 โดยสรุป จากสมมุติฐานเชิงบวกของงานวิจัยที่ว่า การรวมกลุ่มของคนที่มีประสบการณ์
หลากหลายหรือมีความถนัดเชี่ยวชาญที่แตกต่างกันจะท าให้สามารถจัดสรรแบ่งหน้าที่ในการพัฒนา
กลุ่มเพ่ือช่วยเหลือกัน เช่น มีการแลกเปลี่ยนองค์ความรู้ด้านการจัดการพ้ืนที่การเกษตร การแปรรูป
ผลผลิตและต่อยอดด้วยนวัตกรรมต่างๆ การบริหารจัดการและการท าการตลาด เป็นต้น ซึ่งในงาน
ศึกษาวิจัยชิ้นนี้ สรุปกระบวนการสร้างเครือข่ายไดด้ังต่อไปนี้  

(๑) การสร้างเครือข่ายเพ่ือแบ่งปันความรู้ ประสบการณ์ และแนวคิด กล่าวคือ เป็นการ
แลกเปลี่ยน แบ่งปัน ประสบการณ์ในการประกอบกิจการ งานต่างๆ ของตนเองกับเพ่ือนหรือ
กัลยาณมิตรที่อยู่ในเครือข่าย โดยเฉพาะอย่างยิ่ง ปัญหาที่พบเจอในทางปฏิบัติ ที่ผู้อ่ืนหากท าตาม
แนวทางนี้จะต้องเจอเช่นเดียวกัน ซึ่งก็จะป้องกันความเสียหายไม่ให้เกิดกับเพ่ือนคนอ่ืนๆ ได้ อาทิ 
สวนเกษตรมีกิน แบ่งปันประสบการณ์ปัญหาด้านการจัดการการท่องเที่ยว หรือข้อผิดพลาดในการ
ประเมินสถานการณ์และพฤติกรรมของนักท่องเที่ยวในจังหวัดขอนแก่น หรือ “ข้าวธัญพร” แบ่งปัน
ประสบการณ์การออกงานเพื่อจ าหน่ายสินค้าว่างานใดคุ้มค่ากับการไป เป็นต้น 
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(๒) การสร้างเครือข่ายเพ่ือแลกเปลี่ยนทรัพยากรหรือการเป็นคู่ค้าพันธมิตร ดังเช่นกรณีของ 
“ข้าวธัญพร” กับ “ไร่ราชธา” ที่มีการแลกเปลี่ยนวัตถุดิบแปรรูป (มะม่วง) หรือ กรณีของวนพรรณ ที่
ต้องการสมุนไพรส าหรับท าเครื่องส าอางก็มีการหาวัตถุดิบจากเครือข่าย เป็นต้น 

(๓) การสร้างเครือข่ายเพ่ือขยายโอกาสและช่องทางการตลาด ดังค ากล่าวที่ว่า “ไปคนเดียว
ไปได้ดี..ไปเป็นทีมไปได้ไกล” ในกรณีศึกษาก็เช่นเดียวกัน โดยเฉพาะอย่างยิ่ง การหาโอกาสทาง
การตลาดใหม่ๆ ซึ่งต้องยอมรับว่า ตลาดและพฤติกรรมของผู้บริโภคนั้นมีการเปลี่ยนแปลงอย่าง
รวดเร็ว ดังนั้น เมื่อมีการท างานเป็นทีมก็ท าให้เกิดความเข้มแข็งมากยิ่งขึ้น ซึ่งคณะผู้วิจัยเองมีการ
เชื่อมโยงเครือข่ายกับตลาดเขียวขอนแก่น ซึ่งเป็นตลาดที่ได้รับการยอมรับในประดับประเทศ ท าให้มี
ช่องทางการจ าหน่ายสินค้า และการเข้าถึงผู้บริโภคกลุ่มต่างๆ มากขึ้น 

(๔) การสร้างเครือข่ายเพ่ือจัดท าเส้นทางการท่องเที่ยวในอนาคต ดังกล่าวมาในเบื้องต้นว่า 
เกือบทั้งหมดของคณะผู้วิจัยมองเป้าหมายของการเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ที่สามารถจัด
กิจกรรมทางการท่องเที่ยวในพ้ืนที่ของตนเองได้ อย่างไรก็ตาม หากมองในเชิงความต้องการของ
นักท่องเที่ยวแล้ว การท าเป็นเส้นทางเชื่อมโยงจากฟาร์มหนึ่ งไปยังฟาร์มหนึ่ง น่าจะสร้างแรงดึงดูด
ให้กับนักท่องเที่ยวมากกว่าการเท่ียวในจุดเดียว ซึ่งนอกจากในแง่ของพ้ืนที่ที่แตกต่างกันแล้ว กิจกรรม
ทางการท่องเที่ยวที่หลากหลายตามความช านาญเฉพาะของผู้ประกอบการฯ แต่ละคน ก็จะเป็นจุด
ขายที่ส าคัญอีกด้วย  

(๕) การสร้างเครือข่ายเพ่ือขยายเครือข่าย ความเข้มแข็งเฉพาะบุคคลของคณะผู้วิจัยใน
โครงการนี้ ท าให้แต่ละคนมีทั้งเครือข่ายผู้ผลิต มีกลุ่มลูกค้า และตลาดเฉพาะของตนเอง ดังนั้น การ
เชื่อมโยงระหว่างกันจึงขยายไปสู่เครือข่ายที่ใหญ่มากขึ้น ท าให้ลดข้อจ ากัดของจ านวนสินค้าที่อาจไม่
เพียงพอต่อผู้บริโภค หรือแม้นกระทั่ง การเชื่อมไปสู่กลุ่มลูกค้าใหม่ๆ ของแต่ละคน อาทิเช่น กลุ่ม
ลูกค้าที่มาเที่ยวที่สวนเกษตรมีกิน ก็อาจซื้อสินค้าของข้าวธัญพร ไร่ราชธา และวนพรรณที่น ามาฝาก
จ าหน่ายที่สวน เป็นต้น  

 วิธีการและรูปแบบในการสร้างเครือข่ายเป็นไปในลักษณะที่ไม่เป็นทางการ คือ มีการพบปะ
พูดคุย ไปมาหาสู่กัน และแลกเปลี่ยนสินค้ากันเท่านั้น ดังนั้น จึงมิได้มีกระบวนการของการจัดตั้งใน
ลักษณะองค์กร หรือรูปแบบที่เป็นทางการแต่ประการใด โดยในส่วนของการท่องเที่ยว มีแนวคิดที่จะ
ประสานไปยังท่องเที่ยวและกีฬาจังหวัดขอนแก่น (ทกจ.) และส านักงานการท่องเที่ยวแห่งประเทศ
ไทย ส านักงานขอนแก่น (ททท.ขอนแก่น) เป็นต้น 

การรวมกลุ่มท างานในลักษณะเครือข่ายเป็นสิ่งที่ เกื้อหนุนให้ผู้ประกอบการประสบ
ความส าเร็จ ไม่ว่าจะทางตรงหรือทางอ้อมดังได้กล่าวมาแล้ว กระนั้นก็ดี แม้นว่าการท างานในรูปแบบ
นี้จะมีความส าคัญและจ าเป็น แต่ “การท าให้ตนเองเข้มแข็งก่อน” ถือว่าเป็นปัจจัยที่ส าคัญมาก 
เพราะเมื่อผู้ประกอบการฯ แต่ละคนเข้มแข็ง สิ่งที่ตามมาคือเกิด “ชุมชนผู้ประกอบการฯ เข้มแข็ง” 
อันจะมีพลังดึงดูด หรือ เป็นตัวอย่างให้คนรุ่นใหม่ๆ ที่อยากจะท าเกษตรอินทรีย์ได้เห็นหรือน าไปเป็น



๗๗ 
 

ตัวอย่างแนวทางได้ ซึ่งองค์กรดังกล่าวนี้ไม่จ าเป็นที่จะต้องจัดตั้งอย่างเป็นทางการหรือเป็นรูปธรรม 
อาจเป็นแค่เพียงการรวมกลุ่มตามธรรมชาติในรูปแบบองค์กรที่เป็น “นามธรรม” เท่านั้น 

๒.  บทเรียนส าคัญ 

๑. บทเรียนแห่งความส าเร็จ 

ในงานศึกษาวิจัยชิ้นนี้ เราได้พบบทเรียนจากกรณีศึกษาที่เป็นตัวอย่างของความส าเร็จที่
หลากหลาย แต่ที่เห็นชัดเจนที่สุดคือ แต่ละกรณีมีความตั้งมั่นในแนวทางการท าเกษตรวิถีอินทรีย์ โดย
ใช้หลักเศรษฐกิจพอเพียง (พอประมาณ, มีเหตุผล, มีภูมิคุ้มกัน) ตามแนวพระราชด าริในหลวงรัชกาลที่ 
๙ ซึ่งจะเห็นได้อย่างชัดเจนว่า ทุกกรณีประกอบกิจการงานตามศักยภาพส่วนบุคคลที่ตนเองมี ตาม
การประเมินก าลังทรัพยากรที่มีอยู่  

 นอกจากนั้น ยังมีการพัฒนาตนเองโดยการแสวงหาความรู้และปรับปรุงตนเองอยู่อย่าง
สม่ าเสมอ มีเป้าหมายการท างานที่ชัดเจน และมีการวางแผนอย่างเป็นระบบรอบด้าน มีการวิเคราะห์
สถานการณ์ และปรับเปลี่ยนยุทธวิถีการผลิตและการตลาด   

สิ่งต่างๆ ที่กล่าวมา มีปัจจัยด้านครอบครัวเป็นเครื่องมือหนุนน าให้ส าเร็จ ทั้งให้การสนับสนุน
และเป็นก าลังใจ ซึ่งผู้ประกอบการฯ ต้องมีความแน่วแน่และอดทนสูง เพราะการเป็นผู้ประกอบการ
เกษตรอินทรีย์นั้นต้องอาศัยระยะเวลาค่อนข้างมากจึงจะประสบความส าเร็จ 

 ๒. บทเรียนแห่งความล้มเหลว 

นอกจากปัจจัยด้านทุนทรัพย์ที่ หากผู้ประกอบการฯ ใดมีปัญหาเกี่ยวกับภาระหนี้สิน ซึ่งเป็น
ปัญหาส าคัญในการเริ่มต้นการประกอบการแล้ว ปัจจัยอ่ืนที่ส าคัญคือปัจจัยด้านครอบครัวซึ่งส าคัญ
มากที่สุด หากครอบครัวไม่เห็นด้วยหรือมีการต่อต้านคัดค้าน การจะเป็นผู้ประกอบการฯ ที่ส าเร็จได้
นั้นมีความเป็นไปได้ยากอย่างยิ่ง  

 ๓. บทเรียนในการสร้างเครือข่ายความร่วมมือ 

จากการศึกษาวิจัย ผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ในจังหวัดขอนแก่น ในแง่ของ “การรวมกลุ่ม
เชื่อมโยงกันยังมีปัญหาคือขาดความต่อเนื่อง” แม้นว่าทุกคนในโครงการวิจัยนี้จะมีโอกาสในการได้
เรียนรู้กันและกันโดยธรรมชาติ มีการจัดท าข้อตกลงร่วมกัน (ทางวาจา) ในแง่ของการปันประโยชน์
และการรักษาข้อตกลงร่วมกัน แต่ด้วยข้อจ ากัดด้านเวลาของผู้ประกอบการฯ ท าให้โอกาสในการ
พบปะมีน้อย และโดยเฉพาะอย่างยิ่ง กิจการที่ค่อนข้างหลากหลายท าให้การเชื่อมโยงยังมีไม่มาก
เท่าที่ควร นอกจากนั้น การมีพ้ืนที่ที่อยู่ห่างไกลก็นับเป็นข้อจ ากัดในการพบปะกันด้วยในอีกประการ
หนึ่ง 
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๓. การเปลี่ยนแปลงที่เกิดขึ้น 

 ตลอดช่วงระยะเวลา ๑๕ เดือนของการศึกษาวิจัยเรื่อง “กระบวนการพัฒนาศักยภาพ
เกษตรกรรุ่นใหม่ในการเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ ในจังหวัดขอนแก่น” มีการเปลี่ยนแปลง
หลากหลายประการ ทั้งในส่วนของรายปัจเจกบุคคลและเครือข่าย พอสรุปได้ดังนี้ 

๑. ความสามารถในการพัฒนาศักยภาพตนเองและมีความเชื่อมั่นในการท าเกษตรอินทรีย์
มากขึ้น  

ดังที่กล่าวมาแล้วว่า เมื่อเกิดการพัฒนาเครือข่ายอย่างหลวมๆ ขึ้นมาแล้วนั้น ได้ส่งผลให้มีการ
แลกเปลี่ยนเรียนรู้ระหว่างกัน ทั้งในด้านการผลิตสินค้าทางการเกษตร การแปรรูป ไปจนกระทั่งถึง
ช่องทางการตลาด ซึ่งท าให้ผู้ประกอบการฯ มีองค์ความรู้ด้านต่างๆ เหล่านั้นมากขึ้น สามารถพัฒนา
ตัวเองจากผู้ผลิตอย่างเดียว ไปเป็นผู้ประกอบการ หรือแม้นกระทั่งสามารถเป็นผู้ถ่ายทอดองค์ความรู้
ในสิ่งที่ตนเองปฏิบัติไปสู่กลุ่มบุคคลอื่นๆ ได้ 

ยกตัวอย่างกรณีที่เห็นได้อย่างชัดเจน คือ เดชา ต้นกันยา เกษตรกรสายปศุสัตว์ (เลี้ยงไก่ไข่/
เป็ด) ผู้แทบจะมิเคยเจรจาพาทีกับผู้ใด ขาดทักษะทางการขายสินค้าและการมีปฏิสัมพันธ์กับ
บุคคลภายนอก แต่ปัจจุบัน นอกจากเขาจะมีก าลังใจมากขึ้นในการท าปศุสัตว์วิถีอินทรีย์แล้ว เขายังน า
องค์ความรู้ เหล่านั้นไปถ่ายทอดสู่คนในชุมชนและผู้ที่สนใจมาศึกษาเรียนรู้ในฟาร์มได้ จวบไป
จนกระทั่งถึงการเกิดแนวคิดต่อยอดเรื่องการแปรรูปไข่ให้มีมูลค่าเพ่ิมมากขึ้น และการริเริ่มปรับพ้ืนที่
เพ่ือกิจกรรมทางการท่องเที่ยวที่อาจมีในอนาคตอันใกล้ 

เดชา ในปัจจุบัน นับว่าเป็นบุคคลต้นแบบ (Idol) ที่ประสบผลส าเร็จในการเลี้ยงไก่ไข่และหมู
อินทรีย์ ที่เป็นที่ยอมรับของทั้งคนในชุมชน ส่วนราชการ และคนภายนอก แม้นเมื่อเกิดภัยธรรมชาติ 
(ปี ๒๕๖๐) ซึ่งมีผลกระทบอย่างใหญ่หลวงต่อต้นทุน หากแต่ต้นทุนทางก าลังใจก็ถูกส่งผ่านมาใน
รูปแบบต่างๆ จากบุคคลที่รู้จัก ท าให้เขายิ่งมั่นใจในการเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์มากขึ้น   

๒. พัฒนาการและการเติบโตทางธุรกิจ 

จากการศึกษากลุ่มผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ในจังหวัดขอนแก่น ที่เป็นกรณีศึกษาพบว่า 
แต่ละคนมีการเพ่ิมพูนทักษะความรู้และสะสมประสบการณ์มากขึ้น สะท้อนจากพัฒนาการและก้าว
กระโดดของการเติบโตทางธุรกิจ สิ่งต่างๆ เหล่านั้น นอกเหนือไปจากการแสวงหาความรู้ส่วนบุคคล
แล้ว การมีเครือข่ายเพ่ือเชื่อมโยงไปสู่ “ฐานลูกค้าหรือกลุ่มลูกค้าใหม่” ก็เป็นเรื่องที่สามารถน าพา
โอกาสในการต่อยอดทางธุรกิจได้ 

“วนพรรณการ์เด้น” ของ ปรีชา หงอกสิมมา และณัฐปวีย์ โชคธนาพร คือตัวอย่างที่เห็น
ชัดเจนมากที่สุด ก่อนการศึกษาวิจัยชิ้นนี้ ปรีชา และณัฐปวีย์ นับว่าเป็น “ผู้ที่ประสบความส าเร็จอยู่
แล้วในการเป็นเกษตรกรผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์” ทั้งในส่วนองค์ความรู้ด้านการเกษตรและแปร
รูปผลิตภัณฑ์ของปรีชา รวมถึงความสามารถในการบริหารจัดการและการตลาดของณัฐปวีย์ ท าให้วน
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พรรณการ์เด้นเติบโตและเป็นศูนย์เรียนรู้เกษตรทฤษฎีใหม่ส าหรับผู้สนใจทั่วไป ด้วยความคิดว่า “การ
พัฒนาผู้อ่ืนและการพัฒนาตนเองคือเรื่องเดียวกัน” 

ในปีที่ผ่านมานับว่าเป็นปีที่วนพรรณฯ ก้าวขึ้นมาสู่การเป็นผู้ประกอบการ “แปรรูปสมุนไพร
ออร์แกนิกเพ่ือความงาม” อย่างเต็มตัวมากขึ้น ทั้งการจ าหน่ายสินค้าในตลาดใหม่ๆ ในประเทศ และ
การเริ่มออกสู่ตลาดต่างประเทศ หรือกระทั่ง “การรับจ้างผลิต” สินค้าให้กับนักลงทุนที่ต้องการเป็น
เจ้าของแบรนด์สมุนไพรออร์แกนิกเพ่ือความงาม 

กระนั้นก็ดี วนพรรณฯ ก็ยังคงเป็นพื้นที่เปิดเพ่ือให้บุคคลที่สนใจเรียนรู้ด้านการเกษตรอินทรีย์ 
และเกษตรทฤษฎีใหม่เข้าไปขอความรู้จากผู้เป็นเจ้าของสวน การแปรรูปเครื่องส าอางสมุนไพรรวมไป
ถึงการเป็นผู้น าขับเคลื่อนการพัฒนาหมู่บ้านให้เป็นแหล่งท่องเที่ยวชุมชนโฮมสเตย์ ซึ่งมีจุดขายคือ
ธนาคารต้นไม้ที่มีการขายเครดิตคาร์บอนแห่งแรกของประเทศไทย  

๓. ความเปลี่ยนแปลงที่น าไปสู่ความชัดเจนในธุรกิจหลัก  

นอกจากขีดความสามารถที่เพ่ิมขึ้นในศักยภาพตนเองของ “เกษตรกรผู้ประกอบการเกษตร
อินทรีย์” แล้วนั้น ห้วงระยะเวลา 15 เดือน ในกรณีศึกษาของงานวิจัยชิ้นนี้ ผู้ประกอบการฯ บางรายก็
มีความชัดเจนในธุรกิจหลัก (Core Business) ของตนเองมากขึ้น กล่าวคือ เปลี่ยนแปลงจาก 
"ผู้ประกอบการเกษตร” เป็น “ผู้ประกอบการท่องเที่ยว” ที่น าวิถีเกษตรกรรมอินทรีย์มาเป็นส่วนหนึ่ง
ของการขาย 

“สวนเกษตรมีกิน MeKin de Farmily” ของ จงรัก จารุพันธุ์งาม เป็นตัวอย่างของการ
เปลี่ยนแปลงในกรณีนี้ กล่าวคือ ลักษณะการประกอบการธุรกิจในปัจจุบันของสวนเกษตรมีกิน จะ
ประกอบไปด้วย การจัดเวิร์คชอป (เกษตร อาหาร และศิลปะ), บริการอาหารพ้ืนบ้าน, ฟาร์มสเตย์, 
ร้านชากาแฟ, พ้ืนที่จัดกิจกรรม และสถานที่จัดประชุมสัมมนา   

โดยที่ก่อนหน้านี้ สวนเกษตรมีกินจะเน้นการผลิตผักสลัดอินทรีย์เพ่ือจ าหน่ายตรงให้กับลูกค้า 
แต่ปัจจุบัน จะท างานในลักษณะเครือข่ายเชื่อมโยงกับเกษตรกรในโครงการโรงเรียนเกษตรอินทรีย์
ของส านักงานปฏิรูปที่ดินขอนแก่น (ส.ป.ก.) ที่น าเอาระบบรับรองมาตรฐานแบบมีส่วนร่วม  (PGS) มา
ใช้ โดยที่ “พ้ืนที่ของสวน” จะเปรียบเสมือนหน้าร้านให้ลูกค้าได้มาเยี่ยมชม  

สวนเกษตรมีกิน จึงอาจถือได้ว่าก้าวข้ามจากการเป็นพ้ืนที่ทางการเกษตร มาสู่การเป็น 
“แหล่งท่องเที่ยว” แนวใหม่อย่างเต็มตัว ภายใต้แนวคิด “หนึ่งไอสองอี” (Isan. Ecotourism. 
Experience) ที่เจ้าของสวนค่อยๆ ตกผลึกจากการเรียนรู้ ลองถูกลองผิด มาเป็นเวลาเกือบปีเป็น
วิสัยทัศน์ในการขับเคลื่อนธุรกิจ แต่กระนั้นก็ดี การบริหารจัดการพ้ืนที่ในแปลงเกษตรของสวนฯ ก็
ยังคงยึดหลักการพัฒนาอย่างยั่งยืนที่น าพระราชด าริของในหลวงรัชกาลที่ 9 มาใช้เป็นแนวทาง 
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๔. ก่อเกิดคู่ค้าพันธมิตรหรือเครือข่ายเชื่อมโยงที่เหนียวแน่นมากข้ึน 

การเชื่อมโยงกันผ่านงานวิจัยชิ้นนี้ ท าให้ผู้ประกอบการฯ หลายคนได้รู้จักและมีปฏิสัมพันธ์กัน
ในเชิงการค้ามากขึ้น ในรูปแบบของซัพพลายเออร์ (supplier) ตลอดรวมไปจนถึงการบอกต่อ ข้อมูล
ข่าวสารที่น่าสนใจและเกี่ยวข้องกับการพัฒนาทางวิชาการและผลิตภัณฑ์ และประการส าคัญคื อการ
เชื่อมเส้นทางและโอกาสทางการตลาดใหม่ๆ ต่อกัน 

แบรนด์ “ข้าวธัญพร” ของ ธัญพร มาเตชะ ซึ่งโดดเด่นในฐานะที่เป็นผู้น าการจัดจ าหน่ายข้าว
บรรจุถุง ๑ กิโลกรัม แบบปลีกโดยไม่พ่ึงพิงกลไกตลาดในยุคแรกๆ รวมถึงการเพ่ิมมูลค่าของ “ข้าว
เหนียวด าลืมผัว” ให้เป็นข้าวเหนียวมูลสังขยา (ข้าวเหนียวมูลมะม่วงฺ) ก็ได้มีโอกาสเชื่อมโยงกับ “บ้าน
ไร่ราชธา” ของ เจียรนัย ราชธา เจ้าของสวนมะม่วงหลายสิบไร่ที่มีผลิตภัณฑ์แปรรูปที่มีชื่อเสียงใน
ฐานะสินค้าโอทอป (OTOP) ของจังหวัดขอนแก่น นั่นคือ มะม่วงกวน 

ธัญพร ซึ่งนอกจากจะผลิตและจ าหน่ายข้าวสารแล้ว ยังมีสวนมะม่วงอีกจ านวนหนึ่ง ซึ่งหาก
น ามาแปรรูปเพิ่มมูลค่าในช่องทางเดียวอาจไม่เพียงพอ จึงได้เป็นคู่ค้าส่งมะม่วงสุกให้กับบ้านไร่ราชธา
เพ่ือแปรรูปในอีกทางหนึ่งด้วย นอกจากนั้น เนื่องด้วยพื้นที่ของสถานประกอบการอยู่ใกล้เคียงกัน ทั้งคู่
จึงมีโอกาสได้พบปะ แลกเปลี่ยน รวมถึงชักชวนกันเข้าไปอบรมเพ่ิมเติมเพ่ือหาความรู้ตามที่ส่วน
ราชการที่เก่ียวข้องจัดอยู่เสมอ 

อนึ่ง การเชื่อมโยงเครือข่ายของเกษตรกรผู้ประกอบการฯ ที่เป็นกรณีศึกษา ก็ได้ขยายไปใน
วงกว้าง ทั้งเชื่อมโยงกับตลาดเขียวขอนแก่น (Khonkaen Green Market) ที่เป็นพ้ืนที่ให้เกษตรกร
กลุ่มต่างๆ ได้มาขายให้กับคนเมือง และเชื่อมกับผู้บริโภคในกลุ่มต่างๆ ที่ผู้ประกอบการฯ แต่ละคนมี
ความสัมพันธ์เกี่ยวข้อง และที่ส าคัญคือการวางแผนจัดท าเส้นทางการท่องเที่ยวสายอาหารอินทรีย์ 
(Organic Tourism) ร่วมกัน (ดังจะได้กล่าวถึงในส่วนของข้อเสนอแนะต่อไป) 

๕. เกิดแรงกระเพ่ือมไปสู่องค์กรและชุมชนให้หันมาสนใจในวิถีเกษตรอินทรีย์มากข้ึน 

การเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ที่ประสบความส าเร็จทั้งในด้านชื่อเสียงที่เป็นที่รู้จัก
ยอมรับในทางสาธารณะและมีรายได้ที่มั่นคงดังกรณีของวนพรรณการ์เด้น หรือการเสนอแนวคิดและ
น าร่องธุรกิจการท่องเที่ยวเชิงเกษตรรูปแบบใหม่ของสวนเกษตรมีกิน หรือการเป็นต้นแบบเกษตรกรที่
พลิกชีวิตจากเกษตรเคมีสู่เกษตรอินทรีย์ของ เดชา ต้นกันยา หรือการเป็นนักสู้ทางการตลาดของข้าว
ธัญพร ฯลฯ ล้วนแล้วแต่น าไปสู่แรงกระเพ่ือมทางความคิดของผู้คนในชุมชนรอบข้าง ที่เคยมองว่า
การเกษตรมิใช่ค าตอบที่ดีของการประกอบอาชีพ ทั้งในแง่เกียรติยศ ศักดิ์ศรี และรายได้ 

กล่าวคือ การท าอาชีพเกษตรอินทรีย์ ได้กลายมาเป็นตัวเลือกหนึ่งของ “คนที่อยากกลับ
บ้าน” หรือภูมิล าเนา แล้วต้องการประกอบสัมมาชีพที่สุจริต เป็นอิสระ และมีความมั่นคงในชีวิต 
โดยเฉพาะอย่างยิ่ง ในกรณีของวนพรรณการ์เด้น ที่ได้แบ่งปันพ้ืนที่การท างานให้กับคนรุ่นใหม่ที่อยาก



๘๑ 
 

ท าการเกษตรอินทรีย์ได้ทดลองเผาถ่านไร้สารก่อมะเร็ง รวมถึงมีการจ้างงานคนในชุมชนให้มีรายได้
และสามารถอยู่บ้านได้ เป็นต้น 

๖. การเปลี่ยนแปลงไปสู่ธุรกิจหรือประกอบอาชีพอ่ืน 

 แม้นว่าจากกรณีศึกษาท้ังหมด เมื่อนับเป็นร้อยละ 66 จะถือว่าประสบความส าเร็จในการเป็น
ผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ หากแต่ก็มีถึงร้อยละ 34 ที่ได้ล้มเลิกความตั้งใจไปประกอบอาชีพอ่ืนที่
จะสามารถสร้างรายได้หรือที่ตนเองถนัดมากกว่า และที่ยังไม่ได้เข้ามาสู่กระบวนการเป็น
ผู้ประกอบการฯ อย่างเต็มตัว ในกรณีของ “บ้านไร่แก่นตะวัน” ของ หัตถวุธ เอกก้านตรง ที่ได้ขาย
พ้ืนที่ประกอบกิจการและโยกย้ายถิ่นฐานไปอยู่ที่จังหวัดร้อยเอ็ดบ้านเกิด หรือ กรณีของ ศิริพร ใจหยุด 
ที่มีความตั้งใจอย่างยิ่งที่จะชักชวนครอบครัวให้เปลี่ยนแปลงจากเกษตรเคมีมาท าการเกษตรอินทรีย์ 
แต่ครอบครัวไม่ได้มีความเชื่อมั่นในวิถีนี้ จึงส่งผลให้เธอไม่สามารถทัดทานหรือน าพาได้ และในกรณี
ของ สุนันทา บุญคง ที่เป็นข้าราชการครูและใช้เวลาว่างในการท าเกษตรอินทรีย์เป็นรายได้เสริม ก็ยัง
มิได้เข้าสู่กระบวนการของการเป็นผู้ประกอบการอย่างเต็มตัว  

กล่าวโดยสรุป  ในประเด็นที่ว่าด้วยการเปลี่ยนแปลงที่เกิดขึ้นนี้ จะเห็นได้ว่าภายในระยะเวลา
ประมาณ ๑ ปี ทั้งทีมวิจัยเอง ครอบครัว ชุมชนสังคม กลุ่มองค์กรที่เกี่ยวข้อง หรือนโยบายต่างๆ ของ
รัฐบาลที่เข้ามา ล้วนแล้วแต่มีผลต่อการเติบโต การพัฒนา หรือกระทั่งการเดินถอยหลังไปสู่จุดเดิมได้
ดังกรณีศึกษาท่ีกล่าวมา 

 ๑. เป้าหมายที่ชัดเจน เป็นส่วนประกอบของความส าเร็จในการเป็นผู้ประกอบการเกษตร
อินทรีย์และแหล่งท่องเที่ยว รวมไปถึงกลุ่มของผู้ประกอบการรุ่นใหม่ที่ก าลังพัฒนาตนเองหรือที่อยู่
ในช่วงก าลังปรับเปลี่ยน 
 
๓.   ข้อเสนอแนะ 
 ๑. ข้อเสนอแนะต่อทีมวิจัย  

โครงการวิจัยเรื่อง “กระบวนการพัฒนาศักยภาพเกษตรกรรุ่นใหม่ในการเป็นผู้ประกอบการ
เกษตรอินทรีย์ ในจังหวัดขอนแก่น” ในครั้งนี้  ท าให้เห็นและได้ข้อสรุปหลายอย่างในการพัฒนา
ศักยภาพของเกษตรกรรุ่นใหม่ที่จะก้าวมาเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์นั้น ผู้ประกอบการรุ่นใหม่
หลายคนมีผลที่น่าพึงพอใจในการเป็นผู้ประกอบการ แต่การพัฒนาศักยภาพในด้านที่เกี่ยวข้องในการ
จะประสบผลส าเร็จนั้นจ าเป็นต้องมีการพัฒนาอยู่ตลอดเวลา การจัดการเวลาในการท าวิจัยการจัดการ
ในการประสานงานเพ่ือรวมรวบข้อมูลและพัฒนากลุ่มของผู้ประกอบการรุ่นใหม่ที่มีประสิทธิภาพ จะ
ท าให้งานวิจัยนี้ได้ข้อมูลส าคัญๆ มากขึ้น เพ่ือที่จะสามารถน าไปประเมินผลและน ามาพัฒนาศักยภาพ
ของกลุ่มได้ ควรมีการแบ่งหน้าที่และรับผิดชอบอย่างเคร่งครัดในบาทบาทของการท าวิจัย การประสบ
ผลส าเร็จในการเป็นผู้ประกอบการควรมีการเชื่อมโยงเครือข่ายทางธุรกิจ องค์กรที่มีส่วนสนับสนุน
ผลักดัน การสร้างเครือข่ายของผู้ประกอบการ เพ่ือเพ่ิมโอกาสในการประกอบธุรกิจการท าเกษตร
อินทรีย์ ช่องทางการลาด  พันธมิตร และกลุ่มลูกค้า  

๒. ข้อเสนอแนะเชิงนโยบาย 
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การศึกษาชี้ให้เห็นว่า“การสร้างเครือข่ายและการเชื่อมโยงเครือข่าย” ของผู้ประกอบการ
เกษตรอินทรีย์ เป็นสิ่งที่น าพาให้เกิดการพัฒนาศักยภาพในระดับปัจเจกบุคคล รวมถึงหนุนน าให้
ผู้ประกอบการฯ เกิดก าลังใจ และรวมถึงการเป็นพลังเพื่อหาช่องทางการท าตลาดใหม่ๆ ได้ โดยเฉพาะ
อย่างยิ่ง ด้านการท่องเที่ยว หากมีการเชื่อมโยงการท่องเที่ยวกับเส้นทางการผลิตอาหารอินทรีย์ 
(Organic Tourism) ก็จะส่งผลให้เกิดการเปลี่ยนแปลงอย่างมีนัยยะส าคัญได้ ทั้งในแง่ของการอนุรักษ์
วัฒนธรรมภูมิปัญญาท้องถิ่น การชักจูงคนรุ่นใหม่ให้กลับคืนสู่ถิ่นฐานเพ่ือพัฒนาบ้านเกิด เพ่ือให้เกิด
การสร้างงานและการสร้างรายได้ในอีกช่องทางหนึ่ง และรวมไปถึงการเพ่ิมขึ้นของรายได้จากการ
จ าหน่ายสินค้าและบริการ โดยการเชื่อมโยงในลักษณะเส้นทางการท่องเที่ยวนี้ มีปัจจัยเกื้อหนุนที่จะ
ท าให้เกิดความส าเร็จ คือ “ความหลากหลาย” และ “ความเชี่ยวชาญเฉพาะด้าน” ของผู้ประกอบการ
ฯ แต่ละคน ทั้งนี้ ในกรณีศึกษาวิจัยชิ้นนี้นับว่ามีความหลากหลายในระดับที่จะสร้างแรงจูงใจดัง
ปรากฏในแผนที่ข้างบน คือ วนพรรณการ์ เด้น (สวนป่าและการแปรรูปสมุนไพรเ พ่ือท า
เครื่องส าอางค์), สวนเกษตรมีกิน (เกษตร อาหาร ศิลปะ วัฒนธรรม), ว.ทวีฟาร์ม (หมูอินทรีย์), ข้าว
ธัญพร (ข้าวและการแปรรูปข้าว), เดชาฟาร์ม (ไก่ไข่อินทรีย์/หมูอินทรีย์), ฟีลกู้ดฟาร์ม (ผักอินทรีย์/หมู
อินทรีย์) 

หน่วยงานที่เกี่ยวข้องที่อาจน าข้อเสนอนี้ไปจัดท าเป็นนโยบายระดับจังหวัด เช่น ส านักงาน
จังหวัดขอนแก่น, ส านักงานท่องเที่ยวและกีฬาจังหวัดขอนแก่น, ส านักงานเกษตรจังหวัดขอนแก่น, 
ททท.ส านักงานจังหวัดขอนแก่น และสมาคมธุรกิจท่องเที่ยวจังหวัดขอนแก่น เป็นต้น 

๓. ข้อเสนอต่อการพัฒนา 
จากข้อเสนอเชิงนโยบายดังกล่าว การพัฒนาจึงควรที่จะเป็นไปในทิศทางเดียวกัน กล่าวคือ 

การต่อยอดไปสู่การสร้างองค์ความรู้ทางวิชาการเกี่ยวกับการพัฒนาเครือข่ายความสัมพันธ์ขอ ง
ผู้ประกอบการเกษตรเชิงท่องเที่ยว รวมถึงแตกประเด็นไปสู่การพัฒนาเชิงท่องเที่ยวอย่างยั่งยืน 
(Sustainable Tourism) ที่จะท าให้ภาคส่วนที่เกี่ยวข้องเข้าใจอย่างอย่างถูกต้องตรงกัน 

  
๔. ข้อเสนอต่อการท าวิจัยต่อไป 
 จากภาพรวมทั้งหมดที่สะท้อนในงานวิจัยชิ้นนี้ ทั้งด้านการพัฒนาศักยภาพของ

ผู้ประกอบการ บทเรียนแห่งความส าเร็จ บทเรียนแห่งความล้มเหลว บทเรียนของการท างานในระดับ
การเชื่อมประสานเครือข่าย ฯลฯ และแนวโน้มการพัฒนาไปสู่การจัดท าแผนที่ท่องเที่ยวเชิงเกษตรใน
ระดับกลุ่มและจังหวัด คณะวิจัยเห็นว่า ประเด็นที่อาจน ามาศึกษาวิจัยต่อ ไปอาจเป็นประเด็นอัน
เกี่ยวเนื่องกัน อาทิเช่น เกษตรอินทรีย์และการท่องเที่ยวอย่างยั่งยืน (Organic Farming and 
Sustainable Tourism) เกษตรอินทรีย์ในโลกดิจิตอลมาร์เก็ตติ้ง การพัฒนารูปแบบการจัดจ าหน่าย
และช่องทางการตลาดของสินค้าเกษตรอินทรีย์ และการพัฒนาเครือข่ายชุมชนเกษตรอินทรีย์ เป็นต้น 
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แบบสอบถาม 
โครงการวิจัย “ กระบวนการพัฒนาศักยภาพเกษตรกรรุ่นใหม่ในการเป็นผู้ประกอบการเกษตรอินทรีย์ 

ในจังหวัดขอนแก่น ” 
 

ส่วนที่  1 ประวัติและความเป็นมา 
1.1 ข้อมูลส่วนตัว 

ชื่อ (นาย/นาง/นางสาว)............................................................ สกุล................................................................. 
ที่อยู่................................................................................... ................................................................................  
เพศ        ชาย              หญิง  อายุ................ปี  
สถานภาพ     โสด    สมรส  จ านวนบุตร........คน     อย่าร้าง 
ภูมิล าเนา     ขอนแก่น    จังหวัดอ่ืนๆ...................................................... 
 

1.2 ประวัติการท างาน (ระบุช่วงเวลา) 
............................................................................................................................. ................................................
................................................................................... ..........................................................................................
............................................................................................................................. ................................................
............................................................................................................................. ................................................
............................................................................ .................................................................................................
............................................................................................................................. ................................................
............................................................................................................................. ........................... 
 

1.3 เหตุผลที่มาท าการเกษตร/แรงบันดาลใจ และบุคคลต้นแบบ 
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
………….. 

1.4 ความเป็นมาในวัยเด็กหรือจุดเริ่มต้นในวัยเด็กเป็นอย่างไร มีความสัมพันธ์กับการท าเกษตรหรือไม่ อย่างไร 
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………… 
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
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…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………… 

1.5 ต้นทุนในการท าการเกษตร 
1.5.1 ท่านมปีัจจัยการผลิตอะไรบ้าง 
 ที่ดิน พ้ืนที่..........ไร่  

       ของตัวเอง...............ไร่ (ระบุชนิดเอกสารสิทธิ์.................................................................................. )    
   เช่า..............ไร่  ค่าเช่า..................บาทต่อไร่ 

  ที่ดินของบุคคลในครอบครัว............... ไร่                            
 แหล่งน ้า  

  แหล่งน้ าธรรมชาติ (ระบุชนิด เช่น น้ าบาดาล, สระ, ประปา)………………………………………… 
         แหล่งน้ าชลประทาน 
 เครื่องมือทางการเกษตร  

(ระบุ)……………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………. 

 โรงเรือน/สิ่งปลูกสร้าง 
(ระบุ)……………………………………………………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………… 

 เงินทุน 
              เงินทุนเริ่มต้นในการท าการเกษตรครั้งแรก....................................................................บาท 
             แหล่งทุน       เงินออม   กู้ยืมในระบบ (ระบ)ุ…………………….    อ่ืนๆ (ระบ)ุ…………………... 
 พันธุ์พืช/พันธุ์สัตว์

............................................................................................................................. .........................................

............................................................................... .................................................................................  
 

1.5.2 ปัจจัยเกื้อหนุนการผลิต 
1.5.2.1 ท่านมีความรู้ทางด้านเกษตรมากน้อยเพียงใดให้อธิบาย 

............................................................................................................................. .......................................................

............................................................................ ........................................................................................................

............................................................................................................................. .......................................................

............................................................................................................................. .......................................................

............................................................ 
1.5.2.2 ท่านมทีักษะหรือความช านาญด้านใดที่สนับสนุนให้การท าเกษตรอินทรีย์ประสบความส าเร็จ

............................................................................................................................. .......................................................

............................................................................................................................. .......................................................
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................................................................................................................................................................................... .

....................................................................................  
1.5.2.3 ท่านเคยเข้ารับการอบรมหลักสูตรใดบ้าง จากหน่วยงานใด 

(1) หลักสูตร.................................................................... .............................หนว่ยงาน........................................... 
(2) หลักสูตร................................................................... ..............................หนว่ยงาน........................................... 
(3) หลักสูตร.................................................................................................หนว่ยงาน...........................................  
(4) หลักสูตร.................................................................................................หนว่ยงาน........................................... 
(5) หลักสูตร.................................................................................................หนว่ยงาน........................................... 
(6) หลักสูตร.................................................................................................หนว่ยงาน........................................... 
....................................................................................................................................................................... .............
...................................................................................................................... ..............................................................
............................................................................................................................. .......................................................
........................................................................................................................................... ............................. 

 
1.5.2.3 ท่านเคยเข้าร่วมโครงการอะไรมาบ้าง จากหน่วยงานใด 

(1) โครงการ.................................................................................................หนว่ยงาน...........................................  
(2) โครงการ.................................................................................................หนว่ยงาน......................... .................. 
(3) โครงการ.................................................................................................หนว่ยงาน...........................................  
(4) โครงการ.................................................................................................หนว่ยงาน........................................... 
(5) หลักสูตร.................................................................................................หนว่ยงาน........................................... 
(6) หลักสูตร.................................................................................................หนว่ยงาน........................................... 
.............................................................................................. ......................................................................................
............................................................................................................................. .......................................................
............................................................................................................................. .............................................. 

1.5.2.4 ท่านได้รับการสนับสนุนจากหน่วยงานรัฐหรือภาคเอกชนใดบ้าง รูปแบบการสนับสนุนเป็น
แบบใด เช่น งบประมาณ อุปกรณ์/เครื่องมือ องค์ความรู้ เป็นต้น
............................................................................................................................. .......................................................
............................................................................................................................. .......................................................
......................................................................... ...........................................................................................................
............................................................................................................................. .......................................................
............................................................................................................................. .......................................................
........................................................................................................................  

1.5.3 ปัจจัยที่ไม่เกื้อหนุน/ข้อจ ากัดในการท าเกษตรอินทรีย์ (เลือกตอบได้มากกว่า 1 ข้อ) 
    ความรู้ทางการเกษตรไม่เพียงพอ (ยังขาดความรู้เรื่องใด) 
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…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………… 

 ปัจจัยการผลิตไม่เพียงพอ (ยังขาดปัจจัยอะไร) 
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 
……………………………………………………………………………………………………… 

 ฤดูกาล/ภัยธรรมชาต/ิสภาพภูมิอากาศ 
............................................................................................................................. .......................................................
............................................................................ ..................................................................................................  

 ข้อจ ากัดด้านทุน
............................................................................................................................. .......................................................
............................................................................................................................. ................................................. 

 คุณภาพและจุดเด่นของผลผลิตหรือสินค้า 
................................................................................................................................ ....................................................
............................................................................... ...............................................................................................  

 ปัญหาสุขภาพ 
............................................................................................................................. .................................................... 

 เงื่อนไขทางครอบครัว 
............................................................................................................................. .......................................................
.................................................................................................................................... .......................................... 

 
ส่วนที่ 2 รูปแบบการผลิตและการประกอบการเกษตรอินทรีย์ในปัจจุบัน 
2.1 ปัจจุบันท่านผลิตสินค้า หรือบริการอะไรบ้าง
............................................................................................................................. .......................................................
....................................................................................................................................................................................
............................................................................................................................. .......................................................
............................................................................................................................. .......................................................
........................................................................................................................................................... .........................
.......................................................................................................... ..........................................................................
............................................................................................................................. ..................................2.2 มีแบรนด์
เป็นของตัวเองหรือไม่ ชื่อแบรนด์อะไร
............................................................................................................................. .......................................................
..............................................................................................................................................................................  
............................................................................................................................. .................................................... 
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2.3 สินค้าหรือผลิตภัณฑ์ของท่านได้ผ่านการรับรองมาตรฐานอะไรบ้าง รับรองโดยหน่วยงานใด /หากปัจจุบันยัง
ไม่ได้รับการรับรองมาตรฐาน อนาคตท่านมีแผนเพ่ือขอรับการรับรองมาตรฐานหรือไม่ 
..................................................................................................................................................................... ...............
.................................................................................................................... ................................................................
............................................................................................................................. .......................................................
......................................................................................................................................... ...........................................
........................................................................................ .............................................................................  
2.4 ท่านวางแผนการผลิตอย่างไร
............................................................................................................................. .......................................................
............................................................................................................................. .......................................................
........................................................................................................................................................................... .........
.......................................................................................................................... ..........................................................
............................................................................................................................. .......................................................
............................................................................................................................................... .....................................
.............................................................................................. ................................................................. 
2.5 ปริมาณสินค้าหรือผลิตภัณฑ์ที่ผลิตได้ในแต่ละช่วงเวลาในระยะเวลา 1 ปี (ปฏิทินการผลิต) 
เดือน ชนิดสินค้า/บริการ หน่วยการผลิตต่อเดือน 

1  
2  
3  
4  
5  
6  
7  
8  
9  
10  
11  
12  

2.6 ประเภทการประกอบการ 
        ครัวเรือน         SME         บริษัท         อ่ืนๆ (วิสาหกิจชุมชน กลุ่มแม่บ้าน)……………………….. 
2.7 ช่องทางการจัดจ าหน่าย 
       ออนไลน์       หน้าร้าน         Modern trade      ออกบูท  
2.7 รูปแบบการจ าหน่าย 
        ขายปลีก ที่ไหน......................................................................อย่างไร.................................. ........................ 
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        ขายส่ง ที่ไหน......................................................................อย่างไร..... ..................................................... 
2.8 รายได้ต่อเดือน หรือรายได้ต่อปี............................................................................................... .......................... 
      มีรายได้จากแหล่งอื่นหรือไม่.............................................................................................................................  
2.9 ท่านอยู่ตรงส่วนใดของห่วงโซ่การเป็นผู้ประกอบการ 
       ผู้ผลิต     ผู้รวบรวม      ผู้แปรรูป      ผู้ขาย      ผู้สง่ออก     ทุกขั้นตอน 
2.10 ในการเป็นผู้ผลิตหรือผู้ประกอบการท่านมีความเชื่อมโยงกับใครบ้าง 
       ลูกค้า      กลุ่มธุรกิจอ่ืน      สมาคมทางการค้า      หน่วยงานราชการ       อ่ืนๆ
............................... 
 
ส่วนที่ 3 ท่านมีแผนการผลิตและการประกอบการเกษตรอินทรีย์ในอนาคตอย่างไร 
   ระยะสั้น
............................................................................................................................. .......................................................
........................................................ ............................................................................................................................
............................................................................................................................. .......................................................
............................................................................................................................. .......................................................
......................................................................................................................................................... ............ 
   ระยะกลาง 
......................................................................................................... ...........................................................................
............................................................................................................................. .......................................................
.............................................................................................................................. ......................................................
............................................................................. .......................................................................................................
............................................................................................................................. ........................................ 
  
 

  ระยะยาว 
............................................................................................................................. .......................................................
.............................................................................................................................................................................. ......
............................................................................................................................. .......................................................
............................................................................................................................. .......................................................
.................................................................................................................................................. ................... 
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